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PRESENTACION

Por lo general, los prologuisias consagrados presentan a escritores en formacicn.
Mientras que mi consagracion es relativa, Shaikhi es considerado ev los medios aca-
déwicos anglosajones y europeos como fa figura inds briflaute y original en la pues-
ta al dia del marxismo, al cual ha enfrentado a los probiemias que azotan tante a fas
econontias conlenipordness como a los investigadores econémicos de frontera. Asi,
Ernest Mandel lo considera el tedrico conlempordneo nuis importante en su camipo,
ienirus que Rudiger Dornbush, del MIT, se duele del dogmatisnio acadénsico nor-
teantericano que no ha reconocido en su trabajo una gran capacidad de formaliza-
cion wmatenitica unida @ una mentalidad agudamenic especulativa, cualidudes que,
corricitiemente, fienden a ser excliyentes,

Cousidero de todas ntaneras un honor y una labor imporimtte el presentar al
piblico colontbiarno y latinoamericano a este aulor de origen pakistani, educado en
fas escuelas de élite norteamericanas (Princeton y Columbia), cuyos desarrolios
tedricos y el empleo de métodos matemedticos rigurosos pueden contribuir decisoria-
menie en la absorcion de la disciplina de 1a econontia politica a nuestro medio y en
s aplicacion creativa para entenderto mejor. La economia politica, como lo fue fias-
ti el adveniniiento del pensamiento neocldsico, es un pensar holista, que parle de
una tolniidad social y de su historia. El pensantiento econémico ntodernio estd domi-
nado por métodos diacrénicos que afslan a los agentes y variables econdmicos de la
socicdad.

En varios de los capitulos que el lector se apresta a estudiar, el autor pretende ser
un fundamentalisia riguroso de I teoria del vafor de Marx, Con ello, recupera la
importancia de la produccion y la productividad y las leyes que determinan ln mag-
tilud y reparto del excedente social. Y en efecto, Shaikh reforna a las fuentes de Ei
capifal, los Grundrisse, la Historia critica de la plusvalla, straviesa a David
Ricardo, y también a Adam Smith, pero utilizando las matemiticas contempord-
neas cuando éstas facilitan la formalizacion de las viejas teorias del valor que toda-
via tieners nmucho que brindar para entender mejor Ia produccion y la distribucion.

Nuestro autor acoge de esta manera el digebra de matrices y los sistemas de
ccuuciones no lineales para encarar problemas del valor y ef desequilibrio, que se
simplifican medianie Ia formalizacién, sin permilir que la herramienta matemitica
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defina los atcances de la leorizacidn, conio puede suceder con wuchas de las cur-
siones que hacest los neoclisicos en los cantpos de la economia matemitica y de la
cconometria, Queda en claro que cada tipo de teorfa econdmica puede ser forntaliza-
dia cont herranientas matenniticas distintus, revelindvse como insirumentos y no
come fines,

Uno de los capitulos sis hermosos de esta obra es el referide a lus leyes dol
intercambio internacional domle el autor reconsirnye cont mucha inteligencia lo
jue Inubiera sido I teoria del comercio internacional de Carlos Marx, en cuyo plan
de trubajo deberta quedar cotno une de Jos tiitimos tomos de El capita). Los bloqucs
sobre los cunles erige una teoria de fus veniajes absolulas en el comercio mundiat
son los de unn teorin del valor, W de los precios de praduccion, las leyes de la acue-
mulacion y wena teoria monetaria, todas derivadas de los fundamentos marxistas y
de la critica de Marx a Ricardo, cieya olra sirve también de fundamenio a la teorin
de las verinjas comparativas derivadus del contercio intternacional. Amplia la criti-
ca @ los neoclisicos, asegurando de paso que Ricardo fue mucho wiejor que ellos, y
logra un producio final wuy iitil para entender los problewsas del desarrolio exitoso
0 ruinoso del capitalismo en paises avanzados y atrasados.

No son los viejos problenias de la economiu clisica los que preocupan al autor,
aundue recupera de elln su ligica fundanental, sine fos que vienen sucudicndo lu
disciplina en tiempos recienies, Desde esta perspectiva, Shaikh es poco fundamen-
lalista y muy moderno. Se quiere defender del eclecticismo aferrindose a la teoria
del valor trabajo y probande enpiricamente su relevancia, lo cual de hecho lo con-
vierte al pragmatismo anglosajon. Y bueno, la tradicidn marxisia norteamericana
tiende a desarrollurse dentro de un contexio empirista, asf como la francesa o sovié-
tica siguen lambién cierios vicios o virtudes nacionaies.

Pero, mids wiint, nuestro aulor absorbe interpretaciones recientes de autores como
Keynes, Kalecki y Sraffa, con quienies entabla un ditlogo, una conversacion nuy
Jruclifera en larno a los problemas de la demanda efectiva, las crisis y la forvaliza-
cidre dle los sistemas de produccion, De esta manera, poskeynesianos, neo-ricardia-
nos y miarxisias vienen enfrentando problemas similares, van reconociendo sus afi-
nidades y diferencias y, en cierta forma, construyen un lenguaje comin mds anplio
entre todos que permite al mismo tiempo un entendimiento y un avance del mismo,
lo cual es muy dificil de lograr en relacion con el cantpo neoclisico, que se siente
hiegemdntico (ciertantenle Io es en los paises anglosajones), y muy indispuesto, como
lo sefiala Donald Mckloskey, a conversar con otras corrientes y disciplinas.

La gran idea de Hyman Mynski, de introducir tanto el financiamienio como el
servicio de las deudas en la micro y la macro economias, es recogida por Shaikh en
los capitulos pertinentes a los ciclos econdnticos, para los cuales se asoma a las ma-
tewidticas del desequilibrio para enfrentar problemas que los economistas maiemd-

ticos neocliisicos nunca han podido pensar, lo cual vuelve a poner de presente que la
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formalizacion obedece, primero que todo, a una leorizacién y a unos supuesios muy
simples. La complejidad viene por afiadidura.

De esia manera, Shaiklt contribuye a entender mejor ol problensa del filo de lu
navaja ev que concluian los ntodelos de crecimienfo de Harrod y Domar, los que
generaban cafdas bruscas o alzas desproporcionadas de la achividad econdmica, Al
separar el capital fijo del circulate, nuestro autor logra establecer oscilaciones ci-
clicas mds moderadas y acordes con {a estadistica de los ciclos de los negocios en
varias ecoriontins y tiempos. En forma similar, las fases de acurmulacion cou erédilo
son alemperadas por el servicio de esos créditos, explicando un perfil yris moderado
de los ciclos de acumulacion y sin tener que recurrir a supuestos arbitrarios, fipo
Hicks, como techios y pisos para que los ciclos no se salgar de madre.

La crisis del marxismo puede ser entendida como subproducto del colapso del
socialismto real y en tal caso se refleja en unas audiencias reducidas para ef mismo,
Pero lo que puede probar ol trabajo de Shaikh y algurios de sus asociados, cono WAl
Semmler, es que la inteligencia se desarrolla de nuiltiples maneras y en los vuis
diversos canipos tedricos. El pensamiento de Marx sivmpre fue penetrante y rigu-
roso, contribuyendo a la mejor comprension del funcionantiento del capitalisimo y
dle st historia, Sus teorias de la acumulucion, los ciclos, Ia renta del sueio yel dincro
son loiduvia buses importantes para enlender los procesos econdniicos recientes, asi
come las feorias bioldgicas de Darwin, un con lemmpordneo de Marx, pueden resultur
instructivas para un bislogo actual.

Las leorias o se mueren en tanlo coniengan elententos valederos intternos y
cousigan ser avanzadas por adeplos inteligenies. Amwar Shaikh es un adepto muy
inleligente del marxismo y por ello pucde contribuir a hacerlo trascenler hacia nue-
vos y fructiferos caminos modernos.

SALOMON KALMANOVITZ
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INTRODUCCION

El propésito del presente libro es dar a conocer mi trabajo a los lectores de
habla espaiiola. Gran parte del material aqui incluido ha sido previamente
publicado en inglés; dos o tres articulos han aparecido en espaiiol y otros
han sido traducidos al turco, portugués, italiano, francés, alemdn y japonés.
No obstante, esta es la primera presentacion sistemdtica de mi obra.

El contenido de este libro forma parte de un trabajo més extenso que
inicié a comienzos de la década del setenta con la intencién de exponer,
desarrollar y aplicar de manera sistemdtica el marco de referencia estable-
cido por Karl Marx en El capital. Con el paso del tiempo he ido juntando
gran cantidad de material, la mayorfa del cual he presentado en mis céte-
dras de posgrado y se encuentra sin publicar casi en su totalidad. Estoy en
mora con la editorial Basil Blackwell Publishers en la preparacién de un
libro sobre el tema, que por falta de tiempo no he podido terminar.

A medida que avanzaba en el trabajo original, algunas de sus secciones
se convirtieron en proyectos independientes de mayor escala, con una ex-
tensi6n tal, que por lo menos tres de ellas requerirfan presentaciones sepa-
radas. Asi que, fuera del libro principal, también me encuentre preparando
los otros tres,

El primero de ésios se refiere a la relacién existente entre las categorfas
ledricas marxistas y los “hechos” macroecondmicos. Es evidente que cual-
quier intento de esta naturaleza debe apoyarse en informacién estadistica
que se corresponda con las categorias marxistas; por ejemplo, si no se tiene
una medida de la tasa de plusvalia es muy dificil conocer cualquier varia-
cion de la misma. Pero, puesto que todas las cuentas econ6micas nacionales
existentes estdn basadas en calegorfas neoclasicas y keynesianas, hay nece-
sidad de trazar una delimitacién precisa de estas categorfas para definir sus
equivalentes dentro del sistema de Marx. Inicié esta labor por mi cuenta en
1973; luego, duranie un breve perfodo, me colaboré Edward Wolff, Mas tar-
de volvi a trabajar en el tema a intervalos y dentro de otras investigaciones
y compromisos con Ahmet Tonak y Katherine Kazanas. Pronto presentaré
un libro sobre el particular con la coautoria de Ahmet Tonak.
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Un prayecto colaleral, concerniente a la relacién entre la magnitud en

que son gravados los salarios de los trabajadores por parte del Estado y el
corresporuliente gasto estatal en los rubros que afectan su nivel de vida,
h:nnbién tomd cuerpo independiente con el paso del tiempo. Esta investiga-
€i6n parlié de la aseveracién corriente de que el gasto social del Estado-Bie-
nestar conforma un grande y ereciente “salario social” que los trabajadores
reciben en adicién a su nivel aparente de salario!, Pero el andlisis de este
argumenlo revelé que se estaba ignorando una parte de los impuestos pa-
gados o que éslos se habfan subvalorado en gran medida. Mis estimaciones
iniciales, hechas en 1978 para algunos aiios seleccionados de la posguerra,
en los Estados Unidos, mostraren un comportamiento com pletamenie dis-
linto: los trabajadores pagaban més en impuestos de lo que era gastado por
el Estado en aquellos rubros qae incidian en su nivel de vida {por ejemplo,
pagos de transferencias, salud, educacién, asistencia, vivienda, recreacién,
correo, elc.). Es decir, que existia un impuesto netlo (o un “salario social”
negativo) cargado a los trabajadores estadinenses. Estudios posteriores pa-
ra el mismo pais confirmaron esle hecho. Sin embargo, para otros paises se
encontraron situaciones diferentes que parecian estar estrechamente rela-
cionadas con la fortaleza politica de las clases trabajadoras en cada nacién.
El segundo libro, coeditado con Isabella Bakker, redine eslos hallazgos para
los Estados Unidos, Inglaterra, Alemania, Australia, Canadé y los paises
escandinavos,

Un tercer litro también se desmembré del proyecie inicial a finales de
los aiios setentas. En el proyecto principal esloy interesado primordialmen-
te en el desarroilo de} andlisis econdmico marxista como una alternativa
viable a los enfoques neocldsicos, keynesianos y kaleckianos que dominan
tanto la leoria econdmica convencional como ¢l pensamicnto de la izquier-
da. Estas inquietudes condujeron de manera bastante natural hacia una in-
vestigacion de las teorias que estin presentoes, implicita o ex plicitamente, en
el andlisis politico de la izquierda en los [istados Unidos {v. por extensién,
de la izquicrda en olros pafses). Inevilablemente el proyecto dio origen al
estudio de la economia politica subyacente en los planteamientos de las va-
rias corrientes influyentes de la izquierda en los Estados Unidos, desde las

1 5 [k’lwlfes ¥ 1L Gintls, “Ihe Crials of Lilwral Democrnic Capisalism: The Case of e United Suites™
end m‘iflw aual Society, 11 (1); 1992, pp. 51-9. G Therbom, “The I'rospecis of Labour and the ‘I‘r.ms:
formation of Advanced Capitalisn™ vn Near Left Review, 145, Londres, 1984,

2 A Tomk,"A Conceptoalizathon of Sar Reveroes aned $ix penditupes: U 5., 1962- 19807, teabajo deoee
:R::.I. l’t;pi:'l:::'ll:u::rtt‘ir de Fémmn'nl.!, Nuew School Jur Social Kesearch, Miucva York, 1984; A. Shaikh ¥

. Tonak, ellare State and ¢ age”, ] i
Nucva York, Robort Chermy. eior ﬁ]?ig?o&}: Social Wage”, en The Inpeniled Econory, libra [,
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del Partido Comunista y del Partido Socialista de los Trabajadores hasta la
de la escuela del Monthly Review y la de los Democratic Socialists of Ame-
rica. Los resultados son sorprendentes y revelan una influencia profunda
de las teorfas keynesiana y kaleckiana. Este trabajo lo estoy completando
con Howard Botwinick, Katherine Kazanas y Mary Malloy para New Left
Books.

El programa de economia politica de la facultad de posgrado en la New
School for Social Research ha ofrecido una atmésfera estimulante y exigen-
te en donde temas como éstos pueden ser sistemdticamente investigados.
Los estudiantes del programa han sido criticos con su formulacidn y con su
desarrollo; ademé4s, todos los coautores nombrados han salido de dicho
medio. Fuera de estos colaboradores, también he estado trabajando con
otros que ya han lerminado o se encuentran investigando en temas afines.

El libro que el lector tiene en sus manos se forjé en este medio y se limita
en gran medida a reproducir partes de mi trabajo ya publicadas, las cuales
han sido seleccionadas con el fin de abarcar una serie de aspectos que van,
desde los conceptos basicos del andlisis econémico marxista, hasta los t6pi-
cos mds concretos, como el de la dinimica no lineal de la leoria de la de-
manda efectiva en Marx o como el de la solidez empirica de l1a teoria del
valor trabajo. E] material ha sido organizade de tal manera que ilustra este
paso desde lo abstracto hasta lo concreto.

El Capitulo 1 nos sitiia en el lema con una presentacién de los elementos
bésicos del andlisis marxisia. Empieza con la importante conexifn entre tra-
bajo excedente, explotacién y clases, para continuar con la forma especifica
en que la extraccién capitalisla del trabajo excedente se oculta tras el velo
distorsionante del intercambio. Esto nos conduce desde el resplandeciente
y bullicioso carrusel del intercambio impulsado per la ganancia, hasta las
relaciones sociales que lo alimentan. Es entonces cuando encontramos el
capital, que no estd constiluido por instrumentos ni materiales simplemen-
le como tales, sino por instrumentos y materiales al servicio de la ganancia.

Il capilal no es una cosa sino una relacidn social que es expresada por con-
ducto de las cosas y motivada por la ganancia, la que, a su vez, descansa
sobre el trabajo excedente o, mis exactamente, sobre la plusvalia. Pero decir
que la moderna ganancia capitalista se funda en la plusvalia no significa
que ésta sea la Gnica base de la ganancia, ya que sabemos que el capital
mercantil también es impulsado por ésta y que precedié por largo trecho al
capital industrial y a la plusvalia. Lo cual significa que existe mis de una
fuente de ganancia. La ganancia no aparece solamente en la creacién de
nueva plusvalfa sino también en la transferencia de riqueza hacia el circuito
de capital. Estos dos mecanismos coexisten en el capitalismo moderno y su
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interaccién es importante para la explicacién de ciertos fenémenos que van
desde los enigmas del problema de la transformacién hasta la dindmica de
la articulacién de la esfera capitalista con la no-capitalista. Por tiltimo, como
la realizacién de la ganancia significa que el capital previamente invertido
halogrado ampliarse, « Jueda listo el vscenario para su reincursion en la lid,
en una mayor escala. La reproduccidn del capital exige su acumulacién, de
modo que el circuito de capital liene las caracterislicas de una espiral au-
toexpandible. Pero esle movimiento manifiesta un dinamismo lurbulento;
estd lleno de incertidumbre y se caracteriza por contradicciones que debido
a4 su propio peso tienden a negarlo, Los capitales grandes engullen a los
mds pequeiios; el cambio téenico desplaza a trabajadores aun cuando eleva
la productividad del trabajo social. Pero, sobre todo, la acumulacién erosio-
na la rentabilidad y transforma esle crecimiento lortuoso en un estanca-
micnto lurbulento o en depresién, Es asi como ol Capilulo 1 termina con
una discusién de las leyes generales de la acumulacién ca pitalista: concen-
tracién y centralizacién, ereacién del ejército de reserva de trabajo y apari-
cion periddica de crisis generales. Estas leyes sordn el telén de londo de las
discusiones que vienen a continuacién.

En el Capitulo 2 se reloman los noxos exislontes entre el valor, ol dinero
y el precio. La producci6n capitalista de mercancias tiene la peculiaridad de
ser una forma de vida social eslablecida sobre trabajos privados individua-
les, regulados por consideraciones inmediatas y particulares (tales como la
ganancia que quien los emplea espera obtener con su producto). Para que
sean viables en un sentido capilalista, los trabajos individuales deben pro-
ducir una ganancia para el capitalista que los controla, pero para ser viables
en un sentido social deben producir fos medios y las condiciones para su
reproduccién colecliva, El trabajo privado, llevado a cabo sin tener en cuen-
la la reproduccién social, tiene que eslar, no cbstante, Mlorzosamente articu-
fade dentro de la divisién soctal del Lrabajo. La articulacién no se cumple
por medio de un ficticio y omnisapiente Subaslador Walrasiano que seiala
el camino hacia el equilibrio general, sino por medio de un proceso real de
oscilaciones, errores y discrepancias alrededor de objetivos méviles y siem-
pre cambiantes. La existencia real del dinero y, consecuentemonte, del pre-
cio en dinero, es crucial para lodo el proceso, ya que éste es el medio de
comparacidn entre los productos del trabajo privado y la articulacién forzo-
sa de estos trabajos privados dentro de la division social del trabajo.

Pero el asunto no termina aqui, porque la estructura interna de esta re-
produccién, que se refleja en la recurrenle division del trabajo, regula y li-
mita las variaciones del precio en dinero. Esta regulacién es de caracter tur-
bulento y posee una jerarquia de determinaciones internas.
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La compelencia entre capitales en el interior de una industria oi?liga a
vender productos similares a precios casi iguales (haciendo abstra:cubn de
aquellos factores que dispersan los precios de venta reales en algtfn gra'do
alrededor de este precio bisico comiin}. Eslo significa que los capitales in-
dividuales con estrucluras de costos diferentes tendran mirgenes y tasas
de ganancia diferentes. La competencia dentro de una industria ticnc:le a
diferenciar las lasas y los mérgenes de ganancia al imponer un determina-
do precio comin de venta. o

El hecho de que la competencia en el inlerior de una industsia tienda a
generar un precio de venta comiin sin que sea posible definir un nivel par-
ticular, hace necesario continuar hacia el nivel siguiente de determinacién:
el de la formacion de precios de produccion como una consecuencia de. la
compelencia entre industrias. Algunos capitales dentro de una misma in-
dustria tendrin estructuras de costos (lecnologia, salarios y niveles de ges-
1i6n) tan ventajosas, qu e serin reproducidas por otros capilales o por .Ios
mismos capilales en otras inversiones. La tasa de ganancia de estos capila-
les reguladores sera el indice de atraccién gravitacional que regird sobl:e el
capital que se vaya a invertir en cada industria el capital fluird més rﬁp}da-
mente (y ka capacidad instalada y Is produccion se expandirin més rpido)
hacia donde las tasas de ganancia reguladoras sean mayores que el prome-
dio, y m4s lentamente hacia donde sean menores. Estos flujos, por lo tanto,
alterarin las relaciones entre la ofcrta y la demanda de cada industria de

formatal que anularan las diferencias existentes enltre las tasas de ganancia.
Es claro que asf se producirdn excesos que, en su momento, crearin nuevas
restricciones en un proceso qie se repite sucesivamente, con la _msullanle
de que nunca habri equilibrio, aunque las tasas de ganancia se lgua]ara‘in,
en general, dentro de los ciclos normales, y los comespondientes precios
promedio se acercaran a los precios tebricos reflejando iguales tasas de ga-
nancia (precios de produccién). En otras palabras, el precio de venta co-
miin, produclo de la compelencia en el interior de una misma industna, es,
a su vez, regulado por el precio de produccién que genera la competencia
entre las diversas industrias. El resultado es un cuadro muy diferente al de
un equilibrio general perfectamente competitivo en el que sus impotentes-
aunque-buenos-conocedores capitales, encajen de inmediato en una articu-
lacién del trabajo que es a la vez presente y futura. Esta critica se aplica no
s6lo a la economin heaclasica sino también a muchos economistas neo-ri-
cardianos ya que &stos, de igual manera, se basan en gran medida en el
concepto de competencia perfecta.

La dltima y mis profunda determinacién es la de Jos pm.:ios de produc-
cién por parte de los valores trabajo, que origina tres temas importantes. El
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primero de ellos se relaciona con el problema de la transformacién, Trata el
enigma de la desviacién que existe entre la ganancia total y Ja plusvalia
total para una suma de precios dada, enigma que se resuelve al argumentar
que la ganancia agregada no s6lo se basa en la plusvalia creada, sino tam-
bién en la transferencia de valor hacia o desde el cireuito de capital, como
se indicara en el Capitulo 1. Eslo nos perniite mostrar que, mientras en la
circulacién sélo se transfiere valor sin crearlo ni destruirlo, se pueden trans-
lerir porciones de valor entre el cireuito e ] ujo del capital y otros circuitos
de flujo o de stock, que van a producir la diferencia entre la ganancia agre-
gada y la plusvalfa agregada, I'sta diferencia liene limites estrictos y, cuan-
do el sistema se encuenira en condiciones de reproduccién balanceada, se
trata de una funcién negativa de la tasa de crecimiento. En otros términos,

en la reproduccién balanceada la ganancia agregada es funcién del nivel de
la plusvalfa y de su tasa de reinv

ersidn, siendo lo primero la condicién do-
minante.
Las anteriores consideraciones nos llevan a examinar en mayor detalle
tedrico la relacion existenle entre los precios de produccién (lotalmente
transformados, como los caleulados por Bostkiewicz-Sraffa, por ejemplo) y
los valores trabajo en Marx. Vemos cnlonces eémo estas desviaciones de-
penden bisicamente de Ias razones capital-trabajo verticalmente integra-
das (o de las composiciones orgénicas de capital, verticalmente integradas)
que, a su vez, sugieren la existencia de razones analiticas por las cuales las
desviaciones entre precios y valores lienden a ser relativamente pequeiias
en las economias reales. Cuando analizamos las evidencias empiricas fun-
damentadas en la teoria del valor trabajo encontramos que, en la informa-
cién estadistica disponible para los Estados Unidos, los valores trabajo ex-
plican cerca del 85% de los precios de produccién completamenie transfor-
mados; también vemos que el propio procedimiento de Marx para el célcu-
lo de los precios de produccion (que puede ser definido como una 1écnica
de aproximacién lincal), abarca cerca del 95% de la conformacion Je los
precios de produccion totalmente transformados; finalmente, encontramos
que la correspondencia entre agregados, tales como la tasa de ganancia en
valor de Marx y la tasa uniforme de ganancia del tipo Bortkiewicz-Sraffa,
esta por arriba del 96%. Eslos resultados teéricos ¥ empiricos arrojan una
luz complelamente diferente sobre el debate marxista acerca de las desvia-
ciones entre valores y precios, resultados que asi mismo revelan la supe-
rioridad de la economia de Ricardo sobre la de sus epigonos.
En el Capitulo 3 se continiia con el examen crftico de ciertas construccio-
nes claves de las economias neo-ricardiana y neo~cldsica, Respecto a la pri-
mera, el centro de atencién es el “enfoque de excedente” de Steedman que
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b nlacompetncsprecty o preisdestullts e e

ido firmemente esgrimido en < . bajo.
)ég:ie};g:i?; e: la segunda, elg punto de mira esti diﬁg:docl;am:l lta or?:udl:;nl!a
senle funcién agregada de pr:iiduccién con su t;orrespon iente teo

ivi arginal de salarios y ganancias, .

pméilucct":;iliﬁ glexlt;iende el argumento categérico a la teoria dgl c9m3f12
internacional. Tanlo la leotfa clésica como l.a.de Marx lleganda bea':nr 20 e la
competencia en el interior de un pais beneficia a.l productor de 3;:1 costos
respecto al de allos costos, o que la competencia en el mlo:nt:lr mswqus_
privilegia a los productores que tengan una ver}ta ja absolu; al eeleo:ié[.‘ ~
te asuntu es Jde gran imporlancia en la-dlscumén acerca ; a ccibn 4o
técnicas que se adelanta en la seccidn primera .del Capilulos y s:l:‘ epero J
también en cl centro de la teoria del comercio c'le.Adam rml - Pero con
Ricarda la economia ortodoxa gira ha.cia el principio .de la ven aci:rse tiva
de costos como la base del comercio interacional (51151 desp.runa]‘ e e
ventaja absoluta de costos como la base del comercio nacion s;_:cuenc;;.;
competencia en el interior del pais). Las do? u.aonas p]fmlc;an c{c;rlx wecuencis
muy diferentes para el andlisis del comercio internacional y ¢ i

ccondmico. . .
fin ol caso de la ventaja absolula los paises subdesarrollados se encuen

tran comunmente en desventaja en el comerci(f mi.mdaa_l porq}.:e sﬁ ;3;\?(-}
logias atrasadas conllevan mayores coslos unitarios (mf:nd'o ligsa Lodo o
demds). Esta cs, precisamente, la razén porla C1'1al el bajofm:re Sec (35 (ie
rios y/ o los ricos yacimientos naturales se convierten en e:lc c:n;2 et
las exportaciones de los paises del Tercgr Mundo que pu den competi
tivas en ol mercado internacional. Los mismos factores Henden a z.xt ;'] alos
poderosos capitales extranjeros que no solo des_plazan a ].os'capé lesbfos
les, sino también refuerzan el grillo que ata el mv:rel -cle salarios. ]S c;s aj ‘
salarios, a su vez, inhiben la modernizacion C:’Iplla]lslﬂ du_e lecnodogb(s:, por“
que el coslo adicional de métodos mis inlenswo.s en Cifpllal nio o l:x;:.-o
der el ahorro en el costo del trabajo desplazado sise quiere red ur.;r :.* < «t)t st
medio. En consecuencia, el resultado normal de’l comercio capita 1:;_:1 inv
nacional es la intensificacion del desarrollo desigual a escala :lnuln ) i 1—{ @
Ninguno de estos desagradables rcsu! tados se desprende 3 a :::g Oadas
la ventaja relativa del comercio inlernamonal: Enella, a pes:u‘;i eq das
Jas industrias de un pais pobre sean tecnolégicamente atrasadas relspcc &
las de un pais rico, el comercio entre l.{)s dos Paises obraré,lsupu:s alr.ne.n :
de tal smanera que solamente algunas industrias de cada pais serdn e |] mi na)
das {las més atrasadas en el pafs pobre y las menos adelantadfns enel rico ,
permitiendo al resto crecer hasta el nivel en el cual el comercio internacio
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nal se equilibra y ambos pafses acaban sacando provecho del intercambio.

Dentro de este esquema, el atraso nio es perjudicial, porque se supone que
el comercio garantiza que el pafs o la regidn atrasada participen de las
ventajas de los mds desarrollados. Fn realidad, cuanlo mis grandes sean
las diferencias entre pafses o regiones, mayores serdn los beneficios polen-
ciales del libre comercio. Gary Becker ha llegado incluso a aplicar este mo-
delo al matrimonio, al cual ve como una relacién comercial entre un hom-
brey una muijer diferencialmente “ubicados”, cuyos beneficios seran mayo-
res (y sus vinculos mds fuertes) cuanto mayoqes sean las diferencias enlre
los socios.

El cuadro idilico que ofrece la leorda ortodoxa del comercio, sumado asu
ineficiencia empfrica, ha llevado a los marxistas y aotros tedricos progresis-
tas a rechazar completamente la descripcién que aquéila hace de los patro-
nes del comercio internacional. Fero este rechazo sélo algunas veces con-
cluye diciendo que la teorfa en s misma est4 errada. Se arguye, en cambio,
que la aparicién histérica del capital monopolista (Hilferding/Lenin), o
que la formacién hislérica de diferencias sustanciales en los salarios inter-
nacionales (Emmanuel), crvan una trayecloria nueva para la ley de Ricardo.
A esta trayectoria modificada se acusa del desarrollo desigual que se pre-
senta a nivel mundial. O, dicho de olro modo, la ausencia de competencia
es la causa del desigual desarrollo internacional, mientras que la teoria
bisica se mantiene incélume.

Debido a que Ja teoria de Ricarda es tan influyente de manera positiva y
negativa, en el Capitulo 4 se incluye el tema de la extensién de la teorfa del
valor de Marx al campo del comercio internacional. Vemos que, en conkras-
te con la teorfa de Ricardo, la teorfa de Marx implica que el principio de la
ventaja absoluta rige sobre la competencia nacional y sobre la inlernacio-
nal, permitiéndonos centrar directamente el desarrollo desigual en el libre
comercio ¥ no en sus modificaciones histéricas, lo que también nos habilita
paravefutar olras teorfas del desarrollo desigual.

El Capitulo 5 trata sobre la teorda de la acumulacién. Los esquemas de
reproduccién ampliada de Marx sugicren que la oferta y la demanda osci-
lan alrededor de una senda de crecimiento del producto. Pero en Marx no
exisle un tratamiento explicito de los mecanismos que pudieran generar tal
resultado. En realidad, desde la critica a los esquemas de reproduccion de
Marx, efectuada por Luxemburgo, y luego con las obras de Keynes y de
Kalecki, ha llegado a tener gran aceplacién la afirmacién de que las teorfas
modernas de la demanda efectiva han invalidado la imagen clisica marxis-
ta, segin la cual la acumulacién se realiza mediante la rejnversién de las

ganancias. Abordamos, entonces, tales problernas en este capitulo, y mos-
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tramos que los esquemas de reprodw;ciﬁn de Marx constituyen mlr séf:ji
base para construir una teorfa dindmica de la demanda e{ectwa s t?livo
brio. ) conlenido econdmico de esta teorfa es bfaslante simple ;.' ?m.‘ilisir:
aunque su formulacién requiere de una excursién al munde EI eis
dindmico no lineal para probar la generalidad de sus resultados. par; ni
ma de crecimiento ciclico turbulento que se genera est{: muy d’etaécy °r :{
tanto con los argumentos de Marx, como con la experiencia hlsst ric |;'|ti-
mismo tiempo se diferencia bastante de las estructuras bés;calmen e elsenlo
cas desarrolladas por Keynes y aun por Kalecki. Para IYlm'x, S creculm oo
es generado endégenamente, y factores como el camtflo técnicoy e : o
plblico modifican esa tendencia (véase Capn}xlo 6),.m|entras que:jpam *
lecki, los mismos factores son necesarios para mduc:ru‘nsendero e ea.tpatn
si6n debido a la tendencia intrinseca del. sislen:m hacna' el e§lancam1e[::u 1:-
Aunque no las adelantemos aqui, ;sllas d.lli:lr.encms \eéricas tienen pro
implicaciones para el anélisis del capitalismo. '
da.sF.lrlnn 5 Capitulo EI: se establecié que el capitalismo posee fuertes rneca:ir:ls;
mos inlemos que generan crecinﬁento: El Capit:ulo 6 toma la otra c.araos -
moneda para afirmar que la acumulacién tambu:jn contiene mecamsc?;n -
corporaclns que gl‘adu;llmunle sUCAvan su crecimicento y qu;- [im: e
sembocar en una crisis. Llegamos, por lotanlo, a los terrenos de ad eorfs de
la crisis y, en pasticular, a la teorfa de Marx de la tasa deal-ec:entz l's.- gc:lmlne
cia. Esta teoria descansa en 1a nocién de que Ia m:’umulac:én estd ligada ne-
cesariamente al cambio téenico intensivo en capital, porque las nua.:fas n{:—
versiones, generalmente, incorporan m-élodos- cle. prodf.u:mbn mutt: ]0 mnes:
mecanizados y capitalizados. Este cambio téenico intensivo en capita 'g;.’. e
ra aumentos en la razén capital-producto (o.en la compo.slnén materila iz .
da del capital) que erosiona la tasa promec!m de ganancia y soc;::;a a aa;u
mulacién, El ritmo extenso de la acumulacién capttahsla' estd co 15;1::1 ;,
por lo tanto, por una fase de crecimiento acelerz!.tif), segundc: de una aaiseL a
crecimiento desacelerado que termina en una crisis econénu!:a general. Las
dos fases son producidas por mecani:smos inlrinsecos al sistema nﬁlﬁm?'
Marx pensaba que esta era “la ley mds importante de la economia po mn(éu .
Pero Ja lcoria marxista de la crisis es sélo una entre ::nuchas olras. a-
pitulo 6 se inicia con una revisién analitica de la .luslona y la politica de las
teorfas de la crisis, antes de continuar con I.a critica detallada a la interpre-
lacion que hace Dobb de la teoria de la crisis expuesta por Marx comcl)ou;:
teorfa de “presi6n salarial”. Esto nos lleva a co'nfronlar el .-u:gumenf e
Okishio acerca de que las reglas de la compelencia perfecta dojan ;lvor .uc:.
a la tasa decreciente de ganancia {excepto mednanl-e un estrangu amlentz
de las ganancias por los salarios), con el correspondiente contra-argumen
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marxistad : l
- Ede o i b s s e | CAPTULO L CONCEPTOS BASICOS DEL ANAUISIS
] - racdlo en t 3
3:1 al;::ra se c!inge ESPEFHICQmen te a sus implicaciones sobmolj)s ;gl rlt:r:ss%li ECONOMICO MARXISTA
mbio técnico. La iltima parte del Capftulo 6 recurre a una exposicién de- I

¢ . P

da:‘l:ada_ cli\e; la:j légica, estructura y dindmica presentes en la teorfa de 1a tasa |
reciente de ganancia, y termina con ura investipaci i

X . gacién empirica para |

Estados Unidos en el periodo de la posguerra. Esta teorfa ofrecpe unapesh'u?:

tura sélida parael isi
andlisis de 1a acumulacié i
- - n
o it en el mismo centro del mun-

Toda ciencia posee ciertos concepios basicos sobre los cuales se fundamenta
cualquier desarrollo cientifico ulterior. La economia politica marxista no se
diferencia a este respecto, El concepto fundamental es el de clase, sumado a
los de trabajo excedente y explotacién, que examinaremos en esta introduc-
cién.

El concepto de capital lo entendemos, no como una entidad fisica o fi-
nanciera (herramientas y equipo, o dinero y activos financiergs}, sino come
una estructura histéricamente especificada de relaciones scciales, que en-
trafia diferentes elementos de reproduccion social y los convierte en recur-
sos para la oblencién de sus propios fines. Esto nos permile explicar por
qué una herramienta utilizada en forma capitalista "produce” resullados
cualitativamente diferentes a los que arroja cuando es utilizada de manera
} comunitaria. Lo cual también, forzosamente, nos recuerda que el capitalis-
I mo es lan s6lo una de las tantas formas de organizacién social que han exis-
i tido y podran existir y que, como todas, estd destinada a ocupar tan sélo un

periodo en la historia de la humanidad. Estos aspectos serin examinados
en la siguiente seccién,
| El concepto de capilal nos lleva inevitablemenle al tema de la ganancia
' puesto que ella es el fin y la razén de ser del capital. Marx identifica des
diferentes fuentes de ganancia que son la transferencia libre o forzada de
riqueza (ganancia por enajenacién) y la produccién de plusvalia {(ganancia
por plusvalia). La primera fuente domina la larga y azarosa historia del ca-
: pital comercial, mientras la segunda es, desde luego, la base principal del
capitalismo industrial. La distincién entre la ganancia basada en la enajena-
’ cién y la ganancia con base en la plusvalfa nos permite formular una critica
|
)

I
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al concepto neoclasico de ganancia, que generalmente reduce la segunda a
la primera. También nos provee de una clave importanle para descifrar Ia
paradoja, por largo tiempo afirmada, de la aparente variabilidad de las ga-
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‘nar:r:las agregadas en presencia de cambios en los precios relativos, que
an (;i copfuncle la literatura de la translormacién de valores a pmci(;sqde
proEI ucc:én. La tercera seccién explorard eslos aspectos
. capital individual es invertido con ef propésito de obtener una ganan
v;] o}rrtiz};f?tl:lhr el c]ap; tal idil;:tn:;‘n.illle. Para poder continuar haciéndole, este
al ampliado debe ser lanzado : ;
condig Dk 0 a la pelea de nuevo, en mejores
i é‘(\) 13:1 mve! agregado, este circuito recursivo da origen a un proceso din4-
tos b : crecimienlo c;:uyos palrones estruclurales subyacenles eslin ocul
su aparenle desorden. Marx denomi .
do larme plar . mina estos patrones econémicos
"0 “leyes generales de la acumulaci italista”
) s ; 16n capitalista”, Come
de i . : Ppiti . Comenzare-
cepfoss en‘c‘ﬁ)os’:g(liéa;_ en l:; cuarta seccién de este Capitulo, al discutir el con
€ “ley” delineado por Marx, com :
) arx, o una fuerza que domina st
| : 1s ten-
dencias contrapuestas asaciadas, de tal manera que el resultad oa
trén general dominante. s
8 alf;}s:;?: Lres lcyf:s generales que desempefian un papel fundamental en
dén;’ ceme:ﬁr;én':;co de Marx. La primera de ellas contempla la concentra-
altzacon que acompanan a la acumulac; i
i ’ ala; acién de capital. La -
:’:;:1 sie relaf:mna con la tendencia intrinseca del capital a crear[;r r‘nmltesrfegrli?n
do un i
temadonﬁz{r:idqee ;-S::ien:plzo' y ?—m pieo parcial, un verdadero ejército in-
i S e trabajo. La lercera ley general t§
ooty do 1 orva de ¥ general tiene que ver con la
: ; ulacién a hacer decrec
er la tasa de i
, _ : . r de anancia y, po
anto, a socavar la acumulacién en s injsma, Las periédic%ns crisis eq):*’;ﬂé:.nlo
i-

<€as g(!nelall_‘s =) ] decll“, (lC i i
" pl"ESlOnES, 5an la I.I'lEVllilb]e CO, er lC‘la d'e e‘sla
- nsecu

‘ La ley de Marx de Ia lasa decreciente
rias princi isi i
t Cf:j}?‘f; p.::]es d.e las crisis econémicas en la tradiciGn marxista. El presen
0 : .
e ‘utorhs em.-u’na_ con un esbozo de la estructura e implicaciones de las
A marxislas de las crisis. Se reserva para el Capitulo 4 un trata

I e < E’QC y
nento l‘llfl.s d. tal I(l(lo de ]05 15 to leél WOos e S VOlucra o5 en
5 C mpf.l']CO n I Cl Cl

de ganancia es una de las tres teo-

CLASE, TRABAJO EXCEDENTE Y EXPLOTAC ION

La soci ‘
L n?;:ﬁ:;en:ai :es:adzor:;i:esta por gente que vive dentro-y-por-medio de
Sostior qus g el tones sociales que configuran su existencia. Marx
i a b b s r.e or :izs que estructuran la divisién social del trabajo es-
oo simull.inaamemepdos uccitn soc_ml, porque la divisién del trabajo cum-

melas sociales diferentes: primera, la produccién

—
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de los muchos y variados objetos que la gente usa en sus actividades de la
vida diaria; y segunda, la reproduccién de los delineamientos sociales basi-
cos bajo los cuales esta produccién se realiza. La reproduccién social es
siempre la reproduccién de individuos en tanto individuos sociales.

Las sociedades de clases son aquéllas en las que Ja imposicién de un gru-
po de gente sobre otro se fundamenta en un tipo particular de divisidn so-
cial del trabajo. Esta particularidad proviene del hecho de que la clase do-
minante se sostiene mediante el control de un proceso por medio del cual
se les exige a las clases subordinadas que dediquen una porcién de su tiem-
po de trabajo a la produccién de cosas que necesita la clase dominante. La
division social del lrabajo en una sociedad de clases debe, porlo tanto, estar
estructurada alrededor de la extraceién de trabajo excedente, es decir, de
liempo de trabajo mayor que ¢l requerido para producir los bienes que sa-
tisfagan las necesidades de las clases trabajadoras mismas. En efecto, las
clases subordinadas son las que hacen el trabajo para la reproduccién de la
clase dominante y, por lo lanto, terminan trabajando para reproducir las
condiciones de su propia subordinacidn, Por eso Marx se refiere a la ex-
traccién de trabajo excedente en las sociedades de clases como la explota-
ci6n del trabajo !. Digamos, de paso, que deberfa ser claro a partir de esto
que la sola ejecucién del trabajo mis alla de lo necesario para satisfacer ne-
cesidades inmediatas no constituye explotacién en si. Robinson Crusoe,

que trabajaba en su soledad con el fin de sembrar plantas para su consumo
futuro o de crear fortificaciones contra posibles ataques, realizaba solamen-
te un poco del trabajo necesario para satisfacer sus propias necesidades. El
no era ni explotado ni explotador. Pero todo cambi6é una vez que logré su-
bordinar al negro Viernes, educindolo mediante la promesa de la religién
¥ la amenaza de la violencia para que alcanzara su nuevo lugar en la vida,
y obligindolo a trabajar en la construceién de un microcosmos de la socie-
dad inglesa, Entonces, se convirtieron en Robinsan el explotador y Viernes
el explotado, cuyo trabajo excedente sélo sirve para atarle atin mds a sus
nuevas condiciones de explotado
En el sentido mas general, expiotar algo significa hacer uso de ello con
algin fin particular, como en la explotacién de recursos naturales para be-
neficio social o para ganancia privada, lo cual equivale a “sacar ventaja” en
un sentido neutral o benigno. Pero en la medida en que una actividad im-

1 K. Marx, Fi capital, Mexico, Siglo XX1 Ediares, 1975-1981, (en 8 vols), T. 1, Vol 1, Secclén Tercera
y Apéndice.

2 S Hymer, “Robinson Cnssoe and the Seceet of Primitive Accumulation”, Menthly Review, Vol. 73,
No. 4, seplicmbre, 1971,
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plica sacar venlaja de otras personas, es decir, sacar ventaja en sentido ma-
ligno, la explotaci6n también significa algo inescrupuloso. Finalmente, si la
situaci6n de otras personas es desmejorada de manera endémica, como en
el caso de los pobres en relacién con los terratenientes, prestamistas y simi-
lares, el término “explotacién” toma la connotacién de opresién. Eso es sa-
car venlaja sistemdticamente.

Marx wiiliza la palabra explotacién en (odos los anleriores sentidos, Pe-

10, como se indicé ya, lambién define un concepto nueve, la explotacién
del trabajo, que se reficre especificamente a la extraccién del trabajo exce-
dente sobre 1a que se funda la sociedad de clases. En este senlido, la explo-
tacién viene a ser uno de los conceptos bsicos de la teorfa marxista de las
formaciones sociales,

Si bien la explotacién del trabajo es inherente a todas las sociedades de
clases, la forma que toma varfa considerablemente de un modo de produc-
cién a otro. Bajo la esclavilud, por ejemplo, el esclave pertenece a su dueiio
de tal forma que el total de su trabajo y el producto nelo correspondiente
{es decir, el producto adicional al remplazo de los medios de produccién
utilizados) es apropiado ostensiblemente por el esclavista. Pero, de hecho,
el esclavo también debe ser mantenido con parte de esle mismo producto
neto. Por consiguiente, es el producto excedente (la porcién del producto
neto por encima de la necesaria para mantener a los esclavos) y, por lo tan-
to, el trabajo excedente de los esclavos, lo que sostiene a la clase esclavista,
De modo similar, bajo el feudalismo, los trabajos excedentes del siervo y el
arrendatario soportan el aparato de dominacién, Pero aqui las formas de su
extraccién son muchas y variadas: algunas veces son directas, como en el
caso de las cantidades dle trabajo y/ 0 producto anual que el siervo ¢ arren-
datario esldn obligados a entregar al sefior; a la Iglesiay al Estado; y algunas
veces indirectas, como en el pago de arrendamientos en dinero, diezmos e
impuestos que requicren que el siervo o el arrendatario obtengan un pro-
ducto excedente y lo vendan para cumplir con las obligaciones impuestas,

La riqueza material de la clase dominante estd direclamenle ligada al
lamaiio del producto excedente; ésle, a su vez, serd mis grande cuanto mé4s
bajo sea el nivel de vida de las clases subordinadas y més larga, m4s intensa
0 mis productiva su jornada de trabajo. Ambas proposiciones se traducen
en que la relaci6n entre el tiempo de trabaje excedente y ¢l tiempo de tra-
bajo necesario para la reproduccién de los trabajadores mismos sea més
alta, es decir, en una tasa de explotacidn del trabajo mds alia: dada la pro-
ductividad del trabajo y la duracién e intensidad de la jornada de trabajo,
cuanlo menor sea Ja porcién del producto consumido por la clase produc-
liva {trabajadores), més grande ser4 la parte de su jornada que es dedicada
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al trabajo excedente; de manera similar, dado el nivel de consumo de; call:no:
pesino o trabajador medio, mientras mds du.ra.dero, m:is intenso 0 mas p o
ductivo sea su trabajo, mas pequefia la porcién de su jornada que tlE.';"IE qor-
dedicar a sus propias nece;idades ;l; cc:nsumo y. por tanto, mayor la p

i iente al trabajo excedente.
mégzzgisgzr:iﬁ‘magnjmdldel producto excedente puede ser elevada en
las formas descrilas, la clase dominante siemp::e estd mte.resada en tl?mg}U]d.l‘
la tasa de explotacién hacia sus limites histéricos y sociales. En ; nus_.n:-o
senlido, el interés de las clases subordinadas es no .sc:lamente .el & resn;;r
tales esfuerzos, sino también pelear contra las corfdlcmnes socm}es que . -
cen esta lucha necesaria. El caracler de explotacién de las sociedades de
clases las convierte en un modo de existenc_:ift humana flz.rt.danlenlalg'fe}'llf:
antagénico, signado por una candenle hostilidad e’nlre dlrlgmles'y ngu-
dos y caracterizado por periodos de motines, rebeliones y revoh;iclonets; s :
por eso que las sociedades de clases d.eben de?e.n_derfuxtda.mim lmena] de
la ideologfa, para motivar y racionalizar la dms_lél:t s?cml sobre la cu >
t4n asentadas, y en la fuerza, para proveer la disciplina necesania cuan
todo lo demas falla.

Capitalismo y explotacién

Bl capitalismo comparte los atributos generales menc icznar:-los. Es I;.ma socie-
dad de ciases en donde la dominacién de la cla'_se capitalista se a:la e]zn su
propiedad y control del vasto volumen de medios clie ?mducmén ];3 aso
ciedad. La clase trabajadora, por su parte, estd consfilulda por aquellos q;e
han sido “liberados” de esa misma carga de prf::pleclfzd de lc_as medios le
produccién y deben, por lo tanto, ganar su subsistencia traba]andlo Pamd‘“
clase capitalista. Como Marx en forma tan elegante lo.demostré, a]corll i-
cion general social para la reproduccién de estas re'lacwne's, os q:j atc asi
trabajadora en su conjunto sea inducida a producir ! rabajo exceden f., ¥
que &ste sienta las bases de la ganancia y esta ganancia, a su vez, rnaz iene
a la clase capitalista dispuesta y capaz de volver a emplear trabaja oriesA
Como la historia del capitalismo lo muestra claramente, 'la lucha entre las
clases en torno a las condiciones, los términos y, aun ocasionalmente, el fu-
turo de estas relaciones, pasan a través de este proceso global.

La especificidad histérica del capitalismo radica en el hecho de que sus
relaciones de explotacién estdn casi complelafnente oFultas detras di:: la su-
perficie de sus relaciones de intercambio. A simple vista. l'a ll’il.t'lsat(.ilGIIl en-
tre el trabajador y el capitalista es perfectamente equitativa. Aquél ofrece
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fuerza de trabajo para la venla, éste ofrece un salario y el trueque es reali
do cuando ambos ladas acuerdan los lérminos. Pero, unae:}ez te minada
esta fase, abandonamos la esfera de la libertad e iguaidad a ‘men:mnada
tramos a] “recinto ocullo de la produccién”, en cuyo interior :‘t::lechaf;l? e
ll:{r dommi? del trabajo excedente 3, Aquf encontramos un mundo de pea:'i-
3] c:.: lyl ;i::: S::rl:l;d, :jie .n'Snienes y Filnxiicncia. de jefes y subordinados, en
S abajadora estd destinada a laborar para producir una cierta
oo ]a de productos para sus empleadores, Del producto total una por-
P ;,Da: qtm]: COI‘I‘CSPO[T(‘C“ alos materi.ales y costos de depreciacién del pro-
0 total, es comprada por los mismos capitalistas para remplazar |
medios c?e produccién utilizados, Una segunda porcifn es com}wrad ' por
los tlr{:bn]a.dores con los salarios previamente pagados por sus (:lnpl:asl?:
:‘;s:.!w [:0[51105138 dos porciones legan a agotar el producto total, los capita-
abrin lograclo producir tan sélo lo necesario para cubrir sus i
costo.s de produccidn (materiales, depreciacién y salarios): na haﬁfgpljf
2;21:('::&:35:::3:::? Paracl é:filo dela prf)duccién capilalista, es decir para qgue
o d(.]F:' : pia ganancia, los trabajadores deben ser inducidos a trabajar
ma ]E)e‘[x. \ umpn n:-qnef"ndo para pn:'nducir sus propios medios de consu-
. w, en otras palabras, trabajar tiempo de trabajo excedente para
du:i‘zr el proc‘iucto excedenle sobre el que se fundamenta la gananciI; e
- :::'; an:et iores propcosi(:itfnes pueden ser derivadas :maliticamenie‘. Mais
portante atin, se evidencian en 1a prdctica cuando quiera que el tiem
de Irabajo se pierde por huelgas o disminuciones de ritmo en el lrabar':'0
Comq se erosiona ¢l tiempo de trabajo excedente, la normalmente u]llo.
;(:::f;.lénlen.tarjodlr::}mjo excedenle y ganancia se n;anifiesta en una cc;crre.:]
iente caida de la rentabili itali i :
e tder co leecion lard:lolt':::::i‘lzudo capitalista en funciones debe
La ec?nomia ortodoxa, enclaustrada en su mdgico reino e funci d
f::-lc:;;cmén, Ccnmpeti:;cia perfecta y equilibrio general, porlo comz\nseeslaz
a para evitar tales temas. En realid : inci
en la construccién y refinamiento de una I:E:itgz:él::aligiz S‘;;E:Pfltlf;"“?me
cuyas propiedades invesliga con una concentracién tan feroz uepllea ‘ po.
sible ignorar por completo la realidad que la rodea. En esta con(itruccfés ptl)-
pI’Od.I.I(.‘Clén es un procese desarliculado llevado a cabo por una entida; e
lill‘lglble llnmai:'la empresa, que contrata “factores de produccién” Ila.madm-
capital y trabajo con el propésito de elaborar un producto. Cada factor Z:

Marx, op. cit, C, VL

3 K
4 M. Meorishima, Marx's Economics, Cambridge University Press, Cambridge, 1973,
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pagado de acuerdo con su contribucién incremental al producto lotal (es
decir, de acuerdo conel valor de su produclo marginal). 5i todo va bien, la
suma de estos pagos se realiza hasta agotar exactamenté los ingresos netos
efectivamente recibidos por la firma, y ol terreno queda listo para iniciar
otra ronda.

Nétese que este conceplo coloca una cosa (capital} y una capacidad hu-
mana (fuerza de trabaje) en pie de igualdad, bos son llamados “factores
de produccién”. Esto habilita a 1a teorfa para negar cualquier diferencia de
clase entre capitalistas y trabajadores al tratarlos como esencialmente igua-
les: todos son propietarios de, por lo menos, un factor de produccién. El
hecho de que Ia “dotaci6én de faclores” pueda variar considerablemente en-
lre individuos es, pues, tan s6lo un detalle secundario cuya explicacion, se
dice, reside fuera de la teoria econdmica. Luego. al tratar la produccién co-
Mo un proceso desarticulado el proceso de trabajo humano es reducido a
una simple relacién técnica, a una funcién de produccion que “proyecta’
cosas Hamadas “insumos” (incluida la fuerza de trabajo) a una cosa llama-
da “producto”. De esta mancra desaparece de vista toda lucha durante cl
proceso de trabajo. Finalmente, puesto que el capital y el trabajo son sim-
ples cosas, no s¢ puede decir que est¢ Gltimo sca explotado, Sin embargo,

on 1a medida en que el pago de algunos factores cae un poco por debajo de
la igualdad con su producto marginal particular, puede decirse que el pro-
pietario de este factor es explotado. Eneste sentido, la explotacién se define
como una discrepancia entre un “pago a factor” real y un pago ideal {una
construccién muy similar subyace a las nociones de intercambio desigual,
como las de Emmanuel) °. Lo que es mas importante, el concepto de explo-
tacion, tal como se definié anleriermente, pucde aplicarse en principio tan-
to a las ganancias como a jos salarios. El capitalismo surge asi como un
sistema en donde los capitalistas estan tan expuestos a ser explotados por
los trabajadores como lo contratio 6_Con este Gltimo paso, Ja nocibn de ex-

plotacién se reduce a una absoluta trivialidad.

5 A Eysmanuel, negual Fudunge: A Strnaby of e Imperiufizn of Trude, Nueva York, Monthly Heview

1'ress, 1969.
& G.Hodgson, “A Theory of Lxploitation Withoul the |
Vol XLIV, 3, Owohe.

abor Theory of Varlue™, en Science and Society,
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Clase, género y raza

Nos hemos centrado en la nocién de explotacién como la extraccién de tra-
bajo excedente, debido a que esta relacién es el fundamento sobre el cual
esld construida la sociedad de clases, en el sentide de que el resto de rela-
ciones legales, politicas y personales son estructuradas y delimitadas por
este elemento central. Eslo no quiere decir que las otras relaciones carezcan
de una historia y légica propias. Solamente significa que en cualquier modo
de produccién dado, dichas refaciones estan atadas al sistema por el campo
de fuerza de esta relacion central y configuradas en sus caracteristicas por
su siempre presente atraccién gravitacional.

La nocidn <de que I sociedad de clases estd mareada por )a opresién a lo
largo de lus lineas de clases obviamente no excluye otras formas de subyu-
gacion igualmente importantes. Es evidente, por ejemplo, que la opresién
de la mujer por el hombre ¢s comin a todas las sociedades conocidas y a
todas Jas clases dentre de ellas. Asi, cualquier explicacién apropiada de la
opresion de trabajadores por capitalistas también debe contemplar la opre-
sidn de Ja clase de las mujeres trabajadoras por los hombires de lodas lus
clases, asi como la opresion de las mujeres de la clase dominante por los
hombres de su propia clase.

Fero aun asi no es bastanle. No es suficiente decir que clase y palriarcado
son formas de opresién coexistentes, Necesilamos, lambién, saber cémo se
relacionan estas formas enlre si. Y es aqui donde generalmente los marxis-
tas le dan preminencia a la relacién de clase, no porque la opresién de clase
sea mds gravosa, sino en el sentido de que la naturaleza de la relacién de
clase modula y define la forma de patriarcado correspondicnle. Es decir, los
marxistas argumentan que el patriarcado capitalista es distinto al patriarca-
do feudal precisamente porque las relaciones capitalistas de produccion
son e caracler(slicas diferentes a las feudales,

Sobra decir que hay tedavia considerable controversia acerca de cudl es
exaclamenle la relacién existente entre el patriarcado y las clases”, entre la
raza y cualquiera de aquellos®, Estas son cuesliones de gran significacién
ledrica y, lo que es mis importante, una lucha unitaria contra eslas varias
{ormas do opresidn tiene verdadero polencial revolucionario.

7 M. Buarrer, Wopeen's Opression Today: Probfes in Marxist Feminist Aualysis, Londoes, Verso, 1980,
8 ALY, Davis, Women, Race wrd Class, Noueva Yok, Vintage, 1983,
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EL CAPITAL COMO UNA RELACION SOCIAL

Tomada en si misma, una piedra tallada es simplemente una reliquia de
algn antiguo e inexorable proceso geolégico. Pero aconclmpnada como
un instrumento cortante es una herramienta, 0 en un senlido un poce
criminal, un arma, Como piedra es un objeto natural, pero como herra-
mienta o arma es un objelo eminentemente social cuya m?rfologm natu-
ral es porladora de las relaciones sociales que, por asi decirlo, han toma-
do forma en ella. )

Aun cualquier objeto social particular, como una hgrram:enla,_ puede

entrar en muy diferentes conjuntos de relncictnes sociales. Por ejemplo,
dondequiera que un telar sea utilizado pua tejer tela es parte de los me-
dios de produccion de un proceso de trabajo oner‘uac_lo a hacer lela. E::lm
embargo, como cualquier actividad laboral, es en si misma parte dela di-
visién social del trabajo; su verdadero sentido solamente puede ser com-
prendido si se analiza como paste de una totalidad mayor. I:I proceso d.e
hacer tela puede ser parte del trabajo colecliw..*o de una famllm'c: comuru-
dad en la que la tela se deslina al consume directo; perfJ, lnml:ucr'u, la mis-
ma gente puede usarel misme tipo de telar, en una labrica cupat.}lus:u en ha
que el prapésito del proceso del trabajo es producir una ganancia para los
propietarios. En el caso de Ja tela producida para uso clu:eclo, son las pro-
piedades de calidad y durabilidad las que interesan dlrec'tamonl'e a los
productores. Pero en el caso de lela proctucida en una f&brica capitalista,
su propiedad sobresaliente es la ganancia que [:DIIEda gencrar., Toclas. las
demés propiedades son reducidas a simples vehiculos para la ganancia y,
como sabemos demasiado bien, el empaque del producto puede‘f&cdmen-
te desplazar su utilidad real. Por lo tanto, dos procesos de Eraba;o que son
idénticos técnicamente pueden, no obstante, tener dindmicas sustancial-
mente difercntes, precisamente porque existen dentro de estructuras so-
ciales distintas,

El resultado anterior lambicn s vilido para las herramicentas del proce-
so de trabajo. Por ejemplo, tarto en la prod ucciclﬁn comunitaria como en la
capitalista, el tclar sirve como medio de produccion en un proceso de traba-
jo. Pero s6lo en el segundo caso también l'}um:nona como ::a.pllal. Lo cual
quicre decir que para sus propielarios capitalistas c.l significado del telar
reside no en su cardcter de medio de produccién, sino en su papel como
vehiculo hacia la ganancia; mientras que, para los tral:mjndorcs que lo ma-
nipulan, el telar funciona no como su inslfumcl?lo. sinc como una herf'a_—
mienta capitalista adecuada. Fn realidad, si se mira m..’ls de cerca la fabrica
capitalista, se ve que no sélo cl telar sino también ¢l dinero, la hilaza y aun
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la capacidad de trabajo, sirven en diferentes instancias como encarnaciones
particulares del capital de los propietarios, Esto se debe a que el capital no
6 Una cosa, sino un conjunto definido de relaciones sociales que pertene-
cena un determinado perfodo histérico en el desarrollo de la humanidad y
que confiercn a las cosas inmersas en ellas su conlenido especifico como

objetos sociales. Para entender el capital se debe, por lo lanlo, descifrar su
cardeter como relacién social’®,

Capital y clases

La sociedad humana esl4 estructurada por complejas redes de relaciones
sociales en las cuales las personas exislen y se reproducen. La reproduccién
de cualquier sociedad requiere no sélo de la reproduccién de su gente, sino
también de las cosas necesarias para existir como tales y de las relaciones
sociales que envuelven tanto a las personas como a las cosas.

Las cosas que las personas necesitan para su existencia diaria forman la
base material de Ja sociedad. Si bien el cardcler especifico de eslas cosas, y
aun las necesidades que ellas satisfacen, pueden variar de acuerde con €l
tiempo y las circunstancias, ninguna sociedad puede existir durante mucho
tiempo sin ellas. Es mds, en todas, exceplo en la més primitiva de las socie-
dadus, el grueso de los objelos socialmente necesarios debe ser producido
por medio del lrabajo humano. La produccién y la asignacién social de tra-
bajo sobre la cual descansa emergen, pues, como aspectos absolutamente
fundamentales de la reproduccién social. Pero el trabajo social implica ac-
tuar sobre la naturaleza mientras se interactiia con alras personas eny me-
diante relaciones sociales especificas. El procesa de trabajo termina siendo
esencial, no s6lo para la produccién de nueva riqueza, sino también para la
reproduccién de las relaciones sociales que circunscriben esta produccién,
asi como también para cualesquiera otras relaciones sociales directamente
conlingentes con ellas,

El dltimo aspecto adquiere significado particular en el caso de las socie-
dades de clases. En efeclo, una sociedad de clases estd estruclurada de tal
manera que le permite a un grupo de personas vivir del trabajo de las otras,
Para que esto sea posible, las clases subordinadas deben no solamente ser
capaces de producir mis que lo que ellas mismas apropian sino también, de
alguna manera, deben ser inducidas a hacerlo con regularidad. En otras

9 K. Man, gp. it T UL Vo, 8, C. XLV véase tambien K. Maex, op. i, T L
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palabras, deben ser forzadas a trabajar por més tiempo del que requieren
para satisfacer sus propias necesidades, de modo que su trabajo excedente
y el correspondiente producto excedente puedan ser usados para el sosle{;
nimiento de sus dominadores. La existencia de las clases dominantes est
fundamentada, entonces, sobre la explotacién del trabajo y sobre la repro-
ducci6n de las condiciones sociales y materiales de esta explotacion. Ade-
més, puesio que cualquier proceso como este es fundamental mePte anlagfr-
nice, todas las sociedades de clases estin marcadas por una hirviente haost i-
lidad enire dominantes y dominados, puntualizada por Periodos de moti-
nes, rebeliones y revoluciones. Es por esto que lzfs soc_ledades- d‘e.clases
siempre se basan en la ideologfa para motivary racionalizar la division so-
cial esencial sobre la que estin fundadas, y en la fuerza para proveer la
disciplina necesaria cuando todo lo demés falla. ) .
El capitalismo no difiere a este respecto. Es una sociedad de clases, cn‘ a
que la clase capitalista exisle en virtud de su propiedad y conlro.l dela gran
cantidad de medios de produccién de la sociedad. La (.:lase traba]ado::a estd,
a su vez, conformada por todos aquellos que han side “liberados” de la
carga de propiedad de medios de produccion y deber}. por lo tanto, g]imar
su sustenio gracias a la venta de su capacidad de trabajo (fuerza de tral .1:;)
a la clase capitalista. Como Marx lo demnostr6 tan elegantemmt.e, la condi-
cion social general para la venta regular de la (l.}erza de trab.a,o es que la
clase trabajadora en su conjunto sea inducida a ejecutar Imbfqo ex.ced.enle,
por cuanto este trabajo excedente forma la base de la ganancia capitalista y
ésta, a su vez, mantiene a la clase capitalista dispue?.la Y capaz drf reengan-
char trabajadores, Y, como la misma historia del capltallsm?.lo dejaen c}am
frecuentemente, la lucha entre las clases acerca de las condiciones, lérmm(‘):
y futuro de sus relaciones ha sido siempre parle inlegral de su desarrollo™.

- »
El capital come relacidn social individual vs, el capital como la relacidn
social dominante

En la seccién precedente hablamos de la sociedad capitalista ya constituida.
Pero ninguna forma social brota de manera compl(.rla'menle acabada. En Ju-
gar de ello, sus elementos constitutives debc.zn exislir ya ’en otras socieda-
des, de manera dispersa, o bien deben surgir y ser nutridos dentro de la
estructura de su predecesor directo. Esta distincién entre los elementos y el

10 K Marx, op.cit, T.1, Seccionsegunda y A péndice. Véase 1ambitn 1a Sectin “Ganancia y plusvala”
del presente Capituko.
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todo es importante por cuanto nos permite diferenciar entre el capilal como
relacibn social individuat y el capitalismo como formaci6n social en donde
el capiltal es la relacion social dominante,

E].Cﬂpilal como relacién social individual se ocupa ante todo de la pro-
duecién de ganancia, En su forma més general, esto significa avanzar una
suma de dinero D con el fin de recuperar una suma mayor de dinero D’. El
circuilo de capilal general siempre estd, por lo tanto, acompainado de los
dos polos D y D’ y su magnitud es sicmpre la medida global de su éxito.
Qbsérvese que cl dinero (unciona en este caso cumo un medio para hacer
dinero (es decir, como capital-dinero) més que como simple medio para
comprar mercancias para ol consumo {eslo es, como ingreso monetario).
Marx define muchas implicaciones significativas y poderosas a pariir de
esta diferencia funcional entre capital-dinero e ingreso monetario.

Aun dentro del circuilo de eapital hay tres posibles rutas diferentes enlre
sus dos polos. Primera, el capital dinero D puede ser avanzado come un
préstamo a cambio de un repago subsecuente D’ que cubre tanto el antici-
po original como una suma adicional. Esle es el circuito D - D' de capital
financiero, en el cual una suma inicial de dinero aparece creando directa-
n!onle una suma mds grande por medio del aparentemente migico meca-
nismo del interés. Segunda, el capital dinero D puede ser utilizado para
comprar mercancias M, y estas mismas mercancias pueden luego ser reven-
didas por més dinero D, Fsle es el circuito D - M - M - D” de capital
comercial, en el cual Ia doble presencia de M como 1érminoe intermedio sig-
nifica que es el mismo conjunto de mercancfas que anles existia como el
objeto de compra del capitalista y mds tarde como su objeto de (re)venta. En
esta oportunidad parece que ¢s el tino del eapitalista para “comprar barato
y vender caro” el que genera la ganancia del circuito. Finalmenle, el capital
dinero D puede ser gastado en la compra de mercancias M que compren-
dan medios de produccién {(materiales, planta y equipo) y fuerza de traba-
jo; estos Gllimos clementos son puestos en movimiento como un proceso de
produccién Py el producto resullante M’ es vendido por capital dinero
(ampliado) D’. Tsle es el circuile de capital industrial D-M... P.. M’ D/,
en el cual el término intermedio caracteristico es el del proceso de produc-
cién P. En estas circunstancias la habilidad del capitalista para mantener la
productividad del trabajo por encima del salario real aparece como fuente
de leda ganancia,

Las mds antiguas encarnaciones de capital, ain prevalecienles, son las
del capital del usurero D -D’ y el capital mercanlil D-M-M-D’, Ambas
son virtualmente tan viejas como el dinero mismo y han existido por mile-
nios en diferentes civilizaciones. Sin embargo, casi siempre aparecen como
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relaciones pardsitas aun en el seno de una sociedad particular, o entre dos o
mas culturas. Aunque frecuentemente menospreciadas y ocasionalmente te-
midas, eslas actividades individuales eran, no obstante, generalmente lole-
radas, en la medida en que se ajustaban ala estructura dela formacidn social
dentro de la que existian. Fue tan s6lo en la Europa feudal, particularmente
en Inglaterra, donde estas formas de capital antediluvianas se fusionaron
con el capital industrial para constituir la enteramente nueva formacién so-
cial que denominamos el modo de produccién capilalista. S6lo entonces, so-
bre la base del trabajo excedente extraido directamente pory para ¢, encon-
tramos al capilal como la relacién social dominante, y a sus formas indivi-
duales como simples momentos particulares del mismo proceso global''.

Las leyes generales del capital

El predominio social del capital da origen a ciertos palrones caracleristicos
del modo de produccién capilalista.

[l primero de estos patrones, la relacién de clase entre capital y trabajo,
es fundamentalmente antagdnica, signada por una lucha intrinseca alrede-
dor de las condiciones y lérminos de la extraccién de trabajo excedente.
Aunque siempre esté presente, esle antagonismo puede brotar a veces con
tal fuerza y ferocidad que llega a sacudir las bases del sistema mismo.

Con el segundo patrén, el capitalismo es una forma de organizacién
social que enfrenta a cada elemento contra algiin otro en un clima generali-
zado de conflicto. Capitalisla contra trabajador en el proceso de trabajo, tra-
bajader contra trabajader en la compelencia por puestos de trabajo, capita-
lista contra capitalista en 1a batalla por la posicién del mercado y las ventas,
y nacién contra nacién en el mercado mundial. Al igual que en la lucha de
clases, estos conflictos emergen periédicamente en combate agudo y abier-
to entre los participantes, en las batallas de huelguistas contra esquiroles,
de capitalistas contra sus rivales o, aun, enla guerra mundial de un conjun-
to de naciones capitalistas contra otras. Precisamente este conflicto real es

encubierto por la nocién burguesa de “competencia perfecta™™,

11 K. Morx, Grundrisse {Llemeatios fumlomien lades para la cHitica de l economia pofiica, borrador 1857-1858),
Meéxico, Siglo XXI Editores, 3 Vols., 1971 (Yol, 1), 1972 {¥ol, 2), 1976 (Vol. 3).

12 A.Shaikh, “Neo-Ricardian Beanamics: A Woalth of Aigebra, a Poverty of Theary™, on The Reviewr of
Radical Polifical ronontics, 149(2), verano, 1982, Varian panes Jdel exta de rste aniculo se encuentran
incorpormias a lss Capitulos 2 ¥ 3 del presente libr.
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E'En .ten:er lugaz, el hecho de que las relaciones entre las personas estén
mediatizadas por relaciones entre cosas, proviene de la misma naturaleza
c'le‘ln produccitn capitalista, en la que se emprenden trabajos individuales
unicamente con el 4nimo de oblener una ganancia de sus productos, Los
dlfen?nles trabajos individuales son arliculados en una divisién socii;] del
trabajo solamenie bajo la “cubierta objetivada” de sus produclos. Los pro-
ductos aparecen, entonces, en primer lugar y los siguen los productores, De
aquf se deriva el famoso fetichismo de las relaciones mercantiles, que p:"nre-
ce ser wuna propiedad natural de todos los objctos mas que una forma hist6-
rica espec(fica de evaluar el contenido social de los trabajos que los produ-
cen (véase la seccién “Trabajo concrelo y trabajo absteacto” del Capitulo 2).

El cuarto punto se deriva directamente del tercero. Como se indicé arri-
ba, bajo las relaciones de produccién capilalistas los procesos individuales
de u:abaio se llevan a cabo con ka esperanza de obtener una ganancia priva-
dasin ninguna consideracién previa de la divisién social del trabajo. Dero
cualquier articulacién de lales trabajos puede sobrevivir solamente s'i r
caf,ualidad, reproducen colectivamente las bases materiales y sociales c’lg.’;,u
exislencia: la sociedad capitalista, como toda sociedad, requiere un modelo
particular de trabajo con ¢l lin de reproducir su estructura general. Por lo
tanto, bajo la preducciéon capitalista los distintos trabajos irldividu:;!es ter-
minan sier.ldn forzosamente articulados en una divisidn social del traba-
jo.en c0'nt inue movimicnto, por medio de un proceso de ensayo y error, de
amp.lmnén y conlraccién, de discrepancia, discontinnidad ¥ aun ruph;ras
ocasionales en el proceso de reproduccién. Este patrén de aparente anar-
quia, regulado por leyes de movimiento intemas, es ia forma peculiar de la
mpft{dt{ccién capitalista. Nélese cuin diferente es este concepto del de

. equa!:bnn general, donde el proceso en conjunto se reduce a una éstasis in-
mediata y perfecta. )

.EI quinte punto proviene del hecho de que la produccién capitalista es
guiada por la ganancia. Cada capitalista es impulsado a buscar y agrandar
la Pmcha entre el avance inicial D y el retorno final ' ; los que sean més
exitosoes prosperan y crecen, quienes queden rezagados pronto enfrentaran
el espectro de la extincién. Dentro del proceso de trabajo, esto se evidencia
en la 1endencia a prolongar la duracién e intensidad de la jornada de traba-
jo ha.sta sus limites sociales, mientras, al mismo tiempo y constantemente se
persigue re{fonnar ¢l proceso de trabajo seglin patrones que sean arin mis

racmntales desde el punto de vista del capital. Esta compulsién es respon-
sable directa del papel histéricamente revolucionario del capitalismo a ele-
var la productividad del trabajo a nuevos niveles. La racionalidad capitalis-
ta se expresa de manera mas perfecta en la rutinizacién de la produccién,
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on 1a reduccion de actividades humanas a operaciones repetitivas y auto-
méticas, y en el posible remplazo de las lineas de trabajo-humano-méquina

or maquinas reales. Como Marx sefiala, la llamada Revolucién Industrial
s tan s6lo la senal, no la causa, del advenimiento de las relaciones de pro-
duccién capitalistas. Y si bien, antes la herramienta era un instrumento de
trabajo, ahora es el trabajador un instrumento de la miquinaP.

Concepcién del capital en 12 economia ortodoxa

En la economia ortodoxa e término “capital” generalmente se refiere a los
medios de produccién; en ella se afirma que el capilal, conjuntamente con
el trabajo, existe en toda sociedad. Desde este punto de vista, las formas
sociales deben distinguirse por la manera como los factores de produccion,
el capital y el trabajo, sean puestos conjuntamenie a trabajar de acuerdo con
sus respectivas disposiciones. El capitalismo es definido como un sistema
que utiliza el mercado para acometer esta tarea en el contexto de la propie-
dadl privada de los medios de producciﬁn“.

Al tratar la actividad laboral humana como un factor de produccién a la
par con materias primas y herramientas, por ende como una cosa, la econo-
mia ortodoxa logra reducir el proceso de trabajo a una relacién técnica entre
los llamados insumos y productos (es decir, una funcién de produccién).
De ese modo se pierden de vista todas las luchas sobre los términos y con-
diciones del trabajo.

Ademds, una vez el trabajo es definido como un factor de produccitn,
cada individuo (en uso de sus capacidades) es propietario por lo menos de
un factor. Desde luego, algunos pueden ser lo suficientemente afortunados
para poseer también grandes cantidades de capital, Pero este es un simple
detalle de la distribucién de “dotaciones iniciales”, aspecto sobre el cual la
economia ortodoxa se mantiene cautelosamente neutral. En cambio sf im-
porta que, bajo el capitalismo, la idea segtin la cual cada uno es propietario
de un factor de produccién sea indicio de una cualidad inherente a los indi-
viduos. Cualquier referencia al concepto de clase es por lo tanto bloqueada

desde un comienzo.

Se desprende de esto que, debido a que el trabajo es tan sélo uno de los
factores de la produccién que los individuos son libres de utilizar en la for-

13 K. Mam, Ef eepital, ed. cit, T. ), Vols. Ty 2, Secciones Tercera y Cuanta,
14 A.A. Akchian y Wt A, Alhon, Exchange and Production: Competition, Coordination and Control, Belmont,
Califomia, Widsworth Publishing Co., 1983, C.1y8.
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:J:a Ic::m(;) esL?Jan, nol se puede dl‘-.'(‘i(: que este trabajo ~siendo una cosa- sea
: .fz da o, explc_:lanén del trabajo queda fuera de escena, para ser rem-
l}:)s c:m]a ofz;ll;:rﬁ:):lill de cooperacién entre capital y trabajo, cada uno de
; cuales y on st componente al producto, y recibe, a su vez, su
retnbucion proporcional (como consta en las teorfas de la distribucién ba-
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profundas contradicciones que son inherentes a la estructura de su exis-
lencia. Precisamente, debido a que eslas contradicciones estdn incorpora-
das, cualquicr lucha exitosa contra sus efecios destructivos debe ir mds alld
de las reformas, al rechazo de su misma estructura. En el siglo XX tales es-
fuerzos han tomado una gran variedad de formas, que van desde el lamado
socialismo parlamentario hasta la revolucién socialista, Sea lo que sea lo que
podames pensar de las fortalezas y debilidades de estos novedosos movi-
mientos sociales, la tendencia general es parte de un proceso humano de
vieja data. La hisloria nos enseiia que ninguna forma social dura por siem-
pre. Y el capilal, en tanto relacién social, no es la excepcion de esta regla.

GANANCIA Y PLUSVALIA

La rentabilidad regula la salud de la sociedad capitalista. A este respecto,
Marx identifica dos fuentes distintas de ganancia. Ganancia por transferen-
cia (o incluso apropiacién violenta) de riqueza, que domina el periodo mer-
cantilista. Y ganancia por la praduccién de plusvalia, que viene a tener pro-
minencia on la época del capital industrial. Puesto que las actividades co-
merciales pueden estar ligadas a cualquier (uente de ganarcia es ulil co-
menzar con las ganancias comerciales.

La ganancia comercial individual se presenta dondequiera que una mer-
cancia sea revendida en busca de ganancia. Para el comerciante que adquie-
re una mercancia por £100 y la revende por £200, lo que determina su ga-
nancia (que cubre costos comerciales y beneficios) es su habilidad empresa-
rial para “comprar barate y vender caro”. Pero desde la perspectiva del sis-
lema en su conjunto, la cadena de transacciones desde la venta inicial hasta
la final, simplemente sirve para dividir el precio de venta total entre los
diferentes negociantes, incluido el comerciante. Esto es cierto aun, si lns
transacciones son justas o injustas, libres o forzadas.

La ganancia del comerciante es su “balance del excedente comercial”,
Pero es esencial distinguir entre una situacion en la que el “balance de co-
mercio “global” es cero debido a que ¢l excedente del comerciante es com-
pensado por un déficit correspondiente en cualquier parte de la eadena; y
otra, en la que el balance total es posilivo a causa de que la ganancia del
comerciante es solamente su participacién particular en algin excedente

global cuyo origen descansa, por lo tanto, fuera de las actividades de co-
mercio mismas. E) primer caso corresponde a la ganancia por la trans(eren-
cia de riqueza, y el Gltimo a la ganancia por la produccién de plusvalia. A

continnacién consideraremos cada una por separado.
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Ganancia por transferencia de riqueza

Ija existencia de un ampliv sislema de ganancia debido a 1a ransferencia de
nqueza es misteriosa ya que el excedente del comerciante no parece ser
compensado por algin déficit correspondiente. Supongamos que comer-
clantes capitalistas intercambian bienes que adquieren por £100 a los co-
merciantes de una comunidad no capitalista o tribu y luego los revenden
por £200. Este trueque deja la riqueza conjunta de los participanles intacta.
S{n embargo, da origen a una ganancia del lado capitalista sin ninguna pér-
dida correspondiente del lado no ca ritalista, asf que aparece una ganancia
nela para el sistema como un todo, ;Cémo es posible esto?

La participacién de la tribu en el comercio puede ser motivada por mie-
do, por consideraciones riluales o por la esperanza de conseguir objetos
que sean socialmente mds deseables. En todos los casos subyace una va-
luacién sacial del comercio, Pero, para las comercianles, lo importante es
que ]os.ohjelos tribales adquiridos puedan ser revendidos para lograr una
ganancia monetaria. En terminologia de Marx, la tribu opera dentro el
circuita simple de mercanclas M - M, en el que unconjunio de valores de
uso M es intercambiado por otro conjunto Gtil M’ , mientras que los co-
merciantes operan dentro del circuito del capital D - M - M- D° donde
una suma de dinero D = £100 es finalmente transformada en una suma
més grande D" = £200, por medio del intercambio de un conjunto de va-
lores de uso M por olro m4s valioso M.

Estos circuitos forman los dos polos de la transaccion. Sin embargo, da-
do que s6lo uno de los polos es estimado en lérminos monetarios, cualquier
g:mnnc?a monetaria que se registie no tiene contra parte en el otro polo. Una
ganancia monetaria neta puede aparecer solamente para el sistema como
un todo. Nétese que ésta no serfa la situacion si los dos polos fueran trata-
dos en los mismos términos. Si los bienes de la tribu fueran valorados a su
precio final de venta de £200, serfa obvio que la tribu habrfa intercambiado
un canjunte de mercancias con valor de £200 per otro con valor de £100
tan sdle, perdiendo, por lo tanlo, exactamente lo mismo que ganan los co-
L:!en:ianles e lérminos monetarios. Al final, la desigualdad del intercam-
b :‘?lii::c?‘;:)g.:tse de la ganancia por transferencia de riqueza {ganancia de

Es interesante observar de qué manera la economia neocldsica liende a
tratar la ganancia como simple ganancia de enajenacién, razén porlaqueel

15 K. Marx, Theories of Sumpius Valur, Parte I, €. 1, Moscv, Progress Publishers,
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andlisis del “intercambio puro” ocupa una posicién tan prominente en la
teorfa. Por ejemplo, una representacién cldsica describe uncampo de prisio-
neros de guerra en el que todos los prisioneros reciben (de la Cruz Roja)
paquetes iguales de mercancias. Un empresario que se encuentra entre los
prisioneros sirve de intermediario para realizar una distribucién mas con-
veniente de la masa total de mercancias, una parte de las cuales guarda
para sf como su propia recompensa. Puesto que todos los otros prisioneros
ganan en términos de sus respectivas utilidades subjetivas (por lo tanto no
comparables), la porcién de la dotaci6n colectiva gue se gana €l empresario
no es tratada como pérdida para ellos. Por otra parte, el empresario conta-
biliza precisamente esta riqueza transferida como su ganancia, Con un polo
de la transaccién puesto en la utilidad subjetiva y el otro en el beneficio
malerial, Ia ganancia parece haber sido creada del aire. En vez de inlentar
disolver esta falsa apariencia, la economia neocldsica se concentra en pre-
sentar la ganancia como la justa recompensa de la clase capitalista™.

Ganancta por produccion de plusvalia

Con el ascenso del capital industrial, se hizo cada vez més claro que la ga-
nancia industrial era muy diferente de la ganancia por enajenacién. Esta
dependia del comercio y del intercambio desigual, mientras que aquéila
estaba atada a la producci6n, el trabajo asalariado y el intercambio aparen-
temente igual 17, Precisamente con el fin de localizar la diferencia entre las
dos formas de ganancia, Marx insisie en la explicacién de la ganancia in-
dustrial aun en la situacién en que todos los intercambios sean esencial-
menle iguales 18,

Marx cemienza seiialando que toda sociedad debe, de alguna manera,
dedicar el tiempo de trabajo a su disposicién a la produccién de los bienes
y servicios necesarios para mantenerse y reproducirse. En las sociedades de
clase, la reproduccién de la clase dirigente requiere que ésta sea capaz de
extraer un produclo excedente de las clases subordinadas, Esto significa
que toda clase dominante debe hacer, por cualquier medio, que las clases
subordinadas trabajen més alla del tiempo necesario para producir sus pro-
pios medios de consumo, por cuanto con este tiempo de trabajo excedente

16 A Alchiony W Allen, op. i1, C. 14,
17 R. L Muek, Studies in the [abor Theory of Value, Nugva York, Monilly Review, 1956, C.1.

18 K. Mam, Bl caprital, ed. cit. T. 0, Vol 1, CL V.
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se crea el plusproducto requerido {véase la seccibn sobre explotacién en
este Capiltulo).

El mismo proceso bisico opera en la sociedad capitalista, pero estd
OCl.Ill{) bajo la superficie de relaciones de inlercambio y magnitudes mone-
tarias. Para demostrar tal cosa, Marx comienza suponiendo que el precia
monelario de cada mercancia es proporcional al tiempo de rabajo abstrac-
to total secialmenle neresario para su produccién (su valor teabajo). En el
caso del trabajo asalariado, esto significa que los salarios monetarios son
proporcionales al niimiero e las horas () que los trabajadores deben la-
b.omr en un dia dade para producir sus medios de consumo coleclivo dia-
rios. Bajo tales circunstancias lodas las mercancias, incluso la fuerza de tra-
bajo (. la eapacidad de trabajo), se intercambiun en proporcién al tiempo de
il‘.-‘lb«“ljl) socialmenle necesario para su reproduccién. Todos los intercam-
bias son, por lo tanlo, iguales en un sentido social fundamental, de tal for-
ma que {por el momenio) la ganancia de enajenacién gueda por Mera de

consideracién.

Durante el proceso de produceién, una cantidad particular de medios de
produccién (malerias primas y maquinas) es utilizada cada dia. El tiempo
de trabajo abstracto () que previamenle se necesité para reproducirlos es,
en co.nsemu-'ncin, transferido al producto. Si agregamos a esto el tiempo de
trabajo laborado por los trabajadores en un dia dado (). Ia suma resultanle
(ctf} representa el tiempao de trabajo absiracto otal socialmente necesario
para producir el producto diario.

5i el intercambio ¢s proporcienal a los tiempos v trabajo, el precio del
producto social tolal es propaorcional a ¢ + {. Pero el costo monetario corres-
pondienie a la produccidn de este producto es proporcional a ¢+, puesto
que ¢ representa el coslo de trabajo abstracto de los medios de produccion
uiilizades y v representa los coslos correspondientes a los trabajadores
empleados. De aqui se deriva que las ganancias agregadas existiran sélo si
¢+l > ovv, Jo que implica 1> v, En otras palabras, cuando los precios son
proporcionales a los valores trabajo (intercambio igual), a ganancia es la
expresion monelaria direcla del tiempo de trabajo excedente p = {-v > @,
Este liempo de trabajo excedente, ejecutado porlos trabajadores que produ-
cen mercanclas para los capitalistas (esto es, que producen capital-mercan-
cfa), es lo que Marx llama plusvalfa,

Incluso cuando el inlercambio ya no se considere proporcional al valor-
trabajo, la conexidn entre ganancia y plusvalia se mantiene, pero de una
manvra mds compleja. En efecto, cuanddo los precios se desvian de su pro-
porcionalidad con los valores trabajo, pueden darse transferencias de valor
desde un grupo de negociantes hacia otro. En estas circunstancias las ga-

___#—-—__

ANALISIS ECONOMICO MARXIRTA 47

nancias lotales pueden apariarse de su proporcionalidad con la plusvalia
lotal —aun cuando, en términos agregados, las ganancias y pérdidas debi-
das a transferencias de valor se cancelen exactamente. Esta aparente para-
doja, que ha perturbado por largo tiempo la extensa literatura del llamado
problema de la transformacién, es resuelta facilmente una vez/sé reconoce
que la ganancia es una medida que s6lo recoge una parte de las transferen-
cias tatales de valor involucrado. Por definicién, la ganancia agregada es
simplemente la diferencia entre el precio del producto total y el precio de
aquella porcién de este producto que corresponde al flujo de mercancias
utilizadas como “insumos” en la produccién, sea en forma directa comoe
medios de produccién o indirecla como bienes-salario. A medida que el
valor es transferido entre el producto total y los insumos particulares, la
ganancia que los produclores capilalistas en su conjunto puedan obtener,
gracias a precios de venta més allos, es, al mismo tiempao, lo que perderian

con mayores coslos de los insumos.
Las ganancias totales se mantienen inmodificadas debido a que laTetro-

alimentacién que se establece entre el precia de los producios y los precios
de los insumos particulares evita cualquier transferencia total de la plusva-
lfa. Pero no puecde decirse lo mismo de aquellas transferencias que com-
prenden las porciones restantes de producto agregado, que enlran respec-
tivamente en el acervo de capilal de la firma (como invenlarios, planta y
equipo) o en la posesion de Jos capitalistas mismos como bienes de consu-
ino. En el primer caso, cualquier transferencia se refleja en los balances con-
tables de las firmas y. a lo sumo, se trasmite sélo parcialmente a los costos;
en el segundo caso, cualquier aumento en las ganancias debido a un precio
de venta més alto de los bienes de consumo capitalista se refleja en una
pérdida correspondiente en Ia contabilidad personal de Jos mismos capita-
listas, més que en incrementos en los costos de sus negocios. Ya que la me-
dicién de Ja ganancia sélo abarca un subconjunto de las transferencias de
valor, la ganancia lotal puede terminar desviindose en alguna proporcion
de la plusvalia ~dentro de limites estrictos. Este ¢s simplemente ¢l mismo
principio que subyace a 1a ganancia mercantilista, lo que era bien conoci-
do por el mismo Marx",

19 A, shaikhy, "The Transformation (rom Man 10 Sralla” en Ricanls, Murs, Sruffe, Londres, . Moandel
editor, Verso, 1984, Varias partes do este arikulo se encuentran incorporadas a los Caplinfos 2y 3
del presenie libro.
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Consideraciones adicionales

F:rimero que todo, es importante anolar que la ganancia monetaria (con o
sin la nivelaci6n de la tasa de ganancia) s6lo se puede considerar como la
nica expresién de la plusvalia a un nivel de an4lisis abstracto. A un nivel
mis concreto, la plusvalia aparece como ganancia de los productores, mér-
genes brutos de comercio, renlas, intereses, impuestos y dividendos. De
manera similar se pusde desarrollar el andlisis para explicar las ganancias
en las industrias, las firmas en el interior de las industrias, en las regiones y
en las naciones. Dentro de esle movimiento de lo abstracto a lo concreto se
encuentra comprendida una sutil y pederosa teorfa de la competencia y los
precios sobre cuyas bases se puede adelantar este anilisis.
. En segundo lugar, nuestra anterior discusién sobre la ganancia por ena-
jl?l'lilC?lf)ll deberfa llamar la atencién sobre el hecho de que la plusvalia no es
ia dnica fuente de ganancias. La comprensién de este aspecto es uno de los
puntos mis fuertes del andlisis de Marx sobre Jos determinantes de las ga-
na:tlcias. Es también una cueslién histérica y empfirica importante por sf
misma. Aun considerando el mundo capitalista moderno, donde la plusva-
lia es claramenie la base principal de la ganancia, se debe ser cuidadoso al
explicar las transferencias de riqueza y valor desde esferas no capitalistas
{pequeia produccién y produccién de bienes que no son mercancias) hacia
esferas capilalistas -particularmente cuando se efectian analisis del llama-
do "Tercer Mundo”.

. Entercer lugar, se debe anotar que el mismo concepto de transferencia de
riqueza y valor est4 fundamentado sobre la distincién entre actividades que
producen los bienes y servicios (valores de uso) que conforman la rigueza
anual, y actividades que sirven para transferir esta riqueza de unas manos a
otras. Esta dislincién es, a su vez, tan sélo parte de otra més general existente
entre las actividades de produccion y de no-produccién. Entre eslas tltimas
encontramaes no s6lo la categoria familiar de actividades de consumo perso-
nal, sino también la nocién clésica de actividades de consumo social, tales
come ajuéilas contempladas en el intercambio de bienes, servicios y dinero:
las actividades de administracién general en los sectores publico y privado;
y otras aclividades como la defensa nacional, etc. La produccion utiliza va:
lores de uso con el fin de producir més valores de uso. Los consumos perso-
nal y social utilizan valores de uso para alcanzar cualquier otro fin deseado.
En tal sentido, la distincién entre dichas actividades no liene nada que ver;

per se, con otras distinciones como las que existen entre las actividades nece:
sarias/ innecesarias, deseables/indeseables y bésicas/no bésicas. Pero lo
que es mds importante, la distincién entre actividades de produccién y de
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no-produccién tiene profundas implicaciones para la manera como s€ mide
¥ analiza la riqueza de las naciones capitalistas®.

En cuarto lugax, dentro de la categoria general de actividades de produc-
cién, surge una diferencia adicional entre las actividades que producen
plusvalia (es decir, que producen trabajo excedente para un empleador ca-
pitalista) y las que producen valor (pequeiios productores de mercancias) o
valores de uso para uso directo (hogares, comunidades que producen bie-
nes que no son mercancias). Aunque lodos estos trabajos son productores
de riqueza social, lan sélo los primeros son directamente produclores de
plusvalfa. Es por esto que Marx distingue esta forma particular de trabajo
como el lrabajo que es productor-de-capilal, esto es, que es “trabajo produc-
tivo™ desde el punto de vista del capital. Como corolario de lo anterior, se
hace necesario distinguir entre la tasa de explotaci6n (que se refiere a todos
los trabajadores empleados por el capital) y la tasa de plusvalia (que es la
tasa de explotacién del “trabajo productivo” solamente, puesto que es el
tnico que produce plusvalia)®'.

Finalmente, es importante reconocer que las categorias precedentes inte-
ractéian en complejas formas. Por ejemplo, la plusvalia es simplemente la
diferencia entre la duracién de la jornada de trabajo () de los trabajadores
productivos, y la porcién de la misma (v} requerida para producir las mer-
cancias que ellos y sus familias consumen. Pero la cantidad de tiempo de
trabajo social representado por v no es, en absoluto, fa misma cantidad de
tiempo de trabajo social requerido para reproducir a los trabajadores pro-
ductivos, ya que este tillimo, generalmente, incluye el trabajo comunitario
y familiar involucrado en la reproduccién de la fuerza de trabajo. En la me-
dida en que de estos trabajos no capitalistas son responsables del grueso de
los valores de uso consumidos por los trabajadores productivos, sélo una
pequeiia cantidad de mercancias estard contemplada en esa reproduccion.
Pero, puesto que los capitalistas sélo necesilan pagar a los trabajadores lo
suficiente para que adquieran la porcion de mercancfas que corresponda a
su patrén de vida, v serd pequeiio y s alto. Por consiguicnle, a medida que
la produccién capitalista socave la produccién campesina y/o familiar, fas

mercancias comenzaran a conslituir una mayor porcién del nivel de vida
de los trabajadores, incluso si el nivel general mismo declina, Para Jos capi-
talistas, los lrabajadores se van haciendo progresivamente mas “caros” a

20 A. Shaikh, “An Introductien 1o the istory of Crisis T wories”, en LS, Capitalism in Crisis, Nueva
Yok, ULHI%E 1978, Sovcion 1V, ELiesto de este articule mm-slmmll' a i Secerdn Cl Emona de s
trortas de lacrisis™, del Capitulo 6 del presente libro,

71 K.Mamx, op. cit, I.[, Vols. 1y 3, Secoim segunda, Apéndice.
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medida que sus necesidades de mercancfas crecen. Aun los trabajadores
mismos pueden ser todavia més pobres si su nivel de vida general decae.
Durante ciertos perfodos, un salario real creciente es perfectamente compa-
tible con un nivel de vida decreciente -tal como la historia de muchos pai-
ses capitalistas en desarrollo lo indica. Todo nos conduce a mostrar que nin-
gun andlisis de una formacion sacial concreta puede ignorar las interrela-
ciones existentes entre ganancia por ransferencia de riqueza y ganancia
por produccién de plusvalia, entre actividades de produccion y de no-pro-
duccidn, y entre lrabajo capitalista y no capitalista.

LEYES GENERALES DE LA ACUMULACION CAPITALISTA
Las leyes generales como lendencias dominantes

Al analizar ol sistema capilalista, Marx se refiere constantemente a sus “le-
yes de movimiento”. Por ejemplo, habla de la tendencia decreciente de la
tasa de ganancia como una ley general, mientras que, al mismo tiempo, pre-
senta varias tendencias opuestas “que contrarrestan y anulan los efectos de
la ley general”. Asi, pues, surge naturalimente la pregunta: ;cémo se origina
una “ley” a partir de la tendencia y la contratendencia? Hay dos formas
bésicas de responder a esia pregunta. Una posibilidad estriba en concep-
tualizar las diversas lendencias como si operasen en plano de igualdad. El
capitalismo da lugar a una serie de tendencias antagénicas, y el equilibrio
de fuerzas existente en una “coyuntura” hist6rica particular es el que deter-
mina la direccién final del sistema. Desde esta perspectiva, la reforma es-
tructural y la inlervencion del Estado parecen disponer de gran potencial
puesto que, en las circunstancias apropiadas, pueden inclinar la balanza y
regular el resullado, Esta perspectiva general subyace en la mayoria de los
enfoques marxistas modernos,

Marx abordé el tema de una manera bastante diferente, Para él lo erucial
cra distinguir entre la tendencia dominanle y las diversas tendencias su-
bordinadas contrapuestas, ya que estas Gltimas operan dentro de los limites
aportados por la primera. Como las tendencias dominanles surgen de la
misma naturaleza del sistera, ddndole un poderoso impetu, las tendencias
subordinadas operan efcctivamente dentro de limites méviles, y se canali-
zan, por asi decirlo, en una direccién determinada®. Desde esta posicién

22 Pentro de estes limites Las wemdencias subordinadas pueden funcienar pesfectamente come temden-
cias opuestas de la misina importancia.
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ventajosa, Jas reformas estructurales, la intervencion estatal e, incluso, las
luchas de clase que dejen intacta la naturaleza basica del sistema, tienen un
potencial limitado, justamente porque terminan subordinadas a la dindmi-
ca intrinseca del sistema. Una ley surge, precisamente, debido a que hay
una tendencia dominante.

Concentracion y centralizacién del capital

El capital posec dos aspeclos distintos: en relacién con el proceso detrabajo
exisle como una masa concentrada de medios de produccién al mando de
un ejéreito de trabajadores y, en relacién con un capitalista individual, re-
presenta la parte de Ja riqueza social que estd concentrada en sus manos
como capital. Sobre estos aspectos del capital operan, a su vez, de modo
diferente, dos procesos distintos: el proceso de concentracién creciente por
medio de la acumulacién, llamado por Marx la “concentracidn del capi-
tal”, y el proceso de concentracién creciente gracias a la competencia y el
crédito, al que llama “ceatralizacidn del capital®.

La acumulacién es la reinversién de las ganancias en métodos de pro-
duccién mas nuevos v potentes. Nuevos métodos conllevan una escala de
inversién minima incrementada y un aumente de la tasa de capital inverti-
do por trabajador, y por tanto, una creciente concentracién del capital res-
pecto al proceso de trabajo. Al mismo liempo, aun cuando la acumulacién
tiende a incrementar el monto de capital a disposicién de un capitalista in-
dividual, la division de la propiedad entre los miembros de una familia, la
separacién de los capilales nuevos de los viejos y el nacimiento de nuevos
capitales, todo ello, tiende a aumentar el niimero de los propios capitalistas
y. en consecuencia, i disminuir ol capital social concentrado en unas pocas
manos. Como la acumulacién es comparalivamenle lenta en relacién con
estos tltimos factores, el efecto neto sobre la propiedad tiende a ser una
descentralizacién. Como resultado final, la acumulacién concentra el capi-
tal en el proceso de trabajo, pero tiende a descentralizar su propiedad.

La competencia y el crédito, por su parte, incrementan la conceniracién
en ambos frentes, La competencia favorece las inversiones en gran escala
debido a sus menores costos de produccién, mientras que el sistema credi-
ticio permite a los capitalistas individuales reunir las grandes sumas nece-
sarias para estas inversiones. La concenlraci6n del capital en el proceso de
trabajo avanza asi mucho més velozmente que lo que permite la sola acu-
mulacién del capital, Al mismo tiempo, debido a que la competencia des-
truye a los capitalistas mas débiles y el sistema crediticio habilita al fuerte
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para tragarse al débil, estos dos elementos conducen a una concentracién
de la propiedad de capilales que compensa con creces las tendencias des-
centralizadoras propias de la simple acumulacién,

En términos generales, el capitalismo es acompaiado por la creciente

capitalizacién de la produccién, asf como una creciente centralizacién de la
propiedad del capital social®. En el andlisis de Marx, ambos fendmenos
emanan de la batalla de Ja compelencia y, a su vez, sicven para intensificas-
la. En Ia economia burguesa, sin embargo, el concepto mismo de competen-
cia “pura” o “perfecta” implica que toda concentracién o centralizacién es
la antftesis de la competencia. Una vez se idenlifica la concepcién burgue-
sa con Ja realidad de la competencia en el capitalismo primilivo yfo con
¢l andlisis que de €1 hizo ¢l propio Marx, el hecho histérico de la concen-
tracién y centralizacién crecienles representa prima facie la prueba del
quebrantamiento de la competencia, del ascenso de la compelencia “im per-
fecta”, del oligopolio y del monopolio. Dentro de la economia marxista, la
tradicién dominante originada por Hilferding y desarrollada por Kalecki,
Steindl, Baran y Sweezy, efectiia exactamente esta doble identificacién. Ello
lleva a sus proponentes a sostener que el capitalismo moderno esl4, en lti-
ma instancia, regulado por los resultades e las relaciones de poder entre
los menopolislas, Jos lrabajadores y el Estado. Del lado opuesto, Varga® y
algunos otros aulores mds recientes han sosienido que la concentraciény la
centralizacion han intensificado la competencia, en vez de quebrarla, y que
la evidencia empirica relativa a ta rentabilidad contribuye, de hecho, a apo-
yar la leoria de la compelencia enunciada por Marx™. Hay que sefialar que
Lenin es reclamado por ambas partes. No es necesario decir que este debate
entraia iinportanles repercusiones con respecto al andlisis del capitalismo
moderno y la actual crisis,

Ejército de reserva de trabajo

Una caracterislica inherente a 1a sociedad capitalista es e} conjunto de trabajo
desempleado y sub-empleado que se crea y reproduce directamente por la
propia acumulacién de capital. Marx denomina a este conjunto “ejército de

px K Marx, . b, T L Vol 3, COXXNG; T, Vol 6, C. XV Theries of Surpius Value, od. cit, Panie 111,

24K Varga, “Changes in the Ercnomy of Capitalisim Resulting Qo tue Seeomd Wosld Wae”, iienen,
Washington, 1948,

25 ). A. Cliltom, "Competition and the Evolution of the Capililist Mode of Production”, Cambridge Jour-
ral of Eeontomirs, 1, 2, 1977,
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reserva de trabajo” o “ejército industrial de reserva”. La acumulacién de
capital significa el incremento de éste, pero conlleva también nuevos méto-
dos de produccién, a mayor escala y mis mecanizados, que la competencia
obliga a los capitalistas a introducir. El crecimiento del capital aumenta la
demanda de trabajo, pero la mecanizacién sustituye a los obreros por maqui-
nas y reduce, en consecuercia, la demanda de trabajo. Esta, en términos netos,
depende, por lo tanlo, de la fuerza relativa de estos dos efectos, y son precisa-
mente esas fuerzas relativas las que varian para mantener el ejército de reserva
de trabajo. Cuando el efecto empleo es mas fuerte que el efecto desplazamien-
to duranle un iempo suficientemente largo como para absorber e] ejército de
reserva, la escasez de trabajo y el aumento de salarios resultantes reforzarin
autométicamente el desplazamiento relativo al empleo; el alza de salarios re-
duce el ritmo de crecimiento del capital y, por lo tanto, del empleo. Esto, junto
con la escasez de trabajo, acelera el proceso de mecanizaciény, por consiguien-
te, de desplazamiento. De esta forma, la acumulacién de capital repone auto-
miticamente el gjército de reserva . A ello se suma la importacién de trabajo
procedente de sectores de alto desempleo y la movilidad del capital hacia sec-
tores de salarios bajos, lo cual sirve conjuntamente para restablecer la relacién
“apropiada” entre el capital y una poblacién relativamente superflua.

Independientemente de sus limites histéricos, el sistema capitalista ha
creado y conservado siempre un ejército de reserva, El capitalismo moder-
no abarca todo el globo terrestre y también lo abarca su ejército de reserva.
Las masas hambrientas del Tercer Mundo, la importacién y subsecuente ex-
pulsién de “obreros inunigrantes” por parte de los paises industrializados,
y la fuga de capital a regiones de salarios bajos, son simplemente manifes-
taciones de esle hecho.

Tasa decreciente de ganancia

La ley de Ia tasa decreciente de ganancia expresa el resultado del andlisis de
Marx sobre las fuerzas bisicas que dan lugar a los ritmos de largo plazo de
la acumulacién capitalista: largos perfodos de crecimiento acelerado que
van seguidos necesariamente por perfodos correspondientes de crecimien-
lo desacelerado y probables convulsiones econfmicas de gran alcance, La
Gran Depresion de los aiios treintas fue uno de esos periodos; segiin algu-
nos marxistas, el mundo capitalista estd nuevamente flucluando alrededor

26 K. Mar op. cif., T. ), Vol. 3, C. XXIII; E. Mandel, Introduccidn a K. Mary, Capitdl, Volumen 1. od. cit.,
1976, pp. 63-64.
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de una situacién extrema. Debe observarse que este tipo de crisis econémi-
ca generalizada es bien diferente de las fluctuaciones ciclicas de plazo més
corto, como los ciclos econ6micos o las crisis parciales causadas por sucesos
especificos, como malas cosechas, perturbaciones monetarias, elc. Los ci-
clos econbmicos y las crisis parciales se explican pot factores mdas concretos
¥ sus ritmos se superponen, por asf decirlo, sobre ol ritmo de largo plazo?,
Elhecho de que puedan desencadenar una crisis general cuando las condi-
ciones bisicas sean propicias no hace mis que resallar la necesidad de ana-
lizar primero los movimientos bésicos en sf mismos.

La fuerza que da impulso a la actividad capitalista es el desco de ganan-
cias, lo que obliga a cada capitalista individual a dar la batalla en dos fren-
tes: en el proceso de trabajo, contra los trabajadores durante la produccién
de plusvalfa, y en el proceso de civculacién, contra olros capitalistas, du-
rante la realizacién de la plusvalia en forma de ganancias, En el enfrenta-
miento con el trabajo, la mecanizacidn aparece como la forma més eficaz
para incrementar la produccién de plusvalfa, mientras en el enfrentamien-
to con otros capitalistas, Ja reduccidn de los coslos unitarios de produc-
cidn por unidad (precios de costo unilarios) surge comeo principal arma
para la compelencia.

Marx sosliene que los métedos de produccién mis avanzadas conllevaran
instalaciones mayores y mds inlensivas en capital, en las que, con una utiliza.
cién normal de capacidad, los costos unitarios de produccién seran menores.
La inversi6n de mayores cantidades de capital fijo por unidad de producto
es el medio fundamental para lograr economias de escala. Como las plan-
tas a gran escala permilen a un niimero dado de trabajadores procesar ma-
yor canlidad de malerias primas y transformaslas en una correspondienle
mayor cantidad de producto, tanto las malterias primas como el producto
por unidad de trabajo tienden a aumentar a la vez, Al mismo tiempo, la
mayor cantidad de capital fijo por unidad de producto implica cargos de
depreciacién mds elevados y mayores costos de materiales auxiliares (elec-
tricidad, combustible, etc.) por unidad de producto. Ast, pues, para méto-
dos mds avanzados la capilalizacién mds alta (capital adelantado por umi-
dad de producto) implica coslos no laborales unitarios més elevados {capi-
tal constante por unidad de producto, ¢ ), mientras que la mayor produc-

27 E. Manclol, Late Capitalism, Londees, New Lelt aoks, 1975, p- 130, Bl mismo Mandel se hata en uns
tawa de ganancia que se eleva y cae, para explicar los movimienias de larga plazo (es1o 3, ondis
largas), Como se indica mas adelante, el argumento de Marx pars explicas 1a tasa de ganaocis que
docrece en largos periodos implica un mavimicnio de fa masa de gnancias del tipo “onda Larga™
coi lo-cual of ee una base alte mativa para la explicacidn de los limtimenos observados.
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lividad se manifiesta en costos Jaborales unitarios menores (capital \:rax'iable
por unidad de producto, v). Al final, el costo unitario de produccién ¢+
Jdebe descender de modo que el allimo efecto ha de compensar con creces

el primero.

o demostrarse que este modelo supone que los métodos més avanzados ttendE‘n
?I.l;:m: un costo un.iqt.uio de producelén mas bajoa expensas de una tasa de g:n,n.‘u;:‘la
inferior. La competencia, no obstante, obliga a los_ capitalistas a 'adoptar tal?s méta-
Jos, porque aquéllos, con costos unitarios mas bajos, pueden bajar sus precios yb.eaf;
pandirse a costa de sus competidores, compensando asl esta lasa de ganancias :j;

r medio de una mayor participacién en el mercado. Como .observa Marx, | cada
capital individual se esfuerza por caplurar la mayor mrhmp.}cmm posible en [: mer:
cado y por suplantar en él a sus competidores l".'l . En términos de calegorias ‘m.:;n
xistas, s¢ puede demosirar que ¢l proceso mencionado supone que la corrq'tcu;lo::1
orginica del capital subird mis ripido que la Lisa de plu.ﬂ:aﬂa, incluso cuando los
salarios reales, al igual que la amplitud e intensidad de la jornada de trabajo, sea;n
constantes, de modo que L tasa general de ganancia ‘dg‘crcceré independientemente
de cualquier impulso introducido por parte del trabajo™.

Marx indica que la acluaci6n de diversas influencias conlrarias f rena, e
incluso invierte lemporaimente, el descenso de la tasa .de ganancia. Una
mayor intensidad de la explotacién, salarios mds redl:xc':dos, capflal cons-
tanie més barato, crecimiento de industrias de com?osmlén org.im.ca refati-
vamenle baja, importacién de bienes salario o medios de produccién bara-
tos, y migracion del capital hacia regiones de mano de obray recursos.n:i
turales igualmente baratos, pueden actuar para elfa\.ra.r latasa fle ganancia
aumentar la tasa de explotacién, bajar la composicién organica del capital,
o ambas soluciones a la vez. Sin embargo, prccisamef'nle porque estas con-
iratendencias operan dentro e limites eslriclo?, la cmfla por largo periodo
de la tasa de ganancia sobresale como tendencia domfrfanle. .

La tasa decrecienle de ganancia conduce a una crisis g.enuralfzada por
medio de su efecto sobre la masa de ganancias. Dado un capital ya mvertl'd?,
cualquier decrecimiento en la tasa de ganancia reduce la masa de esta Glli-

Shaikh, “Palitical Ecosoany sond Capitalisw: Notes on l)uhb‘a} Meory of Crisls” y “Mardan Com-

» :nitiun Jeﬁuﬁ PPerent (,‘:uniz-'.ilk:n...,?‘ on Canebridge jourst of I.m:anmws, 1978, 2, pp- I}!t?-";?;n ¥ lt):;,(}i
4, p. 3, respectivamenie. Bajo condiciones Ienivas dimdas, a med‘ndal que sc_a!mr:;;m m:; miles de
cemcimivnto ¥ L teenologt exisiemes, los incremenios vn invessidn por !mn.l.sd L cci:.lrml:_[:“e -
realicen obtendran cada vez mesores disminuciones de los costos Lnitarios de Pmu n. Esto, se
puede demostear, inplica menomes tasas de ganancia pan bos mé!odos.dem& bajos «ﬁm )‘r, rrm
{de acuerdo con o Tronma de Okishio), una tash general de gananci en descenso, nran nen :e
Shaikh, “Netcs on the Failing Rate of [rofit,” intdito, [ehrero de I‘Iil ia Ella do Marx csltf lnmgda.
Theonics of Surphus Value, od. cit, Farte 1L C XVIL p 4R Las G«um Eronamita polfiica y t‘a[:{ﬂa-
lismo: notas sobre 1a teorla de Ly erisis de Dobb™ y “Competenciu manista versus competaia perec-
ta”, del Capiwulo 6 dd presente libwo, corresponden a Tos textos de estos ariiculos.
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ma; por otio lado, la acumulacién acrecienta el acervo de capital avanzade
Y, por tanto, aumenta la masa de ganancia, en tanto que la tasa de ganancia
de los nuevos capitales sea positiva. El movimiento de la masa total de
ganancias depende, por Jo tanto, de la fuerza relaliva de los dos efectos.
Pero una tasa de ganancia decreciente debilita progresivamente el incen-
live para la acumulacién y, al descender ésla, el efecto negalive empieza
a dar alcance al efecto positivo hasta que, en un momento determinado

la‘njasa total de ganancias empieza a estancarse. En esta fase comienza l;;
crisis, aunque naturalmente la forma especifica que adopta estd condi-
cionada por factores institucionales e histéricos concrelos, Hay que des-
tacar que el proceso mencionado supone una “onda Jarga” en la masa de
las .ganancias, que al principio se acelera, luego se cdesacelera, se estanca
y. finalmente, se hunde en la crisis. Asf, pues, los fenémenos de “ondas
largas” en la acumulacién capitalista pueden explicarse por una caida
continuada de la tasa de ganancia.

En general, los adversarjos de esta \worfa argumentan que, en Ja nocién
econdmica burguesa de “competencia perfecta”, tal proceso queda légica-
mente excluido, y que, en todo caso, la evidencia empirica no lo respalda.
Encrm]quiem de wmbas situaciones es facil mostrar que ninguna de las con-
clusiones es vdlida una vez que examinamos crilicamente la teoria econé-
mica neocldsica y los datos en gue se basan sus conclusiones®,

Ceteris puribus, salarios mds allos y mejores condiciones de trabajo hacen
descender directamente Jas ganancias y estimulan también el aumento de
la mecanizaci6n, con lo que se intensifica doblemente la tendencia inheren-
te de la tasa de ganancia a caer. 5in embargo, como destaca Marx, éstas y
otras luchas enfocadas hacia la reforma del sisterna operan necesar'iamenle
dentro de limites estrictos que proceden de la rentabilidad, la movilidad
d'el capital y la competencia (en todo el mundo) y, por tante, contintian
siendo conslrefiidas por la dindmica bisica de la acumulacion capitalista.
U.n argumento similar puede ofrecerse respecto a los Jimites de la interven-
cidn eslatal,

Cada crisis precipita la destruccién al por mmayor de los capitales mas
débiles y los ataques intensificados condra los trabajadores. Esos son los

29 I'.u'.n‘ma'ynn-s detalles critheos de L lewra, viase A, Shaikh, “Political Eronomics and Capitalism...”
op. ., be-‘.tif‘m 1IN, pp. 5-7. Para criticas de bos datos, véase V. Perlo, “Capital-output Ratios in Ma:
;\;I::‘lunfﬁ A en ?uarltriy Resia of Ecmemics and Dusiness, 8 (1), Orona de 1966, pp. 29042 ¥ R,
e o, " A ane Bvent o o Survey of Currertt Business, julin 1971, Vol. 51, Ne. 7, Larte [, pp. 8385

o es mandisia y Gordon economista onodoxo. Ambos encuentran que o mzvlodo co;wmmml

de estimacitn del acervo de capits i i impli
eslimacion de latasa de gnn:z){:‘ fosubesima serfamene. Bty o ver implica ursera sobre
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mecanismos “naturales” del sistema para recuperarse. Cada recuperacion
sucesiva desemboca, a su vez, en una mayor concentracién y centralizacion
y, generalmente, en menores tasas de ganancia y crecimiento de largo pla-
zo. En consecuencia, aunque las conlradicciones empeoran con el tiempo,
o habra crisis final hasta que los trabajadores adquieran suficiente con-
ciencia de clase y se organicen para derribar el sistema mismo™,

TEORIAS MARXISTAS DE LAS CRISIS ECONOMICAS

Al analizar las teorfas de la crisis debemos distinguir entre las crisis gene-
rales, que implican un vasto colapso de las relaciones de reproduccién eco-
némicas y politicas, y las crisis parciales y los ciclos econémicos, que cons-
tituyen caracterfsticas de frecuente aparicién en la historia capitalista. Enla
produccién capitalista el deseo individual de ganancia choca peribdica-
mente con la necesidad objetiva de la divisién social del trabajo. Las crisis
parciales y los ciclos econémicos no son mis que el método intrinseco del
sistema para reintegrarlos. Cuando el sistema goza de buena salud, se recu-
pera rapidamente de sus inherentes convulsiones internas. Sin embargo,
cuanto peor sea su salud, més largas ser4n sus convalecencias, mds anémi-
cas sus recuperaciones y mayor la probabilidad de que entre en una larga
fase de depresi6n. Enlos Estados Unidos, por ejemplo, aunque han habido
15 ciclos econémicos y crisis en mas de 150 aiios, que van desde 1834 hasta
nuestros dfas, tan s6lo dos de ellos, las grandes depresiones de 1873-1893 y
1929-1941, califican como crisis generales. El interrogante con que se en-
{renta ahora el mundo capitalista es si Ja gran depresién de los ochentas se
afiadird o no algtin dfa a esta lista®".

Podemos identificar dos tipos principales de teorfas de la crisis, corves-
pondientes a las dos aproximaciones metodolégicas diferentes a la historia
capitalista que fue analizada en Ja cuaria seccién de este Capitulo: las leo-
rfas de la posibilidad, basadas en la nocién de ley como el resultado de
tendencias confliclivas, en donde las crisis generales se dan siempre y cuan-
do se produzca una cierta conjuncion de factores histéricamente determi-
nados, y las teorfas de 1a necesidad, basadas en la nocién de ley como la
expresién de una tendencia intrinseca dominante que subordina a las ten-

30 G. A.Cohen, Morx’s Theory of History: A Defense, Pringeton University I'ress, Princeton, 1978, pp. 200,
2,

31 E Mandel, Late Cipitalism, ed. cit;, A. F. Burns, The Pusiness Cycle irs a Chaneging Worfd, Nueva York,
Columbia University Prss, 1969,
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denci inevi

cri::clas contrapuestas y en donde es inevitable la existencia peri6dica de
‘ i3 5:11er.ales (aunque,' por supuesto, la forma especificay el momento de
aparicién vienen determinados dentro de ciertos limites por factores histé-

Ficos e Instifuc: _ .
os e institucionales). Veamos ahora cémo ilustran estos dos enf’ oques las
modernas leorias marxistas de la crisis.

Teorfas de la posibilidad

Podemos 1de{1tific:|r dos grupos principales: las teorias del subconsu-
mo/estancamiento y las teorfas de la presién salarial.

Teorias del swbcoustime / estimicansiento

En la sociedad capitalista el valor en dinero del producto neto es igual ala
suma de los salarios pagados a los trabajacdlores mds las gannnciasg'lcu -
ladas por los capitatislas. Como a los tzabajadores se los paga me'no l-nlul
valor tulal del producto neto, su consimo nunca es su-f icie:i’t; ara zocnf
prarlo: el consumao de los: trabajadores genera una “brecha r.l;e des‘mnda" y
:it:né:: r;*;ﬂyﬂr sea la part |ci;"bar.'i6n de las ganancias en relacién con los sa]'a-
valor agregado, lanto mayor serd la brecha de demanda. Claro
ostd que los capitalistas consuimen una porcién de sus bene!ir:ios( To ue
contribuye a cubrir parte de la brecha. No obstante, el grueso de sn.z'in qso
se ahorra, no se consume y, a la manera keynesiana, estos aherros se cirr?s'
deran como un “drenaje” de demanda, cuya base fundameniat la si n
cqnsliluymdo los limitados ingreso y consumo de las masas. Si nOSIBUE'n
briera {a p?n:ién de Ja brecha de demanda que corresponde a I:;s ahorrsz C; .
los Cﬂpll.“l.] 1slas, no se venderia parte del producto o, al menos, no se ve:?dee
riaa precios normales, de suerle que todo el sistema secontra;erﬁ hasta :
las ganancias fuesen tan escasas que los capitalistas se verfan 'forzad;lsue
consumir lodo:s sus ingresos, en cuyo caso no habria ninguna inversién (n -
::;) ?r(:apor c(;nsoigui.ente, tampoco crecimiento. Se dice, por lo tanto, que fa-
i s . - -
esﬁmc ::I‘ﬁnm lr:::;..lca inferna de una economia capitalista est4 predispuesta al
mn[jﬂl;:)ec? de den:tanda, como es abvio, no sélo puede cubrirse por el
e , sino también mediante demanda de inversién (la demanda de
:;, r.'::l la:c);ig‘;[lmpo). Cluanto mayor sea esta c.lem."l:nda, mayor seré el nivel de
ocuce y empleo en el sistema en cualquier momento dado, y tanto
mds 1dpido serd su crecimiento. Por eso, en tltima instancia, el movimiento
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final del sistema depende de la accién reciproca de la tendencia al estanca-
miento, creada por los planes de ahorro de los capitalistas, y la tendencia
opuesta, creada por sus planes de inversi6n. Los capitalistas ahorran por-
que, en cuanto capitalistas individuales, tienen que intentar crecer a fin de
sobrevivir. Pero s6lo pueden invertir cuando existen posibilidades objeti-
vas, y éstas dependen, a su vez, de dos factores, Especificamente, el funda-
mento del comercio y del intercambio a gran escala se da cuando la hege-
monfa de una determinada nacién capitalista (Gran Bretafia en el siglo XIX
y los Estados Unidos en el XX) permite orquestary reforzar la estabilidad
polilica y econémica internacional. Y el aliciente para la inversi6n a gran
escala se da cuando coinciden, a un tiempo, una masa critica de productos,
mercados y tecnologias nuevos. Cuando coi nciden base y aliciente, los fac-
tores expansionistas scrin ascendentes. Por otro lado, a medida que se
agota el aliciente y las rivalidades intercapitalistas socavan cada vez mas
] fundamento, se reafirman en algin punto los factores contraccionistas y
el estancamiento se pone al orden del dia, hasta que, por su puesto, un nue-
vo orden hegeménico (forjado tal vez mediante una guerra mundial) y un
nuevo estallido de descubrimicnlos, inicien olra época de crecimiento.
Nada de esto se ve allerado fundamentalmente por la cuestién del po-
der monopblico. En el capitalismo moderno se dice que unas cuantas em-
presas poderosas dominan cada industria, y que, al restringir el producto
y elevar los precios, pueden redistribuir los ingresos a su favor a costa de
los trabajadores y de las pequeiias empresas capitalistas. Como los gran-
des capitalistas ahorran una mayor proporcién de sus ingresos, aumenta
el ahorro total. Por otro lado, a fin de sostener los niveles de precios y ga-
nancias, las grandes empresas restringen la inversién en sus propias in-
dustrias, reduciendo as{ los posibles mercados de inversién disponibles.
Al aumentar la brecha de demanda y simultineamente debilitar las opor-
tunidades de inversién, los monopolios hacen ¢l estancamiento, en teoria,
virtualmente inevitable. Claro que en la prictica, ¢l “capitalismo monopo-
lista” de posguerra ha disfrutado hasta hace muy poco “de una prosperi-
dad prolongada (...) superior en muchos aspectos a cualquier otra de su
historia anterior”®. Y he aqui, una vez mis, que la ausencia de estanca-
miento real se explica por la presencia de factores contrapuestos extraordi-
nariamente poderosos: hegemonia norteamericana de posguerra, nuevos
productos y tecnologfas, y gastos militares.

22 P.Sweery, articulus varios en Monihly Redew; los principales en los nimeros 31 (3, 6}, 32 (), 13
G.7HD
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Dentro de semejante marco, es evidente que cualquier intervencién
econdmica que refuerce y dirija los faclores expansionistas puede supe-
rar, en principio, la amenaza de estancamiento. La econom{a keynesiana,
por ejemplo, proclama que el Estado, bien por cuenta de sus propios gas-
tos, bien estimulando el gaslo privado, puede alcanzar los niveles social-
mente deseados de produccién y empleo y, de este modo, delerminar, en
dltima instancia, las leyes de movimiento de la economfa capitalista. Los
tedricos del subconsumo no niegan esta posibilidad. Tan sélo afirman
que actualmente na es préclico, porque el capitalismo moderno se carac-
teriza por el monopolio y no por la competencia: el monopolio aumenta
la tendencia del capitalismo al estancamienio que, cuando comienza a
aparecer, es contrarrestada por el Estado por medio de estimulos a la de-
manda agregada, Pero los monopolios responden aumentando los pre-
cios en vez de la produccién y el empleo {como harfan las empresas com-
petitivas). El empate resultante entre ¢l poder del Estado y el de los mo-
nopalios produce estancamiento con inflacién : "estanflacién” . Si el Es.
tado se retira de la lucha y se atrinchera, tendremos entlonces una rece-
sion o tal vez una depresién. Desde este punto de vista, la aparicién de
una crisis es un acontecimiento esencialmente politico, debido a la nega-
tiva del Estado a hacer frente a los monopolios. La teorfa keynesiana afir-
ma que ¢l Estado tiene capacidad econbémica para dirigir el sistema capi-
talista y, una vez aceptada esta premisa, tanto la existencia de la crisis
como su recuperacion, son cuestiones de los fines politicos a jos que se
aplique esa capacidad. Asf, pues, esta teorfa apunta a concluir que un
programa politico para limitar los monopolios mediante controles de
precios, regulacidn y planificacién econémica forzosa, quebrari la co-
lumna vertebral de la inflacién, mientras que el aumento de los gastos de
bienestar social, e incluso el alza de los salarios, no sélo beneficiara a la
clase trabajadora, sino también al sistema capitalista en su conjunto (al
reducir la brecha de demanda). Las contradicciones econémicas del sis-
lema pueden, por lo tanto, desplazarse hacia y resolverse dentro de la
esfera politica, a condicién de que se ejerza presion suficiente sobre el
Estado.
El propio Sweezy evita con cuidado trazar Jas conclusiones politicas in-
herentes a su argumento, aunque advierte que los propios capitalistas pue-

33 P. Sweezy, op. dit, C. Iarman, “Theories of Crisis”, on fatentational Socialism, No. 2 {9), 1980, PP-
45-80. A_Shaikh, "An lmroduction to the Hisvory of Crisis Theories™.
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' . u
den descubrir nuevas formas de manejar el sistema®, Pero otros autores
: 3
son mucho menos reticentes™.

Teorfas de I presion salarial

Las teorias sobre la presién de los salarios intentan vincular las crisis gene-
rales con el descenso sostenido de la tasa de ganancia, El punto de pa_md‘a es
el reconocimiento de que cuanda aumentan los salarios realesy/o dlsrrun};
ye laamplitude intensidad de la jornada laboral, cl:e.rfuende la tasa potenci
de ganancia, permaneciendo iguales las otras condiciones. En lérnunols n:ar-
xistas, un descenso en la tasa de plusvalia produce el c!escenso clel a as;a
general de ganancia, celeris paribus. No obstante, esto equivale sen;nl am.ugn e
a decir que un aumento de los salarios reales (a].ustados por la uracutn e
intensidad del trabajo) reduce la tasa de ganancia cn'rclacn‘m <on su ten-
dencia. Si la tasa de ganancia tiende a bajar mdependlenle:-menle del movi-
miento de los salarios, resulta que el aumento de los salarios reales (a]ust‘a-
dos) no hace més que reforzar la caida preexistente de la lasa de ganancia.
Como veremos en la seccion siguiente, esto es lo que argumenta Marx. I:sio
si 1a tasa de ganancia tiende, por otro lado, a aumentar, resulta que tan solo
un incremento suficientemente répido de los salarios reales p]Jede ser el res-
ponsable del descenso real delatasa de ganancia. Esta es la afirmacién tipica
de los teéricos de la presién salarial, quienes dan por s_entado que, ante la
ausencia de cambios en el salario real, el cambio técnico .hende a incrementar
la tasa de ganancia y la relacion entre ga.nanc?as y salarios. 4
En una version de la teorfa, esta tasa crecienle dc-ga.nancm alimenta di-
rectamente la expansi6n de la inversion; en otra versién, que no es en realll-
dad més que una extensién de la teorfa del subconsumo/estancamiento, la
creciente relacién ganancia-salario y el ascenden?e Roder de los monopo-
lios, empeoran la brecha de demanda y, por consiguiente, la tendencia del
sistema hacia el estancamiento, la cual, no ubsl:%nle, el Esl.ado es capaz de
contrarrestar, y mantener asi el auge. En cua]quler caso, si el auge dura lo
suficiente como para que el mercado de lraba]c: se haga tan estrecho y los
obreros tan combativos que sus demandas salariales produzcan un descen-

! ietr, No, 31(3), 1979, pp. 12-13 .

gg Le‘i‘;wg ?:?::ﬂgs:n‘;‘:nﬂm St)w\m \:or:Il:, Saturday Review I'u‘fs, 19_72‘, C. x!l ¥ d;}q mnsr;;;
autor, “The Democratic Sociakist Organizing Cornmittee and the Lelt™, Socialist H;wyr. 1 o rL| "
Ademis puedmm consultare al respecto varios namerns cspeciiles de Dfﬂurs n:: 5 rrrsr.-,cl;am icul J-.e
mente octubne 1979 ¥ julic-agosto 1981. Por dltimo, D. Cordon et o, “Four Ways to ge
Corporations”, The Nation, mayo 15 1982, pp. 369-591.
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so continuado de la tasa efectiva de ganancia, resulta que al final puede
estallar la crisis. Es muy propio de la teora de la presién salarial buscar
evidencia en salarios reales que aumenten con mayor rapidez que la pro-
ductividad como prueba de que el trabajo se halla detrds de la crisis.
Por ejemplo, el tratamiento matemitico convencional de la Uamada selec-
cién de técnicas implica una lasa crecienle de ganancia, a menos que los au-
menilos de salario real invicrtan su curso. Esto es lo que citan la mayor parte de
los defensores modernos de la presién salarial, como Roemer, Bowles y Arms-
trong y Glyn *, Owros, como Hodgson sencillamente se reficeen a la estabili-
dad empirica de la composicién organica como una caracterfstica del capitalis-
mo moderno ¥. Por illimo, se suele citar a Kalecki como fuente del argumento
de que la intervencién estatal transforma la tendencia al subconsumo en pre-
sidn salarial ¥, Deberia obsorvarse que, incluso dentro de la literatura conven-
cional sobae la seleccidn de téenicas, un salario real que aumente en relacién
con la productividad no es necesario ni suficiente para generar una tasa decre-
ciente de ganancia, Asl lo demuestran fdciimente los diagramas elaborados
por Shaikli”’, en un irabajo donde ilustra que la tasa mixima de salarios (la
interseccién en ¢l eje vertical) es el producto neto por trabajador
Es importante observar a este respeclo que, como §a crisis se da dnica-
menle cuando los aumentos salariales de los trabajadores son “excesivos”,
esta leoria deja amplio espacio para delinear iena vision del capitalismo que
puede propiciar lanto el aumento de los salarios reales de los lrabajadores
<omo ina tasa creciente de ganancia para los capitalistas. Desde este punto
de visla, el Eslado puede disefiar, en principio, la recuperacién, si obrerosy
capitalistas hacen concesiones suficientes, y puede evitar crisis futuras si
ambas partes muestran cieria moderacién. Una caracteristica de las leorias
de la posibilidad, en general, es terminar por otorgar al Estado el poder de
determinar las leyes bésicas del movimiento del capitalismo, con lo cual
lanto las expectativas como las promesas de sus deflensores, pasan a depen-
der en gran medida de la nocién, segn la cual, bajo el capitalismo la politica
puede comandar el sislema. Si esta premisa es falsa, resulta entonces que,
como minimo, las técticas y la estralegia que la rodean plantean serias du-

36 ). E Roemer, "Continuing, Contzoversy an the Palling. Rate of Profit: Fixed Capital and Ouher [s-
sues”, en Cambridge feuma] of Leonomics, No. 3(4), 197% S. Bowlos, “Technical Change and the Profit
Rale™, en Combridye Journal of Econnmrics, No. 5, 2, 1981; P, Ammsirong y A. Glyn, “The Law of the
Falling Rate of Prolit and Qtigopely™, en Cantbridge Joural of Erononiics, No, 3, 1, 1980,

37 M. Kaleeki, Selected Essays on the Dysrumics of e Capitalist Feonamy, Cambridge University 'ress,
Cambridge-Nueva York, 1971,

38 A Shaikh, "An Inteoduction...” op.t., . 236,
39 A.Shaikh, *An Inireductien...” gp.cit, pp. 242-247.
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das. Como veremos a continuacién, esta €5 exactamente lo que implican las
teorfas de la necesidad de la crisis.

Teorfas de la necesidad

La principal teoria modema de la necesidad es la teoria :Ttarxls:la c]le :a lﬁ c:;
ganancia decreciente. En el pasado incluso algunas versiones de fa tzdas e
subconsumo (como la de Rosa Luxemb urgo), eran conce]mda:s cor:;al orias 42
Ja necesidad, pero, en general, se admite que eslo se debia pnnc:l i mente
entendimiento erréneo de la logica de su prop:o'argumfml.o. et{wiem s
decreciente de ganancia inlenta explicar por que el a'.:apnlahsmo al e por
gos periodos de crecimiento acelerado, que van seguidos, ne;esm me fm}._les
olros perfodos correspondientes de crecimiento 'desacelera oy cnuzn tgn*ienl(;
Lo que explican las teorfas del subconsumo fnedmnle faclqres ;\dp. normen e
oxternos, tales como oleadas de descubrimientos, lo explica _ala:'lx I -“'-.ch
[actores internos basados en los movimientos c'ie]a tasa potenwi elgar;.u Sv;:
La fuerza motriz de toda actividad capitalista es la gana'n?la(,ly al Esvulia
lia su base oculta. A fin de extraer la mayor canllc-lacl pc!mbded elp 'omad-;
los capitalistas deben aumentar la duracién }'{? mlens;lda A\ e ap].dem{,;
laboral y. sobre todo, incrementar ia produ-cmrldad de lr:ln n;c;} simu]u.:
para compelir eficazmente contra otros capitalistas deben logr A
neamente costos inferiores por unidad de producto. El aumenllo € ilenlo
fijo es la solucién de ambos problerqas. En pocas pa.labrgs,le crel:;::dén)
del capital {ijo en relacién con el trabajo (le.l r.necamzamén dela F;r:recimien-
es el principal medio de elevar la productividad de'l tra.:ba]?(;y g e
to del capital fijo en relacién conel pr?ducto (la capitalizaci n‘be Lﬁitaﬁos
cién) es el principal medio de reducir Ios costos de produ.czi [:1 mmbié;;
Puede demostrarse, sin embargo, que el aumento del capxtdl 2]0 bien
tiende a hacer disminuir la tasa de ganancia s_obre los métodos de pro ue
cién mds avanzados ¥, Los capitalistas indw:du.a]cs que adoplan pn::: o
los métodos mas amplios, més intensivos en c_aplta.l, obu!anen menf:ii cos
los unitarios que les permiten reducir los precios, y ampliarse a c-::;',J : de sus
compelidores, contrarrestando asi, la menor tasa de ganancia al abavear
una porcién mayor del mercado. No obstante, para el 5l;st_em1 en u cot ;In n
to, esto hace que la tasa media de ganancia tienda a ;;ar.' u;\q e varios
factores pucden contrarrestar temporalmente esta tendencia, ope

AP . ] i de este
40 Veanse las refenawios bibliogrilions citadas on 1 secribn " Tasa decreciente de ganancia o3

Capfilo.
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tro de limites estrictos, de suerte que el descenso prolongado de la tasa de
ganancia se presenla como lendencia dominante,

Durante un perfodo largo de liempo, los efeclos de esla tendencia decre-
ciente de la tasa de ganancia sobre la inversién producen una “onda larga”
en la masa de ganancia potencial global, que se acelera primero y luego
ci.ESacelera y se estanca. En la dltima fase se derrumba la demanda de inver-
sidny se gencraliza el exceso de capacidad, mientras que la falla de nueva
in\fersién reduce el crecimiento de ta productividad de manera que los sa-
larios reales pueden aumentar durante cierto tiempo en relacién con la
productividad. En otras palabras, fenémenos como el subconsumo y la pre-
sién salarial aparecen como efectos de la crisis de rentabilidad. Pero no cau-
san crisis generales, puesto que existen mecanismos incorporados en la
acumulacién capilalista que ajusian la capacidad inslalada a la demanda
efectiva, y mantienen los aumentos salariales dentro de los limites de los
aumentos de la productividad®,

Cada crisis general precipita la deslruccién masiva de capitales més dé-
biles e intensifica los ataques contra el trabajo, lo cual coniribuye a restau-
rar la acumulacién aumentando la centralizacién y concentracién y ele-
vando globalmente la rentabilidad. Tales son los mecanismos “naturales”
de recuperacién clel sistema. Sin embargo, debido a la baja en perfodos
prolongados de la tasa de ganancia, cada ascenso largo sucesivo se carac-
teriza por tasas de ganancia y crecimento de largo plazo generalmente in-
feriores, de tal manera que, en el mundo dominado por el capitalismo,
los problemas de estancamiento y desempleo a escala mundial empeo-
ran con el tiempo. Como estos problemas emanan de la propia acumula-
cién capitalista y no de la competencia insuficiente ni de los salarios exce-
sivos, no pueden “solucionarse” sencillamente mediante la intervencién
del Estado, por muy progresistas que sean sus intenciones. La politica no
puede ni podré ser la directriz del sisteina, a menos que esté dispuesta a

reconocer que la solucién capitalista a la crisis requiere un ataque a la cla-
se trabajadora, y que la solucién socialista exige, a su vez, un ataque al
propio sistema. Como observa Yalfe, la dependencia caracteristica de las

teorfas de la posibilidad respecto del poder estatal pueden ser una peligro-
s lusién2,

A1 K. Mar, T apital, ed, cil., T.1, Vol 3, €. XXV, Socckdn S6paima; P. Gamgnani, “Notes on the Con-
suption, Investmeni and Effective Denaml: A Reply to Joan Robinson™, ; :
val, 1978, 3, pp. 184-135, ply to Joan Robinson”, cn Cambmidge Economic Jour-
42 D, Yaffe, “1iodgson and Aclivist Reformism™, o Revolutionary Comnuuist, 1978,

CAPITULO 2. VALOR, DINERO Y PRECIOS

INTRODUCCION

No hace mucho tiempo estaba de moda en la ciencia social ortodoxa procla-
mar que el Milenio habia comenzado. El fin de la pobreza. El fin de la alic-
nacién. El fin de las ideologias.

Pero, desde luego, lodo era en teorfa. La realidad capitalista se ha segui-
do desarrollando a su manera brutal y proclive a la crisis, en flagrante des-
acuerdo con la delicada sensibilidad de sus ideSlogos. En ninguna otra pir-
te ha tenido eslo tan devastadores cfectos como en la economia ortodoxa,
cuya reputacién se ha venido abajo como si hubiera sufrido de lo que Marx
alguna vez llamé la “critica préctica” de lo real. Al mismo tiempo esta de-
cadencia, juslamente merecida, del estatus de la economia ortodoxa, ha es-
tado acompaiada por un rdpido renacimiento del interés en Marx y en su
economia. Todos somos marxistas ahora, mas o menos.

Pero en realidad existe bastante diferencia entre Marx y la economia mar-
xista. Marx desarroll6 el grueso de trabajo de Ef capital durante més de 25 aitos
y nunca pudo lerminar del todo este niicleo de su obra, planeada en mayor
escala'. Ademds, la conclusién sistemdtica de este plan, que Marx esperaba
fuera asumida por sus sucesores, jamds fue realmente abordada. En cambio,
durante los mas de cien aiios transcurridos desde su muerte, la economia de
Marx se ha desarrollado de una manera erritica y desigual, con tan sélo espo-
radicos vinculos con el propio trabajo de Marx?. Una ecuacién aqui, 1n esque-
ma de reproduccién alld y una dialéctica lucha de clases por doquier, con los

1 Sobre el lugarde T eypritad enel tabujo global plancade poe Marx véase R. Rosdolsky, The Making of
Marx's Capital, Londres, Plino I'ress, 1977, C. L

2 1l fibro do David Melelan tinalsdo Murevism affer Murx, Nuevis York, §larper and Row, 1979, aclaga
sulicientemenic que muy escasa parte da li bistoria do pensamianto mancista depende det los and.
lisis espectiicns desarrollados cn E1 capital. 12 teorky rcondmica descmpefia 3610 U poguenc papel
en lodo cste ¢ incluse iena parte de la hisioria de ese pensamiento ¢s una serie de hickas para
justilicar la necesidad de ignorar ¢l analisis econtnico de Marx, 0, al mmos, de “modemizanio”
limpididolo de conceplos innecesarios ¥ pasados de moda (como of de valor), H ensayo de Colbet
~On Bemstein and the Scope of dwe Second Intermational” aniliza brillastemeite csle proceso de
revicion y sus ralces conveptuales (1. Collrti, Frons Ronsseau io Lenin, Nueva York, Monthly Review
I'ress, 1972), Véase también of estimulants libro de Meery Anderson, Considerations on Weslern Mar-
rism, Lond s, New Lelt Books, 1976.
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vacfos entre todo esto llenados con cualguicr material al alcance de la ma-
no; ¥ este material, en gran proporcion, ha sido tomado de la economfa or-
todoxa.

Iin consecuencia, la relacién original entre la teoria marxista y la reali-
dad capitalista ha sido "sulil pero persislentemente sustituida por una nue-
varelacién entre la teoria marxista y 1a leoria burguesa™. Todos somos key-
nesianos ahora, mds o menos.

Antle esta historia, era inevilable que el reavivamiento del interés en
Marx, en especial en E! capital, impusiera la dificultad tremenda a la econo-
mia marxista de encontrar la forma de asimilar la estructura conceptual de
Marx y, particularmente, su leorfa del valor, en una preexistente economfa
“marxista” en la cual buena parte del andlisis estd sustenlado precisamente
sobre la ausencia de lales conceplos, ;C6mo acoplar el conceplo de valor,
por ejemplo, en el anélisis dominante del proceso de trabajo, la teoria de los
precios, la demandaelectiva, la acumulacién, ¢l imperialismo, elc., cuando,
como son cominmente construidos, ninguno de ellos “utiliza” realmente
este concepto en sus fundamentos?

El dilema es inevitable, Si la estructura de Ef capital es en verdad cientifi-
ca, debe estar basada en un ststema de conceplos, entrelazados e interde-
pendientes y no es posible simplemente tomar conceptos individuales co-
mo en las recetas de un libro de cocina. Ademads, no sélo cada concepto
debe tener su lugar en relacion con loa otros, sino lambién sus propios efec-
tos particulares: debe lener influencia sobre los hechos que se descubren y
las conclusiones que se obtienen. Debe hacer senlir su presencia, delo que
se desprende que su ausencia también debe sentirse. No es posible, por
cjemple, asimilar el concepto de valor en anilisis preexistentes que sean
predicados de su ausencia sin que uno u otro se vea menoscabado,

Existen tan s6lo dos maneras bisicas de salir de este impasse. Una debe
demostrar que el sistema de conceptos desarrollados en E! capital puede ser
extendido y concretado para participar en los debates y utilizar la evidencia
histérica existente, O, mds bien, se debe mostrar que las afirmaciones prin-
cipales dc lo que corrientemenile se define como economia marxista eslan
basadas en una estructura més clevada y que Jos conceplos de Marx, en la
medida en que sean “pertinentes”, deben reformularse para ajustarse aella.
L el primer caso, la economia marxista debe ser modificada inevitable-
mente, o, quizas, decisivamente, para que sea apropiada de manera critica
por la estructura conceplual de Marx. En el segundo caso, la estructura con-

3 I Amderson, ap. eil., p. 55,
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ceptual misma debe ser cambiada y quizi, aun rechazada en buena parte
por su inconsislencia con las teorfas normalmente aceptadas.

Los neo-marxistas y los neoricardianos adoptan la segunda posicién.
Argumentan que sus respectivos marcos tedricos son mucho mds rigurosos
que el de Marx y que con ellos son capaces de tratar ficilmente una gran
cantidad de cuestiones que tienen que ver con precios de produccion, sin
hacer ninguna referencia al anilisis en términos de valor. En consecuencia,
insisten, la nocién de valor es superflua. Peor a(in, es inconsisiente con los
analisis de precios, puesto que las magnitudes en términos de valor difie-
ren, por lo general, de las magnitudes en términos de precios. Sobre estas
bases concluyen que el concepto de valor debe ser abandonado, asicamo la
mayor parte de los otros argumenilos de Marx, tales como aquellos que se
relacionan con el concepto de trabajo productivo /improductivo, la tasa de-
ereciente de ganancia, etc. El resto, aquella parte que encuadra en su marco
conceptual, es definido como lia “esencia” del analisis de Marx, la cual pue-
de, desde luego, ser ficilmenle integrada en un marco tedrico moderno que
esté en la tradicién Ricardo-Marx-Sraffa-Keynes-Kalecki'.

Deseo soslener exactamente la posicién opuesta. El andlisis desarro-
llado por Marx es, alirmo, muy superior en loda su estructura a cual-
quier cosa imaginable dentro del chato espacio conceptual de la econo-
mia ortodoxa, cuya mayor debilidad radica en el ostentoso formalismo
sobre el que se basan tantos de sus llamados al rigor. Esto es asi, como
veremos, precisamente porque su formalismo va de la mano con concep-
tos como los de equilibrio, ganancia-como-un-costo y, el peor de todos,
compelencia perfecta y todo lo que ella involucra. No es 1a teoria formal,
sino mas bien eslos conceplos ariginarios, cuyas raices apologéticas ¢
ideoldgicas son bien conocidas, los que generan las conclusiones bisicas.
Eslo s¢ hace de inmedialo evidente cuando, por ejemplo, 1a misma dlge-
bra sobre la cual (digamos) los neo-ricardianos basan su critica de Marx,
sirve para generar respuestas muy diferentes y, por lo tanto, muy distin-
tas conclusiones, una vez es “interrogada” con preguntas disimiles. Tales
preguntas son diferentes exactamente a causa del método y sistema de
conceptos de Marx, y su andlisis cientifico de la ley del valor, tan distinto
al de la economia ortodoxa.

Deberia enfatizar que yo no estoy proclamando que la economia ortado-
xa, en sus formas original o adaptada, deba rechazarse. Por el contrario,
deseo argumenlar que sus contribuciones pueden ser plenamente utiliza-

4 lan Steedman, Marx ufter Sraffa, 1 ondres, New Left Books, 1977, C. UL, pp. 205-207.
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das tan solo cuando se privan de los cornceptos vulgares camuflados en
ellas. Esto es lo que el término “crilica” siempre significa: una apropiacién
critica de conocimiento.,

En lo que sigue describiré la estructura del argumento de Marx relacionado
con la reproducci6n de Ja sociedad, con el (in de aclarar la razén por la queel
tiempo de trabajo aparece como el reguiador de las relaciones de intercambio
¥ la manera turbulenta-pero-ordenada como esta regulacién se expresa en el
intercambio. Lo anterior nos permite Jocalizar los conceptos bisicos, tales co-
mo trabajo absiracto, dinero como la forma necesaria del precio, regulacidén
turbulentit (como el apuesto a equilibrio) y las interrelaciones exislenles entre
demanda, oferta y valor trabajo. La siguiente seccién extiende este enfoque
con el esbozo de la estructinra de la teorfa de la competencia en Marx y el con-
{raste con la teoria correspondiente de la economia ortodoxa,

En la tercera seccién abordaremos el andlisis detallado de la teoria del
valor en Marx incluyendo el famoso acertijo que merodea al llamado Pro-
blema de la Transformaci6n. Desarrollaremos la conexién entre valor y
precio con alguna profundidad y probaremos el aparato analitico resul-
tante con dalos de varios paises. Como veremos, los resultados empiricos
proveen un soporle sélicddo para la nocién de que los valores trabajo regu-
lan los niveles y movimientos tanto de precios de preduccién como de
precios de mercado.

Las tiltimas dos secciones ntilizan el conocimiento previamente desarro-
llado para efectuar una crilica de la economin neo-ricardiana, particular-
menle come es presentiada en el trabajo de Steedman, y una critica al andli-
sis neoclisico de la funcién de produccién agregada, tal como es presenta-
do por Solow, Franklin, Fisher y olros.

ESTRUCTURA BASICA DE LA TEORIA DEL VALOR DE MARX

El papel del trabajo en la reproduccion de la sociedad

En todas las sociedades los objetos requeridos para satisfacer necesidades
y deseos humanos implican cierta asignacion de las actividades producti-
vas de la sociedad, de su tiempo de trabajo, en proporciones y cantidades
especificas. De olra manera la reproduccion de la sociedad es imposible: la
relacién de las personas con Ja naturaleza debe ser reproducida si la socie-
dad desea reproducirse, Ademas, 1a relacién de las personas con la natura-
leza existe solamenie en-y-por medio de relaciones precisas de personas
entre si. Existen, por lo tanto, dos aspectos del mismo conjunto de relacio-
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nes que definen el modo de (re)produccién de la vida social. La produc-
cion de riqueza material va de la mano con la reproduccién de las relacio-
nes sociales.

Nada de lo anterior significa que el trabajo acttie por si solo. Por el
contrario, el trabajo es una relacién entre personas y naturaleza en la que
aquéllas, de manera activa y consciente, utilizan a ésta para sus propios
fines. El aspecto importante es que el proceso de produccidn es un pro-
ceso de trabajo, una aclividad humana bdsica, sin la cual la reproduc-
cidn de la sociedad seria imposible. Al mismo tiempo, si bien es cierto
que ocasionalmente pueden surgir valores de uso como frutos esponta-
neos de la naturaleza {uvas silvestres, elc.), es obvic que ninguna socie-
dad podria existir por mucho tiempo sin la produccién de valores de
uso, esto es, sin trabajo.

En todas las sociedades de clases el trabajo adquiere otro aspeclo, pueslo
que en estas circunstancias la extraccién de trabajo excedente y la creacion
del plusproducto resultante conforman la base material para la reproduc-
cién de la relacién de clase. En esto se basa la aseveracién de Marx de que
el tiempo de trabajo es fundamental para la regulacion de la reproduc-
cidn de Ia sociedad: Ja ¢jecucidn de trabajo produce a la vez valores de uso
y relaciones sociales; la ejecucién de trabajo excedente reproduce a la vez el
plusproducto y la relacién de clase; y una distribucién particular del “tra-
bajo social en proporciones definidas” arroja como resultade la produccion
de masas (especificas) “de produclos que corresponden a las diferentes ne-
cesidades” de la sociedad®.

La produccién bajo el capitalismo, al igual que en cualquier otra socie-
dad de clases, esté sujeta a la regulacién fundamental por parte del liempo
de trabajo. Pero la produccién capitalista tiene la peculiaridad de estar ba-
sada sobre la produccién generalizada de inercancias, en la que la vasia
cantidad de productos que constituyen Ja base material de la reproduccién
social son producidos sin ninguna conexién directa con las necesidades so-
ciales. En cambio, son producidos por procesos independientes de irabajo
privado dominados por la metivacién de la ganancia. Ni la relacién de un
proceso de trabajo dado con la divisién social del trabajo, ni la real utilidad
del producto en sf mismo tienen interés inmediato para el capitalista invo-
lucrado: solamente importa la ganancia en el balance final.

Marx seiiala la contradiccién fundamental que existe a este respecto, Por
un lado, cada proceso de trabajo es asumido en forma privada como si fue-

5 Moarxa Kugelmann, julio 11, 1868, ro Mare-Lugels Selected Corvepambence, Progross Publisher, Mos-
i, i edieién, 1975, p. 190,
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ra independiente de todos los demis, con el intercambio-para-la-ganancia
como su objetivo. Por otra parte, esla empresa supone que, al mismo tiem-
po y en las proporciones apropiadas, existen otros procesos de trabajo simi-
lares. También se deben presuponer los compradores de sus productos, los
vendedores de los medios de produccién necesarios para su proceso y los
vendedores de los medios de consumo para estos capitalistas y sus trabaja-
dores, para que ol esfuerzo sea exitoso, pero, y lo que es mds importanie,
para que pueda ser repelido (reproducido).

Cada trabajo en apariencia privado e independiente debe, por lo lanto,
presuponer una divisién social del trabajo. Ademés, para que este presu-
puesto sea cumplido en la prictica, las labores privadas y aparentemente
andrquicas deben terminar siendo integradas de alguna manera en la divi-
sién social del rabajo.

El intercambio es el campo donde la aparente independencia de cada
proceso de trabajo privado choca con la verdadera interdependencia inhe-
rente en la divisidn social del trabajo. El intercambio es la esfera, como
Marx lo enfalizé, donde las conlradicciones de la produccion de mercan-
cias son "a la vez expuestas y resueltas”®, Es la eslera donde los trabajos
privadas independientes son forrosamente arliculados en fa divisida so-
cial del trabajo’, Obsérvesc lo que se ha afirmado aqui. El intercambio es
la esfera donde la contradiccién interior a la produccién misma, la contra-
diccién entre el trabajo privado y la division social del trabajo, se hace vi-
sible, Es aqui donde cada capilalista obtiene primero las noticias buenas o
malas, por medio de los precios y las ganancias. Pere, al mismo tiempo, ya
que esta contradiccién es inherente a la divisién social del trabajo, su reso-
lucién implica la regulacion de los resullados del inlercambio, de los pre-
cios y las ganancias, por el tiempo de trabajo social. Los resultados del
intercambio son “la forma coma esta distribucion proporcional del trabajo
se hace valer por si misma”™®,

Tenemos, pues, una relacion doble. Los precios y las ganancias como los
reguladores inmediatos de la reproduccidn, y el tiempo de trabajo social
camo el regulador intrinseco de precios y ganancias y, en consecuerncia, de
la reproduccién. El funcionamicnlo de esta doble relacién es lo que Marx
llama la “ley del valor” y es precisamente a causa de su andlisis del papel
del tiempo de trabajo en la reproduccién social, que Ia ley del valor descan-
sa sobre una teoria del valor trabajo: “... en las relaciones de intercambio

6 K. Marw, Lt capital, Méxica, Siglo XX1 Editons, 1975-1981, (en 8 vols), TN, p- 11061157,
7 Colletl, op. ¢it, p. 83,
8  Marxa Kugelmann, ap. cit,, p. 196.
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entre sus productos, fortuitas y siempre fluctuantes, el tiempo de trabajo
socialmente necesario para la produccién de los mismos se impone de mo-
do irresistible como ley natural reguladora...””.

Trabajo concreto y trabajo abstracto

Hemos visto que la reproduccién de la sociedad requiere la produccién y
distribucién de la masa de productos que constituye la base material de su
existencia, Esto significa que cada sociedad debe asegurar que su tiempo de
trabajo social disponible sea destinado regularmente, en cantidades y pro-
porciones particulares, a los usos especificos necesarios para asegurar la re-
produccién social. Como Marx afirma, “cualquier nifio sabe que una nacién
que deje de trabajar [. . .] aun por unas pocas semanas, perecerd” 0,

Lo anterior implica que todo trabajo liene dos aspectos diferentes. Co-
mo parte del acervo general de trabajo de la sociedad es tan sélo una
porcién de la energfa humana disponible para la comunidad. A este res-
pecto todo trabajo es, en lo esencial, lo mismo. Representa el gasto de
“fuerza de trabajo humana en general”, de su capacidad comne una sim-
ple parte de la divisién del trabajo socia) general. Este es trabajo en tanto
trabajo social, Pero, al mismo tiempo, cada trabajo individual se desa-
rrolla en la forma de una actividad precisa orientada hacia un resultado
especifico. Esta es la cualidad particular del trabajo. Su determinacién
como trabajo de mineria, metalurgia, tejido, distribucién, etc., es lo rele-
vanle, Este es trabajo en tanto trabajo concreto, relacionado con el resul-
tado concrelo de su actividad.

Si bien la dialéctica entre trabajo concrelo y trabajo social es una parte
necesaria de la reproduccién social, su interconexién es dificil de dis-
cernir en sociedades que producen cosas-para-el-intercambio (mercan-
cias), porque en este caso las actividades individuales son adelantadas
sin ninguna consideracién aparente de la necesidad de una divisién so-
cial de trabajo. Todos los objetos uitiles aparecen como si esluvieran dota-
das de manera nalural con valor cuantilativo en el intercambio (valor de
cambio), y esta propiedad aparentemente nalural parece regular la divi-
sion real del trabajo,

Es en este punto donde Marx introduce dos preguntas cruciales: ;Qué
es, en forma precisa, una mercancfa? y, lo méis importante, jpor qué es so-

9 K Mam, Ef capisel, e, cit, T. 1, Yol 1,C 1, p. 92
10 K. Marx, op. cit, T. I, Vol. 1, C. 1,
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cialmente nacesario asignarle un valor de cambio? Marx inicia su respuesta
observando que en tanto bien 1til una mercancia es simplemente un con-
junto concreto de diferentes propiedades socialmente deseables. En lo que
a esto respecta, es similar a lus objetos dtiles cualilativamente distintos de
todas las formas de organizacion social. Pero en cuanlo bien intercambia-
ble, su propiedad principal es que socialmente se trata como si fuera cuali-
tativamenle idénlica a cualgquier otra mercancia. Cuando se asignan dife-
rentes cantidades de valor de cambio a las mercancias, expresadas en una
medida comvin, son vistas socialmente como cualitalivamente semejantes y,
en consecuencia, reductibles a la misma imedida homogénea de valor cuan-
titativo. Una mercancia es, por lo lanto, una dupla de caracteristicas opues-
tas: una mutlliplicidad de propiedades concretas iililes (valores de uso), por
una parte, y una sencifla magnitud de valor cuantitative homogéneo (valor
de cambio), por la olra.

El doble caricter de la mercancia es una notable semblanza de la duali-
dad, ya anotada, del trabajo camae trabajo concrelo parlicular y como traba-
jo social general. En realidad, en la sociedad produclora de mercancias los
diferentes trabajos concrelos “sélo cuentan como trabajos homogéneos bajo
sus cubicrtas objelivadas”, osto vs, cuando "se relacionan entre si como
trabajo hwinane por medio de Lo relacidn entre sus productos comoe valo-
res”. Los trabajos concretos son tomados en cuenta como trabajo social sélo
cuando son valorizados, y la necesidad del valor de cambio reside precisa-
mente en ¢l hecho de que sea por medio de este recurso que una sociedad
con productores privados aparentemente independientes se cohesione con
el conlenido social de sus trabajos individuales. Para responder a la segun-
da pregunta de Mark, el valor de cambio es el modo histérico particular de
expresar la necesidad general del trabajo social.

La nocién de que el valor de cambio es una forma histérica especifica de
explicar el tiempo de trabajo social no implica que los lérminos de inter-
cambio Je las mercancias reflejen siempre las canlidades de tiempo de tra-
bajo social valorizade gastado en su respecliva produccién. En verdad,
Marx distingue enlre el caso en que objetos tliles particulares son produci-
dos para uso directo, y s6lo accidental u ocasionalmenle llegan a la esfera
del intercambio, y el caso en que los bienes son producidos con el fin de ser
intercambiados. En el primer evenlo, cuando, por ejemplo, tribus que son
autosuficienles en otros aspectos hacen trueque ocasionalmente de algunos
de sus productos, la relacién entre trabajo concrelo y trabajo social es deter-
minada efectivamente en el interior de cada grupo social, y el intercambio
sirve solamente para crear una eqjuivalencia temporal entre los respectivos
trabajos sociales involucrados. Como los objetos en mencién son produci-
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dos como objetos Gliles y se convierten en mercancias sélo cuando entran
en intercambio, los trabajos implicados son valorizados sélo en el mismo
intercarnbio, Ademads, puesto que estas actividades no dependen de mane-
ra fundamental del inlercambio (y por lo tanto, de la valorizacion de su
trabajo), las condiciones precisas de intercambio pueden decidirse por una
variedad de factores que van, desde amplias influencias estructurales, has-
ta olras meramente coyunturales o aun accidentales,

En el extremo opuesto estd el caso de los bienes producidos sélo para el
intercambio. Los trabajos particulares comprometidos estdn motivadas a
producir bienes intercambiables, y la valorizacién de estos trabajos es una
parte intrinseca de su reproduccion. En tanto productores de mercancias,
estos trabajos crean no s6lo montones de propiedades dtiles (valores de
us0), sino también cantidades de valor abstracto cuantitativo. En cuanto al
primer aspecto, se trata de lrabajos concrelos; en cuanto al segundo, de ac-
tividades creadoras de valor cuyo contenido como trabajo social se hace
manifiesto sélo en-y-por-medio-de el valor cuantitativo abstracto de sus
productos. Fara enfatizar esta forma histérica particular de la dualidad del
trabajo, Marx identifica aquel trabajo que es comprometido en la produc-
cién de mercancias como trabajo concreto (creador de valores de uso) y tra-
bajo abstracto (creador de valor) a la vez.

Puesto que solamente el trabajo comprometido en la produccién de mer-
cancias adquiere la propiedad de trabajo abstracto, s6lo el tiempo de trabajo
de este trabajo productor de mercancias regula su valor de cambio. Ademds,
como desde un punlo de vista social el tiempo de trabajo total requerido en
la produccién de una mercancia estd conforinado por tiempo de trabajo di-
recto e indirecto, Marx denominé a este total “la medida intrinseca” del va-
lor de cambio de una mercancia, el valor trabajo de la mercancia™.

Es importante enfatizar que el proceso de abstraccién descrito es un pro-
ceso social real. El trabajo abstracto es la propiedad que adquiere el trabajo
humane cuando es dedicado a la produccién de mercancias y, como tal,
existe s610 en la produccién de mercancias. El concepto de trabajo abstracto
no es una generalizacion mental que decidamos hacer, sino, mas bien, el
reflejo en el pensamiento de una propiedad social real, Esto, significa que el
trabajo abstraclo y, en consecuencia, ¢l valor, son también reales': of tra-
bajo productor de mercancias crea valor que es objetivado (materializado)

1T K. Mary, Thearits of Surplus. Value; Capiwd, Vol. 1V, Mosci, Crogress Publishers, Pante [ 106Y; Pane
1L, 1968; Parte 1L, 1975; Pace W, C. XV, Seccitn 2, p- 400
12 Colleti, mp. b, p. 87,
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en la forma de una mercancia, En el Capitulo 3 veremos cudn importante es
esle punto en relacién con la teorfa desarrollada por los neo-ricardianos.

Hay una consideracién adicional en esto. Flemos visto que el Lrabajo abs-
tracto tiene su origen en el proceso por el cual el valor de uso se convierte
en mercancia. ero este proceso liene dos formas posibles con implicacio-
nes bastante diferentes para el trabajo abstracto.

Consideremos el caso de un tipo de producto que es producido no para
el inlercambio sino para uso directo, por ejemplo, el resuliante del trabajo
campesino precapitalista. Supongamas ahora que una porci6n de este pro-
ducto logra llegar al intercambio, En este caso, lales valores de uso se con-
vierten en mercancias solamente en el acto del intercambio, lo que significa
quie el trabajo concrelo que las prodiice es absiraido, es decir, adquiere la
propiedad adicional de trabajo abstracto, s6lo en el momento del intercam-
bio mismo. La produccidn de bienes que no son mercancias sélo invalucra
trabajo conceeto y valores de uso y una porcién de estos son realizados
camo trabajo abstracte y mercancias tinicamente en el intercambio.

L2l asunto es muy diferenle en el caso de produccidn de mercancias, en
donde el valor de uso es producido como una mercancfa y la naturaleza
completa del proceso de produccién es dominada por el hecho de que para
el productor lo central es el valor de cambio de esta mercancia. En este caso,
el valor de uso adquicre su cardcler de mercancia en virtud def hecho de que
esle proceso de lrabajo exisle en y por medio de las relaciones mercantiles y
no tan s6lo en el momento del intercambio. Este valor de uso es una mercan-
cfa desde su concepei6n y el trabajo es a la vez concrelo y abstraclo desde el
mismo comicenzo. El trabajo involucrado en la produccion de mercancias
produce valor, mientras el intercambio solamente lo realiza en su forma-
dinero, Gracias a estas caracleristicas Marx puede distinguir entre las canti-
dades de valor y plusvalia creadas en la produccion de mercancias y las can-
tidades, por fo general diferentes, realizadas en e inlercambio,

Dincro y precio

El andlisis anierior también implica que el dinero es un aspecto absoluta-
mente necesario de la produccibn desarrollada de mercancfas. El intercam-
bio es el procesa por ¢l cual la gente iguala diferentes valores de uso con
olros, y ¢l dinero es ¢l medio necesario en ue esta ecuacion se expresa y
por el cual se lleva a cabo la articulacién de los trabajos privados. El dinero
es el vehiculo de abstraccién y el medio de arliculacién forzosa.
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El precio de cada mercancia es siempre un precio monetario, la medi-
da dorada de su valor cuantitativo. Es lo que Marx llama la “medida
exlerna” del valor de cambio, es decir, la forma tomada por el valoren ¢l
intercambio’?,

Ya que el precio es Ja expresién monelaria del valor en la esfera del in-
tercambio, siempre es determinado de manera més compleja que el valor.
Aun en e] caso mas simple, cuando los precios son proporcionales a los
valores, el precio monelario de una mercancia es todavia una cantidad de
dinero (plata u oro, en el caso mds simple) determinada por el valor de la
mercancia en relacidn con el patrén de precio {(una onza de oro, digamos)
y es, por lo tanto, una (transjformacion del valor de la mercaneia, En este
sentide, los movimienlos de precios no necesitan ser paraleles a los de los
valores de la mercancia. Por ejemplo, los precios pueden subir incluso
cuando los valores de las mercancias estén cayendo, si el valor del oro cac
atin més répido’.

A medida que Marx desarrolla su argumento en Ei capital, la relativa
complejidad de Ja forma-precio se va haciendo mayor. En el Tomo | el pre-
cio es gencralmente tratado como una simple forma monetaria del valog
pero los salarios, por licmpo y por piezas, son ya formas mas complejas del
valor de la fuerza de trabajo. En el Tomo f los costos de circulacién y rota-
cién agregan nuevas determinaciones a la forma precio. Finalmente, en cl
Tomo 111, el desarrollo de los precios de produccién y de la divisién de la
plusvalia en ganancias, rentas e intereses avanza en la concrecién de la for-
ma precio, mientras la distincién entre valor individual y valor medio con-
creta la determinacién de magnitudes de valor y, por medio de ellos, dv
magnitudes de precio (incividual, promedio y precios de produccion regu-
ladores; rentabilidad diferencial; y renta absoluta y diferencial). Debe indi-
carse que la complejidad creciente de la relacién precio-valor no disminu-
ye. Pueslo que las magnitudes de precio son los reguladores inmedialos de
la reproduccion, la ley del valor debe contener una teoria de la estructura
de los fendmenos de precios que estd a la base de sus delerminaciones mais
concrelas. De otro modo la ley se conservaria abstracta, incapaz de abarcar
los movimientos reales del sistema.

Por otra parte, debido a que las magnitudes de precio son autorregula-
das por la distribucién socialmenle necesaria del Irabajo, las diferentes for-
mas de calegorias de precios deben ser desarrolladas en relacién con las
cantidades de tiempo de trabajo socialmente necesario, cuyas magnitudes y

13 K. Man, El capital, ed. cit, T. 1, Val. 1, pp. 58-59 y Theories of Surplus-Value, od, civ, Pane 1L, p. 400,
14 K. Marx, Of cupital, ed. eit, T. |, Vol 1, p. 121,
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movimientos dominan y regulan estos fendmenos de precios. Debemos ser
capaces de concebir no sélo la autonomfa relativa de las magnitudes de pre-
cio, como se expresa en su variabilidad (complejidad) en relacién con los
valores, sino también los limites de estas variaciones y de la conexion de
estos fimites con el tiempo de trabajo social. Es significativo que en su
propio desarrollo de las categerias cada vez més complejas de los fendme-
nos de precios, Marx nunca perdi6 de vista la regulacién de estos fendme-
nos por la ley el valor.

No importa como sean regulados los precios, llegamos a lo siguiente:

1.Laley del valor rige su movimiento, al hacer que la disminucin o el aumento del
tiempo de trabaje requerido para la produccién haga aumentar o disminuir los
precios de produccidn (...}

2.La ganancia media que determing los precios de produccion siempre debe ser
aproximadamente igual a la cantidad de plusvalor que corresponde a un capilal
dadu como parte alicuota del capital social global (. . . ) Puesto que el valor global
de las mercancias regula el plusvalor giobal, mientras que éste, en cambio, regula
el nivel de gianancia media y, por lo tanto, de la tasa general de ganancia —en cuan-
10 ley general o como ley T:e rige las oscilaciones—, entonces la ley del valor regula
los precios de produccién'™.

En un tono bastante moderno, Marx calilica como falto de sentido -aun-
que muy conveniente para quienes lo hacen- el tratamiento de la diferencina
enlre precio y valor (es decir, la relacidn entre los dos) como una simple
separacién.

El precio de produccién incluye la ganancia media {. . . ) es lo mismo que Adam
Smith denomina precie nalural, Ricardo precio de produccidn, coslo de produc-
cidn (.. . ) -aunque ninguno de ellos haya desarrollado la diferencia entre €l precio
de produccién y el valor-, porque a la larga es la condicién de la ofertn, de la repro-
Jduccidn de la smercancia en cada eslera de la produccién en particular, También se
comprende por qué los mismos economistas que se revuelven contra la deterniina-
cién del valor de las mercancias por el tempo de trabajo, por la cantidad de trabajo
contenido en ellas, siempre hablan de los precios de produccién como de centros en
torno a los cuales oscilan los precios de mercado. Pueden permitirselo porque el
precio de produccion es una forma ya totalmente enajenada y prima fucie no concep-
tual del valor mercantil, una forma tal como aparece en la competencia, ¢s deciren
la conciencia del capitalista vulgar, y que por consiguiente también existe en la de
los economidstas vulgares .

15 & Marx, If capital, e, cit, T, Vol 6, ©. X, ppr. 227-228,
16 fbid., p. 250.
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Recuerdo al leclor que Marx esté hablando aquf de sus contemporineos,
quienes afirman basarse en la economia “clésica” -y no en la teorfa del va-
lor trabijo, jdesde luego!

Dos aspectos del tiempo de trabajo socialmente necesario

En cualquier sociedad la necesaria distribuci6n del tiempo de trabajo social
ticne dos aspectos diferentes y éstos, a su vez, dan origen a dos senlidos
distintos del empo de trabajo socialmente necesaria.

Por una parte, bajo unas condiciones de produccién dadas, cierto tipo de
valores de uso requerirdn una cantidad definida de tiempo de trabajo social
para su produccién. Supongamos, por ejemplo, que se necesitan 100.000
horas de tiempo de trabajo social (directa e indirectamente) para producir
50.000 yardas de lino. Dos horas de tiempo de trabajo son, entonces, social-
mente necesarias, en promedio, para producir una yarda de lino.

Pero supongamos que la necesidad social manifiesta de Jino es realmen-
te de 40.000 yardas. La cantidad total de tiempo de trabajo social que nece-
sila ser directa e indireclamenle asignada para la produccién de lino serin
de 80.000 horas, si todas las demds circunstancias permanecieran iguales.

Estas son dos facetas del iempo de trabajo socialmente necesario. La pri-
mera de ellas representa el tiempo de trabajo total real {100.000 horas) gas-
lado bajo las condiciones de produccién dadas. Junto con el producto tolal
real (50.000 yardas) define el liempo de trabajo medio requerido por uni-
dad de productoe (2 horas por yarda).

La segunda se reficre al tiempo de trabajo lotal que seria necesario en
esta rama de Ja indusltria para satisfacer la necesidad social manifiesta
(80.000 horas).

En la produccién de mercancias estos dos aspectos del licmpo de trabajo
socialmente necesaric tienen implicaciones adicionales. Para comenzay, el pri-
mer aspecto define el valor total del producto (100.000 horas) y el valor soctal
unitario de la mercancia. El segundo es lacantidad media de tiempo de trabajo
abstracto socialmente necesario para producir una unidad de mercancia,

Esle valor unilario social es la base del “precio regulador”, un término
con el que Marx designa el precio que actda como cenlro de gravedad del
precio de mercado de la mercancia. En los tomos 1y 1l de Ef capilal supone
que este precio regulador es el precio directo de la mercancia {precio pro-
porcional al valor unitaria social). En €l tome [I[, después de que la forma
valor ha sido desarrollada, el precio de produccion toma el lugar del precio
directo como centro de gravedad del precio de mercado. Para facilitar la ex-
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posicidn, fijemos el precio directo como el precio regulador y supongamos
también que $1 representa 1 hora le tiempo de trabajo abstracto: si el valor
social unitario de una yarda de fino es 2 horas, su precio directo sers $2.

El segundo aspecto deltiempo de trabajo socialmente necesario espe-
cifica, pues, la relacidn existente entre ¢f precio regulador y ¢l mercado,

La prodiceibn real de lino es 50.000 yardas, que representan 100.000 ho-
ras de valor creado en la produccion, EI precio regulador, que es, segin o
supueslo, el precio directo, s $2 por yarda, Supongamos que a este precio
regulador la necesiclad social manifiesta por este producto, es decir, la de-
manda efectiva, es 40000 yardas de lino que representan tan sélo 80. 000
horas de tiempo de trabajo. El hecho de que la cantidad real de tiempo de
trabajo total consagrado a la produccion de lino sea mayor que la cantidad
socialmenle necesaria para satisfacer la demanda efectiva, significa que ¢l
precio de mercado de la mercancia caerd por debajo de su precio directo de
$2 a $1.50 yarda de lino, por decir alguna cifra. Las 50.000 yardas realmente
producidas se venderdn por $75.000 en el mercado y como $1 representa
wir hora de trabajo abstracto, quicte decir que el valor realizado en el inter-
cambio, en la forma dinero, es de 75.000 horas. Como el tiempo de trabajo
real dedicadoe a esti rama es mayor que el liempo de trabajo socialmente
necesario para satisfacer la demanda efectiva, un producto que representa
un valor de 100.000 horas se vende en el mercado por el equivalente mone-
lario de sblo 75.000 horas, “Esle punto s6lo tiene gue ver con fa relacién
entre Irabajo necesario y plustrabajo en la medida en que al afectar esta
proporcién no pueda realizarse el valor de la mercancia, y por ende tampo-
co el plusvalor que en ella se encierra™”,

Para resumir: el tiempo de trabaje socialmente necesario lomado en su
primer sentido define el valor total y el valor unitario social de la mercancia
y. por medio de éste, el precio regulador de la mercancia. Fl segundo senti-
do deline la relacién entre precio regulador y precio de mercado. Ambas
senlidos deben tenerse en mente si se quiere enlender exactamente de qué
manera el liempo de trabajo social domina y regula el proceso de intercam-
bio. Mis adelante veremos que el problema para dislinguir entre estas dos
aspectos verdaderos del tiempo de trabajo socialmenle necesario y, por tan-
to, para reconocer la propia distincion de Marx entre ambos, confunde de
tal manera a algunos marxistas que lerminan por abandonar del lodo el
concepto de la magnitud del valor (en tanto diferente del precio).

37 Op.iit, Vol B, p. 818,
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Regulacidn turbulenta, lo opuesto del equilibrio

Dentro de la agitada contradiccién que es la producciédn capitalista de mer-
cancfas, la reproduccién de la sociedad es necesariamente un proceso de
ensayo y error, en ¢l cual las discrepancias de una clase son permanente-
mente seguidas por otras de contenidos opuestos. Es sélo en-y-por-medio
de un perpetuo desorden como se realiza la necesaria distribucién del tiem-
po de trabajo social'®, A esto se refiere Marx cuando habla de un proceso de
regulacién turbulenta, y no a una situacién esl4tica de equilibrio. I’or el con-
trario, es precisamente el concepto de equilibrio el que le permile a la econe-
mia ortodoxa abolir todas las contradicciones de la articulacién forzosa y

climinar asi tanto la necesidad del dinere como la posibilidad de crisis'.

.+ . {la) determinacién del precio (de mercado) por (el precio) de produccion no
debe entenderse en ¢l sentide en quc la entienden los economistas. Los economis-
tas dicen que el precio medio de las mercancias es iguat al (precio) de produccién,
que esto es una ley. Ellos consideran como obra del azar el movimiento anirquico
en que el alza se compensa con la baja y ésta conel alza (. . . ). En realidad, siselas
examina de cerca, se ve que estas oscilaciones son las que acarrean las mis espan-
tosas desolaciones y son como terremotos que hacen estremecer los fundamentos
de la sociedad burguesa, son las Gnicas que en su curso determinan los precios (de
mercado) por el (precio) de produccisn. El movimiento conjunto de este desorden
es su orden”.

Demanda, oferta y valor de mercado

Marx define el valor trabajo de una mercancia como el tiempo de trabajo
abstracto total (directo e indirecto) necesario para su produccién, Afirma
que bajo el capitalismo los movimientos de precios de las mercancias son
dominados por cambios en las magnitudes del valor trabajo. Marx utiliza
esta tesis, a la cual denomina "la ley del valor”, para conectar los valores
1rabajo a los difcrentes precivs reguladores que acldan como cenlros de
gravedad de los precios de mercado bajo diferentes condiciones supuestas
de produccién y venta. Marx se dedica a desarrollar sistemdlicamente lu
categorfa de precio regulador introduciendo sucesivamente factores mis
complejos en ¢l andlisis, ligandolo a cada paso con su fundamento en valor
trabajo. Casi al final de esta cadena de desarrollos, Marx comienza a anali-

18 Sweedman, o, Gl . 64,
19 id,
0 hid, p. s,
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zar la manera como diferentes condiciones de produccién en el interior de
una industria, influyen sobre el proceso de regulacién de los precios de
mercado, e introduce el concepto de valor de mercado?', Para comprender
su significado debemos considerar, en primer lugar, los pasos que lo preceden.

La mis simple manifestacién de Ia ley del valor se presenta cuando el
intercambio es directamente regulado por valores trabajo. Si definimos el
precio directo como un precio monetatio proporcional al valor trabajo de
una mereancia, la situacién mds simple se presenta cuando el precio direclo
es el precio regulador (es decir; el centro de gravedad) de su precio de mer-
cado. Marx empieza por esta premisa en vl Tomo [ e Ef capital, 1a concrela
en el Tomo 1I, donde explica el tiempo de rotacién y los costos de circula-
cion, y, enel Tomo LI, la transforma en i nocidn de precios de produccion
{precios que reflejan aproximadamente iguales tasas de ganancia) como
precios reguladores; después conlinda con otros desarrollos, incluidos los
de esle concepto, para explicar los pagos de renta, mérgenes de comercio y
flujos deinlereses. Es importante seiialar que a lo largo de todo este proceso
de desarrollo de las diferentes formas del precio regulador, el propésito no
es solamente abarcar la complejidad de los deterniinantes de los precios de
mercado, sino tambidn mosirar su relacién con los valores trabajo.

La trayecloria descrita arriba gira en torno del caricter complejo de los
centros de gravedad de diferentes lipos de precios de mercado. Pero el con-
ceplo de un centro gravitacional requiere en sf mismo alguna discusién de
fas fuerzas de oferta y demanda, porque debido a su variacién el precio de
mercado de una mercancia es puesio en orbita alrededor de su centro de
pravedad (generalmente moévil). De conformidad con esto, Marx también
se ocupa de una segunda discusién, paralela, sobre la manera en que un
precio regulador ejerce su influencia sobre el precio de mercado. La idea
basica consiste en que, cuando (por ejfemplo) el crecimiento de Ja demanda
excede ai de la oferta, el precio de mercado se eleva por encima del precio
regulador y el alza resultanle de la rentabilidad por encima de su nivel re-
gulador (integrado en el precio regulador supuesto) inducird a los capilalis-
tas a acelerar la oferta en relacién con la demanda. La brecha original pre-
sentada entre oferta y demanda sers, por consiguiente, reducida, o aun in-
vertida, dirigiendo el precio de mercado de nuevo hacia, o, incluso por de-
bajo, del precio regulador. De esta forma, el ajuste dinamico entre la oferta
¥ la demanda sirve para mantener el precio de mercado oscilando alrede-
dor del precio regulador. Nétese que el argumento completo estd construi-

21 K. Marx, Ef capited, ed. cit, T. 11, Vol. 6, C. X.
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do en términos de las tasas de crecimiento relativas de la oferta y la deman-
da mds que en términos de sus niveles (implicitamenle eststicos). También
se debe notar que los precios de mercado oscilan continuamenie alrededor de
los precios reguladores sin tener que converger hacia ellos en ningiin mitico
“equilibrio de largo plazo”?2.

El andlisis anterior implicitamente ignora cualquier variacién en Jos cos-
tos de produccién unitarios y en los valores trabajo unitarios de manera
que se supone que ¢l precio regulador no se altera durante el proceso de
regulacion. Esto es adecuado en la medida en que hagamos abstraccién de
la consideracién de diferencias entre condiciones de produccion en el inte-
rior de una industria dada, porque en ese caso cada productor individual
lieva consigo las condiciones promedio, y el andlisis completo se puede ha-
cer simplemente en términos del productor medio. Bajo estas circunstan-
cias el valor trabajo unitario social (es decir, medio) es el que regula en M-
ma instancia los movimientos de los precios de mercado por conducto de la
mediacién de un precio regulador particular. Como Marx lo indicé, el valor
social de Ja mercancia funciona en este caso como el valor trabajo que regu-
la el precio de mercado, es decir, como el valor de mercado.

Fl obvio paso siguiente es introducir ¢l asunto de las diferencias que s
presentan entre los productores de una misma industria. Marx examina una
situacién en la que hay tres tipos de condiciones de produccién, ordenadas
desde Ia de menor eficiencia (1), la de mediana (2), y la de mds alta 3). La
clasificacién de los valores trabajo unitarios individuales (y costos unitarios de
producci6n) serd, desde luego, inversa. Como antes, el valor social unitario es
el valor trabajo total del producto total dividido entre la cantidad de este pro-
ducto total. Pero este promedio representa ahora no sélo “el valor promedio
[unitario] de las mercancias producidas” en esta industria, sino también el
“valor individual de las [. . . ] condiciones promedio” en ella. Nétese que, si
bien el valor social unilario estd ”a milad de camino entre dos extremos” pue-
de, no obstante, diferir del valor unitario de las condiciones de eficiencia me-
dia (2) precisamente porque el promedio de condiciones exislentes puede di-
ferir de la condicién media (2) de acuerdo con la importancia relativa que las
condiciones baja (1) y alta (3) tengan en el producto total,

Lo importante en esta coyuntura es identificar las condiciones especifi-
cas de produccién que operan a través del flujo y reflujo de oferta para re-
gular el precio de mercado, ya que el valor trabajo de estas condiciones

22 A.Shaikh, “ Nueoricaedian Economics, a Wealth of Algebra, o Poverty of Theary”, on Revirur of Radical
Political Emnomy, 14:2, 1982 'ane dul 1ex1o de cste aptfculo e encuentea incorporada a l1a Seccidn
“Teora de la competencia” del presente capiiulo.
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particulares funciona como el valor de mercado, Lo cual lleva a Marx a
identificar ires lipos de respuestas a una desviacién del precio de mercado
en relacién con algiin precio regulador preexistente. El primer caso corres-
ponde i Ja situacién engue las Lres condiciones de produccién son capaces
de ajustar sus respectivas tasas de olerta, de tal manera que la condicién
media de produccién contimia regulando el mercado. El precio regulador
descansa ain sobre el coslo unitario maedio de produceion y ¢l valor unita-
rio social s todavia el valor de mercado. La dnica consideracion nueva es
que el precio regulador y ¢l valor de mercado pueden variar dentro de cier-
tos limiles estrictos, porque la condicién media de produccion en funciona-
miento puede cambiar en la medida en que las ponderaciones de sus tres
tipos de produccién constituyentes se alleren durante el proceso de ajuste.
En la medida que las mejores condiciones se aceleran mis en la fase de cre-
cimiento y las poores condiciones se desaceleran mds en la de caida, incluso
este efecto se cancelard en mayor o menor grado por una oscilacién dada
del precio de mercado alrededor del precio regulador.

En ¢l otro extremo, Marx considera situaciones en las que la desviacién
de los precios de mercado del precio regulador va tan lejos, como para pro-
vocar que la peor o la mejor produccién eslablezean nuevos precios regula-
dores y valores de mercado, Es plausible, por ejemplo, que la ulilizacién de
capacidad esté normalmente correlacionada de manera inversa con la efi-
ciencia en la produccion. Luego, si la demanda crece lo suficiente, 1a mayor
parte del receso sera asumido, en primer lugar, por la mejor, después por la
intermedia y fimalmente por las peores condiciones de produccion. Pucde
presentarse una situacion en la que los costos de produceién de las condi-
ciones peores determinen el precio regulador de forma que el valor trabajo
unitario individual de estas condiciones se convierta en el valor de merca-
do. Por el contrario, una caida suficientemente ripida de la demanda con
relacion a la oferta puede precipitar la situacién opuesta, en donde sélo las
inejores condliciones sobrevivan para regular ¢l precio de mercado y asf de-
terminar el precio regulador vy el valor de mercado. Deberia observarse, a
este proposile, que mientras las condiciones reguladoras o cambiantes de
un extremo a otro son precipitadas en este caso por “combinaciones ex-
traordinarias” de oferta y demanda, ésta no es necesariamente la siluacién
cuando consideramos cambio técnico (en el que las condiciones regulado-

-as serdn los mejores métlodos de produecitn generalmente accesibles) o la
produccion agricola y minera (en donde las condiciones reguladoras son
sicmpre las correspondicntes a las condiciones marginales de cultive, ubi-
cacién y disponibilidad de recursos, esto es, las peores entre las lierras y
localidades en uso). Desde este punto de vista, el andlisis inicial de Marx
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del valor de mercado es tan sélo el preludio al tema mucho mas am plie del
valor regulador y las condiciones de produccién,

TEORIA DE [.A COMPETENCIA

Andlisis de Marx de la competencia entre capitales

Para que la abstraccién cientifica sea lo que Marx llama una “abstraccién
determinante” 1a teoria debe desarrollarse en uni6n del “ material de obser-
vacién” que, precisamente porque es material, puede “eliminar | . . ] hipé-
lesis, deshaciéndose de algunas y corrigiendo otras hasta que finalmente
sea establecida la ley en una forma pura [ . . "%. La abstraccién cientifica
debe ser por consiguiente tipificacién, la extraccién de la “mds simple ca-
raclenzacion” de algun aspecto de la realidad?!,

En la ciencia social burguesa, las abstracciones fundamentales tienden a
ser idealizaciones, no lipificaciones. Cuando Marx habla de la reproduc-
cién de la contradicciébn mévil que constituye la produccién capitalista de
mercancias, un preceso de reproduccién que es necesariamente de ensayo
y error, hace siempre referencia a un proceso de regulacién tendencial en e]
que discrepancias y errores de una clase producen constantemente otros de
una clase opucsta. “El movimiento total de este desorden es su orden”?, De
manera similar, cuando habla de Ja competencia capitalista, Marx se refiere
aella como una guerra en la que “cada capital individual lucha para caplu-
rar la mis grande porcién posible del mercado, suplantar a sus competido-
res y excluirlos del mercado [.. . | competencia de capitales"®. En contras-
te, los neo-ricardianos se mantienen dentro del andlisis del equilibrio desa-
rrollado sobre el supuesto de “algo como compelencia perfecta”?. Pero es-
tos conceptos no s6lo idealizan la realidad capitalista sino que sislemética ¢
ideolégicamente la oscurecen.

23 Calleti, ap. cit, C. X,

M Ibid, p.42.

25 K. Marx, Wage Labiur and Capital, eimpreso en Marx, Fogels Reader, Nueva York, editada pur Ro-
bert C. Tocker, W, W. Noron & Cu, 1972, p-175.

26 K. Marx, Iheories of Surplus Value, Vanie 1, C. XVII, p. 484,

27 . Anmstrong ¥ A. Glyn, “The Law of the Falling Rate of Profitamd Oligopoly: A Commmt on Shyik™
Camibrrige Joumal of Leonamiis, 1979, 3, p. 69, Van Paris aclir especiilimente e PRI l\.u‘iqu(:
repetida nferencis a b “maximizacion de ganancia y computencia perfocia” como by buse ded ArgLsnem-
lo neo-ricardino. 1. Yan Parijs, “The Falling - Rate-of-Profit Theory of Crisis: A Rational Reronst niction
by Way of Oktituary”, The Reaieur of Radical Political Economy, 12:1, ap. cit,Primavera, 1960, P12
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La nocién marxista de competencia clefline un proceso, no un estado. Des-
cribe un proceso destructivo y anlagdnico, no una fantasia de equilibrio, Por
compelencia entre capitalistas describe una guerra. Para extender la analogia
un poco mis, el movimiento de capital de una industria a otra corresponde a
la determinacién del territorio {silio) dle batalla; el desarrollo y adopcién de
tecnologia corresponde al desarrollo y adopcién de las armas de guerra (la
carzera armamentista); y la compelencia de una {irma contra otra corresponde
a la batalla misma. En todo esto nunca puede haber garantia para ningtin ca-
pilal individual de que recibird alguna ganancia, sin considerar 1a tasa media
de ganancia social. Esla tasa media es, al fin y al cabo, un promedio de los
resultados de cientos e miles de balallas peleadas en una variedad de terre-
nos y con variedad de armas. El que paga escoge.

En consecuencia, la lasa media social de ganancia no funciona, y no
puede hacerlo, como un determinante directo de 1as decisiones de los ca-
pilalistas, puesto que no estd "dada” para ningiin capital individual. Lo
que estd dado para un capital individual, sin embargo, s una tasa de inte-
rés, por la simple razén de que estd garaniizada con anlicipacién. Si un ca-
pital industrial o comercial decide salirse de la contienda para estar simple-
mente depositade enun banco, pucde porcibir un interés™. Pero con esto
piercle precisamente la posibilidad cde funcionar como capital industrial o
comercial y pierde asi loda esperanza de recibir lo que Marx llama ganancia
de empresa, ganancia que excede al interés.

Es crucial para la produccién capitalista que el interés sea menor que las
ganancias totales, es decir, que la ganancia de empresa exista como una mag-
nitud positiva, porque esta magnitud es la que motiva el papel activo del
capital como extractor y distribuidor de plusvalia y, por consiguiente, pro-
ductor y realizador del fondo (ganancia total) de donde proviene el interés
capitalista. La tasa de ganancia generalmente debe ser mayor que la tasa de
interés y la diferencia la constiluye la tasa de ganancia de empresa®.

28 A emnived inds conepdo, bynudtiplicidicd detasas de intests lambiindibeserexplicoda. Perocstas dferen-
hes tasae wsidn ndacionadas con condiciones espevilicns ded dorgamionito y consecucién de crivite. Y an-
quee sean difesersies, tenen o comiin quie son gereralmente acordadas por anlicipado par o copital indi
vidinad y, por b binio, “dadis” e ona forma o queno lo son s tisas de ganancia (K Mans, 1 ogital, «l.
cit, T B, Vol 7, C. XX1 pp, 463-471). VForesta masdn, ¥ a este nivel de abstraccion, es suficiente imtar con
v Lasa de inlens particular comn sifues definkla o auakguier capital particular,

29 Uis inmpartint: no confurdin o interés nyibade sobie en depdsito bancario cond inerts pagado por un
cridilo concedido pord bance. Kl primeno es el "coslode apodenidad” para un capitalista mdividual y las
gonancis lotdes de nna gversion deben sor mapons que este inlents pan que lainvesicn se malizable,
Porotra pante, Wit vez 5e b levado a cabo Ly irversion, v ponicn du dla que vs solicitads on pristamo a
wan baneo rend nd cangos de iiverta a L Gisa dofink by por los bancos par los enddisog, Lyenal serd lomada en
cwendis punt vpantir L pauncias efictivas entne of bance y ol capitalist. La difenoncia entre s dos 1asas
de inters o3 I base de [as ganancias del banco de mancrs e 1 primess debe see mayor que ba segusda.
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En cualquier industria dada, diferentes métodos de produccién de dis-
tintas edades coexisten y tanlo las diferencias enedad como en mélodo pro-
ducen variaciones en las tasas de ganancia anuales. Puesto que los métodos
viejos son constantemente eliminados y otros nuevos aiadidos, esta conste-
lacién inlra-industrial de lasas de ganancia es recreada continuamente por
la dindmica de Ja acumulacién®,

Entre eslas tasas de ganancia intra-industrial un conjunto corresponderd
a las tasas de ganancia de aquellos capitales que emplean el mejor método
generalmente disponible”, Liamaré a los capitales que utilizan el mejor mé-
todo préctico, los capitales reguladores. La tasa media de ganancia de estos
capitales o, para ser méis precisos, la diferencia entre sus tasas medias de
ganancia y la tasa de interés -es decir, sus tasas medias de ganancia de em-
presa- es la que inleresa para efectuar nuevas inversiones.

Aun para los capitalistas reguladores, factores especificos (que van des-
de variaciones en habilidades administrativas hasta la pura suerte) produ-
cirdn un espectro de tasas de ganancia para todos los capitales individuales
comprometidos™, Para los capitales nuevos nunca habr garantia de que
obtengan aiguna ganancia, sin importar la tasa media de ganancia del capi-
lal medio regulador. No obstante, la exislencia de una tasa media de ganan-
¢ia mayor que la tasa de interés es un poderoso incentivo para inverlir en la
mejor planta y equipo existentes en lugar de simplemente ganar interés de
capital dinero ocioso. Ademds, cuanto mds grande sea la diferencia entre la
tasa de ganancia y la tasa de interés, mds fuerte ser4 el ajiciente para el nue-
vo capital. En consecuencia, 1a inversién neta se llevara a cabo en cualquier

30 Marx discute |3 nocidn de condiviones de produccidn diferentes en una industria y anota (i dan
orgen a rentabilidad difercoeial enire finmas, L caprital, e, cit, T, 1L, Vol, pp- 225-235, 248-250,
825430, 967. La economla ortodoxa, porsu pare, empieza desde un “equilibriode fargo plizo™ en
el que tndas as fimas son semejantes, introduce un cambio 16nico de una vez ¥ para siempre,
supone que los capitalistis se integrarin l nwevo mdlodo une s otro, ¥ ddespuds espera que todas
Jas “perturhadiones” desaparezcin, Al fingl, of “equilibrie de dargo plazo™ queda establocido de
nueve, Esta conceprion rellef 1a naturalezi csencinimente estdtica de | economis neoclisica, ¥ oo
tiene cabida duntrn del andlisis de M del prroceso de acomulacidn continuamente cambriainie,

3L Estas sonfas mejors condiviones do produccion generalmente reproducibles ¥ las quo comprenden
los mejores métodos de preduccion genernimen e reproducibles baj condicinnes generalmente d is-
penibles, Los capiulistas deben conseguir vintaos eapeciales de vabicacion y disponibilicad do -
cursos, icceso al prer, elc., para obtener costos unitarios inferioses 4 Jos dol mejor método wiilizade
baje Ias condiciones generalus, Frin cobra importanciz on fa leorty de 1a reta de 1a 1herea, doswdp
tante i ubicacidn y disponibilidad de recirsos come i fertitidad dof swelo son eniciales, especial-
meste en by agricultura. Bajo estas circunslancias, peamaneciomdo iguales wdas kis demas condicio-
s, §0s capitales reguladiores serdn aquellos que produzean con @) mejor método en prictica sobne
ba tierma mag inal existnie, La oo de 1 ant deb suclo es, Por e nty, un caso especial de 1y
teorfa de hi competenciaen ot iverior de wna industria. Vease Llapitd, od. e, T 1L Vol, 8, pp-ATLEX.

32 Dehecho, incluso para un tipe de mdtodo dadu, bajo condiciones dadas, habra distribocion do pro-
babitidad de tasas de ganancin Jebido a factores concretos,
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induslria en la que los capilales regutadores perciban en promedio una tasa
de ganancia de empresa posiliva, Fstos flujos de capital nuevo tenderdn a
ser relativamente mayores en industrias con tasas medias de ganancia por
encima de Ia de las capitales reguladores, y relitivamente mds pequeiios en
industrias con tasas medinsg menores. El (lujo diferencial provocard gue la
oferta crezea més ripido que la demanda en las primeras industrias y més
lentamenite que la deimanda en las segundas, halando hacia abajo los pre-
cios de mercado y las tasas medius de ganancia en un caso, y hacia arriba en
€] otro. De esta mancra las lasas medias de ganancia (y las tasas de ganancia
de empresa) de los capilales reguladores en diferentes industiias serdn ten-
dencialmente igualadas. En olras palabras, el precio de produccién de un
capital regulador mwdio de noa industeia regula el precio de mercado de
esa industria®™.

En resumen, en ol interior de una industria s dindmica de la competen-
cia tiende constantemente a reproducir las diferencias entre las tasas de ga-
nancia de capilales individuales. Por otra parle, entre industrias la compe-
tencia liende a igualar las tasas medias de ganancia de los respectivos capi-
tales reguladores. Como en cualquier proceso turbulento, nunca hay un
estado de equilibrio y las lasas de ganancia reguladoras pueden diferir con-
siderablemonte de industria a industria on cualquier momento dado. Sin
embargo, durante Jo que Marx llama “un ciclo de aios buenos y malos” en
cada industria™, las leyes inherentes a la competencia capitalista se revelan
en el movimiento promedio™.

La nocidn de competencia en la economia ortodoxa

iCuin diferentes cosas hay en el mundo fantistico y felichizado de compe-
tencia perfecta de la economia ortodoxa!

La competencia perfecti es el engendro de la economia neoclésica. Y la
economda neocldsica, a su vez, liene sus raices en una tradicién anti-clsica
y anti-marxista que fue ardientemenlte formulada para enfatizar las virlu-
des del capitalismo y para escapar con ansiedad de la teor{a del valor traba-
jo y del soporte “erréneo y practicamente daiino™ que ella parecia proveer
al movimiento de la clase Lrabajadera™, Siempre ha sido claro para los eco-

33 Véase la Nota 31 para b aplicacion de este principio general a 1a leorla de 1a renta de 1a tierra.

3 K Marx, L eapitad, e, cir, T, Vol. 6, C XL p. 208,

35 K. Mirx, Wages, Prices and Profit, reimysreso en Kol Marx and Frederioh Ungels: Selected Works i One
Vidume, Nueva York, Iinteau tonal Poblishers, 1990, p. 208,

M R Mook, Siudirs in te Labor They of Valoe, Nueva York, Monthly Review Pross, 1956, p. 2R ynon 2,
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nomistas burgueses que los “postulados de mayor importancia para un
sistema de empresa privada descansan sobre las funciones de la competen-
cia”¥. El concepto de competencia perfecta es la piedra angular de la vision
de un capitalisme perfecto.

Central para la concepeién neocldsica es la definicidn de competencia
perfecta como una situacién en la que cada firma actiia como si no luviera
la intencién ni la capacidad para influir en Ja formacién de precios. La prin-
cipal caracteristica es que “cada vendedor cree que €l no puede cambiar el
precio y por lo tanto asume el papel de un “tomador de precios’ 8

Con el fin de justificar este marco conceptual es necesario hacer multi-
tud de supuestos. Para comenzar, se supone que cada firma siempre fija
los precios de su produccién al precio de mercado corriente (o esperado).
Sus venlas potenciales varian de conformidad con su volumen de produc-
cién y al comparar tas ventus polenciales con los correspondicntes costos
estimados, la firma calcula el volumen de produccién que maximizard sus
ganancias totales.

Obsérvese que hay una trampa en esa formulacisn. La firma no es sélo
wn maximizador de ganancia, es lambién un maximizador pasive de ga-
nancia que, se supone, nunca busca bajar sus precios para atacar las posi-
ciones <e sus rivales. En lugar de esto, de mancra pacifica y amable vende
todo lo que puede al precio del mercado: es un “tomador de precios™™ de
forma que cl anlagonismo entre [irmas se excluye en los supueslos.

Sin embargo, eslo no es suficiente, porque aun cuando una firma busque
maximizar ganancias mediante la variacién de su produccién tinicamente,
esta produccién puede ser suficientemente importante en el mercado glo-
bal, de manera que afecle el precio de mercado por medio de su impacto
sobre la oferta total del mercado. Eneste caso poseerd la capacidad de cam-
biar el precio de mercado en conlradiccién con la definicién de competen-
cia perfecta. Se hace necesario, entonces, suponer que cada firma es infini-
tesimal en relacién con el mercado total: cada industria se asume como si
consistiera de un niimero infinitesimal de firmas, cada una de las cuales es
infinitesimalmente pequefia y produce una porcién infinitesimal de un

37 G, Stighr, “Verfect Competition ! listorieally Conternplited ™, JUE, LXV {1), febrero, 1957, p. 4 (G-
sis ap teg o),

38 W.Sichel y 1% Beksiein, Pusic Peavomics Cimeepls, Chicago, Ranad MeNally, 1924, p 158,

39 Stigles, v 1it, observa queen la roOnCepCion reoc lasica de by mandmizacidn de gananeia “la pregure-
ta es, Jcoma ol ingreso [igames, pgl varts con el prnd.uclo ll.j |77 NOIwse que 510 SUPOIN: (Ie el
producto os L variable independiente, s ol precio. La intencign de establecer provios on lugas de
precios de mereada o por Jo tanin manifiesta. Stigher continiis para afinmar que "la respuesta nan-
ral e definir la competencis como aquells siluacién oo la que p novarda cony .. AP ), 1o coal
excluye of efecio inveluntarie Ji los cambios de praducto sobre ¢] precio de mercindo,
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producto infinitamente divisible*’, La firma es, pues, no solamente pacifica
por naturaleza, también es impotente. De un plumazo las caracteristicas
centrales de guerra entre firmas -la intencién de pelear y la capacidad de
hacer dafio- son eliminadas por presuncién. En la compelencia perfecta, en
otras palabras, no tiene cabida la competencia de capitales.

Pero este es s6lo el punto de partida. La divisibilidad infinita de cada
insumo hace trivial la nocién de capital fijo, el sine qua non de la “revolucién
industrial” del capitalismo, al liempo que la divisibilidad infinita del pro-
ducto excluye la nocién de una escala minima de produccién. No es necesa-
rio decir que estos mismos supuestos excluyen cualquier nocién de concen-
tracién y centralizacién de capitales como parte orgdnica de 1a competencia
que, en cualquier caso, violaria el requerimiento de que cada firma sea y
permanezca infinitesimal.

Peor afin, en un equilibrio perfectamente competitivo (de largo plazo)
se supone que todas las firmas de una industria son parecidas y que cada
una disfrula exactamente de la misma tasa de ganancia que las otras®,
Puesto que esto debe sostenerse para lodas las industrias, se supone que
cada firma en la economia tiene exactamente la misma tasa de ganancia que
todas las olras, Ademds, a causa de la divisibilidad infinita de insumos y
productos de cada firma infinitesimalmente pequeiia, cada capital indivi-
dual es lileralmente un “atonmo” en un fluido global. Como tal, tedas las
distinciones entre capital dinero y capital atado a la produccién, es decir, lo
que Marx llama “capital liquido” y “capital fijo” son abolidos de entrada.
No sorprencle, porlo tanto, que en un equilibrio perfectamente competitivo
de largo plazo, la tasa uniforme de ganancia oblenida por cada firma ato-
mistica sea también igual a la tasa de interds del capilal dinero. De esta for-
ma la ganancia de empresa es borrada del equilibrio.

Finalmente, la competencia petfecta supone que cada persona ¥, porcon-
siguiente, cada capital, tiene perfecto conocimiento de todos los evenlos pa-
sados, presentes y futuros, relevantes para sus intenciones*?, Esto es central
para la alirmacién de que los trabajos privados, llevados a cabo en forma
independienle, y que son caracteristicos de la produccién de mercancias,
terminardn en una articulacién inmediata de la divisién social del trabajo (s
decir, en equilibro general). Y asf también anulames la ananquia de la pro-
duccibn capitalisia, la necesidad de la articulacién forzosa del trabajo, la ne-

40 R ). Aumaon, “Markets with a Contipmnn of Traders”, Feomomédteion, Vol. 32, 1964, P

41 Esie truco es realizady por medio di una nocion estitica del largo pliave, Yéase Nota I, mas atrds,
42 Siigler, gpn cit, p. 12,
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cesidad del dinero, etc. En verdad, estrictamente hablando, jel supuesto de
conocimiento perfecto anula la existencia de los seres humanos mismos!

Un equilibrio perfectamente competitivo deja por fuera todas las contra-
dicciones inherentes a la mercanc{a, asf como todas las inherentes al capital.
Anula la articulacién forzosa, el dinero y la regulacién tendencial. Y, tam-
bién, el capital fijo, la concentracién y centralizacién, la ganancia de empre-
sa, asf como la rivalidad y colusién entre firmas. Anula incluso el tiempo
misme®. Todo esto por medio del simple artificio de hacer los supuestos
"apropiados” que, supongo, es lo que lo hace tan perfecto.

Debe aiiadirse que la nocién de competencia perfecta es vital no sélo para la
economia neocldsica sivio también para la mayor parte de la economia neo-ricar-
diana y neo-marxista. Esto sélo sirve para enfatizar el conservatismo tedrico de
estas -'os iMimae tradiciones, Pronto volveremos sobre estas cuestiones.

RELACION ENTRE VALORES Y FRECIOS: TEORIA Y EVIDENCIA

En las secciones precedentes, me he orientado a enfatizar la distincién con-
ceptual de Marx sobre la relacion existente entre la produccién y el inter-
cambio a lo largo del proceso de reproduccion social. Pero las diferencias
entre las concepciones de Marx y las de los economistas ortodoxos, sean
clésicos o marginalistas, no deben ni pueden restringirse a este nivel de abs-
traccién. Cada diferencia conceptual inevitablemente implica tanto una di-
ferencia en las pregunlas que se han de formular, como en los fenémenos
empiricos que deben ser examinados y, finalmente, en las conclusiones que
habran de obteneise. En consecuencia, me gustaria demostrar en las seccio-
nes que siguen como se manifiestan exactamente a si mismas estas diferen-
cias en un conjunto de problemas que, a juicio de algunos neomarxistas
modernos, ya han side definitivamente resuelios®, es decir, el conjunto de
aspectos que tienen sus origenes en los debates sobre la relacién entre valo-
res y precios, mis frecuentemenie bajo la rabrica del asi llamado “proble-
ma de [a transformacién”%,

Ya que el problema de la trans(ormaci6n es en si mismo un caso especial
del problema general de las desviaciones precio- valor (siendo igualmente

43 K supueste de porfecto canocimicnto del futiro reduce el tiempo a una simple ubicacibn espacial ¥
el de conacirmiento perfecto del presente toma la distancia misma irrelevante para el conociminnia,

45 Sweedmoan, o il pp. 13-14,

45 Lnvam trabajo asterkor desaerollé con gran dewslle L derlvacién y estnicium de este problema. Viase
“Marx’s Theory of Value amd the Transfommation Proklem”, en The Subile Anatomy of Capitatism,
Califormia, Jessie Selweantz, editor, Goodyvar [blishing Co., 1972, pp. 106-137.
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importantes los problemas de la renta diferencial y los precios de mercado),
en primer lugar me referiré siempre al caso general y, s6lo donde sea nece-
satio, restringiné of andlisis a las consideraciones de los precios de produc-
cidn.

Un allinwo comentario. A lo largo de lo que sigue explicitamente aceptayé
las formulaciones malemdlicas, hoy tan ampliamente aceptadas en la litera-
lura post-sraffiana sobue eslos temas, Estas formulaciones y herramientas so
han convertido en la piedra angular de los mds recientes ataques a la Leoria
marxista del valor, yazén por la cual quiero demostrar cémo, aun en este
terreno, 1as respucestas die Marx son superiores debido a que sus preguntas
también lo son. Solamente en un punto posterior sera posible mostrar como
las formulaciones existentes son inadecuadas, justamente por ctianto su mis-
ma estructura contiene ya nwichas concepeiones de la economia ortodoxa.

Suma de valores y suma de plusvallas

Anotamos anterinrmente que para Marx el precio es siempre Ja expresién
monetaria del valor la forima que necesariunente loma el valor en la eslera
del intercambio. El proceso social de trabajo resulta en una masa dada de
mercarwins con valores dados; en la circulacién tajes mercancias adquieren
expresiébn monetaria especifica bajo la forma de los precios. Pero es obvio
que en el inlercambio los precios en dinero no pueden mids que llevar a
cabo la distribucién del producto social entre los individuos
compromelidos, no pueden por si mismes cambiar la masa de valores de
uso distribuidos. En tal sentide, tampoco pueden cambiar la masa de valor
ni de plusvalia representada por esas mercancias.

De lo anterior se deriva que diferentes relaciones posibles de intercam-
bio entre preductores de una masa dada de mercancias s6lo conlemplan
diferentes distribuciones posibles de la masa total de valor y de plusvalia
contenidas en tales mercancias. Debido a eso, justamente, Marx sostiene
jue las desviaciones precio-valor no pueden por si mismas allerar las su-
mas e valores y de plusvalia incluidas.

No es necesario detenerse a explicar aqui que cunndo una mercanc(a se vende por
encima o por dehajo de su valor hay sélo una distribucién diferente de La plusvalia,
sin que este cambio, en cuanto ala distribucién de las distintas proporciones en que
diversas perscaas se reparten la plusvalia, altere en lo mas minimo ni la magnitud

ni la naturaleza de ési ™,
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De todas maneras es necesario insislir en que, justamente debido a que
distintos patrones de distribucién no pueden modificar la masa total de
plusvalia a ser distribuida, no se concluye de manera alguna que la expre-
sibn monetaria de esta plusvalia lotal (la ganancia en dinero) no pucda,
dentro de ciertos limiles estrictos, variar en magnitud. En lo que sigue
continuacién mostraremos de qué manera Marx aborda la cuestién de c6-
mo y por qué una masa dada de plusvalia materializada en un producte
excedente dado puede, de todas formas, tener una expresién monetaria va-
riable en Ia esfera de la circulacién. Cémo y cuindo, en otras palabras, las
ganancias pueden desviarse de la plusvalia y aun permanecer determina-
das porella.

Ganancia y plusvalia

La distincién entre la esfera de la produccidn y la de la circulacion es esen-
cial para el andlisis marxista de la reproduccién. La produccién de la rique-
za social (bienes y servicios) tiene lugar en la primera, al tiempo que en la
segunda se desarrolla la transforencia, via intercambio de los objetos o acti-
vidades producidos, de sus propietarios a sus consumidores. Obviamente,
tanto la preduccién como la circulacién son absolutamente necesarios para
la reproduccién capitalisia. No obstanie, sus efectos son bastante diferen-
les: mientras la primera eslera culimina con la creacién de valor y plusvalia,
Ia segunda lo hace con sus transferencias??,

El mecanismo esencial de la transferencia de valor es el de la desviacion
de los precios de su proporcionalidad con los valores. Seguiremos a Marx al
relerirnos a éstas como desviaciones precio-valor comprendiendo que, co-
mo lo hace Mary, siempre significan desviaciones de los precios en relacién
con los precios directos. Por ejempio, cuando una mercancia es vendida por
debajo de su precio direclo, el vendedor recibe bajo la forma dinero un valor
menor que el valor representado en la mercancia vendida. Por el contrario,
el comprador recibe bajo la forma mercancia un valor mayor que el traspa-
sado por el vendedor bajo la forma dinero. La plusvalia que sale de las ma-
nos del vendedor reaparece directamente en las manos del comprador. Algo
bien importante se desprende de ahi. Supongamos que algunos vendedores
tienen precios por debajo de los precios directos y olros los tienen por enci-
ma; para la economia en su conjunto la suma de estos precios es igual a la
suma de los precios directos. Lo que algunos vendedores pierden en el intor.

47 K. Marx, £ aapital, ed. cit., T. 11, Vol. 4, pp. 269273
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cambio es exactamente compensado por lo que ganan otros vendedores, de
suerte que, en su capacidad de vendedores, la clase capitalista en su conjun-
to recibe dinero en proporcién al valor total materializado en su capital-
mercancia, Tanto los vendedores capitalistas que pierden en valor como los
que ganan, lo hacen en relacién con sus propios compradores. Surge la pre-
gunta: ;Quiénes son estos compradores y c6mo aparecen sus pérdidas y
ganancias en la determinacion del lotal de las ganancias en dinero?

Para responder esto necesitamos mirar con mayor detalle el proceso ca-
pilalista de reproduccién, mas para conservar un nivel de exposicién claro,
supongamos inicialmente un sislerna de reproduccién simple en el que toda
la produccién se desarrolla en un ano, al final del cual los capitalistas y los
rabajadores entran al mercado para comprar y vender. Los capitalistas en-
tan con mercancias M’ y dinero D . Los trabajadores, quienes habrén
consumido sus salarios a lo largo del periodo previo de produccién, van al
mercade dnicamente con su fuerza de trabajo FT, con la esperanza de ven-
derla [resca y poder volver a consumir. Sobre 1a base de sus planes de inver-
sidn para el aio siguiente, los capitalistas invierten capilal-dinero D en la
compra de los elementos para la produccién de ese periodo, De este dinero,
De representa el avance de capital-dinero constante para medios de produc-
cién, MDP ; compran por lo tanlo, de vuelta, una parte del total del producto-
mercancia M’ . La porcién restante de los gasios de inversién capitalista queda
constituida por capital variable Dv , el cual se utiliza para comprar fuerza de
trabajo FT para la produccién del aio siguiente. A su turno, los trabajadores
gaslan este dinero en sus medios de subsistencia, MDS, comprando de vuelta,
por lo lante, una segunda porcién del producto-mercancia disponible, M’ .
Finalmente los capitalistas también deben comprar una parte de los bienes
para su propio consumo personal y gaslan una cantidad de ingreso en dinero,
d , para comprar la porcién restante, mr , del producto total M’ . El Gréfico 1
resume los flujos de dinero del proceso en su conjunto, Los flujos que perma-
necen dentro del circnito de capital que, como veremos, son cruciales para el
andlisis, estan contenidoes en el rectingulo,

Es evidente que el circuito de capital D - M (el rectingulo del Grifico 1)
abarca la compra del vasto volumen del preducto-mercancia social M’ :
directamente, mediante el intercambioc Dc-MDP , e indirectamente por
medio del circuile  Dv-FT-MDS . De ahf que ninguna transferencia de va-
lor que surja de las desviaciones precio-valor de los medios de produccién
MDP y de los medios de subsistencia de los trabajadores MDS permanez-
ca en el interior del circuito de capital: lo que un capitalista pierde como
capitalista vendedor de MDP y de MDS lo gana olro capitalista como in-
versionistaen MDP y FT,
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Falta aiin por considerar la circulacién contemplada en el circuito de
ingresos de los propios capitalistas, d-m. Aqui lambién lo que pierden en
valor los vendedores de capital-mercancias debido a los precios de venta
menores que sus precios directos, es ganado por los capitalistas en la forma
de menores precios para sus articulos de consumo. Pero surge ahora una
diferencia crucial. Lo que los capilalislas pierden en este caso como vende-
dores se reflejard en la contabilidad de los negocios realizados como el
monto en el cual la ganancia real queda por debajo de la ganancia directa
{esto es, por medio de la cual la ganancia real queda por debajo de la ganan-
cia proporcional a la plusvalia). Pero lo que ganan como consumidores s6lo
aparece en sus cuentas personales como una suma menor del dinero que se
requiere para la compra de los mismos articulos de consumo. En otros tér-
minos, ¢l valor es transferido desde el circuito de capital hacia el de los
ingresos personales de los capitalistas, lo que se manifiesta en la contabili-
dad como ganancias menores que las ganancias directas.

En la mayoria de los andlisis de la reproduccion social no se loma en
cuenta de manera explicita el circuito de los ingresos de los capitalistas.
Desde luego, bajo estas circunstancias parece totalmente misterioso que,
mieniras los precios se desvian de los valores, €l producto excedente y, por
tanto, una masa dada de plusvalia, pueda manifestarse como una masa va-
riable de ganancia®. Sin embargo, cuando se analiza ¢l conjunto de la circu-

46 M. Dobly, "M Srafla and the Rebabilicnson of Clssical Ecopemics”, p.1.
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lacién social, ¢l mislerio desaparece. En la medida en que las desviaciones
precio-valor originen transferencias esire los circuitos de capital ¥ de ingresos
personales de los capilalisias, tales transferencias se manifestardn como dife-
rencias eatre I ganancia real y Jas ganancias directas, Y aunque eslos fendme-
nos se han conveddido en fuente de confusién para la mayerfa de los analisis
marstas e la cuestién, no lo fueron, irdnicamente, para el mismo Marx®,
“Esle fenémeno de la conversion del ca pital en ingreso debe ser resaltado,
puesto que crea la ilusidn de que el monio de la ganancia crece (o decrece
en caso opesto) independientemente de Ja cantidad de la plusvalfa™®®,

Una vez que se han entendido las diferencias entre valor y forma de va-

lor; nada de esto deberfa ser visto con sorpresa alguna. Ei vaior y la plusvalia
soncreados en [a produccién, y en la circulacién se expresan como magnitu-
des monetarias. Puesto que en esta vltima las categorias son mas concretas,
estin necesiriamenle delerminadas en forma mds compleja que las magni-
tudes de valor, puesto que expresan, ne sélo las condiciones de creacién dol
valor sino Gambicn Las de sy cireniacion, De ahi que la autonomia relativa de
12 esfera de la circulacién se exprese necesariamente como la autonomia re-
lativa de las magnitudes de precio en relacién con las magniludes de valor
En olras palabras, Ias ganancias no sélo dependen de la masa de plusvalla
5ino Lambién de su modo especifico de circulacién. Fi concepto de la autono-
mia relativa de la circulacién con respecto a la produccién, no sélo im plica
que la ganancia pueda variar independientemente de la plusvalia, sino tam-
bign que tal independencin estd estrictamente limitada, Es necesario, por
consiguiente, demoslrar como las categorias de valor suministran en sf mis-
mas los limites de las variaciones de sus expresiones monetarias.

De la discusién anterior se puede observar, intuitivamente, que es evi-
denle que, para una reproduccién balanceada, la desviacién global de las
ganancias reales con relacién a las ganancias directas es el resultade combi-
nado de <os factores. Primero, depende de la extension en que varien los
precios de Jos articulos de consumo de los capitalistas de sus propics valo-
res, esto es, depende de la manera como se dist ribuye la plusvalia entre los
capitalistas, y de los patrones resultantes de las desviaciones individuales
precio-valor. Segando, depende de Ia medida en que la plusvalfa es consu-
mida por los capitalistas bajo Ia forma de ingresos, es decir, de la distribu-

49 Lis interesante observae que Mancdesarrola esie problema en relacién con la leork de 1a ronta dife-
rencial, no con b de los precios de produccidn. Lus marxistas olvidan con frecuencia que auclla
teoria tambign implica desviaciones procio-vilor, ¥it e son lag condiciones marginales las que
gulin ¢l precio, pem ks comdiciones promedio Tas que determinan o valor. Con esto, todo o
proflema general que comempla desviaciones peeciaevalor apaneee anul imbién,

30 Marx, Theories of Surplus Value, ed. cit., Parte [, p. 345,
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cién que aquéllos hagan de Ja plusvalia enlre ingresos y capilal. Incluso
cuando los precios se desvian de los valores, el tamaiio de toda tran.f,fem:v
cia desde el circuito de capital hacia el de ingreso dependerd también del

tamaiio relativo de este Gltimo circuilo. Donde toda la plusva]i-l.soa consi-
mida, como sucede en la reproduccién simple, estard en su méximo la des-
viacién relativa de las ganancias reales respecto de las direci:fs. Cuand‘o se
reinvierta toda la plusvalia, como es el caso de la reproduceién am pliada
maxima, no habr4 circuito de ingresos de los capitalistas y ninguna transfe-
rencia, en consecuencia, El tolal de las ganancias reales en este caso dL:be
igualar al total de las ganancias directas, sin que importe ni el’l.'ir‘nmlo ni la
naturaleza de las desviaciones individuales enlre valor y precio™.

Sea n'= ganancias direclas (ganancias en dinero proporcionales a la
plusvalia), n = ganancias reales en dinero, # = fraccién de lasﬁ ganancias
reales que van al consumo de los capitalislas, = la lasa media dl.!'ClT‘,'(.‘l-
miento de la economiay 8 F = el porcentaje promedio de la desviacién
precio-valor de Jos articulos consumidos porlos ca piial_islf-us. Como se Jdesa-
rrolla en el Apéndice 1 se puede demostrar que.la deswa?:én porcentual ’dc
las ganancias con relacién a la plusvalia (es decir en relacién con los precios
direcios) es unafraccién b { V.3 ) del poreenlaje promedio de las des-
viaciones valor-precio en los bienes de consumo capitalista.

- b
m - g OF

1
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r = tasa uniforme de ganancia y
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5F=154 ¥ r
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Anwirr Shaikh, “Thearies of Yalue and Theories of Disieibation”, lrail‘»alj(r' pars rh 12, iiin'puhl iwar,
Columbin University 1973, C. 1V, Sceeitn 4. Véase tambicn Michio Moeishima, Marxe's Economirs,
Cambridge, 1973, p. 142, - " ol

Cuando la ecconomia va a 1o Jargoe de on rayo de Von Nuur.mnn I e ce gramniang |.a (c:n un rnr?( el
de capilal circwlante} es independiente de los predios rellivos. Pero ba tasa dc ganancis es !.1 '_'fm'.‘
enlre gananeias y precios de costo. il suma de los precios s constante y ia m:u(mk dv gaarw Lis A
procios de costa 0s 1a misma pasa procies direclos ¥ precios de Pn‘u!lm'iﬁﬂ. S0 dl‘h‘pﬂﬁ.l'il:ll‘ fque l:m
ganancing directas igualioa 1as ganancias transformadas y ¢l precin direciode costo iguala el precio

de costo transfonmado.
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Endonde p, p? se refieren a los precios reales y directos del bien i-&si-
n
mo; Fi alos gastos capitalistas en lales bienes F = Y Fi altotal gastado
=1

por los capitalistas en su consumo. 8F corresponde, por lo tanto, af pro-
medio ponderado de las desviaciones individuales tanto positivas como
negativas,

Se debe anolar en este punto que el resultado anterior para precios arbi-
trarios comporta una restriccién: el valor total de la produccién social ex-
presado en términos monelarios debe permanecer conslante para que tam-
bién permanezca constante la capacidad de compra del dinero. Esta condi-
ciénimplica que la desviacién media precio-valor para el total del producto
sea exactamente igual a cero. En tanto el consumo capitalista de bienes en-
trafia una amplia variedad de objetos producidos por industrias que tienen
un amplio range de condiciones de produccién, el promedio de las desvia-
ciones precio-valor ser el promedio ponderado de muchas desviaciones
individuales positivas y negalivas. En general, es probable que de la des-
viacién media (5F ) precio-valor de los bienes de consumo capitalista sea
bastante pequeiia. En seccién posterior de este Capliulo, donde se analizan
los dleterminantes de las desviaciones individuales precio-valor, desarrolla-
remos una discusién méis amplia sobre este aspecto,

Para tener una idea de las magniludes realmente contempladas, es Vitil
reconocer que (1-0) es la fraccién de las ganancias invertidas por los
capitalistas. En consecuencia, también es Ia razén de inversién total a ga-
nancia total o, lo que es igual, la razén de la tasa media de crecimiento ga
la tasa media de ganancia 7. De ahf que la ecuacién (1) pueda expresarse
como:

o e

g 1

La tasa media de ganancia de la economia norteamericana (sin descon-
tar impuestos) en el perfodo de la posguerra fue del 12% aproximadamen-

?
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cia-plusvalia resultante habria side mds o menos de un 64% de &6F . la
desviacién media precio-valor de los bienes de consumo capitalista. Si esta
Gltima desviaciéon fuese del orden de -10% (lo que, dada la definicién de
8 F, significaria que los precios de los bienes de consumo capitalista se ven-
den a precios cercade (0.1/1. 10) = 9% por debajo de los valores) se tendria
una diferencia entre Jas ganancias directas y reales del orden del 6%.

28 ., 2~ w _0.084

Valga recordar que la f6rmula anterior hace abstraccién del capital fijo y
de las dilerencias en el liempo de rolacién. Un tratamiento adecuado de
estos puntos queda por [uera de Jos alcances del presente trabajo, pero su
inclusién implicarfa una desviacién aiin més baja entre la plusvaliay la ga-
nancia.

Con apenas un poco de esfluerzo adicional podemos extender los resul-
tados precedentes sobre la masa de ganancia al caso de la tasa de ganancia,
Sean D, W y P los vidores monctarios de los medios de produccibn consi.
deridos, el gaste lolal ensalarios y la suma agregada de los precios, respec-
tivamente, lodo en precios relativos cansiderados de manera arbitraria. Y
sean D W "y P* los correspondientes agregados monetarios cuando se
igualan los precios y os valores relativos (precios “iguales” a valores). En-
tonces:

3) Pe=DtWen
(3a) Pem DO+ W et

Y dado que hemos hecho abstraccién del tiempo de rotacién y del capi-
tal fijo, la tasa media de ganancia real F es simplemente la razé6n de ganan-
cia n al precio de costo (» adelantos de capital) D + W, porlo tanto

te, al tiempo que la tasa media de crecimicnto fue del 4%, también en 1ér- 7= _...LW_ dedonde r=F(M+W) ¥y
B . - r - +

minos aproximados, Para magnitudes de este orden la desviacién ganan- M
52 Vatasa media de ganancia rstd tomada de T, 1 Welsskopl, “Mandan Crisis Theory and the Rate of 4 r . n - ¥

Profit in the Post-War Us Economy™, en Cambridge Journal of Econarics, Nu. 3, 1979, Cundro 2 (pe- ( ) P D+W+n 1+7

riode completo), p. 351. La s media de croclmivnta e tomada de “Eong Term Feonomie Crowih,

186019707, US Depariment of Cominerce, 1973, Grdfico A, Figuad, p. 8.
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donde: ¥ = lasa monclaria media de ganancia con precios reales, y
# = tasa monetaria media de ganancia con precios proporcionales a los
valores, igual a la tasa media de ganancia en valor.

Finalmente, puesto que la suma de los precios se mantione conslanle
tenemos que P = P U Dividiendo (2) entie Py aplicando (4), podemos
escribir luego de algunos desarrollos (Véase el Apéndice 1)

Ar K- K A ) Y s
) 7 N R YV R

Se puede considerar intuitivamente que, dado que la suma de los pre-
cios se mantiene constante, si lus Jdesviaciones precio-valor originan un =
menorque r*, también se darique (D + W) esté porencima de (D s
WY (Véase ecuacion 3), Esto significa que la tasa media de ganancia seri
menor gue la tisa en vidon puesto que sunumerador (8) es menory su
denominador (D + W) mayor. A su turno, esto implica que las desviacio-
nes de La tasa de ganancia lenderin a ser ligeramente mayores que las des-
viaviones en L masa doe ganancia 8% . Eslo es exaclamente lo que dice (5)
y. si ulilizanos las magnitudes calculadas previamente de 4% @ 0.064
junto con Jos valores ya dados de 7 = 0.12, tenemos:

A e 007 > AR - 0064
¥ T n

Ls importante comprender lo que significa este resultado numérico: da-
doque F & 012, {5)jimplicaque 7’ = 0.13! Tal diferencia es considerable-
mente menor gue el error probable de cualquier medicién empirica de P,
y también podiiamos afirmar que para cualquier proposito empirico 7y
' ( asicomo n y & ) son virtualmenie indistinguibles, descontando dles-
de luego, que el estimativo de las desviaciones precio-valor sea dej orden
de magnitud correcta, Pero antes de concluir necesitamos clarificar un poco
mvis la relacion interna existente entre la lasa de ganancia en valor y su ex-
presién monetaria.

__——~ ‘
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Precios de produccién y tasa general de ganancia

La discusién precedente se basé sobre precios de produccién mis o menos
arbitrarios, Para obtener resultados més precisos tendremos que
restringirnos especificamente a precios de produccién. En este sentido,
puesto que ya establecimos en (5) que aun en el caso general existe una
conexi6én intrinseca entre las desviaciones de la masa de ganancia y las
desviaciones en su tasa, serd suficiente con el desarrolle de esta ¥illima.

Ermnpecemos por sefalar que para condiciones dadas del proceso de tra-
bajo, 1a tasa de ganancia en valor ¥ puede expresarse siempre como una
funcidén constantemente creciente de 1a tasa de plusvalia.

(6) A TN

donde P = plusvalia, V = valor de la fuerza de trabajo

Sean L e V+ P = valoragregado porel trabajo vivo (si N = nimero
de trabajadores empleados y ) = Ja duracién de la jornada de trabajo en
horas, L=N#h).

Sea k = E = la relacidn enire Irabajo muerto y trabajo vivo.
1y Ly
Entonces (7) o= (v ) L% )

G (A)+1 k(1+fy ) + 1

Puesto que k depende dinicamente de la tecnologla y de la longitud de
la jornada de trabajo /i, al darse las condiciones del proceso de trabajo,
# variard direclamente con la tasa de plusvalia, esto es, Ja tasa de ganancia
en valor serd una funcién creciente monoténica de la 1asa de plusvalfa.

Varios awlores han demostradoe en afios recientes que cuando los precios
directos se transforman en precios de produccion, aunque la tasa de ganan-
cia monetaria transformada r se desvie en general de la tasa de plusvalia
{hemos explicado cémo y cuindo en la Seccibén precedente), de cualquier
manera esta lasa transformada también es una funcién creciente monoténi-
ca de la tasa de plusvalia®™. Pero, una vez se reconoce que la tasa de ganan-

53 Shadkdy, “Tlworics of Vahoeand Theories of Distridation”, ae. i, C. 1V, Seveion 4; y Morizhima, o,
o, p. 04
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ciaenvalor /* ylatasatransformada r aumentan con los aumentos de
P/V, sedesprende de inmediato que ellas deben moverse juntas: cuando
ta tasa de ganancia en valor crece (o cac) su reflejo en la esfera de la circula-
cidn la lasa transformada de ganancia Lunbién crece (o cao).

Podemos ser mis especilicos ain. Bo general, la tasa media de ganan-

ciaenvalor # es un promedio ponderada de tales tasas para industrias
individuales, en donde todas las ponderaciones son positivas y suman 1
(lo cual s conocide como la combinacién convexa de tales tasas para in-
dustrias individuales). Supongamos que el sistema en la realidad crece a
matasa g, 0 $ g < r (loqueincluye la reproduccion simple). El nivel de
esta tasa de crecimiento real dependerd, desde luego, de b, la proporcién
de las ganancias consumidas por la clase capilalista. Para comparar con la
economia real, consideremos ahora lo que le sucederia al sistema si los ca-
pitalistas progresivamente consumieran menos y menos de sus ganancias
(#-->0). Enla medida en que eslo sucediera, a lasa de crecimiento as-
cenderia al tiempo que caeria la proporcién del producto social destinada
al consumao de los capitalistas. En el limite de esta siluacién, el consumo de
los capitalistas serd nulo, lodas las gananci'as serian invertidas y la tasa de
crecimiento g seria igual a la lasa Iransformada de ganancia r . Adicional-
mente, como se indico en Seccion anterior, cuando g = r, latasa media de
ganancia en valor que actiia bajo estas hipotéticas circunstancias igualarfa a
Ia tasa transformada r,

La situacién planleada es de reproduccion amplinda maxima {RAM).
iPuesto qite no lay consumeo capitalista bajo estas circunstancias, de las in-
dustrias que exislen bajo la tasa «le crecimiento real, un pequeiio subcon-
junto de las industrias que se dedican a la produccién de bienes de consu-
mo solo para capitalistas (jyales?) no estarfan en operacién en RAM. A su
vez, esto implica que la tasa media de ganancia en valor en RAM serfa un
promedio ponderado de todas las lasas de ganancia en valor de las indus-
trias, excepto de aquéllas que producen puros bienes de lujo, en donde las
ponderaciones son fracciones estrictamente positivas delerminadas por las
proporciones del producto necesarias para que se dé la RAM.

Mas si la tasa media en valor en RAM es exactamente igual a la tasa de
ganancia transformada r, podemos afirmar inmediatamente que esta alti-
ma es en si misma un promedio ponderado de Ias tasas de ganancia en
valor de las industrias individuales, en donde los pesos refativos y 1a cober-
tura industrial estdn delerminados por las proporciones del producto dela
RAM. Aunque hemos llegado a estas ponderaciones de RAM al considerar
lo que pasaria cuando g = r, podemos, igualmente, considerarlas como
ponderaciones relativas que definen una especie de “industria compuesta”
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dentro del sistema real. Este compuesto, al que llamaré la “induslria cen-
tral”, no varia en el proceso de transformacién, puesto que su tasa transfor-
mada de ganancia es igual a su tasa en valor. Como tal, perlenece a lo qile
Marx llama “esferas de composicién media, ya correspondan exacla o s6lo
aproximadamente al promedio social”, por cuanto es a la tasa de “aquelias
esferas medias de produccién donde prevalece la composicién media de
capital” a L que las tasas de ganancia se ajusian enlre induslrias™.

Il resultado precedente es de mucho valor. por cuanto nos planiea que
la tasa media de ganancia en valor # y la tasa de ganancia transformada r
son s6lo distinlas clases de promedios ponderados de un conjunto comuan
de tasas de ganancia en valor de industrias individuales. La primera corres-
ponde a la lasa de ganancia en valor para el capital que Marx denonina e
composicién “ media social”, mientras la segunda corresponde a la compo-
sicién central (# la cual Marx denomina simplemente la composicién “me-
dia”), una composici6n que, como hemos visto, Marx percibe correctamen-
te como “sblo aproximadamente la misma que el promedio social”. La dni-
ca diferencia entre estos dos lipos de promedios resulta del hecho de que 1a
cobertura de las industrias difiere de alguna manera, y del hecho de que,
aunque cada conjunto de ponderaciones relativas esld compuesto de frac-
ciones positivas que suman uno (1) en su conjunto, las ponderaciones rela-
tivos individuales en cada uno de los dos conjuntos no corresponden exac-
tamente el uno al otro. Como se esperaba, la conducta de estos dos tipos de
promedios es esencialmente la misma, y en una economfa real aun sus res-
pectivas magniludes tienen probabilidades de ser virlualmente las mismas.

El Grafico 2 resume Jos resultados de la discusién precedente. Para ilus-
tracién se supone que 7 es mayorque 7, aunque perfectamente se pucde
dar el caso opuesto™. La relaci6n real entre una y otra dependerd, en gene-
ral, de la relacién entre la composicién social media de capilal (que deter-
mina )y la composicién central (que determina 1 ).

Es inleresante sefialar que aunque Marx insiste en que la nivelacién de |a
tasa de ganancia y la formacién de precios individuales de produccién son
de mucha importancia para capitales individuales o subconjuntos de capi-
tales, también sosliene que para el sislema en su conjunto no se alleran ba-
sicamente las leyes derivadas previamente. Después de haber desarrollado

54 K. Marx, Ll capital, od. cit, T, 11, Vol. 6, Allredo Medio también argumenta a iavar Jde lo que yo
denoming "la industria contral” roma L industria que satistwe la definicién que Marx hice de b
eslera de composicitn medin. Véase Alfrecdo Mok, “Pmfits and Surplus Value, Apprearance aiml
Relity in Capitolist 'oduction™, rn A Critique of Leonomic Theery, B K Hunt y ). G Schwanz,
I Laernondswaorth, 1972

55 La relacitn e ra A puode dedvarse gralicsmente de Maorishima, . cif, p. 64, Figura 2.
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GRAFICO 2

tasa de ganancia
no" en valor
r

tasa de ganancia
Lennsformeadn

s/v

los fenémenos bésicos que se desprenden del proceso de transformacién,
Marx resume en una carta a Engels las 1areas que restan: “Habr4 que desa-
rrollar también fa forma fenoménica modificada que adoptan ahora, des-
pués de la transformacién de los valores en precios de produccion, las leyes
sobre el valor y la plusvalia, leyes formuladas anteriormente ¥ que conser-
vant toda su validez "™,

En todo tiempo y en lodo lugar el precio es la forma exterior del valor,
el reflejo del valor en la esfera de la circulacion. Lo que la transformacién
hace, dice Marx, es transformar esta forma exterior, introducir en ella nue-
vas determinaciones ¥ [uentes de variacién, pero lo hace en forma tan exac-
ta que deja inalteradas las conexiones intrinsecas. Veamos nuevamente el
Gréfico 2 que ilustra esta concepeién perfectamente. En el espejo relativa-
mente auténomo de la circulacion, la tasa transformada de ganancia apare-
ce como una imagen desplazada de la tasa de gamncia en valor, esencial-
mente la misma en su determinaci6n, pero algo diferente en su magnitud
exacta. La autonomia de la esfera de la circulacién se expresa a sf misma en

56 Cartade K. Manca F. Engels, M de abyril de 3868, en Marx/ Engels, Curius sobre [} Cupital, harcelon,
Editorial Laia, 1974, p. 167,
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este desplazamiento de magnitud. De otra parte, la naturaleza limitada de
esta autonomia se manifiesta precisamente en el hecho de que la estructura
de las categorias de valor (los patrones de la composicidn orgdnica y la pro-
porcién de plusvalfa que se convierie en ingreso) es la que sefiala los lfmiles
de este efecto de desplazamiento. Las variaciones de la forma valor apare-
cen condicionadas y limitadas por la estructura del valor en sf misma.

Desviaciones individuales precio-valor

La nocién de dualidad del proceso de intercambio es central en el andlisis de
Marx, De una parte, por medio de los movimientos de los precios de merca-
do se producen las regulaciones del capitalismo dia a dia. Pero, de olra parte,
son la estructura y distribucién del tiempo de trabajo social las que, en el
fondo, regulan y dominan las fluctuaciones diarias de precios. De esta ma-
nera es la regulacion lendencial de los precios por parte de los valeres laque
transforma el desorden diario en cierta clase de orden. . . no aboliendo el
desorden sino, més bien, imponiéndole movimientos tendenciales. Come lo
indica Marx, la ley del valor es la “ley que gobierna las fluctuaciones”,

Desde este punlo de vista los precios de producciédn son importantes,
por cuanto median las relaciones entre los valores y los precios de mercado.
La competencia de capitales tiende a nivelar las tasas de ganancia en las
diferentes industrias y, al hacerlo, tiende a reducir los precios de mercado
hacia los precios de produccién. Los precios de produccién son, por lo tan-
to, los precios reguladores de los precios de mercado, “el centro alrededor
del cual giran los precios diarios del mercado y al que tienden a nivelarse
en periodos definidos™. A su vez, los valores regulan estos precios regula-
dores y, por consiguiente, gracias a ellos dominan los movimientos de los
precios de mercado. Por esta razén la relacién entre valores individuales y
precios de produccién individuales, el proceso de iransformaci6n, juega un
papel lan importante en el andlisis de Marx.

Las diferencias individuales precio-valor ocasionadas por el proceso de
transformacion no alteran sustancialmenlte las leyes derivadas con anlerio-
ridad para el sistema en su conjunto. Pero una vez que entramos en un ani-
lisis mds concrelo, tanto estas diferencias como las transferencias de valor a
que dan origen se vuelven importantes por derecho propio. Al examinar las

87 Mary, Fleapital, o<d.ein, T 1 Vel 6 Mare subiraya que este proceso tiene lugar doranie periodes de
tiernpo definidos por Laa condivienes de produceitn op diferentes industrias, Bl proceso de nivela-
€Ki N es, por lo anto, un fendmene de “corte piazo™,
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relaciones de una firma con otra, de la agricultura con la industria, del norte
versus el sur, de los paises capilalistas desarrollados versus los pajses capita-
listas subdesarrollados, resalta la gran importancia que liene el conoci-
miento de las desviaciones individuales precio-valor. Como un excelente
ejemplo de lo significativo que es este asunlto se pucde considerar el debate
en curso sobre el intercambio desigual (aun asi yo me haya pronunciado
contra Ja tesis misma del intercambio desigual)®®,

En la consideracién de estos temas se revelan irunedialamente dos pre-
gunias. Primera, jeudles son Jas magnitudes relativas de eslas desviaciones
y céno afectan la regulacién de las precios de produccién individuales por
parle de los valores? Segunda, jeudles son Jos determinantes de las direc-
ciones que loman estas desviaciones y ¢dimo ocasionan transferencias de
valor entre eapitales?

La primera pregunta sc puede conleslar por mediv del andlisis de los
determinantes del lamaiio de la desviacién preciv-valor individual tpica.
Si la suma de los precios se manlicne constante, la desviacion media serd
cero, puesto que esla s ki suma de desviaciones posilivas y negativas. Pero
si observamos el tamaiio absolule de estus desvinciones, sin consideracién
de sus signos, podiemos obtener, entonces, uiva idea de la desviacién tipica
y de sus electos,

La segunda pregunta, sin embargo, ¢s mds ificil, por cuanto requiere
que se especifituen, lanto el lamaiio como la direccién de lodas las desvia-
ciones individuales. Marx lo hace asi, por supuesto, pero la dificuliad se
presenta cuando se trata de generalizar sus resultados, En el caso tradicio-
nal de los tres “departamentos”, Francis Seton ha establecido que los pre-
cios de produccién completamente transformados se desvian de sus valo-
res en la misma direccién en que lo hacen los precios de produccién deriva-
dos por Marx, esto es, de acuerdo con la relacin que tiene la composicién
orginica de cada uno de los departamentos con la composicién media so-
cial. Pero en el caso, mas general, de un niimero de industrias dado, el pro-
blema es considerablemente imds complejo. Resultados recientes han abier-
to promeledores caminos nuevos, pero sus implicaciones caen por fuera de
los alcances de este libro™®. Por lo lanto, en lo que sigue centraré mi atencién
Unicamente en el primer problema, es decir, el de 1a regulacin de los pre-
cios individuales por valores individuales,

A Shaikh, "Foreigo Trxde s the Law of Valie”, Seistee and Society, otono, 1979 (Parte 1) y prima.
varra 1980 {Parte 2). Las dug pastes de esic anikeolo confoanan ¢f Capliule 4 del jresante libro.

59 M. Bierenleid, "Regularitics in Prive Changes as an Elfeot of Changet in Distribution”, en Cambridge
Journg! of Econemics, 12 (2), jundo, 1988, pp. 247-255.
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La nocién de que los cambios en precios son dominados por los cambios
en los valores se puede expresar formalmente por medio de la nocién de
que precios y valores estdn “cercanos” en cierto sentido. Y esta nocién de
correlacién puede tener una doble aplicacion relativa a dos preguntas distin-
tas que tienen que ver con la relacién valor-precio. En primer lugar, en cuanto
nos moveimnos entre industrias en un periodo dado de liempo, jcémo se com-
paran las variaciones de precios inter-industrialmente con las correspondien-
tes variaciones en valores? En otras palabras, ;qué tan cerrada es la conexitn
en coite ransversal endre precios y valores? En segundo término, ;cémo se
comparan las variaciones en los precios relativos a lo largo del tiempo con las
variaciones correspondientes en los valores? O, en otvos 1érminos, ;qué tan
cerrada es la conexién inter-lemporal entre precios y vajores?

Vale la pena recordar que ni Marx ni Ricardo sostienen que las variacio-
nes en corle transversal sean Jdesdeiiables. En realidad, ambos cenfatizan
que en cualguier momento del liempo los precios de produccién pueden
diferir significativamente de los valores. No cbstanle, es interesante anolar
que aun en sus propios ejemplos sobre la importancia de esta diferencia, las
desviaciones reales son bastante moderadas. El efemplo numérico de Ricar-
do sobre este problema arreja precios relalivos que se desvian sélo en un
10% de sus valores relativos, mientras que las famosas tablas de la transfor-
macién de Marx dan como resultado una desviacién tipica del orden de
més o menos un 12% tan sélo. Aun el infame ejemplo de Bortkiewicz, alre-
dedor del cual se ha agitado tanto debate con el paso de los afios, sostiene
una desviacién lipica cercana a més o menos el 10% solamente®,

Aun admitiendo que las desviaciones particulares precio-valor puedan
ser muy amplias (en las tablas de Marx tienen un rango que va de un bajo
+2.2% a un tope de + 85%), hay dos razones importantes para establecer
qué determinantes tiene la desviacion tipica. En primer lugar, ya hemos vis-
to que para la economfa en su conjunto el porcentaje de desviacién de la
tasa transformada de ganancia con relacién a la tasa en valor no es méis que
una fraccién de las desviaciones netas entre valor y precio de los bienes
consumidos por los capitalistas. Se puede establecer una afirmacién similar
en lo concerniente a la masa transformada de ganancias, $i, por ejemplo, la
desviacién tipica es del orden de mas o menos el 20% de sus valores, enton-
ces la desviacién neta de cualquier montén de mercancias (tales como las
consumidas por los capitalistas) probablemente seria mucho menor, por

60 1%, Sraffis {editor), The Waorks andd Correspondence of David Ricarda, Cambridge, 1962, Veol. 1, p. 34; [f
capital, ed, cit., T, L6, Vol. 7, p. 454-45G; y I". Sweezy, The Theory af Capitalist Development, Oxfop,
M2 C 7
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cuanto las desviaciones positivas y negativas tenderfan a neutralizarse mu-
tuamente, de suerte que lo supuesto atrds, sobreun § F = 0. 10, es comple-
tamente justificado. Esto implicarfa que para la economia como un todo las
desviaciones correspondientes en tasas y masas e ganancia serian cierla-
mente muy pequeiias.

Una segunda razén para examinar Jas relaciones del corte lransversal es
que pueden proporcionar una clave para la conexién inter-temporal entre
precios y valores. Mienltras mas cerca estén los precios a sus valores en cual-
quier momenio mayor serd Ja probabilidad de que las variaciones en el
liempo eslén altamenle relacionadas. Sin embargo, lo contrario no es cierto,
por cuanlo es perfeclamente posible disponer de precios que difieran signi-
ficativamente de los valores en cualquier momento, pero en donde los dos
se muevan con velocidades més o menos similares. Marx resalla este Gltimo
resultado cuando enfaliza (junto con Ricardo} que a pesar de que exista la
posibilidad de grandes desviaciones enlre el valor y el precic en un mo-
mento dado, las variaciones significalivas de los precios de produccién son
ocasionadas “por cambios on el valor de las mercancias, esto es, [por] cam-
bios en ha cantidad de trabijo empleado en su produccién [Ricardo esté le-
jos de exprosar esta vordad en lerminos adecuados)™,

Teda la discusién precedente ha eslado vinculada con la relacién entre
valores y precios de produccién. Pero los precios de produccién, hay que
recordag son impoertantes porque median la relacion entre vileres y precios
de mercado, y s esta viltima relacidn la que el andlisis marxista busca abar-
caren ullima instancia. Consecuentemente, comenzaremos con la pregunta
general sobre la relacitn que existe entre valores y cualquier conjunto arbi-
lrario de precios,

Por definicion, el precio es simplemente la suma de los coslos salariales,
los costos maleriales y algin monto arbitrario de ganancia. Supongamos
uniforme la tasa de salarios, de manera que el costo salarial sea wl , en
donde w = salwrio uniforme porhoray L = nimero de horas trabajadas
(el valor adicionado por el trabajo vive). Si M = costos materiales y n =
ganancias (arbitrarias), enlonces cualyuier precio arbitrario p puede re-
presenlavse come

(8) pwl+n+M

61 K. Marx, Theories of Surplus Vatire, ed. cit., Parie L, pp. 193-194. Véase lambién Ef capital, od. it T,
I, Vol. 6, pp. 341 y 358-359,
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En esta expresi6n el término M representa el precio de los insumos ma-
teriales (incluyendo depreciacién) utilizados en el proceso de prod}:cmén.
Pero esle precio puede ser concebido como un compuesto de sala rios, ga-
nancias y costos materiales de las induslrias que producen tales medfos de
produccion. Designando a éstos como L™, &y MY, en donde el indice (1)
se refiere a un ciclo de la produccién que es una etapa conceptualmente ante-
rior a la corriente, podemos escribir M = wlL® + p¥ + MY, o

9) pmwl+t x+wl™+ e MY

Claramente, los nuevos (residuales) costos materiales M™ son mis pe-
quefios que los originales M . Alin mis, si repelimos el proceso anterior
podemos reducir M a sus salarios, ganancias y costos materiales, de mo-
do que M™ = wl® + x® + M@y después, reducir este costo m—alerml
restante a sus componentes, elc., hasta que en el limite no haya ningéin cos-
to material residual. De esta manera, no importa co6mo se determine real-
mente el precio, siempre podremos expresarlo como una serit.: infinita de
salarios y ganancias en ctapas de produccion conceptual sucesivas,

{10) p=Wa+nr
Donde

W' o= i = wL+ LY+ LP+ [P+ )

y

aT =t 7+ e g® e

En esta expresién el érmino &7 representa la suma de las ganancias di-
rectas realmente percibidas por los vendedores de esta mercancia més to-
das las ganancias indirectas x, x®, .., cada una de las cuales repre-
senta una etapa anterior de la produccién. Llamaremos a esta suma 1t°, las
ganancias integradas de esta mercancia®. -

Lo mismo se aplica para LT, que ser4 el tiempo de trabajo integrado de

esta mercancia, 1a suma del trabajo directo empleado para su produccion, y

67 L. Pasinciti, Lectures on the Theory of Production, Londees y Nucva York, 1977, Paxinetti dencinina
este procesa "inlegracién vertical”.
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de todos los tiempos de trabajo indirecto requeridos para producir sus me-
dios de produccién, lo mismo que los medios de produccién de estos me-
dios de produccién, De esta manera el término WT = wlT es la némina
integrada, Pero LT, el liempo de trabajo integrado, liene ademas otra in-
terpretacion: es simplemente el valor (trabajo) de la mercancia, la suma del
liempo de trabajo directo, L (el valor agregado por el trabajo vivo) y la
suma de todos los tiempos de trabajo indirecto L+ L@+ [® + | (siendo
C la suma de este iltimo, o sea el valor transferido al producto por los
medios de produccién ulilizados). Asi:

(11) A= valor= LT = liecmpo de trabajo integrado.

Antes del paso siguicnte, re-escribamos la expresién del precio (10) uli-
lizando {11)

(12) p=wha(l+Z)

donde

r
n . . .
Z = —7— = larazén integrada salario-ganancia,

Utilicemos ahora la expresién anterior para escribir los precios relativos
de dos mercancias cualesquiera { y j. Denotemos ¢l precio de § por i, su
tiempo de trabajo integrado por &, y su razén integrada salarie-ganancia
por 2. Dado que la tasa de salario w elimina ¢l numerador y el denomina-
dor, obtendremos

(13) P, =z

donde
aB g e M (1r7)
P = oy M S B Ty

La ecuacién (13) indica que para cualesquiera precios arbitrarios, las
desviaciones de los precios relativos en relacién con los valores relativos
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dependen de la extensién en la cual las razones integradas ganancia-salario
de dos mercancfas difieren (zy difiere de 1) . Pero esto nos da inmediata-
mente una explicacién analitica muy poderosa de los limites de las desvia-
ciones individuales precio-valor. Para saberlo, escribamos la expresién para
una razén integrada ganancia-salario dada.

nt ST ¢ IR [ R R

fe Wt wl?

n 5% a® W
TR v Ak R 7Y [ L

ol AR 11 AL N \CL T S R
W ol - WY T LT AR gt

T i 42
n n L n Lm n Lm
(14) ZK[W] =[$]?+[W] I +[W] AR

Vemos que la razén integrada ganancia-salaric (2 /W) T es un prome-
dio ponderado de la razén ganancia-salario directa {n /) y de todas las
razones ganancia-salario de las mercancias que entran, ya sea directamente
por los medios de produccidn de esta mercancfa o indireclamente, via me-
dios de produccién de sus medios de producci6n, en la produccién de la
mercancia. Adicionalmenle, puesto que LT = L+ LT+ [P, | las ponde-
raciones relativas mismas son estrictamente posilivas y suman uno. Asi (n
/M) 7 es una combinacién convexa de las razones ganancia-salario direclas
e indirectas de esta mercancia.

Pero se hace evidente que, en la medida que la economia esté interconec-
tada, es decir, compuesta por bienes bésicos (en el sentido de Sraffa), enton-
ces todas las industrias entrarin directa o indirectamente en la produccién
de cualquier industria®, lo que implica que la razén integrada ganancia-sa-
lario de eualquier mercancia es un promedio ponderado de todas las razo-
nes ganancia-salario directas existentes en la economia. Pero si esto es asf,
se desprende de la ecuacién (13) que las desviaciones entre los precios y
los valores relativos dependen de la extensién en que diferentes promedios
ponderados (combinaciones convexas) del mismo conjunto de razones di-

63 I Sraffa, Production of Cormmocdities by Means of Commodities, Cambridge, 1960, p. 8,
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rectas ganancia-salario, difleran entre si. En una economia real, con su ex-
tensa red de interconexiones industriales, resulla bastanle claro conocer
por qué incluso grandes variaciones en las razones directas ganancia-sala-
rio (n V), pueden reducirse a variaciones relalivamente moderadas en las
razones integradas de ganancia-salario Z; = (M) T\ . La influencia de
las variaciones en z; es enlonces ain mds reducida, por el hecho de que
para desviaciones precio-valor lo que resulta relevante son las variaciones
en (1 + 23, siendo eslas (ltimas variaciones siempre menores que las pri-
meras. Para razones ganancia-salario directas y por tanto integradas, gene-
ralmente menores que una, que es el caso en tadas las principales econo-
mias capitalistas, este tiltimo efecto es de suyo importante,

Todo lo anterior se puede aplicar a cualesquiera precios arbitrarios. Tor
lo tanto son titiles también para precios de produccién, Pero podemos espe-
cificar atin mis el argnmento anotando que, en el caso de los precios de
produccién la masa de ganancias iguala la tasa de ganancia r multiplicada
por ct valor menelario (lransformado) del capital adelantado K. Tero, en-
lonces, las ganancias integradas deben ser iguales a r multiplicada por el
capital integrado avanzado KT . De ahi que para los precios de produccion

n = ¢k
xT = K7

. K
o la)a(E]
(16) P A, g,

donde, ahora

Lo
1+ P ki

iy w %
1+ — kf

:
ki - [ f,- ] = la razén inegrada capital - trabajo.
i
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En este caso vemos que las variaciones en las razones integradas ganan-
cia-salario son proporcionales a las variaciones en las razones integradas
capital-trabajo . Los andlisis previos relatives a las razones ganancia-salario
también se aplican a las respectivas razones capital-trabajo, es decir, incluso
grantles variaciones en las razones directas capital-trabajo (¥, pueden
ser reduciclas a variaciones relativamente pequefias en las razones integra-
das k" = ( 4. ) vy, éstos pueden, a su vez, ver atin mds reducida su in-
fluencia sobre las desviaciones precio-valor debido a que lo que importa
son las variaciones en [ T+ (% )/ ]. Finalmente, las desviaciones resul-
tantes de los precios de produceién con relacién a sus precios directos puce-
den ser bastante moderadas incluso en el caso de que las variaciones de las
razones direclas capital-trabajo sean bastante grandes.

La ecuacion (16} es vilida para las variaciones en el corte transversal de
las desviaciones precio-valor 51 tomamos en cuenta las observaciones pro-
pias de dos periodos de tiempo distintos § y I, , podemos escribir una
expresién para los delerminantes en variaciones intertemporales en los pre-
cios y valores relativos.

(17) (p, ), =0X), . (z,),

: (
donde, (p, ), =5 (&), = T

y (zl_)u-—-—.ﬂ—-’—-

La ecuacién (17) sefiala que los cambios a lo largo del tiempo en los
precios relativos serdn dilerenles a los cambios temporales en los valores
relatives en la medida en que las razones integradas relativas capital-traba-
jo de dos mercancias cambien con el tiempo. Lo que esto significa es que, si
durante algin periodo de tiempo los distintos elementos constitutivos de la
constelacién de razones inlegradas capital-trabajo integrado crecen todos a
una tasa bastante parecida de modo que no se alteren sustancialmente sus
posiciones relativas, los cambios temporales en sus precios relativos corres-
ponderdn muy cercanamente a los cambios en los valores relatives, Como
lo previeron Marx y Ricardo, esta es claramente posible aun cuando las ra-




- — e

12 YALOH, ACUMULACION Y CRISIS

zones individuales integradas capilali-trabajo difieran un poco en algin
momento,

Finalmente, la naturaleza de las expresiones para los cortes lransversa-
les y las correlaciones intertemporales de los precios y valores relalivos,
ecuaciones (16) y (17), respeclivamente, sugieren que podemos reescri-
birlas asi:

{18) hip, = 1Ink +lnz,

(19) In (p.._i ), = In( l.,a ), * i z, Jas

Escrilas de esla forma, podemos observar que la relacién teérica entre los
precios y valores relativos es lineal- logaritmica, en la que los términos
Inzy y In(zy)ar hacen las veces del término de “error”. También sugicre
que podemos describir la longitud de las desviaciones precic-valor grafican-
do un diagrama de dispersion de los logaritmos de los precios relativos ver-
siis loa logaritmos de los valores relativos. Sugicre, igualmente, que pode-
mos buscar correlaciones empiricas lineal-logacitmicas de cortes transversa-
les e interlemporales, entre precios unitarios y valores unitarios relativos.

Pero, como podemos ver, esto no es factible empiricamente, ya que lo-
dos los precios y valores calculados en la prictica son de la forma pX; y
AX, , donde X; es el nivel de producto desconocido. Cualquier correla-
cién empirica entre los precios totales X y los valores lolales AX, pue-
de eslar dominada por el lérmine comin X;, que arroja los resultados sos-
pechados™. Podemos utilizar entonces medidas de desviacion media para
examinar la conexidén empirica entre valores y precios.

Es evidente que no podemos desarrollar este argumento mucho mas sin
recurrir a alguna evidencia sobre las dispersiones reales de las razones in-
tegradas capital-trabajo y, en donde sea posible, sobre las mismas disper-
siones de las desviaciones valor-precio. Velveremos sobre este punto mas
adelante,

64 lisie aspociv es desamollado por Edward Ochoa, “Labor Values and 1'rices of Production; An inte-
rindustry Sindy of the US Economy, 1947 - 1972”, irabajo para I'h. D. sin publicar, New School for
Sociak Research, 1964, pp. 124-125 y mds secienlemente par Pavie Petrovic, “The Deviation of Pro-
duction I’rives frem Labour Values; Same Meihodology and Empirical Evidence”, en ¢ antbridge
Journal of Economics, 1947, 11, pp. 207-208.
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Evidencia empirica sobre las desviaciones precio-valor

En las secciones precedentes he adoptado una linea de razonamienlo que
no es accidental. Al contrario, la misma naturaleza de la concepcién de
Marx sobre la relacién entre produccion e intercambio nos obliga, no sélo a
ubicar las diferencias entre valores y precios sino, ademds, los problemas
de sus interconexiones. Sobre este tltimo aspecto, es interesante sefalar
que la mayor parte de la evidencia empirica que utilizaré en lo que sigue ha
estado disponible por ya bastante tiempo. En cierto sentido se podria decir
que las respuestas habian sido dadas; lo que ha faltado, sin embargo, han
sido las preguntas.

Datos de Marzi y Varri

Permilaseme empezar con la evidencia sobre precios de produccién. Su-
péngase que se formula la siguiente pregunta: dada una economia real, ja
qué se parecerian los precios de produccién de dicha economia y cémo se
podrian comparar con los precios directos? Podriamos dar una respuesta
ulilizando una matriz real de insumo- producto para caleular los precios de
produccién correspondientes a diferentes tasas posibles de ganancia y
comparar después estos hipotéticos precios de produccién para estimar los
precios directos. Tales datos experimentales existen ya en el estudio publi-
cado en 1977 por Graziella Marzi y Paolo Varri (véase el Apéndice 2), en
donde los autores toman las tablas de insume-producto de la economia ita-
liana de 1959 y de 1967 desagregadas en 25 sectores y calculan los precios
de produccién relalivos a los salarios monelarios para tasas de ganancia
entre r= 0 y r=0.80. La base de sus célculos es el modelo de capital circu-
lante de Sralfa, el cual, por ejemplo, es también utilizado por Steedman en
sus ejemplos numéricos. Quisiera anotar que debido a que este modelo ha-
ce abslraccion del capttal fijo, las tasas de ganancia que genera son mis
altas de lo que serian de otra forma. Pueslo que las desviaciones precio-va-
lor crecen cuando lo hace la tasa de ganancia, esto significa que tal modelo
realmente tiende a exagerar la medida de dichas desviaciones.

Con r= 0, se asume que los capitalistas no oblienen ganancias, los pre-
cios calculados son proporcionales a los valores y sus razones igualan, en
consecuencia, a los valores relativos. En el otro extremo, con r=0.80, se
asume que los trabajadores no reciben salarios, de forma que el trabajo no

. hace parte de los costos de produccién y que los precios calculados no guar-

dan relacién con los tiempos de trabajo. Es evidente que no se puede afir-

Rmmam—————————————————me e S S S
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GRAFICO 3
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mar que alguno de los extremos represente precios de produccién. El rango
refevanle debe estar entre tales extremos. Para fines de ilusiracién, utilizaré
el punto medio de r= 0.40 con los datos de Mayzi-Varri (para los datos
reales véase el Apéndice 2). En el Grafico 3 el eje vertical representa el loga-
ritmo natural de las tasas de los precios individuales de produccién al pre-
cio medio de produccion con r= 0.40. El eje horizonlal representa el loga-
ritmo natural de las tasas de los valores individuales al valor promedio, los
cuales, como he explicado atras, pueden calcularse a partir de los precios de
produccion con r= 0. Esta informacion corresponde a 1967; los datos para
1959 producen virtualmente el mismao cuadro aunque con una correlacion
ligeramente mas baja.

Enconiramas que para esta informacién o porcentaje de desviacion tipi-
¢ (el valor absoluto de la desviacién promedio come un porcentije del pre-
cio promedio) es cerca de un 17% para 1967 y de un 19% para 1959.

—#
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Encontramos que para esta informacién el porcentaje de desviacion tipi-
ca (el valor absoluto de la desviacién promedio como un porcentaje del pre-
cio promedio) es cerca de un 17% para 1967 y de un 19% para 1959.

No hay nada ambiguo en el Grifico en lo que loca a las regresiones. Las
variaciones del corte transversal en los precios de produccién calculados
estin enteramente dominadas por las correspondientes variaciones en los
valores relativos con més de un 80% de las primeras explicadas por las se-
gundas.

Debido a que la informacién cubre dos perfodos diferentes podemos
también utilizarla para probar las conexiones inter-temporales entre los
cambios en precios y valores relativos. El Grafico 4 ilustra jos In { Pita y
In{ ;) ar enlos ejes vertical y horizontal, respectivamente, Ambos estin en
precios de 1959 relativos a los precios de 1967. De nuevo, la conexién intrin-
seca es alta, ya que la desviacién media es de 17%.

GRAFICO 4.
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A la luz de la estrechez de la correlacién del corte transversal en cada
perfodo, no sorpremcde la estrechez de 1a correlacion intertemporal, No obs-
tanle, lo anierior indica que los cambios en precios de produccién caleula-
dos se explican por los respectivos cambios en los valores calculados,
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Los datos de Leontief sobre los Estados Unidos

La informacion de Marzi-Varri corresponde a precios de produccidén y a
valores calculados de una matriz de insumo-producto de 25 seclores, Pero
para estudiar la correlacién entre precios de mercado y valores, existe
informacion mds detallada adn en un trabajo anterior de Leontief. En su
ahora famoso articuloe de 1953, sobre la importancia empirica del teorema
Heckscher-Ohlin, Leontiel delalla diferentes caleulos hechos sobre las
matrices de insumo-producto de los Eslados Unidos de 1947 en un orden
de 190 sectores. Entre sus céleulos incluye lo que él denomina los
requerimientlos directos y tolales (directos més indirectos) de trabajo y
capital para cada sector, por cada millén de délares de producto de cada
sector (véase ¢l Apéndice 3).

Supongamos que el valor total generado por algiin sector es 200 adios-
hombre de tiempo de trabajo y lo vende por un precio de diez millones de
délares. Su razén valor-precio de mercado (su relacion inlegrada trabajo-
precio de mercado) serfa entonces 20 afios-hombre por cada millén de d6-
lares de produclo en valor. Esto sefiala que el total de trabajo requerido por
millén de ddlares de producto, segiin Leontiel, realmente representa las ra-
zones valor-precio (de mercado) de las diversas induslrias. De la misma
manera el capital total requeride mide las razones integradas capital-precio
(de mercado) en las diversas industrias, al igual que fos requerimientos di-
rectos de lrabajo y capital miden las razones trabajo-precio (de mercado) y
capilal directo-precio (de mercado)®,

En la discusion previa sobre los deteriinantes de las desviaciones entre
valor y precio sostuve lebricamente que el proceso de integracién por el
cual se pasa de las razones capital-trabajo directos (y ganancia-salario) a las
correspondientes razones inlegradas reducird considerablemente las des-
viaciones en cuestién, La informacidn factual de Leontief nos permite com-
probar esla proposicién, puesto que sus datos sobre requerimientos direc-
i0s ¥ totales de trabajo y capital nos permiten computar las razones directas
e inlegradas capilal-trabajo. De esta manera encontramos que aungue el
coeliciente de variacién (la relacion entre la desviacién estandar y la media)
de las razones direclas (K/L); es de 1.14, el de tas razones integradas (KL)%
es de apenas 0.60. El proceso de integracién, en otras palabras, reduce el
grado de variacién en casi 50%.

Aunque la informacién presentada por Leontief no contiene datos acer-
ca de las razones inlegradas capilal-salarios podemos aproximarnos a estos

65 Véase el Aptndice2 pars una proeba fonmal de eslo.
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suponiendo que el proceso de integracién més o menos promedia las posi-
bles variaciones que puedan existir en las tasas de ganancia de mercado y
las tasas salariales, de manera tal que [a raz6n de tasa integrada de ganancia
a tasa integrada de salario tiende a igualarse entre las industrias®.

Sea 7 = latasa media de ganancia en la economfa en su conjunto yI0 el
salario medio en términos monetarios por afio-hombre. Entonces (rAN7T, =
(D)} (KLY, . Puesio que no se altera el coeficiente de variacién cuando se
multiplica la variable por una constante, lo anterior significa que ol coefi-
ciente de variacién de (& /W) est4 muy préximo a 0.60, también.

Por ltimo, ya vimos previamente que las variaciones en {1 + (RAV)TJ
resultan cruciales para las desviaciones de los precios de mercado respecto
a los valores. Utilizando las cifras de Ia economia norteamericana de 1947,
P=0. 14 y 10=5%$2.612 aio/ hombre®, para eslimar los lérminos entre corche-
tes, se obtiene un coeficiente de variacién de cerca de un 20%. Se observa
que, en tltimas, el término de error tiene Gnicamente un 18% de la variabi-
lidad de las razones trabajo-capital directos. Esle es exactamente el resulta-
do anticipado por el anélisis teérico en la Seccién anterior.

Sin embargo, la informacion de Leonlief nos permite oblener mis Jue
esto. Puesto que los requerimientos tolales de trabajo representan la rela-
cién de valores totales a las ventas totales de cada uno de los 190 sectoros,
podemos derivar los valores totales de cada indusiria ulilizando la infor-

N T T ; f .
& T'or 1:|l finicion 2" y K son las panancias inlegradas y el capital avanzado, respeclivamente, y la
tasa inlegrada de ganancia 7' » 7 /K", De ia ecuacidn (10): ’
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Cada tasit infopraciy de EANancia es una combinacion convexa de Jas tasas de ganancia de a8 indus-
triats mdw}du.-ulm en vanas etapas del proceso de integeacion. A medida que la competencia enyr
capitales }uer{d.:i a nivelar las tasas de ganancia en 13 industria, se tenders a un resultado en donde
las wasas individuales r; estardn mibs cescanas enire si, Esto implica que lag tasas integradas sean
Rl‘l)l_:ﬂblelncntu may parecidis. Pasa Jas tasas integrad as de salario puede consiruiree un ArgLUmenio
stomlar,

&7 F ha sido tomada de T B Weisspopd, op. dit, Figara §, p. M9, y W de Natiowal Income and Prodiuct
Actuunis, 1120102, US Devprirtment of Conwnerce, sigplesmenta de Srirrwy of Cureensd usiness, enero,
1976, p. 211 Debe anotarse que los regquerimicntos tales de capital de Leenticf estan en unidades
e $10.06KE Conviorlida a esws unidades, W = 0. 2612, ‘
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GHAFICO G

ESTADOS UNIDOS
Matriz Insumo-producte 1947
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macién sobre las vertas de las mismas; también podemos derivar los pre-
cios directos a partir de los valores, utilizando las razones medias valor-
precio coma el valor del délar, Esto dltime podrd ser comparado directa-
mente con los precios de mercado (fas venlas), En el Gréfico 3 se presentan
los logaritmos naturales Je jos precios relalivos de mercado versis los loga-
ritmos naturales de los precios relativos directos para 190 seclores (de los
cuales se excluyen el de finca raiz y el sector renlista por razones tedricas,
ya que no se espera que la renla diferencial sea proporcional ni a los precios
ni a lus valores, aunque esté determinada por la plusvalia).

La estrechez de la correlaciGn resullante entre precios de mercado y precios
directos es obwia, Para eslos datos la desviacién tpica es alrededor de 20%.

Un andlisis mas detallado y sistemético de eslas materias (ue desarrolla-
do por Ochoa, quien calcula y compara valores trabajo, precios de produc-
cién y precios de mercado de las matrices insumo-producto de los Estados
Unidos para 1947-1958-1961-1963-1967-1968-1970-1972, a un nivel de orden
71. Sus resullados, algunos de los cuales se resumen més abajo, confirman
nuestros hallazgos generales™,

68 1 A choa, o ait., pp 128, 143, 151, 162, 214,
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El Cuadro 1 muestra la relacidén general cruzada entre {precios proporcio-
nales a) valores trabajo y precios de produccién. También muestra la relacidn
empirica existente entre los precios de produccién (parcialmente transforma-
dos) como Marx los calculé en el Tomo 1! de Ef cupital 'y precios de produccién
plenamente transformados a la Bortkiewicz-Sweezy-Sraffa-Samuelson, elc.
Estas dos comparaciones estdn en el centro mismo del debate de 1a transfor-
macién, Como podemos ver, la desviacién media absolula de los valores tra-
bajo de los precios de produccién (plenamente transformados) es més 6 me-
nos del 15%, que es muy modesta. Aln més interesante, los precios de produc-
cién parcialmente transformados de Marx, que pueden ser mostrados como
un primer paso en un procedimicnlo ileralive que siempre converge en los
precios “correctos” de produccién®, muestran ser aproximaciones empirica-
mente exceienles de eslos Gltimos: precios de produccién plenamente trans-
[ormados (pdp plenos) se desvian menos del 6% de las aproximaciones de Marx
{rdp Mx), en promedio. Ambos resultados indican una fuerte conexién interna
entre valores trabajo y precios de produccién.

CUADRO 1
Desviacibn absoluta 1947 1958 1963 1967 1972 | promedio
media - 1947 - 72
Valor / pdp plenos 98 123 147 159 139 153
Pudp Mx / puips plenos 062 045 055 056 057 055

El Cuadro 2 muesira otro aspecto extremadamente interesante de los re-
sultados de Ochoa: que los valores, las aproximaciones de Marx a precios
de produccidn, y Jos precios de produccién plenamente transformados son
todos casi igualmente cercanos a los precios de mercado con desviaciones
medias absolutas promediando entre 12-14%.

CUADRO 2
Desviacion absoluta 1947 1958 1963 1967 1972 | promedio
. media _ o 1947 - 72
Vulor / pdm 199 118 JA19 108 106 120
Pdp Mx / pedm 193 131 121 A3 137 k]
Pidp plenos /pinr 185 131 A2 137 139 137

69 A Shaikh, "Mam's Theory of Value and the “Transfoanation Problem’ 7, ap. ot
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Ochoa también provee tres medidas diferentes de la tasa general de ga-
nancia: la tasa de ganancia en valor de Marx r,, la tasa uniforme de ganan-
cia r (Bortkiewicz-Sraffa) y la tasa de ganancia real media de mercado r",
para cada uno de los aitos de la matriz insumo-producto. El Cuadro 3
muesira que estas lres eslimaciones diferentes son virtualmente indistin-
guibles unas de otras. En promedio, Ja desviacién entre la tasa en valor de
Marx 7, y la tasa uniforme sraffiana r es s6lo del 3. 7% y en ningin aiio
excede el 5%. Lo inleresante es que, de las dos, la tasa en valor de Marx
resulta mas cercana ala lasa de imercado, en promedio (ninguna es ajustada
por variaciones en la utilizacién de capacidad inslalada y, por lo tanto, no
puede usarse para juzgar la tendencia de la tasa de ganancia). E1 Capitulo 5
examinard estas malterias,

CUADRO 3

Tasa de ganancia 197 1958 1963 1967 1972 | prownedio
- ___ 1947 -72
Tasa en valor 235 175 205 221 184 204
Tasa uniforine 247 79 212 232 188 212
Tasa Jde imercado 236 76 210 229 181 206

Investigaciones recienles ofrecen todavia mayor confirmacién de los ar-
gumentos de esta seccién, Usando tablas insumo-producto de Yugoslavia,
Petrovic encuentra s6lido soporte factual para la “proposicién empirica de
Ricardo de que los precios de produccién relativos son determinados prin-
cipalmente por razones valor-trabajo”, con medidas de error-porcentaje-
medio de las desviaciones entre valor y lasas de precio de produccitn del
6% en promedic”™. En un elegante ensayo Bienenfeld”* desarrolla una apro-
ximacién cuadratica a precios (plenamente transformados) de produccién
en la cual muestra que son mas del 99.75% precisos ulilizando datos de los
Estados Unidos. Esta aproximacién cuadrética puede concebirse como un
mejoramiento de ta aproximacion lineal del propio Marx (que es mas del
94 % exacta, como se indic6 en el Cuadro 1). Lo que hace aiin mas poderosa
la aproximacion de Bienenfeld es que cs 100% precisa, no sélo en ¢l caso de
una tasa de ganancia cero (donde todas las medidas de precios son propor-
cionales a valores Irabajo) sino también en el de la tasa midxima de ganan-
cia. Como los precios de produccién plenos son, en principio, tan complejos

0 Petrovic, g ok, pp- 209 y Cuadew 1, p. 202,
71 M. Hienenfeld, op. dit., pp. 47-255
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que muchos autores se han desesperado por decir cualquier cosa acerca de
sus determinantes individuales, el resultado de Bienenfeld es una real rup-
tura teérica, porque nos permite capturar virtualmente toda esta compleji-
dad en una expresién cuadritica. Para e} trabajo analitico en el que exami-
namos subsectores dentro de la totalidad (sectores en la nacién, naciones en
la economia mundial) son cruciales buenas aproximaciones lineales o cua-
dréticas. Veremos la importancia de esto en el Capitulo 4, donde abordare-
mos la cuestién de los valores internacionales, precios de produccién y pa-
trones de comercio.

Finalmente, deberia sefialarse que el pequeiio tamafio de las desviacio-
nes precio-valor implican que no es probable que las lineas ganancia-sala-
rio lengan mucha curvalura. En verdad, Ochoa encuentra que la relacién
entre el salario real y la tasa de ganancia es estrecha en su cuasi linealidad
para todos los aiios con dalos disponibles, ¥ esto, a pesar del hecho de que
las proporciones reales de producto de la economia son muy diferentes de
las proporciones patrén en todos los afos™,

Los resultados precedentes intentan comprobar en forma directa la rela-
cidn que hay entre precios y valores. Pero, adicionalmente, tenemos a mano
evidencia indirecta sobre el mismo problema, bajo la forma de una brillante
prueba estaclistica realizada con informacion relativa a ciclos econémicos,
por el eminente matemdtico norteamericano Jacob Schwartz, Para compren-
der la racionalidad de esta prueba, miremos nuevamente la ecuacién (13).

P - Ay .oz
en donde

zf;-—i:—i;, zm (ST

Esla relacién, bastante general, seilala que los precios relativos se igua-
lan a los valores relativos en el nimero de veces del término de error zy,
términos £stos cuyos elementos dependen de las razones integradas ganan-
cia-salario de las dos mercancias consideradas.

En el curso de un ciclo econémico puede ser muy rpida la caida desde
el pico hasta el fondo de la curva, lo que toma normalmente menos de un
aito. Debido, tanto a la fase del ciclo como a la brevedad del tiempo consi-

72 Vease E, Ochoa, op. it pp. 20- 24 y Figura 6, que se reproduce en ol texto.

N —J___—_——



122 VALOR, ACUMULACION Y CRISIS

GRAFICO 6
CURVAS SALARIO - GANANCIA PARA L.0S ESTADOS UNIDOS
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derado, se presenlan pocos cambios en la estructura de produccion bajo
eslas circunstancias, pero hay grandes flucluaciones en los productos y las
ganancias. Dado que Xy refleja la estructura de la produccién (insumo-
producto) y zj las condiciones de rentabilidad, los precios relativos en esta
fase de un ciclo econdmico estarin limitados a reflejar, en primer lugar, las
variaciones ¢n el término de error zj;, variaciones que muy probablemente
sean anormalmente allas debido a las condiciones tan turbulentas bajo las
cuales son examinadas,

Razonando de manera similar, Schwarlz procede a examinar los movi-
mientos en los precios relativos para el promedio de cuatro ciclos econémi-
cos desde 1919 a 1938 (juno de los cuales es nada menos que el de la Gran
Depresion!). Sus resullados, resumidos en el Cuadro 4, revelan una vez mas
que, aun en estas circunslacias exiremas, fa variacién promedio de los pre-
cios relativos es del 7% mas o menos™. Esta es la venganza de Ricardo. . . El
mismo Ricardo que fue menospreciade durante mds de un siglo por haber

73 LT Sclywaniz, L ectires om the Mathematical Method in Amalitiod Cawonrics, Nueva York, 1961, Cuatbro
1k, p. 43
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sostenido una “teorfa ‘de los precios de produccion’ del 93%” | Desde luego,
este aspecto particular del andlisis ricardiano es cuidadosamente evitado
por los nco-ricardianos.

CUADRQ 4
Precios promedios entre los méximos y los minimos, relativos al nivel de
precios al por mayor, para cualro ciclos
1919 - 1938
% de Varacién

Precios al por mayor de bienes semi-facturados 0.07
Materias Primas Q.09
Alimentos al por mayor 0. 02
Alimentos al detal 0. 04
Hierro en lingotes Q.12
Precios agricolas 0.10
Promedio {simple) 0.07

Es interesante observar que un matemdlico tan brillante como Jacob
Schwarlz pudiese haber concluido de manera tan atrayente en el mismo y
famoso argumento de Ricardo, a la vez que las numerosas eminencias grises
que pululan en la economia matemitica, puedan desconocerlo tan confiada-
mente por no ser “riguroso”. Esto se debe de alguna manera al hecho de que
buena parte de lo que s¢ denomina “matematicas” en la economia matema-
ticn, no es otra cosa que cconomia burguesa tenuemente disfrazada.

Resumen de ln evidencin emipirien solire las desvincienes precio-valor

Podemos ahora resumir brevemente los resullados de esta Seccion. En
gencral, lanto para los precios de produccién como para los precios de
mercado, el porcentaje de desviacién tipica (la suma de los valores
absolutes de las desviaciones dividida entre la suma de los precios) es
moderada: para los datos de los precios de produccion es del orden de ¢
17-19 % y para los precios de mercado del orden de 1t 20-25%. El hecho
de que para una mercancia individual se presente una desviacion tipica del
orden de t 20%, significa que, cuando consideremos un conjunto de
mercancias tales como las consumidas por los capitalistas, serd probable
que la desviacién neta 8F del conjunto sea mucho menor de *20%, por
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cuanto tenderdn a compensarse las desviacionesnegativas con las positivas,
Esto justifica el supucsto de 5F = 10% utilizado mas atrds {p. 97} para
estimar las desviaciones de la ganancia agregada y de la tasa de ganancia
respecto de sus correspondientes categorias en valor

Una desviacin tipica de t 20% implica que la desviacién no tipica es
del orden de % 80% ; en otras palabras, implica que es probable que las
variaciones en precios estén allamenle correlacionadas con las variaciones
correspondientes en valores. Finalmente, con base en la informacién de Ja-
cob Schwarlz encontramos que incluse bajo las condiciones turbulentas de
las fluctuaciones de los negocios del ciclo econémico, las variaciones en los
precios relativos son suficientemente pequeias {cerca del 7%) para concluir
que la principal fuenie de variaciones en los precios relativos durante un
periodo de varios afios, serdn las variaciones en los correspondientes valo-
res relativos, Parece, pues, que Ricardo tuvo una concepcién sobre estos
aspectos ampliamente superior a la de los neo-ricardianos.

Apéndice 1

En el caso de un modelo de capital circulante, se pueden escribir los precios
que reflejan las ganancias positivas arbilrarias como

) pep(A+ b)Y +n

donde:

p =~ vector fila de precios unitarios

A = matriz de coeficientes insumo-producto

b = vector columna de bienes-salario por trabajador
I = vector fila de coeficientes de trabajo

® = veclor fila de ganancias por unidad de producto

Por definicién, tenemos que los precios directos son precios proporcio-
nales a los valores. Estos se pueden expresar como:

pr=p (At h)y+n°

donde:

p® = vector fila de precios unitarios directos

p° (A + bl) = vector fila de precios de costa unitario directos.
x® = vector fila de ganancias unitarias directas.

—
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Finalmenie, se puede denolar a los productos en la reproduccitn como:
x=(A+bW)x . (1+g)+f

donde:

x* = vector columna de los productos industriales

f = vector columna de las mercancias consumidas
por la clase capitalista

g = tasade crecimiento.

En reproduccién simple, f absorbe todo el producto excedente (es decir
f=x-(A +blj x), mientras que en el extremo opuesto de reproduccién am-
pliada mdxima f= ¢ (donde ¢ es un veclor nulo)

Si suponemos constante la suma de precios {el poder de compra del
dinero), entonces

2} px o= px

Multiplicando (3) por p y p* respectivamente, restando cl Gltimo del
primero y considerando (4) , tenemos:

) (p-p)(Aeb)x = [118]cp~pwf

De oira parte, al multiplicar (1) y {2) por x, restar y considerar (4), ob-
tendremos:

(6) (p-p XA+ b )x=n"x~nx
El primer término del lado derecho de {6) es la masa de ganancias di-

rectas ¥ el segundo la masa de ganancias reales. Al designar los escalares
por n® y =, respeclivamente, y combinando (5) y (6)

7} ﬂ"'ﬂ=[ﬁ](P'P°)f

Si pi. p% y fi representan los i-ésimos componentesde p.p°y f
respectivamente, para i =1...n, entonces
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n- okt o= [T%—E]Z(prf-pu)fa
=1

Sea pf = F ¢l valor monetario Je los bienes consumidos por la clase ca-
pilalistay pfi = Fi = sus gaslos en ¢l bien i-ésimo, entonces

RALS. I [__'l ]LE_P__}___( t-pi) [
1+g! = n F

L |

El términe en el signo de lasumatoria es un promedio ponderado de las
desviaciones porcentuales entre los precios individuales-precios directos
con los pesos relativos detenininados por el patrén de gastos capitalistas en
distintas mercancias. Puesto que Fi = 0 para todos los bienes que no son
consumidos por la clase capitalista, el lirmino de la sumatoria representa
claramente la desviacién promedio precio-valor de los bienes do consumo
capitalista. Debenmos anolar que es bien probable que esta desviacion sea
mucho menor que una desviacion tipica individual, puesto que las Jdesvia-
ciones posilivas y negativas lenderin a compensarse s con otras,

Apdndice 2

i la notacion del trabajo de Marzi-Varri, wy representa el reciproco del
i-ésimo precio de produccién relalivo a los salarios monetarios (el precio-
salario) para el aiio { (! = 1959, 1967). Estos son considerados para tasas de
ganancia que van desde 0 hasta 0.85, Sin embargo, la lasa mdxima de ga-
nancia real es v = 0.80. En el lexto he tomado un punto medio de r = 0.40,
para mayor clridad on la exposicién, .

Los precios relativos de produccién del corle transversal para el afo # (r
= 0. 40} se forman expresando el i~<isimo precio-salario relalivo al precio-
salario promedio, en donde este ltimo se calcula como promedio simple
de los precios-salario individuales. Los valores relativos del corte transver-
sal se forman de manera similar, utilizarxlo los datos para = 0.

Los datos intertemporales se forman dividiendo los precios relativos de
produccién de 1959 entre los correspondientes a 1967, procedimiento que
también se sigue para los valores relativos.
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Técnicas de cilculo

1) En la teorfa, una matriz insumo-producto A y el correspondiente vec-
tor fila de coeficientes de trabajo directo L son:

Awlag)=[Xi/X]
Le{hil=[47%]

donde:
X; = cantidad de la mercancia j, producida en un afio dado.
X, = cantidad de mercancfa | utilizada en la produccién de la
mercancia j enun aiio dado.
I; = aiios-hombre de lrabajo directo empleado en la produccién de
la mercancia j en un afio dado.
IDe aqui pademos derivar el vector de coeficientes de trabajo lotales:

A=L[1-A}

2) Sin embargo, en la prictica, los coeficientes insumo -producto se mi-
den en 16rminos del costo en dinero del i-ésime inswmno por unidad
monelaria del j-ésimo producto. Sean A® la matriz cuyos coelicien-
les son coslos por unidad monetaria de produclo, y L* el vector de
requerimientos de trabajo directo por unidad monetaria de producto
en cada sector, lenemos:

A"w [aj)e [ pXi/ X )
L= [L]1=0h4apX)]

donde:
p;, = clprecio monelario de la mercancia

Entonces, podemos definir el vector A" como

MeLl[1-A4"]"

la pregunta es, jqué representa A y cudl essu relacién con A?




" ERLE e . &

_—_'—”—-—-——-————

\IR VALOR, ACUMULACION ¥ CRISIS VALOR, DINERO Y 'RECIO 129
3} Comenzamos haciendo notar que podemos relacionar (A, L) con trabajo por unidad monelaria de producto de cada sector. Eslos co-
{A*, L"} por medio de una malriz diagonal < P> cuyos elementos . rresponden a los datos que usamos de Leontief, Los elementos de A*

son los precios unitarios p; son N/p;, por lo que, si conocemos las ventas brutas p;/x; de cada
sector, podemos derivar inmediatamente los requerimientos totales

A" = P> A <P de trabajo Ax; que corresponden a estas ventas (aunque realmente

nunca definimos ninguna unidad de producto x;).
L =1¢p>!
Ay xj = —;,:'— Pixi= N (pixi)

se sigue, por lo tanlo, que:

La Gltima operacién da como resultado los requerimientos totales de tra-
bajo A; x; en afios-hombre y los precios totales (las ventas brutas) p; x; en
unidades monelarias.

5) Se utilizaron dos conjuntos de dalos™ endonde A; = A, x ; vy

# = p« x¢ sederivan de la manera como se indicé en el numeral 4).

Definiendo el valor promedio de la unidad monetaria como { ZAi) /

AM=L[-AT = LKP>  [1-<PD> AP
Como =< P> < P>, podemos escribir
A e L(Pi>-l[<Pf> <P - KPP A <P

A= LCPOTY AP (1=-A) <P ( EP; }. podemos usarle para definir los precios directos totales
P = (V.) Ap Finalmente, ™" y P sec expresan como precios relativos
El término entre [laves es el producto de tres matrices: su inversa es,
entonces, el producto de sus inversas, en orden contrario ( ABC )7 = s
cl gt AT Nélese que, por construccion, P = P,

a sus respectivos precios promedio- P? = ( z—ﬁ— Yy P=( ZTJ} )

=
0

LEPO PR (1-AYE B!

=
"

[L(1-A)1 <P

,
'

AP >

Asi, el j-ésimo elemento A% = X /. Cada elemento del vector fila A
* es, en efeclo, la tasa de requerimientos totales de trabajo por unidad
de producto. Claramenle, esta tasa es independiente de cualquier
eleccién de la unidad de medida del producte (libras, toneladas, etc.).

4

—

Los resullados precedentes sefialan una manera simple de derivar los
datos necesarios para los cilculos. Comenzando con la matriz insu- o . i . .

d fri . di L* de re 74 Bl primer conjunin de datos esad basindo en Ba informascion de W Leantied de 1947, del Aptndice S,
mo-produclo empirica A* y el correspondiente vector @ reque- Pt L2045, de suclibeo bpud Owipaet Eeemomics, Mucva York, Oxfond, 1966, 1ag ventas otales 17, se
rimientos directos de trabajo por unidad monetaria de producto, po- tomaron de la macriz insuma-producie de los Estados Unidos, de 1947, 4 un orden 192, ] segunda
demos calcular inmediatamente A*, los requerimientos totales de conjunto de dawns proviene de E. Ochoa (véase Nota 64).




CAPITULO 3. NOTAS CRITICAS SOBRE ALGUNOS
ARGUMENTOS NEO-RICARDIANOS
Y NEOCLASICOS

INTRODUCCION

La historia reciente ba presenciado un tremendo renacimiento del andlisis
econdmico marxista, pero este proceso también ha dado origen a sus
propios problemas especificos, ya que al tiempo que la economia marxista
gana en respetabilidad, crecen también las lentaciones de presentarla en
términos respetables, Y tales términos, al fin de cuentas, casi siempre son
erréneos.

No hay duda de que el marxismo debe apropiarse de los modernos de-
sarrollos. Pero apropidrselos implica mucho mas que su simple adopcidn:
significa arrancarlos del marco conceptual burgués en el cual aparecen,
examinar sus premisas ocullas y re-situarlos {siempre y cuando sea posible)
en un lerreno marxista —un terreno que no puede ser oblenido de derivacio-
nes algebraicas o transformaciones sociolégicas de las premisas de la eco-
notnia ortodoxa. Debemos, ciertamente, disponer de un lerreno propio so-
bre el cual erigirlos.

CRITICA DE LA ECONOMIA NEO-RICARDIANA

Opino que la tradicién sraffiana, neo-ricardiana, €s muy respetable. Sus
raices en el keynesianismo (de izquierda) son faciles de descubrir y su
refugio en la economia matemitica bastante manificsto. Sin embargo,
debemos examinar las afirmaciones hechas por esta escuela y separar sus
reales aportes de Jo que no es mis que su manto de respetabilidad.

En la discusién que sigue examinaré con detalle los argumentos neo-
ricardianos en lo que tiene que ver con las redundancias e inconsistencias
de la teorfa del valor de Marx. Ignoraré sus tratamientos del capital fijo y la
produccién conjunta, puesto que éstos no son mds que adornos de los argu-
mentos centrales. Un tratamiento adecuado de estos Gltimos aspectos re-
queriria un andlisis particular por separado.
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A lo largo de esla discusién es crucial la diferencia entre el valor y la
forma del valor. Todos los precios son diferentes de los valores porque el
precio siempre es precio monetario: la expresién monelaria del valoren Ia
esfera de la circulacién. Desde esta perspectiva, la translormacién ocasiona-
da porla nivelacién tendencial de las 1asas de ganancia es una transforma-
cién de la forma-de-valor: de precios directos (precios proporcionales a va-
lores) a precios de produccién. Todas las diferencias de precios son, por lo
tanto, diferencias entre precios existenles y precios direclos. No obslante,
por deferencia hacia la utilizacion tradicional, hablaré con frecuencia de
desviaciones “precio-valor” y “ganancia-plusvalia”, lo que significard des-
viaciones entre los precios y precios directos y entre ganancias y ganancias
directas (ganancia monelaria proporcional a la plusvalia).

En las Secciones siguientes dividiré los principales punlos de la posicién
neoricardiana vn cuatro grupos, tal como los resiuime Steedman, y analizaré
cada uno por separado,

Argumento de la redundancia

El Grifico 7 ilustra el primero y mds importante argumenilo de los neo-n-
cardianos que, como Steedman seiiala, ha sido expuesto “en diversas for-
mas, por muy diferentes escritores, durante Ios Gliimos 80 afios” y en el
que, sostiene Steedman, “no se ha encontrado jamds ningin defecto 16gi-
co”'. jOchenta afios sin haber sido seriamente enfrentado! Semejantes pa-
labras desafianles ohviamente merecen un examen mas detallado.
Steedman lo explica como sigue. La caja de la izquierda representa los
datos de produccién fisica y e salario real y estos son “sulicientes para de-
terminar la lasa de ganancia [...] y todos los precios de produccién” como
se ilusira en la trayecloria marcada (). Al mismo tiempo, “las cantidades
de trabajo incorperado en las diferentes mercancias [...] sélo pueden ser de-
terminadas una vez se conozcan las condiciones de produccién”, como se
ilustra con la trayecloria {a). De esto se desprende inmediatamente que los
valores trabajo “no desempeiian papel esencial en Ja delerminacidn de la
tasa de ganancia (o de los precios de produccién)”®, En otras palabras, los
valores son redundanites para el andlisis de relaciones de intercambio.

1 L Sicedinan, Mure after Seaffa, Londien, New Left Books, 1977, El grativo proviene delnp, 48y las
vitag de Ya p. A9, Mot 1%,
2 i, po 14 Paonoadas estas vitas o] énfasis en 1 palabea “determina” es ivio.
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Nélese con qué frecuencia brota la palabra “determinar”; los datos de
produccién fisica determinan los valores y junto con el salaria real también
determinan los precios de praduccién. Pero, (qué determina, entonces, a
cstos datos de produccion fisica?

La respuesta de Marx es clara: el proceso de trabajo. La actividad produc-
tiva humana, la ejecucion real del trabajo, transforma “insumos” en “produc-
tos” y es s6lo cuando esle trabajo culmina con éxito, que tenemos algunos “da-
tos de produccisn fisica”. Si el proceso de trabajo se lleva a cabo para producir
mercancias, se trata de un proceso en el que el valor es malerializado en la
forma de valores de uso. Asi “insumos” y “productos” son las formas de uso
del valor materializado y podemos afirmar que en el proceso real son los va-
fores los que determinan los “datos de produccidn fisica”.

En el proceso real de reproduccion, la produccién de valores de uso pre-
cede a su intercambio. En verdad, el intercambio en si mismo es un proceso
en el que Jos diferentes tiempos de trabajo involucrados en la produccion
de estos valores de uso realmente se enfrentan entre si y son articulados
finulmente en la divisidn socinl del trabajo por medio de los precios mone-
larios. En consecuencia, 1os valores también determinan los precios en un
doble sentido: los precios son las formas tomadas por los valores en el in-
tercambio y las magniludes de estos valores dominan y regulan los movi-
mientos Je sus formas precio. El Gitimo punto debe ser desarrollado en
profundidad, desde luego, puesto que necesitamos mostrars, no sélo que los
precios de produccidn y las ganancias se basan en la expresién de valores y
plusvalia en la circulacién, sino también que las primeras magnitudes son



1 VALOR, ACUMULACION Y CRISIS

GHAFICO 8
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reguladas por las segundas. Esta larea la abordaremos en la siguiente sec-
cidén. No obstante, podemos resumir el argumento anterior en un diagrama
que servird como contraste al neo—ricirdiane del Grifico 7.

:Cémo hacen los neo-ricardianos para equivocarse en un punto tan ele-
mental? Se debe, creo, a dos debilidudes fundamentales, caracteristicas desu
andlisis. Primera, a pesar de sus protestas en sentido contrario, los neo-ricar-
dianos tienden a ver la produccion como un procese téenico, como “datos
fisicos” en lugar e un proceso de trabajo en el que el trabajo humano es
objetivado en valores de uso. Por esto el énfasis caracteristico de los neo-1i-
cardianes en la distribucién: una vez la produccién es vista come un proceso
meramente técnico, s6lo la “distribucién” parece verdaderamente social’,

La segunda debilidad consiste en que los neo-ricardianos confunden el
proceso real con su apropiacién ea el pensamiento. En el proceso real, co-
mo se resume en €l Grifice 8, el liempo de Irabajo social realmente regula
elintercambio. Los asi Hamados “dalos fisicos” son, pues, un resumen con-
ceplual ex-post de la determinacién real y si los utilizamos para calcular

3 Sweedman afimma que “se supone gque lda prodisccion es llevada o cabo por tratajadores, en un
proveso de o socializado ()7, ibid, . 17, No obstante, Steedmon s conserva bastante abstiak
do de s implicaciones dementales que tiene kit anierior proposicion y sigie adelante para Tublar
de "condiciones (isicas de la produccidn que determinan Las cantidades de trbajo incorporado en
las diversas ynercanciin”, ibid, . 14, Frank Rooesevell rvalea o &nfasis en L distrilncién, dpicomen-
te nev-tivardiano, oo soovsayo "Cambridge Feovmnmies an Commmndity Fotishisia®” oo The Subile
Anatemy of Capitalisri, ediladh por Jesse Schwarg, Santa Monica, Califomia, Guodyear (Mablishing
Co., 1977, pp. 404444,
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valores conceptualmente, tan sélo capturamos en el pensamiento sus mag-
nitudes reales’. Tales célculos no determinan valores mas de lo que los
caleulos de la masa de la tierra determinan la tierra o su masa. Esos cilcu-
los solamente reconocen lo que ya existe. Esle es un aspecto fundamental
en una visién materialista del mundo y los 80 aiios de fracaso de los neo-
ricardianos en distinguir la determinacién real de la conceptual, solamen-
te revela su gran apego a un método idealista,

Argunmento de la inconsistencia

Volvamos por un momento al diagrama neo-ricardiano de tenedor del
Grifico 7. En ese diagrama, ¢l trayecto (¢) de magnitudes de valor a
ganancias y precios se grafica en forma punteada para expresar su
redundancia. Pero también estd interrumpido, con el fin de representar el
argumeanto peo-ricardiano “que no se puede, en general, explicar
ganancias y precios a partir de cantidades de valor (...)">.

Este argumento tiene dos componentes basicos. El primero es simple-
mente el argumento de la redundancia repetido una vez mas, donde
Steedman insiste en que dado que él puede calcular magnitudes de valor
y precio a parlir de los datos fisicos, los primeros no pueden, por lo tanto,
determinar a los dltimos. Para Steedman solamente el digebra “explica”
cualquier cosa. Ya nos hemos relerido a la superficialidad de este tipo de
razonamiento,

El segundo elemento es més sustantivo aunque también, como el prime-
ro, es a duras penas novedoso. En esencia, este punto tiene que ver con el
lendmeno asociado a las desviaciones precio-valor. Como en la seccién pre-
cedente lerminamos analizando este aspecto, s6lo delinearemos aqui los
principales puntos,

Los argumentos biisicos son bien conocidos. Siguiendo el propio anili-
sis de Stecdiman, hacemos abstraceién del capilal fijo y de la producci6n
conjunta y consideramos una masa dada de valores de uso que representan
una suma dada de valores y una suma de plusvalias. Con precios propor-
cionales a los valores (por simplicidad en la exposicién $1 representa 1 ho-

1 Una matriz insumospreducio, por demple, es un resumen de los resultados de los procesos de
produccién y circulacion, puesto que los producios ro cxisien como talkes hasla después de que ol
procese die producrion haya side terminado. Al los resultados del proceso de trabajo ya estdn
Tineorparales” on una matriz insemo-producio y Jos valoret estinnados de tal calfiz son nuestras
estimaciones de las cantidades peales de ticmpo e trabuj ya gastado,

5 Swodman, ep. eir, p. 90
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ra de valor), todas las magnitudes monetarias son directamente proporcio-
nales a las correspondientes magnitudes de valor v, por lo tanto, todas las
razones monetarias son iguales a las carrespondientes razones en valor. En
este caso, la forma de valor es una expresion directa del valor y ta relacién
entre produccién y ciraubacion cs especialmente transparende, Llamaremos a
estos precios y ganancias, elc., precios directos, ganancias directas, etcétera.

Consideraremos ahora la misma masa de valores de uso, por Jo tanto la
misia masa de valores y plusvalias inlercambiados a los precios de pro-
duccién. En otras palabras, estamos considerando un cambio en la forma
de valor tan sélo, de precios directos a precios de produccién®. Los precios
de produccién son Uansformados en precios directos y, dado que estos al-
timos son en sf mismos las (iranspformaciones monetarias del valor, los pre-
cios de produccion son valores doblemente transformados.

La relacion entre Iy suma de precios y la suma de valores define el
valor del dinero. Si mantenemos constante el valor del dinero con el fin
de simplificar el andlisis, Ly suma Jde precios de produccién serd igual a
la suma de precios directos. La suma de precios monetarios, en otras pa-
labras, serd constante a lo largo de la transformacién. No obstante, los
precios de produccidén individuales (precios directos transformados) di-
feriedan de los precios directos individuales. Hablando en sentido estric-
to, se pueden denominar estas diferencias como “desviaciones precio di-
recto-precio de produccién”, Este cs un término muy inconveniente, sin
embargo, y es mucho mis simple adoptar el utilizado por Marx y hablar
de desviaciones “precio-valor” y “ganancia-plusvalia”. Adherimos, por
lo tanto, a esta usanza tradicional, pero con el ¢lare entendimiento de
que las desviaciones a que nos referimos estan dadas en magnitudes mo-
netarias,

Es evidente que ninguna modificacién en las solas razones de cambio
por las cuales se distribuye un producte total dade puede alterar la masa
total dle valores de uso asi distribuidos. Como Marx lo sefiala, ning(in cam-
bio en las razones de inlercambio puede alterar ni la suma de valores ni la
suma de plusvalias: s6lo puede producir una clase diferente de divisién de
estos lolales’.

Como ya hemos visto, 1o se concluye de lo anterior que la expresién
monetaria de estas sumas sea invariante: aun con el vilor del dinero cons-

& Esie punto os desarmolladss con gran detalle en A, Shaikh, "Manc's ‘Thwory of Vilue and the “Trans-
formation Problent™, en T he Subtle Anatomy of Capitalism, Jesse Schwartz editor, Santa Monica, Ca-
lifomia, Good Year Publishing Co., 1977,

7 K Marx, £ capitad, Méxic, Sigle XX1 Ediores, 19751981, (o0 8 vols), T. 1, Vol, 6, C. 11, México,
Sigho XX Editones, 1960, pp. 49-30.
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tante, de forma que la suma de precios sea constante, la suma de las ganan-
cias transformadas (correspondientes a precios de produccidn) serd, en ge-
neral, diferente a la de las ganancias directas. La pregunta por resolver,
dado que la circulacién ni crea ni destruye valores {(suponiendo que el pro-
ducto es vendido por completo), es jen qué forma las ganancias pueden
diferir de la plusvalia?

La discusién precedente estd enfocada sobre las transferencias de plus-
valia entre el circuito de capital y el circuito de ingresos. Pero el mismo
efecto puede producirse por transferencias entre stocks y fiujos dentro del
circuito de capilal. Las transferencias tendran lugar dondequiera que la re-
produccién (simple o ampliada) no esté balanceada, porque sus flujos no
son sustitulos de los stocks. Como se explicé anteriormente, esta es la razén
por la cual proporciones arbitrarias de producto pueden parecer que violan
la afirmacién de que las transferencias de valor explican las desviaciones
ganancia-plusvalia. No desarrollaremos este punto aquf, ya que en lo que
sigue centraremos nuestra atencién en la reproduccién (simple o amplia-
da) balanceada.

Cuando una mercancia se vende por su precio directo, el vendedor y el
comprador intercambian valores iguales en la forma mercancia y en la for-
ma dinero, respectivamente, Pero, cuando los precios se desvian de los va-
lores, se presenta una transferencia de valor durante el proceso de inter-
cambio. Por ejemplo, cuando se vende una mercancia por un precio infe-
rior a su valor (es decir, por debajo de su precio directo} el capitalista que
vende la mercancia recibe un valor en forma dinero que ¢s menor que el
valor transferido por él en la forma mercancia, y lo contrario para el com-
prador. La suma de estas transferencias, considerando todes los vendedo-
res y compradores, es cero, desde lucgo. Pero no es cero para cualquier
subconjunlo de {ratantes.

Como hemos mostrado en el capitulo anterior, las ransacciones que
comprenden los flujos del circuilo de capital no son més que un subconjun-
to de las transacciones totales, pues las que entran en el circuito de ingreso
o en stocks en el circuito de capital se excluyen. Una vez se reconoce este
hecho desaparece el misterio. La suma de valor no es alterada por el inter-
cambio, pero el valor puede, no obstante, ser transferido hacia o desde ¢l
flujo del circuito de capital y esta transferencia de valor explica ¢cémo y por
qué las desviaciones precio-valor pueden dar origen a desviaciones entre
la suma de ganancias y 1a suma de plusvalias, sin violar la ley de la con-
servacién del valor en el intercambio. Irénicamente, aunque este fenéme-
no es un misterio para la mayeria de las discusiones marxistas sobre tales
asuntos, no lo es para el mismo Marx. “Debe anotarse este fenémeno de la




3 VALOR, ACUMULACION Y CRISIS

conversién de capital en ingreso porque crea la ilusidn de que el monto de
ganancia crece {0 decrece, en el caso opuesto) en forma independiente de la
cantidad de plusvalfa™.

El valor y la plusvalia son creados en la produccién y expresados como
precio monelario y ganancia en la circulacion. Como las magnitudes moneta-
rias son mds concretas, también son determinadas de manera més compleja
que las de valor, para que expresena la vez las condiciones de producciény las
condiciones de circulacién. Las ganancias, en otras palabras, dependen no s6-
leo de Ja masa de plusvalia sino también de su modo especifico de circulacion.

Ll conceplo de aulonomia relativa de ka circulacion respecto de la prodie-
cidn significa no sélo que la ganancia pueda variar en forma independiente de
la plusvalfa, sing fambidn que esla independencia est4 limitada estrictamen-
te. Estos limites fueron analizados en el Capilulo 2 de este libro. Para nuestros
propdsitos acluales, sblo necesilamos recordar iy conexion intrinseca entre la
tasa de ganaacia en valor ¢y la tasa monetaria de ganancia transformada
("sraffiana”) r. Ambas son luciones monolénicamente erecientes de la lasa
de plusvalia, por lo que se deben mover conjuntamente: cuande la tasa de
ganancia en valor crece (cae) su reflejo en la esfera de circulacion, la tasa
iransformada de ganancia, ambién crece {cae),

L1 Grifico 9 recuerda al lector esta relacién intrinseca. Para ilustracién, se
supone que ' es mayor que r, aunque, desde luego, bien podria ser lo
contrario’.

- El Grélico 9 ilustra que en el espejo relativamente auténomo de la eircu-
facién, la tasa transformada de ganancia aparece como un desplazamiento
limitado de la tasa de ganancia en valor.

I.a necion de autonomia relativa, de variacién denlre de limites, estd,
desde luego, enleramente ausente de la discusién neo-ricardiana. Dadasu
profunda deuda con la econemia ortodexa, esto no deberia sorprender. De
manera consecuenle, sicimpre han insistido en que la diferencia entre el va-

& K. b, Theanies of Surpius Value: Vilume 1V of Capitad, el cit, Pante 111, p. 397, Es inleresanie olsaer-
var e Mantdoscubine este fonneno e relacion con suandlisis de 1o centa difesencial y oo con el
del precio de prodnecion, 1os maristas olvidin con freciiencia qoe 1a 1emna diferencinl Limbién
impliva desvisciones preciosyalor, paesto que L condiviones marginales de produccion regulan el
precio de menciado, mivetas by condiciones redias de produccion siempre dueterminan el valor
{social). Lav eonseeuvicia, asen coanda el procio regulisdorn sea ignal sl valor, en este caso es igeal al
vatlear upiladieo on Ta Heroa marg inal, s e necosariamente diferept: (mayeor) al valos mestio anitario.
Ast, el precio regulador se desvia del valor (imedio).

9 Laforma generak die la relocién fuscional de v a 1YV se puede derivar graficamente de M, Morishi-
tnay, Marx’s Eeoomivs, Cambeidge , 1973, Un teatamicito aischo mds detasllado du by pelacidn tedrica
y emplrica entre bk de ganacia oo valor £y b sy tonslortmada de gaancis £ se provee m
i ensaye e Trasstormation from Marx o Sralfa.,”, Secciones [ y 1V, Empiricamente, ks dos
razanes se vielven indisting nitvks.
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lor y su expresion en la circulacion implica una inconsistencia, una comple-
ta falta de conexion interna entre los dos.

La tasa monetaria de ganancia, anota Steedman, generalmente es dife-
rente de la tasa en valor. 'Y de esto concluye que “la dltima tasa no ofrece
una medida adecuada de Ja tasa de ganancia en una economia capitalista ni
del potencial para la acumulacién en tal economia (..)"%. Asf habla la voz
venlrilocua de su método, no el dlgebra. Es, por lo demis, una voz oscu-
rantista, ya que se refugia en el dlgebra para oscurecer con un profundo
silencio la cuestién del método.

Hay dos observaciones adicionales por hacer con respecto a esta mate-
ria. Primero que lodo, auncuando podamos establecer que las desviaciones
individuales precio-valor no alteran ¢l hecho de que las magnitudes agre-
gadas de valor regulan en forma clara las magnitudes de precio, no es sufi-
cicnle detenerse aqui. Una vez nos movemos hacia un anélisis més concre-
to, las desviaciones individuales precio-valor y las transferencias de valor a
que dan origen, cobran suficiente importancia por derecho propio. Para el
andlisis del fenémeno de la competencia, de diferencias regionales e inter-
nacionales, del desarrello y subdesarrollo, Ia relacién de las partes con el
todo es en si misma de supremo interés'!. Una vez se foman en considera-

i Steedman, op. i, p. 205 3 ) )

1 Vease, porvjeale, mi cnsiye “Foreign Trade and the Law of Vakue™, en Science and Sotieiy, O,
1979, {Facte 1} ¥ Usmaveras, 1980 {Parie 113 en ol que discwo el papel del comercio, de los flujos de
capital ¥ de las transfercacias de valor entre regiones capitalistas. 138 dos panes de este articulo
conforman ¢ Caplitnln 4 del prosente Tibro.
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cién estas cuestiones, se hace importante desarrollar los determinantes teg-
ricos de las desviaciones precio-valor en términos de sus direcciones (que
dictaminan la direccién de la transferencia de valor) y en términos de sus
magnitudes (que indican qué tan grandes pueden ser tales transferencias),
Es por esto que el Capitulo 2 avanzé més all4 de este punto, para mostrar
qte tanto los precios de produccién como los de mercado estan fuertemen-

te coneclados con los valores Lrabajo, presentando desviaciones lipicas de
menos del 20%.

Argumento de la primacia

En la seccibn anterior sosluve que la diferencia cuantitativa eptre las tasas
de ganancia en valor y en dinero no oscurecen, y no tienen por qué hacerlo,
la relacién fundamental cualitativa y cuantitativa entre ambas, Steedman

no ve esto, naluralmente, porque su método no le provee el concepto de
autonomia relativa,

Mero Sleedman veplicaria

Ah(.zra, si estas tasas Jde ganancia difieren, scudl es La significativa?, jcual afectars las
decisiones y acciones de los capitalistas? v, ;eudl tenders a ser uniforme, entre in-
dustrias, en una economia competitiva? La respuesta es auto-evidenle; la lasa mo-
ttetaria de ganancia es la que afecta lag decisiones y la que tiende a ser nivelada, La
“tasa de ganancia en valor”, utilizada por Marx, no es de importancia para los capi-
talistas, es desconocida por los capitalistas... La inplicacién es clara; PAC + V) noes
una tasa de ganancia significativa para una economia capitalista y no se hace igual
a la tasa real, monetaria, de gamncia'z.

Hay lres niveles de argumentacién en esta cita. En el primer nivel,
Sleedman anola que todas las decisiones en Ja realidad se hacen en térmi-
nos de magnitudes monetarias. Este también es, por supuesto, el punto de
partida de Marx. Precios y ganancias monetarios son los reguladores inme-
diatos de la reproduccién y el objeto de la ley del valor es descubrir las leyes
internas de estas magniludes en dinero,

En el siguiente nivel, Steedman prosigue para decir que como la tasa de
ganancia en valores “desconecida para los capitalistas”, “sin importancia”
para ellos, “no es una tasa de ganancia significativa en una economia capi-
talista”. jQué extraordinario es afirmar que solamente lo que “los capitalis-
las conocen” es significativo; en otras palabras, que la apariencia es signifi-

12 Stecdman, o, cil, p. 30,
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caliva pero la esencia no! De un plumazo Steedman tira por la borda toda
la ciencia.

Pero hay un tercer nivel, con un problema més profundo. Detengémo-
nos por un momento y preguntemos qué es lo que estos capitalistas cono-
cen” en efecto.

Pues bien, los capitalistas saben que el capitalismo es una sociedad no
planificada en la que ellos son libres para lomar sus riesgos produciendo
mercancias, con la esperanza de obtener una ganancia. Y ellos saben con
certeza que no existe garantia de que reciban esta o cualquier ganancia, en
absoluto y que, aun si la recibiesen, no estarian seguros de poderlo hacer de
nuevo. Saben, por lo lanto, que los precios y las ganancias fluctan cons-
tantemente y que no se presenta en ningiin momento algo como una tasa
uniforme de ganancia, de manera que los precios de produccidn nunca
existen como tales. De eslo se sigue que los precios, las tasas individuales
de ganancia y aun la tasa media de ganancia -sobre la que basan sus deci-
siones reales los capitalistas—, nunca llegan a ser iguales a los precios de
produccién ni a la tasa uniforme de ganancia sobre la que aparentemente
Sieedman basa sus decisiones®. La tasa uniforme de ganancia es, desde
luego, “desconacida para los capitalistas” por lo que “no liene importancia
para ellos”, de suerte que, si su propio argumento fuera valido, “no es una
tasa significativa de ganancia en una economfa capitalista™

Afortunadamente para Steedman la Gltima proposicién no es cierta,
simplemenle porque es su mismo argumento el que no es significativo. Pe-
o si se argumenta, en cambio, que los precios de preduccién y la tasa uni-
forme de ganancia son importantes aunfuando nunca existan como talesen
la circulacién —precisamente porque dominan y regulan las constantes fluc-
tuaciones de la constelacién de precios de mercado y lasas de ganancia-
entonces, es igualmente cierto que los valores y la tasa de ganancia en valor
son atin mé&s importantes parque dominan y regulan a su vez los precios de
produccién y la tasa uniforme de ganancia. Y esto es justamente lo que
Marx sostiene todo el tiempo,

Se podria preguntar: ;cémo pudo Steedman cometer un error tan fla-
grante? Bastante simple. Porque opera por completo dentro del conceplo

17 Steedman resalta el hochu du gue comn Tos precios direcios difieren de los precios de produccion, Ja
tasa media de ganancia en términos de precios ireuies (iue €8 la tisa Je ganancia cn valor) serd
diferente de b 1asa medin de ganancia en iérminos de precios de produccion [que s, desde luego,
1 tasa media de ganancin). Tero pareciera que Sieedanin 1o ohsorvira quns o anterior se mantione
para caabpier par de precios diferenies, de manera qoe, po7 lo grnerl, L tasa media de ganancia
en 1éominos de precios de mercado existentes nuaca serd jgual 4 la tasa mwalia de ganancia basada
en hipatélicas precios de produccion.
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neoclisico de equilibrio. Si se asume que no hay contradiccién entre las ta-
reas llevadas a cabo de manera independiente y la divisién social del traba-
jo, de manera que la articulacién del trabajo es inmediata, se puede tam-
bién suponer que los precios de produccién y 1a tasa uniforme de ganancia
se obtienen de forma directa en ki circulacifn, Pero, entonces, la contradic-
cidn caraplf:r{slica del capitalismo desaparece del todo misteriosamente,
s Una vez so rémplaza el concepto de regulacién tendencial por el de equi-
librio, se pasa de la absiraccién-como tipificacion a la abstraccién-como-
idealizacion, lo cual es, por supuesto, caracteristico de In economia vul-
gan y esld inmerso en los formulaciones matemdticas bisicas en las que
Stecdman se basa de manera excesiva. Para ver lo que hay oculto alli,
debemeos cchar una mirada mas cercana a los dilerentes conceptos de
competencia.

Argumento de la eleecion de léenica

El modelo neo-ricardiane de confusa regulacién tendencial con equilibrio
y de batalla competitiva con competencia perfecti se muestra mas vigoroso
en su andlisis de ja Namada “eleccidon de técnica”, Dado que disculiremos
este tema en el Capitulo 6, salo mencionaré los puntos centrales en la
presente seecion!,

Steedman comienza anotando gue los capitalislas de una industria par-
licular licnen sicmpre la posibilidad de escoger entie mds de un método de
produccién. El método escogido, soslicne Steedman, es, pues, el que rinde
la més alta tasa de ganancia®™, estimada en Wrminos de los salarios y precios
vigentes. Como siempre, tales precios son exactamente iguales a los precios
du produccidn, todas las lasas de ganancia son exactamente iguales a la lasa
uniforme, y el cquilibrio rige por todas partes. Debido a que los capitalistas
escogen el método con la tasa de ganancia mds alta, ningiin método serd
adoptado a menos que britde una tasa de ganancia mayor que la existente
y puesio que ésta es idénlica a la tasa uniforme de ganancia, adoptarin un
nuevo mélodo sblo si rinde una tasa de ganancia mis alta que Ia tasa uni-

14 A, Shaikh, “"Political Fcanomy amd Capilajisn: Nowes an Dobb’s Theory of Crisis®, en Camiriilye
Jorenat of Eranpmics, 1978, 2, pp. 233-255, Viase también ¢l debate acerca del mismo articalo en nd
eiplica “Marxian Competition versus Petfeat Compettion: Fusther Comments on the So-called
Chodse of ‘Technicue”, Cambridge fowmal of Rromamics, 1980, 4, pp. 75-83. 1 wesio de estos anlculos
corresprmde a las Secciones “Feonoimia politica y capitalismo: notas sobre T teorka de la crisis de
Nohb” y "Comprtenciia manista verss compelencia perfocta” del Capitle 6 dof prosente fibro,

L3 Sweedman, apcdl, p. .
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fortne. De esto se concluye que la adopeién de un nuevo método aiade, en
efecto, una nueva tasa de ganancia, més alta que las exislentes (que se supo-
ne son iguales a la tasa uniforme) y eventualmente termina elevando la tasa
uniforme de ganancia misma,

Desde un punto de vista neo-ricardiano lo anlerior significa que si tu-
viéramos conocimiento de todos los mélodos posibles en las diferentes in-
dustriag, podriamos ensamblarlos en combinaciones diferentes de un mé-
todo por industria, y después argumentar que la combinacién particular
que seria adoptada en la prictica, a un salario real dado, serfa aquélla quc
rinda “la tasa uniforme de ganancia mds alta posible”'®.

Asi, el conecimiento del salario real y las posibles combinaciones de mé-
lodos, le permiten a Steediman identificar 1a combinacién que arrojaria la
mayor tasa uniforme, a parlir de lo cual concluye que ¢l salario reat y el
abanico de posibles combinnciones “determinan” la lasa uniforme de ga-
nancia ¥ lx combinacion real (los datos fisicos). De acuerdo con Steedman,
los valores se “determinan” s6lo cuando es dada la combinacién real. La
“determinacién de la lasa de ganancia” es, pues, I6gicamente anterior a
cualquier determinacion de las magnitudes de valor, de suerte que cuando
“hay eleccién de técnicas, todo intento de basar 1a teoria de 1a tasa de ga-
nancia en magnitudes de valor tendr4 una concepcién errénea”"?,

El anélisis anterior es un resumen de las confusiones tipicas de la escuela
neo-ricardinna. Para comenzar, una vez se reconoce que los precios y las
tasas de ganancia de mercado nunca pueden ser exaclamente iguales a los
precios de produccién y a la tasa uniforme de ganancia, queda sin piso todo
el procedimiento de reducir el problema a seleccionar la combinacién que
rinda 1a tasa uniforme de ganancia mds alta.

Supdngase, por ejemplo, que los precios de mercado difieren de los pre-
cios de produccién, de modo que las Lasas de ganancia de las industrias
sean diferentes a la tasa uniforme de los neo-ricardianos. En este caso, un
nueve método en una industria particular puede elevar la tasa de ganancia
de la industria y al mismo tiempo hacer bajar la tasa uniforme, precisa-
mente debido a que los cllculos se hacen en términos de precios que no
incorporan directamente la lasa uniforme de ganancia. Un método de pro-
duccién quie rinda una lasa de ganancia mis alla que la media a un conjun-
to de precios, no necesariamente lo hace a cualquier otro conjunio, El mis-
mo Steedman subraya esta posibilidad frente a 1a “inconsistencia” entre

16 fhid,
17 Op. cit, . 05,
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precios de produccién y precios directos, sin observar que lo mismo se apli-
ca con igual peso a la “inconsistencia” entre precios de mercado y precios
de produccion®. Si lo hubiera notado, sin embargo, se hubiera visto forza-
do a concluir, sobre las bases de su propia 16gica, que los precios de produc-
cién y la tasa uniforme de ganancia no son significalivos en dos sentidos:
no sélo son “desconocidos para los capiludistas”, elc., sino que su utiliza-
ci6n en el analisis puede llevar a falsas conclusiones.

Hay lodavia un error més elemental en Ja légica de Steedman. Considérese
el hecho de que cuando los capitalistas evalian métodos de produccién, lo
hacen no sélo sobre la base de los precios anticipados de la planta, equipo,
materiales y fuerza de trabajo, sino también sobre el funcionamienlo anticipa-
do del proceso de trabajo aseciado con este método (que determinard la rela-
cidn anticipada entre “insumos” y “productos”) y, finalmenle, sobre las condi-
ciones de venta estimada. Por lo tanto, las ganancias que los capilalistas eva-
lan son ganancias polenciales basadas en la potencial creacién de valor y
plusvalia en la produccién, y en su realizacién estimada en la circulacion. Po-
demos decir entonces que incluso en el pensamiento, la plusvalia regula la
ganancia, Ademas, para que este potencial pueda ser realidad, el valor y la
plusvalia reales tendréin que ser producidos y después realizados, de suerte
que lambidn en la prictica la plusvalia regula la ganancia.

Por altimo, argumentarfa que inchiso la descripeién neo-ricardiana del
proceso por ¢l cual se evalian los mélodos es falsa. Sleedman sostiene que
“cada industria buscard adoplar aquel mélodo de produccién que minimi-
ce los costos”'®, A primera vista, eslo es similar al argumento de Marx de
que la competencia lleva a los capitalistas a incrementar la productividad
del trabajo con el fin de disminuir los precios de costo. Pero cuando Steed-
man habla de “costos”, él quiere decir precios, es decir, precios de costo
mis ganancia. El anélisis neo-ricardiano, en otras palabras, estd formulado
sobre el tratamiento de la ganancia como un “coste” de produccién,
Cuarlo la ganancia es tralada como lo que verdaderamente es, un exce-
dente sobre lodos los costos, entonces, por sobre lodas las cosas, la afirma-
cién neo-ricardiana de que la tasa de ganancia no puede caer como conse-
cuencia de un alza en la composicién orginica, queda también falseada®.

18 Fas6lo en trabajos inédiles donde Sieedman ha commizido a darse cuenta de que b diferencia enie
precios reales de mercatdn y provcion lebricos de produccién “originan paeguntas impuoriantes parael
andlisis conternporanee”. lan Steedman, “Natural Price, Market Price, and the Mobility of Money
Copital”, ensayo indidite, 1978, 1, 5.

1% Slewdman, ap, ¢il, p. 6.

H Par ury presentacion mas detllinds de este argumento véanse los ralwjos citados en la Nota 14 de
este Caplinto.

PR e

-

#

ARGUMENTOS NEQ-RICARDIANOS Y NEOCLASICOS 145

Al final, en vez de constituir su mis fuerte expediente, el tratamiento neo-ri-
cardiano de la flamada “eleccién de lécnicas” pasa a ser el més débil de todos.

Comenlarios finales

Recientes acontecimientos han Hlevado a un tremendo reavivamiento del
inlerés en el andlisis econdémico marxisla. Pero este proceso también ha
producido sus propios problemas especificos porque, a medida que la
vconomia marxista gana en respelabilidad, crece lambién 1a tentacién de
presentarla en términos “respetables”, ¥ estos términos, en altimas, son
casi sicmpre equivocados.

No hay duda de que el marxismo debe apropiarse de los modernos
desarrollos. Pero apropiarse de ellos significa mucho mas que simple-
mente adoptarlos: significa extraerlos del marcoe burguds en que apare-
cen, examinar sus premisas ocultas y re-situarlos (siempre y cuando sea
posibie) en un terreno marxista —un terreno que no puede ser derivado
simplomente por variacion algebraica o transiormacion socioldgica de
las premisas de la economia ortodoxa, Debemos tener nuestro propio te-
rreno sobre el cual erigirlos.

En mi opinién, la tradicién neo-ricardiana (basada ¢n Sraffa) es muy
“respetable” también. Sus raices en el keynesianismo (de izquierda) son
(Aciles e establecer y su refugio en la economia matemadtica es bastante
revelador. De cualquier manera, las afirmaciones hechas por esta escuela
deben ser examinadas y sus reales contribuciones deben ser separadas de
lo que ¢s simplemente parte de su manto de respetabilidad. En este ensayo
intenté hacer justamente eso, endocandoe la atencién sobre los argumenlos
centrales que b configuran. No fucron tratados aqui aspectos secundarios
que ella contempla, relacionados con el capital fijo y la produccién conjun-
ta, en parte a causa de su considerable dificullad y en parte debido a la
pasmosa debilidad de la formulacién neo-ricardiana de estas materias,
Para dar un tratamicnto adecuado a estos temas se requeriria confrontar
las formulaciones en si mismas, en términos tanto de su consistencia inter-
na como de su correspondencia {cxlerna) con las relaciones que pretenden
presenlar. Una investigacién de estas caracleristicas estd bien lejos del al-
cance clol presente trabajo,

Los neo-ricardianos afirman que ol concepto de valor de Marx no es tan
sélo innecesario para el andlisis del capitalismo, sino también irreconcilia-
ble ¢on las verdaderas relaciones contempladas en él.
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Con el propésito de analizar estas afirmaciones he intentado, primero,
establecer c6mo y porqué el irabajo aparece indisolublemente atado a la
nocién de valor de Maex; porqué la magnitud de valor es medida en tiempo
de Irabajo abstracty, y porqué Marx sosliene que esta magnitud regula y
domina lo que é Jima las “siempre {lucluantes relaciones de intercambio
entre fos produclos”.

Con eslo en mente, examino a continuacidn los argumentos especificos for-
mulados por los neo-ricardianos en la forna como son resumidos por Steed-
man, que abarcan la redundancia de los valores, su inconsistencia con respecto
a los precios y Ja primacia de estos Oltimos sobre los prinmeros. En todos los
casos utilizo las mismas formulaciones algebraicas de los neo-ricardianos, y
dentro de esa estructura demwestro que exisle sna multitud de problemas y
resullados que los neo-ricardianos no son capaces de desculrir, precisamente
porque se mantienen tan férrcamente atados a la estructura de 1a economia
oxtodoxa. El concepto de valos, incluyendo la magnitud de valor, ilumina la
tolalidad ol andlisis cualitativo y cuanlitativo de Ins relaciones de precios,
poniendo al descubierto relaciones y cansalidades donde los neo-ricardianos
ven tan sélo discrepancias. Tal concepto documenta y ordena los andlisis, de-
mostrando, de ese mocdo, su fortaleza cienlilica, precisamoente.

Por el mismo procedimiento, las contradicciones e inconsistencias 16gi-
cas del anilisis neo-ricardiano son puestas en marcado relieve. Por ejem-
plo, la propia légica de Steedman, si [uera correcta, llevarfa a concluir que
no solamente jos valores y Ia lasa de ganancia en valor, sino lambién los
precios de produccidn y la tasa uniforme de ganancia no son “importantes
(...} entuna economia capitalista”. Pero, desde luego, su Iégica no es correcta
y su correccién revalida tanto lo Gltimo como lo primero, Lo cual s6lo sirve
para demostrar que ¢l lgebra no es suslitulo de la logica,

Deseo finalizar con una observacién diferente, Me parece que cuales-
quiera sean sus defectos, los neo-ricardianos cerdrenton honradamente la
cuestion de la relacion entre la magnitud y Iy forma del valor La compleji-
dad de la relacién, asi como Ia debilidad de su propia estructura concep-
tual, los lleva erréneaumente a concluir que Lis dos magniludes son irrecon-
ciliables. Con todo, al menos encaran el tema y concluyen, de una manera
franca, que la magnitud del valor debe ser extirpada del andlisis marxista.

iMucho més f4cil es “salvar” a Marx con Ia simple negacién de que el
problema existe! Tal pracedimiento tiene la gran virtud de poder criticar la
evidente debilidad conceptual de los neco-ricardianos sin la dificullad de
tener que tratar los problemas a que dan origen. Sinembargo, el electo esel
misino al final, porque en este caso también la magnitud de valor es exlir-
pada de Marx tan sélo con la negacion de su existencia.
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El irabajo ” Abstracciones reales y supuestos andémalos” de Himumelweit
y Mohun ofrece una buena ilustracién de este enfoque®. En primer lugar y
lo que es mis impottante, aceptan plenamente el argumento neo-ricardia-
no e la redundancia ¢ inconsistencia del conceplo de valor, un argumento
que ellos admiten estid “bien fundamentado” en tanlo que el valor es conce-
bido como “trabajo incorporado”. De esta manera Himmelweit y Mohum
capilulan por compleio a 1a embestida neo-ricardiana.

Pues bien, si se llega tan lejos ¥ todavia se desea retener el concepto de
valor, sélo queda una salida: redefinir el valor mismo, lo cual configura el
segundlo eje principal del argumento de los autores citados. El valor, afir-
man, es tiempo de trabajo abstracto socialmente necesario y “el tiempo de
Irabnjo social es validado solamente on o intercambio en el mercado”.
Puesto que esto es asi, el valor no puede lener olra magnitud que el mismo
precio, porque llega a exislir sGlo cuando “las mercancias son realmente
intercambiadas en el mercado”.

Naturalinente, si valor eg precio, plusva[i.’l ¢s ganancia y no puede haber
ninguna discrepancia entre las dos esferas. Marx, anotan, no parece enten-
der plenamente esta implicacién de su teoria del valor y sigue adelante pa-
raofectuar “alusiones” ercéneas al valor y a la plusvalia comoe si existivran
independientemente de su forma.

Aparte de su evidenle afin por escapar a las conclusiones de los neo-ri-
cardianos, su negacién de la poderosa distincion entre los valores y valores
realizados, descansa, me parece, en su negligencia para recanocer dos pun-
tos cruciales de Marx relacionados con el trabajo abstracto y el trabajo so-
ciahmente necesario.

En primer lugar esli la distincién que hace Marx entre valores de uso
producidos para el uso directo y que se convierten en mercancias sélo
cvando son intercambiados, y valores de uso producidos para el cambio y,
por tante, producidos como nwreancias, El argumento de Flimmelweit y
Mohum se aplica solimente al primer caso y, en consecuencia, ja la produc-
cién de no-mercancias, dnicamente! Ya discutimos el sipnificado de este
asunto en Seceidn anderior,

El segundo punto x4 relacionado con esto. Se trata de la distincién en-
tre los dos tipos de liempo de trabajo socialmenle necesario que, junto con
el primer punto, dan origen precisamente al asunto que Himanelweit y Mo-
hun evaden: la diferencia entre el valor y valor realizado y ¢l problema de
su interrelacion,

5, Himmelwaeil 5. Mioduawy, “Real Absiractions asd Anomalons Assomplivns”, en The Valiie Cordro-
versy, Lonudres, Mow Lafe Gooks, 1081,
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Por ejemplo, supdngase que consideramos un producto dado, produci-
de bajo condiciones dadas, pero vendido bajo varios conjuntos de precios
relativos (este es basicamenle ¢l problema de los efectos de las desviacio-
nes precio-valorn quue analizamos anteriormente). Manlenemos constantes
1adas las condiciones de produccida, ol sakiio real, etc., y variables sélo las
condiciones de circulacitn, Luego, como sabemos, la magnitud de la ga-
nancia monetagia variard auncuando la suma de previos se mantenga cons-
tanie, ;Podemos aficmar ahora que Ia masa de plusvalia se hace mds grande
o mis pequeia a medida que los precias, y nada mds, varian? Si la plusva-
lfa es Ja ganancia, ne podemos hablar de ninguna transferencia de valor
para dar cuenta de esto y debemos concluiv que las variaciones de precios
relativos tan sélo pusden erear o destruir la plusvalia,

Peor ain, consideremos ana erisis on v que se venda tan poco del pro-
ducto social que la ganancia sea realmente negativa (lo cual es un fendmeno
recurrente en ol capitalismo). ;Podemos devir que auncuando los trabaja-
dores fucran explotados ¥ produjeran un producto excedente, la plusvalia
seria negativa? Sione se nos permiticra recurrir a la distineién entre valor
producide y valor realizado, La plusvalia, desde luepo, no estaria conectada
a ninguni asa de explolieion. Seria tin sélo un epifendmeno de la cireula.
cién. Y asi lo que comicnza como una capitulacidn tictica frende a los neo-
ricardianos, se convierle en una derrota tolal.

LA FUNCION DE PROPDUCCION HUMDUG;
UNA CRITICA DE LA ECONOMIA NEOCLASICA

Para la economia marxista Ia ganancia industrial tiene sus raices en la
plusvalia extraida a los trabajaclores. Con cualquier nivel dado de tecnologfa,
Ia cantidad de plusvalia depende directamente de lo prolongado y arduo que
se hapga laborar a los trabajadores {la duracidn e intensidad de La jornada de
trabajo), e inversamente del nivel del salario real que los trabajadores hayan
podido obtener de los capitalistas, Ambas variables son socialmenle
determinadas por los efeclos acumulativos de Ias luchas pasadas y presentes
entre trabajadores y capitalisias, La Bamada “distrbucién del ingreso” entre
salarios y ganancias es, fundamentalmente, una expresion de la lucha de
clases, dentro de los l{mites definidos por las leyes generales de la
acumulacidn capitalista (véase el Capitulo 1).

La economia neocldsica ha tratado siempre de evitar Jos fundamentos
sociales de la distribucién del ingreso intentando presentar los salarios y las
ganancias como simples variables técnicas. Lo anterior es alcanzado a un
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nive] agregado al conectlar el trabajo y el capital con el producto por medio
de una funcién de produccién agregada de “bucn comportamiento”, don-
de los productos marginales del trabajo y del capital igualan la tasa de sala-
rio y la tasa de ganancia. En equilibrio compelilive cada clase social es des-
crita coimo si recibicera el equivalente al producto marginal Jde los laclores
que posee®. Los beneficios ideol6gicos de una postulacion asf son obvios.
Ll singular oplimismeo de la economia neocldsica en que las funciones de
produccidn agregada y sus correspondicntes reglas de productividad
marginal pudicran derivarse de modelos de equilibrio general mis dela-
lado, finalmente dio via libre a lh soberbia comprension de que las concli-
ciones para tal derivacion eran “demasiado forzadas para ser ereibles”?,
Con todo, Ia economina neuclisica contintia utilizando funciones de pro-
duccidn agregadis, aparenlemente porgue los datos pareeen ajustar bieny
las estimaciones de producios marginales aproximarse eslrechamente a
lns tasas observadas de salarios y de ganancia (los llamados precios de los
factores).

Esta aparente fortaleza empirica de las funciones de produccion agrega-
da se interpreta can [recuencia come soporte de la tearia neocldsica. Pero
no existen bases tedricas ni empiricas para llegar a esa conelusidn, Sabe-
mos ya que tales {unciones no pucden ser derivadas tedricatnente, exceplo
bajo condiciones que kv misma leoria neoclisica rechaza, por efemplo b
simple teoria del valor-trabajo®. Ademis, Fisher descubri, gracias a estu-
dios de simulacién, que los datos agregados gencrados por funciones de
produccién microecondmicas no se ajuslan generalmente bien en funciones
de produccién agregada; que las funciones de mejor ajuste con estos datos
no son de naluraleza neaclisica {este os un hallazgo corriente)® y que en
ejercicios de simulacidén en donde la participacién salarial es por casualidad
conslante y las funciones de produccion agregadas Cobb-Dougias casual-
menle se compaortan bien, esta bondad del ajuste s confusa porque se man-
tiene auncuando Las condiciones teéricas para funciones de produccién
agregadni sean violadas en forma flagrante.

2 A Shaikh, “Eaws ul Algebra amd Laws of Cioduetion: Plursbug 17, en Ganeih, Profits and Propeniy;
Essays on the Revivad of Politionl Ceeveny, B ) Nell, wditor, Cambridgs:, 1950,

B F. Fisher, "Aggregate Production Foanctions and the Explanation of Wages: A Simulation Experi-
ment”, Review: of Foonomivs and Staristics, B, [UrdW

NP Gaeegiani, “1leterogenons Capital, the PesBuction Function, and s Theoey of Bistribotion”
Revict of Lovnernic: amnd Statistics, 39, 10900,

I AA Wallers, “TProduction and Cost Funclions: An Geonnmetric Swivey”, Lowométricn, 1-2, 1950,
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Shaikh ha mostrado que este Gltimo resultado es simplemente producto
de Ia constancia de la participacién salarial * Para ver c6émo se origina tal
resultacdlo hagamos que 1 represente la lasa de ganancia, y g, w,, k, el
producto por trabajaclor, salarios y capilal, respectivamente, en el tiempo 1.
La identidad de la contabilidad nacional e = 10, + ki puede ser diferen-
ciada para oblener tasas parcentuales de cambio ¢, w', etc., ponderadas
por la participacién de las ganancias  py = rky /ey la participacién del
trabajo 1-s =1 /e

) g, = B pk,

donde
B’ = (1-p)w +p 7,

La relacién precedente no dice nada acerca de la naturaleza de los pro-
cesvs econdmicos subyacentes, pues es derivada de una identidad, Pero si
por casualidad las fuerzas sociales producen una participacidn de la ganan-
cia {y, por lo tante, del salario) estable de sucrte que = p = una constante,
podemos de inmediato integrar {1) a ambos lados para obtener:

@ g = A K
donde
A, = Ced™,  C = constante

La ecuacién (2) semeja una funcién de produccién agregada Cobb-Dou-
glas con rendimienlos constantes a escala, produclos marginales iguales a
los precios de los factores y un parametro de desplazamiento por cambio
enico A, . Reflejari aparentemente cambio téenico neutral si B° puede
ser expresado como una funcién del tiempo. Y todavia no es una funcién
de produccion, sino, mds bien y tan sdlo, la expresion alge¥raica de fuer-
zas sociales que resullan en parlicipaciones constantes aun cuando los
procesos subyaceales no sean definidamente de naturaleza neoclssica.
Para ilustrar esto, demostraremos ahora que incluso una economia muy
simple “anlineockisica” (robinsoniana) encajard en tal funcidn,

26 A Shaikly, "Laws of Algebra and Livws Production: Tiombug 117, op. &

—_—
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Consideremos una economia en el liempo 1,, en la que todas las técni-
cas de produccion posibles estan dominadas por una lécnica lineal particu-
lar (Jineal porque las razones capital-trabajo son iguales para todos los sec-
tores). Con una técnica dominante no hay sustituibilidad reocl4sica entre
técnicas, y la curva lineal salario-ganancia para la técnica dominante es
lambién la frontera salario-ganancia para el conjunto de la economia (la
linea 4R enelGréfico10). Como g k y R (producto neto/ capital) son
constanies a lo largo de la frontera salario-ganancia, los productos margi-
nales del trabajo y del capital no pueden ser definidos. La determinacién
de los denominados precios de los factores w y r posiblemente no pue-
de vincularse con productos marginales correspondientes. Por Gltimo, de-
bidoaque q y k sonconstanles para cualquier fronlera dada, una fron-
tera tal como 4, R del Gréfico 10 arroja un punto particular o ko enel
espacio g, k; del Grafico 11,

Consideremos ahora el cambio técnico neutral de Harrod, en el cual el
producto por trabajador qt y la razén capital-trabajo & crecen a la misma
tasa, cle forma que la razén produclo-capital R permanece constante:

{3) ¢4, =k /k =e*
Y puesto que

q“/kF-R, q,/k, = R
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Esto es ilustrado en el Grafico 10 por las sucesivas fronteras salario-ga-
nancia @R, q:R, cte, y en el Grifico 11 por la cosrespendiente linca recta
{s6lida) ¢, de pendiente R.

Si cstuvidrmos interesados simplemente en v mejor selacion entre in-
sumos y producty, la relacidn precisa g = Ry seria correcta, Peroenla
leoria neackitsica semejante Nuncidn ajustada implicarfa un producto margi-
nal del capital constante, un producte marginal del trabajo cero™ y ausencia
de cambio téenico {pricsto que el “parimelio de desplazamiento” R es
constanle). Un buen neocldsico tendria que rechazar esta funcidn de micjor
(y preciso) ajusie en favor de algona forma funcional mis “apropiada”™™.
¢Cémo le puede i, entonces, a una funcidén de prodaccion agregada en
nuestro mumdo anlineoclisico?

Ya hemos supuesio una participacién constante de las ganancias
rekyZipe = p oy diddo que la razdn producta-capital g /k = R es constan-
te (Ecuacion 3), se sigue que la lasa de ganancia  r, = pR cs constante, De
manera similar, ol supuesto de una participacién salarial constante
wi/fg = 1-p yunproduclo porlr;\bujatlor o= i ¢ constantemente
crecienle (Ecuacién 3), implica un salario real w, = (1-p)g,e® constan-
temente creciente, Tinlo uslo nos permite explicitimente resolver B,y A,
en las ecuaciones (1) y (2):

) B =(1-p)w’ v pr’=(1-pua

(5) q, = Cott-rim k'!', Jdado que A, = Ceftoma

Asi, cuando la participacion del salario es constante, incluso una tecno-
logia de proporcionses fijas que seporte un cambio técnico neutral a ln
Harrou, es perfectamente consistente con una seudo-funcidn de produe.
cidn agregada (Ecuacién 5). Esla es, sin embargo, una ley del algebra, no
una ley de by produccion.

El razonamicnio anterior ha mostrado tener serias implicaciones para
los estudlios de Ia funcién de produccién®, Por ejemplo, la asi llamada “ téc-
nica seminal de Solow” para evaluar cambio téenico llega hasta descompe-
ner la verdadera relacion de produccién en una pseudo funcién de produc-
cién “fundamental” y otra residual  A:  cuya tasa de cambio es lomada

27 RGO Allen, Macro-ecoromi Thearyg: A Mathematical Treatmens, Londres, MeMillan, 1968, ppr. 4546,
8 I, Fisher, o cil, pp. 212 2213,
29 A. Shaikh, "Laws of Algebra and Laws of Production: Humbug (17, op. cit.
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como medida del progreso técnico (Gréfico 11)%. Pero A+ no mide mds que
los cambios en la distribucion, puesto que B 'y es simplemente el prome-
dio ponderado de las tasas de cambio de las tasas observadas de salario y
ganancia (Ecuaciones 1 y 2). De manera similar, el acertijo previamente
mencionado de Fisher, relativo a la {ortaleza empirica de las funciones agre-
gadas de produccién Cobb-Douglas, puede ser visto como un resultado de
la estabilidad de la participacién salarial durante los ejercicios de simula-
cibn. Por tltimo, ¥ quizés lo mds sorprendente, es interesante anotar que
incluso datos punuales que deletrean la palabra “f lumbug” (engaiio)"
jpueden ser bien ajustados por una funcién de producciéon Cobb-Douglas y
posecr produclos marginales iguales a los correspondientes ” precios de los
factores”! ; Portara lo anterior un mensaje oculto?

H K Sodow, “Techinical Change and il Agpregate Prodaction Function”, en Beviae of Leoronie Stu-
dies, 37, 1957,
31 Nota ddel traducior.



CAPITULO 4. COMERCIO INTERNACIONAL

INTRODUCCION

Ley de costos comparativos

No hay ninguna proposicién tan crucial en las teorias ortodoxas del
comercio internacional como la asi llamada “ley de costos comparatives”.
Desde Ricardo a Hecksher-Ohlin y hasta Samwelson, de una manera u otra,
ef principio basico ha permanecido sin alteraciones. La incesante biisqueda
de la economia neoclésica por un estado de perfecta trivialidad todavia no
ha liberado a este principio de su significado; desde la época de su
derivacién por Ricardo hasta su actual encajonamiento en una caja de
Edgerworth-Bowley, esta ley ha seguido dominando el anélisis del comercio
internacional. Aun cuando -y este es seguramente su mayor logro hasta la
fecha- su exposicién piiblica haya sido toda el tiempo la ley oculta detrés del
matrimonio moderno, no ha conducido {todavia) a su descrédito total®.

No es sorprendente que un principio capaz de sobrevivir a “mejoras”
como las arriba mencionadas haya podido, también, defenderse conlra re-
petidos ataques. Pero antes de hablar de estos ataques serfa atil describir
brevemente la ley misma,

1 Deseo expresar mis agradecimientos a Arthur Felberbanm, Robert Heilbroner, Ldward Nell, Mi-
chael Zweig, John Weeks y, de modo particular, a Adolph Lowe, por sus comentarios, ceficas y
sobre toxdo por su apoyo dusante ef liempo gue tomd esie esfuerzo.

2 G, Becker, YA Theory of Martiage, Mart I, en Journal of Politicel Ecoriomy (JPE), Vol 81, 4, julio /
agosa 1973, pp. 813445, Tambitn “A Theary of Marziage, FPart Il (JPL), Vol. 82, 2, marzo/ abril,
1974, pj» 511-526. Se ha comprobade que el sexismo ¢3 a Ja vez racional y cficiente: los hombres y
fas mujeres entran en o mercado del matrimonio con diferentes dotaciones iniciales consistenles cn
capital paras el hogar ¥ capital para el mercado: lus hombres por lo general estin relalivamente mda
dotados de capital para of mercado y las mujeres de caplal para ¢ hogar, Cada uno se especializa
en su vertaja en actividades del mercado o del hogar, respeclivamente. El polencial de este fantis.
tico analisis ha sido, creo yo, apenas tocado por Tlecker, ;Qué 1al intentarlo con los blancos y los
negros?, jlos nazis y los judios? Seguramenie, queda mitciio trabaje por realizar en lomo a eslo,
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Hay, en realidad, dos proposiciones distintas asociadas con esta ley y la
tendencia a confundir las dos ha sido una poderosa fuente de confusién en
la literatura econdmica.

Empecemos por considerar un pais en el cual se producen y se venden
tela y vino en la relacién de precios (P, /P) 1 en el mercado doméstico. Del
otro lado del mar hay otro pais en el cual se producen y se venden lambién
tela y vino, generalmente con una relacion de precios (7/Py) 2 , diferenlea
la del primer pafs. 5i el precio de la lela relalivo al del vino es inferior enel
primer pafs, el precio del vino relative al de Ja tela debe ser inferior en el
segundo. Esto significa que en cadn pals una mercancia serd relativamente
mdis barala®,

La primera proposicion es prescriptiva. Afirma que si cada pais exporta-
ra su mercaneia relativamente mas barata e importara la otra, y si los térmi-
nos de comercio endre tela y vino se establecieran entre ( Py /Mo y (P /Pu)y
cada pads en su conjunto se beneficiaria del comercio. listo significa que al
concentrar su prodhuccién en ln mercancia relativamente mas barata y ex-
portar una parte de ésta a cambio dJe la otra mercancia, cada palis terminaria
beneficiado, en el sentido de que por medio del comercio un conjunto dado
de insumos podrian ser converlidos en mils productos que los exislentes
antes de la negociacién.

Es muy importante para la discusion que sigue observar que fa propo-
sicién arriba mencionada no depende en modo alguno de los costos ab-
solutos del vino y I tela en los dos paises. Asi, aunque uno de los paises
fuera absolulamente mas eficiente en Ly produccidn de las dos mercan-
cias =de forma que ¢l vino y la tela fueran absolutamente mis baratos en
un pais que en o olro’. “Iil comercio puede ser ventajoso si el pais con
eficiencia inferior en tedo respecto se especializa en las lineas de produc-
cién donde su inferioridad es mis leve y el pais con eficiencia superior
en todos los bienes se especializa en las Hneas con superioridad mayor™,
Esta proposicién sosliene que, si se estuviera en las condiciones apropia-
das (diferencias en precios relativos antes del comercio, palron “correc-
to” de exportaciones, y términos de comercio entre paises en el ranga
“apropiada”}, cada pais, sin impoertar lo atrasado de su tecnologla, se
beneficiaria del comercio, Los costos absolutos no tienen importancia; fe

J (P A%y = prcio relative de tela s vioo en ol pats . Lavpo si (9 < (0T (167 POz < (1 L.

4 Unadetinicidn de eficiencia alsola secl: si dos palses taviesan 1a misma moneda y of mismao nivel
de salarios monetarios, los produciores mis eficientes endrian mwnones cosios.

5 Lo Yeager, Internasionol Moretury Relwiions: Theory, History and Poticy. Nueva Yurk, Harper & Row,
1966, p. 4.
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queimporiason loscostos relatives. De ahlel término ” principio de ventaja
comparativa”,

Considerade en si, el primer principio no dice absolulamente nada sobre
lo que realmente pasa en el comercio internacional. De hecho, pareceria
irrelevante para el proceso real. Las exportaciones y las importaciones, des-
pués de todo, son llevadas a cabo por los capitalistas para obtener ganan-
cias, no provecho para la "nacién”. Ademds, las ganancias dependen de
manera crucial de los costos absolutos en dinero: el productor de menores
costos siempre estd en posicion de superar a sus competidores. En el comer-
cio entre dlos paises avanzados se puede esperar que cada pais tenga algu-
nos produciores absolutamente eficientes, de suerte que, en este caso, ln
ventaja absoluta y la ventaja comparativa coincidan: cada pais tendré una
mercancia que produce con menores costos y que, ¢n consecuendin, expor-
ta. Pero, ;cédmo puede un pais atrasado, en competencia con un pais avan-
zado, lener la esperanza de disfrutar las “ganancias del comercio” cuando
sus productores de las dos mercancias incurren en los mayores costos?

Aquies donde entra la segunda proposicién. Se trala de una proposicién
descriptiva, ya que afirma que en el comercio libre fos pairones de comercio
serdn regulados por el principio de ventaja comparativa -sin tomar en
cuenta las diferencias absolutas de niveles de eficiencia productiva. El ele-
menlo crucial en esle punto es la presencia de algin mecanismo automdli-
<o que ocasione que el comercio libre, efectuado por capitalistas en basque-
da de beneficio, lleve a este resultado.

La suma de las dos proposiciones es lo que llamamos la “ley de costos
cemparativos”: si se posibilita, el comercio libre terminara siendo regulado
por ¢l principio de ventaja comparativa {no absoluta), y los beneficios que
resulten del comercio serdn compartidos entre los participantes.

En la forma original dada a la ley por David Ricardo, el mecanismo au-
tomético crucial era la relacién entre la cantidad de dinero y el nivel de
precios: la llamada “teoria cuantitativa clisica del dinero”. En el famoso
ejemplo de Ricardo, Portugal puede producir vino y tela mAs baralos que
Inglaterra. Todo el comercio entre Inglaterra y Portugal se daria inicialmen-
le en una direccién: Portugal exportaria vino y tela que Inglaterra tendria
que pagar directamente en oro, puesto que sus productos no serfan compe-
litivos con los de Portugal. Pero luego entra en juego el mecanismo equili-
brador crucial; la salida de oro de Inglaterra disminuye su oferta monetaria
y reduce, por tanto, todos los precios en dinero en ese pafs. De modo simi-
lar, |a entrada de oro a Portugal aumentaria todos los precios en dinero en
este allimo. Mientras persista el desbalance de comercio, este mecanismo
continuarfa abaratando progresivamente el vino y la tela britinicos y, pro-
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gresivamente también, encarcciendo ¢l vino y la tela porlugueses, hasta
que, en cierto momento, Inglaterva pudiera vender a menor precio que Por-
tugal una de las dos mercancias, dejando a Portugal con ventaja relativa en
la otra, La determinacién exactla de los términos de intercambio no era para
Ricardo comprensiblemente importante y lampoco deberfa sedlo; la verda-
dera cuestién era que ninguna nacidn deberfa temer el libre comercio, pues-
lo que humilla a los poderosos y levanta a los débiles. Algo similar a Dios,
s6lo que mucho més confiable.

La formulacién miis recienle de la ley, la ley de proporciones de los fac-
tores, presenlada por { lecksher-Ollin-Samuclson, deja intisclo el principio
hisica formulado por Ricardo, Sinembargo, mientras que Ricardo identifi-
¢d el vosto social real de producie una mercancia como el tiempo de trabajo
lotal direcia o indirectamente empleasdo en Ia produccién, la formulacién
neoclisica insisle en definir el (fos) coste(s) social(es) de unia mercancia pa-
ra la nacion entera, como las mercancias a las cuales (la naci6n) debe renun-
ciar en ¢l margen a fin de producir una unidad extra de la mercancia en
consideracion. Esle conweplo de cosla como oportunidades desperdicindas
no puede ser utilizado si hay recursos desempleados -porque, entonces,
cualquicr mercancia dada puede ser producida sin que el individuo nacio-
nal {el Tio 5am) lenga que renunciar a cualguier otra, es decir, sin costo de
oporiunidad. La teoria neoclisica encuentra necesario, también, suponer
pleno empleo. El supuesto de pleno empleo es la otra cara oculta del con-
ceplo de costo de oportunidad.

La seganda caracteristica distinliva de la versién neoclasica consisle en
que, mienlras Ricardo basa los palrones de especializacion internacional en
las diferencias internacionales de los coslos relativos, independienternente
de su origen, la formulacién de Hecksher-Ohlin intenta vincular las dife-
rencias de costo en si mismas en un solo factor dominante: las dotaciones
nacionales de trabajo y capital. Asf, dejando de lado las ventajas absolutas,
este enfoque argumentaria que, dados cualesquiera dos paises, el pafs
abundante en capital (el que tenga la razén capilal-lrabajo més alta) tende-
ria a ser capaz de producir bienes intensivos en capital relativamente més
baralos que los paises con trabajo abundante. Por el contrario, el pais con
abundante trabajo (el que tenga lia razén capital-trabajo nacional més baja)
tendria, desde luego, ventaja relativa en Ia prodiccién intensiva en trabajo.
En consecuencia, os paises abundantes en capital (léase paises capilalistas
industrializados) se especializarin, y por razones de eficiencia y para el
bien del mundo en guneral deberfan hacerlo, en productos intensivos en
capital {productos secundarios), exportindolos, a cambio de productos in-
tensivos en trabajo (productos primarios), a los paises con abundancia de
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trabajo (paises capitalistas subdesarrollados). En otras palabras, las diferen-
cias que existen entre pafses capitalistas desarrollados y subdesarrollados son
eficientes desde el punto de vista del mundo considerado en su totalidad. El
pobre Ricardo se alrevié solamente a aflirmar que el comercio libre es mejor; la
teorfa neoclasica puede asegurar audazmenle que la desigualdad internacio-
nal es lo mejor. No es sorprendente que Gary Becker encontrara en este andlisis
tan conveniente una explicacién para el sexismio institucionalizado®.

Lo que es tal vez més sorprendente en el enfoque neo—<lésico ¢s el hecho
de que no toma en consideracion cualquier posibilidad de ventaja absoluta
por parte de cualquier pais: supone que la produccién de vino en Inglaterra
y en Portugal se caracteriza por tener exactamente la misma funcién de pro-
duccién; de manera similar, fa tela también tiene su propia funcién de pro-
duecién universal, La fuerza central del argumento de Ricardo era, por su-
puesto, que el comercio libre lleva beneficios lambién para los paises que
son absolutamente ineficientes en comparacién con sus asociados en el co-
mercio; en la version FHecksher-Ohlin todo esto estd supeditado a la necesi-
dad de comprobar que los palrones de especializacion internacional son
consecuencia de las distintas “dotaciones de factores” nacionales, Sin em-
bargn, es interesante observar que, cuando la famosa pricba empirica de
Leontief sobre el modelo Hecksher-Ohlin parecia refutarlo, “Leontief expli-
6 este resultado con la hipétesis de que los trabajadores norteamericanos
son tres veces mis productivos que los extranjeros™, es decir, que recurrié
al argumenilo de que jel patrén de comercio de los Estados Unidos puede
ser explicado por su ventaja absoluta sobre sus asociados en el comercio!
Al final de la préxima Seccién, “Criticas ortodoxas”, se hard una discusién
més completa del estudio de Leontief.

En general, las presentaciones modernas de la ley de costos comparati-
vos no hacen referencia a los mecanismos especificos por los cuales la ley se
presenta. El énfasis estd dado casi completamente sobre los bereficios del
comercio que serfan alcanzados si éste estuviera basado en los ¢ostos com-
paralivos; no obstante, pueslo que eslas discusiones tienen también la in-
tencidn de ser descriptivas, “se hace el supuesto implicito de que el ajuste
del salario monelario y el nivel de precios o de tasas de cambio necesarios
para preservar el equilibrio monetario internacional se lleva realmente a

6 Véase Nota 2 de estr Capltulo.

7 H. Johnson, *Imemational Trade: Theory”, o intemndtionat Encyclepedia of the Soclal Sciences, Vo, 8,
Nueva York, David L. Sills, ed,, M Millan, 1968, p. 8% Le nasera similar Jas diferenciag de esealy
en las funciones de produccidn del mismo bien cn difvrentes paises s pusden imterprebar cone
Indives de ventajo absoluta; K. Arrow, EI. I, Chenery, B. Minhas, R, W. Solow, “Capital Labour
Substitution and Economic Efficiency”, Review of Econoniics and Stalisties, Vol. 43, 1961,
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cabo (..)” ¥, Como veremos més adelante, las derivaciones modernas de
costos comparativos descansan en lo que son, esencialmente, variantes del
mecanismo de Ricardo: en todos los casos, Ia naturaleza misma de la solu-
ci6n deseada necesita variables monelarias (niveles de precios y/o lasas de
cambio) para ajustarse de tal mancra que transformen la ventaja absoluta
en ventaja comparaliva. For lo lanto, en todas las versiones, dada la menor
eliciencia absoluta e Inglaterra y, en consecuencia, sus mayores costos de
produccién iniciales, su déficil comercial resullante debe, de cualquier ma-
nera, lener como resithado una disminucién de los precios ingleses, mien-
tras que el superdvit de Portugal debe conducir a un aumento de sus pre-
cios -hastla que en cierlo punloe cada pals tenga la ventaja de costos sola-
mente para una mercancia.

La critica dve los coslos comparativos necesila contrastar cuatro teorias
basicas del dinero: la versién de Hume sobre ¢l (lujo de divisas de la leoria
cuantitativa (Ricardo), [a version de saldos en efoctivo de 1a teorfa cuantita-
tiva, la determinacion keynesiana de los precios por medio del nivel de sa-
larios monetarios y la teorfa de Marx sobre el dinero. Para estos fines nece-
sitamos un ferreno comin de algin tipo.

Afortunadamente, la mayor parie de I historia del comercio internacio-
naly, en consecuencia, Ja mayor parte de su teoria, ha estado dominada por
los metales preciosos como patrones del dinero doméstico e internacional’.
Asl, en las discusionus sobre las teorias del comercio internacional encon-
tramos sicmpre un lerreno tedrico conmiin -su funcionamiento baja el la-
mado “patrén ore” (la discusién sobre lasas de cambio fijas o flexibles y su
relacion con el pateén oro se hard en proxima Secci6n). Al contrastar distin-
tas teorias sobre esta base, se pueden separar las diferencias en las teorias
en sf mismas de las dilerencias de orden institucional. Puesto que ni la ver-
sion de Ricardo ni la versién neocldsica de la ley de costos comparatives
afirman depender de instiluciones monctarias especificas, el patrén oro es
un terrena comin vélido. Hasta tal punto que, en realidad, el tratamiento
neocldsico del mecanismo de ajuste bajo el patrén oro es virlualmenle idén-
tico al de Ricardo:

8 [ johnson, epait,, p, 84,

9 Enlines una fpoca ein T que Ia unidind de cuenta domina b historia del capitalisnw de maneea pre-
ponderanie hasta, por ko menos, 1914, y en cierlo grado hasia los anos sesentas. De 1odos modos,
durante el perlado en consideracidn loa metales preciosos fincionan como ol dinero inlernacional
fandamental; cato de ninguna maners excluye los feadinenos asnciados con o dinero corriente y o
dinero crédita. Aumipae no voy a desacrollar aquf las diferenies fonmas del dinero, ¢l andlisis deli-
neado puede ser extendido para inatar vl dinero corriente y e dinero erélito, basado en un dinere
metcancla (oro, plata, ctoéera.),
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El mecanismio de ajuste bajo el patrén oro (..} era mis 0 menos automitico, en el
sentido que se esperaba que los bancos centrales deblan reaccionar a las salidas o
entradas de aro por medio de polilicas monelarias mds o menos restrictivas, respec-
tivamente, lo que, a su vez, reperautiria sobre los niveles de precios y salarios, reba-
jindolos en los palses con déficit y aumentSndolos en Jos palses con superdvit. Se
esperaba que estos cambios en los precios desplazarian el gasto de los pajses con
superdvit a los paises con déficit, disminuyendo, y eventualmente eliminando,
desequilibrio (...} 1 teauia ¢s correcta en 1érminos generales annque ha sido sobre-
simplificada en la practica '°.

Encontrames, enlonces, que a pesar de sus dilerencias tan discutidas,
la estructura fundamental de las versiones ricardiana y neoclasica de la
ley del intercambio internacional es la misma: en ambos ci50s, s la ven-
laja relativa y no la absoluta fa que determina el patrén del comercio; en
ambos casas, el comercio es de beneficio mutuo {0, en cl peor de los ca-
sos, no perjudicial) considerando a cada pais como una entidad {inica sin
clases; y, sobre tado, en ambos casos ol mecanismo que causa ¢l funcio-
namicnto exitoso de la ley es esencialmente e} mismo.

Criticas srlodoxas de 1os coslos comparativos

La ley de Jos costos comparalivos, cualquiera que sea su forma, ha sido
siempre asociada con la defensa del libre comercio; el desarrollo de este
principio por ¢l propio Ricardo fue, de hecho, parte de su polémica contra las
leyes de granos (leyes que no permitian la importacién libre de cercales
baratos a Inglaterra) y de esta época en adelante jos adeptos del libre comercio,
de lodo tipo, han basado sus propios argumentos en los de Ricardo. No es
serprendente, entonces, encontrar que el arranque injcial de los criticos haya
sido atacar. no lanto Ja parte de I1 ley que sosticne que el patrén de comercio
depende du los costos comparativos, como la proposicién de que el comercio
libre es eficiente, mutuamente benéfico, y bueno para el mundo entero.

Frank Graham, por ejemplo, se centra en el supueslo de costo constanle,
el cual, segiin argumenta, es csencial para fa operacién de la ley; asf, traba-
jando con combinaciones de costos crecientes y deerecientes puede dar con-
Iraejemplos en los cuales el comercio libre y Ya especializacién son perjudi-
dales para lodos los paises que participan en el comercio'!. De manera simi-

10 E. A. Mundel, ” Balance of Payments®, en Interationol Encyclopedia of the Sovial Science, Nueva York,
Vol. 8. David L. Sills, edl., Me Millan, 1968, pp. 6.9,

1 Arghivi Emmanuel, Huegnal Exchange; A Sty of the Iperialiset of Tride, Nusva York, Monihly Re
view Press, 1792, p. XV, Los ejemplos de Graham, Jde viveta manora pavecidos a los resultados ané-
malos dbe Lennticd, han sido consagrados bujo of nomilie de *Ja patadeja de Graham”,
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lar, los keynesianos siempre atacan el supuesto de pleno empleo, el cual,
como hemos visto, ea el complemento necesario a las versiones neocldsicas
de la ley; s posible construir contragjemplos en los cuales combinaciones
hipoléticas de desempleo e inflacion pueden, bajo ciertas circunstancias, te-
ner un efecto de retroalimentacién sobre L actuacidn de la ley y contrarres-
tarla’?. Finalmenle, existe loda una serie Jde modificaciones de la ley, basadas
en el andlisis de diferencias en gustos en el plano internacional, cn la exis-
lencia de tarifas y cuotas, gastos de transporte, uniones aduaneras, etcétera.

A pesar de su oposicién aparente a la ley, todas las criticas arriba men-

cionadas tienen en comim que implicitamente (y a veces explicitamentc)
aceptan 1a ley como tedricamente vilida en sus propios fundamentos. En
cambio, buscan modiflicar uno o mas de tales fundamentos con el propésilo
de conseguir contracjemplos teéricos. No tiene, entonces, nacda de sorpren.
denle que estas erilicas sean consideradas no como refuluciones 4 Jos costos
comparalivos, sino mds bien como su desarrollo; de manera particular, en
los libros de texlo neoclisicos la doctrina cle costos comparilivos es presen
tada comeo ¢f principio fundamental subyacente al comercio internacional,
con las crilicas ya mencionadas como extensiones y concreciones de €L

Los crilivos ortodoxos, sin embargo, ticien lodavia olro recurso —el ata-
que por medio de datos. En esle caso, los dos ejemplos mis citados son los
resultados del famoso estudio de Leonlivi"?, ahora conocidos como “la pa-
radoja de Leontief”, y los del estudio de Arrow-Chenery-Minhas-Solow,
que dieron origen al tema conocido como “reversibilidad de Jos factores”™.
Examinaremos cada uno a su turno,

A principios de los aiios cincuentas, Leentief puso a prueba empirica la
proposicién central de la version neocldsica de la ley de costos comparati-
vos. Empezande por el hecho de que, segiin la opinidn general, los Estados
Unidos eran un pais abundante ca capital, Leontief pensé que los bienes
que exportaban deberfan ser més intensivos en capital que los que rempla-
zaban por importaciones. Lo que en realidad encontrd, sin embargo, fue
exactamente lo opuesto: “...conlrario a lo esperado, las exportaciones de los

17 Elanalisls neo-keyrwestang trata de investipar s constcuencias de corta plazo de fos cembios en los
patrones de comercio, on ez de tratar de especificar ks verdadeos deteominantes del comercio. S

presenia, entonces, frecuenteonente conmwe complentento i la ley de costos comparativos.

13 W, Leontid, “Domestic Production and Foreign; the Auerican Capital P'osition Ke-examined”, en
Proceeding of the Americtn Philosophical Society, Yol. 97, 1953, “Factor Propositions and the Structere
of American Trade: Furthar Theorical and Emprirical Analysis™, en Review of Economic and the Statis-
tics, Vol. XXXVIIL, 1956, “Reply”, en Review of Leonomics ord Statistics, (suplemento) Vol XL

14 K. Arrow, et ol op. it
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Estados Unidos son més inlensivas en trabajo (...) que las importacionecs de
los Estados Unidos” ',

Hay que recordar que la teoria neoclésica da por supuesto que, segin la
ley de Ricardo, eada pais exportard la mercancia relativamenle méas barata,
Lo que el modelo de Hecksher-Ohlin-Samwuelson persigue es dar un paso
mds, y argumentar que esta mercancia relativamente mds barata serd, en
efecto, la que utilice proporcionalmente mis del factor de produccién relati-
vamente abundante: se supone en teorfa, por lo tanlo, que el pais rico en
capital exportara la mercancia intensiva en capital. Con el fin de establecer
los vinculos ya mencionados, es necesario suponer que no exisle la posibili-
dad de ventaja absoluta. En términos neocldsicos esto significa que la fun-
cién de produccién de una mercancfa dada, por ejemplo el vino, se supone
igual sin imporlar si el vino s producido en Inglaterra o en Porlugal: ast el
vino siempre podefa ser producido al mismo costo en todas partes. No os
sorprendente que, una vez enfrentado con los inesperados resultados de su
estudio, Leontief tuviera <que poner en duda precisamente esa presuncion.

La recusacidn de Leontief no quedé mucho tiempo sin respuesta. En
1961, Arrow, Chenery, Minhas y Solow publicaron un estudio en el cual
argumentaban que comparaciones cruzadas entre palses para sus funcio-
nes de produccién indicaban que 1a produccién norteamericana era siste-
miticamenle mis eficiente que la de los demads; en otras palabras, que los
Estados Unidos tenfan una ventaja absoluta ', Estos resultados incitaron a
realizar una investigacién sobre las propiedades del modelo Hechsher-Oh-
lin-Samuelson cuando las funciones de produccién varian entre los paiscs,
lo cual, a su vez, llevé a la posibilidad teérica de que aquellos pafses abun-
dantes en capital pudieran exportar mercancias intensivas en trabajo!”.

Dolorosos coma son eslos resullados para los proponentes del modelo
Hecksher-Ohlin-Samuelson, tienen poco que ver con el principio de coslos
comparativos porque (comeo ya hemos visto), el modelo comienza supo-
niendo el patrén de especializacién de Ricardo segin los costos comparati-
vos y después trata de vincular este patrén a las “dotaciones de factores” de
las naciones implicadas. En el mejor de los casos, las paradojas empiricas y
tedricas arriba mencionadas no hacen mds que cortar el vinculo que se ha-
bfa buscado entre las dotaciones de factores nacionales y el patrén de co-
mercio, En conclusion, dejan la ley de Ricardo intacta.

15 I, Johnsom, op.cii, p. 88,

16 K. Artow ¢t ol., ap. at. Véasc la Nota 7 de este Capfiulo,

7 B S Mmhm,""l'hc Homophiy pallagic Provhection Function, Factor inensity Reversals and e
Becksher-Ohlin Theorem”, en Jowrmal of Political Econom y, Vol. 1.X, 1962,
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Finalmente, llegamos a los crilicos que atacan la lfsy por no serya viélida,
debido a que una o més de sus premisas no lienen Vigenca en ?l mundo de
hoy. Aqui encontramos que la critica empirica de la ley y, particularmente,
de I eficacia del comercio libre, estd basada en modernos d.QSE‘l rrollos, tales
como la pérdida de flexibilidad de los salarios y fie los prec'los,lel aban.d.ono
del patrén ora, la muerte de la competencia y la 1f\[er(ert?11c:_a sislemdtica de
los gobiernos'™, Para nuestros propésitos, es suficiente indicar que esla es-
cuela histérica de crllica ortodoxa (Ja cual tiene, como veremas prfjnto, st
contrapartida marxista) acepta de manera implicita la le).: como vélida clclJr}-
de sus premisas -en primer lugar las que tialan del capitalismo competiti-
vo- puedan lener vigencia. En sus propios fundamentos (que en este caso
implican una época histérica determinada) la ley es ncepla_dn como vilida.

£n resumen, enconlramos en lo que concierne a la crilica ortodo:lca {ya
sea lebrica, empirica o histérica) que los principios béasicos de la doctrina de
coslos comparalivos salen refativamente ilesos.

Criticas marxistas de los ¢ostos comparativos

Dado ¢l tralamiento exhaustivo que hace Marx de la teoria del va&lor de
Ricardo, pareceria que los marxistas han ampliado, desde hace mucho l'lempo,
su andalisis en una forma u otra para abordar la ley de coslos comparativos de
Ricasdo. Fxdrafiamente, esto no es asf: al contrario, el asunto es raramt_.'nle
mencivnade!” y cuandoe lo s, el intento por parte de Ricardo para determinar
los mites del intercambio internacional es reconocido solamente de manen
implicila, aceptando una de sus conclusiones contrales: mi‘enl.ras que Ia ley de
valor regula el intercambio dentro de una economia ca pitalista compeliliva,
no lo hace entre economias de este lipo™.

(Por qué este sorprendente silencio? Viene, en parle, d.cl !w‘cho de que
Marx mismo ninea acepta ni refuta en forma directa el principio de coslos
comparalivos de Ricardo. Esto parece extraiio hasta que nos dar:nos cuent
de que, para Marx, el capitulo de Ricarde sobre el comercio exlerior ¢s eseh-
cialmente un andlisis especial del ¢apital mercantil:

H Pamral-Drown examin Ios diferenies argimentos que cilpan al ‘“monupoli? snw:lnrin.l. ¥ l-ns prh}ti‘
phoa olstruccionistas®, al “nacionalismu post-colonial y a Ia. au.ta(qula auwoimpuesta®, 4 fa acctutn
de los sindivaws™ y a la desigualdad ded “poder de negociacién” enlre palsis m’pmhslu dwu;um
dos y subdesarrolladas, de la inaplicabilidad historica de los argumentos del libre comercio.
Michael Barrat Srown, The Eeonotics of Imperiolism, Nueva Yok, Penguin Hooks, 1974, pp. 32,35, 34,
. o

19 1. Swrery, The Theory of Capitalist Depelopment, Nueva York, Mont hly Review P'ress, 14T

W Ikid., p. 289,
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Los grandes economistas como Smith, Ricardo, etc,, ... se hallan perplejos frente al
capital comercial... Cuando tratan acerca de &l en particular -1al como lo hace Ricar-
do cuando considera ¢l comercio exterior- tratan de demostrar que no crea valor

alguno (y, en consecuencia, que tampoco crea plusvalor), Pero lo que vale para el
comercio exterior vale asimismo para el comercio interna?',

Hist6ricamente, por supuesto, el capital mercantil antecede al capital in-
dustrial. Pero en el modo de produccién capitalista ol capital industrial es el
dominante; por esta razén el anslisis de Marx empieza con el altimo y llega
al primero (capital mercantil} solamente en el Tomo 1If de Ef capital. El capi-
lal industrial est4 dedicado a la produccién de mercancias y, en consecuen-
cia, a la creacidn de valor y plusvalia. El capital mercantil, por olra parle,
esld involucradlo en el comercic de mercancias; efectia la transferencia de
valor y de plusvalia en el plano nacional e internacional. Se desprende de
eslo que con el fin de entender su papel dentro del modo capitalista de pro-
duccién (mis que dei precapitalista), el capilal mercantil puede ser introdu-
tido solamenle después que han side desarrollados apropiadamente el va-
lor y la plusvalia. Ademas, puesto que el circuito esencial del capital mer-
cantil implica “comprar barato y vender caro”, el problema de la determi-
nacién de los precios es critico; y eslo, a su vez, significa que el lema del
dinero -la refacién entre valor y precio, plusvalia y ganancia- debe ser de-
sarrollado de manera adecuada antes de emprender el andlisis del capital
mercantil. Hay que repetir ese iiltimo punto: un correcto andlisis del papel
del dinero es absolutamente crucial para el entendimicnto de las leyes del
comercio de mercaneias, lo cual se aplica tanto en el caso del comercio na-
conal como también en el del comercio internacional,

La intencién original de Marx era, naturalmente, extender el anilisis
presentado en los tres tomos de Ef capital a) tratamiento del comercio inter-
nacional y el mercado mundial en voliimenes separados®. Pero esto nunca
ecurrié; en cambio, al momento de su muerte, incluso el Tomo 1 de El ca-
pilal exislia solamenie corno “un primer borrador, enormemente colmado
de lagunas, por afadidura”?, Sin embargo, como trataré de probar en este
Capitulo, el desarrollo de la ley del valor en El capital conliene todos los
elementos necesarios para su extensidn ul intercambio internacional. Como
veremos, la ley de costos comparativos de Ricardo se desprende inmedia-
tamente de su ley del valor y su teoria del dinero; y Marx ha ofrecido no

U K. Mary, I capitnd, México, Sigh XU Editores, 1975-1981 {en 8 Voled, T 11, Vol. 6, p. 415, F desta-
cada es e A, Shaikh.

I K. Man, Grundrisse, 'enguin Books, Nueva York, 1973, p. 5.
B K. Man, L capital, ed. cit, T. HI, Vol. 6, p. 5. (Prefaciode F. Engels).
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solamente criticas detallaclas Je Ricardo sobre ¢l valory el dinero, sine tam- crilicas marxistas dejan intacta la ley de costos comparativos -por lo menos

bién sus propias formulaciones de estas materias. La tarea principal de este
trabajo, por lo tanto, es tratar de exiender la ley marxista del valor al inter-
cambio internacional.

La escasez de referencias en la obra de Marx al comercio inlernacional de
mercancfas es, sin embargo, 1an sélo una parte de la explicacién de Ia ambi-
valencia de los marxistas sobre el tema. Otra parte, igualimente importante,
radica en el hecho dv que después de la publicacion de El imperialisno, fase
superior del capitatismo, de Lenin®, se ha vuello un lugar comiin de los mar-
xistas asegurar que ¢l capitalismo ha entrado en su etapa de monopolio.
Ahora, en el caso del monopolio, los warxislas, y también los no~-marxistas,
aceplan que las leyes de formacién de los precios deben ser abandonadas:
“...el aspecto mis serio del monopolio desde un punto de vista analitico es
que las discrepancias entre el precio de monopolio y ¢l valor no estin sujetas
a reglas generales.” %, Lo que queda, entonces, son las relaciones sociales ba-
sicas de produceion capitalista de mercancias, y es hacia sus diversas mani-
festaciones que la teorfa del capital monopolista se enfoca.

Naturalmente, una vez que abandonamos las leyes de formacion de pre-
cios en general siguen necoesariamwnte las leyes de formacion e precios
internacionales. El interés se dirige a las rivalidades internas e internacio-
nales de los monopolios giganles, a su interaccién politica con los diferen-
tes estados capilalistas y a los antagonismos y conflictos entre estos mismos
estados, en otras palabras, al imperialismo como un aspecto del capitalismo
monopolista, La ley de valor, como ¢l capitalismo compelitivo mismo, se
desvanece en la hisloria.

Rebasa el aleance del presente Capitulo intenlar una conslruccion apro-
piada de un coacepto marxista de competencia con el fin de confrontar las
opiniones mencionadas arriba. Se debe seialar, sin embargo, que aun acep-
tando las opiniones mencionadas, queda todavia la ambivalencia entre
marxislas con referencia a la ley de Ricardo y tampoco se resuelven los con-
flictos repelidos sobre el problema de la transformacién, la teoria de sala-
rios, elc.; al contrario, se los evita?, Coma sus contrapartes ortodoxas, estas

24 V. L Venin, B imperinlisn, fase superior del vapitaiisimo, ¢n V. L Lenin, Obras escogiifas en dres toaios,
toson, Editorial Progresa, 1970, T, 1, pp. 689-7498,

25 I\ Sweery, opecit., pp, 270-271,

26 Jbul, p. 54,

27 Se puede agregar que i solucidn satistactoria del problema de L forsucidn de precios enel capi
talisma competitiva {el amada problema de L ransformacion), puede niy bien mostear el caming
para un mejor tralamienta del menapelio, Una equiveciula comprension del primess impediria gasi
seguramenle ol desarrollis de un entendimiento satisfactorio del segnndo.

en el caso del capitalismo competitivo.

Emmanucl y el intercambio desigual

En los Gltimos afios, todos estos temas han sido agudamente replanteados
por la desafiante obra de Arghiri Emmanuel, El intercambio desigual:
estudio del imperialismo de comercio®, En este libro Emmanuel se
propone derribar la nociva doctrina de los costos comparativos atacando lo
que ¢l afirma que es su supuesto (undamental -la inmovilidad de capital
entre diferentes paises?.

En la derivacion original de la ley que hace Ricardo, anota Emmanuel, s¢
supone que Portugal es absolutamente més eficiente que Inglaterra en vino
¥ tela. 5i ambos paises fueran solamente regiones de la misma nacion, el
capital invertido en Portugal seria considerablemenle mas rentable, de ma-
nera que poco a poco la ventaja absoluta de Ia regién portuguesa llevaria al
fin de fa produccion de vine y de tela en la regién inglesa. Pero, dice Ricar-
do, I'ortugal e Inglalerra son dos naciones separadas y, en general, esto le-
vanta barreras importantes a la movilidad de capital entre ellas, barreras
que, cscribe Ricardo, “lamentaria verlas debilitadas™,

En la obra de Ricardo, pues, el anilisis de flujos entre naciones se confi-
na esencialtenie a los flujos de mereancias, y es su opinién que en este
caso la ventaja absoluta de Portugal no tiene consecuencias perdurables; al
fin de cuentas s6lo importa la ventaja relativa, de tal manera que cada na-
<ién tiene con seguridad por lo menos una mercancia exportable en la cual
especializarse.

Emmanuel acepta la ley de Ricardo sobre sus propios fundamentos®,
Pero, argumenta, su estructura fundamental resulta del hecho de que Ricar-
do restringe su anilisis a las situaciones en las cuales solamente fluyen mer-
cancias enire pafses. El mundo moderno, por otra parte, se caracteriza por
movimientos masivos de capital en el plano internacional, ademis de los

B A, limmannel, ap. vir.

¥ A Eﬂ'll'lla‘ll‘l!l('], o). aif,, pp. xxxi-xuii, “Eleomporiamicnic del rabajo queda cotw ana cuestion ajena
para 1a aplivacidn de b ley de 1o ventaja comparativa, |y iinica condicion, a 1a ¥z fecesaria y sufis
cirnle, para esta proposicién os Iy movilidad del capital”.

X D. Ricardo, “The Principles of Political Econamy and Taxation.” Vol. | de Cotlected Works and Corres-
panilence of Durid Rivandn, P. Sralfa, editor, Cambridge University Press, Cambridge, 1951 p-1%.

I A Emmanuel, g, db., pp. sxxibexxsin. '
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movimientos de mercancias™, Para Framanuel, por lo tanto, la pregunta
esencial es: jc6me afectan los movimientos internacionales de capital la ley
de Ricardo sobre el intercambio internacional, anteriormente vélida? En
olras paiabras, jeudl es 1a forma apropiada de esta ley en el mundo moder-
no? ¥, El énfasis en los movimienlos internacionales de capital, por supues-
to, no es exclusivo de Emmanuel, Bn el andlisis marxista del imperialismo,
por ejemplo, la internacionalizacion del capilal juega un papel absoluta-
mente central; aun los madernos proponentes de la ley de costos compara-
tivos fracuentemente abordan la cueslion de I inversién extanjera y la mo-
vilidad internacional de capital. Sin ernbargo, los andlisis existentes tratan
los flujos de capital, por lo general, como un faclor estrictamente separado
de las leyes de comercio internacional de mercancias™. Lo que Emmanatel
se propone hacer, en su lugat, os integrar este iovimiento en I ley misma
y, il hawerlo, separar la determinacion de las leyes del inlercambio interna-
cional de cualquier apologia del libre comercio. Para Emmanuel, el “libre
comercio moderno” se carncteriza por los fiujos de capital y de mercancias
entre naviones, Mas ata, suinlereion declicda s demostrar que son pre-
cismnenle las leyes de este libre comercio moderno las que, aplicadas al
curaercio entre paiges capitalistas desarrollados y ol Hanado Tercer Mun-
Jdo™, dan origen s vna varicdad de fendnwenos nornulinente asociados con
el tirmino “impetialismo”: el imperialismo s 1a fase superior de la libre
mml-n.-lenci:r"'.

Bl primer paso para entender el andlisis de Emmanuel es preguntarse:
(por qué el capital Huye entre paises? Y la respuusta, por supuesto, es: por-
que existe una diferencia de rentabilidad entre los paises involucrados. La
pregunta se convierte en: jeudles son los determinantes intritsecos de esta

diferencia?

32 Wed, pp. ooxiv.

1 Eounanuc] no abandoma Ly oy de Costus companalivos, aon i v o imodden nn. dis bien, ve
fa ley moden: coma fa suma de dos procesos: primeso, i fupnacitn de provios inlemacionales de
prodineciion via nivelacion internacionat de Ta asa dde gaanciii ¥, segia wler, L espuvializacion segin
Tovs costons o mgrarativos, donde las 1azenes de costos conparalives se deterinan previsamaotae por
Los precios intemacionales Je praduccion, Enel Capiule 6 det Hnepial Lxchange .. (op. ¢it.) ilusiea dos
ploctos del intervambin desigoal sobre ol pairfin de espre ilizacicin, presuponiendu toda vl tiermpo
[ SR PatIOnN S D, i) fien e coenbas, ke 108 coslos Cunpauativier,

3P B Kenen *Inweraional Monctary Feansanies: Privite uernaiional Capival Moveimoents”, en fn-
servational Eneyelopedie of e Social Scfences, Vol B, Nuevs Yaik, David L. Sills, editor, Me Millan,
1008, Véase Lambién 1%, Jalet, The Thind Weld in the Workd Laoomanty, Monthly Review s, 1969,

B FLEming” Terrer Mundo” se wsa de vez oy cnando en este copmlo enrazdn de suamplia popula-

vitkael, s, sin cmlirge, 1 40000 ecnpiaiiose S Onkin SURIere uis sepaicidn epre hos Jrnlsas

capitalistas pobres ¥ ol capitalisinnmuandial,

fos fondimonos sobie ins ciitbes Envmaouel enfatiza son o estancamienio, s pobrezas, ke ceeciene

“brecha en ol desarrallo”  los trminos de intercaatsie didlinantes s los paises del Tercer Mundo.
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Empecemos con el precio de venta. Por lo general, el capital internacio-
nal produce para el mercado mundial; si ignoramos los costos de transpor-
te (por ser factores secundarios ¢n la determinacién del patrén del comer-
¢ia), no importa donde se localice la produccion, el precio de venta para un
tipo de producto dado es mis o menos el mismo -es el precio del mercado
mundial. Ademas, puesta que las mercancias fluyen entre paises, la tecno-
logia es también internacionalmente mévil: aparte de los costos de trans-
porte, un tipo dado de planta y equipo puede ser instalado a mas o menos
el mismo costo en cualquier pais accesible al capital internacional”. Pero si
el precio de venta es mis o menos independiente del lugar de produccién
internacional y el costo de una {4brica y un equipo dados lo es también,
entonces, jcudl es el origen de las diferencias internacionales de rentabili-
dad? Pareceria que la respuesta solamente pudiera ser: la abundancia de
recursos naturales y/ o el bajo coslo del trabajo asalariado,

Mientras la cuestién se ponga en términos de cualesquiera de dos pai-
ses accesibles al eapital internacional, no es posible reducir més la lista de
factores. Lo que Esvmanuel licne en mente, sin embargo, no es la relacién
entre cualesquicra de dos paises, sino, mds bien, la relacién entre los patses
capitalistas desarrollados del mundo y el llamado “fercer Mundo®”, es de-
dir, los paises subdesarrollados, palses capitalistas dominados, Y en térmi-
nos de esta division del mundo capilalista, la diferencia més significativa
proviene de los bajos salarios relativos de los trabajadores del Tercer Mun-
do. Los Estados Unidos son por lo menos tan ricos en recursos naturales
como la India, pero no es poco frecuente que los salarios en la India sean
una vigésima parte de los salarios en los Estados Unidos. Emmanuel estima
que “el salario medio en los paises desarrollados es aproximadamente
treinta veces el promedio en los paises atrasados”*, En consecuencia, de
acuerdo con Emmanuel, el capital fluye de los pafses capitalistas desarro-
llados hacia los paises subdesarrollados, primero que todo para aprovechar

las enormes diferencias en el costo de la fuerza de trabajo.

Llegamos ahora al anilisis que hace Emmanuel de los efectos de estos
flujos internacionales de capital. Se recordara que los salarios son enorme-
mente mds bajos en el Tercer Mundo, asi que, con todo lo demis igual, las
tasas de ganancia para los capitalistas locales deberian ser muy altas. Si es-
tos capitalistas tendieran a reinverlir en gran cantidad o si, por medio de la

37 A, |‘-I'!1!11-"'IIH‘|. paif. Resalla eharn en o) andlisis de Fominoel que bos capitalistas tienen by ivetad
deutilizar L nwjor téeniv de produecidin disponible, Eo . 61 se refiere o cemplo de la P63, que
supone La isma wenologla en ks dos pralses, ’

M Ibid, p_48,
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accién del gobierno estas ganancias pudieran ser gravadas y reinverlidas,
las altas tagas de ganancia implicarian una tasa alta de crecimiento en los
paises del Tercer Mundo -llevando a un ripido desarrollo, una disminu-
¢i6n de la brecha entre paises ricos y pobres y, sobre tado, a un control do-
méslica de los recursos inlernos. Aunque hubiera otras cosas que no funcio-
naran bien, cuando menos no habria imperialismo®,

Pero ¢l patrdn actual parece ser completamente lo contrario; lo gue ob-
servamos, ancla Emmanuel, es estancamicento, una brecha cada vez més
grande entre paises ricos y paises pohres y una dominacién extranjera muy
extendida en pafses del Tercer Mundo®. La principal causa de todo esto,
sostiene, o5 Lt inversidn extranjera: la combinacién de salarios bajos y renta-
bilidad clevada que podeia hacer posible un desarrollo rapicdo en el Tescer
Mundo, es exactamente ol factor que hiace a eslos paises tan atraclives al
capital extranjero,

Caoino la inversién exlranjera se origina en paises donde la tasa media de
ganancia ¢s mucho mis baja que en el Tereer Mundo, los eapitalistas extran-
jeros aceplan de buena gana tusas de ganancia mds bajas que los capitalistas
nacionales; por eso invaden los mercados locales desplazando a los capita-
listas domistions, bajando los precios y disminuyenda, por lanteo, la lasa
muedia de pganancia en el Tercer Mundo.

El excedente generado en el Tercer Mundo es sacado como por un sifén
por el capital extranjero en detrimento de aquél y en benelicio de los paises
capitalistas desarrollados, Como consecuencia, en el mundo capilalista de-
sarrollada la inversién exlranjera conduce a tasas més altas de ganancia,
precios mds altos, mayor crecimiento y, por tanto, a la prosperidad y el ple-
no cmpleo. En el Tercer Mundo, por su parte, el mismo movimiento resulta
en precios mis bajos, menores ganancias, menor crecimicnto y, por ende, el
estancamiento, el desempleo y la dominancién extranjera®,

El mayor mérito de Emmanuel es haber revivido L importante cuestion
de las leyes de formacion de precios en el intercambio inlernacional y, en
particular, de haberle hecho de tal forma que sugiera que no es necesario
abandonar las leyes de la competencia para poder entender los determi-
nantes intrinsecos del imperialismo moderno. Pero hay debilidades signifi-
cativas en |y manera como Emmanuel mismo trata el tema. Para empezar,
aunque uliliza las categorias marxistas como valor y plusvalia, la base me-

3% 1 anAlisis de Emmannel tiene Sictondencia a pener as sddades primasias en @sminos e piwiunes
¥ toen tfnininos de clises,

40 AL Pmnanuel, oprit, Py 262-263.

41 ., p 205,
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todol6gica sobre la cual apoya su trabajo, y de la cual deriva sus implica-
ciones, es fundamentalmente diferente de la de Marx; en consecuencia sus
conclusiones politicas, si bien son radicales, son tan diferentes de las de
Marx como lo fueron, por cjemplo, las de un contemporineo radical de
aquél: Pierre-Joseph Proudhon™. Esto, ademés del hecho de que su andlisis
del imperialismo es contraric al de Lenin, ha dado origen a una fuerte reac-
cién hostil 4 su obra entee algunos marxistas™,

Varias de las criticas de Emumanuel son muy importantes. Pero ¢l reto
implicito en su obra se queda sin respuesta por aquellos marxistas que no
quieren mis que la elucidacién de la “distancia” entre Emmanuel y Lenin®,
Estos pequenios ejercicios, aunque pueden ser ilustralivos, logran evitar ha-
bilmente las dos preguntas centrales. Primero, al nivel de la abstraccién que
Marx mantiene en sus ires lomos de Ef capital, jes realmente cierto (como
muchos marxislas parecen creer) que la ley de costos comparativos de Ri-
cardo es la forma internacional de la ley del valor de Marx? Segundo, ;es
cierto (como sostiene Enmanuel) que cuando la exportacién de capital se
vuelve significativa, la ley marxista del valor internacional se transforma en
la ley de Emmanuel del intercambio designal?

Formufadas asf, estas pregumas lenen exactamente el mismo estalus
tedrico que cualquiera de las leyes desarrolladas por Marx en Ef capital,
Marx deja descubierta la estructura del capitalisme sobre la base de su for-
ma “ideal”, la de la libre competencia, precisamente porque esta forma da
la expresion més clara de las leyes inmanentes del sistema. Sobre esta base
deriva Marx la explotacién, las crisis, la concentracién y centralizacién y
muchos otros fendémenas caracteristicos del eapitalismo. ;No es curioso,
pues, que mientras el intercambio libre e igual dentra de una nacién capita-
lista da origen a todos estos fenémenas, no parece hacerlo cuando se lleva
a cabo entre naciones capitalistas? ;Cémo es que mientras Marx deriva la
desigualdlac del desarrollo en el inlerior de una nacién capilalista sobre la
base de la libre competencia, los marxistas generalmente tienen que recu-
rrir al monopolio para explicar Ia desigtialdad del desarrollo entre nacio-
nes capitalistas? Trataremos enseguida estas preguatas.

42 Es bl recondar que la La fifosofia de da pobreza de Prowdhon ambién dependia de una naocinn de
inlscambio igwal.

3 Veéase b critiva de Beellwing o Ennemnd, qun se encugitea conm Aptadice 1y apéndice (11 del
libter de Einmannel. También G. Villing, ~ lmperialism, Teade, and Uncqual Exchange: The Work of
Acghied Fmmanael”, o Ceonomy araf Soviety, 1973,

4 Us intepesante sofalir que $a eaccion de Mang hacia Ricarde, poe ciemple, o3 critica, apsreciativa y
no pelémica. 1i50 s diforente de las crlticas marxistas & Lmmanue &poien podels ser lanuda, con
razén, un neo-ricardiano).
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Hacia una ley marxisla del inlercambio inlernacional

Durante muchos aiios los fendmenos del desarrollo desigual en el plano
internacional han sido estudiados ampliamente y bien documentados®, Y,
como hemos visto, la exislencia de estos fendimenos ha sido generalmente
atribuida a la internacionalizacién del capital, es decir, a la inversién directa
por los palscs capilalistas ricos en el Tercer Mundo. Segin el anilisis
estdndar marxista, esta internacionalizacion surge de la {ase monopélica del
capitalismo; para Emumanuel, por el contrario, es solamente un desarrolio
mas complelo de las leyes del capitalismo competitivo. En los des casos, la
exportacién de capital s el punto central de Ia teoria del imperialismo.

Ademds del énflasis comiin sobre los movimientos internacionales de ca-
pital, ambas teorfas del desarrollo desigual aceptan la ley de costos compa-
rativos de Ricardo como valida en sus propios fundainentos. En realidad,
come veremos, esla ley es, en cicrto sentido, “el secreto oculto” de dichas
leorfas: la ley insiste en que el comercio libre entre paises avanzados y pai-
ses atrasados traerd beneficios mwutuos y producird el desarrollo igual. Pre-
cisamente porque no pueden reflutar esta ley las teorfas mencionadas estin
abligadas a mantener toda la carga del desarrollo desigual sobre los movi-
micnlos del capilal.

Mientras siga en pie la ley de Ricardo, los fendmenos bien conocidos del
desarrollo desigual pareceran inexplicables sin la presencia de factores adi-
cionales: monopolio, inversidn extranjera, poder politico, conspiracion, elc.
No se puede negar, ahora, que estos factores existen y son importantes para
cualquier andlisis del desarrollo desigual a escala mundial. Pero la pregun-
ta es: gson estos factores, en si, las causas intrinsecas, o debemos buscarlas
en oira parte?

En este capitulo argumentaré que los fenémenos del desarrello desi-
gual internacional se originan directamente en el llamado libre comercio
de mercancias. Esto es, asi como Marx deriva la concentracidn y centrali-
zacién de capitales (y, en consecucncia, su desarrollo desigual) del comer-
cio libre y sin reslricciones dentro de una nacién capitalista, también es
posible derivar los fenémenos del imperialismo a partir del comercio libre
y sin restriccion entre naciones capitalistas, Ademds, asf como la ley del
valor de Marx es la base de su andlisis del desarrollo desigual dentro de

45 5. Amin, Accumniation on a World Scale: A Criligue of the Theory of Hnderdroelopmient, 2 vobs, Nueva
York, Montldy Review Press, V70T layier, Aid as buperialisre, Nuoeva York, Pengoin Books, 1972
I, Jabee, apreit, UL Magdell, Tie Age of dmperialism, Bueva York, Monthly Heview 'ress, 1969,y C
Payer, The Debt Teap: The IME and the Third Werld, Mueva York, Mombly Review Press, 1974,
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una nacion capitalista, asi también la forma internacional de esta ley seré Ja
base del desarrollo desigual entre naciones capitalistas. Lo que veremos, en
efeclo, es que la ley de costos comparativos de Ricardo es falsa en sus
propios fundamentos.

Una vez que este gran obstéaculo haya sido superado, los fenémenos del
imperialismo aparecerdn bajo una perspectiva completamente nueva. El li-
bre comercio, en vez de negar las desigualdades entre naciones, las verd
agudizarse. Las ventajas absolutas de los paises capitalistas desarrollados
{como Portugal en el famoso ejemplo de Ricardo) sobre los paises capitalis-
tlas subdesarrollados (Inglaterra) no se reducirin a una ventaja comparati-
va para todos, como los proponentes del comercio libre lo han asegurado
por tanto tiempo. Al contrario, el comercio libre mismo asegurara que los
paises capitalistas avanzados dominarin el intercambio internacional, y
que los paises menos desarrollados terminarin con déficit cronico y con
una deuda también crénica.

5i, de hecho, el libre comercio es el desarrollo desigual, surge entonces la
pregunta: ;qué hacemos con la exportacién de capital que tiene un papel
tan prominente en la mayoria de las teorfas del imperialismo?, ;compensa
o aumenta las desigualdades que surgen del libre comercio?.

La respuesta que se deriva del nuevo enfoque es que hace las dos cosas.
El capital extranjero puede mejorar la posicién comercial de un pafs subde-
sarrollado (y, en consecuencia, compensar sus déficit de comercio) para
medernizar y extender su capacidad de exportacion; pero ello se har pre-
csamente bajo el control y el dominio del capital extranjero y solamente
cuando se trate de su beneficio propio. Esto, como veremos, tendré impli-
caciones imporlantes.

Con el fin de abordar la critica de la ley de los costos comparativos debe-
mos, en primer lugas, ver precisamente cé6mo se deriva la ley. La siguiente
seccidn contiene una breve exposicién de la teoria del valor expuesta por
Ricardo, de su leoria del dinero y, después, de I interaccién resultante en
esta ley perversa.

El paso siguiente es hacer algo similar para Marx. Con tal fin se bosqueja
en la tercera secci6n, primero la leoria del valor de Marx y después su teorfa
del dinero {ambas con sus correspondientes criticas a las teorias de Ricardo).

La primera parte de la cuarta seccién une las dos teorfas para derribar ta
ley de Ricardo de los costos comparatives: veremos que, cuando se toman
juntas, las teorias implican una determinada teoria del intercambio interna-
dional que contradice completamente la ley de Ricardo en sus propios fun-
damentos. En esta seccion veremos que la causa intrinseca del desarrollo
desigual internacional es el comercio libre mismo, completamente inde-
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pendiente de los villanos tradicionales, lales como el monopolia, la inver-
sién extranjera, ¢l poder polilico, cteélera.

La segunda parte de esa misma seccién trata la cuestién de 1a exporta-
cion de capital. Aqufse haece posible ver vdmo y porqué Ia desigualdad mis-
ma del desarrollo {tal come se reproduce e intensifica por el comercio de
mercancias) coloca la invession extranjera como la salvacién y al mismo
tiempo la condena de log paises capitalistas subdesarrollados. Es también
posible en esle punto ver no solamente porqué el andlisis de Emmanuel
sobre el imperialismo es incorrecto, sino también porqiié la solucién pro-
puesta por él serfa inntil,

La tercera parie de esta seceién se consagra al andlisis del asunto de las
transferencins doe valon Se muestra que Ias trmsferencias de valor se originan
en dos mecanismos dilctenles y a veces compensados. De esla forma se acla-
ran los errores y omisionws en que incurre el debate del intercambio desigual,
y se demucesira que es posible derivar todos los patrones estructurales del de-
sarrollo desigual aun cuando no se presente “intercambio desigial” (es decir;
cuirclo no hay transferencia neta de valor) entre regiones desarrollaclas y sub-
desarrolladas del mundo capitalista. En el apéndice sobre transferencias de
valor se provee una ilustracion numérica de este argumento, .

Es imporlante tener presente en lodo momenta que la estructura misma
de la teorfa del comercio internacional necesita una introduccién a las teo-
rins del valor y del dinero antes de poder empezar con el andlisis del comer-
civ, Obviamente, para ser justos con Ricardo o con Marx sobre eslos asun-
tos, se requeriria ficilmente de unos cuantos tomos, Pero, sin embargo, te-
nemos que tocar fos temas del valor y del dinero en los dos autores si es que
queremos continuar con nuestro estudio,

Dentro de fos limites de un capitulo, esta tarea puede ser llevada a cabo
finicamente si s¢ confina a los puntoes esenciales. Por eso, en lo que sigue he
tratado de ser lo mds breve posible en la exposicion de las teorias de Ricar-
do y de Marx. Particularmente, al tratar sobre Marx hay una gran tentacion
no solamente de presentar y documentar la estructura relevante de su and-
lisis, sino, también, de defenderle contra Jas malas representaciones -tan
popu]ares (y tan convenientes) en log tedricos ortodoxos- o, por lo me:fos,
e contrastar sus anilisis con los de ellos. Sin embargo, he tratado de evitar
tnles discusiones. La comparacién mds importante que podemos hacer, y
esto solamente de manera en gran parle exposiliva, es entre Ricardo y
Marx. Todo lo demds tendrd que esperar otra ocasién. Pero debe quedar
claro que lo que sigue no se ha inlentado hacer de ninguna manera simple-
mente como un gjercicio sobre la historia del pensamiento econémico, Las
llamadas leorfas econdmicas modernas del valor y del dinero no son mas
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capaces de resistir las criticas de Marx de lo que han podido ser las teorias
clasicas, En cierto senlido, la oposicién entre Marx y Ricardo, explorada en
este frabajo, ¢s el preludio histérico a la confrontacién mis moderna.

DERIVACION DE RICARDO DE LA LEY DE COSTOS COMPARATIVOS
Ley ricardiana de lus precios

Ricardo sostenia que el principal problema que enfrentaba la economia
politica de su liempo era la determinacién de las leyes que regulan la
distribucién del producto de la sociedad (capitalista) entre las tres grandes
clases: esto es, las leyes C}ue determinan “el curso natural de la renta, las
ganancias y los salarios” .

Pere muy pronlo en el curso de su trabajo, Ricardo se dio cuenta de que
su andlisis no podia continuar sin una teorfa de los precios:

Antes e ue mis lectores puedan entender Lo pruelba que tengo la intencion de
ofrecer, deben entender la teoria del dinero y de los precios... Si yo pudiera su perar
los obstaculos para dar una visién clara del origen y la ley del valor relativa o de
intercambio, con certeza hubiera ganado La mitad de la batalls®’,

Ricardo nunca gan6 por completo la hatalla. La cuestién de la ley de los
precios relalivos le preocupé hasta el fin. Pero es una medida de su grande-
za que los problemas puestos por él hayan persistido, de nna forma u otra,
hasta el presente.

A fin de apreciar los adelantos de Ricardo podemos seguir cuidadosa-
mente su linea de razonamienlo, El problema que se habia propuesto cra la
delerminacion de las leyes que regulan los precios relativos. Desde luegpo,
sabfa bien que los determinantes inmediatos de los precios de mercado
eran la oferta y la demanda; pero con el tiempo, el juego de la oferta y de-
manda que (luct{ian sin cesar se regula por un pricipio mas fundamental: In
rentabilidad igual. De manera que, si como resultado de las condiciones del
mercado la lasa de ganancia de cierto sector anmentara mis que la tasa me-
dia, el Nujo de capital tenderia a inclinarse hacia este sector, haciéndolo cre-
cer mds rdpidamente que la demanda y bajando su precio de mercado al

40 11 Rivarde, wp.rid., n 5,
47 thid. pp. xiv-xv,
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nivel cousistente con la rentabilidad promedio. Recipr?camenle, los secto-
res de baja rentabilidad crecerfan de manera menos rapida que la demanda,
provocando que sus precios ¥ rentabilidad ammentaran. .

Los economistas clisicos podian asi demostrar que, detrds de l.:l consle-
lacién siempre fluctuante de los precios de mercado, yacia otra serie de pre-
cios mas fundamentales, que actitan como centros de gravedad para los
precios de mercadio y que encarnan tasas due ganancia m.’ns'o menos igua lf:S.
El nombre dado a estos precios reguladores en la econamia poh.lu:a clésica
fue “precios naturales”, lo que Marx llamarfa, més tarde, precios de pro-
duccidn™®. Su descubrimicnlo fue la primera gran ley de precios.

Todo esto eri bien conocido antes de Ricardo, ;Qué se proponia enlon-
ces? Ciertamente no buscaba los medios para calcular los precios df" pro-
duccibn. Ricardo muestra muchas de tales calculos en el proceso de inves-
tigacién de su problema principal. Se ve, enlonces, claramente ql’le u'n 515:'.;.‘-
ma de calculo, sinimportar la elegancia con que se presente en términos de
matrices y veclores, séla ditiere en la forma, ’de las relaciones arnln;aéhc.?s
propuestas por Ricardu. Lo que Ricardo.qucna hacer era algo nu:;: 10 r':as
significativo: buscar detris de los precios de produccidén para escu rlu-
sus “cenlros de geavediad”; asl como se habia moslmdn' que ol p.rumc%l
mercado para una mercancia eslaba regulado por su precio de produccién,
Ricardo trataba de demostrar que este precio regulador festaba, a su vez,
sujelo a un factor regulador oculto -la c:‘mtidad total de liempo de ctlrab:qo
necesario para producir la mercancfa, direclamente en el procasp e pro-
duccidn, e indirectamente en la produccién Jde sus medios de produiccion.

"I ablando... del valor de cambio de las mercancias o del poder de com-
pra que ticne una cierla mercancia, entiendo siempre aquel poder Gue... ¢
el precio natural”¥. .

“La principal causa de las variaciones en el valor relatw'o delas mercan-
cias es el aumento o la disminucion en la cantidad de trabajo necesario para
producirlas”™, . »

Ista es la clave: la gran causa de variaciones en el precio de produu:f n
de una mercancia es la variacién en el tiempo lotal de trabajo que se dedica,
directa o indirectamente, a su produccién. La canlidac! total de tiempo fle
trabajo era el centro de gravedad del precio de produccién de la mercancia,
de la misma manera que este precio era el centro de gravedad para su pre-

48 Los precios natnrales de Rivardo y los previes do prod ll(-‘liiél:l de Marx lwncn}:llu"oru -"-m-vmﬁft'nﬁ
namibrey, ¢ mds comin dis les cuales o8 “precios de equilibrio de lirgo plazg”, Constrvamos iy
lerminolopgta de Marx,

4% I3 Ricarda, op. ¢it., p. R.

S0 ikd, p. 36,
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cio de mercado. Este fue el intento de Ricardo para formular una segunda
gran ley de los precios.

Permitaseme ilustrar la l6gica existente detrss de esto. Sraffa ha mostra-
do que si una unidad de alguna mercancia A necesita I, horas-hombre
para su produccibn directa, . ™ para la produccién de sus insumos fisicos
{maquinaria, materias primas), I, @ para la produccién de los insumos ne-
cesarios para producic eslos insumos, eic,, el tiempo de trabajo total A, re-
querido para producir una unidad de la mercancia A es la suma de sus

requerimientos direcios de trabajo I, y sus requerimientos de trabajo indi-
recto L™, L@ elcétera™,

(1) A=l s (Il )

Por otro lado, Sraffa indica que si 10 es Ia tasa uniforme de salarios, y r

la tasa uniforme de ganancia, el precio de produccién de la mercancia A
estd dado por:™

{2) e w(f_*('l tr} ll"+(l*r)sr:;1(2) l'."-r ver)

Las ecuaciones precedentes ilustran la importancia de los requerimien-
los du trabajo directo e indirecto: su suma sitnple es el tolal de requerimicn-
tos de trabajo A,y su suma ponderada es el precio de produccién p,.

Llegamos ahora al punto erilico en el argumento de Ricardo. En cfecto,
lo que Ricardo sostenia era que aunque tanto los requerimientos de trabajo
como sus ponderaciones (las combinaciones salario-bencficios w, r), en-
ran en el cdleulo de los precios de produccién, no tienen la misma impor-
fancia para causar cambios en estos precios.

Consideremos, en primer lugar, cambios de las ponderaciones de los
precios de equilibrio % y r. Primero, come Sraffa lo demostré con tanta
elegancia, un aumento en la tasa de salarios w es acompaiada necesaria-
mente por un decremento en la tasa de beneficios r® en lo que concierne a
los precios relativos, Por eso, Ricardo sostenfa que, en promedio, los movi-
mientos opueslos de estas dos ponderaciones se cancelarfan mutuamente™,
Ademnis crefa que de todos modos la tasa de salarios, que vs un pardmetro

NP Seafla, Production of Commondities by Means of Commaditics, Cambeidpe, Cambridge University
Presa, 19003, pp-M-35.

53 Ihid, p. 35,

8 INL, pp. 3940

# D. Ricardo, op, dit., pp. 35-36,
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social fundamental, sélo es susceptible de pequenas variaciones™: es, como
lo difo mas tarde Keynes, “rigida”, Por Gllimo, Ricardo seiialé cuidadosa-
mente que el efecto neto de un aumento en la tasa de salarios y una caida
correspondicnte en la tasa de ganancia variaban de una mercancia a otra:
mientras que pedrian hacer anmentar algunos precios de produccibn, po-
drian hacer bajar otros y dejar algunos sin cambio, de tal manera que no
habrfa un efecto delerminade sobre la direecidn del cambie de cualquier
precio de mercancia dado™,

Sepuimos ahora con ¢l ficlor restante ~cambios en los requerimientos de
trabajo. Puesto que cuakpuiier mercancta es lilcralmente una entre cienlos de
miles, un mgjaramiento en sus condiciones de produccién probablemenie
no tendrd mucho efecto sobre las pardmetros sociales generales 1w, r, Sin
embarpo, cualquier adelanto téenico hard hajar en general su precio al dis-
minuir su requerimiento total de Iribajo 3 0 bien, reducird los costos di-
rectos de trabajo disminuyendo los requerimientos directos de trabajo 1,;
a, reducird los costos de insumos fisicos ulilizadas per el ahorre en su uso,
disminuyendo asf los requerimientos indirectos de trabajo &, U
elc.: o bien, hara Las Jos cosas,

Desde luego, un precio mds bajo para la mercancia A puede disminuir
los coslos de otras mercancias y, en consecuencia, tambidn sus precios. Pero
es plausible intuitivamenle que estos electos de retroalimentacion no sean,
en general, més grandoes que el original, asi que el efecto nelo es una reduc-
cion del precio de la mercancia en relacién con el precie promedio: una
reduccién en el requerimiento 1otal de trabajo A, de una mercancia estaria
asociado con una reduccién en su precio de equilibrio p,.

Al eslimar, entonces, las causas de las variaciones en el valor de las mercanaias,
aundque seria incorrecto omitir completamente la consideracion del efecto produci-
du por un aumenlo 0 una disminucion de los salarios reales, seria también incorrec-
to darle mucha imporlancia; y en consectiencia, en la parte que sigue de esta obra,
aunque de vez en cuanido me refiera a esla causa de vartacién, consideraré todas las
grandes varlaciones (ue se llevan a cabo en el precio relativo de las mercancias co-
mo si fueran producidas por la mayor 0 menor cantidad e trabajo que puede ser
requerida de tiempo en tiempo a fin Je producir]ass?.

Ricardo es fiel a su palabra. En los capitulos que siguen ignora las varia-
ciones secundarias en los precios al suponer simplemente que los precios

55 il p, W
56 Ibid,, p. 46.
87 Ibid., p. 36

COMERCIO INTERNACIONAL i79

relativos son més o menos iguales a los tiempos de trabajo relativos. El and-
lisis del dinero y el comercio exterior lo hace sobre esta base, .

_ Deberfa quedar elaro a partir de lo anterior, que la ley de los precios de
Ricardo no depende de ninguna manera del “supuesto de un factor tinico de
produccién” come se dice tan frecuentemente. Es dificil creer que alguien
que haya leido a Ricardo pueda hacer esa aseveracion; aun para una i:;nte
saturada con las marginalidades del pensamiento neocldsico debe de ser
dificil confrentar a Ricardo y salir con semejantes tonlerias®, ’

Teoria cuantitativa cldsica del dinero

Unn'vvz analizadas ampliamente las causas de las variaciones cn los
precios t't:laltivos, Ricardo procede a examinar las causas de las variacionoes
en :.e] nivel de precios (monetarios). Por razones ya mencionadas
previamente, suponemos (como lo hizo Ricardo) que el oro es la mercancia
dinero. o

El precio en dinero Je una mercancia vs su precio relativo en términos
de l:: mercancia dinero; os decis, su tasa de cambio relativa al ora. Asi, el
precio del acero es tantas unidades de oro; normalmenie, cuando 1;1 orc: se
usa como dinero, surgen nombres especiales para sus pesos especificos. En
Inglaterra, en los tiempos de Ricardo, por ejemplo, aproximadamente 1 /4
de onza de oro era conocido como una libra (£} . Una cantidad de acero
cambiada por 1/2 de una onza de oro se diria, por lo tanto, que tiene un
“preciode £27, '

Seg'l‘m I Iey ricardiana de los precios, todas las mercancias se cambian
aproximadamente en proporcién al tiempo tolal de trabajo requerido para
su produccién. Se sigue de esto, indica Ricardo, que los precios en dinero
de las mercancias se determinan por las cantidades de tiempo de trabajo
mquerlflo para su produccién, relativo a la cantidad de tiempo de trabajo
necesario para la produccién de oro. Desde luego, el oro no puede tencr u' n
precio en dinero en este sentido, puesto que ¢s dinero. Pero para Ricardo la
cantidad de acero (o trigo, o tela, etc.) comprada con £1 (1/4 de onza} de
oro podrfa ser vista como un “precio mercancia” del oro. Ricardo se refiere
en consecuencia, frccuentemente al “valor” del oro. ‘

@ H. Johnson, ap. cil., p. 85,

w» ;\:1;11?::1:”; PO SUPICSIG, postla una ley procapitilists de precios en Ly vual Jus provios relativarg
pitalaban a los tiempos de tl:.\ je reluivos. En esice seniido, s¢ podiia aficmar que Smith truid de un
m_cn vl cual no I'_labla capitalistas. Pero exto m tiene nada que ver con ¢l desconocindienio de los

108 de produccion, que o4 a lo que equivalen las afirmaciones neeclisicas sobre Ricardo y Snuth,
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Supongamos que s¢ necesitan 100 horas-hombre para producic una to-
nelada de acero, y que en un afio dado se producen 4.000 toneladas. El ace-
ro requerird, entonces, 40K.000 horas-hombre. 5i se necesita 1/2 hora-hom-
bre para producir £1 {1/4 de onza} de oro, el precio en dinero para la pro-
duccién anual de acero seria £800.000.

Sin embargo, el acero es simplemente una entre todo un rango de mer-
cancias producidas en un aiio dado. Durante cualquier aivo la misma mone-
da de oro puede cambiar de mano varias veces, recibida por una persona
por la venta de una mercancia y después dada a otra persona para comprar
otra mercancia, De esta mamera ln misma moneda de oro puede funcionar
como dinero mis de una vez en el aio dado. Digamos que en promedio
una moneda cambia de mano cinco veces al aiiw; su velocidad de circula-
cidn es enlonces cinco.

Iimaginemos ahora que el tiempo de trabajo necesario para todas das
mercancias producidas en un afio dado son 40 millones de horas-hombre.
Puesto quie, como hemos mencionado antes, £1(1/4 onza) de oro requiere
1/2 hora-hombre, ¢l precio en dinero de la produccitn anual de [a sociedad
serd £80 millones. Ademas, si la velocidad de circulacién de monedas £ es
de hecho cinca, eso gquicre decir que solamente 16 millones de monedas de
oro, conun peso de L1 (1/4 onza) cada unn, seran necesaring en ese ano.

Por supuesio, las leyes disculidas hasta ahora se aplican solamente a los
precios de produccién. Sabemes por las leyes de precios de mercado, sin
embargo, que si la oferta de una mercancia excede su demanda, el precio de
morcado de esta mercancla bajarit, es decir, se ca mbiard por una cantidad
menor de otras mercancias. Si se aplica esta ley al dinero, lleva inmediata-
mente a la proposicién que cuando la cantidad de monedas de oro excede
los requerimientos de circulacidn (la demanda de monedas), el “precio” del
oro baja. Ahora, como el oro es dinero, ne puede tener precio en dinero; sin
embargo, puesto que se puede ulilizar para comprar cualquier mercancia
en el mercado, se puede decir literalmente que tiene miles de “precios mer-
cancia”, siendo é&slos las cantidades de las diferentes mercancias que se

pueden comprar con £ 1 (1/4 de onza) de oro. La teoria cuantitativa del
dinero afirma, entonces, que cuando la cantidad de monedas de oro excede
los requerimientos de la circulacion todos los precios mercancia del oro ba-
jaran. Como eso significa que el oro comprar4 menos de cada mercancia, es
lo mismo afirmar que todos los precios en dinero subirn.

Si consideramos a Inglatera como una economia cerrada que produceel
oro denlro de sus fronteras, el precio reducidoe del oro -precios mis altos
de todas las demas mercancias- resultasia, segiin la teoria de Ricardo, en
una produccién menor de las minas de oro. Esta reduccion en la oferta de
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oro, 4 su turne, eventualmente aumentarfa su precio, para que otra vez el
oro se cambiara por otras mercancias en proporcion a sus respectivos tiem-
pos de trabajo.

5i, al contrario, el oro fuera producide en un pais exiranjero como Africa
del Sur, decir que el “precio” del oro en Inglaterra ha bajado, es como decir
que su poder de compra de olras mercancias se ha reducido. El ofo tendr4
entonces, poderes de compra distintos en diferentes paises y saldrd de In:
glaterra hacia los pafses donde su “precio” sea més alto; una vez més el
efecto ser4 bajar la cantidad de dinero en Inglatersa y asi subir el “precio”
del oro hacia su nivel natural. De esta forma, los flujos internacionales de
oro conducirdn a, mis o menos, el mismo poder de compra del dinero {oro)
en todos los pafses. Esta conclusién de la teoria cuantitativa clésica del di-
nero es conocida como la doctrina de la “paridad de poder de compra”®,

Ley ricardiana del intercambio internacional

El elemento critico en la ley de Ricardo de los costos comparativos es
realmente la teoria cuantitativa del dincro, porque por medio de su
operacion se deriva la ley. Sin embargo, a fin de continuar con el andlisis de
Ricardo, tambi¢n utilizaremos su Iey de precios.

Empecemos considerando dos mercancias, tela ¥ vino, producidos en
Inglaterra, La tela necesita 100 horas-hombre para su produccién y el vino
120 horas-hombre. Si, como en los cjemplos anteriores, £1 (1/4 de onza) de
oro l'.l(,‘CBSifa 1/2 hora- hombre para ser producida, entonces, sextin la ley de
precios cl'e Ricardo, los precios de produccién de la tela yel ving serfan mis
o menos iguales a sus respectivos tiempos de trabajo relativos al del oro. La
tela se venderfa aproximadamente a £200 y el vino a £240 en el mercado
doméslico,

Consideremos ahora las mismas dos mercancias en Portugal, Tomare-
mos la uridad de dinerc en Portugal como un escudo (¢) (aproximada-
menle 1/6 de una onza de oro); suponiendo el mismo liempo de trabajo
para el oro en todos los paises, un escudo (1/6 onzas) de oro requeriria 1/3
horas-hombre para su produccién. Si en Portugal la tela necesita 90 horas-
hoz:nbre y el vino 80 horas-hombre, sus precios domésticos de produceién
serian aproximadamente 270 ¢ y 240 ¢, respectivamente.

Pero nélese que, tanto las libras £ como los escudos ¢ son Gnicarmente
nombres monetarios diferentes, segiin el pais, para ciertas cantidades de

60 1L Johnson, epat, p. 92,
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oro. Si los pagos de Inglaterra a extranjeros exceden sus entradas prove-
nientes de ellos, es decir, si resulla un déiicit en su balanza de pagos, los
lingotes de oro deberfan ser utilizados para compensar la diferencia®,
Puesto que las dos unidades de las monedas son en realidad cantidades de
oro ¥ el medio de pago internacional es, de hecho, lingotes de oro, podemos
simplificar de manera considerable ia exposicién expresando todos los pre-
cios directamente en enzas de oro. [Jado que una onza de oro necesita dos
horas de tiecmpo de (rabajo, tenemos la siguiente labla ricardiana para In-
glalerra y Portugal.

CUADROS
INGLATERRA PORTUGAL
Tela 100 horas 50 enzas de ore | 45 onzas de oro 90 horas
Vino 120 horas 60 onzas de ore | 40 onzas deoro 80 horas

Es claro en esia situacion inicial, que la mayor eficiencia de Portugal en
la produceién se traduce directamente en una ventaja absoluta en el co-
mercio. Si los costos de transporte no son prohibilivos, los capitalistas por-
tugueses exportaran las dos mercancias. Inglaterra experimentars un défi-
cil continuo en su balanza de comercio que se tendrd que remediar expor-
tando oro a Portugal.

Segtin Ricardo es en este punto donde la teoria cuantilativa del dinero
es crucial. La salida de oro de Inglalerra es una disininucién de su oferta
doméstica de dinero, asi que, segiin la teoria cuantitativa, los precios en oro
de todas las mercancias inglesas empezardn a bajar. Al contrario, la entrada
del oro a Portugal hard subir lados sus precios. Mientras que esto ocurre la
ventaja competitiva de Portugal en los mercados internacionales poco a pe-
co desaparecerd, aunque lendrd, por supuesto, la misma ventaja que antes
en lo que toca con la eficiencia. Simplemenle esta mayor eficiencia seré cre-
cientemente compensada por un aumenio en los precios portugueses en
comparacién con los de Inglaterra.

61 En realivad, el patrén oro operaba con tasas de cambio yoe podlon visiar denro de cienios Hn)iles.
Esiom Himites, llamados puntos de oo, determinaban si era oids bacato cambiar las divisas naciona:
les contra divisas extmnjeras por nwedio de 1n lasa de caniliio, o eompra oo con las divisas naciona-
les y gastar el oro en el extranjere. Bl determinanie Iisico de lus pintos de one eriv el costa de
wransporte de los lingoles de ae0 de un pals 3 olro.
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Tarde o temprano en este proceso una de las dos mercancias inglesas
llegaré a ser competitiva con su contraparte portuguesa. Pero, ;cusl? Pues
bien, en términos de eficiencia, Inglaterra siempre tiene una desventaja ab-
soluta en relacién con Portugal en las dos mercancias. Pero a medida que
todos los precios ingleses bajan y todos los precios portugueses suben, la
mercancia inglesa con la menor desventaja serd la primera en dar alcance a
su rival porlugués. St examinamos la tabla de Ricardo, {véase Cuadro 5),
encontraremos que la produccién de vino inglés tiene solamente 66 2/3%
de la eficiencia de su rival portugués (puesto que el vino portugués necesita
solamente 80 horas y el vino inglés 120 horas), mientras que la produccién
de la tela inglesa liene 90% de la eficiencia de la portuguesa. La menor des-
ventaja inglesa, su ventaja relativa, estd en la tela, y a medida que los pre-
cios ingleses bajan en comparacién con los portugueses, la tela inglesa es 1a
primera que se vuclve competitiva, De la misma manera, es claro que si
Inglaterra tuviera igual desventaja en los dos sectores de produccién, en-
tonces ambas mercancias inglesas se volverian compelitivas exactamente
en el mismo punto. Aunque ¢l comercio podria llevarse a cabo bajo estas
circunstancias, no habria ninguna base fija para la especializacién. Unica-
mende si Inglaterra tione desventajas cdiferentes on las dos mercancias, es
decir, solamente si licne una ventaja relativa en una, puede llevarse a cabo
el comercio ricardiano®,

Una vez que Inglaterra pueda compelir en la tela, el comercio bilateral
empezari. Esto mejorard la posicién comerciat de Inglaterra, pero proba-
blemente no eliminar el déficil; los movimientos del nivel de precios segui-
tén fortaleciendo la posicién internacional de Inglaterra y debilitando la de
Portugal, hasta que, finalmente, en cierto punto ¢l comercio sea mas o me-
nos equilibrada, y cada pais exporle la mercancia en la cual tenga ahora una
ventaja relativa. Si, por alguna razén, el proceso de ajuste va demasiado le-
jos, al punto en que el vino inglés se pueda vender mis barato que el vino
pertugués, los flujos de oro resultantes invertirin los movimientos del nivel
de precios hasta que otra vez impere una ventaja relativa.

Una implicacién importante del proceso de ajuste es que, a la larga, los
terminos internacionales del intercambio de cada pais (la cantidad de im-
poriaciones que puede comprar con una unidad de sus exportaciones) se-
rén necesariamente mejores que sus términos domésticos. En Inglaterra,
por ejemplo, la tefa en el mercado ser4 lela inglesa; pero el vino disponible
serd generalmente importado de Portugal. Quienes manifiesten patriotis-

62 En las presemtaciones meoclisicas fa comparacidn ex enire razones de precios de [a wla y del vinoen
cada pads, en ver de L elicienia de produccion. ero b conclusian os la misma.
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mo infinito e insistan en comprar vino inglés, tendrén que pagar un precio
més alto por él que por el importado. Por lo tanto, una unidad de tela, la
mercancia de exporlacion inglesa, valdrd mds unidades de vino portugués
que de vino doméstico, simplemente porque el vino producido en el pafs
cuesta més. De manera similar, en Portugal, el producto de exportacion, el
vino, vale m4s unidades de tela inglesa que de tela portuguesa, simplemen-
te porque la tela inglesa es mds barala.

La proposicién mencionada mis arriba -sobre los términos de intercam-
bio de cada pais- ha sido utilizada con mucha frecuencia como base para
probar que cada nacién, tomada como un todo, se beneficia del comercio,
Asi se dice que Ingfaterra puede conseguir mis vino por su tela por medio
del comercio, que lo que puede obtener internamente: el comercio beneficia
en general. Aunque Ricardo deriva con cuidado las leyes del comercio so-
bre la base de su rentabilidad para los capilalistas, cuando se dedica a ana-
lizar los efectos del comercio, abandona el conceplo de clases y retorna al
cencepto de nacién como tolalidad. No se pucde negar que el cancepto de
nacién es valido y necesartio a cierto nivel de anélisis; las naciones existeny
su interaccién es un proceso real, Pero la alirmacion de que el comercio es
provechoso para la nacién en su conjunto, es lo mismo que aficmar que “lo
que es bueno para General Motors es bueno para los Estados Unidos”. El
comercio es llevado a cabo por capitalistas, porque de esta manera pueden
tener ganancias; son siempre ellos los que ganan. Aun cuando estas ganan-
cias se extendieran a los trabajadores en cualquiera de los paises, lo cual no
vs necesariamente cierlo segin el andlisis anterior, se puede solamenic de-
cir (e en este ejeinplo el comercio es provechoso para cierto tipo de lraba-
jadores. No es posible reducir las relaciones fundamentalmente antagéni-
cas entre las clases a la homogeneidad endeble de la nacién en su conjunto.
Los cristianos no pueden aplaudir a los leones mientras los dos figuren en
el libreto a interpretar en el Coliseo.

Modernas derivaciones de la ley

De la exposicién precedente deberin quedar claro lo crucial que es tener la
clase “adecuada” de teoria monelaria para la derivacién de la ley de costos
comparalivos. Cualquier teoria monetaria que traduzca el déficit comercial
inicial del pafs atrasado en niveles de precios descendentes (descendentes
en relacién con el nivel de precios en el pafs avanzado) resoivera el
problema. Necesitamos, por lo tanto, hablar un poco de las derivaciones
modernas de esa ley.

_——-*—-___'
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Empecemos con una version moderna de la teoria cuantitativa basada
en el enfoque de saldos monetarios. La teoria cuantitativa clisica soste-
nia que una salida de oro de un pais llevaria a una disminucién en Ia
oferla de dinero y, por consiguiente, en el nivel de precios, En el enfoque
de saldos monetarios se argumenta que un decremento en la oferta de
dinero implica un decremento en los saldos monetarios de los indivi-
duos y de las firmas, a fin de “no dejar contraer demasiado sus saldos en
efectivo”, la gente en los pafses con déficit reduce sus gastos de consumo
y de inversién, y esta reduccién en la demanda agregada lleva, a su vez,
a una reduccién de precios y salarios®. £l movimiento opuesto se lleva a
cabo en el pafs con excedente y, con el tiempo, la ventaja absoluta da
paso a la ventaja comparativa.

Una via alternativa que conduce al mismo resultado se hace posible
vinculando el nivel de precios al nivel de salarios monetarios. En esta ver-
si6n, como la competencia de tela y vino baratos del extranjero significa
una reduccién en la produccién doméstica de vino y tela en el pafs atrasa-
do. el déficit comercial que resulta estard asociado con un aumento en el
desempleo. Los salarios monetarios en el pais atrasado bajardn consecuen-
temente y, con cllos, también los precios monetarios; en el pais avanzado
el superdvit comercial estard asociado con una expansién del empleo, un
aumento en los salarios monctarios y, por tando, en los precios en dinero.
Aunque los salarios monetarios lueran relativamente rigidos a la baja, el
resultado anterior seria vilido, puesto que lodo lo que se requicre es un
movimiento en uno de los dos niveles de precios, a fin de Hegar a los nive-
les correctos de precios relativos. De nuevo, esto lleva a la regla eventual
de la ventaja comparativa®.

Todas las discusiones a esta altura han sido formuladas en términos de
palrén oro, en el cual la base “fundamental” de la moneda internacional es
una mercancia dinero (que por conveniencia llamamos oro). En la mayoria
de las discusiones tebricas el patrén oro es tratado como equivalente a un
régimen de tasas de cambio fijas. Las derivaciones modernas de la ventaja
comparativa, descritas arriba, son presentadas también como vilidas en el
caso de tasas de cambio fijas,

En el extremo teérico de las tasas de cambio fijas, se nos dice, esta la
nocién de tasas de cambio totaimente flexibles, determinadas Gnicamente
por medio de las ofertas y demandas relativas de las monedas nacionales.
De ahi, que sea posible que cada nacién tengn un sistema monetario com-

6 L. 13 Yeager, ope oil, p, 001,
M 5. Amin, op. cit, p. 47,
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pletamente independiente ®, En este caso, los niveles de precios en cada
pals estin “aislados” de influencias externas y todos los ajustes se llevan a
cabo por medio de la lasa de cambio. En el pais atrasado el déficit comercial
ocasionard una depreciacién de su moneda, lo que hari las importaciones
relativamenle mds caras paca ¢l y sus exportaciones relativamente mas ba-
ratas en el extranjero. Como se supone que este procezo no tiene limites,
poco a poco la lasa de cambio (lexible se equilibrard al nivel que haga reali-
dad una ventaja comparativa.

Ne podemos pener en consideracion los méritos de estas diferenles de-
rivaciones anles de haber examinado 1a teoria del dinero en Marx. Pero es
il observar en este momenlo que es completamente falso igualar la no-
cién del patrén oro con la de tasas de cambio fijas. Como se indica en la
nota 61 de pie de pigina, en realidad el patrén oro era un sistema de tasas
de cambio fHexibles cuyos movimientos estaban acotados por limites deter-
minados por los costos de leansporte del oro. Esto significaba que, en lo que
{ocara con las variaciones ”normales” el comercio, el patrén oro aperaba
como si fuera un sistema de tasas de cambio completamente flexibles, Por
otra parte, en lo que tocara con desequilibrios sisteméticos, la tasa de cam-
bio alcanzaba pronto une de los dos limites y se volvia mas barato pagar las
deudas embarcando el oro directamente; en esta forma, operaba como un
sislema de lasas de cambio fijas. La nocidn 1edrica de los dos extremos po-
lares de tasas de cambio fijas versus tasas de cambio flexibles, tiene asi su
origen en abstracciones unilaterales (y por tanto falsas) del proceso real.
Volveremwos mils tlarde sobre esle importante punto.

DESARROLLO DE MARX DE LAS LEYES DEL INTERCAMBIO CAPITALISTA

Como debid quedar claro de la discusion anterior sobre Ricardo, la
intoraccidn de su leorfa de los precios con su leoria del dinero liene por
resultado la ley de coslos comparativos. Como ahora retornamos a Marx,
necesitamos recardar la esencia de sus teovias de los precios y del dinero, de
suerie que podamos ver cufles son la implicaciones que ellas tienen para el
intercambio internacional. La cuestién primordial es ver si Ja extension al
plano internacional de la ley del valor de Marx serd en verdad la ley de los
costoes comparativos (como se supone generalmente) o si, en realidad, serd
algo complelamente diferente.

65 LIV Yeagen, o ok, o 1D
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La ley def valor de Marx

La ley del valor expuesta por Marx tiene, por supuesio, muchos puntes de
camparacién con el andlisis de Ricardo; frecuentemente, por medio de un
énfasis sobre estos puntos comunes, se tiene la impresién de que Marx era
un economista cldsico post-ricardiano {mayor o menor). Tal impresion cs,
sin embargo, completamente equivocada y puede provenir tan sélo de la
reduccion del andlisis de Marx a dnicamente aquellos puntos que
coinciden con los de Ricardo. Al poner tedas las comparaciones en
términos ricardianos, se presenta a Marx como el mis listo de todos los
ricardianos, Pero en realidad Marx no es ricardiano en absoluto. Por el
conlrario, como Marx no opera dentro de un marco tebrico ricardiano
puede ir més all4 del propio anilisis de Ricardo®™,

La estructura de las teorfas del valor y de los precios en Marx fue desa-
rrollada en el Capitulo 2. Para nuestros propésitos en esle capitulo sélo ne-
cesitamos recordar unos pocos puntos sobresalientes.

Primero, los valores trabajo dominan ¥ regulan los precios de mercado
debido a que los valores trabajo regulan Jos precios de produccién, los que,
a sy ver, configuran los centros de gravedad de los correspondientes pre-
cios de mercado. Estas relaciones fueron desarrolladas en el contexto de la
teoria del valor de Marx y luego formalizadas en una estructara Lecntieff-
Sraffa.

Segundo, las anleriores conexiones enire valores {rabajo, precios de pro-
duccién y precios de mercado son muy fuerles empiricamente. Vimos en el
Capilulo 2 que para la informacién estadistica de los Estados Unidos los
valores trabajo explican mas del 85% del nivel de los precios de produccién,
De mayor interés atin, los precios de produccién de Marx, que pueden ser
vistos como una aproximacion lineal de los precios de produccién comple-
tamente transformados® explican casi el 95% de la estructura de los precios
de preduccién plenos (es decir, “sraffianos”). Finalmente, tanto los precios
de produccion de Marx como los precios de produccién plenos explican
més del 86% de los precios reales de mercado. Estas son sefiales impresio-
nantes de la fortaleza empfirica de la teorfa del valor trabajo.

86 Alhusser discote 12 nupturs metodoldgica entre Marx y los coonpmistas cldsivos. Vease L. Althusser
¥y E. Balitusr, Reading Copitnl, Nuceva York, Blen Biewsior, traductor, Pantheon Books, 1970,

67 A. Shaikh, "Marx's Theory of Vabie and the “Transformation Problem™, en e Subtle Amtiomy of
Capitadism, Sama Mdnica, Califarnia, Jesse Schwaniz, editor. Goodyear Publishing, 1977, 15 Ovhna,
“Labor Values ancd Urices of 'roduction™, en “liverindustry Study of the UL 5. Feonomy, 1002-19927,
trabajor doctorad inddite, New School for Secial Researeh, Nueva York, 1984, M, Hieaeafold, “Reguo-
Lacities in Price Changes og an Effevn of Chaopes o D4isuibation™, oo Cambridee fonenad of Evonomics,

12 {2}, punio, LIBA,

e o
e L




R At ————

1o ] VALUR, ACTIMUIEACION Y CRISIS

Y tercero, cuando se toman en consideracian razones agregadas, tales
como Ia tasa de ganancia, las diferencias son ain més pequefas, porque la
mayoria de las desviaciones precio-valor de signas opuestos se cancelan en
las mediciones agregadas, Se encontré que Ia tasa marxista de ganancia en
valor y la tasa uniforme smaffiana difieren en menos del 4%, en promedio.
La tasa de ganancia en valor era realmente mis cercana a la tasa real obser-
vada (del mercado) de lo que era la tasa uniforme; aquélla diferfaen 1% y

ésta en 3%, de la tasa de mercado,

Puesto que la conexion enlre los precios de produccién de Marx y los
precios de produccién plenos (es decir, sraffianos) es lan fuerte, y como los
primeros son analilicamente mucho mds simples que los Gltimos, desarro-
llaremos las implicaciones internacionales de Ly teorfa marxista del valor
sobre la base de precios direclos (precios proporcionales a los valores traba-
jo. como en Ricardo) y precios de praduccién de Marx (como en Marx).

Teorfa del dincro de Marx

Lmpezamaos el andlisis del precio sefiaslando que una mercancia es un
producto del trabajo humano que no solamente es ftil sino también
valioso. Esto nos llevd a examinar Ia dualidad implicita en la nocién de
valor cuantitativo que, a su vez, condujo a la distincion tajante entre el
valor, la causa intrinseca del valor cuantitativo, y ¢l precio en dinero, la
medida o expresidn de este valor en términos de un equivalente universal
(el oro). Para que las mercancias sean iguales en valor a cierta cantidad de
oro, esto es, para que tengan precios en dinero, deben ya tener un valor: el
dinero no da valos, simplemente lo mide.

Como consecuencia necesaria de lo anterior, los factores que determi-
nan qué tan valiosa serd una mercancia en el intercambio, también determi-
nan su precio en dinero. Y estos faclores, camo hemos visto, son la cantidad
y la distribucién del tiempo de trabajo social.

5i la distribucidn del trabajo social es tal que las mercancias producidas
corresponden a las diferentes necesidades sociales, Ia oferta sers igual a Ia
demanda, y el precio en dinero de una mercancia serd igual a su precio
regulador ~a los precios directos, st suponemos el cambio en proporcién a
los valores-: los precios de produccién, a un nivel mas alto de anélisis. En
ambos casos, las cantidades de tiempo de trabajo determinan estos precios
reguladores.

5i, por otra parte, la distribucién del trabajo no es apropiada a las dife-
rentes necesidades sociales, el precio de mercado de una mereancia se des-
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viara de su precio regulador, y tendré lugar un cambio en la distribucién
del trabajo social para reducir la discrepancia entre los precios de mercado
¥ los precios reguladores. Para los propésitos de este anilisis podemos de-
jar por fuera de consideracion los conslantemente Mucluantes precios de
mercado, y centrarnos directamente en los precios reguladores.

En un afio dado la suma de los precios de todas las mercancias produci-
das debe ser igual al niimero de monedas en circulacién multiplicado por
la velocidad de circulacién, lo cual, come lo indica Marx, es simplemente
una tautologia. A fin de desarrollar este punto, debemos situarlo dentro de
una estructura tedrica.

Empecemos con el supuesto de que los precios reguladores son precios
directos. En lal caso el precio de cualquier mercancia es su valor relativo al
del oro, de suerte que la suma de los precios de todas las mercancias produ-
cidas en un afio dado estd dada por su valor total relativo al valor del oro.
Sca TP lasuma delos precios, TW lasuma de valoresy uy, el valor de una
unidad {(una onza} de oro

() P « W

[y
L1

En esta ecuacitén la suma de los precios (reguladores) es la expresion
directa de la suma de los valores de las mercancfas, Si la velocidad de circu-
lacién es k , la cantidad de oro G (en Ia forma de monedas de 1 onza)
necesaria como medio de circulacién es:

SRS S

La causalidad de esto es muy clara: la suma de los valores de las mercan-
cias producidas en un periodo dado determina la suma de sus precios en
dinero, y esto conjuntamente con la velocidad de circulacién® determina el
namero de monedas de oro (una onza) requeridas para la eirculacion de las
mercancias®™.

Aunque las relaciones anteriores fueron derivadas con base en precios
directos, no se alteran lo mis minimo cuando pasamos a los precios de pro-

68 La velocidad de circulacién del dinero o5 en eealidad 1a s a In cual las mercanclas eatran y salon
de la cisaudacion, Iero como ol dinero sueda on circnlacion y las mireanclis entran para sor vendi-
daz y salen cuaruba son consumidas, es ol dinero ol gue parese causar, vi ves de medin, €] movimien-
k2 de Ja mercancia.

69 K. Marx, Li cupital, eid, €it, T 1, Vol. L, pp, 149 y ss,
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duccién, porque, como hemos visto, los precios de produccién reguladores

que Marx deriva lienen 1a misma suma de precios que los precios directoa
Esto significa que, en lo que loca con 1a suma de los precios de todas las
mercancias, la determinacién es la misma, ya sea que SUPONEAMOS precios
directos o precios de producciéu: la suna e los precios iguala a la suma de
valores, dividida enlre el valor de una onzn de oro, Como resultado, la can-
tidaud necesaria de oro os igual en los dos casos.

{Qué pasa, entonces, si hay mis monedas de oro que el ndmero necesa-
ria? Pues bien, la cantidad G es ol ndmero de monedas de oro que circulan
porque [acilitan la circulacion de las mercancias. Por eso, cualquier canti.
dad de monedas en exceso de este monto serd redundante en a circulacién
tomard en prieer lugar la forma de moneda ociosa, de moneda en exceso™

Pero una oferta excesiva de oro s alge muy diferente de una oferta exce
siva de cunlguier olra mercancta. Todas las demds mereancias deben ser
vendidas para cuinplir can su {uncidn, convertidas en oro a Wravés de b
alquimia del intercambio; pero ¢l oro en sf no tiene que, y de hecho no pue
de, ser vendido. Bs dinero™, la ferma perfecta y durable de la riqueza que
loclas las denvds mercancias tratan de oblener. Desde las primeras etapas de
la produccion de mercancias la circulacién del oro en la forma de monedas
ha existido hombro a hombro con el oro que na circula, en forma de mone
das de reserva, de tesoros y de articulos de lujo.

La naturaleza misma de la produccién de mercancias, las incesanles
fluctuaciones de los precios y cantidades de mercado, requieren que cada
propielario de mercancias tenga a mano una reserva de dinero para acome-
darse a las variaciones diarias, En consecuencia, la primera manifestacion
de un persistente exceso de moneda sobre las necesidades de la circulacién
serd la acumulacién de estas reservas por encitna de los niveles requeridos;
pero este oro superfluo, que no es necesario para la circulacién inmediata
ni para sus variaciones previstas, serd retirado completamente de las inue-

0 K. Marx, A Contribition te the Critigue of Political Economy, International Publisher, Nueva Yo,
1972, C. 7, Seve, 3a, Marx hace una distingion enim findus de reserva de monedas que estn o
realidad denteo de ln esfera de circalicitn y el awsarasmiento, on el cial ol ora sale por complelode
la circulacion (p. 137}, Un exeeso de monedas se manifiesta on el fonda de reserva de moneda e
primera instancia,

71 Nawralmenie, las barras de oro pueden purecer vendidas por un peso igual de ara en La forma de

mune:ins; Pero ese no es NS que un cambio de forma de lingate a moneda, No s una venta, puse

{ue: mingsin previe interviene: um anzi doar es woa onza de oro indepemdionteense de su fopma

Ly enisiana conchiusidim se sl it et de ono poc pagel omeda cespakibada por el oo, Enes

caso el Lillewe o5 of simbaks de wna canticdad ste aro ignal a logue compra. Marx discute las ilusions

que sirgen del dinerg simbalica; véase K. Marx, op, dt,

(OMERCIO INTERNACIONAL 1

diaciones de la esfera del inlercambio. Entrard al atesoramiento o sera
fansformado en articulos de lujo.

Como habiamos visto, las constantes oscilaciones de 1a circulacién mercantil en lo
que se refiere a volumen, precios y velocidud, determinan que la masa del dineto en
curso refluya y afluya incesantemente. Esa masa, por consiguiente, debe estar en
condiciones de contraerse y expandirse, Ora es necesario atraer dinero bajo la forma
de moneda, ora repeler moneda bajo la forma de dinero. Para que la masa de dinero
realmente en curso corresponda siempre al grado de saturacién que caracteriza a la
esfera de la circulacién, la cantidad de oro y plata disponible en un pais ha de ser
mayor que la empeiiada en [a funcién monetaria. Mediante la forma tesurica del
dinero se satisface esla condicién’,

En los pafses donde la produccién de mercancias es todavia primitiva,
ks lesoros toman la forma de acumulaciones personales de oro disemina-
das por todo el pais. Pero a medida que la produccién de mercancias, y
onsecucntemente el sistema bancario, se desarrolla y se extivnde, los teso-
res se concentran en las bodegas de los Lancos™, Bajo estas circunstancias,
s excesos o deficiencias de dinero en oro en relacién con las necesidades
de la circulacién, se manificstan come incrementos o decrementos de las
reservas Je los bancos™,

Sin embargo, los lesoros en la forma de reservas bancarias son muy di-
ferentes de los tesoras particulares: para el banco, un excedente de reservas
bancarias sobre ¢l minimo requerido legalmente es una oferta de capital
bancario ocioso, capilal-dinero que podria estar percibiendo ganancias pa-
ra el banco, pero que, en cambio, est4 sin utilizacién. Un aumento en las
reservas de los bancos se acompafia generalmente por un decremento en la
tasa de inlerés a medida que Jos bancos tratan de converlir sus reservas en
apital, Al contrario, una caida en las reservas del banco por debajo del mi-
nimo legal tiene la tendencia a conducir a un aumento en la tasa de interés.
En vez de elevar ¢l nivel de precios, el efecto inmediato de un excedenle de
dinero en oro es bajar la tasa de interés: “Si esa exportacién [de capital]
ocurre en la forma de metal precioso, influird direclamenle sobre el merca-
do de dinerario, y por ende sobre el tipo de interés..." ™.

Pero ahora la pregunta es: jse puede asegurar que el hecho de que el
banco ponga en circulacién este dineto extra, via un decremento de la tasa

N K Marx, L eapital, edl. it T. |, Vol 1, p. 163,

7 K. Marx, Gontritmrion..., op. cit, pp. 136-137.

N Eaimportante sonalas e on o andlisis de Marx ol alesommicnta surge de los iazones estruckurales
especifivas de la produccion de nwrcanclas y/o Lo produceidin capitabists de mercanlas, En ol aed-
lisis keynesiane of atesoramiento se basa, en Gllima instaneia, on lis propensiones psicoldgicas.

7K Mars, B eapital, el cit, TN, Vol 7, po 743,
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de interés, implica también que la demanda el'.ecliva aumenta? Y si es ?si'
ino implicaria, a su vez ue, como consecuencia de esla demanc.ia Tfecm‘;a
mis alta, los precios evenlualmente aumentarfan, de modo que, h_na mente,
ki teoria cuantitativa serin correcta, después de todo? La respuesta de Marx
¢3 ineguivoca: no. ) . i e
Empecemos por seitalar que una oferta de ore incrementada pu

cierlamente conducir a un aumento en ia demanda efectiva, bicn ::hn?cta-
mente en la medida en que sus propictarios originales la gasten, o, ll'l(!ll'ec-
tamente, porque expanda las reservas bancarias y, en consecuencia, la
oferta de capital monetario prestable, lo que tenderfa a hacer bajar la l:’]sa
de interés quie puede, a su vez, anmentar el endeudamiento de jos capliia-
listas para invertir®. Sin embargo, aungue este aun‘ie{ﬂo ep la demanda
electiva pueda hacer aumentar lempomlment.e los precios de al‘was ;ne;'e
cancias, y por consiguiicnte elevar las ganancias en a]gu.nos $EC¢ loms:, el

eventualmente conducir a una expansion de la produccién para sal1sfac§er
la nueva demanda, A medida que Ja produccién se expande, los precios
bajan hasta que (sin que se modif iqum} los demais faclores que I.'Jl.ledal"l m;t;-
dir) recuperan sus niveles originales. En este caso la suma de' los precios de
todas las mercancins se habrd incrementado, no porque l:fl nivel de precios
haya aumentado sino porgue la masa de nu:*rcnncias arrojadas a la produ;—
cidén es mayor. Asi, en la medida en que un m-:femenlo puro en la oferta de
oro genere un incremento en la dmnamla'ul’cclw.'t (vs decir en lar}.l? qtllle Ao
expanda simplemente las reservas bancarias o entreen la pro.d uculon dear-
ticulos de lujo), también generard un incremento en la necesidad de mone-

' ro para la circulacién. '

d‘wﬁiﬁlzpof“l:mtc seiialar en esle punto que para Marx la idea‘de u? caplljlal-
fismo que lienda mis o menos al pleno empleo es una fantasia vu Igar. [ lr1
mero que todo, Marx observa que hay una u?::denc:a‘mherenle ene capi ai
lismo a crear y mantener una sobre-poblacién relativa de lrnba]adoresée
ejército de reserva de los desempleados”. chlfﬂdo, aun con un Patrén e;
do de capital fijo (planta y equipo), la expanmén.(':le la prDc’lucmé.n'pu‘ e
intentarse de manera fGicil por medio de la exk:nsnon };{u laa |r'ile'1\31hcac:16n
del tiempo de trabajo de una jornada fic t.mlm]o dada™. l:’or ulumo,sun re-
quisito intrinseco de ki produccion capitalista de mercancias, que esta regu-

ay ninginks relacicn autemdtica en ol andlisis de Man enln-’u[m ('&.Iitla cn.ln Lasa e mlerds]
?ﬁ ::I;:u]:x{nlm;:iat en ¢ nivel de inversion, La inver.sim depende, en ylllma ll\Sldanf‘la,de_ la PO;::::::
de oblener gananeling uns tasa de fnterés mids bi‘llil clf:v;n la m\tahllf:jml nefa :‘“—lerf;'o?ﬁ:cmiﬁu
dag con prestamss, Fero esto por st mismo no implica uni expansién anomdgdiics de Ty
77 K. Marx, Efeapital, e cid T F Vol 3, €25,
78 Op.cit., T. 1, Val. 4, p. 3146,
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lada sclamente por las fluctuaciones constantes del proceso de circulacion,
es mantener existencias de las diferentes mercancias, a fin de satisfacer las
exigencias de la circulaci6n sin interrumpir Ia continuidad del proceso de
produccién. Debido piecisamente a estas posibilidades, 1a continuidad dol

proceso de produccién se puede mantener junto con niveles de produccién
y ventas que varfan constantemente™,

Es importantisima comprender estas delerminaciones de ca pital circulante y fijo co-
mo delermiviaciones formales del capital en general, puesto queé en caso conlrario re-
sultarian incomprensibles una serie de fenémenos de la economia burguesa: los pe-
tiodos del ciclo econdmico...; el efecto de una nueva demanda: incluso el efecto de
nuevos paises productores de oro y plata sobre la produccién general. De nada sir-
ve hablar del estimulo ejercido por el oro australiane o un mercado recién descu-
bierlo, Si no estuviera en la paturaleza del capital el no estar nunca plenamente em-
pleado... Por otra parte tencmos las absurdas contradicciones en ue s¢ empantanan

los economistas -Ricardo incluido- que presuponen que el capital estd siempre emy
pleado plenamente...

Habiendo localizado Ia eritica de Marx a la teorfa del dinero de Ricar-
do*' podemos enfocar nuestra atencién sobre sus jm plicacienes para los
llujos de oro generados por eambios en b balanza del comercio internacio-
nal. Por cjemplo, en el caso de un superavit habra una entrada neta de or10
al pais y un aumento consecuente en la oferta de oro. En la medida en que
esto conduzea a un avumenio en la demanda efectiva, I produceidn se ex-
pandird y con ello las necesidades de la circulacién, Una parte de la oferta
deoro incrementauda se dirigirs entonces a satisfacer los requerimientos in-
aementados de la circulacién, una parte se amontonard en reservas banca-
fias, y una parte serd absorbida en Ia produccién ampliada de arliculos de

N K Marx, Clementos Jundamerttales para ta critica de la reovontia pulitica (Grundrisse) 1857-1858, Méxiva,
Sigho XXI Editores, Biblioteca def Pensamicalo Socialista, 1971-1974 (en 3 Yols), Val. 2, pp. 5287,

N K Marx, Grandrisse, ed. civ., Vol, 2,p 1.

Bl Manx tambign sefiala que I asnciacion emplrica de aumento en precios con of descubrimicato do
nuevas minas de oro, conduce a 1a idea de que la efena incrementada de ore cassa los precing nugs
tMtas. Sin eanbargo, como Marx lo indica, of descubrimiento de nma maeva mins de 1o 1nds produce
tiva bsja ¢l valor nnitaro fing) e uma onzn de oro ¥+ por taniy, cleva el nivel de previos., Esto por sl
misto significa yue serfa necesariv mas ore Para hacer circudar la misma masa de mercancias, o
cual canlleva unis elevacitn de la suma de precios dobide 2 an aunenio o of nivel de procios, con
R aimento corespondiente del oro en droulicion, Una porcion det naevo oo es absorbida pror
esia necesidad incrementada de oro circulante. Ademis, como estd bosqunjado mas artiba, ol niievo
ore sabrante weadird a aumentar Jy demmanda elvectiva ¥, por ko, Ja produccion. En esie casy 1y
sma de los precios aumenta porgue la produccion aumenta ¥ €540, & $U VOZ, Tequicre mds ore en
tircuiacidn. En la superficie, entonces, (o que vhservamos en Lales cimonstancias, €5 1n aimento de
precing sconpaiade por un aumenta en i oferta de nwtales Precioses existentes en ol mundo. g
los defensores e L leorls cuaniitativa osta correlacion s convietw on causalidak ol alza en Jos

precios o alribaida al auments de Ja ofera de ore, K, Marx, A Contrilrution..., ap, ¢it,, pp, 160-165.
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lujo hechos de oro. Adem4s, una vez que lomamos en cuenta el comercio
internacional, una parte del oro excedente puede ser reexportado en la for-
ma de préstamos al extranjero en busqueda de tasas de interés, o comao in-
versién extranjera en busca de plusvalia. Iistas Jdos allimas posibilidaces,
como veremos pronlo, se vuclven imporlantes en un andlisis marxista del
intercamnbio inlernacional.

De todos mexclas, Marx rechaza en forma eategérica la nocién de que un
aumento “puro” en Ja oferta de oro conducirs en general a un aumento de
precios:

De hecho, se Lrata de la vieja patraia de que las modificaciones en la masa de oro
existente, al incrementar o reducis In cantidad de medio circulante existente en el
pais, deben elevar o reducir los precios mercantiles dentro de ese pals. 5i se exporta
oro, segin esta teoria de la currency, los precios de las mercancias deben elevarse en
el pals hacia el cual emigra el org, y con ello el valor de las exportaciones del pals
exporlador de oro en el mercade del pais que importa ¢se metal... Pero de hecho, la
reduccién de la cantidad e oro salo acvecienta el lipo de interés, mientras que su
aumenlo lo reduce; y si eslas {luctnaciones del tipo de inlerés no se lomasen en
cuenta al establecer los precios de costo o al determinar la ofertay In demanda, las
mismas no alectarian en absoluto los precios Je las mercancias™.

Se debe observar en esle punto que la teorfa del dinero de Marx implica
no solamente un rechazo del mecanisino de [lujo de divisas de Hume, sobre
el enal se basan los resultados de Ricardo, sino también ua rechazo de las
diferentes versiones modernas {discutidas en la segunda seccibon de esle ca-
pitulo) que lo han remplazado.

El enfoque de los saldos onelarios, por ejemplo, dlescansaba en la caida
de la demanda efectiva del pais atrasado, que conducirfa a una caidadelos
precios en dinero. Pero esta conexién entre demanda efectiva y el nivel per-
mmanente de los precios es precisamente lo que Marx niega. De manera simi-
lar, estando el nivel de precios de las mercanclas determinado por su valor
relativo al del oro, el salario monetario no puede influir permanentemente
sobre el nivel de precios; por tanlo, tampoco funcionard la teorfa keynesia-
na de los precios.

Esto nos hace retornar a la posibilidad de tasas de cambio completamen-
le flexibles. Como hemos sefialado en la Segunda Seccién, el verdadero pa-
trén oro operd con una tasa de cambio flexible acotada por limiles (puntos
de oro) basados en los costos de transporte del oro, Eso significaba que den-
tro de sus variaciones normales era un sistema de tasas de cambio flexibles,

#2 K. Marx, Ef capital, ed cie, TUUN, Vol 7. CCHL, p 710
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mientras que en su modo “limitado” operé como un sistema de tasas de
cambio fijas.

De esta larga experiencii la leorfa ortodoxa hizo la abstraceién falsa de
que las tasas de cambio fijas y las tasas de cambio flexibles son dos regfme-
nes separados. En esle contexto las tasas de cambio lotalmente flexibles
son presentadas como un mecanismo por el cual tedricamente un sistema
capitalisla mundial puede estar constituido de monedas nacionales com-
pletamente “independientes”®, Como posibilidad teérica esta idea siem-
pre ha tenido una exislencia dificil: la historia de las monedas “flotantes”
sugiere fiertemente séle una flexibilidad limitada®, y la historia del siste-
ma monetario internacional es, en gran parie, una historia de integracion
monetaria creciente y no de separacién. En civrto sentido, la idea de tasas
de cambio totalmente flexibles determinadas tinicamenle por considera-
ciones de ofcrta y demanda, es una manifestacién mis det método general
neacldsico en el que todos los “precios” estan determinados solamente por
la oferta y la demanda, £n oposicion a esto el método de Marx pone énla-
sis sobre los limites intrinsecos de estas variaciones aparentes: en el caso
de los precios, éstos provienen de los tiempos de trabajo; en el caso de las

tasas de cambio, de Ja existencia de la mercancia dinero {como en los pun-
tos de oro).

LA LEY DEL VALOR Y EL COMERCIO INTEINACIONAL

El resultado més impoertante que surge de la critica de Marx a Ricardo es
quizds la distincién crucial entre valor y precio. El precio en dinero es para
Marx la medida externa del valor de una mercancia, La naturaleza misma
de la produccién de mercancias requiere no solamente que cada mercancia
sea estimada en términos de un equivalente universal (de donde se deriva
la necesidad del dinero), sino también que esta estimacién sea contingente
de una serie de factores, que van desde los caprichos de la oferta y la
demanda hasta Jos limites sociales impuestos por la reproduccién (de ahf la
regulacién, en iltima instancia, de los precios de mercado por el valor).

El andlisis de Marx del intercambio de mercancias denlro de una nacién
es de caracter(sticas diferenies al de Ricardo. En los siguientes parrafos ve-
remos que eslas diferencias implican necesariamenle un anilisis marxista
igualmenle dislinlo del inlercambio internacional.

83 L. B. Yeager, op. oif, p. 14,
& Iid, pp. 176-180.
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CUADRO 6
INGLATERRA PORTUGAL
Tela 100 horas 50 onzas de oro | 45 onzaade oro 90 horas
Vino 120 horas 60 onzas de oro | 40 onzas de oro 80 horas

RReexamen de los coslos comparalivos

Comencemos de nuevo con la conacida labla de Ricardo (Cuadro 6).
Portugal es absolutamente mis eficiente en las dos ramas de producciony,
dado e! valor del oro™ como 2 horas-hombre por onza, esta mayor
eficiencia se raduce direclamente en ventaja absoluta de costos, Los
capilalistas portngueses exportarin tely y vino, e Ingiaterea londrd que
equilibrar su déficit de comercio resultante enviando oro a I’orlug_al.

De acuerdo con Ricardo, 1a salida de oro bajaria tedos los precios en l_n-
glaterra puesto que disminuiria la oferta doméstica de dinero; al conlrario,
1a entrada de oro a Pertugal aumentaria todos los precios de las mercancias
portnguesas. Como hemos visto, este procese implica que, tarde o tempra-
no, la tela inglesa podria venderse mis barata que su contraparte portugue-
sa, asi que finalmente regiria el comercio bilateral. Ninguna naci6n tendria
que lemer el comercio porque éste beneficia a todos. ‘

Pero el mecanismo que conduce a esa conclusion armoniosa depende
precisamente del funcionamiento de la teoria cuantitativa de! t':lmero que
sabemos es falsa, por lo cual hay necesidad de reiniciar el anélisis.

Gracias a su ventaja absoluta en las dos ramas, los capilalistas portugue-
ses pucden vender méds barato que Ly competencia it_\glcsn. La lf:lu y ¢l vino
porlugueses invaden los mercados ingleses y el oro mg'lés empieza a entrar
a Portugal. En Inglaterra disminuye la oferta de oro micnlras que en Portu-
gal aumenta.

85 El valor de cualguicr mercancla es ka camtidad promedio de ticmpo dr trabajy necesaria p.?ra s:jl
produccion. £ esa medida, el ora producido en diferentes paises tendrd un valor que represcila
promedio de diferentes cantidades de tiempa de trabijo necesario en los diferentes palses (y minas}.
Esia distincion entre el tiempo Je trabajo pecesasio individial y ef promedio sor‘:ml. {valor) d‘esml:
pena un papel imporante en ol andlisis de b renta y delos excedentes de ganancia en M.mL I a‘r;l
definiitn del valor del ore no tevpona si bos tiempes de trabajo individuales s r'vhen:n 4 Las dile-
renwes condiviones de produccion de oro (diferntes minas) dento del pals o a dichas condicions
oRLas Ppakses.

&
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En este punto la teoria del dinero de Marx se hace critica, En contraste
con Ricardo, Marx niega expresamente cualquier vinculo entre cambios en
la oferta de oro estrictamente y el nivel de precios,

En cambio, segiin Marx, el primer efecto de una salida de oro de Inglate-
fra serd disminuir la oferta de capital-dinero prestable. Por otra parte, a me-
dida que la produccién de tela y vino ingleses sucumbe ante la competencia
extranjera, la demanda de capital-dinero también disminuird. Sin embargo,
cuando estos seclores hayan llegado a su tamaiio minimo (siempre habrd
ingleses qie nunca comprardn de los extranjeros), la fuga continua de oro
tenderd a elevar la tasa de interés; a medida que todo ello reduce la inver-
sién, baja la produccién de otras mercancias, En Inglaterra, por lo tanto, ¢l
drenaje de lingotes conducird a una disminucién de fas reservas bancarias,
afrenar la produccién y a una tasa de interés méds alta,

En Portugal, los efectos son exactamente opuestos, A medida que ¢l oro
entra a Portugal, una parte es absorbida por las necesidades incrementadas
de Ia circulacién de la produccién de tela y vino; una parte es absorbida en
la forma de articulos de lujo ¥ €] resto entra a ser parte de las reservas ban-
carias ampiiadas. Este 0iltimo efecto incrementard la oferta de capital-dine-
1o prestable, bajando las tasas de interds y tendiendo a expandir la produc-
cién en general. Asi, 1a entrada de oro en Portugal aumentar4 las reservas
bancarias, expandira la produccién y bajaré la tasa de interés.

Nos enconiramos entonces con que, segin el andlisis de Marx, la des-
ventaja absoluta de Inglaterra se manifestara en un déficit comercial créni-
co, compensado por la salida persistente de oro. Por otra parte, la mayor
eficiencia de Portugal en la producci6n se manifestar4 en un superévit co-
mercial crénico, compensado por una acumulacién continua de oro.

Es obvio que seinejante situacién no puede seguir indefinidamente™. Si
consideramos tinicamente los flujos de mercancias, a medida que las reser-
vas bancarias de Inglaterra declinan, 1a credibilidad en la £ inglesa tam-
bién baja; eventunlinente tiene que derrumbarse, ¥ con ella el comercio en-
tre Inglaterra y Portugal.

El final no sc tienc que producir de manera tan abrupta, FHemos seftala-
do antes que, a medida que las reservas inglesas disminuyan, la tasa de
interés en Inglaterra subird; de manera corsespondiente, al ritmo que el ca-

% Fxcluimos del andlisis vl caso en gue Inglaterra es lambién prodicior de oro (directamenie o por
medio de sus colonii), ya que esio es obviamente una circunstancia especial. Si consideramon 1
privhuccion de oro comne Tlevida a cabo en wctercer pats {Alrica del Sur), Ia Gnica furmas como
Inglatesra poslila adquirie or sedda exportandn hacia Africa del Sur. Pero dadas las condiciones de
este ejrmplo, ca el Inglalerma esta on desventaja en las dos mercanelas (exportabies), setd Mot
gal of ue exporte a Surdfrica, ao Inglaterea,
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pital-dinero se amontone en Portugal la tasa de interés bajard en este pals.
En algiin punto, serd ventajoso para los capitalislas portugueses prestar 5[:
capital-dinero en el extranjero, en Inglaterra, en vez de lu.nccrlo en su pals.
Cuando esto ocurra, vl capital financiero de corlo [Tlazo ird de Porluge{l a
Inglaterra®, la lasa de interés en Inglaterra se nwer!ué ¥ em p'ezar{h a ba.}nt,
mientras Ia de Portugal subirs hasta que, a cierto nivel de (lujos de capital
de corto plazo, las dos sean iguales. N

Pucde parecer que en este momento la siluacion [uem.equ:hbr’ada: In-
glaterra con déficit comercial crdnico que cubre por med}o clg préstamos
internacionales de corto plazo y Portugal con s superdvit comercial que
permite a sus capitalistas hacer préstamos iniern:lcionales: I’e‘ro asto, desde
luego, no s completamente coirecto: Ins. préslamos C-’:}'Il-’lll.‘;l:ls se hncer'\
para oblener ganancias {en la forma cde lnllt'l‘q?mrs}.’/\sn, lngl.n'.lerra !endra
que pagar finalmente no solo el préstamo original sino lambicn los intere-
ses. El efecto neto debe ser una salida de oro de lngt.ﬂurrakﬂaum]ue en un
fucha posterior. Con lodas las demnds circnnsl..'mci.xs iguales™ hay que pagarn
al final, acosada por déficit comerciales crénicos y deudas acrecentadas, In-
glaterra debe sucumbir. N

Los resultados anteriores tienen un sonido desagradablemente familiar
cuando se expresan en 1érminos de paises capitalistas clesarrollados y sub-
desarrollados. Es curioso que, en ¢l ejemplo de Ricardo, Inglaterra es el pa!s
capitalista subdesarrollado (PCS), con su eficiencia generalmente mds baja
como reflejo de su nivel de desarrollo menor. Portugal, por el contrario, co-
rresponde al pafs capitalista desarrollada (FCD). '

Puesto en estos téyrminos, podemos decir ques en el libre comercio, fa
desventaja absoluta del pais capitalista subdesal:rollado 'lendr.i €Omo re-
sultado déficit comerciales erénicos y préstamos internacionales acrecen-
tados. Tal pafs estard con déficit crénico y crénicamente endeudado,

En nuestro anilisis hemos supuesto hasta ahora dos mercancias tan s6lo,
asi que una ventaja absoluta implica mayor efliciencia en lu. pmdu‘ccxén de
ambas: de olra manera, serfa obviamente un caso de ventaja relativa. Pero
cunndo consideramos todo el rango de productos posibles en los dos pal-
ses, se hace evidente que a pesar de una superiotidad gen L:l’.‘.ll en la produc-
cién, el PCD puede, no obstante, producir clertas mercancias a cos}o mayor
que el PCS, e incluso no producir olras. Puesto que estamos considerando

87 Bajo ol patrdn om, en vl o de una fuga de oro ef hanco cont sal de un [Nllf:i lt:m‘t}m:len:gnlf'.::ll}:
escasa o) dinero, previsamente con el fin de clevar fa tasa de iderbs ¥ atracr capital extrang
curt plazo (véose K, Marx, 11 copitef, ed. v, T, II‘I, Vuol. 7, (T.‘.‘!ﬁ, pp. T1-742)- domis inual el

88 Tl punio erucial de los apgunwnios el comercio libre es provisamenie que, todo lo demds igual.
comercio beneliciard i Jas partes interesadas,
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tedavia los precios directos, las inicas exportaciones posibles del pafs sub-
desarrollado serdn precisamente de los tipos mencionados arriba: mercan-
cias que se pueden producir a menor valor y/o mercancfas que sélo dicho
pais posee™. De manera general, estos tipos de mercancias reflejaran venta-
jas locales especificas lo bastante grandes para sobreponerse al menor nivel
de eficiencia general del PCS: un buen clima, abundancia de recursos natu-
rales particulares, ubicacién propicia, etc.; no importa que haya salarios
mds bajos, pues en el caso de precios directos el nivel de salarios afecta las
ganancias, pero no tiene efecto sobre los precios, Bajo estas circunstancias el
pais subdesarrollado puede efectuar con dificultad unas pocas exportacio-
nes; aunque, por supuesto, su comercio global quedari todavia en déficit y
su posicion seguird siendo 1a de un pais deudor. El comercio no servirs para
eliminar la desigualdad sino para perpetuaria.

Este resultado no se modifica sustancialmente cuando consideramos los
precios de produccién. Como en un pais dado el precio medio de produc-
cdn es igual al precio directo promedio, la ventaja global del PCD permane-
teigual. Lo que puede cambiar, sin embargo, son las posiciones comerciales
de los sectores individuales. Dentro de cada pals, los seclores con alta com-
posicion orgdnica tendrin precios de producceién por encima de sus precios
directos y los seclores con composiciones bajas tendrin precios de produc-
tidn menores que sus precios directos; pero este efecto de dispersidn es vali-
do en ambos paises, en diferente grado, asf que es muy posible que en cual-
quiera e los dos paises algunos sectores anteriormente marginales puedan
enirar en la competencia inlernacional mientras que olros se retiren.

En fin de cuentas, por lo general los paises capitalistas desarrollados do-
minarin el comercio ya que su mayor eficiencia les permitira producir la
mayoria de las mercancias a valores absolutamente mas bajos y, por lanlto,
venderlas a precios de produccidn absolutamente mis bajos, en promedio.

Sobre todo, se debe tener presente que estos resultados representan las
tendencias automilicas del comercio libre y sin impedimentos entre nacio-
nes capitalistas con diferentes niveles de desarrollo. No es el monopolio o
la conspiracién sobre lo que descansa el desarrollo desigual, sino la libre
compelencia misma: el comercio libre es un mecanismo para la concentra-
tién y la centralizacién del capital internacional como el intercambio libre
dentro de una nacién capitalista lo es para la concentracion y la centraliza-

B Las mercancias cuya produccion os propia de una sola nacidn ostin contempladas, en realidad, en
lo cateegoria o percancias qre poeden ser producidas a un cosio mas bajo en esta nadon que cn
cualijuier otra pars. En consecuencia, desde shora nos referimos solamente a esla Gltima calegoria,
que ¢35 mis general,
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cién del capital doméstico. Regresaremos a este punto después de conside-
rar los efectos de la inversién directa,

A este propdésito, es de interés comentar que el comercio enlre naciones
capilalistas con mis o menos el mismo nivel de desarrollo tendrd un patrén
de caracteristicas diferentes. Consideremos ¢l ejemplo que est4 en el centro
del modelo Hecksher-Ollin-Samuelson, en el cual ambos pafses capitalis-
tas posecn la misma lecnologla y el mismo nivel de productividad de forma
que la ventaja absoluta es imposible, En este caso limite, factores como el
t‘.‘l]ma, la localizacidn, la disponibilidad de los recursos, la experiencia, las
invenciones y, sobre lodo, la lucha compeliliva enlre capitalistas, se vuel-
ven de suma importaneia, Se esperaria un palrén de comercio mds o menos
balanceado en esle caso, con una gran variedad de bienes producidos en
ambos paises, y con la ventaja alternindose en ciertas mercancias en el cor-

to plazo. Esto es completamente diferente del desbalance estructural del
comercio PCD-PCS.

LEfectos de la inversion directa

En el aniilisis del comercio internacional es tradicional separar los flujos de
mercancias de los flujos de capital (inversion directa). La ley de costos
comparitivos sc usa, enlonces, para justificar los patrones de comercio de
mercancias, mirntras que la inversién directa se trata (separadamente) como
transferencia Je ahorro de las naciones capitalistas ricas a sus parientes
pobres™. Los paises capitalistas subdesarrollados salen entonces doblemente
benditos: la abrumadora superioridad productiva de las naciones
desarrolladas se manifiesta dnicamente en {a baratura de sus exportaciones,
mientras que su riqueza incomparablemente mds grande se manifiesta en una
masa de capital deseosa y dispuesta a ir hacia ellos para ayudar a la
propagacidn de [a libertad, de ka igualdad, de I propiedad y de la Coca-Cola.

La seccién anterior ha demostrado que la ley de los costos comparativos
no es vilida, aun sobre sus propivs fundamentos. La concentracion y cen-
tralizacién que son inherentes a la produccién capitalista son parle del ca-
pitalismo mundial como lo son de cualquier entidad individua! nacional;
ninguna forma de intercambio, sea nacional o internacional, puede hacer

W Fste os el andlisis onodex e los efectos de b4 inversion disecta, aunee se reennoce generalmenie
aque ol tewresna de nivelwidn ddel provio de b factores (derivado del saadelo Flecksiwr Ohlin-Samual-
aon de comemin de aercanefas) eliming 1das Lis razones para 1y presencia de flajos imermacionales
de capital, Segiin este Womna, of comercin du mercascla fuabick pur st solo Las tass de salarios
de gananciaz on lwdes lus palses, asi que na habra ningin provechs para ln inversidn exteanjera, ’
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més que dar expresién a las leyes fundamentales de la produccién capita-
ista. En vez de negar la desigualdad del desarrollo, el comercio de mercan-
das Jo afirma y fortalece.

Pero, ;qué haremos entonces con los anélisis exislentes de los efectos de
la inversion directa?

Por una parte, el andlisis econémico ortodoxo afirma que la inversién
directa “ redistribuye los ahorros mundiales”® desde las naciones capitalis-
1as ricas hacia las pobres, que tienen la tendencia a eliminar la desigualdad
internacional al reducir el crecimiento de los pafses que invierlen y aceleran
el crecimiento de los que la reciben. Como tal, jno puede compensar los
dlectos agravantes de la desigualdad del comercio de mercancias?

De otra parte, como he bosquejado antes, tanto el anélisis marxista con-
vencional como el de Emmanuel dependen mucho de la exportacién del
capital como el factor critico del imperialismo maderno. Pero ambos anali-
sis se basan en la aceptacién explicita de la ventaja comparativa (en vez de
ventaja absoluta), una ley que, sabemos ahora, es incorrecta. jHasta qué
punto, en cansecuencia, el derrocamiento de esta ley modifica también una
¢ las dos teorias del imperialismo arriba mencionadas?

Estas consideraciones nos llevan directamente a Ia pregunta central de
ssta seccién: ;de qué manera la consideracién de la inversién directa mo-
difica 1a ley del intercambio internacional derivada anteriormente? A fin
de conleslar, cmpcemos por desarrollar los determinantes de la inversién
extranjera.

Recordemos los resultados de los flujos de capital mercantil (es decir, de
mercancias): en promedio, la eficiencia producliva absolutamente mayor
del PCD se traduce en precios internacionales mis bajos para sus produc-
tos. Si consideramos los productos cuyo consumo es comin parta los dos
paises™ el PCD dominaré el comercio, y el PCS realizari a duras penas ex-
portaciones solamente en aquellos sectores donde las ventajas locales, <o-
mo el clima, disponibilidad de recursos, etc,, sean tan grandes que puedan
compensar su eficiencia generalmente méds baja.

Debemos tener presentes los elementos de esta relacién. El PCD tiene la
ventaja precisamente porque posee una estructura producliva més desa-
rrollada, dos aspectos imporlantes para nuestro andlisis: primero, una lec-
nologia superior; y segundo, una fuerza de trabajo més condicionada a la
produccién capitalista. El PCS por su parte, tiene una tecnologia inferior y

9 1% B. Kenen, op, cif, 29,
9 En s andlisis igransunos b omacitn de pattencs g Constmo, aanque S5 IepIesEnian i aspecs:
1o importante de L inemacionalizacion del caprital.
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una fuerza de trabajo no acostumbrada todavia al trabajo asalariado. La
mayor eficiencia de produccién en ¢l PCD se debe, en parte, a su tecniologfa
superior y, en parte, a la mayor productividad directa de su fuerza de tra-
bajo. El término “productividid directa” se refiere al hecho de que, incluso
cuando las dos fuerzas de trabajo utilicen la misma tecnologfa, la fuerza de
trabajo del PCD probablemente produciri un mayor producto a causa de
su mayor acondicionamiento a la produccidn capitalista, su mayor familia-
ridad con las mdquinas, etcélera.

Sobre Ia base de estas diferencias, el capital mercantil facilitari el comer-
cio entre los dos paises en aquellas mercancias que son de uso en uno u olre
pafs. Pero nétese que, mientras las diferencias en el desarrollo se imanifies-
ten de las maneras mencionadas arriby, los medios de produccién de los
dos paises no se encontrardn entre las mercancas de inlercambio: los capi-
talistas <e cada pais utilizar&n los medios de produccién consislentes con
su nivel general de desarrollo.

El capital mercantil, ao obstante, Heva necesarisimente consigo la posibi-
lidad de modernizaciém: los capitalistas de) PCS pueden {y lo hacen) cam.
biarse a la teenologla superior del PCD. Pero hay muchos faclores que van
en contea de esla;) ¢l costo y la escala mncha mayores de las téenicas avan-
zadas, la compleja interdependencia necesavia entre diferentes téenicas pa-
ra que cualquiera de ellas sea viable, y la necesarin mayor socializacién de
la fuerza de irabajo. Por estas razones, la modernizacidn desde adentro co-
ma tendencia inherente de las relaciones comerciales, os generalmente anu-
ladla por otra tendencia inherente mds poderosa: la modernizacién desde
afuera, o inversién directa”,

Precisnmente agquellos factores que van en contra de una modernizacion
Jdesde adentro lienen la tendencia a favorecer la inversion directa: los capi-
talistas del PCD tienen mwuicho mas capital disponible para invertir, conocen
bien las técnicas modernas y tenen acceso a todos los trabajadores con la
especializacién necesarin. Pero el factor mds importante que faverece a la
inversién direcla, como veremos, es el bajo nivel de salarios en el PCS,

Durante el andlisis del comercio de mercancias, las diferencias de salario
no parecian ser un factor importante. En el caso de precios directos, el pre-
cio se determina inmediatamente por el valor; 10s salarios afectan solamen-
te las tasas de ganancia. En ¢l caso de precios de produccién, como la tasa

94 Ealo de ninguna manees implica que sew imposible paa on 05 pasticnlar medernizarse desde
adentpe, comeampEoce ey imposibde pars un pois capivilisk pequena articielar dar el sale ente
s grandes. Devtro del alcance de este caplfiules dnicamente nwe ocupo dge anadizar las fendencias
abrumadoras del lilne comercin y de I conipewnuin eotus wiciones capitalistas,
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de salarios afecta la tasa promedio de ganancia, puede influir el grado de
desviaci6én entre precios de produccién individuales y precios directos; pe-
ro el precio medio estd todavia directamente vinculado al valor. Hasta este
punto, por fo tanto, ha sido necesario cenlrarse en las diferencias en la efi-
ciencia productiva como las manifestaciones més importantes del desarro-
lle desigual, aun cuando ias diferencias de tasas de salarios entre PCD ¥
PCS sean sintomaéticas en grado sumo de la disparidad enire sus niveles de
desarrollo. Sin embargo, una vez admilimos la posibilidad de movimientos
internacionales de capital industrial, las disparidades salariales entre pafses
capilalistas se vuelven un factor importante en si mismo,

Consideremos el caso de un capital individual en el PCD. Si ignoramos
los costos de transporte, el mismo precio rige en todas partes. Asf, se nece-
sitard mas o menos la misma cantidad de oro para construir y aprovisionar
una cierta clase de fibrica en cualquier parte del mundo: [a inica diferencia
entre pafses vendré de los diferentes costos de 1a fuerza de trabajo, es decir,
de los efectos combinados de las diferencias en productividad directa y las
diferencias entre tasas salariales.

En El infercumbio desigual..., Arghiri Emmanuel sefiala que, aunque la
praductividad directa el trabaje cs gencralmente més baja en el PCS, ol
nivel de salarios es lodavia mis bajo: mientras que la productividad directa
“del trabajador promedio en las dreas subdesarrolladas es de 50 a 60% de la
productividad del trabajudor promedio en las dreas industrializadas... el
salario promedio en los paises desarrollados es cerca de 30 veces el salario
promedio en Jos paises atrasados...”™. Esto significa que aunque se necesila
aproximadamente el doble e lrabajadores en el PCS para producir el mis-
mo producto de una fibrica dada, que lo que se necesitaria en el PCD, cada
trabajador cuesta solamente 1/30 al capitalista del PCD de lo que costarfan
los trabajadores en su pais; el efeclo neto es que la némina promedio para
una fsbrica localizada en el PCS seria 1/15 de lo que seria en su pais; la
mano de obra barata atrae la inversién extranjera.

Debemos enfatizar a este respecto que la mano de obra barata no es la
Gnica fuente de atraceidn para la inversién extranjera. Todo lo demds igual,
las materias primas baratas, un buen clima y un lugar propicio (si conside-
ramos los costos de transporte) también son importantes para hacer atracti-
vos al capital extranjero ciertos sectores de produccién. Pero estos factores
son especificos en escasas ramas tan sélo, mientras que la mano de obra
barata es una caracteristica social general en los PCS, cuyas implicaciones

M A Emmanuel, op, 6it., p. 48,
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se extienden a todas las dreas de la produccién, aun aquéllas que todavia
estén por ser creadns.

Una consecuendia inmediata gtie tesulta al considerar 1a inversién directa
¢s que las industrias de exportacién de los PCS sobresalen como el primer
objetive del capital extranjere. Como hermos vislo cuando tratamos los flujos
de capital mercantil, los inicos sectores del PCS capaces de sobrevivir son los
de aquellos productos que no lienen una conlraparie exlranjera, asi que no
enfrentan competencia de las importaciones, y aquéllos que enfrentan compe-
lencia extranjera pero que pucden sobreponerse debido a las ventajas locales,
tales como nuderias primas abundantes, ele., que les permilen compensar su
teenologia generalmente inlerior y su productividad lboral mis baja. Este al-
timo grupo de seclores, si existen, se vuelven los sectores exportadores del
PCS. Y una vez que la posibilidad de inversian fordnea se tomna en cuenta,
vslos seclores de exportaciin se vaelven los candidatos principales para lato-
ma exiranjera; aun cuando los capitalistas extranjeros luvieran que traer traba-
jadores de su propio pais, su superior teenologia todavia les permitiria apro-
vechuarse de L malerias primas baratas, ete, para oblener ganancias excepcio-
nales; ademds, puesio que la mane de obra en el PCS est4 disponible a un costo
neto mas bajo™ los sectores de exportacién empiezan a parecer todavia més
atractivos a los inversionistas extranjeros,

Los seclores que se canlinan Gnicamente a la produccion doméstica no
eslan exenlos de esle proceso. En tanto existan dentro de este grupo ciertas
industrias en las que la teenologia superior del capital extranjero y el coslo
neto s bajo de la mano de obra permitan a los capitalistas de un PCD
sacar ganancias mayores (ue en su propio pais, eslas industrias también
serin presa de la invasion extranjera,

En todos los sectores sujetos o esta disciplina el capilal extranjero enlra,
porque al vender a los precios existentes, 0 aun mis bajos, puede disfrutar
de una tasa de ganancia mds alta que la vigente en su pais. Los precios exis-
tenles, sin embargo, son los precios de produccién de estos sectores, que
incorporan la tasa media de ganancia del PCS. A primera vista parecerfa
que la inversidn directa iria solamente del PCD al PCS si la tasa media de
ganancia del primero fuera mis alta que la del segundo —a causa de salarios
miis bajos, por ejemplo, en ol PCS, Pero esto no es necesario. Por medio de
la modernizacidn desde afuera, o] capital extranjero rebaja el precio de cos-
lo Je una mercancia y aumenta su rentabilidad. Asi, aunque la tasa nacio-
nal de ganancia en el PCS fuera inferior a la del PCD, los sectores moderni-

95 Bl eosks seto se vefiem eneste case al hochio de que 1a senor productividad direcee de Ly (nerza de
irabajn en ol PCS es compensada con croves por ks Gusas de salarios 4Gn més bajas,
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zados por el capital exiranjero podrian rendirle una tasa méas alta que los
dos promedios nacionales™.

Por consiguiente, sin tomar en cuenta las diferencias reales en las tasas
medias de ganancia de los dos paises, el capital extranjero tratars de entrar a
las industrias en las que pueda disfrutar de ganancia mayor {con los precios
actuales) que en su pais, Mientras lo hace, sin embargo, la competencia entre
capitales exlranjeros por estas ganancias en exceso llevard a un aumento en
la oferta de las mercancias producidas, forzando sus precios a la baja y, en
consecuencia, reduciendo las ganancias excedentes que les atrajeron en un
primer momento. Dondequicra que pare este proceso, es claro que termina-
ra reduciendo los precios en las industrias escogidas hasta que el capital ex-
lranjero invertido en ellas gane la misma tasa de ganancia que en su pafs.

Desde el punto de vista del capital local, Jos efectos de la inversién extran-
jera serdn desastrosos, por lo general. Los precios que existian antes de Ja mo-
dernizacién desde afuera eran precios de produccién que incorporaban la tasa
media de ganancia en ¢l PCS, Cuando estos precios son forzados hacia abajo
por el influjo de capital extranjero, los capitalistas locales serdn expulsados del
comercio a areas todavia no afectadas o a nuevas industrias creadas para satis-
facer Ias necesidades de los seclores deminados por el extranjere,

Hasta ahora nos hemas confinade al andlisis de los efectos de la inver-
sibn directa en industrias que ya existian en el PCS. Dado que solamente
unas pocas industrias sobrevivirian a los rigores del comercio de mercan-
cias, la pregunia que surgié fue: joyudard Lo inversidn directa a compensar
la devastacion de la competencia de imporlaciones extranjeras, 0 empeora-
t las cosas?

Desde el punto de vista del capital local, Ly respuesta parece ser inequi-
voca: jempeorard! Luchando para explotar a sus trabajadores en paz, los
capitalistas locales se encuentran rodeados por demonios extranjeres: en
primer lugar, sus industrias son arruinadas por importaciones baratas y,
después, las que sobreviven, json tomadas por el capilal extranjero! No es
de extrafiar que el proleccionismo se convierta en su religion.

La invasion y la absorcitn de las industrias exislentes en el PCS no agota las
posibilidades inherenles a la inversién direcla. Debe recordarse que lodos los

% Supengami que s asa nwdia die ganancia en ol PCS fueea 105, Si el cobre wviera oo precio de
costo D = 100 onzas de oo, su precio de produccion {antes de la inversion directa) serfa [ = 110
onzas. Ahara, aun si la lasa promedio de ganancia en ol PCD fuera 15%, ol capitsl extrangero iratn la
deemtrar en L produccidn de cobre en el PCS 8 por neadio de s modernizacion padiera eebajar el
preciede costo del cobre, digamos a 80 onzas, puestoe sue entences, al procio actusl del cobre de 110
onzas, ¢ aun mis bujo, esic capital extranjero paxifia eecibir una tasa de ganancia mayor que el 15%
que recibizia on sy pals.
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capitales compilen uno contra otro. Esto significa que cuando. el capital
proveniente del PCD toma la forma de inversidn extranjera compite no sola-
mente con el capital del PCS sino lambién con el capital que qued6 en su pals.
Alli donde puede aprovechar la nuno de obra barata del PCS5, el capital nuevo
en el PCD se pruede erigir en oposicion a las industrias existenies en su pas,
abriendo fAbricas en ¢l exiranjero y exportando los productos (mds baratos).

Vemos entonces que la alraceién de by mano de obra mds barata para el
capital extranjero puede ir en detrimento, no solamente del capital local en
el PCS, sino también de ciectos tipos de capital en el PCD. Esta es la razén
por la que el lamado al proteccionismo resuena en ambos lados de la bre-
cha del desarrollo, Alli donde el capital mercantil domina, o donde la inver-
sidn extranjera todavia no amenaza al capital del pafs de origen, se escucha
solamente of gemido lastimero de los capitalistas del PCS reclamando el
proteccionismo. Pero cuando la inversién extranjera se desarroila, al !Junto
de competir con la produccion misma del pais de origen, la proteccién se
vuelve rapidamente la realidad del inomenlo. Solamente quedan los parti-
darios del libre comercio, alreciendo en venta incansablemende Ia medicina
palentada de Jos costos comparativos. ) ]

Desde un punto de vista nacionalisla, los efectos de la inversidn tlll’ﬁ(ifi
sobre el PCS aparecen mezclados. Hemos vislo que el comercio mercaniil
seri dominado por el PCD; ¢l PCS surgird como perpeluamente endeuda-
do y también perpetuaniente en déficit, )

En cuanto el capital extranjero invade las industrias sobrevivientes aia-
de el insuito al dafio, aumentando la dependencia del PCS con relacién al
mundo capitalista desarrollado. La inversién directa, es verdad, reduce los
precios y moderniza las industrias; pero, como lo enfatiza Emmanuel, Jos
precios de exportaciones rebajados son realimente una pérdida para la na-
cion comao un todo, puesto que constitiyen un deterioro de los términos de
intercambio y, por consiguiente, un empearamiento de la balanza comer-
cinl. Ademds, lo importante para Emmanael seria el becho de que tantol
modernizacién como la disminucién de precios son mecanismos por 10s
cuales la plusvalia producida por los trabajadores del PCS se transfiere
realmente a los capitalistas exiranjeros. Ello, argumenta, hace més graf'ude
la brecha entre pafses desarrollados y paises subdesarrollados fortalecien:
do a los ricos y debilitando a los pobres: “La riqueza genera riqueza... La
pobreza genera pobreza””.

97 A.LEmmanuel, op. cit, p. 131,
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Enunanuel no ve, sin embargo, que la inversi6n extranjera puede tam-
bién trasladar industrias del PCD al PCS para aprovechar las ventajas de
mano de obra barata. En la medida en que esto se cumpla, la capacidad de
exportacion del PCS se fortalece (aunque bajo el control del capital extran-
ero) al anadir los nuevos sectores, Este lado de la inversién extranjera ten-
derd a mejorar la balanza comercial de la nacién snbdesarroliada ¥ a crear
nuevas fuendes de erupleo para sus tabajadores.

Pero el error fundamental en el andlisis de Emmanuel es més profundo:
pueslo que acepla la ley de costos comparativos como vilida sobre sus
propios fundamentos, se ve obligado a echar toda la culpa de la desigual-
dad internacionnl a los cfectos de la inversion directa. Puesto que identifi-
@ los salarios mds bajos del PCS como el factor bisico que motiva a la
inversion extronjera, Emmanuel debe argumentar que la solucién al pro-
blema del desarrollo desigual vs nivelar los salarios entre paises. Al ha-
eerlo, el flujo de capital industrial del PCD al PCS cesaria y con é todos sus
dectos deleléreos.

Peto sabemos que, en realidad, la ley de costos comparativos de Ricardo
e incorrecta: independientemente de la inversién directa, el intercambio
de mercancias, por si mismo, lraerd como sesultado I pobreza del PCS. Al
tontrario, la inversién directa puede ser una “compensacién” de cierto 1 po,
si bien finalmente intensifica la desigualdad del desarrollo: las entradas de
apital extranjero, aundque puedan ser reembolsadas en forma multiplicada
debido a las repatriaciones de ganancias son, no obstante, una fuente im-
portante de préstamos de largo plazo para compensar los déficit de comer-
to crénicos. En esta medida son generalmente preferibles a Jos flujos de
apital financiero voltil sobre los cuales se basan los préstamos a corlo pla-
. Ademiis, como hemos seialado arriba, la inversién directa puede llevar
ala creacion de nuevas industrias en el PCS que pueden ayudar a reducir
sudéficit comercial, asi como a aumentar el empleo dentro del pafs.

El aspecto bisico, que la solucién propuesta por Emmanuel pasa com-
pletamente por allo, es que se esta condenado si se hace ¥y también cande-
made si no se hace. Lo qite Emmanuel ve como una desigualdad entre na-
tiones es en realidad la manifestacién internacional de la desi gualdad entre
wpitales, inherente al desarrollo necesariamente desigual de las relaciones
apitalistas de produccién. La concentracién y centralizacién como tenden-
das inherentes al desarrollo capitalista son vilidas en el plano internacio-
nal y en el nacional. En uno u otro caso, los patrones de intercambio son
sinternas y no causas, de estas leyes fundamentales. La nivelacién interna-
tional de tasas de salarios no puede resolver el problema del desarrollo des-
igual en el capitalisme mis de lo que 1a supresién de un sintoma pucde
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curar la enfermedad. El problema esta en el capitalismo, no en sus sinie-
mas: reclamar el misma salario en todas paries es en realidad argumentar
que la explotacidn de los trabajadores deberia ser igual en lodos lo paises™
sin discriminacién de raza, de color, de religién o de pafs de origen. Demo-
cratico es, sin duda, pero limilado on sus implicaciones,

Transferencias de valor

Uno de los resullados obienidos en la seccidn anterior fue que la inversion
extranjera ayuda a crear la estructura tipicamente dualista de las
exporlaciones de los PCS. Necesitamos examinar a continuacién la
consecuencia que pueda tener esta estructura dual para las transferencias
de valor enlre paises™, Comenzaremos por seiialar que hay dos tipos
principales Jde transferencias por considerar'™,

Los tipos de transferencias méis familiares son los relacionados con la
formacién de una tasa general de ganancia. Las industrias que tienen altas
composiciones orgdnicas (C/ V) lendrin precios de produccién por enci-
ma de los precios directos, mientras aquéllas con bajas C/ V' tendran pre-
cios de produccién por debajo de los precios directos. De esta manera la
formacién de precios de produccion transficre plusvalia de las industrias
con baja compasicién organica hacia las de mas alta composicion.

Esias transferencias du valor entre industrias surgen de las desviaciones
de los precios de produccién con respeclo a los precios directos -esto es, de
los precios correspondientes al valor social. Pero la formacién de un valor
social de industria implica transferencias de valor en el interior de una in-

ot Eslo, 1ambitn, os Bgivanwnie imposible. Bl nivel de vida @) salario real) de Jos irabajadores en
cualgiior pus detwe ostar limindo, al fin de caentas, por el nived de desarrollo de sus (uerzs pro
ductivas, zPor medio de qua magin poded el irabajador de L india alcanzar o] mismo uivel de vide
fue el irabajador nopcanericano? Bl producuo social total per cApita en L India -usando cualquies
indice— o mas bajo e ol salasio real del wabajador noricamericano. Inchuso st los iabajadores e
1a Indiin consunvicrin s prodecko social entero, 1as diferencius e salario real no serian eliminadas
—peto naturalimente o eapital de la Tndia bo serfa. Asf el invenlivo para la inversion extranjera -1as
diferenwias saliriabes- permaneceria, micras ore a compeiencia =los capitalistas tocales- jhabria
desaparecida hace mucho tiempo!
Las transferencias de valor 4 que nos referimas agqui son Las ocasionadas par ias desviaciones de
procios en wlacién con los proecios direios. En Ll medida san mny diferentes de la repatriacion de
utilidades, intereses, eic., que son trmslerencias de los distintus componentes de ta ganancia en
peneral st s, de 1a gananei dhe voopresa, inends, sentas, regallas, dividendos, eietiera),
1K T wenlialae | Divy o e tipes i iaosfosomeing de valor, esmide Ty presegueia prodduceidn de mercan
clig Haciz b produccion capisalista. No olstaae s impostarsia paca adelantar cualguder andliss
concren, (queda por fuera del abcance de 1a presente disension.
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dustria, ya que el valor social es en sf mismo el promedio de los valores
individuales de diferentes productores ubicados dentro de la industria.

En una industria diferentes productores trabajarén, en gencral, bajo di-
ferentes condiciones de produccién. Ello debido, en parte, a diferencias de
fertilidad de tierras y minas y, en parte, a diferencias en los métodos de
produccién. En este dltimo caso, mientras los productores més inferiores
lienden a ser progresivamente marginados la introduccién permanente de
nuevos mélodos de produccién tiende a convertir los capitales previamen-
te superiores en relativamente inferiores de tal manera que en algin mo-
menlo coexistirdn varios métados diferentes.

Todos los productores de una industria compiten en el mismo mercado
§ sin importar cuales sean sus condiciones de produccién. Y lo que importa
en el mercado es la cantidad total de produclo, per lo tanlo, la cantidad
otal de tiempo de trabajo abstracto requerido para su produccién. En esta
medida, cada mercancia representa en el mercado el tiempo de trabajo pro-
medio y, en consecuencia, las condiciones promedio de produceion™, Las
mercancias producidas bajo mejores condiciones que las del promedio ten-
drén valores individuales inferiores al valor sociai {meclio), puesto que pro-
ducirlas toma menor tiempo de trahajo que el promedio; por su parte,
wuéllas producidas en peores condiciones que el promedio tendrén valo-
res individuales mds allos que el valor social.

Se deduce que si la mercancia fuera vendida a un precio proporcional a
s valor social (es decir, a su precio direclo), los capitales més eficientes
realizarian mds valores de los que producen, ya que tienen valores indivi-
duales bajos. Y al contrario para los capitales menos eficientes. Ex otras
palabras, los precios directos implican que dentro de una industria dada,
l plusvalia es transferida desde los productores menos eficientes a los
wis eficientes'?,

Desde luego, las mercancias se venden en promedio a sus precios de
produccion, no a sus precios directos. Pero las transferencias netas de valor
involucradas son, no obstante, las resultantes de dos distintos tipos de
} ransferencias: intra-industria, que dependen de las diferencias entre pro-
ductores individuales y produclores promedic dentro de la misma indus-
6ia; e inter-industria, que dependen de diferencias en las composiciones
agdnicas de los produclores medios er: diferentes industrias. Para cual-
quier conjunto individual de capitales, definido, por ejemplo, por su loca-
lizacién, nacionalidad o grado de desazrollo, 1a transferencia neta de plus-

WLK. Murw, Lt cupital, ed. civ, T. I, Vol. 6, pp, 227-226.
W2 Aqul definimus |a eficiencia en ef mismo sentido de Ta ventaja absoluts on secciones anteriores.
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valia serd 1a suma de los dos efectos’™, El Cuadro 7 resuine la direccién (:e
las transferencias. El primer signo en cada casilla se refiere al efecto de la
eficiencia y el segundo al cfecto de transformacion.

CUADRO 7
TRANSFERENCIAS DE VALOR
ALTA C/V BAJA C/ V
ALTA EFICIENCIA N ¢ N -
BAJA EFICIENCIA SN Y LN -

Regresemos a la tipica eslructura dual :.'iul suclf)r expolrtador delsﬁ
unos pocos productores muy eficientes en industrias de a lz{a. .'.*.on'tt[:-:rerl o
organica {petréleo, cobre, ete) y n[gun(‘m‘ proaluclo.res pocoe 1(:1?1 = enin
dustrias de relativamenie baja composicidén .org.‘unca (por cjemplo, pr ue
ci6n agricoln)'™. En este caso s6lo nos reflerimos a los ::npltales que p,rt?d';,
cenadentro del PCS y existen en el u'll:r('an_liu nnnull‘nl, bien tt.‘()lll..t) exporta
reg o como compelidores domésticos clu un;mrlamones: for.ﬁncas'. o

En el Cuadro 7 es claro que ¢l pritner conjunlo de c.'\plla'lles'gamré 1? l.:le:
de plusvalia mediante la formacion de precios de pmducqén Tler;;ﬂ::::n 2 m:
mientras que el segundo perderd ¢l doble. Por lo lnn}!o, p.lraf.‘ pa o
todo, ¢l efeclo neto es bastanle ambiguo. Incluso, seria perfe'dﬂmenl.e posi
tener todos los modelos estructurales de desarrollo de'..;l gual !nternac:on.a.l que
derivamos anleriormenle de la ley del valor, y al misno tiempo tener l;m
transferencia neta de valor de cero, 0 aun pnsiliva,'l'fara el sector cxportn of
del PCS tomado en conjunto. Una Lransferencia positiva podrf'a ocurrir :13, ;:-

mo parece ser empiricamente cierto, la purc:(m maoderna del sector expo ¢
del PCS fuera mis grande que la atrasada'™, . . : .
Es posible, desde huego, ¢ue aun si lo anterior fuera cierto para los sec

res exportadores en conjunto, €l pais mismo puede perder valor en su com-

i H . ilidad
i : | undbisis <o Marx de los diferesciales de rentabil
istos efectos conjunlos conformean la base doelandbisis ¢ v
" iL:lra-iml usln‘ale.-sl. La teorfa de [a renta de Ja tierra aparcce como un caso especial (K. Many, E§ apitd,
. it T, I, Vols, 6y 8, C. X y Seccion Seata), . rodsd
104 e‘% :u;n np.'a’l. PP giuss. Notese que en cuanio a esie ASPECIo no hacemon referencia a la prop
dn eskas industrias de exportacion ~o3 docir, si son exiranjeris v Im'ale:.l.(‘; fucenn producidas por
105 Awnli sostiene: quir e 190 ires cuadas paries des Jas c:|mll.n'nmtm Jdv s lde Pr 4
) el "sector capitalisia ultrarnoderno (petedlon, mierdas y procesismivimo primario de minerales, plar-
taciones mndemnas.. )., S, Anvdn, o, o, 57,
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pra de importaciones, Esto serfa cierto, por ejemplo, si los productores de
estas importaciones en el PCD fueran muy eficientes en las industrias supe-
fiores al promedio, de tal mancra que su precio de produccién serfa mas
alto que su valor individual™, En este €aso, como comprador de estas mier-
cancias el PCS sufriria una pérdida de valor por el lado de sus importacio-
nes. Cuando este hecho se presenta junto con la posibilidad de una ganan-
¢ia de valor por el lado de las exportaciones, es claro que el efecto neto pue-
de facilmente ser cero.

Pero ;cambiar4 todo esto la consideracion de diferencias de salarios? En
una palabra: no. Para ver porqué, modifiquemos Jos an4lisis previos supo-
niende salarios y tasas de plusvalia altos en el PCD, bajas tasas de plusvalia
ysalarios en PCS, manteniendo al tiempo el salario medio y latasa de plus-
valfa mundiales sin cambio'?,

El punto mis sencillo para comenzar es Ia lransferencia de valor en el
interior de cualquier industria, surgida de las diferencias entre valores jn-
dividuales y valores sociales, Para cualquier capital individual un cambio
ensu tasa de plusvalia causado por un cambio en Iy tasa de salario alterar
la divisién de Ia jornada de trabajo en tiempo de trabajo necesario y exce-
dente. Pero esto no cambiard en s{ tnisima Ia duracion de Ia jornada de tra-
bjo y, por lo tante, no modificars el valor agregado por el trabajo vivo;
tampoco cambia el vaior transfericlo por este trabajo. Los cambios del sala-
fio, en olras palabras, modifican la rentabilidad de capitales individuales
pero no su produetividad; dejan intacta la estructura de los valores indivi-
duales y valores sociales. De esto se concluye que los diferenciales de sala-
fios entre paises no tienen ningin efecto en las transferencias de valor in-
tra-industria ocasionadas por la formacién de valores sociales,

Los efectos de las diferencias de salarios, en las transferencias de valor
entre industrias que surgen de fa formacién de precios de produccién, son
un poco tds complejas, ya que cualesquiera dilerenciales salariales entre
paises que dejen sin cambio la 1asa media de ganancia mundial en valor
dejan, en general, los promedios de la industria intactos. Pero para los dos

106 Incluso esta posibilidad no os de ningiin moda obvia, I famoso cstudio de §oont ief {op. cit., Pare I
encuenira que las expotacionss de los Estados Unidos son menos intensivas en capital que sy pro-

ducciin cn conjunia. Puesin fue Jos Estados Unidos son tzn importantes en +l morcado mundial,
&0 sugiere que las imporaciones del PCS padedan ¢sbar on ol promedio o aun por debajo de Jos
sectores del mercado mundial con C/V media,

I Marx hace énfasis en que la tasa de Plusvalta depende solamenie de la duracién de Ia jornadl e
teabajo y det valor de ba luerz; de trabajo, ¥ no Je [ produsctividad de hes tralssfidores. La conclu-
sion de que los diferencialos de salario inler-segivnales implican diferenciales aplestos en tisas do
plusvalia, estd basada impliciumente en of sipnesio de que los bienes-salario vn cada pals son en
primer lugar valores inlemacionales,
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conjuntos de industrias mundiales en los que el sector exportador del PCS
estd inscrilo, los efectos son opueslos y tienden a eancelarse mutuamente
En el sector mundial de alta C/ V', los capitlales localizados en el PCS son
los productores de mis alla productividad, lo que implica que por iguales
cantidades de producto requicren menos tiempo de trabajo que sus contra-
partes PCD. Lo contrario es verdad en el sector mundial de baja C/V .Sila
proporcién media mundial de empleo de los PCS en relacion con los PCD,
esti entre las tasas de empleo PCS /PCD de cado uno de les dos sectores
mundiales descritos arriba, cualesquicra diferenciales salariales que dejen
el salario medio mundial inalterado tenderdn a elevar 1a tasa de salario me-
dia en las induslrias de alta C/V (donde predominarin los més altos sala-
rios de los productores de]l PCD debicdo a su relativamente alto empleo por
unidad de praducto), y a bajarla en las industrias de baja C/ V. Eslo impli-
<o una tasa de plusvalia disminuida y, por lo tanto, menores tisas de ganan-
cia en valor en el primer seclor y tasas acrecenladas en el segundo.

Debwe recordarse nue en ausencia de diferenciales de salario, el sector de
alta composicion orgdnica Licne una tasa de ganancia en valor menor que la
media mundial, y el seclor de baja C/V, una tasa en valor superior ah
media mundial. Dado qoe los difeveneiales salariiles entre paises liendena
hacer disminuir la tasa media de ganancia en valor de L industria en el
primer scctor y a elevarla en el segunde, los diferenciales entre las tasas de
ganancia en valor secloriales y la moedia mondiad se incrementan. Esto, asu
vez, implica que en presencia de diferencias de salarios entre paises la for-
macion de precios de produccion internacionales requerird una gran lrans-
ferencia de plusvalia hacia el sector de alla C/V, pero también una trans
ferencia considerable desde ol seclor de baja C/ V. En consecuencia, ¢l
Cuadro 7 constituye una descripeion vilida de los diferentes tipos de trans-
ferencias de plusvalia. El tinico efecto de los diferenciales salariales es in-
crementar las magniludes de eslos dos fiujos opuestos, con lo cual es adn
perfectamente posible oblener una transferencia neta de plusvalia igual
cero, entre paises.

En resumen: los diferenciales salariales entre paises no alectan necesa-
riamente per s¢ las transferencias nelas de valor entre industrias o entre ca-
pitales en una industria. Tales diferenciales, por lo tanto, no dan origen

—ﬁ“
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cias. Incluso si las transferencias de plusvalia permanecen constantes, Ia masa

:: bpillus\l.ralia p@ucida €S mayor y, por lo tanto, Ja masa de plusvalia rea-liza-
b Cj:(; 3 f;::’cn:l‘;:if; gananc[l; también lo es, I’.-l'ra los capitales mis eficientes de
sV lo alizados ene CS, Ia T‘x!la rentabilidad que obtienen de ey mayor
€cia es incentivada por los bajos salarios regionales. Y para los capita)
poco eficientes de baja C/V localizados en el PCS, los bajos salarios tim!:cli "
cmpensar su baja productividad, con la cua pueden convertirse en un le': -
dio de perpetuar métodos de produccidn atrasados que sobreviven (e i le-
50 Euedle;: géro;mrar) a causa de esos mismos salario{s 1™ (e inch
ne ndice de este Capi jorr éri
i[ustra‘cién de todos los f:rg:rﬁ,::g: cslf:sl::]:ts;: 1 41 emplo mumerico como
!.,o Importante de todo esto es que el subdesarrollo de los PCS no n
anamente implica una transferencia negaliva de valor de su parte ;—;‘l?'
sélc': sirve para subestimar la cuestién m4s importante de que el E’:les:u: “0
des:gua.l ocasionado por la competencia internacional yace en ¢l cent mdo
ki cuestion, y no alguna transferencia de valor que pueda o no re.-sulnlm de
sste desarrollo desigual. Aun con una transferencia de valor neta j MI .
cero todas las fuerzas que analizamos anteriormente contj f ofun,
dizando el “desarrollo del s Idesarrolio”. ruasian profun-
‘ E;m el fin de que se tenga plena claridad sobre estas malerias, es necesa-
Eod h t.c:er una Ibrfeve referu’ncia de las ir'{lplicaciones que la discusién adelan-
lene para las teorfas actuales del intercambio desigual, especific
epara las versiones expucstas por Emmanuel, Amin y Ma;del;ic” Azmen-
fzones d.e espacio impiden una discusién detallada sobre estos. a tﬂqm3
pueden, sin embargo, hacerse algunas observaciones penerales e
El trabajo de Arghiri Emmanuel es ¢! pionero en este campc; En efect
Emmanuu.el supone que cada pafs es el inico productor de sus pl:oducto ‘?';
fque las industrias de alta C/V del mercado mundial estdn concent sd
mlos }’C!Dy las de baja C/V enios PCS. Ignora asi por complete lag :‘a .
frencias intra-industria, Puesto que la formacién de precios ge produ:r?;:r;

" pr:( ;;,l::e:i i?il:?i Izs‘Ilu;os.s‘n larios pueden impedir L movanizacion ¥ por lo tantis el crocinients d
i uctive ; d e _u:..l-u;o, Porque cando Jos salarion son hajos Jos ahorros de ca ial vari bi;
Plazamicnto de trabajadores Por mdqusinas pueden no ser sulicienies par]; cornpenl:sa:

necesariamente a una fransferencia neta de plusvalia entre paises del
mercado capitalista mundial.

De esto no se concluye, por supuesto, que las diferencias de salarios no
tengan consecuencias para los capilales individuales. Para cualquier capital
localizado en el PCS e} bajo salario existenle significa mayor extracciénde |
plusvalia de un nidimero dade de trabajadores, y, por ende, mis altas ganan- .

ks mayores finjos de capital L e
m:.‘l, Vol.2, €. X 45[1‘0 —wli‘cms iBle necesarios para la mecanizacion, K. Marx, Eif eapital, ed, i1,
Eitumarime, o g P,
Nad::a; "I:;:ik :;p rity *In Arfl[n, oo, ¥ the Lud of &« Debate, manuscrito, Instituto Alricano de las
i, Ly nidas 'pas e._l'kmrwlln‘lmnonnm ¥ la Planificacion, septiembie de 1973; ¥ Emest M;
L oo :,I: I in-1: :': m;) : :; l-,-llm’ vl.r?'f.ln Ianlvrinr deeste ensayo contenla una cetica més detallad 1aclI:
i s "ty esigual, Tal seved jandi 'r; :
00, esld disponible medianic solicing al ;mltf:] ihduda porfuces doeste coptulo por ola de espa-

Wl A, Emmancel, op. it - 421,
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transfiere plusvalfa de las industrias de alta C/V alasdebaja C/V .,y
puesto que las disparidades de salarios entre pafses exacerban en gran me-
dida esta transferencia, Emmanuel concluye que la existencia de precios de
produccién internacionales provoea un amplio y persistenle drenaje de
plusvalin para los PCS. De ahf el términc “intercambio desigual” M1,

Ernest Mandel se ubica en ¢l polo opuesto de Emmanuel; empieza por
rechazar la nocién de que las tasas de ganancia se nivelan internacional-
mente. Con ello ignora por completo las transferencias inter-industria'®,
En su lugar, enfatiza las diferencias entre valor individual y social (eslo
es, valor inlernacional) una comparacion que, desde luego, solamente es
vélida para un productor diferente de la misma mercancla (es decir, enla
misma industria) """, Los exportadores del PCS se caracterizan como pro-
ductores poco eficientes en las industrias de baja C/ V. Lo contrario es
cierto para los exportadores del PCD. Como no existe nivelacién de las
tasas e ganancia, las Ginicas translerencias de valor posibles son las que
se originan de los produclores poco eficientes a los mis eficientes, lo que
es, dicho sea de paso, independiente de las diferencias salariales regio-
nales. Asi, la derivacién que efectita Mandel del intercambio desigual es
el extremo polar de la hecha por Emmanuel, quien lo ubica en las trans-
{erencias tle valor inter-industria, mientras que Mandel lo hace en las
transferencias intra-industria.

Por tiltimo, tenemos la posicion de Samir Amin, quien comienza insis-
tiendo en que los exportadores del P'CS estin caracterizados por la estruc
tura dual derivada anleriormente: productores altamente eficientes con al-
ta C/V en unamplio sector ullramoderno y productores poco eficientes
con baja C/V en el pequeiio sector atrasado ™.

En este aspecto Amin comete un error crucial en su andlisis. Hemos se-
falado ya que dentro de una industria la competencia obliga a todos los
productores a vender al mismo precio. Esto significa que, como los prodic-
tores lienen eficiencias distintas, tendrian diferentes costos unitarios, aun-
que el mismo precio de venta, y tendran, en general, desiguales tasas de
ganancia, Dentro de una induslria las tasas individuales de ganancia gene-

111 Emnsmteed indica que solimente b transferencia ocasionadi por disparidades de salario entre pal-
sos 05 espexifica para la relacion PCS - PCD. Por esto denomina s6lo a esta porcion de Ia transferen-
cia total “intercambio desigual™, JHil, p. 161,

112 E. Mandel, op. e, p. 353

113 {tid,, pp. 351, 358.

114 Amin revhaza sobre bases emplricas L noci6n de Emmanuel de que los producies de cada pals son
eapecifivos de 8 solamwnte (5 Amin, Erd of the Delute, ap.oil, pp. 35-36). Aminargimnenta en c-.lrn.l:no
que las expuriaciones del PCS son a la vez no especdficas y producidas baje una esinictuga Wipics-
mente dualista. 5. Amin, Accumulation..., op. cit,, pp. 57-58.
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ralmente diferiran. Mientras la competencia de capitales nivela las tasas
medias de ganancia a lo largo de las industrias, al mismo tiempo diferencia
las tasas de ganancia individuales dentro de una industria, Amin, sin em-
bargo, parece no estar enterado de esto y en sus ejemplos numéricos supo-
ne nivelacién de las tasas de ganancia tanle enlre industrias (como Emma-
nuel) como dentro de industrias. Naturalmente, este procedimiento errd-
nea lo lleva a proclamar que su tratamiento de la cuestién “constituye cl
més fuerie argumento en apoyo de su [de Emmanuel] punto de vista” "3,
En realidlad las condiciones que analiza Amin lo deberian llevar a la conclu-
sibn exactamente opuesta: que no existe una tendencia necesaria para la
transferencia neta del valor desde ol PCS hacia «1 PCD.

El avance de Amin sobre Emvmanuel es su insistencia en el cardcter dua-
lista de las exportaciones del PCS, una caraclerizacién compartida por Man-
del. Pera ¢l error de Amin es su confusién de la compelencia dentro de una
industria con la competencia entre industrias, lo que lo lleva a esperar igua-
les tasas de ganancia aun denlro de una industria -y, en consecuencia, para
tualquier capital individual. En cierto sentido Mandel también comparte el
error de Amin, ya que esta equivocacién implica que la tasa de ganancia serd
igual para cualquicr conjunlo de capitiles, asi como para los Jde un pais par-
licular. Y os precisamenie esta expectativa implicita la que lleva a Mandel a
techazar la nivelacién inlernacional de las tasas de ganancia sobre la base de
que las tasas de ganancia difieren sistemdticamente por pais ', Tero, como
los andlisis previos de lransferencia de valor lo indican y como lo ilustra el
gemplo numérico del Apéndice, una diferencia sisiemdlica por pals es per-
fectamente consistente con la nivelacién a lo largo de las industrias.

Para terminar, es Glil anotar que podemos describir de una forma més
sencilla las condiciones bajo las cuales se presenta una lransferencia neta de
valor de los paises capitalistas subdesarrollados a los desarrollados, Repre-
senlemos con X, y M. las cantidades (realmente un vector de cantidades)
de las exportaciones ¢ importaciones del PCS, respectivamente, Con P’y
represeniemos el precie directo individual de las importaciones del PCS
{que es, por lo tanto, el precio directo individual de las exportaciones del
PCD hacia el PCS). La transferencia neta de valor para el PCS s '';

W3 5. Amln, Acowmplatdion ..., vp. ik, p. 57,

116 E. Mandvl, opr.cit,, p. 353,

1i7 Siempre podremos descomponer esta transfesencin nela en iransferencias intra ¢ imer-industrda in-
troducicnde valores sociales [prigios dinevios pinmcdiu] iy clandlisis y, enotani-que bos precios de
mercade difieren du los procies de prodeccitin, inrodeciendo los segumbos Liabitn, Tal descompo-
sicion nos permiticfa idenlificar los distinios romponenies de la transferencia nta, pero no cambia-
fia, por supuesto, su magnilud.
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Si este término es negalivo, el PCS recibe importaciones de un valor me-
nor que el valor de sus exportaciones. . o .

En el Apéndice de este Capitulo he intentado ofrecer ilustraci n.:\um -
rica para los argumentos 16gicos que he expueslo en el lexto. Esta i ust;-a-
cién, y el andlisis que la precede, no estdn 01:1 hofados para sostener que las
transferencias Je plusvalia no existen. Su finalidad es enfatizar que estas
transferencias, cuando ocurren, son en si mismas fenén'.nenc.)s: del desarroll.o
desigual internacional, no sus causas principales. Su mgmflcado: en reali-
dad su direceidn neta, debe ser evaluado a la luz de esta concepeion,

RESUMEN Y CONCLUSIONLS

El propésito de este Capituio ha sido trabajar alrededor (.!.cl tmmn}ienlg:;e
las leyes del intercambio inlernacional desde la perspectiva marxista, .dn
s una {area tedrica que tiene sus raices en la ley del val?r tal como ha sida
desarrollada en lus sucesivos voltinenes de B capifil, l:_n esa medida, cste
amilisis no se plantea coma un sustituto de la realidad concreta d’el
comercio infernacional o de su desarrollo hisl()ri::o. l\}o se realhza ningiin
esfuerzo, por ejemplo, para explicar lus raices luslénc{?s del ‘m.lerc."xmlgo
desigual ni se aborda el tralamicnlo de la .1cu:m‘1l'u:|6u originaria. ln
cambio, el interés es mostrar que el desarrollo desigual es inherente a la
interaccién internacional de [as naciones capitalistas. S6lo sobre estas bases
podemos distinguir el imperialismo como una etapa en el desarr(:]llo
capilalista, del desarrollo desigual como una tendencia inmanente en todas
5 etapas.

Iaqlg;:ci) la cuestidn tiene también otros aspectos. La teoria ortoclc::fa del co-
mescio iniernacional ha sido siempre, coma Amin lo seiiala, 1:m sd_eologla
de la armonia universal” . Y la base tedrica de esta ideo{og:a ha .suio.a su
vez la ley Je los costos compamlivos,‘ una ley (1110,]3:110 varios rop.aje.s,lmem-
pre ha proclamado que en el capitalismo competitivo el comercio inlerna-
cional eliminard las desigualdades entre naciones. .

£n su forma original esta ley fue presentada por David Rlc'arc‘io como‘la
exlensién de su leotia del valor-trabajo al lerreno del comercio internacio-
nal. Y debido a la ligera similitud exislente entre las teorfas del valor (fe
Marx y las de Ricardo, la ley ricardiana pronto fue aceptada como una ley

118 5, Amln, Accumaiation..., opait., p. 6.
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también de Marx. La teoria ortodoxa, por otra parte, al mismo tiempo que
rechaza la teorfa del valor de Ricardo, se apropia de su ley del comercio in-
lernacional para introducirla en su propio marco teérico, De tal manera esta
ley llegé a ser ampliamente aceptada por marxistas ¥ no marxistas a la vez.

Desde luego, la ley ha estado siempre en profunda contradiccién con los
hechos. Consecuentemente los marxistas se han visto forzados a atacarla
junto con sus conclusiones. Pero debido a su validez virtualmente incues-
tionable en términos def capitalismo competitivo, la linea de ataque general
ha sido negar la nocién del capitalismo competitivo en sf misma, con el fin
de derribar [a ley. Naturalmente bajo ¢l capitalismo monopdlico el anslisis
de Marx de los fenémenos de precio es también rechazade como no vélido.
Y asi, la ley ricardiana es tirada por la borda al abandonar Ia teoria misma
del valor.

En aiios recientes aparentemente ha surgido una nueva alternativa bajo
ta forma de varias teorfas del intercambio desigual. Estas teorfas tienen su

. origen en el trabajo pionero y desafiante de Arghiri Emmanuel y son am-
+ pliamente presentadas como las que derriban la doctrina ricardiana de Jos
' toslos comparativos mientras conservan, al mismo tiempo, el anilisis del

valor de Marx. Pero esto es una ilusion. Tales teorias no rechazan Ia ley de
Ricardo en sus propios fundamentos. En cambio, [t modifican para tener
en cuenta lo que dichas teorias consideran son los rasgos distintivos dei
capitalismo moderno. Explicita o implicitamente dejan la ley intacta para el
caso del llamado capitalismo competitivo, y en Ja mayoria de las versiones
del intercambio desigual se supone que opera bajo el capitalismo mederno,
st bien, con efeclos moadificados.

Un objetivo central de este capitulo es mostrar que la ley de los costos
comparativos no se colige de la teorfa del valor de Marx, En su lugar, o que
sise deriva es una ley de costos absolutos, y una vez se establece esto, que-
da claro que una serie de fenémenos que los marxistas siempre se han visto
forzados a derivar del capitalismo monopblico y/ o del desarrollo desigual,
son consecuencia direcla del comercio libre.

En vez de acabar con ¢l desanollo desigual, se muestra que el comercio
libre lo profundiza. En vez de cerrar 1a brecha entre paises pobres y ricos, se
observa a la inversién directa obteniendo el control del fuerte sobre el débil.

Ninguno de estos resultados se deriva de las lransferencias de valor en-
Ire paises desarrollados y subdesarrollados del mundo capitalista. Por el
contrario, puesto que el desarrollo desigual a escala mundial es consecuen-
tia directa del libre comercio, estas transferencias de valor, y las teorias del
inlercambio desigual que descansan sobre ellas, emergen como fendmenos
wcundarios, no causas primarias, del subdesarrollo en si mismo. En reali-
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dad, un examen critico de las teorfas del intercambio desigual muestra que
incluso la dircccién neta de las transfurencias del valor no se puede estable-

cer de manera simple.

APENDICE SOBRE TRANSFERENCIAS DE VALOR

Este Apéndice ofrece una ilustracién numérica del analisis desarrollado en
la Cuarla Secci6n de este capftulo. En este ejemplo examinamos dos paises
de la economia mundial que lienen alta y baja composicién organica (C/ V).
La economia dual del PCS esta representada por un seclor exportador
ultramoderno qie es un subsectar del seclor mundial dealla C /V y estd
conformado por productores con composiciones orgéinicas y eficiencias
més altas que sus promedios secloriales. Tiene también esta economia un
sector exportador atrasado conformado por productores que existen denlro
del sector mundial de baja € / V y tiene eficiencias ¥ composiciones
orgdnicas mas bajas que su promedio sectorial. Deatro de cada pais se
hivcen comparaciones do eficiencia y comgx wiciGn orgénicn para cantidades
iguales de producto.

Ln lodos los Cuadros las magnitudes dadas representan cantidades mo-
nelarias, primeto proporcionales a los valores (C,V, cic. y todas las catego-
rfas de precio directo) y después en términos de precios de produccién
(iransformados a Iy manera de Marx}.

Ll Cuadro 8 representa la situacién con iguales salarios y lasas de plus-
valia entre paises. Como podemos ver del resumen por pais el efecto neto
para el seclor exportador del PCS es cero.

11 Cuadro 9 examina la situacién con salarios y tasas desiguales de plus-
valla por pafs, manteniendo inalterados los promedios mundiales. Atn asi,
el efecto neto para el PCS sigue siendo cero.

Finalmente, como indica el resumen det Cuadro 9, las tasas de ganancia
iguales (0.25) en ambos pafses son perfectamente consistentes con mayores
tasas de ganancia promedio en el pais capitalista subdesarrollado de bajo
salario (0.32 para el PCS, 0.19 para el PCD).

Este ejemplo no esta elaborado para representar las transferencias reales
involucradas. Ilustea, en cambio, ln naturaleza de los mecanismos de trans-
ferencia y enfatiza la nocién que el intercambio desigual no es necesario
como factor primario en el subdesarrolio y que, atlemas, su existencia y la-
maiio no son establecidos de la forma tan simple como los teéricos del in-
tercambio desigual parecen creer.
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CUADRC 8

SALARIOS IGUALES ENTRE PAISES
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SALARIOS DESIGUALES ENTRE PAISES

CUADRO 9
Reswmen por pais

CAPITULO 5. ACUMULACION Y DEMANDA EFECTIVA

INTRODUCCION !

La leorfa econémica cldsica concebfa el capitalismo como un sistema
inherenlemente expansive, regulado, en tltima inslancia, por su rentabilidad,
Este enfoque alcanzé su més alto desarrollo en los trabajos de Marx y
Schumpeter, quicnes delinearon un sistema comandado por sus mecanismos
internos, a lo largo de sendas de acumulacién errfticas y periédicamente
inesiables. En el presente capitulo me referiré a esta perspectiva global como
“fa tradicidn clisica”,

Un andlisis dindmico distinguido por estas caracteristicas esta construi-
do en términos de diferentes conjuntos de procesos gravitacionales que
operan a velocidades intrinsecas que van desde la medianamente répida
hasta la muy lenta. Por ejemplo, se esperaria que una discrepancia entre
demanda y oferta agregadas generara ripida respuesta en la produccién
agregada y en el nivel de precios, cuyos resultados produjeran una retroali-
mentaciéon que modificara la discrepancia inicial, y asf sucesivamente, Se
supondria, entonces, que oferta y demanda agregadas gravitan a una velo-
cidad més bien ripida alrededor de una situacién de balance mutuo. Ob-
sérvese que un proceso como este no necesariamente implica que la deman-
da termine igualando a la olerta. Es suficiente imaginar que demanda y
oferta fluctan perpetuamente alrededor de su punto de balance sin que
Hleguen nunca a descansar sobre €l. La oferta se aproximarfa a la demanda
durante cierto periodo medio de oscilacién. En algiin momento cada una
diferirfa de la correspondiente cantidad de balance. Esta es 1a clase de pro-
ceso ciclica limile que estd implicito en la concepciébn de Marx sobre un
punto de balance como ”promedio regulador”, lo cual es baslante diferente
de la nocién neoclisica de un estado de “equilibrio” alcanzado y sostenido.

1 EL marco de referencia utilizado en este capitulo fue prosentado por primera ves en el Encuenteo

Internacienal sobre Cempetencia, Inestabitidad ¥ Ciclos No Lineales, celebrado en la New School
for Sacial Research, Nueva Yock, marzo de 1985.
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Ei anlerior proceso de ajuste répido opera dentro del contexto de acu-
mulacién, lo cual quiere decir que el nivel balanceado de oferta y demanda
cambia con el tiempo. Es bastante nataral, por lo tanlo, pasar a un periodo
de tiempo mis largo (sios, en vez de meses o semanas), asi que ahora cen-
traremos la atencién cn los moviniientos de este nivel balanceado. En algiin
momento de esia larga extensién de tiempo, el proceso rapido puede ser
considerado como generador de un particular nivel de producto que, en
unidn del correspondiente nivel de capacidad disponible (produccin a ca-
pacidad normal), define una tasa parlicular de utilizacién de capacidad (la
relacién entre producto real y eapacidad instalada). En la tradicion clasica
no existe la suposicién de que el proceso ripido pueda llevar a obtener un
producto real igual a la capacidad de produccién. En algin momento del
(largo) periodo la tasa exislente de utilizacién de capacidad diferira de la
tasa de utilizacién normal {que, por construccion = 1),

La conclusién segiin la cual el proceso ripido iguala en forma aproxima-
da la oferta y la demanda agregadas, pero no el producto agregado ni la
capacidad utilizada, conduce automaticamente a la consideracion de los
efectos que pudiera tener cuakjuier discrepancia resultante entre los niveles
renl y normal de utilizacién de capacidad. Este es precisamente el objetivo
del proceso de ajuste lento en la tradicién clésica, en la que se supone que la
discrepancia descrita arriba reacciona sobre fa lasa de acumulacién alteran-
do las trayectorias del producto y capacidad ulilizada reales, modificandola
discrepancia inicial, generande una nueva retroalimentacion sobre la acu-
malacion, y asi sucesivamente; todo ello a ritmo relativamente lento en for-
mna consistente con el horizonle de largo plazo inherente a este proceso.

La tradicion clasica suponia generalmente que este lento proceso gravi-
racional era también estable, en el sentido especifico de que llevaba a la
fluctuacién de la utilizacién real de la capacidad alrededor de algan nivel
normal. Con este supucsto los fundamentos bisicos quedaban estableci-
dos, Se pensaba «que la oferta agregada fluctuaba alrededor de la demanda
agregada durante un proceso relativamente rapido, y el producto agrega-
do alrededor de la capacidad agregada durante uno relativamente lento.
La dindmica clésica era, pues, capaz de concentrarse en las propiedades de
la trayectoria de utilizacién normal de capacidad y en la “excelente dini-
mica” que surge de las aiin mis lentas retroalimentaciones que se presen-
tan entre et cambio técnico, el crecimiento de la poblaci6n y las tendencias
de largo plazo®.

2 W] Baumol, Econenic Dynarrics, Nueva York, Mc Millan, 1959, Parte 1.
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La distincién entre procesos rapidos y lentos no es exclusiva de ia tradi-
cibn clasica. Aparece en las principales tradiciones de la teoria econémica,
generalmente bajo la forma de una diferenciacién entre estados de equili-
brio de corlo y largo plazo (el opuesto de procesos gravilacionales). Lo que
es mas interesante, las principales tradiciones implicita o explicitamente
comparten la nocidn cldsica de que la oferta y demanda agregadas se
equilibran en forma aproximada en un proceso de ajuste relativamente
rdpido. La teoria neoclésica no sélo supone que la oferta y demanda agre-
gadas se igualan en el equilibrio de corto plazo, sino también que este pun-
io de balance corresponde simultineamente al “pleno empleo” de corto
plazo con la capacidad industrial y fuerza de trabajo disponibles, lo que en
este contexto significa la ausencia de exceso involuntario de capacidad o
desempleo. La economia keynesiana supone también que la oferta y de-
manda agregadas se igualan en un equilibrio de corlo plazo, pero insiste en
que esto es perfectamente consistente con el exceso involuntario de capaci-
dad instalada y desempleo laboral.

En la medida en que los keynesianos insislen en que el proceso de ajuste
ripido equilibra la demanda y oferta agregadas pero no el producto y la
capacidad o el empleo y la fuerza laboral, sus conclusiones generales son
realmente muy similares a las de la tradicién clisica. Pero surge una dife-
rencia en sus caracterizaciones del proceso de ajuste lento, en el que cual-
quier discrepancia entre la utilizacién normal y real de capacidad retroali-
menta el nivel de acumutacién, La tradicién cldsica, como hemos anotado
ya, lendia a suponer que este proceso era estable, Pero los keynesianos no
se dan tal lujo. Harrod, hace ya tiempo, derivé “el bastanle asombroso”
resuliado de que el proceso lento de ajuste es muy inestable’, En particular,
cualquier discrepancia inicial entre tasas de utilizacién de capacidad nor-
mal y real retroalimenta la acumulacién de manera tal que empeora el pro-
blema: la trayectoria {garantizada) de utilizacién normal de capacidad es
tan inestable como si se desplazara sobre el filo de una navaja.

Se han hecho muchos intentos para formalizar los argumentos verbales
que Harrod planles en su trabajo original. Todos ellos conducen a la inesta-
bilidad, si bien algunos, como Hicks!, tratan de escapar del problema pos-
wlando exogeneidad con pisos y techos dados que crecen de tal manera
que ponen limites a la senda garanlizada y frenan su inestabilidad.

Este Capitulo desarrolla un nuevo enfoque de la teoria de la demanda
electiva. Comenzaremos mostrando que las familiares relaciones entre de-

3 Ibid, p.a4.
+ 1. R. Hicks, A Contribution 1o e Theary of Trade Cycle, Oxford, Oxford Universily Press, 1950

———h
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manda, oferta y capacidad agregadas estin ligadas a una relacién corres-
pondiente entre financinmiento y deuda. Luego mostraremos que eslos en.
laces cruzados ofrecen un fundamento natural para un modelo macro—eco-
némico de crecimiento ciclico inlernamente generado. El cnadro resultante
serd muy similar a las descripeiones clasicas y de Marx de la acumulacién
normal, con oferta y demanda que fluctian de manera ertética alrededor de
una senda de erecimiento ciclico con lendencia endégena. Adeinds, mientras
las 1eorfas actuales de la demanda agregada necesitan generalmente recurris
a factores exdgenas como el cambio 1éenico, el crecimiento poblacional, o
explosiones v innovaciones con el fin de explicar el crecimiento econ6mi-
co®, nuestro enfogue cldsico/ marxista serd capaz de explicar el crecimiento
endégenamente por medio de la tasa normal de ganancia.

Tl marco ledrico desarrollado en esle trabajo estd basado en los esquemas
de reproduccién de Marx, en el tratamiento iluminador de Chipman de los
flujos keynesianos®, y en las elaboraciones pioneras del esquema marxista re-
alizadas por Dumenil”, y Foley®. Nucstros resultadoes son diferentes de los de
cualquiera de las dos tradiciones principales de la macro-economia moderna
ya que, ni damos por supuesta la ley de Say  la produccion agregada genera
una demandi igual) ni ls ley de Keynes/ Kalecki { Ia denanda agregada indu-
ce una oferla igual). 1or el conlrario, come en Marx, encontramos gue la oferta
y la demanda agregadas estan reguladas por factores mas fundamentales
{Kenway, Foley)”. Debido a que la produccién capitalista es fundamentalmen-
le andrquica esle procesa de regulacion esld siempre caracterizado por cons-
Lantes choques y discrepancias. Sin embargo, los mecanismos internos del sis-
tema continfian operando, El resultado final es un patrén erritico y turbulento
en ¢l que la oferta y la demanda oscilan perpetuamente alrededor de una ten-
dencia de crecimienlo endégenamente generado'’.

5 AW Mullineany, The Dusiness Cycle after Keynes: A Contemporary Analysis, Nucva Jersey, tharnes am
Noble Gouvks, 1284, by, 87-49,

6 ).S.Chipnan, The Theeryt of the Inter-secioral Money Flows and Income Formation, 1\altimore, John Hop-
kina Y'ress, 1951,

7 G.Dumcnil, Marx et Keynes Fave 4§z Crise, Pards, Eronbmica, 1977,

8 D.Feley, *Say’s Law in Manx and Keynes”, inédito, 198%; "Money, Accumalation and Crisis™, inédi-
10, 1984; “Liidity-Profit Rates Cycles in a Capitalist Gotnimmy”, inddito, 1985,

9 I Kenway, “Mars, Keynes and tw Possibility of Crisis™, Cambridge Journtd of Leonaniics, 4(1}, 1980,
- 23-36. D. Foley, op. ail.

10 M. Bleaney, Underconsumipiion Theories, Nueva York, Inwenational Publishers, 1976, C. 6.
A, Sliaikh, “An Inroduction 1o Bw 1 listory of Crisis Theory™, en LLS., Capitutism in Crisis, Nueva
York, Union for Radical Mlivcal Economics, 1978, pp. 231-232. F) waio de esie articulo corresponde
a la merion "Flistoria de las wordas du la crisia®, del Caphalo 6 del presente lites, P. Garegnani,
“Nuotes on Consmunplion, Investment and Bffective Bemamd: A Reply 1o Joan Rabinson”, en Cam-
bridge Journal of Eavremics, 3, 1979, pp. 183-185,
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Es importante anotar que nuestro andlisis tiene que ver solamente con la
relacién entre demanda electiva y acumulacién en ausencia de cualquier
cambio en [a tecnologfa o en la rentabilidad potencial. Estos temas son
centrales para los esquemas de reproduccién de Marx, para la teorfa del
producto, empleo y demanda efectiva de Keynes, y para la leoria de la de-
manda efecliva y los ciclos de Kalecki. De mayor imporiancia es el hecho de
que tales consideraciones son un preludio necesario para el andlisis de fac-
tores que pucdan modificar el ritmo de acumulacién y aun transformarlo
en una crisis general,

DESARROLLO DE UN MARCO TEQRICO PARA RELACIONAR DEMANDA
AGREGADA, OFERTA Y FINANCIAMIENTO

Esta secci6n desarrollard un marco conceplual general que relaciona la
demanda agregada, la oferta y la capacidad con sus correspondientes
financiamiento y deuda, Nuestro propésito es hacer este marco ledrico tan
amplio que abarque los enfoques basicos de Marx, Keynes y Kalecki, y tan
fiexible como sea posible. Tomaremos constantes el nivel de precios, los
salarios monelarios y la tasa de interés, ya que sus variaciones no son
importantes para los enfoques mencionados. De igual manera,
supondremos «que el consumo agregado de los trabajadores es igual a sus
salarios, con lo cual los ahorros agregados personales provienen sélo del
ingresv personal de los capitalistas. Sin embargo, no supondremos ninguna
nivelacién a priori entre la demanda agregada y la oferta en cl corto plazo
~como sf Io hacen Keynes y Kalecki-, ni entre los desembolsos agregados
de capital y el financiamiento interno —como en los esquemas de
reproduccién de Marx. Uno de los lemas centrales de este capitulo es el de
que las diferencias relacionadas en los dos aspectos anteriores juegan un
papel crucial en la regulacién del proceso global de repreduccion.

Demanda agregada, oferta y capacidad instalada

Siguiendo a Marx tomaremos el periodo de produccién como la unidad de
tiempo bésica y supondremos que la diferencia entre los insumos
adquiridos y los utilizados en cada perfodo es lo suficientemente pequefia
que se puede tratar como una variable aleatoria relativamente pequenia (la
que volveremos a introducir en las simulaciones). Los insumos que entran

-a la produccién en el tiempo t-1 arrojan el producto en el tiempo I La
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ganancia potencial de la produccién (la forma monetaria de la plusvalla
agregada) en el perfodo !, por delinicién, es la diferencia entre el valor
monetario de la oferla agregada Q, en el perfodo | y la suma de los costos
materiales M,.; , costos laborales Wiy y depreciacién DEP.; de los
insumos utilizados para producir el producto corriente. Eslo significa que
podemos escribir el valor monetario de la oferla agregada en el periodo |
como

[1) Ql - MI-I * I”\rl-l * DEP -1 + Pl

La demanda agregada corriente D, esti compuesta por la demanda co-
riiente de maleriales M, y de nueva planta ¥ equipo (inversidn bruta fija)
IG; , por adiciones deseadas a los inventarios finales de bienes CINV,y por
demandas de consumo de trabajadores y capitalistais CONW, y CONR,
respectivamente. Todas las partidas anleriores requieren gaslos reales, ex-
cepto CINV), que representa una porcion del producto que los capitalistas
desearfan retener en forma de inventarios de bienes finales con el fin de
alcanzar un determinado nivel de existencias. Cuando la oferta y la deman-
da no se nivelan, el eambio real de los invenlarios de biencs finales, que es
igual a la diferencia entre preducto bruloe (adiciones) Q y las ventas brutas

(deducciones) M + [ + CONW + CONR , diferird del CINV deseado
2 D, = M +IG,+ CONW + CINV, + CONR,

Podemos definir ahora el exceso de demanda E; en cualquier periodo
como la diferencia entre la demanda agregada y la oferta agregada. Obsér-
vese que cuando el E; es positivo, las ganancias realizadas serdn mayores
que las ganancias polenciales

3) E~D-Q

Combinando las ecuaciones (1) y {3), teniendo en cuenta que el consumo de
los trabajadores CONW, es igual a sus salarios W, , y agrupando términos,
lenemos

@) L, = A +I+CINV,+CONR - P,

donde
Ar = (M - M) + (W, - W) = acumulacién de capital circulante
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I; = IG, - DEP,., » acumulacién neta de capital fijo = inversién fija neta,
CINV; = acumulacién descada de inventarios de bienes finales,

Hubiéramos podido expresar la ecuacién (4) en los términos més (ami-
liares del balance entre gaslos tolales de acumulacién (“inversién ex-an-
te”) A+ ]+ CINV y el producto excedente total no consumidoe PCONR
("ahorros ex-ante”). Pero tal procedimiento serfa incorrecto por varias ra-
zones. Primero que todo, la llamada inversién total seria un hibrido de la
acumulacién real del capital circulante A (inversién en inventarios de
malerias primas y bienes en proceso) y la acumulacién deseada en inven-
larios de bienes finales CINV , las cuales tienden a ser ignoradas en las
cuentas convencionales. En segundo lugar, los lamados “ahorros totales”
representarian tan sélo el exceso del productio excedente sobre la demanda
de consumo personal de la clase capitalista, que de ninguna manera co-
rresponde a una cantidad de ingreso monetario extraido de los gastas in-
mediatos (“ahorrado”). Ciertamente, el mecanismo contable de repre-
sentar el valor monetario de este producto excedente no consumido como
la suma de los aherros personales de los capitalistas, que representan di-
nero extraido del gasto inmediato'? y las “utilidades retenidas” del sector
de los negocios, que no necesariamente corresponden a un ingreso mone-
lario retirado del gasto (véase ecuacién (8) mdés adelante), simplemente ha-
ce converger la relacién entre la oferta/ demanda de mercancias y las fuen-
les fusos de fondos. Tal convergencia oscurece las importanles conexiones
que existen entre estos dos terrenos, por Jo cual los tratamos en forma se-
paradi.

Como hemos hecho abstraccion de los cambios en la leenologfa, los sala-
rios y las condiciones de trabajo, la capacidad agregada (producciéna capa-
cidad normal) N, serd proporcional al acervo de capital fijo agregado Kf;:
Ny = v{Kf;}, donde v = latasa constanle de capital a capacidad {como en
Harrod). 8i definimos la utilizacion de capacidad u, como la razén de pro-
ducto a capacidad (asique 1 >1 implica utilizacién por encima de lo nor-
mal), podemos escribir

11 Lsiriclamente hablando, by inversidn neta es la diferencia entre ka inversion fija brata y los reliros
corgienirs I ¢, mds (v Las asipnaciones corrientes para depreciacion I . Pero la diferencia entre
08 LS Vo e EITINR: pacs nncesiyos propasitos en este Capltudo,

12 [. M. Keynes, The General Theory of Ersploynteni, Intterest ond Money, Nueva York, 1arcoun, Brace, and
World, 19, C.16.
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Q, Q,
{5) i, -T' -v W;

El ultimo paso es dado para considerar l’os. o!’eclos:i:l:zi ::::::1(;;1:; ;:llr:l
culante y fija sobre el producto y la f:npncul.icl,‘rt.!z; m:,; ot st
razén constante de capital fijo a capac.ldad, v, d?flrlu If: : ‘omién Py
cl cambio en la capacidad os proporcional al nivel de inv

éste es ¢l cambio en el acervo de capilal fijo)
© NN, - (1),

I) O i emos Como
' P i y i ¥ i enwe P on-
l_lnid'ld d(,* liEmpO, l."l l'Oi.IllClO corrlente Q] lsl gdn.mcnﬂaﬂcon “H (’)
}: i y " y u .\dOS
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i - nstnnte Ll(_‘ gnnam‘:la S-DI We COSL05
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el canbio ¢ Ly B: ir ' 1C1a ('5' 85
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pmporcional ﬂ] Cal"l'iﬂ en ]DS nsumaos del P:!Sﬂdﬂ, y como G. u Il’l()l ess Il'll°
H 03 ( a, -
!'ili‘n'll?l'lt'.' la inversion en CJI' rital circuliinte del pr{OdO anteror (vease ecua:
. L]

¢ién {4)), podemos escribir
(7N P -P =mA

i ién ci i6n
Esta ecuacién expresa la relacién entre inversién circulante ).i la e>t< parnsdad
i recuencia en la actualidad,
i lacién es rechazada con f :
de fa produccidn. Tal re \ ecuen l alidad
LEllldO siempre ha sido parle integrante del esquema cl.islcody i s
aun Cud > ! ) et
'l1 Las modernas cuentas de ingreso nacional tienden a perder e vista b
';i;rersi(m circulante debido a que adoptan la convencidn de lrjlnr O;I g;dén
; . - j ) e produ
corrientes en materiales y trabajo (M, + W) coon l::;s CDO-S;:)S ‘ 0;; uccion
i ios” orrienle ;2. Dicho p
“i 0s"”) de producto ¢ ed
insumos intermedi D mie
t(;upone de manera implicita un periodo de produccién igual 1a t-::ercn, ual
! cibn por completo.
imil: : ado el proceso de produc
s similar a hacer de lado | .
) La ;cuaciones (4} a (7) definen nuestras ecuaciones fundamentale
s : ‘
cliva, Vale Ia pena anolar que nunc
i ada y demanda efecliva. Vale la p
produccion agregada y or
iuponemos igualdad a priori entre demanda, oferta o capac

i - { Econo-
13 DEA, Definitions and Conentions of the 1972 topust-Quiput Siudy, Washington D.C., hueau of fic
mic Ana lysis, julio de 1960, pp. 6-9.
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Financiamiento y deuda agregadoy

Para tratar el financiamiento supondremos que [as firmas Pagan dividendos
R a los capitalistas, quienes consumen una porcién CONR y ahorzan el

bonos por el mismo monto™. Esto es més o menos equivalente al supuesto
de Marx de que los capitalistas extraen su consumo personal directamente
de las ganancias dejando el resto dis ponible para ser utilizado por la firma'®,
Se supone que cualquier préstamo tomado, o crédito concedido, por encima
de esta suma estd mediado por el sector bancario. Pero, ademds, supon-
dremos que este sector estd dispuesto, y es capaz de satisfacer las
necesidades de sus prestamistas o depositantes sin tener que cambiar la
tasa de interés. Damos por cieria esta proposicién solamente con el fin de
lomar en cuenta el Supuesto keynesiano y kaleckiano de que el
financiamiento bancario puede ser libremente obtenido (o el préstamo
libremente aceplado) a una tasa de interés dada inferior a a tasa potencial
de ganancia.

Asimakopulos sosticne en un importante y penetrante ensayo que Key-
nes y Kalecki justifican el tratamiento que dan a la inversién planeada como
si no fuera restringida por (es decir, independientemente de) el flyjo co-
rriente de ahorros, precisamente por medio del supuesto del “financia-
miento libremente obtenido”!6, A| adoplar el mismo Supuesto esperamos
dejar en claro que las diferencias basicas entre las teorfas marxista ¥ con-
vencional de la demanda efectiva no tienen nada que ver con Ia presencia o
ausencia de crédito!?,

La necesidad de financiamiento externo surge porque los Bastos que las
firmas proyectap pueden exceder las proyecciones de fuentes de fondos in-

I M. Kaleeki, Lesays in the Thevry of Eomomic F fuciuations, Londres, Allen and Unwin, 1939; The Theory
of Leonemic Dynamics, Mueva York, Munthly Revicw, 1965, p. 97,

15 K. Marx, Ff capital, México, Siglo Xx1 Editores, 1975-198)1 {en Bvals), T I, vol. 5 C.xxxL

16 A. Asimakapulos, *Kalecki and Keynes on Finance, Investmen, and Saving”, en Cambridge fournat
of Ecvrtomics, 37 {a/4), ﬂplil?mbre-diciumlmz, 1963, pp, 222.227,

17 Bleaney sonig e Marx hace absiraceion del oridito y del atesoramientn, fo cyal rignifica que un
incremento de la inversion debo ger financiado por un'decrecimiento corresporulienie de cualquicr
Ol7a forma dv denvinda 151 <omo el consyme capitalinia. Fswp ouplica porgué no hay multiplicador
on el analisis de los esquemas do reproduccion de Marx, aun cuando 1a inversidn cambia para ajus-
ar la transicion de reproduccign simple a ampliada, eic. A partir de esto, Bleaney salia a la conclu-
sidn o que 1y introduccide Jdol erfdditoen of enquema de Marx "levarta de forma Mogica a La solucion

ke nesiana®. Wase M, Hoane . Op.eit, p. 107, Nuestro andlisis Pone en claro que esta conclusidn o
tene ningin ustificacion.
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ternamente disponibles. El endecudamiento debe, por lo tanto, preceder los
gastos reales que se buscan financiar'®. En general, se supondra que este
endeudamiento estd conformado por dos parles: endeudamiento directo
de los ahorros capitalistas corrientes SAVR, por medio de la emisién de
nuevas acciones o bonos! y endeudamiento bancario B, para las necesida-
des superiores a dicho nivel.

Endeudamiento lolad = Usos lotales pluwados - Fuentes internas totales,
Endeudamiento bancario + emisiones de acciones y /o bonos =
Usos planeados - Fuentes.

(8) B, + SAVR = Usos planeados - Fuentes

El producte Qr resultante durante cualquier perfodo | es determinado
por los materiales y el trabajo puesto en movimiento en el periodo previe.
De esle producto vorriente proyectado Ly cantidad CINV, representa las
adiciones descadas a 1os inventarios de bienes finales, de sucrie que lo pro-
yectado para venta es el residuo. Como Lrataremos cualesquier entradas fi-
nancieras de principal e intereses relacionacas con préstamos otorgados a
las firmas en el pasado como cargos negativos de financiamiento en el lado
de los usos de fondos, las fuentes de fondos totales inlernas proyectadas
del sector de lns negocios en el periode # simplemente iguala las ventas
proyectadas Q, - CINV; . Durante el mismo periodo los usos de fondos to-
tales planeados deben contemplar cinco categoriag basicas. Primera, gastos
de capital circulante para materinles M, y salarios W, a comprar en el
periodo actual (con el fin de obtener un producto para el siguiente perfo-
do). Segunda, gastos de capital fijo para inversién bruta en planta y equipo
1G ;. Tercera, el pago de cargos financieros F,, que representan el principal
debido en forma corriente y los cargos por inlerés del endeudamiento pa-
sado {0, cuando sea negativo, Ia recepeidn corriente de ingresos por princi-
pal ¢ interés sobre créditos pasados). Cuarta, deseinbolsos de dividendos
R: a faver de los capitalistas, para quienes sirven come ingresos corrientes.
Y quinta, cambios planeados en los niveles de reservas monetarias CMR,
Deberia anotarse que, puesto que las reservas monetarias de las firmas pue-
den ser alimentadas por endeudamiento pasado, por incrementos guberna-
mentales de la oferla monetaria o, aun, por aumentos en la oferta de una
mercancia dinero como el oro (tal como en Marx), el lérmino CMR, repre-

I8 ). Robinson y ). Eatwell, A indroduction to Mdeess Eaonoueics, Londaes, MeGraw-1RIL 3973, pp., 208219,
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senta ajustes deseados por encima de estas otras fuentes de cambio en las
reservas monetarias.

Asf Ia ecuacién {8) se convierte en:
(9 B,+SAVR‘-MrfW,+IC,+F!+R,+CMR,—(Q,-CINV)
Combinando las ecuaciones (1) y (9)

B,+5AVR,'M’+PV'+IG'+P'¢RI+CMR -
[Mr-.’“"“'.-]*DEP,‘P.'C’NV,]
=M -M )+ (W -W ) +(IG, -~ DEP)+
CINVI+Fr+mR|_{Pr_R:)

(109 B +5AVR, = [A,+1+CINV,]+[F,+CMR - (P,-R )]

El segundo término entre llaves del lado derecho de la ecuacién (10) es
la diferencia entre usos financieros F, + CMR, y beneficios retenidos -
Pr- Ry Vemos que estas ullimas corresponden a salidas financieras de los
gastos s6lo cuando loda la “inversidén” = A, + I, + CINV, es financiada
con déficit {es decir, financiada enteramente por medio de endeudamiento
B: + SAVR:). Puesto que esta no ser por lo general la situacién, es inco-
rrecto tralar los beneficios retenidos como una forma de “ahorros” de los
negocios.

Finalmente, con ia observacién de que el ingreso capitalista R = consu-
mo CONR + ahorro SAVR, podemos volver a escribir (10"} para obtener

{10) Br"[Ar+II+CINV,+CONR,"P,]*F.*CMR

Las cantidades anteriores representan gastos plancados e ingresos pro-
yectades, tal como son anticipados al comienzo del periodo & Pero si pode-
mos suponer que los planes de gasto de corto plazo se revisan entse perio-
dos y no dentro de ellos, y que las estimaciones de ingreso de corto plazo
son relativamente acertadas (en un sentido estocstico , de la ecuaci6n (4)
el primer término en llaves al lado izquierdo de la ecuacién (10) es simple:

mente el exceso de demanda E, mds una pequeiia variable aleatoria (que
weintroducimos durante el proceso de simulacién). Asf,

(11) B =E «F+CMR
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donde
Bt =~ endeudamiento de las [irmas con los bancos

E, » exceso de demanda .
F, = cargos financieros {deuda de princi pal + deuda de intereses)
CMR, = canbios deseados en reservas monetarias

Todos eslos términos pueden ser positivos o negalivos, CON sus corres-
ientes i sretaciones.

pml‘_ii::::c:;:‘?ll;; es nuestra ecuacion fundamental de Iinafxciamienln.
Expresa que el endeudamiento bancario del sector de los negocios debe c:e
brir su propio déficit financiero plancado de los gastos corr_nenlee‘: (qued
presentars como exceso de la demanda L §, mas los cargos f inancieros de-
bido a endeudamiento pasado, mds algunos fondos necesarios para ajustar
las reservas monelarias a los niveles deseados. Los 1érminos F Y CMR.
desempeiian un papel particularmente imporl:}nlu, ya que reflejan la in-
fluencia de evenlos pasados sobre el endendamiento cornente.

La ecuacién (11) lambién se puede Jeer de olra manera

(1) E, = (B,-T,)- CMR,

El término entre paréntesis del miembro derecho es el endeud.amieal.o
bancario neto del sector de los negacios, puesto que se Lrata de Ia s:'llferencna
entre el nuevo endeudamiento corrienle By y los repagos corrientes d‘:l
principal e intereses Fr. La ecuacion (11) afirma que cuand? el exceso de
demanda es cero, los ajustes deseados en las reservas monetanas {alaluzde
algunas inyecciones directas de nuevo dinero) del?er'i ser cubterl_os por ex-
deudamiento bancario neto. En un sistema en crecimiento, eslo significa un
nivel creciente de endeudamiento neto, si bien esle puede ser una p.ropor-
cién constante de las ganancias totales o del producto total. Lo miés impor-
tante es que cualquier exceso de demanda E debe ser llen;?do con ulna
inyeccion de crédito bancario por encima dt:‘.l monto requ‘cndo para nr.;sJ
ajustes de reservas monetarias. Pero cuf:lqufer endeudamiento adlslo"
implica futuros cargos financieros. Los episodios de exceso de-deman a ;
van en sf las semillas de su propia negacién, porque las inyecciones netas de
crédito que las incentivan también las aplazan l'mcia el f uluroenla fﬂ:ll.l"n";‘l de
drenajes acelerados, Veremos que esta relroahmen‘lar:lén deserr-\pcmr un

papel vital para la delimitaci6n de los ciclos de crecimiento del sistema.
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Este efecto de retroalimentacién fue esencialmente ignorado por Keynes
y por Kalecki cuando formularon sus respectivas teorfas de la demanda
efectiva. Ademis, aun después de que las criticas a su trabajo los llevaron a
admitir que implicitamente se basaban en “inflacién de crédito” (Kalecki) o
en “financiamiento” bancario incrementado (Keynes) como el fundamento
crucial de sus explicaciones sobre los aumentos de la actividad econémi-
ca®, ningiin autor analizé realmente ¢! impacto de esta “inflacidn de crédi-
to” sobre el nivel de endeudamiento de la economia. En cambio, ambos
terminaron dirigiendo sus miradas hacia el impacto de tal “inflacién” sobre
el nivel de tasa de inter6s, desplazando asi su atencién, puesta sobre la
magnitud de endeudamiento de la economtfa, hacia la tasa de interés aso-
ciada a aquél. La tasa de interés queds, entonces, como el regulador princi-
pal de las decisiones de inversién, lo cual es evidente en Keynes. La misma
ruta ha sido revivida en tiempos recientes por varios aulores®, como una
manera de superar el impasse generado por la aparente inestabilidad del
crecimiento en las leorias convencionales de fa demanda efectiva. Pero si
bien la influencia de los movimicntos de la tasa de interés es claramente
imporlante, no es necesariamente el factor central en Ja regulacién de la
acumulacién, Veremos que incluso cuanco se supone que la tasa de interés
se manliene constante por medio de algin conjunto “apropiado” de politi-
cas estatales, la retroalimentacién que se produce entre financiamiento,
deuda y acumulacién, la hace suficiente para estabilizar la acumulacién. La
teoria de demanda efectiva resultante se ubica mucho més en la tradicién
clisica marxista, con la rentabilidad interna del sistema comandando la
acumulacién, y la consecuente carga de deuda restringiéndola. Una cons-
truccién semejante invalida todas las aflirmaciones en el sentido de que
existe una contradiccién inherente entre las teorias de la demanda efectiva
y las tearfas del crecimiento clisica y marxista. La seccién siguiente desa-
rrollard un modelo simple que contempla los anteriores principios.

UN MODELO MACROECONOMICO DE CRECIMIENTO
CICLICG INTERNAMENTE GENERADO

El modelo que desarrollaremos a continuacién se centra en el tratamiento
de las ganancias, la inversién, los ahorros y el financiamiento, porque éstas
son las variables crilicas en el debale sobre la relacién entre demanda

19 A Asimakopulus, ap. it pp. 22, 226,
X L. Taylar, * A Stagnationist Model of Eeomamic Growily”, en Cambridige fourmal of Econontics, (4. pp-
383403; D. Foley. ” Liguidity « I'rofit Rives Cycles ... op. dit.

—ﬁ——-———_
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eﬁ?cliva y acumulacién, No se tralardn el ajuste de inventarios ni las
existencias de reservas monetarias, porque juegan un papel relativamente
secundario en el andlisis bisico de Marx, Keynes y Kalecki, y porque las
limitacioncs de espacio impiden el desarrollo que serfa necesario.

Un aspecto importante de nuestro enfoque es la distincién entre varia-
bles lentas y ripidas, Se supone que las variables lentas tienen periodos de
decision méis largos que las variables mds répidas (afios en lugar de meses),
de modo que las decisiones lentas son definidas en términos de promedios
méviles de las variables rapidas. Aunque se puedan concebir muy diferen-
tes conjuntos de variables, cada uno operando a su propia velocidad intrin-
seca, limitaremos el presente andlisis a las dos velocidades, La variable t4-
pida bisica serd la proporcién de ganancia potencial (plusvalia) invertida
en capital circulante. En lerminologfa marxista esta es la lasa de acumula-
cién de capital circulante y regula la relacién entre oferta y demanda. La
variable lenta correspondiente ser4 la tasa de acumulacién de capital fijo,
que reguia la relacién entre oferta y capacidad.

En las secciones siguientes definiremos, en primer lugar, el madelo del
proceso de ajusle (relativamente) ripido y posteriormente el de ajuste (re-
lativamente) lento, Se pueden concebir come ajustes de “corto plazo” y
“largo plaza” con tal de que sean entendidas dos cosas: primera, que los
horizonies de tiempo estan definidos dentro de esta estructura ¥ que no
pueden cosresponder a los implicitos en otras estructuras; y segunda, que
los puntos de balance del corto y del largo plazo no son puntos de equili-
brio en el sentido convencional, sino, mis bien, centros de gravedad alrede-
dor de los cuales el sistema oscila.

Proceso de ajuste (relativamente) rdpido

Las relaciones entre exceso de demanda agregada, endeudamiento
bancario e inversién en capital circulante, de las ecuaciones (4), (7} y {11},
respectivamente, conforman el micleo del proceso de ajuste rapido. Como
hemos heclio abstraccién cle los ajustes de existencias, podemos escribir

(12) E, = A+ +CONR - P,
(13) (P-P )=mA_
(14) B, = F+E,
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El préximo paso es especificar las interrelaciones entre los términos de
las ecuaciones anteriores. Supondremos que la razén de consumo capitalis-
fa a ganancias potenciales es una constante ¢ (sobre la base de que los di-
videndos son proporcionales a las ganancias y que el consumo capitalista
¢s proporcional a los dividendos) y que Ia tasa de acumulacién en inversién
fija k es constante en el corto plazo ya que se trata de una variable lenta.
Finalmente, captaremos la conexidn esencial entre endeudamiento pasado
y servicio presente de la deuda, suponiendo que todo el endeudamiento, o
el crédilo olorgado, de las firmas debe ser pagado a una tasa de interés
constante § en el plazo de un periodo. Asi, pucs, tenemos:

(15) CONR_ = P,
(16} I = kP,
(17) Fo=(1+0)B,,

El paso restante es modelar el comportamiento de la tasa de acumula-
tibn de capital circulante a = A/ P. Esta razén expresa la fortaleza de la
tendencia para expandir la produccién y generalimenle es determinada por
diversos faclores que van desde el nivel y las lendencias de las ganancias
pasadas hasla diferentes ingresos y costos esperados. Pero no necesitamos
hacer ningiin supuesto especifico acerca de los determinantes del nivel
de la 1asa de acumalacién. En su lugar, simplemente supondremos que las
firmas ensayan alguna tasa arbitraria de acumulacién que luego modifican
ala luz de los resultados de su ensayo. Particularmente, supondremos que
si alguna tasa arbitraria de acumulacién inicial ensayada arroja un nivel de
financiamiento inlernamente obtenible superior a la ganancia potencial
(plusvalia), la acumulacién del periodo siguiente serd més alta. Lo opuesto
es cierto cuando el financiamiento interno cae por debajo de la ganancia
potencial. De esta manera terminamos enlazando la tasa de cambio de la
lasa de acumulacién con la solidez financiera de la firma.

Al comienzo de algin periodo 1 las firmas deben caleular su financia-
miento obienible con fondos internos y formular sus planes de gasto y en-
deudamiento para e periodo. Como los fondos obtenibles intcrnamente y
los adeudados realmente se gastan, la demanda resultante sirve para reali-
zar un nivel particular de ganancia agregada. Asi, las ganancias realizadas
en el periodo t son en s{ mismas los resultados de gastos llevados a cabo

ii-_'
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en el perlodo ', De ahf se desprende que sblo las ganancias realizadas en
¢l perfodo {-1 pueden entrar en el financiamiento disponible internamen-
te al comienzo del perfodo &

Definireimos ¢l financiamiendo real internamente obtenible al comienzo
del perfodo t como las ganancias realizadas en el periodo previo ¢ - 1, me-
nos los pagos por servicio de la deuda que las firmas estin obligadas a efec-
tuar duranle ol periodo venidero f, Las ganancias agregadas del perfodo t-
I son realizadas por las compras agregadas (A + I + CONR ),. 1. De la ecua-
cién (4} lo anterior se hace igual a fa suma de Jas ganancias polenciales y el
exceso de demanda (P + E}, - ;.. Los pagos del servicio de la deuda durante
el periodo f son dados por la ecuacién (7), con lo que al comienzo del pe-
riodo { el financiamienlo interno disponible es

X ~ {(Ganancias realizadas en - 1) - (Servicio de la deudaen 1)
= (P+E)p-F = (P+E)y.1-(1+1i) B,

La funcién de reaccién de la acumulacién establece que el cambio enla
tasa de acumulacion de capital circulante es proporcional al porcentaje del
exceso de linanciamiento internamente disponible sobre la ganancia polen-

cial (plusvalia).

o (L)

Las ecuaciones {12) a (18} describen el modelo completo de corto plazo.
Antes de continuar adelante es Glil consolidar las ecuaciones anteriores, ex-
presar todos los términos como properciones de la ganancia potencial y
escribirlos en sus equivalentes de tiempo continuoe para facilitar las pruebas
subsecuentes, Combinando (12), (15) y (16), asignando ¢ = exceso de de-
manda como proporcién de la ganancia polencial, @ = tasa de acumula-
citn de capilal circulanie, recordando que ¢ e { son constanies y k es
constante en ¢l corto plazo porque representa la lentamente cambiante tasa
de acumulacién de capital [ijo, y usando la notacién P* para significar la
tasa instantinea de cambio de P, etc., lenemos:

(19) e=a+k+c-1

20 M. Kalecki, The Theory of Ceonomic Dynumics, op, rit,, pp. 45 - 46.
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(20) Plp = ma
(1) a =hle-(1+i)b]

Combinando las ecuaciones (14) y (17) obtenemos
B -(1+4)B_+E.
Traduciendo a tiempo continuo,
B'+B=(1+i)B+E+E,

Donde i representa ahora la lasa de inlerés instanldnca,
Dividiendo entre la ganancia polencial P, sefialando & = B/ P y ano-
tandoque V' =B /P - (P'/P)b y ¢ = E/P -(P'/P)e, podemos expresar

la ecunci6n de financiamiento como
B/ + b = (1+ )b + L'/ + v

U+ (P/P)o + b =b+ib+ e+ (B/P)e+o

(22) U =e'+ib+ e+ (P/P)(e-b)

Las ecuaciones (19) a {21) pueden ser reducidas ain mis, Como ¢ =
constante y k es constanle en el corto plazo, la ecuacién (19) implica ¢ = 2°,
que puede ser sustituida en la ecuacién (21). Por otra parte, P'/P = ma de
laecuacién (20)y @ = ¢ + d delaccuacién (8), donde d - 1-(c+k),todo
lo cual puede usarse para reescribir la ecuacién (22). Sobre esla base pode-
mos finalizar con las dos ecuaciones difercnciales no lineales que describen
la estructura malemitica esencial del proceso de ajuste ripido.

23) ¢ =hle-(1+i)b)
{24) bF=e+(1+i)e+(md-i)(e-b)+me(e-b)

donde ¢ y b representan el exceso de demanda y el endendamiento comao
fracciones de la ganancia potencial, respectivamente; ¢ = propensién cons-

—
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tante al consumo de las ganancias, k = lasa de acumwulacién de capital fijo
(constante en el corto plazo), d = 1-(c + k), m = margen constante de
ganancia sobre costos, e i = tasa constante de inlerés,

El proceso de ajuste de corlo plazo resumido arriba tiene varias propie-
dades notables (véanse las pruebas en el Apéndice). Primero que todo, tie-
ne sdlo un punto ctilico estable en ¢ = 0 y b = 0, que implica que el
sistema converge aulomiticamenle alrededor de una trayectoria general-
mente creciente sobre la cual oferta y demanda se nivelan (e = 0) y la acu-
mulacién se autofinancia (b = 0). Esta trayectoria no es otra que el equi-
valenle agregado de la traycctoria de reproduccién ampliada marxisia
implfcita en los pardmetros ¢, k (de la cual la reproduccién simple es un
caso especial)?, Segundo, la estabilidad de este modelo es asegurada por el
simple y plausible requerimiento econdmico de que en las vecindades de la
reproduccién ampliada los fondos reinvertidos por las [irmas sean capaces
de obtener una tasa incremental de relorno mayor o igual a la tasa de inte-
rés. En otras palabiras, que el capital aclivo sea capaz de ganar al menos
tanio coino el capital pasivo. ‘Tercero, sujeto a la condicién anterior, el mo-
delo es extremadamente sdlido, ya que es estable para todos los valores
posilivos del coeficiente e reaccion i y es ciclicamente convergente para
todos los valores plausibles de .

Las propiedades descritas significan que, a partir de cualquier siluacién
arbitraria inicial, el modelo convergird de un modo ciclico hacia la repro-
duccién agregada ampliada. Pero esto no quiere decir que el sistema siem-
pre estard en reproduccién ampliada, porque una vez simulemos los efec-
los de la anarquia de la produccién capitalista, sometiendo el modelo a cho-
ques més o menos recurrentes, encontraremos que et sislema oscila de ma-
nera perpetua alrededor de la reproduccién ampliada sin que llegue a caer
sobre ella. El Grifico 12 muestra los resullados de la simulacién, en la que
los excesos de demanda ¢ y ol monto de deuda b describen ciclos erréticos
alrededor del punto de balance de cero. E] Grafico 13 muestra cdmo se tra-
duce la anterior en la fluctuacion de la ganancia real (plusvalia realizada)
alrededor de la ganancia potencial {plusvalia producida). Tomados en con-
junto, estos Grilicos cjemplifican la concepeién de reproduccién ampliada
de Marx como la lendencia interna, el promedio regulador, de la errética
trayectloria del sistcma real.

22 Ein la eeproduccion ampliada mascista 1a oferta iguala a Ls demanda y el endeudamiento os igual »
cert para cada una de bos departamwenios de produccién y, por consiguiente, también para el agre-
gadu, Aqul 86le Ros cenlraremos en el agregado.
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El modeto de corto plazo tiene otras varias prapiedades interesantes. Pa-
ra comenzar, como el exceso de demanda ¢ es aproximadamente cero en el
corto plazo, Ia ecuacién {19) implica que

{25) a=1-(c+k)~d

Asi, cuando la tasa de acumulacién de capital circulanle es promediada por
las fluctuaciones de corto plazo, a4 es inversamente proporcional a la pro-
pensi6n a consumir ¢ y a la tasa de acumulacién de la inversién fija k. Esto
significa que aun cuando un alza exégena en ¢ o k pueda estimular inicial-
mente el sistema, el obstsculo financiero creado por la deuda adicional termi-
nard disminuyendo a en la misma cuantia, en el corto plazo al menos,

La tasa media de retorno de corto plazo sobre la inversién fija también
es inversamente proporcional a ¢ y k. Definiendo esto como r = Py =
(F/P)/(1/P),donde Ip = k, P/p = ma de la ecuacién (18) y a ests dada
por la ecuacién (25), de manera que r = mi¥y = m(l-ck ) = m{1-c¥_ . De
nuevo, un alza exbgena de ¢ 6 k puede elevar inicialmente la tasa de re-
torno de corto plazo sobre la inversi6n fija al estimular inicialmente a, pero

|
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terminard realimente bajandola a medida que el nuevo nivel medio de corlo
plazo sea establecido.

Por fillimo, puede mostrarse que la tasa de ulilizacién de capacidad serd
miis o menos conslanle en el corto plazo a un nivel que, por lo general, serd
diferente al de utilizacién normal. Mientras que esto recuerda la conclusion
corriente de Keynes y Kalecki, segiin la cual no hay mecanismo de corto
plazo que haga el producto real igual al producto de “pleno empleo” (es
decir, a capacidad normal), vale la pena sciialar que los resultados obleni-
dos se conservan para un sistema en crecimiento, como quiera que los re-
sultados de Keynes-Kalecki lo hacen solamente para un nivel estitico de
producto. Para derivar el resultado, nélese que de la ecuacién (16) la razén
capital fijo a capacidad, v = 4/, es constante, mientras que de la ecuacién
(7) el margen constanle de ganancias sobre costos implica un margen
constante de ganancia sobre el producto n = g, Podemos escribir, enlon-
cos, los niveles de capacidad, producto y utilizacién de capacidad, respecti-
vaimente, como
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(26] N"kl/mQ'IZI,U'Q/N'(I/rn)P/ij
donde

rm = #, = tasa de ganancia sobre capital fijo, a capacidad normal.

Para analizar el comportamiento de corto plazo de u = Q/N, observe-
mos que N =K/ = ¥y =Wy Py = nP «n(F/p) P =mmaP = wn(l - c- k) P,
Asi Q' = pN' ,donde p = nmv [(1 -c) /k-1] = constante en el corto plazo.
Integrando los dos lades, 2 = pN + (Q,-pNJ), donde el término entre
paréntesis es la constante de integracién evaluada en un tiempo #,. Reescri-
biendo, ¥ = Q/N=p+ (it,-p) No/N, delacual es claro que a medida
que el sistemacrecey N se eleva en el tiempo, u se aproxima a p. Un alza
en ¢ o en k tender4, por lo tanto, a disminuir el nivel medio de corto plazo
de utilizacion de capacidad al bajar su asintota p.

Proceso de ajuste (relativamente) lento

En el andlisis del corlo plazo tomamos la lasa de acumulacién de capital fijo
k como dada, sobre la base de que representa una variable lenta, Pero,
puesto que el nivel de utilizacién de capacidad en el corto plazo diferird por
lo comin del nivel normal de utilizacién, se esperars que k reaccione
lentamente a tal discrepancia. Definiendo una larga unidad de liempo T
(es decir, afios en lugar de meses) para acomodar esle proceso de ajuste
lento, escribimos la funcién de reaccibn para la tasa de acumulaci6n de
capital fijo k como

(27) K7k = gu=-1)

donde
u = nivel de utilizacién de capacidad (nivel normal = 1)
¢ = coeficiente de reaccién (una constante positiva)

Los efectos de tal funcion de reaccién dependen de la respuesta contra-
ria de la utilizacién de capacidad a k. De la ecuacitn {25) sabemos que el
proceso de ajuste rapido llevara a la igualdad aproximada a +k =1 -c
Supongamos que el nivel de utilizacién de capacidad de corto plazo estd
por encima de lo normal, de modo que k empieza a subir lentamente. Des-
de el punto de vista del proceso de ajuste de corto plazo k hacrecidoaun
nuevo nivel més alto. Este crecimiento puede estimular inicialmente la de-
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manda efectiva y elevar a. Pero como se establece un nuevo cenlro de gra. GRAFICO 14
vedad de corto plazo, « Dajard para ajustar el nuevo y més alto nivel de UTILIZACION DF. CAPACIDAD
corio plazo de k. Asf una aceleracién en el crecimiento de la capacidad fi-
nalmente desacelerars el erecimivnlo de la produceion real de manera que 1
el nivel de utilizacién de capacidad tenders a caer para regresar a su nivel L4 -
normal {o incluso sobrepasarlo). Esta tendencia estd en notable contraste
<on la inestabilidad del filo de la navaja ue encontramos en los modelos de L1 u
demanda efectiva convencionales, Estd, por otra parte, implicita en la ma- 12 4
yoria de los andlisis clisicos y marxistas de la acumulacién. Para formali-
zarla, diferenciamos Ia expresion v = (1 /i) P /K f dada en la ecuacién "
(26) y recordamos /P = mu = n(l-c-k) de las ecuaciones (6) y (25), Lo
respectivamente, micndras, por definicién op
0.4
Kf*m I ylI/p =k wfu=P/fP-Kf/Kf+ ma-(I/P){P/K) o 4
= mfl-cek) - (ru}pkou,
0.4 4
{28) Wi = m(l-c)- mk - (rm) ku 0.6 ; . ’ r | . . . .
L] 100 Tismpo 200
Las ecuaciones (27) y {28) definen un sistema de dos ecuaciones diferen- GRAFICO 15
ciales no lineales que representan el proceso de ajusle lento por medio del
cual el nivel de utilizacién de capacidad reacciona sobre la tasa de acumu. GANANCIA PRODUCIDA ¥ GANANCIA NORMAL
lacién en capital fijo, y viceversa. £00.0
El anlerjor proceso de ajuste de largo plazo tiene la notable propiedad
de que es estable alrededor del nivel de ulilizacién normal de capacidad ©ws T /
1 = [ (véanse pruebas en el Apéndice). Esle punio eritico es el finico punto o} /!
estable. Su estabilidad se conserva para todos los valores positivos del coe- woo L /
ficiente de reaccién g y es oscilatorio para todos los valores plausibles de o Y
g . pira los cuales el sistema es rentable. Esto significa que para cualquier weo T /
desplazamienio particular el sistema tiende a oscilar de vuelta hacia el nivel  § oo 4
normal de utilizacién de capacidad. Lo que es mas importante, frente a cho- ' /4
ques azarosos que representen una multitud de factores y perturbaciones W0 1 /4
concrelos, el sislema tiende a oscilar perpetuamente sobrepasando y re- S | i-::;:"-hl;wmm v
zagdndose, en forma allerna, del nivel normal de utilizacién de capaci- P
dad. Obsérvese que como el ajuste de la parlicipacién de la inversién fija es LU | T S gf&'::,w
denominada en unidades de tiempo T, mienltras el de la inversion circulan- w0 1 —F
te lo es en una unidad mis corta ¢, se sigue que el periodo del ciclo de la ==
inversién fija probablemente es més largo que el del ciclo de la inversién o8 ' ' *
circulante. El Gréfico 14 muestra los resullados de la simulacién hecha para 0 25 Tiempo 50
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utilizacién de capacidad 1 en relacién con el nivel normal w = 1. E1 Grifi-
co 15 ilustra el correspondiente comportamiento de la ganancia sobre la
produccién real y de la ganancia sobre la produccidén a capacidad normal
{ganancia sobre ol praducto “garantizado™).

RESUMEN Y CONCLUSIONLIS

El propésito de este Capitulo ha sido presentar un nuevo enfoque sobre el
tema del papel de la demanda efectiva en la acumulacién. El primer paso
en esta direccion se dirigié a tratac de crear un marco teérico sencillo que
fuera, sin embargo, lo suficientemenie general para abarcar las diferencias
esenciales enire los enfoques marxista, keynesiano y kaleckiano sobre esta
maleria. Se ignoraron aspectos que no fucran centrales para los enfoques
anteriores (1ales como los cfectos de los ahorros de los irabajadores, de los
ajustes de invenlarios y de existencias de dinero, o de la diferencia entre
deuda de corlo y de largo plaze). Olras cuestiones que desempenan papel
central en uno u otro de los principales enfoques se conservaron (tales
como la conslancia de los precios, salarios y tasas de interés en la teoria
keynesiana y kaleckiana (KK), o el vinculo entre inversién en capital
circulante y crecimiento del producto en la teoria marxista). Dado que los
esquemas de reproduccién de Marx hacen abstraccién del endeudamiento
agregado o del atesoramiento®, mientras las teorias KK dependen en
forma crucial del supuesto de que e} financiamiento es “libremente
obtenible” a una tasa de interés constante?, fue particularmente
importante maniener este (iltimo supuesto con el fin de eslablecer que no
era un factor decisivo para distinguir los dos conjuntos de enfeques. Lo que
si pasd a ser decisivo fueron los vinculos entre gastos de acumulacién,
financiamiente, crédito bancario y la carga de deuda,

Pero la cuestién del crédito es solamente la mitad de la historia, Una di-
ferencia igualmente importante aparece en el andlisis de la acumulacién. El
andlisis dindmico, como en Marx y en I{arrod, tiende a ver el crecimiento
como un aspecio inherente de la produccion y de los planes de inversién,
de manera que es su tendencia la que es vista como si reaccionara a la re-
troalimentacién del mercado. En conlraste con esto, Keynes y Kalecki adop-
tan juntos una nocién de firmas esencialmente pasivas motivadas por al-
canzar un nivel dado de producto. Los planes de produccién son implicita-

23 M. Bleaney, ap. il pp. 106-107.
A4 A Asimakopulos, op, it
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mente estiticos y es el nivel de produccién (mis que su tendencia) lo que se
toma para responder a la retroalimentacién®. Hablando en términos mate-
maticos, las funciones de reaccién de Marx (y de Harrod) tienden a ser for-
muladas en términos de proporciones o tasas de crecimiento, mientras las
de Keynes y Kalecki tienden a serlo en términos de los niveles absolutos de
las variables, Esta diferencia viene a ser bastante importante en el andlisis
del crecimiento macroeconémico.

En la Segunda Seccién de este Capitulo se utilizaron las anteriores con-
sideraciones para desarrollar un poderoso modelo macroeconémico de cre-
citniento ciclico. Se supuso que la proporcidn de ganancia potencial dedica-
da a la expansién del producto respondia positivamente al nivel de exceso
de demanda y negativamente a la carga de los pagos del servicio de la deu-
da, lo que se mostré daba origen a un ciclo estocdsticamente limitado de
corto plazo con centro alrededor de la reproduccién ampliada en el sentido
marxista. Se supuso también que en ¢l mas largo plazo la proporci6n con-
sagrada a la expansién de capacidad creceria cuando su utilizacién estuvie-
ra por encima de lo normal {y caeria en el caso opuesto); se establecié este
supuesto sencillo para llegar a un ciclo limitado en forma aleatoria, de largo
plazo y con centro alrededor de la utilizacién normal de capacidad (Ja tra-
yectoria garantizada de Harrod). E! modelo completo genera asi dos ciclos
diferentes, que oscilan alrededor de una tendencia de crecimiento regula-
da, en altima instancia, por la rentabilidad intrinseca del sistema. A dife-
rencia de los mis modernos enfoques, no se hace ningan recurso a factores
externos tales come cambio técnico o crecimiento poblacional para explicar
la tendencia de crecimiento basica®®, y no hay presuncién de que el sistema
lienda a lograr el pleno empleo del trabajo {como el opuesto a la utilizacién
normal del capital fijo}. En este sentido, el modelo aqui presentado es una
forma de ver en concreio la teoria de la demanda efectiva implicita en la
tradicién clisica marxista®,

25 Solamente un aspecte diel enfague de Flarrod Bace a Kalecki inodificar su pusto de vista hisicamen-
te csidtico para tratar de explicar “una economia oa expansion”. 1ero of andlisis es muy embarazoso
¥ parece en peap pane disefado para saponar conclusiones anteriores de Kalecki relacionadas con
La endoncia inherentermente esiitica de la acumualacion, en ausencia de faclores exernos, tales como
cambiv dcnico. Véase M. Kalecki, “Observations on the Theory of Growth®, en Economic fournal,
marza, 1962, ppr 135-15,

16 M. Kalecki, The Thvory of Loonics Pymanics, op, ¢t Kalecki se basa onoel cambio 1éenico ¥ los
morcados extornos para caplicar ¢l creckmiento; Goodwin, en el crecimiento exogeno de la poblacién
y el cambiv Wenico; Foley, por su pare, so hasa en ol crevimivnio de La oferta monet:ifa exdgena,
Veane R, M, Caxulwin, “Swingiog Arood the Turnpike with Von Neumann y Lralla™, en Olmbn'u'sr
Jouraal of Fromonivs, 1966, 3, pp. 20210 y 1. {oley, “[iguidiy-Prdie Rate Cycles...”, op.rit,

1 Veéase A, Shaikh, op. ol
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Muchos aspecios de este enfoque restan por ser desarroliados, Por ?jem-
plo, la introduccién de los gastos deficitarios sostenidos por el gobierno
introduce un factor nuevo, en cuanto parece dar origen a un correspon-
diente exceso de demanda sosienido. Esto parece sugerir una base formal
para el vinculo entre gasto deficitario e inflacién, al menos bajo condiciones
de crecimienio normal. De manera similar, una tasa potencial decreciente
de ganancia parece producir un comportamiento cualitativamente nuevo
en el que los ciclos de crecimiento estable analizados aqui son eventual-
mente socaviados y se vuelven inestables. Ambos argumentos son muy cer-
canos a los argumenlos cldsicos y marxistas. Por Gltimo, es posible generar
ciclos de l{mile delerministico en vez de los eslocisticos explorados en este
trabajo, especilicando formas funcionales un poco diferentes para las dos
funciones de reaccién. Lo imporlante es que el enfoque general adoplado
en este trabajo parece ofsecer una muy fructifera y dindmica alternativa a
las teorias tradicionales de la demanda efectiva,

APENDICE: ANALISIS DE ESTABILIDAD DE LOS PROCESOS DE AJUSTE

Estabilidad deil proceso de ajuste rdpido

El proceso de ajuste rédpido estd caracterizado por las ecuaciones (23) y (24}
establecidas arriba. Definiendo z = ¢ - b, podemos reescribirlas como

(29) e = hie v I {1+40)2
(30) z'= -(1+i)e- (md-i)z - mez
donde

m = margen constante de ganancia, i= tasadeinterés, d « I-(c+k) en
la que ¢ = propensién constanle a consumir parte de las ganancias, k= la
tasa de acumulacién de capital fijo constante en el corto plazo, y h = el
coeficiente de reaccién para la funcién de acumulacién de capital circulan-
te. m, i, ¢, k y h son por definicién positivas y d es positiva en tanto que
la tasa media de retorno de corto plazo sobre la inversi6n fija r = ' md i sea
positiva (véase la discusién que sigue a la ecuacién (25), més arriba. .

El anterior sistema tiene dos puntos criticos: ¢ = z=0; y me= (1+i)
Ji-(+md), mz = -1 - (1+md)i /(1 +1i). Sujacobiano | es
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I hi(1+i)

={1+{)-mz =(med=i)-me

Linealizando alrededor del segunde punto critico, podemos mostrar
que su determinante se reducea Det J2 = -i(1+2i+mdi) < @, puesto que
i, m, d sontodos > 0. Eslo significa que el segundo punto critico es inesta-

ble. Por otra parle, linealizando alrededor del primer punto critico ¢ - z -
0, obtenemos

TRI1 = -fh + (md-i)}
DETJ1 = hi(md-i) + {1+ ) A+ i) = W1+ 2i+wmdi]

Puestoque h,m, d e i >0, DETJI > 0. Luego, una condicién sufi-
ciente para la estabilidad {focal) es md 2 i , porque esto asegura que TR
Jo < @ % Pero, ademés, puede demostrarse que el discriminante de este
sistema es negativo para todos los valores plausibles del coeficiente de re-
accién i (es decir, para { entre 0.02y 0.20y md entre § y 3i , cualquier
valor de h entre 0.027 y 0.144 arrojard un discriminante negativo), de ma-
nera que la convergencia serd por lo general oscilatoria. Por tiltimo, el dia-
grtama de fase de este sistema de ecuaciones (que se omile, por falta de es-
pacio) indica que el centro de atraccién del punto estable es muy grande,
pues abarca tanto el espacio ¢ positivo como el espacio z positivo. Sélo
para los puntos iniciales en que ¢ y z son suficientemente negativos, el
modelo mostrard inestabilidad.

Consideremos ahora ¢l contenido econémico de la condicién de estabili-
dad md 2 i. De la ecuacién {25) el corto plazo regula Ja tasa de acumula-
cion a = d, Delaecuacion (20) ma = P/ P, As, la condicién de estabilidad
viencaser P/P 2 i.Veamos ahora los fondos que los negocios reinvierten
en sus propias opcraciones. Hemos supuesto que los dividendos R son
proporcionales a las ganancias potenciales (plusvalia) P, de manera que
las ganancias retenidas serdn RE = P-R = P(1-x), donde x = tasa de
dividendos distribuidos. El correspondiente rendimiento neto incremental
para estos fondos reinvertidos es el incremento en ganancias P’ menos el
incremento en distribucion de dividendos R’ y cargos financieros F’, Pero
puesto que &= 0 en el punto crilico en cueslién, la acumulacién se autofi-

W M. W iirsch y 5, Sile, Diffeemntial Lagwations, Dymanical Systems, emd Lincar Algebra, Orlando, Flo-
fida, Academic Press, 1974, p. 96.
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nancia en promedio, y F’' = 0 en el punto critico. Asf, pues, la tasa incre-
mental de retorno sobre les fondos reinverlidos es

e (P-R)/(P-R} = P(1-x)/P(1-x) =~ P'/P
De donde se desprende que la condicién de estabilidad md 2 i es equi-

valente a la condicién econdmica bisica de que los fondos reinvertidos en los
negocios perciban una tasa de retorno mayor o igual que la tasa de interés,

Estabilidad del proceso de ajusle lento

La estructura del proceso de ajuste lento estd definida en las ecuaciones (27)

¥ (28), que se reproducen a conlinuacién lgeramente cambiadas
(31) k' = -gk + gku
(32) wo=m(1-chu-mku-(rn)ki

donde & y # son las variables y las demds son conslantes posilivas: g =
coeficiente de reaccién para la tasa de acumulacion de capital fijo; m »
margen de ganancia sobre costos, rn = tasa de ganancia sobre capital fijo,
a capacidad normal (la tasa normal de ganancia sobre capital fijo), y ¢ =
propensi6n al consumo de los capitalistas, proveniente de las ganancias po-
tenciales, < 1. Una vez mds, tenemos dos puntos criticos: w = 1, k=k* =
(1-c)}/imym}>0;y u = 0, k= 0. Eljacobianc de este sisterna es:

gu-1) gk

“[m+rmju m{l=-c=-k)-2{rn)ku

Linealizando alrededor del segundo punto ¢ritico # = k = 0, encontra-
mos que el sistema es localmente inestable puesto que Det J2 = -gm(1-c)<
0. Por otra parte, en las vecindades del primer punto = 1, k= k*, como

k* [mern] = m(1-¢), eljacobiano, su iraza y sus delerminantes se
reducen a

ACUMULACION Y DEMANDA EFECTIVA 249

0 gk*
J1-

-[m+m] -ruk*

TRJ1 = -ruk* < 0, DETJ1 = gk*[m+rt] > 0

que significa que el primer punto critico es localmente estab]e: Ade_mﬁs, la
convergencia implicita en esta estabilidad es generalmen'te o‘scl_latona, por-
que los valores plausiblesde m. ¢,y m producenun dlscnmmame: nega-
tivo para todos los valores, excepto para los miis pequefios, del C(.'.)E:f iciente
dereaccién g (es decir, paratodo m, ¢, ri entre 0.1y 0.5), un coefu:lentc_* de
reaccién g > 0.05 es mis que suficiente para garantizar el comportamien-
to oscilatorio,

Como la utilizacién de capacidad no puede ser negativa, # 2 0. El dia-
grama de fase correspondiente a este sistema (omitido aquf por razones de
espacio) muestra que cualquier trayectoria en el cuadrante positivo conver-
gerd sobre el primer punto critico # = 1, k= k* . El proceso de ajuste
lento es, pues, eslable alrededor de 1a trayectoria garantizada.




: CAPFTULO 6. CRISIS ECONOMICAS Y TASA
DECRECIENTE DE GANANCIA

. & NTRODUCCION

L Marx pensaba que el capitalismo estaba caracterizado en forma muy defini-

da por una acumulacién turbulentamente dindmica (Véase el Capftuio 5),

 que en épocas normales toma la forma de ciclos econémicos y diversas fluc-
" aciones que oscilan alrededor de una lendencia de crecimiento interna-
mente generado. Pero crefa también que tales perfodos de acumulacién nor-
B 0al inevitablemente abren el camino a perfodos correspondientes de
@ slancamiento econdinico y crisis, debido a que existen fuerzas en el interior
dela acumutacién normal que socavan en forma progresiva su solidez y que
eventualmente dan origen a crisis. Marx creia que el factor central, en cuanto
aesto se refiere, era la tendencia de la acumulacién normal a erosionar la
sa media de ganancia. Consideraba este mecanismo de tanta importancia,
que lo denominé “la ley mds importante de la economia politica”; séalo o no
siempre, se ha constitucién en la ley de la economia politica que ha gererado

mayor controversia tanto en la economia marxista como en la ortodoxa.

La explicacién de los ritmos larges de acumulacion capitalista, en los
‘que el normal crecimiento turbulento da via al estancamiento y la crisis, es
una de las tareas mds importantes de la economda politica. Toda escuela de
pensamiento tiene alguna explicacién de este fenémeno y la economia po-
litica marxista tiene varias (desde luego).

La seccién que sucede a esla introduccién hace un recuento de la historia
' delas teorfas de la crisis, poniendo particular énfasis en su 16gica interna y
sus implicaciones sociales.

La tercera seccién se dedica a examinar la influyente {pero errénea) in-
terpretacién que Dobb hace del argumento de Marx, en la cual la tendencia
dela tasa de ganancia a caer es reducida a una simple posibilidad, que in-
dluso sélo se presenta cuando los salarios de los trabajadores crecen “dema-
sizdo” rapido. Lo impertante aqui no es que los salarios de los rabajadores
puedan “estrangular” las ganancias ocasionalmente, puesto que siempre es
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posible que lo hagan, Mas bien, la cuestién es si puede afirmarse o no que °

la rentabilidad decreciente se debe por 10 general a cierto tipo de “presién

salarial”. La versién mis s6lida de tal argumento es la basada en el teorema °

de Okishio, en el que se sostiene que el cambio iécnico nunca podré hacer
bajar la tasa general de ganatwia porque los capitalistas jamds adoptardn
una tecnologia que lenga tales efectos. Para ponerlo en términos de Marx,
Okishio sastiene que los capilalistas que se comportan de acuerdo con las
reglas de la competencia perfecta siempre escogerdn los métodos de pro-
duccién que terminen elevando la tasa de plusvalia en mayor proporcién
que la composicion orgdnica de capilal, de suerte que para cualquier salario
real dado el cambio iécnico cleva la tasa media de ganancia. Lo anterior
significa que solamende un anmento de los salarics reales lo suficientemen-
te grande como para contrarrestar los efectos posilivos del cambio técnico
sobre la tasa de ganancia, puede explicaruna caida general de ésta. Enh
tercera seccidn, por consiguiente, lambién se examina criticamente el argu-
mento de la “eleccidn de téenica”, mientras en la siguiente se detalla el de-
bale resultanle sobre este 16pico.

La quinta seccitin vuelve sobre la teoria de la tasa decreciente de ganan-
cia dlel propio Marx, esbozando, en primer lugar, la estruciura general del
argumento, concretando luego y formalizando las conexiones entre cambio
técnico y reptabilidad, para desarrollar, finulinente, algunos aspectos de la
dindmica inherente al argumento. Por iiltimo, en la sexta seccién nos des-
plazaremos hacia la investigacion empirica de eslas cuesliones realizada
para Eslados Unides durante el periodo de posgucrra, Como veremos, el
argumenlo de Marx provee una sélida explicacién de los patrones de acu-
mulacion de este periodo,

HISTORIA DE LAS TEQRIAS DE LA CRISIS

Esta seccién desarrolla el tema de la histeria de las teorias de la crisis. Enun
sentido amplio, el término “crisis” se referird a un conjunto de fallas gene-
ralizadas en ias relaciones econdinicas y politicas de reproduccién capita-
lista. En particular, las crisis que tlratamos de examinar son aquéllas hacia
las cuales se ve llevado inlernamente el sistema por sus propios principios
de operacién. Como veremos, una caracleristica de la naturaleza de la pro-
duccién capitalista es la de verse expuesta constantemente a una diversi-
dad de perturbaciones y dislocaciones generadas interna y externamente.
Pero esas “conmociones” s6lo de vez en cuando hacen estallar erisis gene-
rales. Cuando el sisterna goza de buena salud se recupera rdpidamente de
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' oda clase de tropiezos; cuande no, pricticamente cualquier cosa puede
P provocar su postracién. En lo que sigue tratamos de examinar las distintas

eiplicaciones de c6mo y por qué el sistemna periddicamente se enferma.

Reproduccidn y crisis

Considérese hasta qué punto es peculiar la sociedad capitalista. Se trata de
una red social compleja e interdependiente, cuya reproduccién exige un pa-
trén preciso de complementariedad entre diferentes actividades preducti-
vas que son emprendidas por cientos de miles de capitalistas individuales a
quienes s6lo les preocupa su avidez personal de ganancias. Es una estructu-
1 de clases en la que la permanencia de la clase capitalista necesita la per-
manencia de la clase trabajadora; con todo, ninguna ascendencia, ninguna
tradicién, ningtn principio religioso indica quién ha de dominar y quién ha
de ser dominado. Es una comunidad humana cooperativa y, sin embargo,
constantemente enfrenta al uno conlra el otro: capilalista contra trabajador,
pero también capitalista contra capitalista y trabajador contra trabajador.

La pregunta verdaderamente dificil de contestar respecto a esta sociedad
10 ¢s por qué llega a desintegrarse, sino por qué continita operando. A este
respecto, es importante comprender que cualquier explicacién de la forma co-
mo se reproduce el capitalismo es al mismo tiempo {implicita o explicitamen-
te) una respuesta a la cuestion sobre c6mo y por qué ocurre la no reproduccién
y viceversa: en olras palabras, el andlisis de 1a reproduccidn y el anslisis de
la crisis son inseparables. Lo anterior es vélido independientemente de que
una teorfa paiticular haga o no expilicila esta relacidn.

Enia historia del pensamiento econdmico podemos distinguir tres lineas
bisicas de andlisis en torno a la reproduccién capitalista. La primera, y la
més popular, es la nocién de que el capitalismo es capaz de reproducirse a
simismo automdticamente, La reproduccién puede ser ficil y eficiente {teo-
fia necclésica) o puede ser erratica y derrochadora (Keynes), pero se equili-
bra a si misma, Sobre todo, no existen necesariamente limites al sistema
rapitalista ni a su existencia hist6rica: abandonado a sf mismo (teorfa neo-
tlasica} o dirigido adecuadamente (Keynes) puede sobrevivir por siempre.
Desde luego, esa ha sido la idea dominante en la teoria burguesa,

La segunda posicién sigue el rumbo opuesto: afirma que, por si mismo,
el sisterna capitalista es incapaz de ampliarse. Debe crecer para sobrevivir,
pero requiere alguna fuente externa de demanda (como el mundo no capi-
talista) para sostener su crecimiento. Lo cual significa que, en Gllima instan-
da, su reproducci6n estd regulada por factores externos al sistema: los limi-
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tes al sislema son ajenos a él. Las diferentes escuelas del subconsumo,)
cluidas las marxistas, tienen orlgen en esa linea de pensamiento,

Por iltimo, estd la posicién segtin la cual, aunque el capitalismo sea capn .
de auto-expandirse, ol procese de acamulacion ahonda las contradiccions ]

internas en que se basa hasta que estallan en una erisis: los limiles del caph-

talismo son inherendes a él. Esta linea de pensamiento es casi exclusivamen-
tr marxist e incluye los enfoques de la “lasa decreciente de ganancia” yd -§

“estrangulamienio de las ganancias” como explicaciones de las crisis.
Cada una de las posiciones anteriores supone una correspondiente no-

cidn de las crisis, de porgué se producen y de lo que implican. Por consi- 3

guiente, las examinaremaos una a una de manera sucesiva,

Ll capitalisma viste como sistema
que se¢ autorreproduce en forma automitica

A conlinuacién examinaremos, en secciones separadas, Ia tradicion dof

lnissez-faire y 1a \radicién keynesiana de la teorfa ortodoxa.

Lo traddicion del Wisscz-fuire

Desalortunadamente todos estamos demasiado familiarizados con la no- §
cidn del capitalismo como sistema autorregulado, uniforme, eficiente y ar- 3
mébnico. Esa idea ha dominado la teorfa burguesa desde su nacimientoenh

“mano invisible” de Adam Smith hasta la impotente elegancia del andlisis
moderno del equilibrio general. Se dice que la contradiccién fundamental
de toda existencia humana surge de la insaciabilidad de las necesidades
hnmanas ante ta limitada disponibilidad de los recursos fisicos!. La insacia.
ble codicia del capitalismo se transforma asf en un atributo de la naturaleza
Liumana; su insensato pillaje de nuestro planets es tan sélo “natural”, resu)-
tado inevitable de una batalla dentro de 1a naturaleza misma. La naturaleza
Inumnana se enfrenta a la naturaleza fisica. De este modo, la avaricia, la com-
pelencia y el egoismo son eternos: nada pademos hacer ante ellos, no hay
modo alguno de erradicarlos. De hecho, sobre esa base el capitalismo se
presenta como el conjunto de normas sociales que autométicamente permi-
te la més libre expresién de esos impulsos humanos “intrinsecos”. Més atn,

1 Thara wes presentacion mas complets du L concepeidn neoclisica vease A Alchian y WR. Allen, Exchor.
ge wrnd Production Theory in Use, Belmont, California, Wadsworth 1'ublishing Co, 1962, C1a 4
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w0 representa la solucién institucional Sptima del eterno conflicto “natu-
#'; el capitalismo sigue siendo eternamente 6ptimo. No liene més limite
que alguna inimaginable mutacién de la naturaleza humana o alguna ini-
“maginable destruccién de la naturaleza fisica. Abandénesele a sf mismo y
d capitalismo se reproducird por si solo, uniforme, eficiente y probable-
genle para siempre. Asf transcurre la historia.

Puesto que el sistema se considera como autorregulado, se es proclive a
psar por alto el proceso de regulacién. De ese modo, la tendencia domi-
sanie en esta problemitica es concentrarse en los equilibrics de crecimiento
tnlo estiticos, como balanceados, Con esto se da la impresién de que el
proceso de ajuste carece de importancia. A decir verdad, esa estrategia es
ey necesaria, dado que la idea de un proceso de ajuste prolongado cons-
tluye una amenaza para €l concepto de equilibrio y, por tante, para el en-
trafiable cardcter dptimo del sistema,

Pero, a pesar de todo, 1as crisis se siguen produciendo, lo que suele tener
wsenlidos a los cconomistas; a veces, bastanle malhumorados. 5in embar-
1o, 5u funcién ideol6gica les exige enfrentarse (periddicamente, por lo me-
ws), al problema de las crisis.

Los economistas que estudian la historia de los fendmenos empiricos
tevitablemente se sienten impresionados no sélo por la {recuencia de las
aisis sino también por su evidente regularidad. Por ejemplo, en los Estados
tnidos, Wesley Clair Mitchell contabiliza quince “crisis” en los 110 afios
que van desde 1810 a 1920, en tanto que Paul Samuelson enumera siete “re-
asiones” en los treinta afios que van de 1945 a 1975 2, Entre ellas, jla Gran
Depresién que durd casi diez afios!

Basicamenle, s6lo hay dos modos de absorber esas pruebas en el cuerpo
{ principal de la teorfa sin aleclarla seriamente, En primer lugar, y antes que
nada, se puede argumentar que, en principio, las crisis no tienen porqué pro-
ducirse necesarinmente; el hecho de que ocurran puede entonces atdbuirse a
factores externos al funcionamiento normal de la reproduccién capitalista.
Aunque no sea por su propia culpa, el sistea se ve periddicamente resque-
trajado por las crisis. De acuerdo con esta tradicién, encontramos que las crisis
e achacan a la naturaleza fisica (manchas solares, malas cosechas en general,
dc) o a la naturaleza humana (ciclos psicol6gicos de optimismo y de desespe-
anza, guerras, revoluciones y errores politicos), o a ambas a la vez'.

! Wesley Clair Milehell, “Business Cyeles”, en Readings in Dusiness Cycle Theary, American Economic
Association, Londros, George Alen and Unwin, 1961, p. 43; Paul Samuelson, Lconomirs, Nueva
York, Me Graw Hill-Book Co., 1976, pp. 250-251.

} RSamuelson, op. cit., p.257.




Pero la regularidad de las crisis ha probado que dificilmente concuerdan
con las manchas solares o con el bioritmo de los consumidores, y las expli -
caciones que recurren a las guerras y a los errores politicos simplementeno
son adecuadas para explicar fenémenos aparentemente ciclicos. En conse.
cuencia, tenemos el concepto de ciclo econémico, que representa el segun-

do modo bisico de introducir los fenémenos de las crisis en la leoria orlo- |

doxa. Deniro de este concepto, el sistema sigue siendo visto como autorre-
gulado: sélo que esta vez se consislera ciclico y no uniforme, Diversos fac-

lores internos al funcionamiento del sistemna dan lugar a ciclos autogenera-

dos, razén por la cual la autorreproduccién posee un ritno interno.

Es importante seiislar que en ki leorfa ortodoxa un ciclo no es una crisis. A

fin de ser consecuentes con la eslruclura tedrica general, los ciclos deben con
siderarse esencialmente “ pequeiias fluctuaciones”, variaciones de segundoor-
den que, en una primesa aproximacion, justificadamenle pueden dejarse de
lado. De esta manera, la naturaleza ciclica del proceso de ajuste no representa
un limite para la capacidad del sistema de reproducirse a si misino.

La rama de la economifa ortodoxa conocida come teoria de los ciclos eco-
ndémicos es una combinacion de esos dos enfoques bisicos. Las fluctuacie-
nes regulares y no violenlas son inherentes al sistema: las conlracciones y las
expansiones son parte de los ciclos econémicos normales. No obstante, las
expansiones y las contracciones violentas o prolongadas surgen de factores
externos originados en las naturalezas figica y humana, faclores que pueden
trocar un ciclo en crisis, o provocarla por sf mismos. Consecuentemente, las
crisis permanecen ajenas al proceso normal de reproduccién capitalista, .

Pese a su efectivo servicio para atender las necesidades de la ortodoxia,
la teoria de los ciclos econémicos siempre ha desempefiado un papel menot
en la economia del laissez-fitire. La maleria de que Lrata era demasiado peb-
grosa, su historia estaba demasiado contaminada por sentimientos fml.ica—
pitalistas, como para que fuera integrada comodamente al cuerpo principal
de la teoria, Sin embargoe, eso cambié con el advenimiento de la economia
keynesiana, En breve veremos porqué.

La (correcta) tradicidn keynesiana

Hasta ahora hemos venido hablando de la tradicién del iaissez-faire dentro
de la teoria burguesa, pues ésta casi siempre ha sido la teorfa dominante
Pero el derrumbe mundial generalizado del capitalismo durante la Gran
Depresién asesté a esa lradicién un golpe contundente. El propio colapso
fue explicado “ficilmente” por sus adeptos en una diversidad de maneras
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- similares a la descrita con anterioridad: lo inexplicable era el hecho de que

el sistema no mostrara ninguna tendencia a volver ripidamente al equili-
brie de pleno empleo “normal”. Incluso, de acuerdo con célculos oficiales
{conservadores), el desempleo en los Estados Unidos alcanzaba alrededor
de diez millones de personas en 1939, diez afios después del “Gran Crash”,

A medida que la depresi6n se prolongaba, a medida que la intranquili-
dad social se hacia mis profunda, la teorfa del laissez-faire se desacredité
cada vez més, y ripidamente fue sustituida por la teorfa keynesiana,

Keynes atacé la nocién ortodoxa de que “la oferta determina su propia

demanda”, porque esa nociénera la que llevaba a la conclusién de que, mis
0 menos, el capilalismo tendfa automiticamente a utilizar plenamente la
fuerza de trabajo y los medics de produccién disponibles. En cambio, en su
andlisis, el factor decisivo en la determinacién del nivel de producciény de
empleo es el nivel de gasto de inversién planeado por los capitalistas. Pero
los planes de inversién dependen en grado considerable de la previsién de
ganancias, de las “expectalivas” y los “espirilus animales” de los capitalis-
tas. De lo anterior se desprenden dos conclusiones principales, En primer
lugar, dado que las “expectativas” son notoriamente volsliles, es probable
que la reproduccién capitalista resulte enleramente errética. En segundo
lugar, y como conclusién mds importante, denlro del capitalismo no existe
mecanismo automilico que haga a los capitalistas planear la cantidad nece-
saria de inversi6n para garantizar el pleno empleo. Sin embargo, debe sefia-
larse que se asume que el sistema es equilibrado por sf mismo automdtica-
menle; ocurre simplemente que el equilibrio no excluye desempleo o infla-
<idn persistentes.

La llamada “revolucién keynesiana” fue, no obstante, una revoluci6n
ambivalente. Gran parte de la “profunda” estructura del anilisis de Key-
nes era igual a la ortodoxia que él atacaba®: la divisién de la sociedad en
productores y consumidores (no en clases), el mismo concepto bisico de la
naturaleza humana, la importancia decisiva de las “propensiones” y prefe-
rencias psicologicas, el papel de la oferta y la demanda y, sobre todo, la
tonfianza general en el anlisis de equilibrio. No es sorprendente que una
parte de la ortodoxia haya podido asimilar a Keynes en una nueva versién
dela teoria burguesa. Aceptando que ciertamente no habfa mecanismo au-
lomitico alguno que hiciera la reproduccién capitalista uniforme, eficiente
y libre de crisis, los keynesianos neoclésicos (keynesianos bastardos, como
los lamé Joan Robinson) se volvieron hacia el Estado como mecanismo que

{ Robert Lekachman, A Histery of Eeonomic Ideas, Nueva York, Me Graw- Lill, 1976, p. 343,
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darfa vida a la sociedad imaginada en las paribolas del luisscz-faire, Siel
Eslado cumplia adecuadamente su funcién, manipularfa la demanda agre-
gada para mantener la economia cerca del pleno empleo, con poca o ningu-
na inflacién; con esta madificacion “se padia resucitar el resto de las doctri-
nas de la ortodoxia™, y

Puesio que las fluctuaciones econfmicas constituyen una parte admisi-
ble de la teoria keynesiana, la teorfa del ciclo econdmico pasa a ser una e
ma mucho menos peligrosa de la econamia. En realidad, como en principio
el Estado puede eliminar las flucluaciones, es imperalivo esludiar en deta-
lle los ciclos y las crisis, a fin de saber cdmo contrarrestarlos. Por ello, a
partir de la lamada revolucién keynesiana ha surgide un gran caudal de
informacidn acerca de las crisis.

No es serprendente que los keynesianos tiendan a considerar la historia fn'&
gular y violenta de la acumulacion capitalista como una serie de errores df:’ po
litica”®. Sus puntos de visla con respecto a la crisis actual no son la excepcion,

Keynes lambién dio lugar o otra rama de seguidores, los llamados key-
nesianos de izquierda, entre los cuales la figura més destacada es Joan Ro-
binson. Sus ideas, junto con las de Michael Kalecki y Joseph Steindl, serdn
abordadag en b siguicad e seccion,

Ll capilalismo visto como un sislema incapaz de ampliarse por si mismo

Desde sus origenes, la imagen del Jaissez-faire de un capitalismo arr:-térﬁcu
y sin crisis ha sufrido ¢l maleficio de otra nocién igualn.wnte anligua e
igualmente persistenle de un capitalisino inherentemente incapaz de acu-
nuilacién, En el mejor de los casos, se afirma, las fuerzas interna'ns c%el sisle-
ma pueden reproducirlo a cierle nivel eslacionario: pero un capitalismo es-
tancado degenera pronto. La compelencia lanza a unos contra otros, pero
como no hay crecimiento, ninguno puede ganar como no sea a expensas de
alguien méas. Se lanza al capital conlra el capital, al obn‘em contra c} obrero
y a una clase contra otra. O los antagonismos se intensifican demasiado yel
sisterna hace explosién, o bicn ésle degenera en una sociedad (como enla
China antigua) en la que una reducidisima élite dirigente dESC«‘II:I.Sil sobrela
base de la pobreza de Jas masas y la miseria humana. En cualquier caso, un
capitalismo sin acumulacién no puede durar mucho.

5 [oan Robinson, Lomontic Heresies, Basic Teoks, Nueva York, 1971, p. X ] )
6 R. Lekachman, op. cit, pp, M7-348. C51a es la misma perspecliva de Keynes ¥ continfia vidadoss
refljada en fa de sus seguidores,
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'+ Esinteresante que ese argumenio opuesto parta de la misma concepcién

inicial que la teorfa que ataca. La teorla ortodoxa siempre ha insistido en
que la mela fundamental de toda produccién capitalista es proveer para el
consuma: lo que no se consume en un momento dado vuelve a canalizarse
hacia la produccién a fin de proveer para un consumo futuro. De cualquier
manera el consumo manda. Segiin el cristal oscuro de la teoria del subcon-
sumo, esa misma idea es un arma para el ataque al capitalismo. En la larga
y compleja historia de esa rama de la teorfa de la crisis, el siguiente argu-
meflo aparece una y otra vez: si, el regulador final de toda producci6n es
ciertamente el consumo, actual o futuro; sin embargo, la produccién capita-
lista no responde a las necesidades sino al poder de compra, no a la deman-
da sino a la demanda “efectiva” (esto es, a la demanda respaldada por di-
nero). Y su naturaleza contradictoria es tal que, abandonada a sf misma,
resulta incapaz de generar suficiente demanda “efectiva” para apoyar la
acumulacién. En otras palabras, los mecanismos intrinsecos del sistema
tienden a orientarlo hacia un estado estacionario: necesita alguna fuente ex-

terna de demanda efectiva ~externa a su mecanismo basico- para continuar
creciendo.

El conceplo de la bredsa de demanda

Durante los pasados 160 afios, ha habido muchos intentos por especificar la
naturaleza exacta del problema del subconsumo. Sin embargo, pese a la
variedad de formulaciones, cs sumamente sorprendente la constancia de la
nocién segun la cual la demanda de bienes de consumo es el regulador
esencial de la produccién global.

Supdnpase que dividimos toda la produccién social er. dos sectores o
“departamentos” principales. El departamento | produce bienes de pro-
duccién (materias primas, combustible, plantas y equipo, eic.), en tanto que
el departamento 1l produce bienes de consumo y servicios (alimentos, ves-
tido, diversiones, eteétera).

El principio bisico de la teoria del subconsumo sostiene que la demanda
de bienes de consumo y servicios determina no sélo el nivel de produccién
del departamento IT (bienes de consumo), sino también el del departamen-
to I {bienes de produccién). En la industria de bienes de produccién, la pro-
duccién global estd regulada en dllima instancia por las exigencias de insu-
mos de la industria de bienes de consumo: por lo tanlo, la demanda de bie-
nes de produccién es “derivada” de la demanda de bienes de consumo.
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Nétese que lo anterior no significa simplemente que la produccién del |

departamento II influye en la produccién del departamento | y viceversa.
Significa algo mucho més definitivo, a saber, que la causalidad existe pri-
mordialinente en un solo sentido, que el departamento Il es el lider y el
departamente | lo sigue,

Paralelo a esla idea esté el conceplo de la circulacién, como un proceso
mediante el cual el producto de una sociedad es ecompartido entre trabaja-
dores y capitalistas. De tal modo, del producto social total, una parte es
considerada como el sustituto de los insumos utilizados en producirlo, yh
parte reslante, el produclo neto, se considera disponible para “distribuir”
entre trabajadores y capilalistas,

Una reparticién similar se hace por el lado del ingreso. De las ventas de
todas las empresas, se dice que cierta suma de dinero se reserva para susti-
tuir el dinero gastado en bicnes de produccién ulilizados durante la pro-
duccién. El resto es ¢l ingreso neto de operacion de las empresas, que se
divide en salarios y ganancias. Esle ingreso nelo, que los econanistas orlo-
doxos llaman ingreso nacional neto, es la fuente de demanda efectiva del
producio neto,

Por consiguiente, b produccion neta tiene dos aspectos. Por una parle
tenemos bienes y servicios y por la olra tenemos ingreso monetario neto,
que es igual a los salarios mis las ganancias: oferta por una parte y deman-
da efectiva por la otra.

Ahora ya podemos enunciar ¢! problema bisico de la teoria del subcon-
sumo. Por lo general, los trabajadores gastan todo su salario, “Compran”,
por consiguiente, una parte del producto neto a su precio normal. Pero co-
mo los lrabajadores nunca reciben Ja totalidad del ingreso neto, nunca pue-
den comprar lodo el producto nelo. Su consumo siempre deja una “bre-
cha de demanda”; mds ain, cuanto menor sea la participacién de sus sa-
larios, mayor es la “brecha de demanda”,

En esta fase del andlisis, todavia queda por vender el producto exceden-
le y por gaslar el ingreso de los capitalistas, la ganancia. Si estos dos fueran
iguales, todo el producto se venderia y la “brecha de demanda” se cerrarfa
por completo. Pero, jbajo qué condiciones ocurriré esto?

Los primeros subconsumistas se inclinaban por considerar que el pro-
ducto neto estaba compuesto tinicamente de bienes de consumo. Dada su
premisa fundamental de que la produccién del departamento I esté regula-
da por los requerimientos de insumos del departamenlto I, facilmente caye-
ron en la idea de que, en cualquier perfodo de liempo, la produccién del
departamento I es tan solo suficiente para sustituir los insumos ultilizados
por todo el sistema. Esto significa que, aunque el producto social total esté
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. compuesto tanto de bienes de produccidn (departamento I) como de bie-

nes de consumo (departamento II), el producto neto (producto total me-
10s lo necesario para la reposicién) est4 constiluido Gnicamente por bie-
nes de consumo’.

Desde este punto de vista, una vez que los trabajadores gastan salarios
para “comprar su participacién” en el producto neto, por un lado queda-
mos con un producto excedente en la forma de bienes de consumo y, porel
otro, con las ganancias no gastadas que constituyen el “ingreso” capitalista.
Por consiguiente, la “brecha de demanda” se cerrara s6lo si los capitalistas
gastan todas sus ganancias en consumo personal. Pero entonces no puede
haber inversiGn y, en consecucncia, tampoco crecimiento ni acumulacién
generada internamente.

Lo anierior no significa que los capitalistas no tralen de acumwlar. Lo
que en realidad implica es que los intentos de esa clase en su conjunto por
acumular resultarin contraproducentes. Después de todo, en la competen-
¢ia asesina de un capitalisla contra otro, la magnitud de los activos de un
capitalista constituyen un importante indice de su fuerza. Y una forma im-
portante de amplisr su tamaiio y poder es ahorrar, invertir y de esa manera
arecer. De suerie que los capitalistas buscardn acunular. Iinaginese, enton-
ces, que pariimos de la situacion inicial antes descrita, en la que el departa-
menlo I s6lo produce suficientes bienes de produccién para mantener la
capacidad productiva del sistema, y el departamento 1l praduce una canti-
dad de bienes de consumo que son totalmente “comprados” por trabajado-
res y capitalistas mediante el consumo de todos sus ingresos. Supéngase
ahora que en la oporlunidad siguiente, los capitalistas s6lo gastan parte de
sus ganancias en bienes de consumo; el resto lo invierlen comprando bienes
de produccién, contratando obreros y estableciendo empresas en el depar-
tamenio I, en el departamento I, o en ambos.

En esta ocasién sucede algo curioso. Digamos que las ganancias lotales
ascienden a $200.000, los que la clase capitalista, en el primer caso, gasta por
entero en consumo personal. Ahora supéngase que los capitalistas reducen
su consumo a $150.000 y que invierlen los $50,000 restantes utilizando
$30.000 para comprar bicnes de produccién (de 1os inventarios del departa-
menlo 1) y $20.000 para conlratar obreros (del ejército de reserva de los des-
empleados), La reduccién neta en la demanda de bienes de consumo es s6lo

7 Bl producto seto es spiells parie del producto tetal que excede al producto nevesario pars mantener
el sistema productiva, Si del producio new sustraemos el consumo de ke tral obleremos
1a parte del prowucto wial que excesle tas necesitlades del mantenimiento del sistema productive y
de los irabajmdores spue 1o hacen funcionar este es ol producto excedente.
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de $30.000, puesto que la disminucién de la demanda capitalista queda
compensada parcialmente por el nuevo consumo de los trabajadores recién -

contratados. Sin embargo, la demanda de bienes de consumo disminuye,
por lo que disminuyen las venlas en el departamento 11, lo que, a su vez,
significa que disminuirs su propia demanda de bienes de produccién, re-
duciendo asf las ventas en el departamento 1. Empero, ¢l acto que provocs
todo esto ha ampliado simultincamente la capacidad productiva en gene-
ral. El intento de los capilalistas por ampliar la capacidad no sélo ha hecho
sobrante la capacidad extra adicionada, sino también una parte de la capa-
cidad existenle con anlorioridad. Inevitablemente, esta siluacién debe obli-
garlos a retraerse, La acumulacion generada de manera interna se niega a ¢f
misma.

Come la ampliacion se produce en forma gradual y loma tiempo en com-
pletarse se podria pensar que la carencia de “demanda efectiva” tarda mu-
cho en hacer sentir sus efeclos, como tarda en presentarse la contraccién sub-
secuente. La consecuencia el intenlo de acumulacidn seria, entonces, un au-
ge, seguido de una calda conacumulacién neta nula en el ciclo completo. De
acuerdo con la Idgica de la teoria del subconsume, éste seria el comporta-
miento a esperar de una economia capitalista dejada por su cuenta.

Los ciclos de auge y de cafda no son extrafios en la historia del capitalis-
mo. Al mismo tiempo, el estudio de la historia deja muy en claro que esos
ciclos van acompafiadoes por un impresionante crecimiento secular en las
econoniias capitalistas existentes, hecho que presenta un marcado contraste
con el capitalismo intrinsecamente estancado que implica la 1égica subcon-
sumista. Por ese motivo, invariablemenie, las teorfas del subconsumo han
tenido que recurrir a factores “exdgenos” para explicar el gran contraste
entre Ia historia y la teoria, En las dos secciones siguientes, que tratan de la
historia de las teorfas del subconsumo antes y despuds de Marx, veremos
qué posicidn lan importante ocupan esos elementos externos.

Teoriug del subconsumo couservadoras v radicales

En Ja primera seccién de este Capitulo traté de presentar tanto la légica
esencial que hay tras los argumentos subconsumistas, como las implicacio-
nes que se desprenden de esa logica. Al hacerlo, he utilizado instrumentos
conceptuales modernos como los dos departamentos de Marx y el andlisis
de la oferla y la demanda agregadas de Kalecki. Pero esos conceptos son
relalivamente nuevos y, como es natural, el argumento no aparece precisa-
mente en esa forma en la historia real de |a teoria del subconsumo. En reali-
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' dad, lo sorprendente en esta historia es que si bien la nocién de una “brecha de

demanda” aparece por doquier, rara vez se capta su correspondiente nexo con
L imposibilidad de una acumulacién capitalista autosostenida. En particulas,
esle nexo es sistemdticamente evitado por las teorias que no se derivan de
Marx, Ciertamente, es una posicién dificil 1a de vivir y escribir en el siglo XIX,
durante un perfodo de crecimiento capitalista casi explosivo, ¥ ver que la pro-
pia teorfa afirme que el crecimiento no es intrinseco a la producci6n capitalista.

Convencidos de lo razonable de su posicion bisica, pero ignorantes de to-
das sus consecuencias o reacios a aceptarlas, los primercs subconsumistas
adoptaron casi universalmente la posicién de que demasiada acumulacién
causaria una crisis, Ellos habrian empezado por suponer que ia economia cre-
ce a una tasa “sostenible”. Siguiendo la 16gica que he delineado en la seccién
precedente, habrian supuesto, entonces, que los capitalistas reducian el consu-
mo e invertian fa cantidad asf ahorrada en bienes de produccién y trabajado-
res adicionales. De ese modo, si bien la inversién habria ampliado la capaci-
dad productiva, la reduccién neta en la demanda de bienes de consumo y sus
efectos subsecuentes sobre la demanda de bienes de produccién darfan por
resultado la subutilizacién incluso de la capacidad que ya existia con anterio-
ridad. “Demasiado ahorro” habrfa causado el desplome®.

Pero lo que su idgica implicaba realmente era que cualquier ahorro le-
varfa a una depresidn, hecho que pronto fue seifialado por sus oponenles.
En su excelente estudio intitulado Teorias del subconsuimo, Michael Blea-
ney resumid el dilema de los primeros subconsumistas:

La posicién general de esos autores es que existe un limite por sobre el cual la tasa de
acumulacién es peligrosamente alta y amenaza con provocar una depresidn. Pero a
medida que desarrollan la l6gica del argumento encuenitan que, en realidad, ese
iimite equivale a una tasa de acumulacion de cero, como lo muestra efectivamente
Chalmers. Asi, caen en una trampa en la que, o dan marcha atris y descartan parte
de sus resultados, o tienen que aceptar abiertamente lo absurdo de sus conclusiones”.

El primer economista importante que cay6 en cuenta del dilema fue
Thomas Malthus (en los afios veintes del siglo pasado), Fiel a la tradicién
subconsumista, Malthus afirmaba que es la demanda de bienes de consa-
mo la que regula la produccién, de modo que sélo una cierta tasa de creci-

§  Los subconstamistas s vishunbrabsin ninguna discrepancia keynesiana entre el ahorro plancado y
la inversion plancada. Los capitalistas hacen planes con respecio a los dos, ¥ lo que ahomman o in-
vierien, no lo atesoran. Bl atesoramienio no desempena papel importante on las trorias del subcon-
sumo, come In jdica M, Meancy, Under Conseniption Thevries: A History and Criticof Analisys, Nueva
York, Intermational Publishers, 1976, p.63.

9 M. Bleancy, op. vit, p. 63,
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miento era “soslenible”, Desde luego, dada la 16gica de ese argumento y la
conclusién implicita en é], Malthus nunca pudo decir lo que era aquella tasa
de crecimienlo “sostenible”. No obstanle, subrayé que el ahorro (en dema-
sfa) significaria que el consumo capitalista no cerrarfa la brecha de deman-
da dejada por los trabajadores, de modo que las crisis de sobreproduccién
{subconsuma) eran claramente posibles en el capitalismo. En las manos de
Malthus, aquella tenudencia al subconsumo se convirlié en apologfa reaccio-
naria de los terratenientes feudales, cuyo elevado nivel de vida y de consu-
mo suntuario fue presentade como un bienvenido contrapeso a la tenden-
cia capitalista de ahorrar (demasiado) .

Simonde de Sismondi fue un contempordneo de Malthus que también
vio una tendencia al subconsumo en el capitalistno. Una vez mds, encontra-
mos aqui el argumento de que el nivel de consumo regula la produccién
tolal, de modo que lu produccién sély puede crecer tan rdpidamente como
crezca el consumo. Pero ¢l capitalismo restringe el consumo de las masas
manteniéndolas en Ja pobreza; los trabajadores son demasiado pobres para
comprar su propic producto (ahi, de nuevo, la ubicua brecha de demanday).
Ademds, a medida que el capitalismo se desarrolla, la distribucién del in-
greso se hace inds y mds desigual, de manera ue el consumo de las masas
crece mds lentamenle que la riqueza general (la brecha se amplia). Por con-
siguiente, en Sismondi no solo existe una tendencia al subconsumo, sino
que ésta también empeora a medida que el capitalismo madura, Con el
tiempo, las crisis empeoran y I competencia entre las naciones por los mer-
cados exleriores se hace mids feroz,

A diferencia del reaccionario reverendo Malthus, Sismondi era un radical
profundamente impresionado por el sufrimiento de los campesinos y trabaja-
dores bajo el capitalismo. En su tiempu, se hallé a Ia cabeza de lo que Marx
llamé “socialismoe pequeioburgués”, que luchaba contra la erueldad y la des-
truccion engendradas por el capitalismo y trataba de reformarlo para mejorar
aquellas condiciones. Ll propio Sismondi preconizé cambios radicales en la
distribucién del ingreso en favor de campesinos y trabajadores y busco enel
Estado las condiciones para llevar a eabo esas y otras reformas econémicas',

Las escuelas del subconsumo, tanto malthusianas como sismondianas,
mencionan los mercados exteriores como fuentes de demanda de consuma.
Para Malthus esto apenas conslituye una referencia de paso; para Sismondi

10 Malihus wambién es famoso por su ataque conlea L chise wabajadora mediante sus Namadas leyes
de poblacidn. Entonces, coma alwra, iapuellas brotiles “leyes naturales” nuncs estuvioron destina-
das a explicar ¢l comportamienta de las “civilizadas”clases dominanivs.

11 Michael Barmat-Urown, Economics of Imperialisn, Londres, Denguin Bowks, 1974, p. 170
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ks mercados extranjeros son una salida importante para la sobreproduc-
dén doméstica, y observa una creciente rivalidad internacional surgida del
empeoramiento del problema del subconsumo. A fin de que el comercio
iternacional pueda ser una solucién para este problema, una nacién debe
exportar a las otras naciones mis de lo que importa de ellas. Obviamente,
w0 es imposible para el mundo en su conjunto. Si todo el comercio queda
mitado solamente a las esferas capitalistas, el comercio exterior es interno
il sistema capitalista mundial y no ofrece escapatoria alguna al problema
{el subconsumo. Consecuentemente, Sismondi no presenta al comercio ex-
lerior como solucién general al problema.

Entre L época de Sismondi (los aiios cincuentas del siglo pasado) y la época
de]. A. Hobson ( comienzos de este siglo) se constituye en la historia capilalista
4 gran vertiente que sefiala e principio de la Era del Imperialismo. Por ejem plo,
mire la década de los setentas del siglo pasado y 1914, las inversiones europeas
el exterior se elevaron en mis del 700%, deslinindese la mayor parte de ellas
it lamado “Jercer Mundo”. Entonces no es en absoluto sorprendente que, para
a primera década de este siglo, por conducto del imperialismo, el cometrcio ex-
lerior empe:zara a parecer una solucién al problenia del subconsumo, A fin de
cuentas, si se concibe al mundo en 1érminos de las naciones capitalistas imperia-
listas y del Tercer Mundo subdesarrollado, también es posible imaginar que ese
Tercer Mundo absorba los excesos de ahorro de los pafses capitalistas desarrolla-
dos, ya directamente en forma de inversion extranjera, ya indireciamente en for-
ma de exportacién de mercancias. Tanto en la obra de Hobson comoe en la de
Rosa Luxembitrgo (de quien hablaré en la seccién siguiente) cobra suma impor-
tandia la relaci6n entre el subconsume y el imperialismo.

Hobson empieza a la manera ya familiar de los subconsumistas, Explici-
amente identifica el fin tltimo de toda produccién, incluso bajo el capita-
lismo, como la produccién de bienes de consumo. Més atin, es el primero
e tratar explicitamente al departamento I (la industria de bienes de pro-
duccibn} como estrictamente subordinado al departamento 11 (bienes de
consumo), de modo que todo el proceso de produccién puede ser conside-
rado como un sistema integrado de manera vertical a partir de las malerias
primas, que avanza en etapas sucesivas hasta el producto final, ¢l cual con-
siste finicamente en bienes de consumo. Por tltimo, Hobson también em-
pieza por postular una tasa de crecimiento “sostenible” (que desde luego
no puede definir) y luego prosigue para mostrar que elahorro (en demasfa})
lleva a la depresién. Las crisis surgen del ahorro (excesivo)t

11 M. Bleaney, op. cil., pp. 153-168,
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Hobson también introduce el conceplo de “excedente”, que desempeiia

- conceplo contempla la dislineidn enlre costos de produccién necesarios e in-

| necesarios, asi como entre coslos de prodhiccién y olros gaslos {como costos de
venta, impuestos a las venlas, eic.). Es un conceplo mds general que lo que yo
he definido anteriormenle como ganancias (venlas menos costos lotales), pero
aqul no lenemos porqué desarrollar esa distincién.

De cualquier manera, la nocidn de excedente de Hobson incluye “cos
tos” innecesarios, tales como ganancias monopolistas ¥ renta de la tiem
(toda vez que éstas no surgen de producci6n alguna). A medida que el ca-
pitalismo se desarrolla, eslos “ingresos no ganados” se acrecientan y, come
sus receptores tienen inclinacién a consumir poco, tiende a producirse un
ahorro excesivo, Por consiguiente, se presenia un empeoramiento del pre-
blema del subconsumo™,

Segun Hobson, incluso bajo el capitalismo competilivo, el comercio ex-
lerior consliluye una salida para Jos ahorros excesivos y un mercado pana
el exceso de produccién. Sin embargo, a medida que la industria es mis
concentrada y el monopolio més difundido, el problema del subconsuma
se desplaza hacia un nivel cualitativamente superior. Por una parte, las ga-
nancias monopo6licas aumentan el excedente, dando lugar a mayores aho-
rros; por la otra, como los monepolios logran esas ganancias excesivas ele-
vando los precios, tienden a contraer ¢l mercado. Los mismos factores que
expanden los ahorros reducen sus salidas. El imperialismo emerge comela
solucién, conslituyéndose en la etapa superior del subconsumo.

Sin embargo, esto no tiene porqué ocurrir asi, dice Hobson, La rafz de las
crisis y del imperialismo esta en la desigualdad del ingreso y en los ingre-
sos excesivos de los monopolistas y los rentistas, y Ia solucién yace en las
reformas apropiadas:

Permitir que un camblo enla corriente de fuerzas politicoecondmicas desvie de esos
propietarios su exceso de ingreso y lo haga fluir, ya hacia los rabajadores en lafor-
ma de mayores salarios, ya hacia la comunidad enimpuestos, de modo que se gaste
en vez de ser ahorrade, sirviendo de alguna de estas maneras para que crezeala
corriente del consumo: entonces no habria necesidad de luchar por mercados exte-
riores o por &reas de inversién en e| exterior’.

1Y 1B, p. 150,
4 Jhid, p. 171,
15 Hobson, citado en M. Rlcarey, ap, vit., p. 166.

papel importante en su andlisis posterior. En términos generales, Hobson de-;*
fine el “excedente” como el exceso del valor total en dinero del producto sobre
los costos estrictamente necesarios para producir esa produccién®. Dicho
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#Un nimero sorprendenle de lesis presentadas por Hobson en la primera
#cada de este siglo vuelve a aparecer en anilisis marxistas posleriores, Al
‘exribir en 1916, Lenin enfatiza la relaci6n entre el monopolio y el imperia-
ko, aunque rechaza el andlisis del subconsumo de Hobson, Por otra par-
¥, en los afios veintes la revolucionaria alemana Rosa Luxemburgo declara
{ue, en realidad, las raices del imperialismo se hallan en el problema del
nbconsumo, aunque, desde Juego, descarta las conclusiones que Hobson
%riva de ese hecho. Més recientemente, en los Estados Unidos, las impor-
untes obras de los marxistas Paul Sweezy y Paul Baran han revivido nocio-
@3 hobsonianas como la imagen de la produccién tolal concebida como
wultado de un sector integrado verticalmendte, el conceplo de “excedente”,
bidea de que ¢} monopolio tiende a hacer aumeniar el excedente y, sobre
wdo, el argumento de que la absorcién del excedente representa un proble-
mintrinseco de Ia produccién capitalista que se agudiza con la preponde-
rncia del monopolio. A continuacién pasamos a esas teorias.

orins marxistas del subconsiemo y In desproporcionalidid

Enlas primeras teorias del subconsumo, el problema invariablemente se
plantea en términos de una tasa de acumulacién demasiado elevada. Sin
mbargo, hemos visto que , de acuerdo con su propia Iégica, toda acumula-
adn tiende a negarse a si misma. Inevitablemente, los subconsumistas eran
kvados a la conclusidn de que el capitalismo siempre tendia al estanca-
niento, a que un capitalismo que se ampliara por si mismo era imposible.

Marx destruyé por completo este argumento. A fin de comprender por
{ué, necesitamos estudiar algunos de los adelantos conceptuales logrados
por €1,

Ya estamos familiarizados con el primer gran adelanlo, que consisti6 en
anceptualizar la produccion lotal en términos de dos ramas o departa-
mentos principales, el de bienes de produccion (I) y el de bienes de consu-
mo {I). Esto significa que el producto total en cualquier periodo de tiempo
sti compuesto de ambos tipos de bienes,

El segundo adelanto de Marx fue esclarecer la naturaleza de la demanda
dectiva. Se recordara que los subconsumislas identificaban basicamente
wes tipos de demanda electiva: demanda de sustitucién, que compra bienes
{e producciébn para sustiluir los ya usados; demanda de consumo de los
wabajadores, que compra su “participacion” en el producto; y demanda de
wnsumo ¥ de inversién neta de los capitalistas, que debe ilenar la “brecha
dedemanda” en la produccion neta.
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El primer punto de partida de Marx incluye una cuestién de tiempo,
Supbngase que el procese de produccién en cada departamento toma de-
terminado lapso de liempo, por cjemplo, un aito. Entonces, los bienes de
produccién wtilizados en el proceso complete no pueden ser adquiridos de
Ia produccién de ese aiio, porque los primeros bienes de produccién acaba-
dos que procedan de Ia produccién empezada ese aiio no saldrén de la li-
nea de montaje sino hasta el final del afio. De igual modo, los obreros em-
pleados duranle ese ailo no pueden “comprar” los bienes de consumo que
resultan de sus actividades corrienles, porque esos bienes no estardn listos
sino hasla finalizar el afio; y los capitalislas tampoco pueden consumir lo
que atin no estd disponible.

Velvamos a principios del afio. Para iantener ¢l cjemplo lan sencillo co-
mo sea posible, supdngase que lados los bienes por utilizar durante el aito
se adquieren a principios de afio. Los capitalistas deciden el nivel de pro-
duccidn que descarian para el aiio en curso. Por lanlo, compran cierta can-
tidad de bienes de produccién, y contratan a cierlo niimero de trabajadores;
a su vez, éslos utilizon sus propios salarios para comprar hienes de consu-
mo. Al mismo liempo, los capitalistas lambién deben comprar cierta canti-
dind de bienes de constmo para su propio consumo personal durante o
afo, Nélese que la demanda efectiva se origina completamente con la cla-
se capitalista; los salarios de los trabajadores son parte de los gastos de in-
versién bruta anual de los capitalistas. Es por completo ilegitimo conside-
rar que of consumo y Iy inversién svan funcionalinente independientes, lo-
da vez que el grueso del consumo provicene de los salarios, que, a su vez,
son un aspecto necesario de los gastos de inversién.

Por consiguiente, a comienzos del afio, mediante su consumo y sus gas-
tos de inversion, la clase eapitalista determing o demanda efectiva, Pero,
Jquién vende las mercancias? (Desde luego que la clase capitalista! El prin-
cipio del afio en curso es también el fin del aito anterior; por lo tanto, tam-
bién el momente en que ¢l producto lerininado del proceso de produccion
del aiio anterior queda disponible. La produccién del afio anlerior proveea
la clase capitalista de la oferta de mercanckas disponibles para la venta du-
rante este afio; los gastos de esle afio de la clase capitalista, en inversién
bruta y consumo personal, delerminan ka demanda efectiva de esa ofertade
mercancias. Si lo anterior suena extraio, debe recordarse que la reproduic-
cién capitalista es extraiia. Las decisiones respecto de la produccién y el
consumo son tomadas por cientos de miles de capitalistas individualmente,
sin pensar para nada en la reproduccidn del sistema en conjunio. Si bien es
la clase capitalista la que determina los dos extremos de la relacion oferta-
demanda, los capitalistas no lo hacen como clase sino mdés bien como indi-
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viduos. Lo que no es ficil es explicar co6mo se las arreglan para “salir bien”
siempre. En breve volveremos sobre esle punto.

A parlir de aquf se puede proseguir hasta demostrar que el crecimiento
eslable es [Acilinente posible cuando la demanda efectiva en cada afio es
apenas suficiente para comprar la oferta disponible a precios “normales™ .,
5ila inversibn crece 10%, la produccién crece 10%. Si, por consiguiente, el
tonsumo capilalista también aumenta 10%, la produccién de cada afio on-
contrard a la demanda efectiva esperando para comprarla. Después de
Marx, la posibilidad del "crecimiento equilibrado” ha pasado a ser un lugar
comun,

El crecimiento equilibrado implica que la capacidad de produccién y la
demanda efectiva pueden crecer aproximadamente a la misma tasa. Sin
embargo, considerado en si mismo, no significa necesariamente que e} capi-
lalismo logre algo remotamente parecido. Tampoco nos dice nada respecto
del senlido en que puede orientarse la causalidad si ese crecimiento fucra
realmente posible, en general. No obstante, el hecho de que sea posible am-
pliar Ia reproduccién representa una clara amenaza para las teorias del sub-
consumo. Abordaremos las versiones marxistas de la teorfa del subconsu-
mo a la luz de esa amenaza,

En este punto es procedente un poce de antecedentes respecto de las
obras de Marx. Durante el periodo 1858-1865, Marx escribié una y otra vez
el grueso de los manuscritos que conforman su gran obra en tres voliime-
neg, El cupital, El Volumen I fue publicado en 1867, pero el Volumen 1l, en
donde aparece el andlisis del proceso de reproduccién capitalista, nunca
fue puesto en su forma final, aunque haya sido revisado a principios de los
selenlas y, posteriormente, a finales de esa década, Marx no vivié para ter-
minar su larca y los dos Gltimos voliumenes fucron compilados y publica-
dos por Engels. Por ese motivo, en vida de Marx, las partes publicadas de
su obra no abordaron la reproduccién ni el crecimiento'’.

En el Volumen [ Marx demuestra que un producio excedente sélo puede
existir si los trabajadores en su conjunto trabajan en un dia determinado
mis horas que las necesarias para producir los bienes que ellos mismos
consumen y los bienes necesarios para sustituir aquellos utilizados en el
proceso de produccién. Es este tiempo de trabajo excedente de los trabaja-

16 Pata una discusion de lo gue son los precios "nornules” ¥ cémo son determinados pos Man, vedse
mi articulo “Marx’s Theory of Value and the “Trans(ormation Problem’™, cn The Subtle Anatormy of
Capitalism, Sania Ménica, California, Jesse Schwwangz, edisor, Goodyear Publishing Co., Ine, 1977,
pp- 106-137,

17 Karl Magn, Grumdrizse, Lopdres, Nenguin Books, 197), traguccion y prefacio de Marntin Nicolaus, pp.
5658
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dores, por encima del necesario para mantenerse a si mismos y al sistema
productivo, el que provee el producto excedente del que se apropia la clase
capilalisia,

Esto tenfa en la Rusia zarista una nota de concordancia. El capitalismo
habfa empezado la destruccién de las formas sociales, en particular la deta
antigua comunidad campesina, el mir. En los afios cincuentas del siglo XIX
algunos populistas afirmaban que el mir podia servir de base para una
transicién directa al socinlismo, sin tener que pasar por lus horrores de la
industrializacién capilalista. Hacia 1880, el Volumen 1 de E! capital habla
proporcionado a los populistas marxistas no sélo una devastadora crilica
del capitalismo en general, sino también —mediante una ligera extrapola-
cién- un arma tedrica importanle contra el capitalisino en Rusia'®.

Los populistas marxistas vieron en el énfasis de Marx sobre el tiempo de
trabajo excedente una prueba de la imposibilidad del capitalismo en Rusia.
A la manera subconsumista cldsica, pensalian que como los trabajadores
producian mis de lo que consumian, el mercado interno jams serfa sufi-
ciente para permitir el crecimiento. Las naciones ¢apitalistas occidentales
liabfan escapado de ese dilema encontrando mercados exteriores; pero Ru-
sit, alirmaban, era demasiade sabdesarcollavda para compelir de mancra
clectiva cn el mereado mundial. Por tanto, el capitalismo no era viable en
Rusia. La organizacion de los campesinos era la llave hacia el socialisme.

El Volumen 11 de El cupital fue publicado en 1885, dos aiios después de
la muerte de Marx. Atin as, al cabo de quince afios, los populistas marxis-
tas seguian insistiendo en que “es imposible para un pais capitalista existis
sin mercados exleriores”'. Pero, para entonces, un contra—argumento habia
sido desarrollado en el marxismo ruso; y de su lado conlaba con algunos
nombres importantes: Bulgakov, Tugan-Baranowsky, Struve, Lenin,

Esle tiltimo grupo de marxistas hacfa dos criticas principales al argu-
mento populista del subconsumo. En primer lugar, sefialaban que era un
hecho que los capitalistas y las relaciones mercantiles crecian ripidamente
en toda Rusia. B primer libro de Lenin, Ef desarrollo del capitatismo en Rusia
(1899), tenia por objeto scialar ese punto. En segundo lugar, Lenin y otros
atacaban la base l6gica del argumento populista. El error bésico, decan,
radicaba en imaginar que el consumo era la meta de la produccién, incluso
bajo el capitalismo. El capilalismo producfa para la ganancia, no para el
consumo, y el andlisis de Marx de la reprodiiccién ampliada establecifa, més

W Rossell Jcaby, “The Politics of the Crisis 1heory: Towands U Critique of Autonitic Mardsm [1°,
en Trios, 23, primavera, 1975, pp. 5-11.
19 Ikid., p. 10; Ja cita es iomada Jde Danelson.,

CRISIS ECONOMICAS Y TASA DE GANANCIA 71

alla de toda duda, que esa produccién motivada por la ganancia era entera-
mente capaz de generar sus propios mercados internos. El subconsumo no
era un problema intrinseco. El capitalismo ya estaba allf, era viable y se di-
fundia y la organizacién del proletariado urbano constitufa una tarea ur-
gente.

Aquella ronda del debate fue ganada de manera decisiva por Struve, Bul-
gakov, Tugan-Baranowsky y Lenin. Pero su victoria sélo plantes el tema pa-
ra ofra serie de preguntas, atin més importantes: si el capitalismo cierlamen-
le era capaz de desarrollarse de manera aulosostenida, jué le impide crecer
para siempre?, es decir, jcudles son sus limites? M4s adn, jcémo debemos
entender las crisis devastadoras a las que se ve sujeto periédicamente?

La respuesta de Tugan-Baranowsky consistié en adoptar la posicién ex-
trema de que el capitalismo era totalmente independiente del consumo,
siempre que los departamentos [ y Il crecieran en las proporciones correc-
tas entre si. Fero, afirmaba, dada la anarqufa de la produccién capitalista,
esa correcta proporcionalidad era una cuestién de azar. For tanto, la natura-
leza de ensayo y error de la produccién capitalista periédicamente daria
lugar a desequilibrios tan grandes que la reproduccion se verfa interrumpi-
da y estallarfa una crisis. Lenin rechazé la aseveracion de Tugan-Bara-
nowsky de que el consume carecia de importancia, pero, en esa ocasion,
fuera de subrayar la anarquia de la produccién capitalista como fuente de
crisis, no presentd ninguna teoria definida. Lenin no volveria nunca a refe-
rirse a este tema, Unos diez afios después, en Alemania, la teoria de la crisis
basada en la teoria de la desproporcionalidad se manifesté inesperadamen-
te de nuevo, en esta ocasién en la extensa obra de Rudolph Hilferding sobre
el capitalisme monopoiista. Tanto Tugan-Baranowsky como Hilferding ha-
brfan de argumentar posteriormente que, como lo que conducia a la crisis
era la anarquia del capitalismo, la planeacién eliminarfa las crisis. En pa-
labras de Hilferding, “El capitalismo organizade” era In solucién, y la ruta
parlamenlasia hacia el control estatal eran los medios®,

Rosa Luxemburgo se negé a aceptar esta solucién al debate, Como acti-
vista revolucionaria, se oponfa completamente al reformismo que parecia
engendrar la teorfa de la desproporcionalidad. Una vez que se admite “que
el desarrollo capitalista no se desplaza en direccién de su propia ruina”,
deciard, “el socialismo deja de ser objetivamente necesario”, Abandonar la
teorfa del derrumt-e capitalista era abandonar el socialismo cientifico. Por
eso, ella se propuso resucitar el debate marxista sobre el subconsumo 2,

% ihid, pp. 14-16.
1 1bid, p. 22
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Como los ejemplos de Marx acerca de la reproduccion ampliada {el cre-
cimiento balanceado) resullaban ser los factores decisivos en el debate ini-
cial entre los marxistas rusos, Luxemburgo atac6 tales ejemplos directa-
mente. Acepté que Marx demostraba plenamente la posibilidad abstracta
de la reproduccién ampliada, pero no parecia comprender que, a pesar de
todo, era imposible en la realidad, porque, desde un punto de vista social,
el comportamiento capitalista que se requiere no tiene sentido®, Imaginese
que al lerminar un ciclo de produccién todo el producto social se deposita
en una bodega. En ese momento aparecen los capitalistas y retiran una par-
te del producto total para sustituir sus bienes de produccién utilizados du-
rante el Gltimo ciclo, mientras los trabajadores llegan y retiran sus medios
de consumn. Queda asi el producto excedenle, del cual los capitalistas reti-
ran una porcién para su consumo personal. Luxemburgo pregunta: jde
dande salen los compradores para el resto del producto? (Desde lucgo, este
es el tradicional problema del subconsumo para cerrar la “brecha de de-
manda”). Si Marx esla en lo cierto, dice ella, entonces la clase capitalista
compra el resto del producto para invertirle y asf ampliar la capacidad de
produccidn. Lo cual no tiene sentido, porque, “quiénes son los nuevos
conswmidores para los cuales la produccidn tiene siempre que ser am-
pliada?” Incluso si los capitalistas hicicran lo que Marx dice que harén, en
el siguiente periodo la capacidad productiva seré todavia mayor, y el pro-
blema todavia mds inabordable. "El diagrama de acumulacion [de Marx]
no conlesta la pregunta de quién resuliara beneficiado a fin de cuentas por
Ia reproduccion ampliada (...)” La reproduccién ampliada es posible alge-
braicamente, pero imposible socialmente®.

Se concluye que la verdadera acumulacién capitalista sSlo puede expli-
carse mediante algunas fuerzas exlernas a las “solas’ relaciones capitalistas.
Luxemburgo seiiala que la solucién malthusiana de una tercera clase de
consummidores improductivos carece de sentido, puesto que su ingreso sélo
puede provenir de las ganancias o de los salarios. De igual manera, el co-
mercio exterior entre naciones capitalistas tampoco es una solucién para el
capitalismo en general, puesto que queda dentro del sistema mundial. Lu-
xemburgo afirma, entonces, que la acumulacién capitalista exige estratos
de consumidores por fuera de la sociedad capitalista, para que continua-
mente compren de ella més de lo que le venden. De ese modo, el comercio
entre las esferas capitalistas y no capilalistas constituye una necesidad pri-
mordial para la exislencia histérica del capilalismo, por lo que el imperia-

22 M. Hivaney, op. ait,, 1 9.
23 Ibid., p 190,
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lismo surge necesariamente cuando las naciones capitalistas luchan por el
dominio de todas esas fuentes de demanda efectiva. Més atin, a medida que
el capitalismo se expande para cubrir todo el globo, el medio no capitalista
se encoge correspondientemente y con €l se reduce la fuente primaria de
acumulacién. La tendencia a la crisis se fortalece y la competencia entre
naciones capitalistas por Jas dreas no capilalistas restantes se intensifica.
Crisis mundiales, guerras y revoluciones son el resultado inevitable de este
proceso.

Aun si Luxemburgo esluviera en lo cierto respecto de la imposibilidad
de la acumulaci6n, su solucién no seria viable puesto que se necesita al
“Tercer Mundo” para comprar conlinuamente mis de lo que vende. ;De
doénde saldria el ingreso excedenle?

Pero, en realidad, Luxemburgo también se equivoca respecto de la pasi-
bilidad de 1z acumulacion. Para ver porqué, necesitamos regresar breve-
mente al anilisis presentado al comienzo de esta seccidn. Recuérdese que al
final del ciclo de produccién los capitalistas estaban ¢n posesién de todo el
preducto social. Al mismo tiempo, también son sus gastos de inversidn
bruta y consumo personal los que constituyen la fuente original de deman-
da efectiva para ese producto (toda vez que los salarios du las trabajadores
son parte de la inversién total). Fuera de su propio consumo personal, sus
gastos restantes (inversién bruta) de ningiin modo son originados por el
consumo en si. Son motivados enteramente por las expectativas de ganan-
tia. Lo qui muestran los cjemplos de Marx es que, si los capitalistas realiza-
ran la cantidad apropiada de inversion, cierlamente podrian vender su pro-
ducto y oblener las ganancias esperadas. Si este éxito los estimula a inver-
tr una vez mds, en espera de ganancias ain mayores, una vez mas oblen-
drian su recompensa, y asi sucesivamente, Entretanto el consumo aumen-
tarfa debido al empleo creciente de Lrabajadores obreros y a la creciente ri-
queza de los capitalistas. Pero esa ampliacién del consumo serfa una conse-
tuencia y no una causa®,

Con todo, si lo anterior refista las criticas de Luxemburgo a la reproduc-
cion ampliada, todavia no da respuesta a los dos interrogantes decisivos de
los que ella parti6. Primero, jqué fuerzas, si las hay, hacen posible la repro-
duccién ampliada en la realidad? Y segundo, ;no es cierlo que si la repro-

# Los levwres familiardzados con of Volumen | de I qpital, cocordacin que Marx distingue dos tipos
de circuitos que comprenden compra y venta: M-I -M y D-M -1, En el primers ol objeto es ol
conmmno, peso en o segunda el objew es I expansion del capital, Exe altins o3 o dominante {re-
gulador) del invnito de bt produccion capitalista, bo que olvida Luxemburgo.




274 YALOKR, ACUMULACION Y CRISES

duccién ampliada es vesdaderamente posible, “el desarrollo capitalista no :

se desplaza en direcciébn de su propia ruina”?
Lo que la teorfa discule, lo decide la realidad. En 1929 estallé una devas.

tadora crisis capitalista mundial, a la que seguiran diez afios de depresién
y desempleo profundos. A causa de estos anlecedentes, una vez més el pro-
blema de la reproduccién capitalista rapidamente cobré prominencia.

El primer intento importante por revivir la teoria del subconsumo come
explicacién de las crisis fue hecho por Paul Sweezy, en su influyente obra
Teoria del desarroilo copilulista (1942). Sweezy se propuso explicitamente for-
mular una teorfa del subconsumo “libre de las objeciones que han sido for-
muladas a las versiones precedentes™?.

En ese primer intenlo Sweezy lodavia se halla en gran parle bajo la in-
fluencia de la nocién tradicional del subconsumo, segiin la cual la demanda
de bienes e consumo reguila la produccién total, Desde este punto de vists,
el departamento I aparece camo parte del aparato productivo verticalmen-
le integrado del departamento 1, de modo que los cambios en la produc-
cion del departamento I (bienes de produccién) son, en efecto, cambios en
la capacidad para producir bienes de consumo, Ademds, Sweezy afirma
que la “evidencia emplrica” sugiere que un cambio del 1% en la produccién
del departamento I incrementard la capacidad de produceién de bienes de
consumo en 1%, lo cual es una virtual repeticidn de Hobson, al que ya he
mos analizado con anterioridad,

Considérese ahora la demanda efectiva que, como hemos visto, estd
compuesta de consumo capitalista y de gastos de inversién totales (estos
(iltimes, a su vez, estdn compuestos de gastos en bienes de producciény en
conlralacién de trabajadores). Al desarrollarse el capitalismo, sefiala
Sweezy, la mecanizacién avanza aceleradamente y se necesitan cada vez
més maquinas y materiales para sostener a un trabajador; eso significa que
los gastos de inversion capitalista en bicnes de produccién aumentan mis
ripidamente que los gastos en salarios. Dado el analisis de produccién de
Sweezy los gastos de inversién en bienes de produccién significan aumen-
tos proporcionales en la capacidad de producir bienes de consumo, mien-
tras que los gaslos en salarios, que aumendan mis lentamente, se manifies-
tan en consumo de los obreros. Por eso queda 1a impresién de que la capa-
cidad para producir bienes de consumo se amplia mis ripidamente quela
demanda de consumo de los obreros. Asi, pues, se abre una “brecha dede-
manda”. Desde luego, la demianda de consumo capitalista podria cerrarla

25 Paul Sweezy, The Theery of Capitalist Development, Nuova York, Monthly Review Press, 1942, p. 175
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brecha, Pere a medida que se desarrolla el capitalismo, los capitalistas tien-

den a invertir proporcionalmente més i

. Y 2 consumir proporcicnalmente
menos menos de sus ganancias, por lo que su consumo queda a la zaga de
la capacidad productiva del departamento 11, Sweezy concluye:

resujta que existe una lendencia inherente al awnento en el consume a quedarse
atrds del aumento en la produccién de articulos de consumo... esta tendencia puede
expresarse en forma de crisis o de estancamicnto, o de ambos?®.

El error fundamental en el andlisis de Sweezy es e} tradicional error sub-
consumista de reducir el departamento | ai papel de un “insumo” del de-
partamento I1. Una vez hecha esa suposicién, resulta que un aumento en la
produccién de bienes de produccién debe ampliar la capacidad de bienes
de. consumo. Pero eso es falso: los bienes de produccién lambién pueden
utilizarse para hacer bienes de produccién Y. como sefalamos en la critica a
Luxemburgo, la reproduccién ampliada exige que sean utilizados asf. En
contra del razonamiento de Sweezy, es perfectamente posible tener un.; re-
la:;én c::eci:]nte ‘i'le mégum;ls ¥ materiales por trabajador y un crecimiento

orcional en la io F i i
fepr{)du“idn ok p]l)il;‘od :ccmn de ambos departamentos, ¥ seguir teniendo

El segu.ndo intenlo de Sweezy, hecho junto con Paul Baran, se produjo
més 'de veinte afos después en El eapital monopoliste. Como hemos visto e{n
e'l primer intento Sweezy afirmaba que el capitalismo mostraba una lend’en-
daintrinseca a ampliar la capacidad de produccién del departamento Il m4s
ripidamente que la demanda de consumo. El capital monopolista, escrito a la
luz de Marx, Keynes y Kalecki, ya no se limita al departamento I, ni tGnica-
mente a la demanda de consumo. En vez de esa, se afirma en &) ef capilalis-
mo.moderno tiene la tendencia a ampliar la capacidad producti,va lolil mis
ripidamente que la demanda efectiva generada internamente: de modo que
en ausencia de factores externos, “el capitalismo monopolista se hunc‘;liriz;
tada vez més en un pantano de depresién cronica”?,

De ese diagnéstico se sigue que “..los periodos medianamente largos
d.urante los cuales el proceso de acumulacién {real} ha avanzado de nmngera
vigorosa con (...} la demanda de fuerza de trabajo en rapido aumento y la
tapacidad productiva utilizada totalmente o casi totalmente” deben ser):?x—
p'licadats. mediante factores externos®, Baran y Sweezy sefialan que las prin-
tipales innovaciones {la méquina de vapor, los ferrocarriles, el automévil),

W ibid., p. 183.

7' Faul Baran y Paul Swovzy, Monapoly Capital, Nuey. i
) i » Moropo » MNueva York, Monthly Review Pross, 1968, p.
B Paul Sweery, “The Economic Crisis™, en Monthly Review, Vol. 26 {{0), marzo, 1.‘)?5. PP- I'-’s.ws.
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la expansion y las guerras imperialis{as?, y ¢l estimulo della d?manc:la[ ::
general mediante la publicidad, las polit:c?s gubernamentales, e .‘:;i sod e

tores decisivos para superar la naluraleza inherenlemente estancada delca

itali opolista, )
pllil,:ls:::gc?:;::‘nt del monopolio con el crecimicnto lento y capamdad‘ex-
cesiva no es nueva, Muchas teorfas (como hemos de ver) tratan de explicar
esa correlacidn. La contribucidn especilica de B:fran y Sweezy es su argu-
mento de que esos fendmenos surgen de La }:ncrsnslcnle lel.\dcncm d.el c;:f;e
talismo monopolista a sobreampliar la capacidad pr?ducllva ya oll;len :
asi hacia las crisis y /0 al estancamiento. Por ese molivo, debemos buscar
ica de ese argumento.

basfl:fl?érdesc que, :-,u ol anvilisis de Marx, la inver-':siéu to.lul y lc?s gastto? f!e
consumo capitalista determinan la demanda efecftnra {la l.l'\VEl'Slé‘;l ul:u a t:::
cluye gaslos en salarios, lo que, a su vez, determina el CO:‘tsu n:.'il . :lj:oi -
bajadores). Mas aiin, en fa medida en que el consumo PLII‘:OS as:d‘;s ‘
capilalista responde mids o mernos pn'm.vmnel'tte.' a Ia-s Hll it 1 lcs P ¥
presentes, en realidad la varialde decisiva (‘.ﬁ—li\ inversion l‘lll-l . N

Supéngase ahora que al comicnzo de un afio d::u!o, los g mtoslc‘e 13 oz o
total para la produceion del afio signienie son su.fnlcmnlcmt:nl? eleva ) ml[:;. .
ampliar Ly capacidad productiva, pero no lo suficiente para comprar oo ¢
producto social existenle. Los capitalistas, por una parte, habran m]ma 0 o2
ampliacion de su capacidad productiva futura, en lnnlo.f_ple, por ' ‘jl otra,
contrardn la demanda insuficiente, incluso para su cap:!c:ld.nd actual.

Dada ka naturaleza andrquica de la produccion capitalistia, rcsull'.adi;fs o~
mo estos son de esperar con regular frecuen!:ia. La pregunta es: g,constl:iuye
eso simplemente un aspecto de las [Iuctuac:nones regtjlares'de la lrepro :::
cidn capilalisty, o os algo mis? Marx, por ejemplo, .illlrlnabd que los cap )
listas son llevados a acumular de manera tan répida como ob;eu:ramcn e
sea posible, de manera que una discrepancia como la anterior suele corre-

i i misma. )
glr?l,’e;ag):is:j?algﬁn modo se pudiera argumentar que en cafla .peﬁodo ‘l.a
inversion tiende a permanecer en el nivel descrito con antenofuila -sufi-
cienlemente elevada para ampliar la capacidad, pero no lo suf] |c1(lenle par.a.
adquirir la oferta del periodo precedente- enfances, c!esde luegpo, zc:.}:a::k
dad productiva superari a la demanda tﬁl’ectwa yel sistema se vers eESl y
tado a una brecha de demanda o a un “problema cfle realizacién S e
precisamente el argumento implicitoen la aseverac:é'n fle Barany wlee:.z:
segan la cual el excedente {polencial) aumenta mis rapldnmenle.qu; an s
pacidad del sistema para absorberlo. Empero, aunque ello‘s se inc m:l
atribuir mucha culpa de ese problema al monopolio, no explican porqué les
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monopolislas insistirfan en sobreampliar la capacidad productiva ante una
demanda insuficiente, Por consiguiente, el elemento decisivo de toda su te-
sis queda sin explicacién. En su reciente estudio de las teorfas marxistas de
la crisis, Erik Olin-Wright seiala esa muy importante deficiencia:

La inconsistencia mds grave de fesa) posicién subconsumista es que carece de cualquier
tearta sobre las determinantes de La tasa real de acumulacién... Al menos implicitamen-
le, gran parte de los trabajos subconsumistas han optado por la solucién de Keynes a ese
problema, concentrindose en la estimacién subjetiva de la ganancia por parte de los
capitalistas como factor delerminante de la tasa de acumulacién. Desde un punto de
visla marxista, esla es una solucin inadecuada. Todavia no he visto ninguna teorfa
claborada de la inversién y la tasa de acumulacién hecha por un tedrico marxista sub-
consumisla por loque, hasta el memento, la ieuria sigue siendo incompleta®,

En su obra Baran y Sweezy citan contribuciones de Joan Robinson, Mi-
chael Kalecki y Joseph Steindl. Camo estos autores son lambién parte inte-
grante de la tradicién ledrica keynesiana de izquierda, nos ser4 atil investi-
gar las implicaciones de sus respectivos andlisis de la cuestion de las crisis.

La inversién desempeiia un papel decisivo tanto en el analisis keynesia-
no como en el marxista, Pero en la tleoria keynesiana el énfasis es mucho
mayor en los determinantes a corto plazo de las decisiones de inversién,
Por eso, en la medida en que los aulores anteriores abordan las decisiones
de inversién, muestran tendencia a concentrarse primordialmente en los
ambios estructurales a corto plazo y sélo de una manera secundaria lo ha-
ten en los de largo plazo. El primer trabajo de Joan Robinson sélo trata de
paso los cambios estructurales, en tanto que sus obras posteriores se apo-
fan principalmente en Kalecki®, Cuando Kalecki, a su vez, aborda breve-
mente el largo plazo, si mplemente supone que, en ausencia de factores ex-
ternos, el capitalismo tiende al estancamiento. Por tanto, el factor mis im-
portante para impulsar la inversion por encima del nivel necesario para re-
producir simplemente el sistema es la innovacién, y afirma que el lento cre-
amiento reciente obedece a la declinacién en la intensidad de las innova-
dones en el capitalismo monopolista®. Empero, todo eso resulta muy ad
wc, por lo que, en su ltima obra imporlante (1968), Kalecki subraya que

odavia falta unis explicacién satisfactoria de los determinantes a largo pla-
wde la inversion™,

¥ Eiwk OlinWrighy, “Alwsnative Nerspectives in the Maraist Theory of Acumulation and Crisis™ en
Schwartz, gp. ril., pp. 215-226.

0 M. lllmm‘y. ., - 225,

0 isd, pp HE-248.

2 Wasa Joseph Steiml, “Matuity 2wl Stagnation in American Capitalism®, vn Monthly Review Press,
Nueva York, 1976, p., xvii, nols 7,
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Por tiltimo, Steindl empieza sefialando lo incompleto del andlisis a largo
plazo de Kalecki, y se propone remediar ese defecto. Sin embargo, en ¢l
analisis final, é] también se ve obligado a postular una declinacién en la
intensidad de las innovaciones como factor primordial del lento crecimien-
to del capilalismo moderno, aunque subraya que el monopolio tiende a
exacerbar Jos efeclos Je ese declive. Como Kalecki antes que él, Steindl tam-
bién termina por declarar que todavia esi§ por encontrar una explic:?cién
satisfactoria®. N:. es sorprendente entonces que Baran y Sweezy prefieran
emprender sus propias versiones del problema.

El capitalismo visto come un sistema de acumulacion autolimitada

Las teorfas del subconsumo radicales y marxistas tienden a concentrarse en
Ia demanda 2fectiva como el factor limilante de la acumulacién capitalista.
Sin embargo, en el propio anilisis de Marx la demanda efectiva no m{asii-
tuye un problema inlrinseco. Por el contrario, en su opini6n los capitalistas
son llevados a acwumnulas tan cdpidamente como sea posible, de mczdo quela
reproduccién auloexpansiva y no el estancamiento es la tendencia non:nal
del sistemna. La cual no significa que el proceso de acumulacién sea apacible
o que no puedan ocurrir crisis parciales aqui y alld a causa de .ma]as cose
chas, ele. Lo que sf implica de manera definitiva es que los limites del pre-
ceso de acumulacién no surgen de una insuficiencia de la demanda.
(Significa eso, como tan elocuentemente lo declara Rosa Luxemburgo, que
una vez que se descarta la teoria del subconsumo se estd obligado a aceptar el
punto de vista de que la acumulacién (y, por lo tanto, el propio capitalismo) &
capaz de ampliacién indefinida? En absoluto. De acuerdo con Marx, los limi-
tes de La acumuiacién son enteramente internos al proceso. “El verdadero lf-
mite de la produccién capitalista lo es el propio capital™. ‘ '
La acumulacién capitalista es motivada por la rentabilidad. Pero, segiin
Marx, la acumulacién la reduce progresivamente de modo que aquella tiende
a socavarse a sf misma, Esa es Ia famnosa ley de Ia tendencia decreciente de la
tasa de ganancia, de la que hablaremos en breve. Al propio tiempo, la acumu-
lacién supone extension de las relaciones capitalistas, aumento del proletaria-
do y de su fuerza. _ )
Rentabilidad decreciente significa tasas de acumulacién decrecr:entes Yy
competencia feroz creciente entre capitalistas (nacionales e internacionales)

13 Ihid, pp. xv. xvii.
MK M:lft, EI capiinl, México, Siglo XXi Editores, 1975-1981 (en B vols), T I, Yol. 6, p. 321.
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© por los mercados, las materias primas y la fuerza de trabajo barata. A medida

que son eliminados los capitales més débiles, fa concentracién y la centralizacién
econdmicas {es decir, ¢l “monopolio”) aumentan. Ademis, cada vez se hace més
necesario que los capitalistas arremetan conlra los salarios, ya directamente, me-
diante la mecanizacién, o por medio de La importacién de fuerza de trabajo ba-
rata y [a exportacién de capital a pafses mas pobies, o ambas a la vez.

Al mismo tiempo, el volumen de la clase trabajadora y el grado de su
experiencia colectiva en la lucha contra el capital aumentan continuamente.
Enlonces al ataque del capital contra el trabajo se le hace frente con resisten-
dia creciente y contraataques {al cabo del tiempo). La lucha de clases se in-
tensifica.

Es importante comprender que la tendencia decreciente de la rentabilidad
{tal como Marx la deriva) no es provocada por los salarios elevados, si bien el
aumento real de los salarios puede exacerbarla. Esto significa que las crisis
periédicas resultantes de la disminucién de la rentabilidad no pueden ser atri-
buidas a las demandas o a la resistencia del trabajo, aunque, desde luego, las
diferentes etapas histéricas y situaciones politicas sean sumamente importan-
les para explicar cobmo reacciona el sistema en general ante cada crisis. Sin em-
bargo, mientras prevalezcan las seliciones capitalistas, sus tendencias generii-
les seguirdn operando. Consecuenterenle, Marx subraya que I tarea del pro-

. letariado no sélo consiste en resistir al capital sino lambién en derribarlo.

A partir de esta breve exposicidn, deberfa ser claro que el auge del “mo-

| nopolio”, la disminucién de las tasas de acumulacién y el ahondamiento de

las luchas de clases pueden explicarse como consecuencias de las leyes ba-
sicas del desarrollo capitalista, y no como factores que den lugar a nuevas
leyes, como tratan de hacerlo Baran y Sweezy, por cjemplo®. Como la ley
de la rentabilidad decreciente es fundamental para esta explicacién, debe-
mos estudiarla con mayor detalle.

La teoriu dv Ia tusa decrecienie de ganaeecia de Marx

La cuestion de la rentabilidad tiene dos aspeclos importantes. En primer lu-
gar, jcudl es la base de la rentabilidad y qué determina su nivel? En segundo
lugar, ;c6mo desarrolla el capitalismo esa base y qué efecto tiene eso en &1?

% Es importante sefalar, a este propésilo, que cuando {os rapitalistas disminuyan sus gastos de inver-
sitn comu conseciencia de la rentabilidad deceocionty, panie del producto disponible no sees ven-
dida y parccerd como si Iy crisis fuera caitsada por Ja falla de demanda efectiva, por el "subconsy-
mo”. Pero en reatidad este “subconsume” es tan s6le 1a reaceion a ba crisis de fa rentabilidad. Es un
sinloma, no una causa,
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Para responder a la primera pregunta, Marx parte del proceso de trabajo.
En todas las sociedades, sefiala, los objetos necesarios para satisfacer las nece-
sidades y los descos humanos implican cierta asignacion del tiempo de trabajo
social, de sus activiindles productivas, en proporciones y cantidades especifi-
cas, De atro modo, la reproduccion de la sociedad resulta imposible.

5 bica la asignawion del irabajo sodial es primerdial en todas las sociedades, la
extraccion de abajo woedente s t base de todas las sodiedades de clases, Este
trabajo excedente constituye la hase material y social de la relacién de dase. La ex-
tracaidn del rabajo excedente debe ser forzada, porque provee ala clase domunante
no s6lo de sus medios de consumo, sino también de sus medios de dominacion.

En la mayoria de las sociedades, Ia asignacion del tiempe de trabajo social y
la extraceién del trabajo excedente estin reguladas socialmente por la tradicién,
por la ley, por la fuerza. lero on la sociedad capitalisia, la actividad productiva
es emprendida en privado por capitalistas individuales con base en la ganandia
polencial. La reproduccién no es una consideracion explicita y, sin embargo, de-
be efectuarse y se efectiia. En apariencia, los precios monetarios y las ganancias
son los que proporcionan la “retroalimentacion” cotidiana que determina las
decisiones de los capitalistas. Iuro, dice Marx, en realidad, son los tiempos de
trabajo tolales (vilames trabajo) invertides en In produccion de mercangias los

que regulan los fenémenos monetarios. Esta regulacién de los precios y las ga- i

nancias por kos valores teabajo y la plusvalia es, en realidad, v manera come las
exigencias socinles de reproduccién se manifiestan en la sociedad capitalista. En
lo sucesive, tataremos directamente de los valores trabajo y la plusvalia, loda
vez que son ¢llos los verdaderos elementos reguladores,

Durante el proceso de trabajo, los trabajadores ulilizan instrumentos de
trabajo (planta y equuipo) para transformar las materias primas en produc-
10s terminados. Il liempo de trabajo tolal requerido para terminar el pro-
ducto esld, por consiguiente, compucsto de dos partes: primera, el tiempo
de trabajo implicito en los medios de produccién (materiales, planta y
equipo)} wtilizados; y, segunda, el tiempo de trabajo diario gastado por los
pbreros en ¢l propio proceso de trabajo. Marx llama “capital constante” al
primer elemento {C), puesto que reaparece en e producte final, mientras
que al segundo bo llama “valor agregado por el trabajo vive” (L) . El valor
trabajo 1oial de todo producto {inal es entonces € + L.

Del producto (inal, una parte es precisamente el equivalente de los me-
dios de produccién utilizados. Su valor trabajo serd enlonces C, puesto
que ese es el valor trabajo de los medios de produccién reales utilizados.
Nos queda asi el producto neto, por una parle, y el valor agregado por el
trabajo vivo (L), por la otra. El producto neto es el equivalente material
del tiempo de irabajo vivo L.

|
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Para que haya un producto excedente, sélo parte del producto neto debe
emplearse en sustituir los bienes de consumo utilizados por los trabajado-
res. El valor agregado por el trabajo vivo (L) queda computesto do:' dos
partes, una de las cuales corresponde al valor trabajo de las necesidades de
consumo de los trabajadores { V' }, y la otra al valor trabajo del producto
f.'xced&?nle (P ). Enotras palabuas, es la diferencia entre el tiempo raalmente
mvertfdo por los trabajadores (L) yel tiempo necesario para reproducirse
asfmismos (V) -su liempo de trabajo excedente ( P} - que da lugar al
producto excedenle y por lo tanio, a las ganancias reales: P = [ - Vg‘

Ct?nsecuentemente, la divisién del tiempo de trabajo vivo en tiemp.o de
trabajo necesario (V) y liempo de trabajo excedente (P} esla base oculta
de 'la sociedad capitalista, Marx llama “tasa de plusvalia” o “tasa de explo-
:t;;&:”la la {;elaciéln P/V . Permaneciendo iguales las demss condiciongs a

T lasa de explolacién, ma anti i '
oo a2 P yor cantidad de plusvalia y, por lo tanto, ma-

Eltiempo que los trabajadores invierten realmente ( L ) est4 determinado
por la duracién de la jornada de trabajo. For otro lado, el tiempo necesario
para‘reproclucirse asi mismos { V) ests determinado tanto por la cantidad
de bienes que consumen (su “salario real”) como por el tiempo de trabajo
fue lteva producir esos bienes. La masa de plusvalia (P} ylatasa de ex ‘1:3
tacién (F/ V) pueden entonces elevarse de dos mareras: directamente afl)am
gando la jornada de trabajo I, de mancra que el tiempo de trabajo exc;tden-
te aumente en forma directa; e indirectamente, reduciendo el tiempo de tra-
!J:’l]O necesario V', de suerte que sea gastada una mayor proporcién de (la
jornada de trabajo en tiempo de trabajo excedente. El scgundo método de

 elevar Py P/V exige que se reduzcan los salarios reales de los obreros o

que aumente la productividad de su trabajo, para que inviertan menos tiom-
po en producir sus medios de consumo, o bien lo uno y lo otro

Los capitalistas constantemente prueban todos los mélocios de incre-
mentar la tasa de explotacién. Pero, con el tiempo, la fuerza creciente de la

. clase lrabajadorer ha limitado considerablemente los intentos por alargar la
| jornada de irabajo y /o reducir el salario real. De ese modo el aumentode la
productividad del trabajo ha llegado a ser el medio mas importante de ele-

var . .

" la lelusa de ex.plolaaé.n. Pero, segiin Marx, lo paradéjico del ca pitalismo
: q:ine os propios medios por los cuales aumenta la tasa de explotacién
lienclen a 1'-e::luc1r la tasa de ganancia. La creciente productividad del traba-
o se manifiesla en una rentabilidad decreciente dol capital®,

¥ K Marx, I vapitaf, ed. ¢it, T 1), Vol. 5, P22
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La tasa de plusvalia P/V expresa la divisi6n de la jornada de trabajo en
tiempo de trabajo necesario, y excedente. Mide el grado de explotacion de
los trabajadores productivos. Poro para los capilalistas lo decisivo es el gra-
do de rentabilidad del capital. Desde su punto de vista, invierten dinero en
medios de produccién (C) y en trabajadores (V) con la intencién de obte-
ner una ganancia (P). El monto de la ganancia (P) en comparacién con su
inversion {C+ V) es la medida del éxito del capilalista. En otras palabras, la
tasa de ganancia P/ C + V) es la que regula la acumulacion de capital.

Aqui es donde interviene la paradoja. En sus continuas luchas enlre s
los capitalistas individuales se ven obligados constantemente a disminuir
los costos unitarios, con et fin de obtener un margen sobre sus competido-
res (la batalla actual de las calculadoras de bolsillo es un ejemplo excelente
de este proceso). En lo que toca con el éxito en la batalla por las ventas, todo
lo que reduzca los costos unitarios ¢s bueno.

Pero los capitalistas también libran perpetuamente otra batalla: Ia batalla
de la produccién en ¢l proceso de trabajo. Y es alli donde surge la mecani-
zacién como medio principal de elevar la productividad del trabajo y, por
lo tanto, de reducir los coslos unitarios. Los capilalistas coniratan trabaja-
dores por un periodu especifico, y su propdsito es exlraer de cllos la miixi-
ma productividad posible durante el proceso de trabajo, al minimo costo
posible. Esto implica no sélo luchas en lo concerniente al salario real y ala
duracién e intensidad de la jornada de trabajo, sino lambién en torno a la
naturaleza del propio proceso de lrabajo, Desde un principio, los capilalis-
tas han tratado de “perfeccionar” el proceso de trabajo subdividiéndolo en
tarcas cada vez miis especializadas y rulinarias. Con el dominio capitalista
del proceso de wrabajo, la actividad productiva humana se hace cada vez
mas mecdnica y automatica. Por eso no es sorprendente que esas funciones
humanas mecanizadas sean suslituidas progresivamente por verdaderas
mdiquinas. A medida que las mdquinas remplazan ciertas funciones huma-
nas, 1as demés quedan todavia mis sometidas a la tiranfa de la mecdnica,
hasla que algunas de esas funciones sean también sustiluidas por maqui-
nas, y asf sucesivamente™,

37
",

37 Estas luchas son Togue Marx iama “competencia de capilales™, Pero oste uso del término compelen
ciin no es of mismo que se hisce en la “compewentia perfocta™, cuyo opuesto es ¢l “menopolie”, Fan
Marx la progresiva concentracion y centralizacitn de capitales implica una " competencia de capiu-
les” mds leroz sobre paties del munds progeesivamenie mayores, La i elapa * monopolisu”
el capitalismao no pivga Ta competencia, mas bivn B inensifica,

38 Para un brillante andlisis del moderno proceso de trabajo, vease 1a abra de Harry Uraverman, Libor
and Monopoly Capital, Nueva York, Monthly Review Press, 1974,
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. La tendencia a la mecanizacién es, entonces, el principal método capita-
hs'ta‘ de elf.:var la productividad social del trabajo. Ese método surge derd
minio capﬂa!i::.ta del proceso de trabajo, de la actividad produc:tl;%a hnmo‘
]r;a. E:J ta! medlc:a, nila cirecienie resistencia de los obreros, ni el aumento c;:

s salarios reales son las causas i - izaci

bien puedan acelerar esa (endenagalfllrﬁmcas fe b mecanizacion rnaue

' l.a,mzfyor mecanizacién da origen a lo que Marx llama la creciente composi.
cién lecmca del capital. Voliimenes cada vez mayores de medios de pmduclgzn
y cclle materiales son puestos en operacién Peor un nimero determinado de traba-
}: lores. De aa'.terdo con Marx, esto implica que, del valor trabajo total (C + L}

! pmd.uuo fmal una parte progresivamente mayor proviene de los medios de
produccién utilizados y otra progresivamente menor, del trabajo vivo. En otr
palabras, la creciente composicién técnica se refleja, en términos de vaior conas
una razén creciente de “trabajo muerto a trabajo vivo”, de C a L o

Como h?mos visto, la tasa de ganancia es PAC + V), Pero P wL-V, toda
vez que e! tiempo de trabajo excedente (P) es igual al tiempo que los tr:;ba'a-
dores invierten realmente (L} menos el tiempo necesario para re rocluci.tjse
a‘si :nlsrnos (V). Por consiguiente, incluso si “los trabajadores \Il':vieran |
dire” (V.= 0), el valor maximo que P podiria alcanzar seria Puudx /C = LE
En consecuencia, L/C es el techo de la tasa de ganancia, mientras que el piso
es, desde luego, cero. Ahora bien, si la creciente composicién lém?jca cifrzo
menle.se refleja en una relacién creciente C/L =por tanlo, en una relacié ,
d'ecreuenle L/ C - entonces la tasa real de ganancia sers con::primida 1'a1:>¢I N
sivamente entre un techo descendente y un piso firme, de modo uePlengdm{;
que moslrar una fendencia descendente. Esto es lo que Marx desqea ﬁal:;r
cuando define la tendencia de la tasa de ganancia a la baja. ”

' La tendencia descendente arriba descrita es independiente de cémo se
divida L entre V y Py, consecuentemente, independiente de la tasa d
explotacién P/ V. En realidad, si el salario real de los trabajadores f: .
constante, la creciente productividad del trabajo debida a Ia n-uaf:an,izat::Et.':;e
i{levaria continuamente P/ V ;g mayor productividad del trabajo me;on
tiempo lleva a los trabajadores producir determinado volumen deibfenes d:.:
:ionsun::l:, de manera que una mayor parte de la jornada de trabajo pasa a ser

empo de trabajo excedente. Incluso cuando aumentan los salarios reales, en
lanto que aumenten menos rapidamente que la productividad, la tasa’de

- explotacién aumentard también, Por tanto, es perfectamente posible tener a

la vez un salario real creciente ¥ una tasa de explotacidn creciente®. En

B K. Marx, El capital, ed. cit, T, I Vel 2, Pp. 747748,
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realidad, esta es la situacién general descrita por Marx, con bzse en que los
obreros nunca pueden captar todos los avances en productividad que pro-
porciona la mecanizacién, sin hacer que se suspenda la acumulacién, ma-
tando asf la gallina de los huevos de oro¥, Para Marx, la lucha de clases por
el salario real opera dentro de cierlos limiles objetivos, los limites marca-
dos por la acumulacién de capital. Esos limites son intrinsecos al propio
capilalismo y sélo pueden ser superados derribando a éste.
Casi todos los comentaristas marxistas dan por sentado que la mecani-
zacién constituye una abrumadora realidad de la produccidn capitalista,
Sin embargo, una importanie escuela de pensamicnto atribuye la mecani-
zacién no al condrol capitalista del proceso de trabajo, come Marx, sinoala
reaccién del capital ante la creciente resistencia obrera o el aumento del sa-
lario real {en ¢l largo plazo), o ante ambos. De manera caracterislica, esta
escuela empieza postulando un awnento de los salarios reales en determi-
nadas condiciones de produccién, que produce una disminucién de Ia tasa
de ganancia, o que a su vez induce a los capitalistas a sustituir a los lraba-
jadores por miquinas. Desde lucgo, desde ese punto de vista, la mecaniza-
cibn y su incremento concomitante de la productividad del trabajo son los
medios principales de acrecemtar la rentabilidad, en fanto que los salarios
crecientes tienden a disminuirla. Se dice que, dependiendo del factor que
prevalezea, la tasa de ganancia puede variar en uno u olro sentido', Sostie-
nen dicho punto de vista, por ejemplo, Paul Sweezy y Maurice Dobb*.

Cl andlisis es correcto hasta este punto. Bl aumento de los salarios reales
ciertamenle inducird a la mecanizacién, lo cual prucde o no contrarrestar el
efecto de Ly elevacién de los salarios sobre la rentabilidad. Pero, segin
Marx, los salarios crecientes son posibles en sf gracias a una causa anterior,
a saber, la mecanizacion surgida de la batalla de la produccién, De ese mo-
do, el efecto que Sweezy y Dobl analizan es secundario, superpucsto al
primario {y, » decir verdad, posible dnicamente por él). Dado que ellos pa-
san por allo la causa primordial, no es sorprendente que no encuentren sa-
zén particular para que disminuya Ja tasa de ganancia,

40 lista &5 procisamente By observacion spoe hace Mar en el R Lcte B vapital, on Ja peinvera parte del
caphulo titwlado “La ley goeneral de B acomeacion capitalisty “{C, XX, seccion 1, cuando senala
o los saliwrivs meales s6lo pocden subir si “no intecficren con ¢l progeeso de Ly acumulacién” {I.
I, Vol. 3, p. 768).

41 Enia secvian gue sigue en esie Capliule hay una discusidn mas detallada de esta posicidn, as come
de L matendticas wiilizadis para sustontarda,

42 P Sweezy, ap. cil, p. 88; Manicy Dobb, Politin! Econetry aad Capiralism, Londres, Honlledge and
Keegan l'aul, Lid,, 107, pp. 108114,
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En otra objecién importante a la ley, se sostiene que la mecanizaci6n (fue-
se cual fuere su causa) no necesariamente implica una tendencia decreciente
para la tasa de ganancia. Considérese un niimero determinado de trabajado-
res, de modo que L quede dado. La mecanizacién signilica que aumenta el
volumen de Jos medios de produccién empleados por los obreros. Pero esto
también va acompaiiado de un aumenio de la productividad del trabajo y,
por tanlo, de una disminuci6n en el valor trabajo de las mercancias, puesto
que ya se necesita menos tiempo para producir determinada mercancia. Por
consiguiente, el valor trabajo de los medios de produccién (C) no aumen-
tar4 tan rapidamente como su volumen e, incluso, puede llegar a disminuir.
Marx afirma que, a pesar de todo, aumentard C, porlo que también aumen-
tarA C/ L, produciéndose la tendencia decreciente. Pero, dicen los crilicos,
supéngase que el valor trabajo de los medios de produccién disminuye 54~
pidamente o, incluso, més ripidamente de lo que aumenta su volumen, En
esle caso, C /L permanecerd constanle o incluso disminuird, y no se ejerce-
14 ninguna presién descendente sobre [a tasa de ganancia.

Debe decirse desde un principio que esa objecién es vilida, toda vez que
sefiala una laguna en el argumento de la tasa de ganancia decreciente. De
acuerdo con la bibliografia actual, hay una clara presuncién de que una refa-
con crecienle de maquinas a trabajadores también implica una razén cre-
ciente de trabajo “muerto” a trabajo vivo (esto es, de C a L). Pero los inten-
tos por especificar la relacién exacta entre ambos (como el de Yaffe)*, no han
side satisfactorios, de suerte que la posibilidad de que orurra lo que dicen
los criticos todavia sigue abierta. Este tema estd lodavia sujeto a frecuente
debate, por lo que se le abordard con mayor detalle en la préxima seccion.

Otra frecuente objecién en boga esta vinculada con la idea de que lst
capitalistas nunca escogerian emplear una téenica de produccidn que dis-
minuyera su lasa de ganancia. Por consigtiente, automaticamente se exclu-
ye una tasa de ganancia decreciente. Dicho argumento con frecuencia se
enuncia matemdticamente, como en el llamado “teorema de Okishio™¥, pe-
10 sus supueslos bisicos se apoyan en una estructura analitica muy difun-
dida que va desde los keynesianos de izquierda conio Joan Kobinson, hasta
los marxistas como Bob Rowthorn, En términos de lo expuesto con anlerio-
ridad ¢l error fundamental en este caso radica en el supuesto de que el
progreso técnico es simplemente cueslién de “eleccion’ capitalista y no de
necesidad. Hace mucha tiempo que Marx sefial6 que bajo el capitalismo la

4 David Yaite, “inflation, the Crisis, and the Pust-war Boom”, en Revolutionary Cammunist, No. 2, 1976,
. 545,
H rll:ilnm Okishia, “Technical Change and il Rate of Profit”, en Knbe University, Yol. 7, 1961, pp. 85 99.
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necesidad de compelencia obliga a los capitalistas a escoger la técnica con
menor costo unitario, aunque eso implique una tasa de ganancia menot

Quien lo haga primere venderd mis que el resto. Enlonces, la Gnica “elec.
cion” a la que se enfltentardn los demds capitalistas es la de obtener alguna
ganancia con menor tasa o no ablener absolutamente ninguna ganancia,
porque su produclo cuesta demasiado.

Por Gltime, algunos marxistas desechan la idea de una C/L crecienle,
sobre bases empiricas. Como C e¢s ¢l valor trabajo de los medios de pro-
duccién y L es el valor agregado por el trabajo vivo, sus equivalentes dine-
rarios son K, el valor dinero de los medios de produccién, y Y el valo
agregado en términos monetarios o “producto nacional nelo”. Sobre esta
base se analiza la “razén capital-producto” K/Y y, dado que las estadisti
cas oficiales indican que ésla tiende a ser constante en perfodos largos, se
dice que eso va contra la idea de una C/L creciente®,

Resulta interesante que €sos mismos marxistas se nicguen obstinada-
mente a aceptar las estadisticas oficiales sobre el desempleo, el aleance dela
pobreza, la incidencia de la desnutricidn, etc., con base en que las concep-
ciones burguesas de esas calegorfas dominan a lal punto su elahoracién que
las hacen praclicamente intliles. Por ejemplo, las esladisticas sobre desem-
pleo no incluyen a aquellos que han renunciado a buscar Lrabajo; a los que,
desde un comienzo nunca encontraron trabajo (como los adolescentes ne-
gros); y a aquelios que no ingresan en la [uerza laberal por la falta de posi-
bilidades en ella {como las amas de casa). Por lo tanto, no es raro que radi-
cales y marxistas calculen que el “ desempleo real” sea de dos o tres veces la
cifra oficial, ¥, sin embargo, cuando se trata de categorias absolutamente
[undamentales como el “capital” y el “valor agregado”, de pronto las esta-
disticas oficiales se aceptan sin objecién. Volveremos a ese importante pro-
blema al abordar la teorfas de las crisis sobre el “estrangulamiento de las
ganancias”, Por el momento, baste seialar que el estadistico marxista que
se ha preccupado por examinar céimo se obtienen esas esladisticas y por
corregirlas para el efeclo de las diferencias conceptuales entre las categorias
marxistas ¥ las ortodoxas, ha encontrado precisamente gue la relacién “ca-
pital-producto” parece elevarse continuamente?®,

45 Geotf Llodgson, " The Theory of the Falling Hate of Poalit™, en Neaw Left Keviar, 1, maszo - abnil 19940
46 Vease Victor Perlo, “Capital-output Ratio in Manufacwuring”, -n Quarierly Reviaw of Economio and
Business, 8(3), otono, 1966, pp. 2942,
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:"Hisloria de la teorfa de la tasa decreciente de ganancia

La tendencia de la tasa de ganancia a caer, 2 medida que el capitalismo se
desarrolla, fue profusamente aceptada por los economistas clisicos como un
hecho incontrovertible. El problema radicaba en explicar este fenémeno,

Por ejemplo, en los afos setentas del siglo XVIII, Adam Smith sefialé
quie, a medida que un mayor volumen de capital se agolpa en una industria
determinada, amplia la oferta, hace bajar los precios y, por lo tanto, reduce
Iz ganancia. Del mismo medo, alirmaba Smilth, a medida que avanza la
acumulacidn, el capital en su conjunto serd méds abundante y eso reducird la
tasa de ganancia.

Los crfticos sefalaron rdpidamente que los capitales se agolpan en algu-
na industria determinada, sélo cuando esa industria licne una tasa de ga-
nancia superior al promedio; mids adn, al hacerlo, esos capitales simple-
mente hacen que la tasa de gonancia baje nuevamente hasta el promeilio.
Por consiguiente, la tasa media queda sin explicacion y Smith no proporcio-
na razén alguna para que la acumulacién tenga que alteracla,

Unos cuarenta afios después (hacia 1810), David Ricardo ofrecié una explica-
ddn alternativa. A medida que la sociedad se desarrolla, afirmaba, tiene que
cultivarse mis tierra para alimenlar la poblacion creciente. Eso significa cultivar
tierras progresivamente menos férliles, de modo que cada vez resulta méis caro
producir alimentos. En ténminos marxistas ¢l valor trabajo de los alimentos au-
menta. Por eso, en una jornada de rabajo, aumenta el tiempo de trabajo necesa-
fio y disminuye correspondienlemente ¢l tiempo de trabajo excedente. De ese
modo, la tasa de plusvalia disminuye a medida que la sociedad se desarrolla y
con ella la tasa de ganancia cae, no porque aumenten los salarios reales de los
tmbajadores, sine ponjue disminuye la productividad Jel trabajo agricola.

La conclusibn fundamental de Ricardo es que la productividad en la
agricultura tiende a decrecer. En su critica de la teorfa ricardiana de la renta,
Marx demuestra que esa conclusién no es légica ni empiricamente cierta,
En realidad, la historia capitalista entera se caracteriza por una productivi-
dad creciente del trabajo, tanto en la industria como en la agricultura. Co-
mo hemos vislo en la seccibn precedente, la propia explicacién de Marx
sobre la tasa decreciente de ganancia se basa en una productividad crecien-
te del trabajo social y una tasa creciente de plusvalia. “La tasa de ganancia
cae, no porque ¢l trabajo se haga mds improductivo, sino por el contrario,
porque gana en productividad. No porque ¢l cbrero sea menos explotado
sino, porque se fe explota més...” ¥,

47 Karl Marx, Theories of Surgtlus Vidue, Nueva York, International Publishers, 1907, p. 49,
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Marx consideraba que su propia explicacidn de la “tendencia de la lama

de ganancia a decrecer a medida que la sociedad [capitalista] progresa” era
“uno de los triunfos méds grandes sobre ¢l gran obsléculo de toda la econo-
mia anterior”. Esa es la culminacién de su anilisis de las leyes de movi.
miento del sislema capitalista. Y, sin embargo, resulla curioso que esa ley
tenga un papel relativamenle menor en gran parte de la historia del pensa-
mienlo marxista. Esta totalmenie ausente de las teorfas del subconsumo,
por ejemplo y, como hemos de ver en la siguiente seccion, se halla igual-
menle ausente de lag teorfas del “estrangulamiento de las ganancias”,

En parte, la razén de ese olvido surge de las objeciones previamente exa-
minadas a a 16gica de la derivacién ue Marx hace de la tendencia decre-
ciente. Pero otra base, quizds ain més importante, para descartar esa ley, es
de tipo politico®. Se dice que concebir al capitalismo sujeto a “leyes de mo-
vimiento” es dar tratamiento a un orden social humano como si fuera una
maquina o algin proceso fisico. Eso demerita y degrada el papel de los se.
res humanos en la determinacién del curso de los acontecimientos. La gen-
te, ¥ no las leyes de movimiento, hace L historia. Mas adn, se afirma que
creer en la proposicién de que la lasa de ganancia tiende a decrecer condu-
¢ird a una actitud fatalista y pasiva ante Ia tarea de derribar al capitalismo.
Finalmende, en ocagiones se agrega que, en lodo caso, el andlisis de las cau-
sas de las erisis constituye un problema demasiado abstraclo para ser utili-
2ado en la politica prictica de Ia lucha de clases.

No hay duda de gque Marx efectivamente concibi6 la historia capitalista
en Iérminos de leyes de movimienlo y la historia humana en general en
1érminos de fuerzas objetivas que afectan la accién humanay, por lo tanlo,
la limitan, Y, sin embarggo, ese cs el mismo Marx que elevé la lucha de clases
al més allo nivel, que preconizé activamenle el inmediato derrocamiento
del capilalismo (no en ningin futuro fatalista), y que participé en la més
praclica politica con base en su andlisis tedrico. ;Existe una contradicci6n
entre csos dos aspectos de Marx?

En lo absoluto. Por el contrario, como aseveran Henryk Grossmann
{Alemania), Paul Mattick (Estados Unidos) y David Yaffe (Inglaterra), la
politica revolucionaria emana precisamente de la estructura teérica de
Marx.

Grossmann fue el primer marxista importanle en extraer el debate sobre
las crisis de las teorfas del subconsumo y la desproporcionalidad. Critico
decidido de esas teorias sobre bases tanto légicas como politicas, Gros-

4 La vvposicion que sigue se bisa en buena medida en R, Jucoby, op. i, seccidn V.
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smann subray¢, en cambio, lo esencial de la ley de la tasa de ganancia de-

" qreciente para una teorfa de las crisis. Sealé que, en la obra de Marx, es de

particular importancia el hecho de que, a medida que la tasa de ganancia
decrece, el erecimiento de Ja cantidad total de ganancia deba frenarse e, in-
duso, posiblemente delenerse, En el momento en que las nuevas inversio-
aes ya No generen ganancia adicional, se reducira la inversién y estallar4 la
aisis”. Al difundirse la crisis, los capitalislas mis débiles y menos eficien-
tes serdn eliminados, y los mis fuertes quedardn en posibilidad de comprar
sus activos a precios anormalmente bajos. Con el aumento del desempleo,
la posicién de los obreros se debilita. Los salarios reales tienden a dismi-
nuir, en tanto que el proceso de trabajo tiende a inlensificarse, por lo que
aumenta la tasa de explolacién. Todos esos factores elevan la tasa de ganan-
da. De ese modo, cada crisis en si prepara las condiciones para la recupera-
dén y para el siguiente ciclo de auge y bancarrota.

Nada de lo anterior dice cudndo estallari una crisis determinada, pues
muchos factores pueden retardar o acelerar los efectos de la tasa decrecien-
te de ganancia. En este sentido, la lucha de clases es decisiva, no sélo en
cuanto a determinar el momento de [as crisis, sino lambién en el campo en
que se combalen sus cfectos. No obstanle, para Grossmann es atn mas im-
portante que las crisis sean “situaciones objelivamenle revolucionarias”,
Por consiguiente, mostrar la necesidad de las crisis dentro del sistema capi-
lalista es mosirar la necesidad, tanto de prepararse por anticipado para esos
perfodos objetivamenie revolucionarios, como de captar su momento. Por
illimo, con base en la lectura de Marx, Grossmann establece una relacién
importanie entre la teorfa y la préctica:

-.por debilitado que esté, ningiin sistema econdmico se viene abajo por si mismo de
manera aulomutica. Hay que “derribarlo”, Bl andlisis 1edrico de las tendencias obje-
tivas que llevan a la pardlisis del sisterna sirve para descubrir les “eslabones débi-
les”. El cambio sobrevendrs solamente mediante la operacién activa de los factores
subjetivos™.

Paul Mattick desarroll6 la obra de Grossmann de diversas maneras. Es
de particular importancia la observacién de Maltick de que la razén por la
cual Marx habla de sociedad capitalista en términos de leyes de movimien-
lo es precisamente porque el capitalismo no estd regulado por decisiones
humanas conscienles sino por “relaciones cosificadas”; las relaciones de
mercado, de precios y de ganancias. Como Grossmann, anles que &l Mat-

9 Ihd, p.35.
50 Itd, p. 7.
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tick seftala que las crisis ofrecen oportunidades revolucionarias y reaccio-
narias, pero que sélo la lucha de clases puede delerminar el camino a se-
guir. Que el capitalisme vire hacia el fascismo o que se le haga virar haciael
socialismo no esi4 delerminado de anlemano®,

En los nltimos aios David Yaffe se ha propuesto presentar el andlisis
econdmico de Marx y aplicarlo a las crisis acluales, El alcance completo de
su andlisis cae fuera del campo e este estudio. Por lo que toca con la teoria
de Ia crisis, ademis de puntos similares a los sefialados por Grossmann y
Matlick, Yaffe afade los siguicntes. Primero, que como las crisis se mani-
fiestan en términos de precios y ganancias, exisle la lendencia a pensar en
los precios y las ganancias como cansas de las crisis. Por cjemplo, dado que,
por definicién, la ganancia es la diferencia entre las ventas y los costos, todo
aquello que cause un descenso en | renlabilidad necesariamente implicard
otra manera de definir una disminucién de las ganancias. Pero una partede
los costos es simplemente el precio de algunos articulos, como los materia-
les, ele. (y, por lanto, las venlas < otras industrias). Por consiguiente, cual-
quier reduccién de la renlabilidad suele compararse con la parte restante de
los coslos, con los salarios, por lo ue, de allf, sélo hay un paso al argumen-
to de que los “altos” salarios son ka causa de aquella reduccién. De ese mo-
de, de un efeclo se hace una causa.

Razonamicntos similares pueden hacerse en cuanto al estancamiento, el
desempleo creciente, la inflacidn, los gaslos estata les crecienles y la agudi-
zactn e la lucha de clases en todo ¢l mundo, Cada uno de estos, alirma
Yalle, es un fenémeno el desarrolle de la crisis, no una causa. A medida
que disminuye la lasa de ganancia, la acumulacion se frena y aumenta el
desempleo, Los capitalistas elevardn los precios para tratar de mantener fa
rentabilidad, dando lugar, entonces, a una espiral inflacionaria. Al misme
tiempo, el Estado se ve abligado a intervenir, por una parie, para maniener
el empleo en niveles politicamente aceptables y, por la otra, para subsidiar
e incluso hacerse cargo de las industrias dolientes. El gasto estatal crece en-
tonces rapidamente. Pero el déficit financiero del Estado sélo acelera la in-

flacién, en tanto que su apoyo a los niveles de empleo evila que los salarios
disminuyan lo suficienle para ayudar a reslaurar la rentabilidad. De ese
modo, la contradiccién se ahonda y cada vez se hace més dificil hallar poll-
ticas que “funcionen”. Esa, dice Yaffe, es la elapa en gue nos encontramos
actualmente en todo el mundo capitalista®,

1 ibid, p.4d.
52 ). Yalle, op. cit.,, pp. 5-32.
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Lucha de clases y estrangulamiento de ganancias

'I"oda crisis subraya la importancia de las ganancias para la produccién capita-
lista y plantea de nuevo el problema de qué es lo que regula Ia rentabilidil::l

.A su vez, toda disminucién de la rentabilidad, tarde o temprano, su«a;le
atribuirse a los salarios elevados, En realidad es correcio que, en igt;aldad
de otras condiciones, una reduccién de salarios eleva las gana;lcias Pero de
€0 1o se desprende que una reduccién determinada de lag ganancias nece-
sartamentle se deba a los salarios excesivos. El problema es: jc6mo sabe:
cudl es causa y cuél efecto? ¢ e

Segiin el anilisis de Marx, ¢s de esperar que un salario real creciente
vaya acompafiado de una tasa de explotacién creciente, de modo que, por
s{ 1:msmn, el aumento de salario no contribuirs a una reduccién de In rorl:t.:
bilidad. Pl.?.l.l' €s0, en t¢érminos marxistas, s6lo cuando el aumento del salario
real es suficienlemente considerable para reducir en realidad la tasa de ex-
plotacién, puede decirse que la reduccién de la rentabilidad se debe (al me-
nos en parte) a los “altos salarips”*,

Desde luego, Marx desecha esa explicacién, con base en que la propia
acun:aulac:ién de capital marea limites objetivos dentro de los cuales ql;edﬂn
confinadas las luchas por los salarios, razén por Ja cual, generalmente, Ia
tasa (‘le egplcftacién aumenta. En realidad, Marx afirma :]ue Ia tasa de ¢ a-
nancia disminuye precisamente porque los trabajadores son explot c%
mis, y no menos. ploades

En el nivel més abstraclo, el equivalente monetario de Ia tasa de plusva-
lor I"/ V es la relacién de “ganancia” a “salarios” n /w. Entonces unapdisn'li-
nucién en la.ra.zén ganancia-salario podria tomarse camo prucl;a de un au-
mento excesivo en los salarios reales, Pero este razonamiento es incorrecto

Antes que nada, es perfectamente posible explotar més a los irabajado:
res y, por I.o tanto, hacer que produzcan mayor producto excedente, y que
al mismo tiempo, los capitalistas no puedan vender ese mayor prod’ucl?:r
por tanto: no puedan transformarto en ganancias monetarias, Por cjem I().:!
en tna crisis provocada por una tasa decreciente de ganancia (a la man[:ar;;
de Marx), cn tanto que unos capitales se reliraran de los negocios, otros se
quedarsn sin compradores para parte de sus productos. Los preéios baja-
1n y, con ellos, bajardn las ganancias y la razén de ganancias a salarhl)s
Para compensar eso, los capitalistas sobrevivientes forzarin atin més a sus:

33 "Nada os mas absurdo... que explicar la cafda on 1a 1asa de ganancia por una elevacidn en Ja Lisa de

salarios, a : _— Py .
6 C0Y l‘:’g}’; 43 pueda ser la sitwacion por via de excepcion”, Marx, Zf capétal, ed. <iv,, T, I, Vol,
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trabajadores, los explotarin todavia mis, en un esfuerzo. podr reducir. l?s
costos y permanecer en aclividad. Por l.:.mto, en las:mgusllas .e una;nsxs,
una razén ganancia-salario decreciente ird ac‘ompez:mda de una tasa de ex-
plotacién creciente. Mas ain, en esas circunstancias lo uno y lo otre sen
- sintomas y no causas e la crisis, R

Pero el esquema anterior no seria vilido antes de que estal.l.!ia a crisis,
Asf, zno seria legitimo considerar Iy relacién “gmmncm-szl’lzfrlo como un
indice de la tasa de explotacion durante los periodos no cn.uj.:os? De. SG{IO-
una relacién ganancia-salario decreciente aul‘.eriOf a la crisis constituirfa
una poderosa evidencia de que los trabajadores ciertamente han logrado
clevar sus salarios reales con rapidez suficiente para reducir la l.'l.sa de ex-
plotacién y, consecuentemente, para precipitar la crisis. Bs prf:tlsamenle
esa identificacién de r A como un indice de P/V lo que define la rama
del “estrangulamiento de la ganancia” en la teoria marxista de la crisis,
tal coma fue expuesla por Glyn, Sutclilfe y Rowthorn en Inglaterra y por
Boddy y Crotty en Estados Unidos™. ' .

De manera evidenle, su argumenio se apoya en la observacnf)'n empfrica
de que las crisis son precedidas de una disminucidn en la rlelnf:lén ganan-
cia-salario. Pero esa misma observacion también es |li.‘l'.‘h:l‘ Il"ccuenlemcnle
por economistas burgueses, como en el caso reciente de Willinm Nordlmsls
en el Instituto Brookings™. Con todo, a diferencia de N(')rdhaus:., los marxis-
tas van un paso mds all4 al identificar la razén ganancia-salario ol.Jservadln
con la tasa de explotacién, Dy lo anlterior se sigue que la :"uducmfm de ks
rentabilidad es realmente manifestacion de una disminucién de la tasa de
plusvaliy, la cual a su vez sélo puede deberse a un aumento sulicientemen-
te considerable de los salarios reales. Irénicamente, en tanto que el econo-
mista burgués Nordhaus culpa al “costo del capital” por la caida, los mar-
xistas la atribuyen ja los “problemas del trabajo™ '

En cierto sentido, los argumentos en torno al estrangulamiento de la ga-
nancia son tan antiguos como el capitalismo. Nadie sabe mejor que los ca-
pitalistas lo importantes que son las ganancias para el sislema y, por razo-
nes obvias, nadie ha sido tan ripido en culpar a los salarios clevados de
precipitar las crisis. En este sentido, una versi6n caplla!ls_.la del argumento
del estrangulamiento de la ganancia aparece en cada crisis.

s¢ Andeew Glyn y Boly Sutclille, British Capitolism, Workers and te Profil Sqlfuzf. l{mc]tt-‘ﬁ. fen-
" ;?:n ll-‘:::s, l‘ﬁlj;hl%; Rowithorn, “Mandel’s Lite Capitalism™, oo Neur Left Review, 98, ,nll.".'a.li‘;:m
1976, pp. 59-83; y Raford Boddy y James Croity, “Class Conflict and Macro-folicy: the Political B
sipess Cycle”, on Reming of Radical Political Leonomics, Val. 7, No. 1, 1975, 208
55 William Nordhaus, “The Falling Share of Profits”, Brokings Nipers, 1976, No. 1, pp- 169-208.
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En un nivel ligeramente més abstracto, los economistas burgueses han
afirmado durante muchoe tiempo que Ia rentabilidad decreciente se debe al
hecho de que los obreros han podido aumentar su “participaci6n” en el
producto nacional neto (desde luego, a expensas de la “parlicipacién” capi-
talista). Al referirse a dos de sus contemporineos, el francés Fréderic Bastiat
(afios cuarentas del siglo pasado) y el estadinense Henry Carey (afios sesen-
tas), Marx sefiala que aunque “aceptan el hecho de que la tasa de ganancia
tiende a decrecer... ellos en forma errénea lo explican simple y sencillamen-
te por el crecimiento en el valor de la participacion del trabajo ..."5.

Por mwuchos aspecios, la teorfa marxista actual del estrangulamiento de
la ganancia es similar a la de Bastiat y Carey. En su revisién de las teorfas

marxistas de Ia crisis Erik Olin-Wright resume la versién moderna de la
manera siguiente;

El argumenio esencial es muy simple: la participacién relativa Je los trabajadores y
los capitalistas en el ingreso nacional casi enteranente es consecuencia de su foria-
leza relaliva en la lucha de clases, En la medida en que la clase trabajadora desarro-
lla un movimiento laboral suficientemente fuerte Para congsiistar aumentos de sala-
rias que rebasen los aumentos de productividad, Ja tasa de explotacidn mastracd
tendencia a bajar, lo mismo que la tasa de ganiancia ("estrangulada” por las néminas
salariales crecientes). Esta reduccién Jde las gananclas resulta en una correspondien-
te disminucién de las inversiones y. de ese modo, en aumentos aiin mds lentos de
productividad. El resullado final es una crisis econémica®,

La versién marxista moderna sigue I légica econdmica de Bastial y Ca-
rey al considerar que la tendencia de la tasa de ganancia a decrecer es con-
secuencia de una tasa de explotacién decreciente. Pero hay una diferencia
politica definitiva entre las dos versiones y es que, mientras los economistas
burgueses vituperan esa situacién, los marxistas la celebran, Los ledricos
marxistas del estrangulamiento de Ia ganancia hacen de la lucha de clases
por las condiciones de trabajo el factor esencial (en allima instancia) para
determinar el curso de la reproducci6n capitalista. Para esos marxistas, el
hecho de que el desarrollo del sistema haya llegado a una etapa en que el
trabajo es lo suficieniemente fuerte para precipitar las crisis, constituye un
signo suy alentador. 5i la clase obrera es capaz de poner al sistema de ro-
dillas gracias a sus demandas salariales, entonces quiz4 sea ya lo suficiente-
mente fuerte para resistir los ataques contra esos salarios reales que son
parte integrante del proceso de “recuperacién”. Incluso, quizd sea suficien-
temente fuerte para “resolver” la crisis mediante In toma del poder estalal,

K. Marx, Grundrisse, Méco, Siglo XX1 Editores {3 Vols.), V). 2, p, 289,
E.

56
¥ E O wrighy, op. dit., p. 216,
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La gran virtud de esa teorfa ¢s su simplicidad. Incluso en el capitalismo,
la “politica manda”, Lo que necesitamos analizar para comprender la histo-
ria capitalista son las politicas practicas de la lucha de clases y no determi-
nadas leyes absiractas de movimiento. La acumulacion capitalista cierta-
mente est4 limitada internamente, pero el obsticulo definitivo para [a acu-
mulacién es el trabajo y no “el propio capital” (como dice Marx).

La simplicidad es verdaderamente una viriud sélo si la explicacién sim-
Ple es la correcta. Después de todo, €l castigo para la equivocacion es el
fracaso. Asf es como regresamos al punto tedrico fundamental, y pregunta-
mos; jpodemos imputar en realidad una tasa de explotacién decreciente a
alguna disminucién observada en 1a razén ganancia-salario? En otras pala
bras, jes & A¢ realmente un indice de PV 7 Para responder esas pregun.
las necesitamos seguir el rastro de las formas monetariasde Py V.

Considérese el (inal de un ciclo de reproduccion del capital total, Pas-
tiendo de los ingresos por ventas, podemos seguir el rastro del desembelso
de ese dinero,

Supdngase que las venlas totales (D) ascienden a $100.000. De ellos,
lo:s capitalistas reservan $40.000 para sustituir los coslos de los materiales y
las maquinas utilizados (C*%) para producir las mercancias que fueron
vendidas, y $20.000 para sustiluir los salarios adelantados (V%) alos tra-
bajadores de Ia produccién que estuvieron empleados en el proceso pro-
ductivo™, La cantidad restante, $40.000, es lo que los propias capitalistas
llaman ganancias brulas sobre vemtas ( P*) . Estas representan los ingre-
s0s de venla de las mercancias menos los coslos de los materiales y la mano
de obra para producir esas mercancias. Desde el punto de vista del sistera
en general, las ganancias brutas representan el equivalente monetario del
producto excedente. : :

Desde el punto de visla marxista, las “ganancias brutas® {#) representan
el equivalente en dinero del tiempe de trabajo excedente de los trabajadores de
produccién, en tanto que los salarios de estos trabajadores (V) representan
el equivalente en dinero de su liempo de trabajo necesario, El Indice correcto
de explotacién de los trabajadores de produccién -esto es, de la tasa de
plusvalfa— es entonces P*/V", = 40.000 / 20.000 = 200% .

Para los capitalistas las cosas se presentan muy diferentes. De las ganan-
cias brutas todavia tienen que deducir el dinero que han gastado al tratar

56 Utilizo vl Wrmino trabajadones de ta produccion porque no es posible desarmllae adecuadamente el
conwepi de rabajo productive deniro de loe limites dJe este Caphnilo. [guakmente acudo al érming
mercancla para signilicar los bienes y serviclos gue se venden por dinero. La distingién entee irabajs
productivo y rabajo inproduciive no se reduee 8 la distincion simplisia entre blenes y servicios.

CRISIS FCONOMICAS Y TASA DE GANANCIA 295

de vender las mercancias. Esos gasios de venta, como los llaman los capi-
talistas, consisten en los costos materiales (C*) ¥ los coslos de trabajo
{V*.J para transformar las mercancfas producidas en ventas en dinero. Ade-
mis, también deben deducir los impuestos indirectos [ (impuestos sobre
ventas, licencias, propiedad, etc.), porque, desde su punte de vista, también
esos son “gastos” del negocio. Lo que queda después de todas esas deduc-
ciones se llama ingreso nelo corporativo. { n )®. Si los gastos de venla
C+ V', = $15.000 + $10.000 vy los impuestos indirectos [ = $5,000,
entonces, el ingreso nele corporativo = $10.000.

Desde el punto de vista de la clase capilalista, tanto los gastos de venta
romo los impuestos indirecios son auténticos gastos del negocio. A decir ver-
dad, incluso desde el punto de vista del sistema en su conjunto se les puede
considerar gastos estrictamente necesarios, dado que tanto ef capital comercial
(mayorista/ detallista) como el Estado, desempeiian funciones indispensables.
Pero el hecho de que scan gastos indispensables en mode algunoe medifica el
que también scan forinas derivadas de 1 plusvalia. Bs necesario producir el
producto excedente antes de poder venderlo; la venta s6lo cambia el titulo de
propiedad de ese producto, no su magnitud. La medida de la parte del pro-
ducto excedente que cs absorbide por aclividides de cambio du propiedad
{compras y venlas) y por actividades estatales®, es simplemente un indice de
los gastos de distribucién y legilimnacion del sistema.

Desafortunadamente, los tedricos del estrangulamiento de la ganancia no
captan este aspecto fundamental®, Invariablemente identifican la tasa de plus-
valiacon n/W , la razdn del ingreso corporativo neto a todos los salarios. En
términos del gjemplo anterior, n~ $10.000 y W = salarios de los trabajado-
res de produccion + sueldos y salarios de vendedores, elc. = $20.000 +
$10.000 = $30.000, de manera que ,n/W = 10.000 / 30.000 = 33.3%. Lo cual
es insignificante ante la verdadera tasa de plusvalia, P*/V,* = 200% .

Al confundir n/W con P* /¥, la verdadera tasa de explotacién en cual-
quier periodo determinado se subestima considerablemente, como lo
muestra el ejemplo anterior (las magnitudes incluidas corresponden muy
de cerca a las magnitudes actuales verdaderas que obtengo con base en un
andlisis mucho més complejo y detallado de la economia nerteamerica-

¥ Elingreso neto corporativo deb ser repartido entee el impuesio sobre dicho ingreso, renta pura {el
opuesta de [a depreciacion y mantenimicoe de inslalaciones y equipa, que en realidad es pare de
loa costos de produccion o de los gastes dr yenta), inlereses, dividendoes y ganancias retenidas.

8 Diferentes do la produceién estatal real,

81 Esta importanie criliva de 1a Wgica del estrangulamienio de las ganancias también es hecha en una
critica de R lkoddy y ). Crowty, ap.cit, publicada en The Conumunist, Vol 1, No. 2.
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na)™. Lo que es peor, con el tiempo, /W presenta una desviacién descen-
dente respecto de la tasa verdadera  P* /V*, parque, en todas las econo-
mias capitalistas tanto los gastos due ventas como los impuestos indirectos
se han elevado apreciablamente. Ese hecho es particularmente cierlo a par-
tir de la Segunda Guetra Mundial. Por ese motivo, es falaz explicar la dis-
minucion observada en la relacidn ”ganancia-salario” r /W por medio de
una reduccion atribuida a la tasa de explotacidn. Por el conlrario, es muy
posible que una tasa de explotacién creciente, acompaiiada de una tasa de
ganancia decreciente a la manera de Marx, haya dado por resultado una
lasa de acumulacién decreciente y un desempleo crecienle. Ante esto, una
mayor rivalidad entre capitalistas y una mayor intervencién estatal apare-
cen como respuestas a una crisis cada vez mds profunda, y no como sus
causas. Empiricamente, estas respuestas se manificstan como gastos de
ventas e impuestos crecienles, que se revelan en una 1/ Wdecreciente, aun
cuandoe aumente  P*/ V7, Esla os en realidad b explicacion de Yaffe de la
actual crisis mundial.

Vale la pena repelir que una disminucion observada en 1a razén “ganan.
cia-salario” 1 AV no constituye por si misma una explicocion, 1%ara ir més
alla de la sisnple observacién, necesitamos una teorfa de los determiinanles
de las ganancias, a fin de saber a qué factores obedece la lendencia empiri-
ca. Pero Lambién necesitamos saber de qué mode corresponden 1as calego-
rfas emp(ricas a las categorias tedricas, pues, de olra mnanera, terminare-
mos identificando una causa errénea. Esta s precisamente la equivocacién
que comete la escuela del estrangulamiento de [a ganancia: se basa en la
teorfa de la plusvalia y, sin embargo, deja de considerar por completo Ia
diferencia entre esa compleja y esencial categoria marxista y la categorfa
burguesa de la “ganancia” (ingreso neto de operaciones). De esta manera,
dicha escuela atribuye equivocadamente la disminucién sostenida de la
rentabilidad y, por lanto, la propia crisis mundial actual, a la presién causa-
da por los salarios sobre las ganancins.

62 En la practica, reconstruir los equeivabentes moneticios de P, ¥V *p y I o mucho mds complicado
que bo indicado en ol exto. Bn realidad, implies (snsformar Lis cuentas racionakes, que s hasan en
catcgorias keynesianas, a cuentiss markiatas, que se s en cakegoras en valor de Marx, Lsta es g
tarea dificil woricamente a b vez que cplicanenie. No olsiinte, os nuty posible y absolubamente
nevesarie hawrtla, Sobre L base de ciheulos absolutanwenie detallodos (que sbviameste o pacdy pre
aenlar adqul), epcuontie gue I Gisa neal de plosvalin P* A cooce duesde TAKE hast 1972, mientras
x /W decrece. “Gastos” crecienles ¢ imprcslos crocivntes expilicin gran pan e e esta discrepancia,
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Conclusiones

La historia nos enseiia que ¢l capitalismo periddicamente se ve sujeto a rup-
turas en su andamiaje econdmico y social. En épocas asi, las tensiones socia-
les inherentes al sistema se manifiestan con marcade contraste, Las pero-
grulladas burguesas de las diversas orlodoxias empiezan a verse gastadas,
a respirar con desesperacién, y la lucha de clases estalla abiertamente.

Una vez més estamos aprendiendo actualmenle esa leccién de la historia
capitalista. El auge de posguerra que habria de introducirnes por doradas
puertas en el siglo XXI hoy ha muerto oficialmente. En todo el mundo capi-
talista proliferan las crisis politicas y econdmicas. La competencia interna-
cienal se intensifica a medida que los capitalistos luchan por sobrevivir;
quiekran bancos, quiebran gigantes de la industria, el propio sistema mo-
nelario internacional se tambulea de crisis en crisis; s¢ profundiza el desen-
pleo, en tanto que los precios siguen subiendo y la lucha de clases se agudi-
za por doquiier.

Cémo hemos de interpretar esta Gltima crisis del capitalismo? Cierta-
mente, debemos estudiarla y analizarla en detalle, no sélo local o nacional-
menle, sino a escala mundial. Pero, eso en si nunca serd suficiente. Debemos
comprender al mismo tiempo quee Ins crisis no son nuevas en el capitalismo.
Sus apariciones periédicas y devastadoras han sido reconocidas, analiza-
das y aprehendidas tebricamente por muchos otros, mucho antes de que
nosotros nos hiciéramos siquiera esa pregunta. Comprenderlo es compren-
der Ja necesidad de estudiar las explicaciones de nuestros predecesores, pa-
ra que podamos bencficiarnos con ellas y edificar sobre ellas. Si la tarea es
derrotar al sistema, entonces 2s imperative comprenderlo. El precio de la
ignorancia es el fracaso.

El propésito de esta seccién ha sido el de presentar y analizar las posicio-
nes fundamentales surgidas histéricamente en torno al problema de las cri-
sis capitalistas. En esa tarea he tratado de ser tan riguroso como era posible,
sin suponer, al mismo liempo, ninglin conocimiento previo en la materia.
Al hacerlo, he tratado de presentar no sélo lo que dice determinado tipo de
teorfa, sino también la razén de que esgrima tal o cual argumenio, como se
desarrolla éste histéricamente y qué posiciones politicas han estado asocia-
das a él en diversas épocas.

Anles que resumir lo que se ha estudiado en el cuerpo de este trabajo,
me gustaria concentrarme en tres lecciones que, a mi parecer, estdn implici-
tas en la historia de las lcorias de ia crisis.

La primera leccidn ticne que ver con la relacién entre teoria y politica.
Cada posicion tedrica implica de cierto mode el deseo de cambiar el siste-
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ma. En ese sentido, teda teorfa tiene implicaciones politicas en cuanto a la
practica basada en ella, Pero es importante entender que no puede estable-
cerse relacion simplista alguna entre delerminado conjunto de conceptos
tedricos y la politica que esperamaos ver asociada a ellos. Por ejemplo, con-
sidérese el caso de la teoria del subconsumo. Enlre sus ponentes se inclu-
yen el reaccionario reverendo Malthus, el socialista pequeiioburgués Si-
mone de Sismondi, la activisla revolucionaria Rosa Luxemburgo y toda la
escuela moderna del “eapitalismo monopolista” basada en la obra de Paul
Sweezy y Paul Baran. Por otra parie, entre sus oponentes se encuentran
tebricos burgueses de todas las estirpes, desde Ricardo en adelante, pero
también Marx y Lenin. Ni entre los seguidores de la teorfa del subconsu-
mo ni entre sus criticos se puede discernir ninguna posicién politica co-
min, Argumenios similares se pueden presentar respecto de cualquier
otra teorfa de fa crisis.

La segunda leccién importante esti ligada con la teorfa y la “realidad”.
Es un grave error suponer que la “realidad” en cierto modo se da inde-
pendientemente de todo marco conceptual, Hasta un estudio somero de los
datos sobre [as cuentas del ingreso nacional muestra rapidamente que las
cifras ante lan que nos vemos en cualyuicr pericde determinado son la re-
preseatacién numérica de categorins tedricas particulares, Desde luego,
esos «atos se basan en hechos del mundo real, pero el modo en que se les
codifica ¥ se les enumera también depende de una teoria sobre el mundo.
El patr6n ¢que surge con base en las categorias keynesianas (en que se sus-
tentan los dalos actuales sobre el ingreso nacional) no necesita en absolulo
ser igual al que surge con base en [as calegorias marxistas. Por ejemplo, al
estudiar las teorfas del estrangulamiento de las ganancias, vimos lo impor-
tante que era no confundir la relacién ganancia-salario { 1 AV) con la tasa de
explotacién { P/V) . Ciertamente constituiria una pérdida terrible abando-
nar una {corfa correcta porque no corresponde a la “realiclad’ que se basa en
categorias por completo diferenles.

La lercera leccidn ya ha sido examinada al principio de esta seceién, Para
repetirla brevemente, digamos que al analizar las crisis no basta con estu-
diar anicamente sus fenémenos, Es igualmente necesario estudiar las expli-
caciones de las crisis, tanto pasadas como presentes. De otro modo es posi-
ble que sencillamente volvamos a inventar lo que ya ha sido inventado, y
que comelamos los mismos errores que olros ya han cometide mucho tiem-
po atrds. Con frecuencia se ha dicho que quienes desconocen la historia es-
14n condenados a repetirla, A eso quizés deberia afiadirse que quienes des-
conocen la {eorfa estdn condenados a reconstruirla,
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ECONOMIA POLITICA Y CAPITALISMO:
NOTAS SOBRE LA TEORIA DE LA CRISIS DE DOBB

Me inicié en el estudio formal de la economia a finales de los afios sesentas,
cuando el clamor de “pertinencia” se extendia por los Estados U{'lid.O?.
Aunque en aquel entonces, con frecuencia no tenfamos claro lo que signifi-
caba nuestra demanda de ” pertinencia”, estdbamos seguros de una cosa: no
reclamé4bamos meditaciones més profundas en los misterios arcanos de la
competencia, el conocimiento y la cadicia perfectos.

No es sorprendente que muchos de nosotros buscdramos por tedas par-
tes adquirir el conocimiento que de forma manifiesta f.altab? f".““f"f‘m
educaci6n. Y, al hacerlo, pudimos comprender que “ pertinencia s:g.ruhca-
ba mucho miés que concentrarse solamenle en la historia y existencia con-
cretas de nuestro mundo: significaba tener una préctica que hiciera ese es-
tudio necesario, y poseer una estructura tebrica que hiciera entendibles
sus resultados. Maurice Dobb contaba con esa prictica y esa teorfa -el
marxismo- y las iluminaba con una inteligencia rectora que hac:en su obra
“pertinente”, en el sentido estricto de la palabra: sigue siendo importante
para la comprensién de las condiciones en que vivimos. o

En estas breves piginas resulta obviamente imposible hacer justicia i’ll
alcance y profundidad de la contribucién realizada por Dobb a la teoria
econdmica marxista, Ni siquiera pretendo intentar hacerlo. En camblq, lo
que me gustarfa hacer es tratar de concentrarme en un lrabajo suyo parlicu-
larmente importante, Econemin politica y capiinlismo.

En una relectura de este libro escrito en 1937, me sorprendié de manera
especial lo oportuno de la revisién que hace Dobb de las contradicc.iones
en la acumulacién capitalista. La crisis actual del capitalismo mundial ha
hecho nuevamente respetable la teoria de la crisis, dando lugar a una nue-
va ronda de debates sobre muchos de los mismos problemas que Dobb
analizé hace casi cuarenta aiios. Desde luego, hasta cierto punto, las con-
tribuciones de Maurice Dobb ya estdn incorporadas a las discusiones en
curso; no obstante todavia quedan muchas lecciones por aprender de ese
solo libro.

Una de las observaciones més importantes que Dobb hace en su estudio
de la crisis consisle en subrayar que, en un andlisis marxista, una crisis no
debe considerarse como un punto de partida hacia el equilibrio sine que es
el propio mecanismo de equilibrio. “Parece tanto catarsis como castigo: el
finico mecanismo medianle el cual, en [el sistema capitalista] puede alcan-
zarse el equilibrio” (...) “Estudiar las crisis [significa) ipso jaffo,_ estudiar lfn
dinamica del sistema”, pues aquéllas son su “forma de movimiento domi-
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nante”®, Este cs un punto definitivo en el que hay que insistis, pues, de otro
modo, el andlisis marxista se echa a cuestas una nocidn de “equilibrio” lral-
da, sin discriminacién, de la economia ortodoxa. El propio andlisis de Marx
se plantei no en Ierminos de siluaciones de equilibrio, sino mas bien en
términos de movimientos “reguladores” de los que &), en realidad, propo-
ne dos tipos diferenles. Antes que nada, estd la manera como los precios de
mercado de las mercancias hndividuales son regulados por sus precios de
produccibén, en donde la oferla y la demanda conslantemente se acosan en-
tre si, a medida que la compelencia capitalista reduce las diferentes tasas de
ganancia del mercadu, a una lasa media:

los perfodos medios durante los cuales las fluctuaciones de los precios de mercado
se compensan entre sf son distintos para los diferentes tipos de mercancias, '1] por-
que conun tipo es nds facil adaptar Iy oferta a ks demamda que con ¢l otro™.

Ha de observarse que esos movimientos implican un proceso de regula-
cion mediante el canstante desequilibwio en que los precios de produccidn
actiian como centros de gravedad de los precios de mercado®.

El segundo tipo de movimiente reguliador que aborda Marx estd vincu-
Lado con el capital en geoeral. A este respecty, ol problema no sélo consiste
en las relaciones proporcionales enlre los capitales individuales, sino mds
bicn en el ritmo del propio proceso de acunmuilacién global: “la produccién
capilalisla pasa por ciertos ciclos peri6dicos... por un estado de quielud, de
crecienle animacion, de prosperidad, de sobreproduccién, de crisis y estan-
camiento”®, Las relaciones capitalistas de crédito, dice Marx, son la clave
de este movimiento, porque mediante la ampliacién del crédito, los capita-
listas pueden empezar la produccidén y continuar ampliindola sin tener gue
esperar la venla de sus pmduclos; por tanto, una cadena cada vez més larga
de relaciones de crédilo es caracleristica del perfodo de recuperacién y
prosperidad en tanto que una cadena en contraccion e incluso en rompi-
miento, es caracteristica del perfodo de crisis y estancamiento®,

Desde el punto de vista anterior, la acumulacién capitalista aparece co-
mo un proceso en que la anarquia de la produccién privada hace (rente a

63 Munrive Dobb, Bditiod Someny arad Capitaliser, Condres, Rontledge, 1997, pp. By 102-100,

64 K. Marx, “Wages, Prices and rofits™, en Ko Mare y E Engels, Selected Pirks in One Volume, Nueva
York, interputional Publishers, 1968, p. 208.

65 Ln unaeciente ensayo Jolhn Eatwell deeribe ¢ procese de teansicion desde b nocidn cldsicas de “cen-
trus e gravedad” Rast T nocion peoclisica de "largo plazo”. Una comparacitn similae entre Mar,
bers e)dsicos ¥ los nooclisicos psld en mora de clecinarse, Wease John Fatwell, 1T Rite of Profits and
the Convept of Eguiliteinm in Neoclisical Geoeeal Enquiliteinm Theory”, minwes, Cambridge, 1977,

66 K. Max, ap. ail, p. 223

67 K. Muex, ET eapital, ed. it "L LI, Vol 6, p. 326.
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las exigencias de la reproduccién social por conducto de ciclos o de crisis, o
de los dos a la vez. Es “precisamente porque la produccién capitalista es pro-
duccién para la ganancia®, continia Dobb, que "'la sobreproduccién de capi-
tal” resulta posible en el senlido de un volumen de acumulacién de capital no
consistente con el mantenimiento del nivel de ganancia anterior”™®, Asi, el sis-
tema hace una pausa, no porque se produzca demasiada riqueza en relacién
con la salisfaccién de las necesidades sociales, sino porque ol nivel de produc-
cién exisiente es incompatible con el criterio capitalista de la produccién con-
tinuada. Desde luego, la asociacién entre un descenso en la rentabilidad y una
crisis no implica necesariamente una causa parlicular de dicha crisis. En gene-
ral, el comienzo de una crisis, de una ruplura en los circuilos de capital, de-
sembocard en volimenes de mercancias vendidas a precios anormalmente ba-
jos 0 no vendidas en absoluto, dando lugar asi a una caida peneral de las ga-
ninwias. Por consiguicnte, junlo con una crisis, se producird una disminucién
de la rentabilidad. Sin embargo, esle tipo de disminucién sélo es consecuencia
de la propia crisis, y estacd presente independientemenle de la rzén que lo
cause. Abordaremos, por tanlo, la cuestion de las causas en si.

En su andlisis de las erisis Dobb examina y critica una variedad de explica-
ciones de sus causas que van desde las teorias del subeonsumo y La despropor-
cionalidadd, hasta la conlrovertida necién de Marx de la “tendencia de la tasa
de ganancia a caer”. En este Capitulo me limito solamente a esta Qltima, por
tres razones: en primer lugar, porque Marx la presenta como una “ley” princi-
pal del desarrolio capitalisla, de sucrte que un estudio de su derivacién y sla-
s resulta de obvia importancia para el anilisis marxista; segundo, porque
algunos debates recientes han logrado ciertos adelantos en el esclarecimiento
de los problemas concernientes a la ley y, en tercer lugar, porque creo que
Dobb comete errores apreciables y de consecuencia en su derivacién de dicha
“ley”, errores que Lienen efectos importantes para sus conclusiones {y las con-
clusiones subsecuentes) respecto de su significado®.

El enfoque de Dobb sobre la tasa decreciente de ganancia

Empecemos por analizar los movimientos de las categorias del valor (traba-
jo) involucrados en la tasa de ganancia, por cuanto ¢s en cslos términos en

68 Op. cir, p. 116,

69 Véansc unandlisis ¥ una crtica e las worlas Je L crsis en general en A, Shaikb, ™ An Ditrodaction
to the HMisiory of Crisis Theorics™, en LIS Capitalism i Crisis, Nueva York, UIU'LE, 1978, El texto de
eske articulo correspondis a Le seceitin “Hisworiy de las teorias do Ja orisis™ del presenie capitulo,
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los que su tendencia es presentada. En una etapa posterior, las consecuen-
cias de este anslisis se ampliardn a la tasa de ganancia en dinero que, en
general, diferird en magnitud de Ja tasa en valor, cuando rijan los precios de
produccién. Sin embargo, cae fuera del campo de este trabajo examinar ca-
sos de crisis concrelos.

En general, Ia tasa anual de ganancia en valor puede expresarse de la
manera siguienle:

W e ev

donde p es el flujo de plusvalia producida durante un afio, C el valor
del acervo de capital constante {(maquinaria, edificios, materias primas,
ele.), necesarlo para la produccion de un ane y Vel valor del acervo de
capital variable correspondiente (el “fondo de salarios” de los trabajadores
produciivos). Como ¢l acervo de capital variable V estd vinculado al flujo
de capital variable v, V = v/i1, donde n es el nimero anual de rotacio-

nes de capilal variable, de acuerdo con Marx™, podemos expresar la tasa de
ganancia en valor como:

p/o - pfo} n
(C+V)/V (C/V)+1

@ r=

La tasa de ganancia se descompone asi en tres términos: {p/v), tasa
anual de plusvalia; n, el nimero anual de rotaciones de capital variable; y
C/V , composicién de valor del capital. De ellos, la interacciénde p/v y
C/ V., es decisiva para el problema de la cafda de la tasa de ganancia, por-
que la influencia del liempo de rotacidén opera dentro de limites estrictos”.

Dobb comienza afirmando que, en general, a medida que la acumula-
cién tiene lugar con una composicién orginica constante, la demanda cre-
ciente de trabajo acaba con el ejércilo de reserva, los salarios empiezan a
aumentar y la tasa de ganancia empieza a bajar. Por este motivo los capita-
listas sustituyen a los obreros por méquinas:

el acompanante normal de la acumulacién de capital fue [por lo tanto] un incremen-
to en la composicién orgénica de capital; asf que, a menos que éste sea compensado

70 K. Marx, Ll capitad, od. cin, 1001 Vol 6, p. S8,

71 La limitada influencia de las vasiacions del tiempo de rotacion que no puede ser tratada en eswe
ensayo, serd demosirada en una nola pac publicar.
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por un aumento en la “tasa anual de plusvalia”, ese cambio precipitaria una dismi-
nucién en la tasa de ganancia’,

Como lodo eso depende de que os salarios reales aumenten ¢ no a me-
dida que se realiza la acumulacién, Dobb distingue mas adelante dos casos
distintos: primero, uno en que, por diversas razones, el ejército de reserva
es muy numeraso (a causa del rdpido aumento de la poblacién, ripida me-
canizacién y reserva crecienle de campesinos y pequenos productores des-
poseidos y proletarizados), por lo que los salarios reales no aumentan con
la acumulacién®™ y, segundo, uno en que el ejército de reserva es escasa {tra-
bajo asalariado mds o menos en forma generalizada y trabajadores organi-
zados) de sucrte que, a medida que la acumulacién reduce la reserva de
trabajo, los salarios aumentan verdaderamente. De acuerdo con Dobb la
composicién organica aumentara sélo en este Gltimo caso, mienlras la tasa
de ganancia cae ™. Si se va a torar como una presentacién de Marx, lo an-
terior plantea varios problemas. Antes que nada, para Dobb el primer caso
corresponde a la “edad de oro del capitalismo competitivo™™ y el segundo
al perfodo del capitalismo monopolista después del “Gltimo cuarto del si-
glo XIX“7 por lo que concluye diciendo que Ia tendencia de la tasa de ga-
nancia a decrecet, no intenta aplicarse al periodo del que Marx la deriva, jy
si al periodo moderno! Se trata de una inversién un tanto sorprendente.

El segundo problema est4 relacionado con el primero. La descripcién de
Dobb de la “tendencia decreciente” es la que sigue: un aumento en ef sala-
rio real en condiciones dadas de produccién (tecnologia, duracién e inten-
sidad de la jornada de trabajo, etc.) lleva a un descenso en la tasa de plusva-
lia y, por tanlo, a una disminucién en fa tasa de ganancia, A su vez, eslo
induce a los capitalistas a buscar o a crear Ienicas més eficienles y “ahorra-
doras de fuerza de trabajo”: cuando, por una parte, dichas técnicas sean
utilizadas ampliamente, su mayor eficiencia implicard una tasa de plusva-
Jia mayor, micntras que, por la olra, su caricter de ahorradoras de fuerza
de trabajo generalmente resullar en una mayor compesicion orginica, A
fin de que aumente la tasa de ganancia es necesario que la nueva téenica
eleve la tasa de plusvalfa lo suficiente para compensar, no sélo el efecto del
salario real mayor, sino también el aumento en C/V que lo acompaiia. De
no ocurrir asi, un atmento de la composicién orgénica serd asociado, cier-

72 i Dobb, op.cit., p. 108,
73 liad, pp. 116:-313,

7 Mid, pp. 11114

75 Wid, p. 125,

76 fnd, p. 124,
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tamente, con la disminucién de Ia tasa de ganancia, pere sélo porque am-
bos habrin sido causados por un salario real ereciente”, Por lo tanto, en Ja
presentacién de Dobb, jla cotnposicién organica creciente es consecuencia
e una tasa de ganancia decrecienled, lo cual os una inversidn atin méas sor-
prendenle que da primera,

Ls interesante sefalar que los conceplos mids recienles de Dobb no difie-
ren considerablemente de su pasicidn en 1937, Al eseribir en 1973 Dobb
parte de la presentacién acostumbrada: Marx demostr6 que el progreso téc-
nico “ahorrador de fuerza de trabajo” darfa lugar a una composicién orgi-
nica creciente, lo que, a su vez, haria disminuir la tasa de ganancia, de
acuerdo con na (asa dada de plusvalia. Pero, dice Dobb, el progreso técni-
co puede ser lanto “shorrador de eapital”, como “ahorrador de lrabajo”,
cosa que i Marx parece habérsele escapado. Por lo demds, puesto que el
pragreso teenico de cualguier lipo debe abaratar lns mercancias, liene que
aumentar la tasa de plusvalia de acuerdo con un salario real dado y, al aba-
ratar el capital constanle {C), dobe retardar o quizds, incluso, compensar
la terclencia del progreso téenico “ahorrador de {rabajo” a elevar la compo-
sicion orgianica  { G/V ). Marx, afirma Dobb, no parece haber dicho gtan
cesit en torna a la fuerza relativa de esos factores de compensacién, pro-
hablemente porque, lo mismo que otros economistas del siglo XIX, sélo

77 Considlérese este movimienio en ol case simple de ana curva fineal salario-panancia. Soa A la bie-

nica existente B 1y nneva Woniva abursrador de wabajo con o COMprusicidn urginiva mas abla
(tayar peenadienle),
A ey gue se pealiza L acumnlacidn, los salarios reddes croven e we a wy, o aue resulta en
i caida de la Lisa de ganancia de o ar. En esle nomento os inventada la nueva écnica qur,
para e sea “escapida” con salaio seal corriente w g, debe remdir una tasa Jde gAnAiaA ¢y, wids
aitit gue ln corriente ¢ Son posihla vsles ves cosos:

i I 1l
uh | U]
iEg Tyl uly

-

Caso | Caso Il Ciso Il

Ln tous los casos la pueva enica fuce subir 1a tasa de ganancia en consonancia con of salario
corrivate fy, de dovma que 7 crece de 1 a e cuando es adaptada Ja nueva técnica, En el caso |
et nueva 1asa de ganancia tambidn o3 muds alta e la Gsa inicial £, de suene que en eale caso,
auncue bos salarins reales han crevide de 2% a wy, la Lisa de ganancia también ha crecido {en
generalkde re a r'y. En los otros dos casos, sin embargo, 't < r. con la que la subida de los salarios
reales se acompana de una cakla general en Lt tasa de gananwia desde r, Jusia ).
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“supuso” que la tasa real de ganancia era decreciente®. Al final, Dobb
vuelve a su propia explicacién anterior, segiin la cual los salarios crecientes
hacen disminuir la tasa de ganancia. El propio Marx, dice Dobb, en un ca-
pitulo titulado “La ley general de la acumulacién capitalista”, habla de los
salarios crecientes durante el auge como una causa de ganancias decrecien-
tes y, por tanto, como causa de la eventual crisis™.

Mecanizacion

Et prnto dle vista de Marx sobre In mecanizacion

Es claro que cuando Marx aborda esas cuestiones presenta la composicién
orgdnica creciente como causa de una tasa de ganancia decreciente mds que
como efecto de una tasa ya decreciente, ocasionada por los salarios crecien-
tes. Por consiguiente, es muy importante precisar la manera como Marx in-
tenta esa vinculacién. En este punto yo diria, sin vacilar, que dentro de los
limites de este lrabajo sélo es posible esbozar brevemente las que, creo,
consliluyen delerminantes esenciales del problema.

8 Resdolsky define I estrueta delangumentv de Mars en refacidn von los aspectos de La ley misima
¥ los influencias contrarrestantes, De esla manera Rosdelsky proves implicitimente una crftica fun-
danwantal de la version de Dobb sobre I materia, Véase R, Rosdolsky, The Making of Marx's Gapitl,
Toodms, Plabs Pross, 1977,

79 Es interesante que al final Dobb {op. «f., ppa57-158) dile «f andlisis de Mancde b Scodén primena 3

capltulo 25del T Tde B agatad como wn modde decrisis por = prosion salariil ™, s, a pesar ded hocho de qoe
Mar wtilivg = seocidn wan sdlo para angunwentir que adn bajo Lis nugons cirunstuscixs hipotttias (descde ol
punin de visia de quiones esmplean rmbajadions), exdsten Hmiles estrictos para bos mojoramicnios que predin
sy obdenibles en sakinios rabs. Asd si b composicidn onginica cs constanie, L demanda de b ovvers en
I miseris proposién que avecs o capital, de Lk famogue probidsdemente ol ofscia de rerva s agowe y bs
Saburios comiencent creeer conjimlanwote con Ly acisonukicitn st gqie “on algdn punto” interfierm con b
propiy acumubscién, Fn este ponto by acivladén se hord mas kni, o incluso se delendrs, con W cual ke
ctirneiles pxira ka ddevackin de salivios se verin aminordos o desapastoesin poc completo,

Finesta secadn, ¥ om nalidad onode o T L Man powgplica como deterininas o puanio donde oesart Liacunin-
Lt (aurwgune os ctar que no puee ser simplemente d punto and que haya desenso de B tasa de ganancia,
porque bajo determinadas condiciones de provuocian cualquior alza en kos salarios reales har bajar b tasa de
gaareda). Encamisio, Marx prosigue pana sefikar gue on auakiuier ceo by acumolacidn o se realizaa w ¢
£v constnie, sino mas bien crecieme Dy calo desiva su primers gran ey de b icumulacion capitalisa, a saber,
1a tendonaia <ol capital a generar un exaedente de :

56k esastnel T I, en donde Many define o vonoepto de tasa de ganancia y hasta o T 1 que extrac L ot gran
consouenia de una o4 crecientss, denominada “lLs endencia decreciente de L tasa de panancia”, 560 en eshe
tomenido ok Mand con bos concepios mecesarios para ex. el temma del punio en donde s¢ detiene La
acumlacion. Ese puni, en donde ooure bo (e lama "sobreprodumidn absoluta de apital”™, s prvonta
cuando by cabkda on 1y kxca de ganancia ha levado a un estancamacnio en la masa de plusvalia, Nomalmenie $a
acumulacion incromenia 1a masa de plusvalla; pero si L calda de fa kasa de ganancia compensa 1 expansitn de
acorvo de capita) avanzado-al punto que no pueda crocer L masa Jde plusvalla, significa que of inemento del
capital AK o ha producide ningéin anmwnio vn s ganancia (plusvaifa). A esta aluura estallard una aguda
Tucha competiliva entre capitmlistas, y ki irisis se espanrird a medida que los capitalistas mis débiles quie.
bren Viase K. Marx, Ef eapital, ed. cit, T. Il Vol. 6, pp. 322-209,
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Antes que nada, enel T 1de El capital Marx dice que bajo el capitatismo, a
partir de cierto momento histérico, la automatizacidn es Ia expresién domi-
nante del desarrollo de la productividad social del trabajo. Los capitalistas
compran fuerza de trabajo durante cierto periodo y, en todo momento, su rai-
son d'elre consiste enoxtracr Ja maxima productividad posible durante el pro-
ceso de trabojo. Esto implica prolongar la duracién de la jornada de trabajo y
aumentar su inlensidad, con métodos dados de produccién, o bien modificar
el propio proceso de trabajo, o ambas cosas. El sislema anlerior; seiiala Marx,
se ve, en dltimas, linitado por la resislencia (isica de Jos trabajadores y por su
oposicidn en cuakjuier momenlto, Consecuenlemente, a medida que la cre-
ciente fuerza de ln clase trabajadora se llega a expresar en legislacién social, al
como a “jornada de trabajo de dicz horas”, la abolicién del trabajo de los ni-
fos, etc., el capital se encuentra cada vez inds obligado a numentar la produc-
tividad del trabajo modificande el propic proceso de trabajo.

Desde el punto de vista dui capital Jo anterior adopia la forma del “per-
feccionamiento” del proceso de trabajo, mediante su rutinizacion, su subdi-
visién en operaciones cada vez més detalladas y la asignacién de cada una
de esas subdivisiones a difcrentes trabajadores sobre bases permanentes,
De ese modo, los capilalistas continuamente tratan de reducir a formas me-
cdnicas las actividades existentes del trabajo vivo. Y es esa reduccién previa
la que, a decir verdad, hace posible sustituir algunas funciones humanas,
luego funciones automalizadas, por verdaderos autématas: la maquinaria
toma entonces el lugar de algunos trabajadores.

Es importante apreciar que Marx presenta este movimiento como si fue-
ra inmanenle al propio proceso de trabajo capitalista: de ahi deriva no sélo
la génesis hist6rica de la "méquino-factura” modoerna, sino también su
transformacién conlinua a niveles cada vez mds mecanizados. Cualquier
nivel dado de mecanizacién enfrenta al capitalista una y otra vez con los
mismos problemas: la miquina representa al obrero ideal; el verdadero
obrero s6lo a una maquina inyperfecta,

De lo anterior se sigue que el impulso basico hacia la automatizacién se
produce en forma independiente de los movimientos de los salarios reales:
proviene del propio hecho de que el capilal controla el proceso de trabajo.
Es por eso que Marx puede derivar no sélo la transformacién de la manu-
factura por la maquinaria moderna, sino lambién el conlinuo crecimiento

B0 Roadolsky presanta of tratsmiento que da Mancl desarrollo capitalista del proveso de vabajo. Bra-
verman, por su parte, describe of desasrollo del proceso de trabajer desde Ly época ue vivio Mancy
vanfirtna Je mancra sorprendente spue el proceso de division-subudivision-ratag individual-anto-
malizacidn cs inhereade a la produccidn capitalistit. 1. Resdolsky, op.cit., L Braverman, op. il
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de la mecanizacién del proceso de trabajo durante la “edad de oro del capi-
talismo compelitivo”, en el cual Dobb se ve obligado a decir que no aumen-
taria la composicién organica.

El planteamiento anterior revela el primer error de la presentacién que
Dobb hace de Marx. La tendencia a la suslitucion del trabajo vivo por ma-
quinaria, que Dobb considera sélo uno de los muchos resultados igualmen-
te posibles, es, de acuerdo con Marx, un resullado absolutamente necesario
del proceso de trabajo controlado en forma capitalista. Esto no quiere decir
que el aumento de los salarios reales o el aumento del precio de algunos
insumos no pueda provocar eambios técnicos que traten de compensar di-
chos factores, ni tampoco que no se produzean otras formas de cambio (éc-
nico®’. Lo que si significa, es que la automatizacién es intrinseca al capilalis-
mo y es su forma dominante de cambio téenico. Es la expresisn tecnolé gica
de las relaciones sociales de produccién bajo el capitalismo,

La mecanizaci6n creciente da lugar a fo que Marx llama una “ composicién
téenica creciente del capital”: se necesita un volumen cada vez mayor de valores
de uso en forma de miquinas y de insumos maleriales para emplear una canti-
dad determinada de fuerza de trabajo. Como todo capitalista esté sujelo a esta
necesidad, que la competencia no hace sino intensificar, Marx trata lo anterior
como un proceso general, no limilado a ninguna esfera de produccién®?.

Uno de los efectos de la mecanizacién (y, a decir verdad, de todo progre-
50 técnico) consiste en reducir el valor unitario de las mercancias, con lo cual
disminuyen los valores, tanta de un volumen dado de medios de produc-
cidn, como de una cantidad dada de fucrza de trabajo (cuyo valor es el valor
de sus medios de subsistencia). La pregunta que surge es: ;cudles son los
electos totales de la mecanizacién sobre la composicion organica de capital

y sobre la tasa de ganancia? La primera parte de ia pregunta se aborda en ol
Apéndice 2; la seccibn siguiente lrata del efecto sobre la tasa de ganancia.

Mecintizacion y tasa de ganancia

En el T 1de L capitul Marx desarrolia ¢l nexo entre 1a mecanizacién ¥ una
composicion orgdnica creciente de capital, de donde deriva la ley general

81 Debwerds iialicw se que, desde ¢l punto de vista de gy catilopo de wadas s innoviniones reductoras
de custos posibles, I mecanizacion no os probablemenie mas que cambios 1enicos “ahortadars de
maquinaria”, o “shessadures de materiales”, Mero of progreso wenico no cae (milagrosameniv) del
vivlo. lis un proceso socinbiente intesrionado en doode e desarrodo de I M UINAER S0 convieelp
en el musclio mas importane de reduecion de vastos,

82 K. Marx, El capital, ed.cit, 12 11, Vol, 6, pp. 270-271,

T R 5 e . ===
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de la “produccién progresiva de una poblacién excedente relativa o de un
ejfrcito industrial de reserva” (véase Apéndice 2). Este es el aspecto de ia
mecanizacion que afvcla de manera mds directa a la clase trabajadora,

Pero en el T. Il Marx muestra el olre lado de esa moneda. Alll, como
antes en Jos Grindrisse, afitma que la mecanizacién también da lugar a la
ley de la tendencia de 1a tasa de ganancia a decrecer, ley que, dice él, “es por
todo concepto la ley mis significaliva de la economia politica moderna ...
{¥), desde el punto de vista hislérico, constituye Ia ley mas importante”®.
Esle es el otro aspecio de la mecanizacion, el aspecto que atafie de manera
mds directa al propio capital.

Como la tasa de ganancia decreciente ha sido bastanle estudiada recien-
temente™, y como su desarrollo en la obra de Marx ha sido descrito de ma-
nera lan excelente por Rosdolsky"ﬁ, podemos ser breves en este punto, Vol-
viendo a la f6rmula de la tasa de ganancia en valor de la ecuacién (1), es
facil demostrar que la tasa de ganancia licne un limite superior ry . Sea h
la duracién de la jornada de trabajo; entonces { = Niit = flujo del tiempo
de trabajo laborado por N trabajadores durante el afio (¢ dias de trabajo);
por definicion, el ticiapo de eabajo excedente proos igual al tiempo de tra-
bajo total menos aquella parte de éI que se necesita para producir la fuerza
de trabajo contemplada. Deese modo pr = /- v, y como el acervo de capi-
tal variable V= 0/, podemas oscribis:

_ p . [~v _
@ Fe vV T Caomm W mH/C

El limite superior r, es independiente de cualquier divisién del tiempo
de trabajo en tiempo de trabajo necesario y excedente y, por tanto, inde-
pendicate de la tasa de plusvalia p ™. Esto es lo que Marx llama la rela-

B3 K. Marx, Grunrdrisse, ed. civ, pp. 260-281.

84 Mase por complo, E. Ohlin-Wright, “Alternutive Iyrspectives in the Marxdst Theery of Arummalation and
Crisis™ en |, Schwarntz, edilor, The Subthe Anatomy of Capitalism, Sants Mdnica, California, Good Year
INudsishing, ¥977; G. Houbgaon, “The Theory of the Falling Rate of Profit”, New Lalt Revicw, 1974 M. liok,
“The Formation of Marx’s Theory of Crisis”, Bulletin of Conference ol Socialist Feonomists, 1975,

R. Rosdolsky, op.cit., C. 26 y Apéndice de la Parie 5,

Este Hmite miperior rm = Lo noes independionts e La tisa derotwcion m, presio que €« acervode
capital (ijo + cuhstanie ciecolante = Cf ¥ ew /1, donde ¢ = fiujo de capital constanie circulante. Sin
embarge, en el limile #—2> a (el iempo de rouion se aproxinu s o), rm-rm= 17CE Asi rerq
< Far dopde r depende 3ol peckodo de rotacidn,
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cién de trabajo vivo a trabajo muerto”, La siguiente pregunta es: ;c6mo
relacionarlo con ia mecanizacién?

Marx establece dicho nexo de la manera siguiente: la mecanizacién co-
mo tal, sefiala, significa aumento de la produclividad del trabajo mediante
el recurso ampliado a la maquinaria. El incremento de productividad resul-
tante significa que los obreros ya pueden transformar cantidades mayores
de productos. Asf, cada obrero pone en movimiento un aparataje mecanico
mds extenso, con el que una cantidad mayor de materiales se procesa en
una cantidad de producto correspondientemente mayor.

En un arliculo reciente, Bertram Schefold da una prueba del resultado
siguiente: valiéndose de un sistema de Sraffa, que incluye capital fijo, Sche-
fold prueba que la mecanizacién, definida como mayores insumos de ma-
quinaria por unidad de producte, combinada con cantidades iguales o ma-
yores de materiales y con una cantidad reducida de trabajo, necesariamen-
te reduce la tasa de ganancia méxima R . Nétese que este resultado no serfa
vilido si la mecanizacién elevara la produccion por obsero a lal grado que
los insumos de maquinas por unidad de produclo disminuyeran. Marx no
consideré que ese fuera el caso tipico, pues decia que, en general, el aumen-
to de produccién solo podia obtenerse “a cierto costo”, Asf, ef aumento de
productividad se logra mediante un anmento de métodos indirectos y R
disminuye con ¢l aumento de C/1 *.

La afirmacién de que la mecanizacién, definida de esta manera, reduce
la tasa méxima de ganancia, parecerfa implicar que, tarde o temprano, la
tasa real de ganancia necesariamente debe disminuir. Y, en realidad, es
exaclamente como lo han interpretado muchos marxistas. Por consiguiente,
la 16gica fundamental del argumento de Marx parece surgir ilesa.

Pero el debate no concluye alli. En aiios recientes se ha desarrollado otra
linea de oposicion, De acuerdo con ella, se dice que precisamente en las
condiciones analizadas por Marx, en las que 1a mecanizacién se produce
independientemente de cualquier cambio en el salario real, los criterios me-
diante los cuales los capitalistas adoptan nuevos métodos de produccién
eliminarin toda disminucién e la Lasa real de ganancia . Asf, el progreso

87 Como C s ol valor tralvijo del 3cervo de medios de prodeccién y 1ol fug de valor i bojo agregado
por ks tabajadores, el prcio equivalente de € /1 'es L ruzfin ‘cortionte capital /producio neto, on
divero,

B8 Schwfold se refiere b nedxima Gissomonctaria de ganancia, que en geneead difivre de Iy s maxima
de ganancia vn valor rm = 1/C, donde quiera que las composiciones organicas no son iguales. Sin
esnbarga, Selefold proelu imbien que b razon capital-producio para La sa de ganancia dada rs
mayor en [ téenica ovis nwcanizina, Come da razon capital-producto pan una tasa de ganancia
cero s LAC, prucha, por lo tanto, b proposicitn de Marsdesque 1AC o8 mayor para s ibenica mas
mecanizaca. B Schefold, “Different Vorms of Tichnical Progress™, en Leonomic Jourml, 1976,
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téenico elevard necesariamente la tasa de ganancia correspondiente a un
salario real dado. S6lo si los salarios reales aumentan tanto que el progreso
técnico no pueda contrarrestar sus efectos sobre la lasa de ganancia, ésta
disminuira.

De ser cierto lo anlerior se siguirfa que, aunque Dobb no presenté ade-
cuadamente los propios argumantos de Marx sobre las leyes de fa mecani-
zacién y la tasa de ganancia, mostré, sin embargo, un instinto sensato al
reformular cuando menos, la tiltima ley, al dar primacia a los movimientos
del salario real. Ese es el aspecto que abordames a continuacién.

“Eleccién de téenica” bajo el capilalismo

En la seccién anterior he tralado de esbozar la estructura del argumento de
Marx segiin el cual bajo el capitalismo la forma dominante de cambio
técnico necesariamente implica la sustitucién de trabajaderes por
méiquinas, y he querido definir ef nexo que existe entre este argumento yla
tendencia decreciente de la tasa de ganancia,

Pero el andiisis de la naturaleza general del cambio técnico constituye
apenas la mitad de la historia. También es necesario analizar c6mo se mani-
fiesta este proceso en la compelencia, en otras palabras, cémo aparece ante
fos capitalistas individuales. Para hacerlo, antes debemos discutir breve-
mente la nocidn de “competencia de capitales” de Marx.

El coricepio de comipetencia en Marx

Marx entiende por competencia la “accién de muchos capitales entre si”®.
Es mediante esa accién e interaccién de los capitales individuales que se
cumplen las leyes bésicas de la acumulacién capitalista; la competencia
no explica esas leyes, ni las produce, sino més bien les permite hacerse
visibles (mm;lue en forma invertida, pues Ia circulacién es el espejo de la
produccion)®,

Pero la competencia no es un juego. Es una guerra en la que ¢l grande se
come al chico y el fuerte gusiosamente aplasta al débil. Las leyes que la
competencia ejecuta, a su vez ejecutan con frecuencia a muchos de los com-

8% K. Masx y E Engels, Murx-Engris Seferted Correspondence, 3a, edicion revisida, I'rogress Publishers,
Mosca, 1975, p. 97,
90 K. Marx, Crindrisse, ed.cit, Vol. 2, . 314-315,
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petidores®. Y el arma principal de esa guerra es la reduccién de los costos
de produccién, porque tal reduccibén capacita al capitalista para bajar sus
precios y expulsar a sus competidores del terreno sin arruinarse simuitd-
neamente. “La batalla de la competencia se libra mediaate el abaralamiento
de las mercancias™”,

No obstante, considerada en sf misima, todo lo que la competencia esta-
blece es la necesidad “de reducir los costos de produccién”; desde esta
perspecliva, todos los lipos de cambio técnico resultan igualmente factibles
(punto que la economia ortedoxa, arraigada como estd en la circulacién,
siempre presenta con aire de triunfo). Es por eso que Marx deriva el predo-
minio de la mecanizacién a partir de las relaciones de produccién , “de la
relacién de capital a trabajo vivo, sin referencia a otros capitales” (es decir,
ala compelencia)™.

Por consiguiente, con respecto a la mecanizacién en si, el papel de la
competencia es muy especifico: actia como “filtro” que elimina cualquier
técnica potencial que no reduzca los costos, Y asi surge una pregunta de
manera nalural; jcudl es el alcance y el efecto de ese proceso de fillracidn?

Teorcma de Okishio

En un articulo escrito en 1961, Nobue Okishio se propone investigar ese
problema (y otros). Tras formular la relacién algebraica entre una C /1
creciente y una tasa de ganancia mixima decreciente R, Okishio sefiala que
si C/1 aumenta verdaderamente, parece claro que la tasa real de ganancia
tarde o temprano debe disminuir®. Pero, dice el autor, esa apariencia es
engafiosa, pues la competencia filtrard todos los procesos que tiendan a
reducir la tasa de ganancia correspondiente a un salario real dado.
Considérense ciertas condiciones lécnicas dadas en cada industria, con
un salario real dado, una tasa de ganancia y precios de produccién conco-
mitantes. Supéngase también que los capitalistas de alguna industria calcu-
lan el coslo de un mélodo alternalivo de produccién (valiéndose de los pre-
cios de insumos y el salario real vigentes) y encuentran que este método

91 Kl conrepio de compriencia como una lischi petmanente por sobrevivir es fundamentalmenic dife-
rente de Ja concepcien neoclisiva de capitales individuales como tomadores de precios, perfecta-
menic competitives, los cuales, se SUpone, ng tiepen efecto directo sobre Ja participacitn en el awee-
vado, 0 [a rentabilidad e los otros capitales,

92 K. Mary, Earpitad, od.cie, T4, Vol 3, pp. 778779,

oy K, Marex, Grndrisse, e cil, Vol 2, pp. 312-313.

94 N, Okishio, “Tvhnical Clunge and the Ratle of Profic’, Kebe University Evonomic Reviewn, p. 840, 1961,
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tiene un costo unitario de producciébn menor (precio de coste unitario en
términos monetarios). Lo que Okishio comprucba es que si este método
nuevo y mis baralo de produccién se adopta verdaderamente y se forman
nuevos precios de produccién, la tasa media de ganancia para toda la eco-
nomia permanccerh invariable (si In industria produce articulos de lujo) o
aumentari (si la industria produce medios de produccién o medios de sub-
sistencia). En todo caso, la tasa media de ganancia correspondiente a un
salatio real dado no puede disminuir®,

Como esle resultado ha quedado bien establecido en la actualidad, noes
necesario demostrarlo aqui, Podemos, sin embargo, presentarlo de la mane-
ra siguiente, Designemos el j-ésimo  precio de produccién vigeate por p,
y el salario real vigenle por 1w . A esos precios vigentes, sea k; el precio de
costo unitario {depreciacién y caslos maleriales por unidad de producto,
mas costos salariales por unidad de producto) en 1érminos monetarios, de
la técnica vigente en la j-ésima industria. De lo anterior se sigue que:

(4) n= p - k= ganancias monelarias por unidad,
enla  j-&sima industria
y, como lo define Okishio,

(5) m = ./ k = lasa monetaria de ganancia,
enla j-ésimaindustria ®

Okishio senala que a fin de que los capitalistas de esa industria escojan
una nueva técnica ésta debe ser mas barala; es decir, cuando se calcule su
coslo, de acuerdo con los precios y salarios vigentes, su precio de costo uni-
tario k') debe ser menor:

{6} Ko< k

95 Deberin sefalarse que este resullado no depende de las desviaciones de los precios de produccion
con respecto a lns precios proporcionales a valores, Sean iguales © no Las composiciunes organicas
de capital, o) resnltado de Okishiv continda siondo valide. Vimmelwreil presenta una prueba algo
diferente del mismo punto, al desarrollar vf argumento di que solo up alza sulicienemente grande
de Joa salarios reales podrky hacer bajar |a tasa de ganancla. Esta antora lermina derivando explici-
tamunte los “conwarios’ dol andlisis de Dobi a los que me referd anleriormente, Viéase S, Hiounel-
weil, “The Continuing Saga of the Falling [tate of Profic A #oply 1o Mado Gogoy”, on Bulletin of the
Confercirce of Saciulist Lennewists, 1974,

9 Pur razones spee se awhvawen la siguicnte seocion, autilice ol simbxle “m™ s I “wsa de ganancia®,
como se define arriba, en lugar da 77,
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A los precios del producto vigentes el capitalista con la técnica mis ba-
rata obtendrfa mayores ganancias por unidad de producto; con ganancias
mayores por unidad de producto y costos unitarios menores, la tasa de ga-
nancia seria mayor. Asi, otro modo de enunciar los requisitos para la adop-
€ién de una técnica mas barata es:

(¥} nr” -7, /k’J- (pj-k'r)/k’ > m - (P,“k;)/k,

Es decir, la tasa de ganancia de transicion de la nueva técnica -la tasa de
ganancia que se obtendria a los precios y salarios vigentes-, debe ser mas
alta para que se adepte la nueva técnica.

Si la nueva (éenica se implanta verdaderamente y pasa a ser la técnica
dominante, se formarin nuevos precios de preduccién y una nueva tasa
media de ganancia wr'. Lo que demuestra el teorema de Okishio es que la
nueva tasa media serd mayor que la antigua, debido {inicamente a Ia intro-
ducciébn de una técnica mas barata (dados los salarios reales)”.

(8) o> om

La ambigiicdad del teorema de Okishio

Hemos visto que, de acuerdo con Marx, la “batalla de la competencia se
libra mediante e] abaratamiento de las mercancias”, No obstante, Okishio
encuentra que, en general, el abaratamiento de las mercancias (la reduccién
de los precios de costo unitarios) elevari la tasa media de ganancia, en vez
de reducirla. Como el primer proceso constituye un aspeclo necesario de la
competencia, Okishio se ve obligado a descartar el segundo®™. Las leyes del
dlgebra, al parecer, han superado “la ley méis importante de la economia
politica moderna”.

Pera el dlgebra, como la economia polilica, no siempre es lo que parece;
Okishio tiene razén, pero también la tiene Marx. Para ver c6mo y porqué,
debemos regresar brevemente a un planteamiento anterior.

En el aparte sobre mecanizacién y tasa de ganancia de esta seccién del
capltulo, sefialamos que para Marx la mecanizacién es una consecuencia
especilica de las relaciones de produccién capitalisia, en la que “el incre-

57 N Okishin, ~A Formal Prool of Marx’s Two Theorers”, en Kobe Lniversity Reviee, 1972, p. 99
% N. Okishio, “lecpical Change and the Rate of 1'tofie”, en op. ot [
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mento de las fuerzas productivas [de trab‘.:ujo], debe Pag_nrse”"’t: I'I"I.E'd.lal':;e el
mayor empleo de maquinaria, mayores n‘télodc'zs In(fl]rECtDS de produc-
cion'™, Esla forma de mecanizacién amplmdrf, implica mayores acervos
de capital fijo, y aumentos en los stocks de t.:npnlnl atlelanlado por unidad
de producto, que son los principales medios mcd_mnte los .cualc? se :}e-
ducen los precios de costo unilarios (esto es, el flujo de capital utilizado
por unidad de producto). . | .

Como lo demuestra Schefold, este es precisamente lo que se eflllende
por aumento de “métodos indireclos”: un menor coslo de pfoducqén por
unidad de producto se logra por medio de un costo de inversién mayor por
unidad de producto. . "

Una vez que se comprende La diferencia enlre costos de |'froducc1' ny
costos de inversién, se concluye inmediatamente que, en l'&'i:llldﬂd, ex:slefl
dos medidas diferentes de rentabilidad: ganancias en rcl:fmén con ¢l capi-
tal utilizado en la produccién (esto es, respecte del precio de cost?), que
Ilamaré “¢] margen de ganancia sobre .::ustos”; Y ganancias en rel:!cu&n con
el capital adelantado, o tasa de gauancm..l_a pnme-lul;;]l cs una relacién entre
dos flujos; la segunda, una relacién de flujo a stock B )

Sea K los costos unitarios de inversién en términos monetarios. Cm-no

antes, k= precio de costo unilario {costos de praduccion) y 1 = ganancias
unitarias. Entonces '

A m w n /& = margen de ganancia sobre costos
{10) r = n /K = tasade ganancia

Si ahora volvemos al supuesto de Okishio (y de Marx) de que los capi‘l;-
listas deben escoger e} método de produccién de menor precio de costo™,

99 K. Marx, Gruadrisse, ed. vil., Yol 2, pp. 34-15.

wd, pp IS-316. . - . P . il
‘ll‘trl' T J\.pl?unns. ~Om rhe Tendency of the Rate of Profit o 191", en C. 1L Feinsicin, edivor, Secialism,

Capitalism and Economic Growih, CUI Canbridge, 1967, Lsie anlor‘sm-n-.\la que Ckishio no mnS}d({ra
&l capital fije, Pero esto s6lo b Heva a cxpresar reservas subpe la validez de Ya conciusion de Okishio.
Kanits no va mds al1d de esta critica, ) . i )

1072 Enodrminos de valor p e pAcin = margen de ganandia sabre o precio decostioy f PACHV) = tasa
de gamania, . o

[[x) Imr‘::'(mm'umu‘ias e el criterio de seleecion seesn ampliamenie analizidas eo el siguicnic apare
Je esta secckbh.
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se hace evidente que, en realidad, lo que Okishio ha demostrado es que esa
decision elevar4 el margen de ganancia medio, que corresponde a un sala-
rio real dado'™, Si tuviéramaos que trazar curvas que representaran los cam-
bios de la relacién salario/ margen de ganancia para diferentes estructuras
de produccién’®, se seguiria que, a un salario real dado, la curva de mayor
margen de ganancia indicaria la serie de técenicas que la competencia de
capitales pondrfa en operacién.

Como ya hemos sefialado, Schefold demostré que la mecanizacion ele-
vara el salario real maximo y reduciré la tasa de ganancia mixima. Como el
salario real méximo es el mismo para las curvas w-m y w-r , ambas se
desplazarin hacia el exterior a lo largo del eje de las 1w, y cuando menos la
curva 1=r se deslizard hacia el interior, siguiendo el ¢je de las r,

Ahora es ficil demostrar que el abaratamiento de las mercancias no necesa-
riamente contradice la tendencia de la tasa de ganancia a descender. Por sim-
plicidad diagramética, supongamos que la antigua estructura de produccién
no tiene capital fijo, por lo cual su margen de ganancia y su tasa de ganancia
son siempre iguales en magnitud. Enlonces, la misma curva (la linca gruesa
del Graéfico 16) representa los cambios w-m y w-r para dicha estructura.

Considérese ahora una estructura mis mecanizada en que la curva w-m
sitisfaga el criterio de Okishio, teniendo un margen de ganancia més eleva-
do al salario real dado 1w, y la curva w-r satisfaga el criterio de Schefold,
teniendo una tasa de ganancia méxima menor {en el Apéndice 2 se propor-
ciona un ejemplo numérico).

14 La prueba de Okishio se basa en un mixdelo de “sélo capital circulante”. Al hacer absiraccion del
capital fijo Okishio hace abstraccién de la maguinaria y, por o tanio, de los medios por los cuales se
disminuye el fujo de costos. Marx comenta que “por cuinto la maguinaria, ademas, se desarrolla
con Ja acuramdacion du a ciencia sodial, & In fuerza productiva en geneal, fests] Tuerza productiva
de la sociedad se mide en capital fijo [y] existe en & en forma objetiva™ (K. Marx, Crendrisse, ed. cit.,
Vol. 2, p. 221}. Con la ausencia del capital fijo, se hace abstraccidn de lus costos del desarrollo de las
fuerzas productivas y Gnicamente son capturados on esie marco conceptual los beneficios {en la
forma de precios de costo reducidos). Eswa formulacion unilueral se manifiesta naturaliente como
un alza ineluctable de 1a tasa Je ganancia.

Diebe anotarse a este respuecta que, en Marx, los instrunenios de produccion {medios de wabajo)
participan genaralmente en maltiples ciclos del proceso de trabajo. Esta cualidad de *durabilidad”
con respecto a sucesivos procesos de trabajo no se ve alterada por la extensi6n del perfodo de obser-
vacién (digamos de un aha 4 varios afos). Cuando los instrumentos de produccion aparecen comu
elemenios del proceso de rabwjo capitalista, o5 decin, oo parte del capital, sa “durabilidad” se
manilicsta come la ffjeza del capital e agui que aparezea como capital fijo.

La teoria artudoxa, par otra parte, tiende a definir ¢ capinal fijo come Jos medios de prodiceitn que
duran mis de un perfode de observacion {un ano). Lucge, extendiendo lo suficiente ¢l pectodo de
observacibn, pareee pusible reducdir todo ef capital a capital circulante tan soto, Ue esta forma |a
dislincién enlre capital constante §ijo y cirendante se reduce a wna pura formalidad,

105 Por estruetira de produceidn quiere sigailicar un conjuma de méundos (Wenicasy de producrion,
une paracada industria,
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GRATICO 16

Como se indica en el Gralico 16, a un salario reaf dado la estructura més
mecanizada tiene el margen de ganancia medio mas clevado y, sin embar-
go, posee también una lasa media menor'™. Esto equivale a decir que el
abaratamienlo de las mercancias reducird no sélo la tasa maxima de ganan-
cia, sino también la tasa real de ganancia, precisamente porque ese abarata-
miento “necesita un anciminje costoso y dispendioso”™. Anles que ser
incompatibles, estos dos resultados son simplemente diferentes aspectos
del mismo proceso contradiclorio.

Opcianes competilivas versus opcioncs dptimas

En su original articulo, Okishio parte del criterio del abaratamiento de las
mercancias y llega a la conclusién (errénea) de que por ese hecho la
tendencia decreciente de la tasa de ganancia se excluye. Sin embargo,
hemos visto que lo primero no representa un obstéiculo para lo segundo.

106 El Grafico 16 también demnesira aque si los salarios realea son le suficientemente bajos (alguna w
par debajir de b interseccion de las doaenrvas wem ), no seed Getible b estrucis mas mocanizadi
!ularu ackra eslos “[unal reducci6n de lios salasios impide el uso de maquinaria... Los yanquis has
inventado médquinas para picar piedras. Los ingleses no la emplean, ya que el miserable que ejecuta
ese iralajo recibe como pago una parte tan (Alima de su labos; que la manpninaria encarecesta Ia

produccién desde el puato de vista del caphalista™, K. Marx, £ capital, ed.civ, T 1, Vol, 5
107 id, p. 460, ¥ ' ok 2P 472450
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Pero la conclusién negativa de Okishio todavia puede aceptarse si se de-
muestra que existe un camino alternative que conduzca a ella. Y ese camino
existe verdaderamente bajo la forma del argumento de que, como los capi-
talistas “prefieren” una tasa superior de ganancia a una inferior, “elegirdn”
adoptar un método de produccién sélo si éste eleva su tasa de ganancia de
transicién. En esas circunstancias, de ser adoptados, todos los nuevos mé-
todos terminarfan elevando la tasa media de ganancia correspondiente a
un salasio real dado, De ahf que la técnica que dé lugar a la mayor tasa de
ganancia en concordancia con un salario real dado, se considere como
aquélla verdaderamente en vigencia a ese salario. El concepto de la frontera
de salario-ganancia (como tasa) que se halla en el centro de las ahora famo-
sas controversias de Cambridge sobre el capilal, se apoya precisamente so-
bre esta base™™,

En su altima obra, Dobb también empieza por adoptar ese principio:
“Un empresario capitalista enfrentando a técnicas alternativas presumible-
mente escogerfa la més rentable (que serfa aquélla que produce la mayor
relacién de excedente a coslo de inversi6n original)” "™,

A estas alturas debe estar claro que nos hallamos ante dos criterios dis-
tintos para decidir qué técnica predominari a un salario real dado. E! pri-
mero, derivado por Marx y empleado por Okishio, se basa en 1a nocion de
que ¢l método de produccién més barato vencers en las guerras entre capi-
tales. A este criterio lo llamaré el “criterio competitivo”.

El segundo criterio, subyacente a la bibliografia actual sobre “la eleccién
de téenica”, se basa en la idea de que ¢l capitalista s6lo emplea alternativas

108 ! Snaffa, Production of Commmdities by Means of Conmodities, CUT Cambridge, 1960. En esta obra
Sraffa define¢l mérodo preferido comp aguil que tiene el previo de produccidn mas bajo a la tasa de
ganancia vigente, en nposicién al menor precio de costo (p. 81). Esto implica que se escogerd 14
técnica que arroje mas alta tasa de ganancia o un determinado safario. El propio diagrama de Sraf(a
ilustra este caso an sflo para la situaci6n de "sélo capital tirculante” en donde no se puede hacer
distincién entre los criterios de margen Jde ganaria y tasa de ganancia, La lileratura pos-Seaf(a, sin
embargo, generalizo correclamente el criterio de un precio de produccidn bajo para et concepro de
una frontera salario-taza de ganancia, Véase, por ejemplo, G, C. Harcourt y N. E Laing, Copiial and
Growth, Londres, Ienguin, 1971, Inwaduceddn y pane 5.
En una critica de 1a Tey de Marx de la tendencia deereciente de la tsa de ganancia Samuclson $os-
tiene cf mismo principio. En su caso, los fundamentos consisten en que I3 eleccidn de éenica con
upa wsa de ganancia mayor le permite "al trabajo pagar “eapital’ 2 Ja wsa de ganancia corricnie y
mantencr el excedenie para s mismo e 1a foraw de un salario seal méds allo™. P Samuelson, “Mar-
xian Economic Models™, en American Economic Review, 1957, p. B, Por su parie, los capitalisas
podrian contratar teabajadares al salagio real vigente y maniener of excedenie como ganancias exteas
{nwa 10 de la pigina 894), De cualquier forma, la téenica con ka menor tasa de ganancia serd “prele-
rida”, Samuelson sefala (sin ironfa) que "en un mercado pesfeclamente competilive realmente no
importa quitn contrate a quién” {p. 894). Habiendo hocho abstraccion del mismo capitalisme, es
entendible que Samuclson haga absiriccion de Ja competencia de capitales.

109 M. Dobb, An Essayon Economic Grreth ard Planning, Londres, Rowledge, 1960, p. 42
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preferidas, esto es, s6lo aquéllas que elevan sus tasas de ganancia de transi-
cién, Llamaré a éste el “crilerio de optimizacién”, En términos del Gréfico
16 este criterio implica que si predominara la técnica A (manufacturas) la
técnica B, mis mecanizada, no se pondria en operacién; inversamente, si
estuviera vigente B, la produccion mecnnizada se abandonaria en favor de
las manufacturas.

Al contraslar estos dos criterios empezamos por anotar que, si bien es
cierto que los capitalistas “prefieren” las ganancias mayores a las menores
{y por tanto, una tasa de transicién mayor) en igualdad de las demds con-
diciones, en modo alguno se sigue que su eleccién de lécnicas pueda guiar-
se por esa preferencia abstracta, Por ejemplo, supéngase que el método A
tiene un precic de coslo unitario de $100 y un precio de venta de $120 de
modo que el margen de ganancia sobre los costos (y también la tasa de ga-
nancia en este caso) equivale al 20%. Supbdngase ahora que a los precios
vigentes en el momento la técnica B mas mecanizada puede producir la
misma mercancia por $50 pero que, debido a la fuerte eapilalizacién del
caso, sblo produjera una tasa de ganancia del 18% ",

De acuerdo con el criterio de optimizacién ningan capitalista existente
(ni tampoco ningtin nnevo competidor polencial) preferiria la téenica me-
canizada a la manufacturada, debido a su menor tasa de ganancia. Como

1100 Como Ja téenica vigente os la de manufacinras (A), su tasa de ganancis os igual a b taisa vigenle y su
precio de venta os of precio de produccion vigenle para esa nwrcanche,
Juhin Emwell me ha sefalado goi como L Wenkea mecaniziada teoe 1a tasa die ganancia minor al
precio de venta vigende, se debe necesitar un precio nuyor gue o] vigenie, si se quicre vender con
una 1333 de ganancia “npotmal”, En otras palabras, su precio de produccidn de transicion debe ser
superior al de ls téenica vigente, Ademds, como en la lucha competiliva la Léenica mas mecanizada
hard Iajar bos precios lo suficiente para Hevar a la guichea a las nunufaciuras, el precio de mercade,
durante ese periodo da Jurha, se encontrard por detajo due loa precios de produccién de ambas
leenicas, corcespondicnies a la transicion. Eatwell pregunta entences: jodniw concuenda ese proceso
con ¢l concepto de Marx de precios dde produccion, en anto (e centros de gravedad de los precios
i pwercado?
Solo puedo decir que osa pregunia plantea un dificll prolieina que na puedo ratar de resolver aqul,
En paric, la rmzn e5 que se necesita un esludio mds detenido de la competencia {incluyendo ganan-
cias diferenciales, valor individnal y valor prosmedio, etc.), antes de poder abopdar 1a pregunti de
Eatwell, Pero otra parte del problema radica on rue exixien nuy pocos esiudios sobee la cuestion del
modo concreto medianie el cual bos precios de mercado son dominadoes por los precios de produc-
cidn. En lodo casa, s 1rata de un problema impartante que mesce posierior investigacién. Sinem.
barge, debe sefalarse jque la thenica mas avcanizada implicaria una tasa de plusvalia mas clevada,
una mayor composicion organica, valones unitarios menores ¥ La posililidad de una wsa de ganan-
cia menor (Wase gemplo numérice en el Apéndice 1).
Coma se hace disminuir los valores unilarios, el precio medio de produccian también debe hacerse
bajar cnando se generaliza |a nueva wenica. Esas consectienciag aon precisamente las que subraya
Marx, Ef copital, ed.civ, T ill, Vel. 6, C. XIV, pp. 305-306, Iver consiguiente, 1o que debe elucidarse es
ka refacidn entre e proceso de transicion entre tbenicas y by ancién de precivs de produccién come
eentras de gravedad de los predios de mercadu,
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sei\ala Marx, “no hay capitalisia que emplee voluntariamente un nuevo mé-
todo de produccién... en cuanto el mismo reduzca la tasa de ganancia”!",
Pero, en la batalla de la competencia el asunto es precisamente que la
opcidn no es “voluntaria” en el sentido anlerior (al menos, no lo es més que
en otro tipo de guerra), Ante la posibilidad de un método de produccién
més barato, el primer capitalista en dar ese paso estar4 en posibilidad de
reducir el precio a un punio en que los demés obtendrin poca o ninguna
ganancia (o incluso sufrirdn pérdidas), en tanto que ¢l todavia obtendra
cierta ganancia. Por ejemplo, a un precio de $99 todos los capitales que uti-
licen la antigua lécnica sufrirdn una pérdida de $1 por mercancfa, en tanto
que los capitalistas que cambiaron primero obtendrin una ganancia de $49
por unidad, jademds de que podrén crecer ripidamente para tomar pose-
sién del terreno! La tinica opcidn real que se deja a los demAs es cambiar o
morir. La competencia es guerra. En una guerra, ninguno de los bandos
escoge voluntariamente perder y pocos combatientes deciden voluntaria-
mente morir, pero siempre hay un bando que pierde ¥ muchos terminan
por desaparecer. En la naturaleza de la guerra esld que no se pueda caracle-
rizar por una serie de opciones “voluntarias” entre resultados analogos'\.

Resumen y conclusiones

El propésito de esta secci6n ha sido estudiar 1a teorfa de la crisis de Dobb y
demostrar su dilerencia sustancial con la de Marx. Como éste, Dobb
identifica una tasa de ganancia decreciente como la causa bésica de las
crisis capitalistas; pero a diferencia de Marx la tasa decreciente de Dobb se
basa en el requisilo de que los salarios aumenten lo suficiente para anular
los beneficios del progreso técnico. De ese modo, son los salarios crecientes
los que en tillima instancia causan las crisis; en este andlisis aparece una
composicion orgénica creciente como el factor de compensacién de una
tasa de ganancia ya decreciente, pero no como causa de la caida en si.

11 bad, T 1E Vol 6, COXV, p. 339, Destacados del aator.

112 Ash, desputs de-sefiabar aque “no hay capitalisia goe volintariamente emploe un nievo matodo de
produceién” si &ste feduce la tasa de ganancia, Marx agrega: “Pero cualquiera de estos nuevos mé.
todos de produccion abaratan las mercanclas.., [el capitalist) se embxidsa la diferencia exisiente en-
tre sus costos de prodiccion y ¢l precie de mereado de las sestantes mercanclas, producidas con
custos de produccién s cievados... Su procedimiento de produccitn se halla por encima del pro-
medio del procedimicnio sociul. 1vro Lo compeiencia Jo generaliza ¥ lo somete a la ley general, S-
inicia entonces o descenst en B tasa de ganancia «quizs primecamente en esa esiera de la produc-
cidin, niveldndnse lnegocon lis viras-, o cual es toral ¥ absolutamente independiente de La veluntad
del eapitalista” (K, Marx, E capitl, od, cit, T 11, Vol. 6, C. XV, P39,
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Se ha dicho con anteriaridad que Marx deduce la necesidad de mecani-
zacién a partir de la relacién de capital a trabajo, dentro del proceso de pro-
duccién, y no de los aumentos del salario real, como lo haria Dobb, Desde
luego, esos aumentos posteriormente pueden inducir a una mayor mecani-
Zacién, pero no son en sf la causa basica de ella. Por el contrario, como la
mecanizacién significa una creciente productividad del trabajo, aquéila en-
sancha los Hmites dentro de los cuales puede efectuarse la lucha por los
salarios reales, sin interferir con la acumulacién, Desde ese punto de vista,
es la mecanizacion la que en realidad hace que un aumento durante un pe-
riodo prolongado en los salarios reales sea objetivamente posible (aunque
también socave esa posibilidad nutriendo al ejércilo de reserva). A su vez,
un salario real creciente de manera sostenida amplia los horizontes para
una mayor mecanizacion.

Habiendo dicho que la mecanizacién (tal como la define Marx) tiende a
reducir la tasa mdxima de ganancia, fue necesario examinar el contra-argu-
mento de que los crilerios mediante los cuales los capitalistas evaldan las
técnicas excluyen autométicamente toda reduccién en la tasa real de ganan-
cia. Sin embargo, un andlisis més detenido revel6 que esta proposicion se
apoya en la confusién de mirgenes de ganancia con tasas de ganancia o en
una definicion de os criterios de “clecciones” capitalistas que no pueden
suslentarse a partir del andlisis de Marx de la compelencia de capitales.
Una vez aclarado este punto, desaparece la aparente contradiccién entre el
abaralamiento de las mercancias y la tasa decrecienle de ganancia.

Gran parte de lo manifestado en este ensaye aparece como una critica a
la teoria de las crisis de Dobb, Pere mi intencién ha sido la de abordar sus
trabajos como creo que debe abordarse la obra de todo pensador imporlan-
le: seria y criticamente. Los aspectos de ellos en que escogi concentrarme
sélo representan usna pequeiia porcidn de sus escritos, de los cuales gran
parte fueron publicados hace més de 40 afios. La medida de su obra estd en
el hecho de que después de todo este tiempo sigamos aprendiendo tanto de
ella. En cuanto a que hayamos ido mds allad Jde algunas partes de esa obra,
es porquie nuestra comprensién ya ha sido fortalecida por las muchas y
grandes contribuciones de Dobb,

Apéndice 1

El planteamiento del aparte sobre eleccién de técnica de esta seccién puede
ilustrarse mediante el simple ejemplo numérico siguiente, en el que se
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supone que todo capital circulante rota en un aiio y que el capital fijo
(donde existe) dura diez afios.

Supbngase que la primera estructura es de ‘manufacturas’, en la que lo-
dos los materiales (M} son transformados cada afio por (N} trabajadores
en materiales o en alimentos (A) .

Los siguientes procesos representan la unidad tipica de produccion (es
decir, una fabrica) que produce un determinado tipo de mercancia.

1.000 M + 2.000 N —> 3.000 M

1.000M + 2000 N —-> 3.000 A

Asf, los valores unitarios (en anos-hombre)'™ pueden derivarse del re-
quisito de que el valor de cada producto sea igual al valor de los medios de
produccién utilizados mds el valor agregado por el trabajo vivo.

1.000 &, + 2.000 = 3.000 2, (afios hombre)
1.000 2, + 2.000 = 3.000 A,

De ese modo, Ay = As= 1aiio-hombre. Por construccién, este ejemplo
es un caso de composicién orgdnica igual, de modo que los precios de pro-
duccién son proporcionales a los valores. Por lo tanto, podemos considerar
que los precios vigentes son py = pa = $l.

Supéngase ahora que el salario real anual por trabajador es w= 1/2 A;
entonces, el valor anual de la unidad de fuerza de trabajo es 1 /2 afio-hom-
bre, por lo que el tiempo de trabajo excedente es de 1 /2 aiio por trabajador,
por afio,

Como en este caso no hay capital fijo, el acerve de capital consistira sola-
mente de adelantos por maleriales y salarios. En la fabrica tipica el precio (y
el valor) para un producto dado es el que se presenta en el Cuadro 10,

113 Eslo significa que ignoramos las variaciones de la rotacién del capital circulante pero no la diferen-
cia entre capilal fijo y circulanse.

114 Dada la duracidn hi de La joraada de wabajo y ¢l ntimero de dias laborables, D, en un afio, un
ano-hombre es HD heras. En Ia medida en que estoa dos elementon permanezcan constantes pode-
mos hablar de anos-hombre en vez de horas-hombre.
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CUADRO 10

Stock Flujo Precio Margen
- - Total Cosla de Tasa de
Cu | V| Tolal | e | v P | (valog) |unitario [ganancia|ganancia

1.000 |1.000( 2.000 (1.000 + 1.000 + 1.000 =3.000 | 0.66 50% 50%

Desde luego, en esta estructura la lasa de ganancia y los mérgenes de
ganancia son iguales’',

Considérese ahora una estruclura mds apoyada en métodos indirectos
(mecanizada). Supdngase que es posible construir una miquina (K) con
materiales y trabajo para utilizarla en producir alimentos y materiales. Co-
mo inversiones posibles se tienen un proceso de produccién de maquinaria
y dos procesos mecanizados de produccién de alimentos y materiales.

19 33
1.171 111 M + 497 111 N 2.000 K,

2000K + 1.250 M + 1,380 N—— 3750 M,
2000K+ 1.250M + 1380 N —— 3750 A,

La estructura existente en el momenio es la de manufacturas, con precios
vigentes de pa = pa = 1, unsalariorcalde w=1/2A y unatasa de ganan-
cia vigente de r = 50%. En estas condiciones, cualquier capitalista que pen-

sara en la mecanizacién encontraria que coslarfa $2.129 %(51.171 1

11
para materiales, $248 % para salarios, mis una "ganancia normal''® de

$709 :1!-?—%) para adquirir un complemento de 2.000 miquinas. Valerse de

ellas para hacer alimentos o materiales, implicaria las inversiones que apa-
recen en el Cuadro 11.

115 En general, r= tasa de ganancia = p /(C+ V), mientras p = margen de ganancia - p/fc+ v).
116 La [nversioén requerida a los precios vigentes paca producir 2.000 K es $1.419 91/111 ¥ 1a 1asa de
ganancia vigenke es 50%,

—T
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CUADRO 11
INVERSION
Ca CMm V Total
81 $1.250 $690 81
$2.129 11 $4.069 T
Finjos
Precio del producto = 53.750
Precio de costo * » $2.152 .}%';.

(35 CA+cm+v)

. . 3
Ganancia polencial $1.597 77
Precio de costo unitanio de transicién
(precia duranle un cierto tiempo deno-
minado “transicién” entre una situa-

ion y otra) = k' = $0.57¢
Mirgen de ganancia de iransicidn =’ w74.18%
Tasa de ganancia de transicién =-r'=3925%

* Este djemplo se ha elaborade con base en ¢l méiodo de depreciacidn “en linea secta”™ a una tasa e
1710 al afw. Ejemplon similares pucden claborarse unilizanda procedimientas de depreciacion altet-
nalivos, EL argumenta ne se alectaria en lo fundamental,

De aqui se desprende que la técnica més mecanizada tiene un precio de
costo unitario menor, pero lambién una tasa de ganancia de transicién me-
nor que cualquier técnica de manufactura comparable.

Como hemos visto en en el apartado sobre eleccién de 1écnica, la compe-
lencia enlre capitalistas obligara a escoger la nueva estructura. Cuando esa
medida sea general, los nuevos valores unitarios quedarin dados por:

19

(117153) ¥, + 497 £ 20000
25 (2000%, ) + 1250, + 1380 - 3750%,
1 ¥ r = 4
35 (2000X, ) + 1250 X', + 1380 3750,
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Asl, Ay = M= A4 = 0.6, El nuevo valor de la fuerza de trabajo,
correspondiente al salario real dado,es 14 (1/2A) - 0.3 aiios-hombyre por
trabajador, por aito, por lo que el nuevo esquema de valor es el que aparece
en e] Cuadro 12

CUADRO 12
STOCK FLUIO

Vilor | Ceslo [Margen| Tasa
Ca | Cm Yo ol § ca | om v p Tinal | Unitar, [Ganane. [ Gananc.

[1.9] 0] 707 My 149 Tar|A5E M) 0] 702 v | 149 3| MK ¥y 1.1 D426| 04086 046

M| Lxw Ty Aty 2w 120 bl 113 “Hrs 2750 0. M2 BTs2y | 04066

(A} 1.2 750 414 2m3| 120 ol 1 Yol .50 02| e523] 04086

Por construccidn esta estruclura tiene composiciones orgdnicas iguales'”.
De ahi gue los nuevas precios de produccion gue corresponden a ella sean
proporcionales a los nuevos valores unitarios, como lo indica el hecho de
que en el anterior esquema de valor las tasas de ganancia en valor sean todas
iguales (por lo que no se necesita “transformacion”). Dado el mismo valor
del dinero que antes, las nuevas magnitudes de precios vigentes serdn las
mismas que en el esquema de valor. Cansecuentemente podemos decir que
las Wécnicas mecanizadas dan por resullado precios unitarios menores, €os-
tos unitarios menores, una lasa de plusvalia mis elevada, un margen de ga-
nancia mayor (en promedio) y una tasa de ganancia menor. Esas son preci-
samente las consecuencias que Marx atribuye a la mecanizacidén en general,

Por ultimo, pueslo que los precios de produccion son proporcionales
a los valores para ambas estrucluras, podemos obtener las curvas  w-m
y w- r directamenlte de las relaciones de valor. En general, el salario real
milximo es el reciproco del vialor unitario de la canasta salarial (en este caso,
el reciproco de A4 ', el miximo margen de ganancia es 1/ y la tasa de
ganancia méximaes 1 /C. De las relaciones anleriores obtenemos los resul-
tados del Cuadro 13.

117 Coma proposicin genenl, conyrssiciones de ignal valor forpdnivas, por $o tanta) saia b ves nece-
sariad y sulicientes para tener precios de producdion proporcionales a los valores. Véase Schefold,
op.cit., parwe 2. o

118 Cuando la tasa de ganancia o cory, los prvios se pocden escribir como =1 A + Wi donde A os
la malsiz flujo insumo-producio, T es el vector de cocficicntes do \rabaje, F el vector de precios
unitarios ¥y W ol miximo sabitio monwtarie. Entunces f’" - wT [1-Art- wi
Ein ol caso dedus departamenton {frag pat = Wilae Aa}, aslipe b Wi, Tonuir comw numérnire
el procia de bos alimentus implica que el mdximo salario real es o reclproce Jed valor unitario de los
alimenios: WAa =1 fia.
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CUADRO 13
Salario real Margen de Tasa de Ganancia
miximeo Garnancia mdximo mixima
Manufactura 1 2 2
Mecanizada 12 1.3 1413

* Coma no todos lus mirgenes de ganancia son iguales en la estructura nwcanizada, el margen medio
de ganancia (y ef margen de ganancia maximo) variars de acuerdo con fas proporciones producidas
dc los diversos tipos de mercanclas, El margen de ganancia miximo que s indica arriba se caloula
direcclamente del Cuadro 12, comus 14 suma del irabajo vivo-en los trea procesos dividida enie la suma
de capital constante correspondicnte.

El diagrama del Gréfico 16 corresponde a un ejempio del tipo anterior.

Apéndice 2. Mecanizacién y composicién orginica

Cuando un capitalista hace una inversién parte del gasto es traducido en
planta, equipo y materiales, y el resto en adquisicién de fuerza de trabajo. En
este punto lo que inicialmente era tina suma de capital en forma de dinero ests
ya en forma de capital productivo (medios de produccidn, fuerza de trabajo).
De ese modo, el capital total se conserva, pero su forma ha cambiado.

En toda sociedad, incluso en la sociedad capilalista, el proceso de trabajo
implica la produccién de valores de uso. Desde ese punto de vista general,
la distincién importante en el capital productive es la de medios de pro-
duccién y fuerza de trabajo, en otras palabras, entre los sujetos /instrumen-
tos de trabajo y la propia capacidad para el trabajo. Sea K un indice del
acervo de medios de produccién {como algin fndice en délares constantes),
y N elnamero de trabajadores que puede emplear dicho acervo'”, Enton-
ces, lo que Marx llama ”composicidn téenica de capital” (en términos orto-
doxos, la “razén real capital-trabajo”) es :

T= K /N = Composicifn técnica™

1192 Bajo el capitalisme, los medios de produceion “emplenn” a los trabajadores ¥ no viceversa, Asl, N
s reficre al mimera de ieabajadores cinpleados medianie l utilizacidn del acervo a capacidad total,
Tur b tanio, para cuantificar la compusicion 1éeniva es necesario vorregir el empleo real a su pivet
die caparidad normal,

120 Ei concrepte de composicion téenica de eapilal presupone on mélodo general para determinar bl
ces de valores de uso helerogéncos quc, en cierle senlido, establecen la diferencia entre cambins
naminales ¥ cambios reales. Ese llamado “problema del niimero indice” ©3 muy conoddo en ¢l
andlists orisdore. En el anilisis nurxisi, los conceptos duales de “salarios reales” y -~ productividad
drelirabajo”, se apoyar, procisamente, o cierts telacion entre una unidad de fuerza de trabajo y una
masa de valures de uso heleragtnes ¢ histéricamente cambianie.
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Sin embargo, en la sociedad capitalista el proceso de trabajo no s6lo es
un proceso de produccién de valores de uso sino anles bien un proceso
cuyo aspecto dominante es la produccién de plusvalores, esto es, la expan-
sién del capilal. Desde este punto de vista, el valor del capital inicial ade-
lantado tiene dos componentes distinlos: el acervoe de capital (C) adelan-
tado como capital constante y el acervo ( V) adelantado como capital varia-
ble. A surazén C/V,Marx la llama “cotnposicién en vaior” del capital.

Sea Am igual a un indice del valor unitario de los medios de produccion:

entonces, C = AuK.Sea A4 un indice del valor unitario de los medios de
subsistencia, n el niunero de rotaciones anuales del capital variable y w
un indice del salario anual por trabajador; entonces, v = AswN = valor
anual de la fuerza de trabajo de N (rabajadores (flujo) y V = v/ n, Sobre
esta base podemos indicar la composicién en valor (la relacién equivalente
en términos de precios es Ia “relacion de capital-fondo de salarios” en di-
nero corriente) de la manera siguiente:

C/V=( Aa/2a} (1 /0) nT = composicién en valor

Tras diferenciar la composicién técnica y 1a composicién en valor, Marx
contintia diciendo:

Para expresarla, denomine a la composicién de valor del capital, en tanto se determina

por la compaosicién 1&nica del mismo y refleja las variaciones de ésta, composicién
orgdnica de capital' . y 4 pose

Considérese lo que la compaosicién en valor refleja en realidad. En pri-
mer lugar, refleja mecanizacién, que eleva la composicién técnica Ty re-
duce los valores unitarios Ay (bienes de produccién) y Ax (bienes de con-
sumu), Sin embarge, come seilalamos con anterioridad, al deducir la ley
general, Marx hace abstraccién de cualquier movimiento diferencial a largo
plazo en el valor unitario de los dos depariamenlos, precisamente porque
todos los capitales eslén sujetos a la necesidad de progreso técnico, necesi-
dad que la competencia les impone con celeridad implacable. Sobre esa ba-
se, por lo tanlo, la composicién de valor tenderd a reflejar cambios en la
composicidn técnica, en el sentido de que ésta predominari sobre aquélla.

Ademas de los efectos de la mecanizacién la composicién en valor tam-
bién refleja cambios en el salario real w y en el promedio de rotaciones u;
los aumentos en aquél reducen la composicion en valor, y los de n laele-
van. Pero la influencia del tiempo de rotacién en la tasa de ganancia se halia

121 K. Marx, Efapital, ed. i, T L Yol, 3, C XX, p. 760,

—y—
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limitada estrictamente, por lo que, en el nivel mis general, es posible hacer
abstraccién de las variaciones en 1. En cuanto a las variacionesenel salario
real (sobre todo los aumentos) es evidenle que Marx desea hacer hincapié
en que la tendencia de la tasa de ganancia a bajar se produce inde-
pendientemente de cualquier tendencia de los salarios reales a subir'™.

Asi, al hablar de las leyes generales de la tasa de ganancia, ademéas de
hacer abstraccién de las variaciones del tiempo de rotacién (a causa de su
alcance limitade), Marx también hace abstraccién de los aumentos en los
salarios reales, precisamente porque ni las unas ni los otros son esenciales
para la tendencia de la tasa de ganancia a caer. En otras palabras, Marx se
interesa primordialmente por aquellos movimientos de la composicion en
valor que reflejan movimientos en la composicién técnica, porque sus leyes
béasicas surgen de estos Gltimos,

En términos lormales, definimos la composicién orgdnica come la com-
posicién en valor para un salario real y un niimero de rotaciones anuales
dados. Evidentemente, si el progreso lécnico es mds o menos general de un
departamento a otro, la composicién orgnica tenderd a reflejar los cambios
en la composicién técnica. Por otra parte, la composicién en valor habra de
rezagarse en la medida en que difiera de la composicién orgénica ( es decir,
en la medida en que los salarios reales aumenten en periodos prolongados).

Podemos ahora reconocer dos puntos débiles adicionales en la presenta-
ci6n de Dobb. En primer término, se equivoca cuando afirma que incluso
con salarios reales dados, la composicién en valor {y por lo tanto, la compo-
sicién orgéanica) se rezagaré respecto de la composicién técnica, Esto sélo
ocurrirfa si el progreso técnico se limitara primordialmente a los bienes de
produccién. Pero es atin mds importante que no haya visto que una com-
posicién orgénica en aumento implica que la demanda de fuerza de traba-
jo aumentard mis lentamente que la tasa de acumulacién, por fo que se
necesita una “acumulacién del capital global acelerada en progresién cre-
ciente ..."'?, para mantener cualquier 1asa particular de crecimiento del
empleo. De acuerdo con Marx, la mecanizacidn no solo resarce constante-

122 1.2 tendancia de 11 tasa de ganancia a bajar esta ligada a cierta tendencia de 1a 1asa de plusvalia a

subir y deapied, a una lendencia al algan ade 13 nasa de oxplotacion del wrabaje. Nor ese motivo, nada vs
més absurdo que explicar |a reduccion de 12 1asa de gananda por un aumenlo en la tasa de salarios,
aunque oo pueda peusAr coma una excopcion” (Marx, Ef capitai, ed, cit, T 0, Vol. 6, p. 307).
Kl herho de gue Marx descarte los salarfos feales crecientes como causa fundamental de la tisa de
ganancia decreciente, en modo afguno implica que creyera que no aumentarfan los salarios reales.
Tor el contraria, ol mismo proceso ~¢l desarrollo de b produclividad del trabajo por via de la meca-
mizacibn-, quo da lugar a una tasa de ganancia decretiente, lambicn hace posible una ampliacitn de
los limites del incremento del satario real,

13 K. Marx, T capital, opcit, T 1, Yol. 3, p.783,
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mente al ejército de reserva, sino que también da lugar a cierta tendencia al
estancamiento por parle del empleo', Eso es muy distinto del panorama
de Dobb para el capilalismo monopolista, con su tendencia a la escasez de
fuerza de trabajo.

DEBATE SOBRE LA ELECCION DE TECNICA

Como indica la seccién precedente, un importante componente del debate
acerca de la validez teérica del argumento de la tasa decreciente de ganan-
cia fue el argumento de Okishio que subyacia al debate, segiin el cual bajo
1as reglas de la compelencia perfecta los nueves métodos de produccién
que los capitalistas adoptan servirdn para elevar Ia tasa media de ganancia
si toda lo demis permanece igual. Este era o] contraargumento de la “elec-
cién de técnica” esgrimido contra In teorfa de la tasa decreciente de ganan-
cia, que conlemplalu dos implicaciones imporiantes. Primera, (ue el cam-
bio lécnico tiende a elevar Ia tasa media de ganancia mientras todas las
demés condiciones no cambien. Segunda, que en consecuencia, la finica
forma general para explicar una tasa de ganancia que decrezea en el largo
plazo serfa por medio de la nocion de que los salarios reales fueran eleva-
das excesivameale rdpido. Lo anterior significa que cualquier caida de la
tasa de ganancia en el largo debe ser ocasionada por un estrangulamiento
salarial de las ganancias, Esto, debiclo a que para cualquier salarie real dado,
el cambio 1&cnico supuestamente eleva la lasa de ganancia. Un alza en el
salario real, por otra parte, hace disminuir la tasa de ganancia bajo cuales-
quiera condiciones lécnicas de produccion. Asi, los efectos del cambio téeni-
co de hacer subir la tasa de ganancia pueden ser parcial o totalmente com-
pensados por los efectos de cualquier incremento real salarial paralelo que
la hacen bajar.

Si los incrementos el salario real se encueniran Jdentro de ciertos limi-
tes, los capilalistas podrian disfrutar tasas de ganancia crecientes (o al me-
nos constantes) a la vez que los trabajadores percibirian salarios reales cre-
cientes, Ambos bandos podrian ganar con tal de que los trabajadores se
comportaran de manera responsable.

Por otro lado, si las tasas de ganancia exhiben en largo plazo una tenden-
cia a la baja, sélo serfa debido a que los salarios reales han crecido demasia-
do rapido para el ritmo de cambio técnico exislente. Esta es una explicacién
lista para el uso de la social democracia.

124 Vitase M. Okishio, “ A Foroal Proof.., ap.cit.

—— oo
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La clave del anterior debate parece ser la diferencia entre la nocién mar-
xista de competencia (como guerra entre capitales) y la nocién neoclési-
ca/neo-ricardiana/neomarxista de competencia perfecta (como un ballet
enlre capitales), Esta seccién examina tales temas con mds detalle.

Competencia marxista versus competencia perfecta: comentarios
adicionales sobre la llamada eleccidn de técnica

En mis notas sobre Dobb enfoqué la atencién hacia su exposicién de la teo-
rin de Marx sobre la lasa decreciente de ganancia por tres razones: primera,
porque creo que la presentacién que hace Dobb de Marx es inadecuada;
segunda, porque descaba desentraiar la versién de Dobb sobre Marx ya
que el primero ha sido bastanle influyente y con frecuencia es presentado
como si fuera idéntico al segundo'?; por (ltino, y lo que es més importan-
te, porque crefa que el propio argumento de Marx es ms interesante y 56-
lido que el de Dobb. Sigo sin arrepentirme de los tres puntos.

En mi presentacién del argumento tal como realmente aparece en Marx
Lralé de hacer dos observaciones centrales, La primera cra que la mecaniza-
cién se constituye en la forma predominante del cambio técnice precisamen-
te porque la produccién de plusvalia, no de valores de uso, es el aspecta
dominante del proceso de trabajo bajo el capitalismo. Para Marx, pues, la
inherente tendencia hacia la automatizacién proviene de las mismas relacio-
nes sociales de produccién, de las relaciones de capital a trabajo en el proce-
so de produccién y no de la relaci6n de capital a capital en la competencia',

La segunda observacién que tralé de hacer fue que, no obstante lo anterior,
la competencia realmente tiene una relacién con las mecanizaciones posibles:
prueba estas armas potenciales al fragor de la batalla. Y la principal caracteris-
tica que 1a distingue do ellas a este respecto, en la guerra entre capitales, es su
habilidad para hacer disminuir los precios de coslo y permitir a quienes las
ulilizan hacer dafio, y aun destruir, a sus rivales menos afortunados. Como
esla habilidad para bajar el precio de costo es, por lo general, adquirida a cierto

125 ¥éase A, Shaikh, “Tolitic Ecanomy and Capitalism: Notes on Dobb’s Theory of Crisis™, en Canbridge
fourial of Erenemics, junin, 1978, pp. 235-237 ¥ [a nota on La p. 237, {El teto det e$1e articalo correspon-
e a Ya seccidn “Notas sobre la worfa de La crdsis de Dobb” del presente capitulo), La redoecidn del
problema de 14 leorfa de ia erisis a la cuestion de una “presion salarial” tiene, desde Tuege, mucha
incidencia en estas épocas. Véase, por ejemplo, Glyn y Sucliffe, op. ., y enire los comontaristas de
i tratuaj, véase M. Bleaney, “8aurive Bobl’'s Twory of Crisis: A Conunent”, on Cumbriidge foarmil of
Levnomics, 1980, 4, pp. 7073y | Rovemer, “Contineing, Controversy on the Talling Hae of I'rofin: Fixed
Capital and Other [ssuey”, en Camliridge fervial of Coomonmics, dicieenber, 1979, p. ¥0.

126 K. Marx, Gruadrizer, od. cit, Yol. 2, pp. 34316
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costo, en la forma de un nivel mayor de capilalizacién (mayor capital avanza-
do porunidad de producto), §a baralura de las mercancias debida a la mecani-
zacibn estd ligada inevitablemente a una lendencia de la tasa de ganancia real
a caer, aun si los salarios reales permanecieran constantes.

Teniendo ¢n cuenta lo anterior, deberia ser evidente que el andlisis de
Marx del proceso de trabajo (y, en consecuencia, de la generacién de poten-
ciales mélodos de produccion) y de la competencia de capitales (por la tanto
de la adopcidn de mélodos de produceién) es radicalmente diferente de la
sabidurfa convencional de la cconomia moderna. En la economfa ortodoxa
el analisis del cambio téenico se reduce, por lo comiin, a una discusién de los
posibles “adelantos técnicos”'Z, en cuyo catilogo ninguna tendencia se des-
taca de las olras, precisamente porque en la economia ortodoxa el proceso
de trabajo es una relacién lécnica, no social. Ciertamenle, aun dentro de la
esfera de la circulacién a la cual generalmente se confina, Ia economia orlo-
doxa tiene muy poco qué decir, ya que su noci6n central de "competencia
perfecta” reduce toda actividad al comporlamiento pasivo de impotentes
ménadas (consumidores, firmas, industrias, naciones y aun regiones) que
desempefan en forma mecdnica sus papeles marginales, La guerra dindmi-
ca y brulal que analiza Marx aparece asf como un decorose ballel.

Restirgimicnto de la ccoviomin marxista y la economia matemiitica

£n afios recientes hemos siclo testigos de un tremendo resurgir del interés por
la economifa marxista que ripidamente ha ganade adherentes y después de
largos aitos de estancamiento ha comenzado a incorporar a su haber muchas
de las nuevas y poderosas herramientas desarrolladas en el interin'?®, Pero
estas herramientas nunca vienen libres de contenido: sin excepeién, han sido
desarrolladas en el marco conceplual de un sistema de conceptlos orlodoxos y,
a menos que sean cencienzudamente examinadas con relacién a sus premi-
sas ocullas, estas premisas pasan de contrabando inmersas en las téenicas mis-
mas. La teoria ortodoxa tiende a presentarse tan sélo como una serie de apli-
caciones de un conjunto de herramientas objetivas y neutrales.

127 Véasc I! Siunackson, “Marnian Economic Models”, en American Ecamoniic Review, 1957, P B -
aqurt ] camlrice Wenica estd sujeie 4 algunas feyes, Un adidanto Bonivo diebs ser uin niwjoramients 6 no
serd inlroducido en una economila de mercado de competencia “pesfocta™, Samuclson prosigie para
definir un adelanto como aguél que cleva $a tasa general de ganancia a un sakisio dado (o vicoversa).

128 Estas herrumientas no priwicnen L sélo de la cconomla artodoxa, sing también Jde desarrolios
cfecthiacdos vn la Unidn Sovigtica, ete. 1.4 teorta ccondmica dJe) insumo-producto y sus Jesarrolles
enatemdtivos asnciadns han eecibido un impalsa particular en ese pats,
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En ningin otro campo eslo es més cierto que en la economia matemati-
ca. Sobre todo porque este campo tiene sus raices en las formalizaciones
algebraicas de las cuestiones econémicas ortodoxas, cuestiones que, a su
vez, canlienen como prermisas una serie de conceplos que las generan (con-
ceptos tales como equilibrio, competencia perfecta, reduccién teédrica de la
ganancia a simples intereses, etc.). En este terreno la precisién del Algebra
eslit completamente mezclada con la estupidez de 1a economia ortodoxa, ¥
la mezcla resultante nunca puede ser mas rigurosa que la debilidad de los
dos elementos. Una cuesli6n trivial planteada de manera precisa permane-
ce, después de todo, precisamente trivial.

Critica dv Steedmian

Entre olras cosas, en mi articulo traté de exponer lus concepceiones de compe-
tencia implicitas en el dlgebra y la literatura de la “eleccién de 1écnica”. Evi-
dentemente toqué un nervie central en este punto, porque muchos marxistas
s¢ han lanzado a defender lo que ellos lunan “el andlisis generalmente acep-
tado de la eleccién de métodos de produccién"u", el cual, sefalan correcta-
mente, “ha sido normalmente desarrollado sobre el supuesto implicito de algo
parecido a la compelencia perfecta” ¥, Necesitamos, por consiguiente, ver ¢é-
mo proceden a efectuar su defensa de ¢stas concepciones ortodoxas.

En mi trabajo comencé por indicar que una vez se hace distincién entre
capital fijo y capital circulante, el margen de ganancia difiere de la tasa de
ganancia. Por razones mencionadas anteriormente sostengo que la com-
petencia obliga a los capitalistas, bajo pena de extincién, a adoptar el méto-
do de produccién que tenga el menor precio de costo. Pero a determinados
precios un menor precio de costo es equivalente a un margen de ganancia
mayor De tal manera la competencia impele a cada capitalista indjvidual a
adoptar métodos de produccién que lengan el més allo margen de ganancia
de transicidn, incluso si disminuye su tasa de ganancia de transicién. Y si
ésta es menor, sefialo, una vez el nuevo método de produccién se vuelve el
dominante, la nueva tasa general de ganancia serd también menor.

A fin de presentar mis argumentos en términes familiares a quienes se sien-
tan a gusto con el "andlisis generalmente aceptado”, fui un paso més alli. Co-

129 . Steedman, op. cit, p. 6).

130 12 Aewnstrong y A, Glyn, np. ¢it., p. 69,

10 Kl margen de ganancia se define coma ganancia por encima del precio de costo, una razén e flujo
a Mujo. La tasa de ganancia o3 ganancia sobre capital avanzada, una retacidn de ujea sk,
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mo el margen de ganancia de transicién se eleva, aseveré que después del
cambio, el margen “medio” de ganancia también se elevarfa, de manera
que una forma convenicnte de identificar el conjunto de métodos de pro-
duccién superior serfa mediante el margen e ganancia més alto, a un sala-
rio 1eal dado. Pero como anotaba en mi ensayo™?, si las tasas de ganancia son
iguales de industria a industria, los mérgenes de ganancia no lo serdn y el
margen medio de ganancia dependerd, hasta algiin punto, de las propoicio-
nes en que esté formado el producto total.

En su comentario Steedman sefiala correctamente que, a menos que yo
pruebe que aun después del cambio los méargenes de ganancia permanecen
iguales 0 son mas altos, o al menos definan algiin promedio que sea necesaria-
mente m4s allo, no puedo afirmar (como lo hice) que podemos identificar la
estructura de produccion superior por el hecho de que tenga el més alto mar-
gen “medio” de ganancia a un salario real dado™. En otras palabras, no he
probado que el proceso que describa siempre pucda ser resumido tan esme-
radamenle como lo indico.

Deberia seiialarse que mi crilerio restimido no eski cquivocado necesa-
riamente. En realidad, Steedman no prucba que en verdad lo esté, aunque
en una explosién de retérica proclama que es un “ “criterio’ general falso”.
Pero, y lo que es més importante, inciuso si resultara no ser apropiado, no
afectaria el argumento relacionado con la tasa decreciente de ganancia.
Simplemente significarfa que no se podrian resumir los papeles conflictivos
de Jos criterios de competencia y optimizacion para los capitales individua-
les como 11na oposicion entre la tasa media de ganancia y algin margen
“medio” de ganancia sobre el capital social.

En su siguiente embale Steedman sefala que si, en vez de aplicar la [6r-
mula de depreciacién en linea recta que utilizo, usara la convencional “{6r-
mula de anualidad para los cargos de capital, anuales”, como estos cargos
de depreciacién crecen con el tiempo, el margen de ganancia decrecerd con
la edad del capital. De lo anterior Sleedman deduce que yo deberia argu-
menlar que "la miquina solamente serd utilizada recién adquirida™™!.

Esta es una originalisima deduccién. En su prisa parece que Steedman
no ha notado un aspecto simple y obvio conocido para todo capitalista; que
el precio de costo niedio del producio durante la vida til del capital fijo es
constante, cualquiera que sea la [érmula de depreciacion, porque durante
su vida Otil la depreciacién lotal iguala el costo dof capital fijo. Este precio

132 A, Shaihly, g it Coaden st neta i, pa 249,
133 1, Swedinan, op. vit., p. 62, (i) ¥ (i)
134 fbid., p. 62, (i) y p- 63, (i)
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de costo medio es de importancia para la competencia capitalista y ninguna
férmula de depreciacién puede alterar eso.

Enseguida Steedman parece argumentar quc en mi ejemplo, una vez
han sido establecidos los mélodos mecanizados, pueden volver a imponer-
se las manufacturas porque a los nuevos precios el método manufacturado
conserva la tasa de ganancia més alta™. Eslo es incorrecto. El método ma-
nufaclurado fue originalmente remplazado porque a los antiguos precios
vigenles su precio de costo era alto; a los nuevos precios su precio de costo
es todavia mayor y, por lo lanto, sigue siendo no compelilivo. Sleedman
simplemente desliza el anliguo criterio de optimizacién que desea defen-
der, y habiéndolo hallado inconsistente con el criterio de competitividad,
de alguna manera piensa que ha descubierto una falla en mi argumento.
Tode lo que ha descubierto, en realidad, es lo que yo afirmo antes que lodo:
que los dos criterios arrojan diferentes resultados.

Por Gltimo, desearia comentar la aseveracion de Steedman de que mi deno-
minacién de los dos criterios comoe “competitivo” y “éptimo”, respectivamen-
te, es sencillamente retérica. Steedman alega que el tradicional “argumento es
-y siempre ha sido~ {...) el uso del mélode de minimizar costos de produccion
.1, Pero esto es simplemente falso. Yo muesiro en mi ensayo que cuando se
ignora el capital fijo los dos criterios son idénlicos y que, en consecuencia, el
argumento tradicional piiede ser interpretado en cualquier direccién. Pero
una vez se toma en cuenta el capital fijo, los dos criterios se hacen diferentes, el
método “minimizador de costos” no necesita ser el “maximizador de tasa de
ganancia” y los tradicionalistas claramente optan por el segundo mis que por
¢l primero. Luego no puede haber mayores prelensiones acerca de lo que real-
mente significa el criterio tradicional™. Por lo demds, mi afirmacién fue (y ain
es) que el Gltimo criterio tiene sus raices exaclamente en la nocién de compe-
tencia perfecta y todo el acervo de optimizacién que ella arrastra, De ahi ¢l
nombre que le asigné. Este aspecto serd desarrollado més adelante.

135 fidk, . 63, {ii),

136 itidd., p. 61,

i3 Vease A. Shaikh, op. di., p. 244, segunda nota de pie de pigina. Steedman ciwa a R Garegnani, “He-
eropeneous Capital, the Production Function and the Theory of Distribution®, en Rewiew of Looo-
mic Stuilies, 1970 y a L. Pasineuti, Lectures On the Theory of Productiun, Tondres, Mac Millan, y Nucva
York, Columbia University Press, 1977, como prueba de que el criterio tradicional siempre ha sido
*minimizar costos”. Pero en realidad Garegnani teata explicitamente s6lo ¢l capital circulane (p.
A08, nota 1) aclermids, se ceficee a la ganandia come equivilente al imerdés y, por 1o tanto, romo coshs
de produccidn {p. 410), Asf, Garegnani redeline ¢l costo para gue sea lo mismo que precio de pro-
duccion: “ef precio {de cosio)... de A” (p. 411, nowa 1). De igual manera, Pasinetti ve la minjmizacién
de “pricio” ¥ “costo” como sindnimos (m. ¢it., pp. 151-167).
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Critica de Roemer

Sefialé anleriormente que parte del acervo conceptual camuflado en las técni-
cas convencionales de la economia matemitica consist(a en la reduccién tebri-
ca de la ganancia a simple interés, en ofras palabras, [a nocién de que la ga-
nancia es simplemeale ¢l costo del capilal. Para Marx no es posible semejante
reduccién. Como formi monetaria de la plusvalia, la ganancia en general es I
fuente de renta, inlerés y ganancia de emyprresa, En medio de Ia batalla compe-
titiva no hay garantia para ningtin capital determinado de que pueda o llegue
a obtener alguna ganancia en absoluto quedando tan sélo una ganancia “nor-
mal” implicita en la tasa media de ganancia. Ciertamenle esta tasa media s el
promedio de los resultados de cientos de miles de balallas perdidas y ganadas;
consecuentemente la tasa media no estd “dada” para ninghn capital indivi-
dual y no entra (de hecho no puede hacerto) en sus cdleulos como una magni-
tud predeterminada,

Lo que si esld dado para ol capital individual, sin embargo, es Ia tasade
interés, por la simple razén de que esta magnitud estd garantizada por ade-
lantado. Como tal, puede aparecer, y de hecho lo hace, como un factor en
los célculos de los capitalistas.

La ganancia media no se manifiesta como un hecha directamente dado, sino sélo como
resultadoe final ... de la compesacion de oscilaciones de sentido contrario. Otro es el caso
del tipo Je interés, Este, en su validez general, es un hecho colidianamente fijado, un
hecho que le sirve incluso al capital industrial y comercial como supuesto y punto de
partia para el cilculo de sus operaciones'™.,

Para cualguier capital que se arriesgue en las guerras, la tasa de interés con-
forma el limile inferior para la tasa de ganancia esperada {de transicién)'. La
cantidad de ganancia que supere el interés equivalente es lo que Marx lla-
ma ganancia-de-empresa, “el fruto del papel activo jugado por los emplea-
dores de capital en el proceso de reproduccién”'®. Sin este fruto no habria
capilal industrial ni comercial, y por consiguiente, ninguna fuente {en sen-
tido capitalista) para ¢l pago de interés por encima de todo. Asf, pucs, la

138 K. Marx, El capitud, od, civ, T. TIL Vol, 7, p. 469.

139 A esta oo dele endatizarse gue Iy iasa de intends sirve como ¢ limle inferior de Ly 1asa die gananeia
de ransicidén en o problema de la adopeion de nuevos méwodos de produccién. Esto, creo, es en reali-
dad Jn que Keynes reconocid cuando conliapuso La eficacia marginal de la inversidn a la tasa de interts,
Lo hize en térininos macginalistas, desde luego. o coeno Joan Robinson y otros lo han sefalado,
Keynes ninca fire enteramenie capaz de liberarse de la problemdtica de la teorfa marginalista,

Pur altimo, debe observarse que el papel de 1a asa de interés come limite inferior de ningtina maners
suplaata al criserio competitiva, Simplemente ayuda a deliniz o) rango operacional de este critrio,

10 K. Mara, o eit, T Vol, 7, p. 478, Maex tamibién denomina interés ~los frnos del capital cona al,
de la propiedad de capital sin refesencia al proceso de produceidn®.
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tasa media de ganancia debe ser, por lo general, mis alta que la tasa de
interés. Reducir la primera a la segunda significa negar la existencia de 1a
produccidn capitalista misma.

Naturalmente, esta reduccién es exactamente la que la economia ertodoxa
busca llevar a cabo. En la tranquilidad de un equilibrio perfectamente compe-
titivo, cada pequeiio capital impotente puede confiar en obtener en forma di-
recta exactamente la misma tasa de ganancia que los demis, De tal modo esta
tasa de ganancia es una magnitud fija que entra directamente en los cilculos
individuales. Alin mis, como esla tasa de ganancia también se toma como si
fuera idéntica a Ia tasa de interés, el costo de produccidn viene a ser idéntico al
precio de produccién. La ganancia es ahora simplemente el “costo del capital”.

Es ficil mostrar, por supuesto, que el criterio de optimizacién por el
cual se busca maximizar Ia tasn de ganancia de transicion es exactamente
el mismo por medio del cual se puede minimizar el precio de produccién
de transicién™!. Si de acuerdo con la teoria neocldsica definimos este Giltimo
como st fuera el costo de proditecién, el crilerio de oplimizacién pasa i ha-
cer lo mismo que minimizar este costo (apropiadamente redefinido). Miste-
riosamente hemos hecho desaparecer el problema.

Lo mismo puede lograrse mediante un artificio atm més tradicional. Si
ademas de las reducciones anteriores reducimos también la inversién capi-
talista a “un sacrificio presente por futuro beneficio”, a “un medio de alean-
zar un patrén 6ptimo de consumo, con el tiempo” y reducimos la tasa de
ganancia {por conducto de la tasa de interés) a una lasa tlemporal de des-
cuenlo que refleje la llamada preferencia social por consumo presente sobre
el consumo futuro, y finalmente, si vemos la plusvalfa a ser extraida de los
trabajadores en el futuro como “una corriente de consumo potencial (ingre-
so)”, bajo cierlas condiciones adicionales podemos afirmar que los capita-
listas, en cuanto consumidores, decidiran hacer una nueva inversién si el
equivalente presente de su corricnte de consumo potencial es mayor que su
sacrificio presente™?, En otras palabras, el valor presente descontado de las

141 Coma mosteé en L nola de b pagina 245 de mi ariteula *Political Economy...”, ep. L, 5i a los previos
vigenws un determinado mélodo tiene una tasa de ganancia Jde transicion nois alta e A Lasa e
clia, s sigue que ol precio que aerofaria 1 wsa media de ganancia debe ser menor que el precio
vigente, Es decir, su precie de produccitn de transicion debe ser menor que el precie vigente, Luego,
selecrionar ol método que longa mas alta tasa de ganancia de iransicion ouivale a seleccionar ol gue
tenga el menor precio de produccisn e transiciéon,

142 Las tres citas son dr |, Hersehleifer, “The Invesiment Decision”, en 1. Sills (editor), frderratéorat
Envyclopedia of the Social Science, Nueva York, MacMiltan, y Detroit, The Free Press, 1968, pp. 195, 196
y 199, respectivamente, Las condiciones adicionales mencionadas son bis que justilican nusimizar
la 1asa interna dv retorno, opnesia al valor presente descontado a alguna tasa fija de descuonio, Las
dos no dan siempre los misnos resitltadues {p. 1979).
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ganancias futuras (donde la tasa de descuento es la tasa media vigente) es
mayor que el costo de esta inversion. Por ahora no sélo hemos hecho des-
aparecer misteriosamente el problema, hemos difuminado las relaciones
capitalislas mismas.

Este es el camino defendide por Rocmer quien, con base en la autoridad de
la préctica tradicional, simplemente afirma que la “racionalidad capitalista”
debe adoptar exactamente la regla anterior como el “criterio de innovacién”
vilido'®, Este autor se abstiene, sin embargo, de desarrollar las concepciones
que son tradicionalmenie utilizadas para justificar la lamada racionalidad.

Roemer hace dos comentarjos adicionales sobre mi trabajo. Primero,
afirma que puesto que defino el margen de ganancia como la “razén de
ganancia a capital circulante”, “ignoro el capital fijo” y por ello busco endil-
gar a los capilalistas un criterio que es “completamente irracional y ad
lioc”™, Esto es trivialmente falso. Defino el margen de ganancia como la
razon de ganancias a precio de costo (no al capital circulante) y tanto en
Marx como en mi caso, el término “precio de costo” incluye explicilamente
una asignacién para depreciacién’®®,

Segundo, Roemer afirma que si se rechaza la historia neoclésica que culmi-
na enel conceplo de tasa interna de relorno, se rechaza también Ja formulacién
algebraica del precio de produccién que lo considera igual al precio de coslo
mds una ganancia normal sobre el capital avanzado. Esto también es trivial-
menile falso. Roemer mismo muestra que su ecuacién (3.1) es algebraicamen-
te idéntica a la ecuacién (3.2) . El, desde luego, comicnza con la primera, que
inlerpreta como resultante de un proceso de descuento de valor presente, y
pasa luego a la segunda. Con todo, Roemer no parece notar que como las ecua-
ciones son algebraicamente equivalentes se podria lambién comenzar con la
segunda (como lo hago yu), vista como resultado de la formacién de una tasa
general de ganancia originada en la movilidad inter industrial del capital, y
pasar a la primera como una expresién diferente de la otra.

En realidad, aun en el caso en que no haya capital fijo, se pueden expresar
los precios de produccién de ambas maneras, lo que sélo sirve para probar

143 ). E. Roemer, “Conrtinuing Controversy on the Falling Rawe of Profit: Fixed Capital and Other Issues”,
en Cambridge Journal of Economics, diciembee, 1979, p. 386.

144 Ibid, p. 387. _

145 A. Shaikh, op. dit., p. 242, Para Marx el de cosio es |a ainma de capital constanie y variable y el
capilal uiillzado siempre Incluye el valor iansferido al producto por el capital lijo. Viase, por gjem-
pho, K. Marx, Ef capital, ed. cit, T |, Vel. 1 y T LiL, Vo, 6, pp. 19%6-197. En mi eiemp[o numérico d_t.-[ino
explichamente ¢l precio de costa para incluir la depreciacin y mis cdiculos reflejan esta definicion.
Vitase A, Shalkb, ap. cit., Tabla 2, p. 248, direclamente bajo el encabezade * Procie de costo™. |El autor
hace referencia al efemplo desarrollado en a seccddn anterior de este capliule, “Economia polliicay
capitalismo. .”|
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que Jas dos ecuaciones de Roemer no tivnen ninguna relacién con el capital
fijo como tal y, en consecuencia, nada que ver con ningin descuento que
contemple la fijeza del capital. Como en ¢l caso de toeda identidad, la causa-
lidad puede ir en cualquier direccién'*, Por ultimo, es ficil mostrar que el
criterio de Roemer es algebraicamenite equivalente a minimizar el “costo” de
produccion si este costo es redefinido a fin de que la ganancia sea tratada
como el costo de capital'”. También es conceptualmente equivalente a la se-
gunda, puesio que la reducci6n de la ganancia a costo de capital es un pre-
rrequisito del criterio tradicional de descuento que Roemer sostiene. El dice
mucho cuando afirma que “maximizar la tasa inlerna de retorno es la no-
cién relevante de disminucion de costos en el modelo de capital fijo" ™,

146 En ol caso que of capital avanzado esié conforniade por capital circalinie Lan sélo, of previo de pro-
duccidn de iuni mescanchi fndividal siopae pede ser eserita comp

p=kiler)~k+rk

[Jonde k = sn precinde costoy ¢ = Lisa genenal Je ganancia, Nélese gie o una identidad algebrai-
Cafue

-

1 -~ 1
+ L

I

PR AL EMII. .
r (1+1)

LN lado izguivrdo os | inversion original, el capital avanzado. [ lado dereche estd expresado conw
«f valor presente de descuente de anagorrienie infinita de ganancias, aun cuando o capical rote tan
$0ln uma vez al atw. Se padrla argumentar que como los capitalistas recuperan su inversién inicial
al final de cada rotacion, pueden reinvertirla continuamenie y generar asl una corriente infinita de
ganarcias. Desde este punto de vista wn capital individual tiene un horizonte potencialmente infi-
vito de tiempo, anncuando cada anw enga que ses reiniciado un proyecto individual.
Flmisma resullade se puede derivar para el capital o cuando el precio de costo sea «f promedio
durante el tiempo de vida del proyerto, y por o lanto incluya la depreciacion promedio, y o capitel
avanzada inchiys el capital fije. EE isatamiento que hace Marc del capital fjo sirmpre pucde ser
visho como siestuviera basado en el capital individual, no en el proyociu individwal,
Sin ermbargo, nada de ¢sio implica gue o capilal medie se comporte de L1 manera sugerida por las
veuaciones del precie de produccisn en Lz forma de descuento. Coma L sy mwedia de ganancia necsld
dada para ningin capitalista individua, no puede servir de hase pam ningan célcule individual,

147 Para esin, 38in ar pecesila sefuilas g on B desigualdad de Roemer (3.9) {op. ail,, p- 386) ct iado
izquierdo represenia el precio de produccitn vigeme, micotzas e lade derecho corresponde a) pre-
¢ig de produccién de ransicin de la nueva Wonica —su precio de coio a los precies vigentes mis
una ganancia normal {3 la tasa de gamancia vigente) sobre su capital fijo y circulante avanzado.
Asl 24) ¢n o arthculo citado simplemenie dice que ¢l prado de produccitn de lransicion debe ser
menor que el precio de produccion vigente, que, 2 su vez, tambits es of costo de produccn, puesto que
la tasa de ganancia cs asumida como igual a | Vasa de interfs. Nor altime, le anterior equivale tmbién
a maximizar La tasa de ganancia de iransicién (Wase nola 10 de wite Capliulo} ¥ es bien zabido qire esio
signilica gue ln nueva isa general de ganancia serd aumentada (Wase Okishio, citado en el comentario
Jdre Nakatami miis adelane). Asf ¢! leorema 3.3. de Roemer no oftece un resuliado nuevo.,

148 | E. Roemer, op. aif, p. 187,

podemos. escribic
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Critica de Nakatuni

Nakatani inicia su comentario sefialando que en un articulo de 1963,
disponible sélo en japonés, Okishio extiende su teorema de 1961 al caso del
capilal fijo, y en el proceso abandona explicitamente el <riterio competitivo
por el criterio de oplimizacién. Nakatani expresa firmemente que este es el
crilerio “en el que deberfamos confiar”% Y asf lo hace: simplemente
supone que los capilalistas utilizan este criterio y procede a construir
diferentes escenarios bajo los cuales incluso el crilerio de optimizacién
puede conducir a una caida en la tasa de ganancin, Asi, si por ejemplo los
capitalistas “esperan” que cambien los precios, podrian seleccionar un
método de produccién que lenga la tasa de ganancia mds alta que el
promedio a esios precios esperados, pero una més baja a los precios
vigentes™, A continuacién Nakalani encuentra que se pueden obtener
diferentes resultados dependiendo de las diferentes expectativas de los
capilalistas, incluso cuando el crilerio que usan sea vl de oplimizacion. Fero
si bien, esto es un antidoto Gtil contra la afirmacion tradicional de que el
criferio de oplimizacién excluye por completo una cafda en la tasa de
ganancia, es irrelevante para mi propio argianento, Yo no suponpo que los
precios estdn simplemente diados de alguna forma, Tampoco que los
capitalistas que tengan los mds bajos coslos simplemente esperen de
manera pasiva a que disminuyan estos precios: ellos siempre pueden hacer
bajar sus propios precios y desplazar a los otros. Es por eslo que la
compelencia, o aun su intento, forzard la adopeién del método més barato.
Nada tiene que ver con expectativas pasivas,

En sus propios cjemplos Nakalani reconoce que si los precios fueran
disminuidos lo suficientemente, se adoptaria ¢l método mis barato (y).
Pero después afirma que esto no sucede porque los capitalistas “empleen
el criterio de costo {...) sino porque la competencia produce un alza en
los costos de salarios reales y coslos maieriales en \érminos de su pro-
ducto”¥. Me parece que en esto Nakatani simplemente ha invertido
causa y efecto. La competencia obliga a In adopcién de la técnica mas
barata y a la reduccién del precio de la mercancia. Esto significa, por su-
puesio, que los precios de las otras mercancias suben con relacién a ésta
en ausencia de cambios en las demds condiciones, lo cual es solamente la

149 T Nakatani, T Law of Falling, Rate of Profit and she Compe tiive Bantle: Convment on Shaikh”, en
Cantbrislge Jiurnal of Econonics, 1990, 4, p. 65,

15 ibid, pp. GO y 67,

151 i, p. 66,
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consecuencia de una cafda de su precio y no tiene nada que ver con la
causa de esa caida'®,

Por altimo, Nakatani sefiala que si con un determinado salario real la
tasa media de ganancia disminuye debide a un cambio de tecnologfa,
aun cuando todos los precios y el salario monetario puedan caer en tér-
minos absolutos, el precio de la mercancia que pertenece al sector que
hace el cambio no caerd en un monto mayor. Esto, como Nakatani, obser-
va'®, es “conlrario a la nocion popular de competencia de precios” (ba-
sado, desde luego, en el uso tradicional del criterio de optimizacién) en
que la mayor caida probable deberia ocurrir en el precio de la mercancia
directamente afectada. Esta es una anotacién interesante, pero dificil-
mente invalida mi argumento, Como han mostrade de manera tan clara
las recientes controversias del capital, las “creencias populares” no son
necesariamenle confiables.

Critica de Arnstrong y Glyn

Armstrong y Glyn inician su comentario afirmando que “algo parecido
a competencia perfecta” subyace a la discusién tradicional de la llamada
eleccién de téenica. Y bajo estas circunstancias reiteran su apoyo a los
resultados tradicionales y a la defensa que de estos resultados hacen los
otros participantes en el debate™, En realidad, en el resto de sus comen-
tarios ellos utilizan el criterio estindar de inversién de “...maximizar el
valor presente de las ganancias o de la tasa interna de retorno sobre el

152 Nakatani hace otras dos observariones, las cuales creo que son falsas. En la pagina 67 afirma que
si el safario manelario ¥ todoe los precios bajan al mismo tiempo, nada cambia en 1érminos rela-
tivos (bastanie cierto) y por lo tanlo “ningin capitalista se ve obligado a pasarse a otra lé&cnica”
(op. cit. 67). Esta dltima frase no se desprende de Lo anterior por cuanto aun si el aivel general de
precios esluviera cayendo, los capitalistas con métodos mis baraws podrian forzar los precios
hacia abaje en relacidn con esta 1endencia auténoma y en consecuencia tendrfan tanio incentivo
para el cambio como en ¢l caso de un nivel de precios estable. Al final de la pagina 67 agrega que
una vez et nuevo mélodo ha sido establecido, serd abandonado porque incluso a los nuevaos
precios el vicjo mitode tendra |a tasa de ganancia mayor, Pero aqu olvida {(come lo hizo antes
Steedman, op. dt., pntd) gue o peecie de cosio del nuevo mélodo todavia serd menor ¥ que por
consiguiente tendrd aun ef mismo perfil competitivo de antes y 1odaviz serd capaz de desplazar
¢l mérodo anticuado,

153 hid., . 67.

1M 1 Armstrong y A. Glyn, “1he Law of the Falling Rate Profil and Oligapoly: a Commuent on Shaikh-,
en Cambridge foursial of Economics, 1980, 4, p, 69,
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capital total” 1% Mi respuesta a su posicidén ya estd contenida, por lo tan-
to, en la discusién anterior del articulo de Roemer.

El resto de su anilisis consiste en explorar la compelencia imperfecta
(oligopolio) para posibles escenarios en dowde se pueda generar una tasa
decreciente de ganancia. Naturalmente encuentran gque no se puede derivar
una clara tendencia de su incursion en la competencia imperfecta. Sobre esto
tengo tan s6lo un breve comentario, cuya elaboracién desafortunadamente noes
posible dentro de los Jimites de este ensayo. Is esle! la concepeién de competen-
cia “imperfecta” es el lado oscuro del concepto de competencia “perfecta”. Enla
competencia petfecta desaparecen todas las ticticas y estrategias de las batallas
competitivas reales. Asi, cuando es enfrentada con la inevitable discrepancia en-
tre el mundo fantdstivo de la competencia perfecta y los hechos elementales de
la competencia real, en lugar de desechar aquélla, Ja teoria ortodoxa busca refor-
marla, De aqui surge L competencia imperfecta, La imperfeccién real reside no
en la compelencia real sino, mits bien, en ¢l mismo conceplo de compelencia
petfecta y su falsa y unilateral abstraccién de las relaciones reales. Creo que la
concepcidn de competencia contenida en Marx es mucho nuls rica que la de
compelencia perfecla y su conlraparle, competencia imperfecta. La concepeion
de Marx conlicne elementos de ambos polos ortodoxos, no como polos exclusi-
vos sino como aspecios del misimo proceso orginico,

Crilica de Bleancy

El argumenlo central del comentario de Bleaney estd refacionado con su
afirmacién de que mi argumento “parece endeble, [poerque] se sostendria
s6lo si los precios de mercado estuvieran permanentemente por debajo de
los precios de produccidn (..)" %, Para explicar lo que quiere decir con esta
frase, Bleaney construye un escenario en donde los capitalistas individuales
esperan pasivamente los dictados de los precios de mercado ¥ en donde utili-
zan el criterio de optimizacién para su pasiva “eleccién” de técnica. La Gnica
diferencia hace referencia a que en el caso de Bleaney las fluctuaciones de de-
manda de corlo plazo dan su impulso externo al precio de mercado, y como
estas fluctuaciones pueden ir en cualquier direccién, los movimientos de pre-
cios reales o esperados pueden también tomar cualquier sentido!.

155 Hrid.
156 M. Bleancy, up. cit, . 72, &nfasis agregado.
157 find,
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La esencia del argumento de Bleaney es entonces la rnisma que sefiala
Nakatani y ya est4 por lo tanto cubierta en mi respuesta a este altimo'™.

La cuestién central tratada en mi ensayo, que no ha sido confrontada
directamente por mis criticos, ¢s la concepcién de la competencia capitalis-
ta. El objetivo de sus comentarios han sido los criterios para la eleccién de
técnica. Pero lo que realmente estd detrds de esta discusién es la diferencia
enlre la concepcién de competencia de Marx y Ia nocién convencionalmen-
te aceptada de compelencia perfecta. Es irénico que la construccién tradi-
cional cuyas rafces ideolégicas anti-marxistas son bien conocidas, encontra-
ra tanlos marxistas precipitindose en su defensa.

Retrospectiva del debate sobre 1a “eleccién de téenica”

El debate sobre la relacién entre la “cleccion de téenica” y las condicio-
nes necesarias para una tasa decreciente de ganancia se llevé a cabo en va-
rias elapas.

1) La primera ronda del debate se centrd alrededor de la cueslion de si

Ia teoria de la competencia previene la adopeion de métodos de pro-
duccibn que harsn bajar la tasa de ganancia incluso a un salario real
dado, Esle fue el debate acerca del llamado “Teorema de Okishio” **
y comprendi6 los siguientes temas:

- La concepcién neoclisica de competencia se basa en la premisa de

que cada firma “asume un papel de ‘tomadora de precios™’*.,

158 Dleaney tambitn adiciona en buena medida ouos dus argwinenios contra fas primeras partes de mi
exposicion. En ol punts (1) de L pagina 71 afinna yue ol desarrollo capitalists no estd carcterizad por
~una felacion constanie de valores unitarios en los dos deparamentos”. Mo yo nunca afinng ko con-
trario. Lo que sostengoes que "el progresa éenico os mds o menos general on tndos Joa deparamentos™
(A. Shaikh, op.cit., p. 231}, provisamentidebido a que la bucka por [ plusvatla rebiliva y I competeria
de capitales obliga a los capitalistas a apropiarse por idas paries de los desarrolios de da ciencia y la
ingunerta, Gracias a este b difusidn del cambio tenico es tan general y no puede confinarse a un solo
soctor. 75 pucde inaginar por eempio, un capitalismo en Jomde las maquinas scan hechas por tecno-
logsa conteolada por computador, pero en el cual 1a ropa, lus alimenitos, as viviendas, etc. acan toudavia
hechas a mane, en lodas pares? Ea of punta (2) de Ja pagina 71, Dleaney dice que los métodos més
nwcaniz.ados hacen a los capitalistis timbitn mas vulnerables, ya que pama una " determinada tass de
ansentismo pucden sufrir una plrdida de producto proporionaiments mayor™. ;Y qué hay coneso? Si
Ta tasa de ausentismo estd on realidad dada, el esfuerzo efectivo del trabajo 03 menor que el nominal por
un factor conocido por los capitalistas, un (3et0r que aparece comw tal en sus cilculos de los precios de
costo clectivos (como L capacidad utilizada pramedio, e1c.). 5i Bleancy quicre decir que la posibilidad
de que oeurTan eventos no esperados (mayor ausentismo, huelgas) puede impedir La mecanizacion, le
secuerdo yue 1a cefteza de que los capitalistas gue mocanizan primere pueden desplazar a sus compe-
tivdewes os un antiote muy poderoso contra cralquier lemor acerca del ausentismo,

159 Cambridge Journal of Leonomics, 1978 (2), 1979 (3), 1980 (4).

160 W, Sichel y P Eckstein, Basic Economic Conteepis, Chicago, Hand McNally, 1974, p. 158.
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- Okishio masiré que si la competencia opera bajo un “comporta-

miento tomador de precios”, de manera que incluso una empresa

técnicamente innovadora tome el precio de venta como dado, el

comporlamiento maximizador de tasa de ganancia implica que

ninguna firma “escogerd” un nuevo mélodo de produccién a me-

nos que anticipe una tasa de ganancia més alta que la existente,

Sobre esta base, todos los métodos nuevos anadirdn tasas de ga-

nancia mayores que la media al conjunto de lasas, de suerte que la

tasa media tender4 a deslizarse hacia arriba —para un determinado

salario real.

Lo anterior no implica que los salarios reales permanezcan constan-

tes en el tiempo. Solamente significa que el cambio lécnico, tomado

en sf mismo, eleva necesariamente la tasa de ganancia. Como coro-

lario se sigue que la tasa de ganancia puede caer en el largo plaze

s6lo si Jos salarios reales crecen lo suficientemente rapido como para
superar los efectos positivos del cambio técnico sobre la tasa de ga-
nancia. Por lo tanto una cafda que se observe en la tasa de ganancia
debe ser ¢l resultado de una combinacién de salarios crecientes y
disminuciones del esfuerzo de los trabajadores, o de ambuos, Juntos
son suficientes para anular la tendencia intrinsecamente creciente de
la tasa de ganancia, implicito o explicito, esle es el fundamento dela
mayoria de las leorfas de la crisis basadas en el enfoque de presién
salarial™.

Sosluve que el razonamiento anterior estaba equivocado porque in-
corpora la nocién falsa de que las firmas compelitivas son pasivas e
impotentes “tomadoras de precios”. Tal visién se deriva no tanto del
estudio de la competencia, sino, més bien, de la nocién profunda-
mente ideolégica de un capitalismo ideal caracterizado por la com-
petencia perfecta y ef equilibrio general. Ln agudo contraste, la no-
cion de Marx de compelencia implica que ia firma innovadora “hace
campo” en el mercado para sf misma bajando su precio de ventay
obligando por lo tanto a los otros a hacer lo mismo bajo pena de ex-
lincién, y puesto que la ventaja en tal batalla la poseen las firmas que
tengan los menores precios de costo unilarios, afirmo que la compe-
lencia obligard a los capitalistas a crear y adoplar métodos que ten-
gan menores costos unitarios (antes que més altas tasas de ganancia
a un "determinado” precio de venta), Con esto todas las restricciones

161 A. Glyn y Suscliffe, ap. dit; Bowbes, Gordon y Wrisspopl, o, dt.

——————
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bésicas impuestas por el Bamado “teorema de Okishio” quedan su-
peradas'®,

En la discusién anterior también sostuve que la creacién de nuevos
métodos con costos unitarios menores es en sf mismo un método cos-
loso que generalmenle comprende inversién fija mas alta por unidad
de producto. Se puede demostrar que tal proceso, a su vez, implica
una razén capital-producto creciente y una creciente composicién
materializada de capital, C/L {en la siguiente seccién se verdn ma-
yores delalles de esto).

2) El anterior asalto del debate se centré alrededor de mi argumento de
que el crilerio compelitivo de un precio de costo unitario menor era
inconsistente con el tipo de comportamiento maximizador de tasa de
ganancia resultante de la tcoria de la compeltencia perfecta. Esto fue
interpretado en buena medida en el sentido que el crilerio de menor
costo unitario era inconsistente con todos los tipos de comportamien-
to maximizador de tasa de ganancia. Dada esta interpretacién y dada
la difundida confianza en la competencia perfecta como “el [modo
de] andlisis generalmente aceptado” la mayoria de autores continua-
ron respaldando el tcorema de Okishio en su forma original'®,

Pero adn en la mitad de este primer asalto habia surgido una nueva
etapa en el debate, En una poco apreciada contribucién Nakatani se-
fialé que, incluso bajo el comportamiento maximizador de tasa de
ganancia, la eleccién de téenica puede llevar a una caida de 1a lasa de
ganancia si las firmas esperan que el precio del producto caiga lo
suficiente. Esto ocurre porque un menor precio esperado recortard la
tasa de ganancia anticipada del método de mayor costo en forma
maés severa de como lo harfa el método de costo més bajo, de suerte
que un precio esperado suficientemente menor podria invertir real-
mente el nivel de las tasas de ganancia de los dos métodos!®.

La contribucion de Nakatani puso en claro que los resuRados de Okis-
hio dependian criticamente del supueslo de que las finnas actuasen co-
mo si Jos precios de sus bienes estavieran, no sélo fuera de su conlrol,
sino lambién que sc esperara fueran constantes en el tiempo. Estos, des-
de luego, son supuestos centrales en el mundo estético de la competen-
cia perfecta. Pero como lo seiialé en mi respuesta a Nakatand, no era su-

162 A. Shaikh, " vlitical Econamy and Capilalism...” op. cit. El autor hace referencia al ankculo cuyo
1enio correspundiz a 10 seceidn antesion de eile capliulo, * Feonomia polltica del capitalismo.,.”

163 Fintre bas respuestas i mi aritcale en el Cambridye Journal, véase |, Steedman, Marr After Sraffa, Lon-
dres, New Leit Books, 1977, p. 61, ¥ Arawirong y Glyn, op. eit., p. 69.

164 1. Nakatani, "The Law of Falling Rate of Profil...”, ap. cit.
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ficiente para remplazar la nocién de precios dados que se espera sean
constantes, con 1 nocién de precios dados que quizis puedan caer. El
aspecto real tiene que ver con el hecho de que el comportamiento defi-
nidor de precios es parte de la competencia real, de manera que las fir-
mas con costos unilarios menores puedan bajar los precios hasta ¢l pun-
to en que puedan desplazar a los métodos de costos mayores®®,
La tercera etapa del debate involucré de nuevo un trabajo de Nakata-
ni'®, Parece haber sido aun menos apreciado que su contribucién
previa en el Cambeidge fournal of Economics.
En este nuevo arliculo Nakatani desarrollaba su anterior observacién
sobre la compelencia de precios mosirando que, una vez que toma-
mos ¢n cucnta ¢l recorte de precios como parle del comportamiento
competilivo, escoger el método de produccién que tenga el mas bajo
costo unitario (mds alto margen de ganancia) s equivalente a esco-
ger el mélodo con la més alta tasa de ganancia proyectada.
Se despirende de lo anterior que ambos bandos del debate suponen
que la cempetencia favorece el método con la mayor lasa de ganancia
esperada. Pero la nocién de competencia neoclésica/neo-ricardiana
supone, ademds, que las firmas son “lomadoras de precios” pasivas e
impotentes, al tiempo que la nocién marxisia de competencia supone
que las firmas son “rebajadoras de precios” agresivas. La diferencia
real surge de estas concepeiones fundamentalmente opuestas,
Una vez se reconoce que la eleccién de las técnicas de més alta tasa de
ganancia es perfectamente consistente con una tasa decreciente de ga-
nancia, la cuestion revierte nuevamente a las condiciones necesarias
para una composicion orgénica de capital creciente, una razén de tra-
bujo muerto a trabajo vivo ( C/L) crecienle, y al impacto de éstas
sabre la tendencia de largo plazo de la tasa de ganancia. Estas cuestio-
nes serdn tratadas en la seccién siguiente.

165 A. Shaikh, “Marxian Competition Versus Ferfect Competition...”, op, 6it., p. 81. El texto de este artl-
culo cosreaponde a la secrion “Competencia marxista versus compelencia perfecta: comentarios
adicionales sobre 1a eleccidn de thenicas” del presenie capiiila,

166 . Nakatani, “Price Competition and Tichnical Choice...”, op. cit.
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TEORIA DE LA TASA DECRECIENTE DE GANANCIA

Estructura del argumento de la 1asa decreciente de ganancia

El argumento de fa tasa decreciente de ganancia (TDG) se puede dividir
en la serie de pasos siguienles:

1

2)

3)

El deseo ilimitado de ganancia domina la produccién capitalista y
subyace a la lucha del capital conlra el trabajo, a la lucha del capital
contra el capital y a Ia naturaleza expansionista de cualquier unidad
de capital { capital en tanto valor auloexpanclible).

La lucha del capilal contra el trabajo se manifiesta come la mecaniza-
cion de la produccién en la que los trabajadores son remplazados por
méquinas a fin de elevar la productividad del trabajo. Pero la realiza-
cién de esta productividad incrementada del trabajo sélo puede lle-
varse a electo en la lucha del capital contra el capital si es expresada
como un menor costo de produccién unitario. Como regla general los
menores costos unitarios de produccidn se aleanzan a costa de mayor
capital fijo por unidad de producto {de ahi la capitalizacidn de la
produccién). Para expresarlo en el lenguaje de la microeconomia la
produccitn capitalista despliega una lendencia inherente hacia me-
nores costos variables medios y totales medios, a expensas de mayo-
res costos fijos medios.

Los capitalistas individuales sacan proveche de los menores costos
unilarios proporcionados por un nuevo método de produccion reba-
jando sus precios y expandiendo su parlicipacién en el mercado. Pa-
ta citar a Marx: “La batalla de la competencia es librada mediante el
abaratamienta de las mercancias”', en la que “un capitalista puede
expulsar a otro del campo y capturar su capital solamente vendiendo
mds barato”. Y “a fin de poder vender mis barato sin arruinarse, de-
be {...) aumentar la luerza productiva del trabajo tanto como sea posi-
ble”, lo que a su vez es logrado “sobre todo por medic de la mayor
divisién del trabajo, por la introduccién y mejoramiento mas univer-
sal y continuo de la maquinaria”®,

5

Nétese que el comportamiento recorlador de precios es un aspeclo in-
trinseco de la nocién marxista de competencia. En la medida en que éstaes

167 K, Mars, U capital, od.cit, T. |, Wol. 3, p. 7768,
168 K, Madrx, “Wage Labor and Capital™, vn Mara-Engels Selected Brks, in one volumr, inlcrnational
Publishers Mueva Yok, 1970, p, 89.
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virtualmente [a definici6n de comportamiento compelitivo en el mundo
real, tal comportamiento estd excluido por principio de la nocién neocldsi-
ca de competencia perfecla sobre la cual 1a mayoria de escritores neo-ri-
cardianos y neomarxisias basan sus representaciones de competencia
(Véase el Capitulo 2). Vimos en la seccién anterior que este era el punto
critico en el debate acerca del llamado “teorema de Okishio”. En efecto, si
8¢ asume que se espera que los precios sean constantes aun en el caso de
cambio téenico (comporlamiento tomador de precios perfectamente com-
petitivo), el comporiamiento maximizador de tasa de ganancia lleva nece-
sariamente a elevar la tasa general de ganancia para cualquier salario da-
do'®. Por otro lado, si se supone que se espera que los precios caigan conel
cambio técnico (comportamiento recortador de precios) el mismo compor-
tamiento maximizador de tasa de ganancia favorecerd las téenicas que ten-
gan menores costos unitarios'”, En este caso el resultado de Okishio es in-
validado y los movimientos de la tasa general de ganancia pasan a depen-
der precisamente de los factores analizados por Marx (composicién orgéni-
ca de capital, tasa de plusvalia, etcétera).

El problema puede pensarse de la siguiente manera. Ambos bandos es-
tén de acuerdo en que las inversiones se evalitan sobre la base de estimacio-
nes de sus probables lasas de retorno futuras, Esto requiere la estimacién
tante de costos probables como también de probables precios de venta del
producto, puesto que la diferencia entre los dos determina las probables
corrientes de ganancia. Sélo después de esle punto las dos concepceiones de
competencia producen resultados ampliamente divergentes.

Dentro de la nocién marxista de competencia (y en el mundo real) el
capilal es por naturaleza agresivo y expansionista y los eapitales individua-
les son libres de fijar sus propios precios de venta. Asf que en la batalla de
la competencia los capitales individuales se verén obligados a adoptar mé-
todos de menores coslos porque quienes lo hagan primero serfin capaces de
“sacar [a los olros] del campo {...) vendiendo mds barMo” sin arruinarse
ellos al mismo tiempo, En realidad, los capitales que tengan los menores
coslos unitarios siempre pueden hacer bajar los precios de venta hasta el
punto donde sus tasas de ganancia esperadas sean mayores que las de sus
competidores de costos més altos, de manera que desde un punto de vista
probabilistico las inversiones en mélodos de costos més bajos también sen
las que tienen las més altas tasas de ganancia esperadas. El comportamien-
to maximizador de tasa de ganancia favorece asi a los métodos de menores

169 N. Okishiv, “Iechnical Change and the rate of profit™. ap. cit.
170 1. Nakatand, "I’rice Compelition...”, op.cit.
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costos de produccién, porque tales métodos son mis rentables en prospec-
tiva, aun cuando retrospectivamente lo sean menos, ya que pueden termi-
nar disminuyendo la tasa media de ganancia en la industria y eventual-
mente en ¢l conjunto de la cconomia.

En la nocién neoclisica de competencia perfecta se asume cada capital
individual como si vendiera pasivamente al “precio dado per el mercado”
(se utiliza el artificio del subastador para evadir el problema del comporta-
miento fijador de precios) y también se supone que vende tanto como le
parezca que sea lo éptimo. Okishio y otros hacen, pues, implicitamente el
supucsto adicional de que se espera continte el precio de mercado existen-
te durante el fuluro previsible, de suerte que la decisién de inversién sélo
se hace sobre la base de los costos y precios de venta existentes. Unicamente
bajo estos supuestos el comportamiento maximizador de tasa de ganancia
implica que el cambio técnice necesariamente eleva las tasas de ganancia
de la industria y de toda la cconomifa, si permanecen inalierados los demis
faclores (lcorema de Okishio). No es de sorprenderse que en este armonio-
so mundo de competencia perfecta s6lo pueda originarse una tasa de ga-
nancia descendente en el largo plazo si los trabajadores elevan sus salarios
reales (o disminuyen su esfuerzo en cl trabajo) en tal medida, que compuen-
sen con creces los efectos favorables del cambio técnico sobre la tasa de ga-
nancia. La teoria de la compelencia perfecta es, pues, “perfecta” para la eco-
nomia burguesa por més de una razén.

Finalmente, es interesante seitalar que los dos esconarios opuestos men-
cionados arriba estin relacionados con un famoso problema de la teoria de
juegos, conocido como el Dilema del Prisionero. Dos prisioneros son captu-
rados y a cada uno se le ofrece Ia eleccién de recibir una sentencia més leve
si es el primero en confesar su crimen. Si ningiin prisionero confiesa ningu-
no sera condenado. 5i ambos confiesan al mismo tiempo, ambos serdn con-
denados. Pero si uno confiesa antes que ¢l otro, él o ella podri recibir la
sentencia mis leve. La estrategia “6ptima” para cualquier prisionero de-
pende de la naturaleza de a relacién que exista entre ellos, Si estin motiva-
dos por un interés egofsta y antagénico la estrategia éptima es ser el prime-
ro en confesar y evitar la més severa sentencia. Este es un escenario del
mismo lipo que el de ta competencia marxista en el que los capitales son
vistos como interesados en si mismos y antagénicos. Por otro lado el esce-
nario neoclisico es similar a Ia situacién donde los dos prisioneros rehiisan
confesar. Pero como un prisionero dado nunca puede estar seguro de que el
otro no confesari primero, esle resultado es formutlado sobre algdin supues-
to implicilo acerca de las motivaciones de los prisioneros individuales. Es
posible imaginar que puedan estar motivados por un fervor revoluciona-
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rio, o algin temor de una auloridad mds alta que el Estado. Desafortunada-
mente, ni a la teoria neocldsica ni a sus seguidores radicales les importa
elucidar la concepeién bisica de los lazos que unen a los capitales con su
interés colectivo. Simplemente asumen el resultadao deseado y 1o loman co-
mo punto de partida,

4) La mecanizacién y la capitalizacion de Ja produccién llevan a elevar las
composiciones de capital lécnica, orgdnica, en valor {C/V) y materia-
lizada (C/1) . de las que se darén detalles més adelante. Para decirlo de
manera muy breve, la capitalizacion creciente de la produccién implica
una mayor cantidad de capital fijo involucrado por unidad de producte
o una més alta razén capital /producte neto, K/Y . Larazén C/1 (la
composicién materializada de capital) es el valor trabajo del capital X
sobre vl valor trabajo del productoneto Y. Asf,

ME A (KD
A Y A Y

(;/!-

Marx sosliene que la razén de valor unitario %/Ay no tiene tendencia
particular, porque durante el largo plazo el cambio técnico se difundira por
toda la economia y, por lo tanto, liegard hasta el deparlamento 1 {que pro-
duce medios de produccién) y el departamenta Il (que produce bienes de
consumo). Puesto que A, es el valor unitario de los medios de produccion
(producidos en el departamento I} y & el valor unitario del producto neto
(que puede ser una mezela de los productos de los departamentos [ y 1I),
esto significa que A,/ Ay debera fluctuar dentro de limites medianamente
estrechos. En realidad, el detallado esludio insumo-producto de Ochoa en-
cuentra que “el cambio técnico (...) es ampliamente sincronizado ¢ interde-
pendiente a lo largo de toda la economia””!, a tiempo que estimaciones
empiricas no publicadas realizadas por Michel Juillard indican que esta ra-
z6n fluctia menos del 5% durante el periodo de posguerra en los Estados
Unidos. De eslo se desprende que los movimienlos de C/1 estin domina-
dos por los movimientas de K/ Y, y como este iiltimo crece debido a la
capitalizacién de Ja produccidn, asj también lo hace el primero. Sin necesi-
dad de decirlo, estamos hablando de la tendencia global de largo plazo y no
de alguna instancia particular. Las secciones siguientes desarrollardn este
argumento con mayor detalle.

171 E, Ochod, “labar Values and Prices of Production: An Interindusiry Stody of the US. Economy,
1947-1972", wabajo para I'h. D, Faculiad de posgrade, New School for Secial Research, 1964, p. 97.
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5} Puede mostrarse que una creciente composicién materializada C/1
produce un descenso en la tasa general de ganancia, aun cuando la
tasa de plusvalfa p/v crezca més ripido que la composicién materia-
lizada de capital C/v + p . Este resultado es bien importante. Ros-
dolsky ha mostrado que la discusién de Marx en los Grudrisse ya
contiene lo fundamental de este resultado'™. Sea p = plusvalia, C -
capital lotal (capital constante fijo y circulante}, v = capital variable, y
i= v+ p = trabajo vivo. Podemos entonces escribir la tasa de ganan-
cia como

el Lo _p L W 1
c I-C p+p " C i+, " C

Marx afirmia que Ia tasa de plusvalia tiende a crecer ~on el tiecmpo por-
que los salarios reales generalmente no crecen tan ripido como la produc-
tividad (las firmas que son forzadas a entregar todos los logros de la pro-
ductividad por el cambio técnico a los trabajadores en la forma de salarios
reales aumentados no perviven como empresas capitalistas). De la expre-
si6n anterior de la tasa de ganancia es evidente que aun cuande p /v crez-
ca sin limite la razén (p/)/{1+p/v) creceauna tasa siempre decre-
ciente, ya que en el limite se aproxima a 1. De tal manera, no importa qué
tan rapido crezca p/v, la tasa de ganancia cae finalmente a una tasa asin-
télica a la caida de I /C (que es la tasa a la que crece la composicién mate-
rializada de capital C/1). Para cualquier tasa dada de crecimientode p/v

y C/!,se puede describir facilmente la trayecloria temporal de la tasa de
ganancia y mostrar la inevitabilidad de su caida. En préxima seccién se for-
maliza este argumento.

6) Se puede mostrar que una tasa de ganancia decreciente en el largo
plazo preduce una “onda larga” de la masa de ganancia, en laque la
masa de ganancia primero se acelera, luego desacelera, se estanca y
finalmenle cae. Consideremnas la siguiente representacion sencilla (en
proxima seccidn se ofrece un argumento mas detallado}).

Represenlemos una tasa de ganancia decreciente r como

172 R, Rosdolsky, ep. ait,, C. 16,17, 26 y ¢l apéndice a la parte V.
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la masa de ganancia P, = r, . K, donde K, = acervo de capital. Asf, la
tasa de crecimiento de la masa de ganancia g, es

8,‘3!"‘8)

donde g, = g son las tasas de crecimientode r y K, respectivamente.

Pero de la expresiénpara r,, g = -1. Ademds, si la tasa de acumulacién
de capital & =s5.r,donde s= la propension a ahorrar de los capitalistas
{Ricardo-Marx-Kalecki-Kaldor, etc.), podemos escribir

g’ - -+ s.r'

Una expansién prolongada se produce precisamente cuando la rentabi-
lidad ha sido restaurada hasta el punto donde la masa de ganancia comien-
za a crecer. Asl, al comienzo de un auge largo, g, > 0. En el momento en
que se presenta el auge prolongado, Ia tasa de ganancia declina (por las
razones aclaradas anteriormente) y coma g, declina hasla algiin nivel cri-
tico de la tasa de ganancia r* = a/s, tenemos ge = 0. Como g, = latasa
de crecimiento de la masa de ganancia, esto significa que la masa de ganan-
cia ha llegado a estancarse en este punto. Los Gritficos 17 y 18 ilustran esla
dinfmica, Nélese que, comenzande desde la estancada masa de ganancia
inicial en la parte inferior de la prolongada caida (punto A ), una masa de
ganancia inicialmente crecienie eventualmente debe desacelerar hasta que
finalmente se estanca al final de la extensa escalada (punto B ), El patién
global es un movimiento “en forma de ola” de la masa de ganancia.

7) La transicion de una masa de ganancia (en dinero constante) crecien-
le a una masa decreciente o estancada marca una fase de cambio de la
acumulacién normal a la fase de crisis, Al més alto nivel de andlisis
esle argumento se utiliza para la ganancia total, pero a un nivel mis
concrelo, la medida apropiada es o que Marx llama la “masa de ga-
nancia-de-empresa”, es decir, la ganancia que excede al equivalente
del interés, porque esta ganancia de empresa es el elemento caracte-
rislico de la inversién industrial {(en oposicién a la simple inversién
financiera y a la especulacian).

Marx denomina el punto de transicién de la acumulacién normal a la
fase de erisis el “punto de sobreacumulacién absoluta de capital”,
porque el punto donde la ganancia de empresa se estanca sefiala una
situacién en la que la expansién precedente de valor capital no es
ignalada por un correspondiente crecimiento de la ganancia de em-
presa. En este punle la lasa de rendimiento sobre nueva inversi6n (fa
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tasa incremental de retorno sabre el capital avanzado) es igual a la
tasa de interés, Dado ¢ mayor tiempo que el capital debe estar com-
prometido en inversi6n industrial, y el riesgo correspondientemente
més grande, tal situacién implica un regreso a inversiones de corto
plazo, toma de compaitias linancieras, especulaciones, ele. Esto pue-
de hacer subir las tasas de interés, al menos inicialmente, ¥ dar asi
mayor estimulo a las actividades financieras y especulativas. A medi-
da que quiebran empresas y la produccién se desacelera o incluso se
estanca, ¢l piso bajo las actividades financieras comienza a debilitar-
se, y finalmente la burbuja especulativa se revienta, Los patrones
exactos de lo que sucede aqui dependen de factores més concretos y
coyunturales que involucran el sistema de crédito, y el papel del Es-
tado con relacién a los trabajadores, las empresas, y los bancos, asi
como de la (orlaleza de la lucha de clases.

La fase de crisis produce desempleo, quiebra de empresas, bancarro-
tas, miseria social y turbulencia politica. Lleva a la destruccién de los
eslindares de subsistencia y manulencién de los trabajadores y de
valores de capital reales y {icticios. Pero estos patrones caracterfsticos
también son componente inseparable de los mecanismos de recupe-
racion inherenles al sistema, porque es por medio de la destruceion
que el capilalismo sale por si mismo de una crisis. En Ja medida en
que la fucha de clases tenga éxito en retardar o bloquear estas tenden-




52 VALOR, ACUMULACION Y CRISIS )

!

cias, desafia la 16gica del capital que ellas exprosan. Para ir ms alls de
esta lucha defensiva debe ser desafiado el capital mismo.

9) Todo el analisis anterior se aplica a los ritmos largos de la produccién
capilalista que fundamenta las flhictuaciones y ciclos de mediano y
corto plazo. Enlonces la fase de auge prolongado imparte un fuerte
impulso hacia arriba a los ciclos de los negocios, mientras la fase de
crisis les deja como herencia una base estancada o incluso inestable.
Esto explica porqué las alzas ciclicas parecen ser més fuerles durante
la fase de auge extenso, mientras las cafdas ciclicas parecen ser més
fuertes en la subsecuente larga fuse de crisis. Como corolario se sigue
que cualquier trabajo empirico en la teorfa de la tasa decreciente de
ganancia debe poner especial atenci6n a la distincién entre tenden-
cias de largo plazo frente a fluctuaciones de corto y mediano plazo.

10} Los argumentos anteriores implican algunos patrones empiricos
fuerles, que serin desarrollados y examinados en la siguiente seccién.
Aqui son resumidas las principales tendencias, divididas en las fascs
de auge y crisis de la acumulacién. Las primeras explican las causas
intrinsecas de la crisis, Ja Gltima sus fenémenos caracleristicos.

- Duranle la fase de auge:

Razenes crecientes de capital fijo a producto y a salarios. En términos
marxistas estas relaciones representan las formas monetarias de cre-
cientes composiciones de capital, materializadas y en valor, respecti-
vamente.

Productividad que crece més ripido que los salarios reales {en érmi-
108 marxistas, una tasa creciente de explotacién),

Tasa decreciente de ganancia, aun en los afios de auge.

La tasa decreciente de ganancia lleva a un estancamiento eventual en
la cantidad total de ganancia de empresa.

- Durante la fase de crisis:

El estancamiento de la ganancia de empresa seiala el comienzo de la
fase de crisis, en la que hay un cambio cualitative en los patrones del
sistema.

Denlro de la propia fase de crisis las ganancias reales (es decir, ajusta-
das por la inflacién), los salarios y los titulos de las bolsas de valores
caen. Al mismo tiempo las quiebras aumentan, asi como el desem-
pleo y la miseria social.

Como respuesta a la crisis se desatan agudos ataques a los salarios y
prestaciones, a las condiciones de trabajo y a los programas sociales.

Como veremos en Ia préxima seccién, estos son exactamente los patro-

nes que se encuentran para el periodo de posguerra en los Estados Unidos.
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Composiciones técnica, materializada y orgdnica de capital

La distincién entre valor lrabajo transferido y valor trabajo agregado es cru-
cial para la teoria del valor de Marx. Para el sistema capitalista en conjunio
el tiempo de Irabajo abstracto previamente materializado en maquinaria y
materiales ( ¢ ) simplemente reaparece en el producto total, El capital gasta-
do en la compra de ¢ es, por lo tanto, constante en valor. Por otra parte,
mientras el capital gastado en la conltralacién de trabajadores esté determi-
nado por el valor trabajo de sus medios de consumo {2 ), su empleo real
dard como resultado una cantidad abstracta de tiempo de trabajo (!) que
generalmente es diferenle de v. De tal suerte, el capital gastado en la com-
pra de fuerza de trabajo es de valor intrinsecamente variable. En realidad,
el secreto de la produccién capitalista est contenido precisamente en esta
variabilidad, pueslo que la plusvalia {p =1-v) s6lo existe en la medidaen
que [ sea mayor que v. De aqui se concluye que para cualquier gasto de
capital total dado (¢ + v} sucomposiciénentre ¢ y v es de la mayor
importancia porque s§lo v expande el valor total del capitalde ¢ + v a
c+til=crot !,1?3.

La razon c /v, la composicion en valor, es la medida inmediata de la
composicidn del capital. Pero come ¢ representa el valor de las maquinas
y los materiales y v el valor de la fuerza de trabajo, el vector de la propor-
cién lécnica en que se combinan miquinas ¥ maleriales diversos con el tra-
bajo {la composicidn téenica de capital) permanece de manera clira delrés
de la composicién de valor ¢/v V4. Es decit la composicién técnica es la
medida interna de la composicién del capital. De igual manera, puesto que
€ + v se materializa como ¢ + !, podemos ver la razén ¢ /I ¢omo la
medida externa de la composicién de capital, la composicién materializa-
da de capital™. A un nivel més concreto, cada una de las anteriores medi-
das de valor adquiere una correspondionte contraparte en precio, y cada
elemento de cualquier par precio/valor se diferencia, a su vez, en medidas
de stock / flujo. Veremos que estas distinciones pueden jugar a veces un
papel importanle. Sin embargo, como las relaciones de valor son tan funda-
mentales para el argumento basico, concentraremos nuestra alencién sobre
este nivel.

Es evidente que las composiciones de capital técnicas, en valor, y mate-
rializada, estin intrinsecamente relacienadas. Ciertamente, una de las afir-

12N Ko Maps, ELvapitad, ol o G Vol 2, pp, S13-514 ¥ T00-700,
174 K. Marx, {lwories of Surplus Valee, cd. cit., C XXX y Marx, Efcapital, ed. ¢, WL Yol B, G XLY
173 fnid, C. VIIL

{5 S —



_——*_

154 VALOK, ACUMULACION Y CRISIS i CRISIS FCONOMICAS Y TASA 13 GANAKNCIA 355
maciones cenlrales de Marx era que los movimientos de las tres composi- De igual manera,
ciones estin comandados por una fuerza dominante: la mecanizacién del 1 w, E A w
procesa de trabajo, que es "ol rasgo histérico distintivo” del modo de pro- re E A ur = ‘ E A w, |=a, r
sluccidn capitalista, E A, z AT, [ ] P
Para ver como [unciona vsto, comwencemos por reducir el vector de comy-
i posicidn técnica a una medida escalar TC valorando los elementos co-
rrientes del vector en el liempo 1 en érminos de los valores unitarios de
donde los t¢rminos entre llaves son, respectivamente

medios de producciébn en un aito base 4, . Suprimiendo el subindice co-

rriente de tiempo t, definamos & = los j-ésimos medios de produccién ' 2 = un indice del valor unitario corriente
por trabajador, A, A; = indices de los valores unitarios de medios de pro- ! de los medios de producci6n
w = un indice del salario real

duccién y bienes salario, respectivamente, 1 = un (ndice del salario real !

por Urabajador, A = namero de horas trabajadas por cada trabajador duran- ! Ta = el valor de la fuerza de trabajo en el afio base
te todo el tiempo ?; mientras if,, A, = los valores unitarios de medios de !
produccion y bienes salario, respectivamente, y v, = una constanle que
representa ¢l valor trabajo de una unidad de {ucrza de trabajo, lodo en el ! 3 c/v = (TC/v ) (X /2,)(1/w)
ana base &, lenemos

(1) k = [k,] = composicién técnica ’ ) /1= (TC/) (X 7h)
N u;r‘:li::.:;:wdws de produccién Ahora, de acuerdo con el argumento de Marx, la mecanizacién es un
porrabajador proceso continuo para incrementar la productividad del trabajo por medio
. , del uso de mas grandes cantidades de maquinas y materiales por trabaja-
) 1C = una medida escalar de la composi- dor. En un sentido matemitico esto significa un alza en el largo plazo en la
€i6n téenica de capital mayoria, aunque no necesariamenle en todos, los elementos del vector de
: composicién técnica (que aumentard su dimensién). Es facil, por consi-
- z A Kk, ’ guiente, ver porqué la medida de composicién técnica TC tendera a crecer
Pt en el largo plazo y porqué, sin que ningiin otro factor varie, ésta a su vez
| trasmitird una tendencia creciente, tanto a ¢ /v comoa c /1 pormediode
su término comiin TC /v {ecuaciones 3 y 4). Comao este Gltimo término es
Nétese que ¢ /o = & /o' y ¢ /1 = '/}, donde ¢ y v’ sedanen a la vez la manifestacién directa del efecto de una composicién técnica cre-
relacién a cada trabajador y It es la duraci6n de la jornada de trabajo. Luego ' ciente sobre ¢/v y ¢ /! ytambién una medida de valor constanle de la
composicién en valor del aiio corriente, Marx la denomina la composicién
Z Ak orgdnica del capital'”,
Cm Z Lk = - z Ak=Xx TC De acuerdo con esto, escribimos:
2N ETE R
! (5) OC = TC /v = composicién orgdnica del capital

176 0. Fine y L 1)arris, “Conlroversial [ssues in Mandst Ceenomic Theory™, en Miliband y Saville, edi

donde A; = el 1érmino entre llaves = un indice del valor unitario co- tores, Socialisi Regisier, 1976; A. Shaikly, “Tolitical Economy and Capitalism...” op. 6it.; J. Wecks,
Capital and Exploitation, I'rincelon U. Press, P'rincelon, N. ], 1931,

rriente de los medios de produccién,
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La compoasicién orgdnica OC es evidentemente el vinculo critico entre
la composicién técnica y las composiciones en valor y materializadas. Pero
puesto que estas dos Gltimas tienen iambién otros determinantes, necesita-
mos considerar la influencia especifica de estos otros factores. A este res-
pecto Marx sostiene que ¢sos factores aclitan coma contralendencias que
pueden aminorar, pero no negar, la tendencia bésica ascendente producida
por la tendencia a elevar Ia composicion téenica del capital'”.

Considérese la expresién de arriba para la compasicién en valor ¢/ v
{ecuacion [3]). Aqui vemos que ademis de la composicién orgdnica OC, es-
ta composicién también depende de la razén A; / X; y del salario real w.
Pero el primer [aclor servird principalmente para crear flucluaciones alre-
dedor de la tendencia bisica producida por la creciente composicién orgd-
nica, porque la difusion del cambio (éenico tenders a confinar las variacio-
nes de Ay / Az dentro de un rango mas o menos estrecho. Por consiguiente,
solamente un salario real creciente en ¢l largo plazo puede hiacer que la ten-
dencia de la composicion de valor se rezague sistemidticamente de la compeo-
sicién orgdnica (aunque al mismoe iiempo acelere ef crecimiento de la com-
posicién orginica realzanda el alcance de la mecanizacién)'™. La tendencia
de la composicién orgénica es una frontera superior para la tendlencia de la
composicién cn valor, Puede encontrarse una correspondiente [ronlera infe-
rior sefialando que la compesicién en valor estd relacionida con la composi-

cién materializada por medio de la tasay de plusvalia:

(6) c/o=(c/N) /)= (c/E)[(vrp)/o]=(cA) (1+p/v)

Con relacidn a la tasa de plusvalia Marx sostenfa que los trabajadores no
podian captar generalmente lodas las ganancias de productividad alcanza-
das por la mecanizacién, de suerte que con el tiempo los salarios reales nor-
malmente subirfan mds lento que la productividad y Ia tasa de plusvalia
lenderia a elevarse!™. En la ecuacién (6) esto implica inmediatamente que la
tendencia de ¢/} serd la frontera inferior para ¢ /o

Ello nos lleva a la propia lendencia de ¢/!, donde el tema del argumen-
to central de Marx consiste en que para Jos capitalistas individuales el prin-
cipal propésito de la mecanizacién es disminuir sus costos unitarios de pro-
duccién y elevar, por lo tanto, su rentabilidad. Pero los beneficios de la re-

177 R. Rosdulsky, op. dit., Parte V. Apéndice.
178 K. Marx, B capital, el i, T ), W, 2, C. XV,
179 K. Rosdolsky, op. dt.
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duccion de costos unitarios (flujo) por lo general vienen con un requeri-
miento correspondiente de la capitalizacién incrementada de la produc-
cién, es decir, un aumento correspondiente de la escala de inversién reque-
rida por unidad de producto (y de ahi de los costos fijos unitarios). Este
familiar intercambio entre costos variables y fijos unitarias'® resulta ser
una condicién suficiente para que el alza de la composicién orgénica OC
domine 1a caida del valor unitario de los medios de produccién (M) de
manera que el resultado nelo es una ¢/1 creciente en el Jargo plazo (como
se ver4 en la siguienle seccién). Y una vez se ha establecido que ¢/ crece
con el liempo, se sigue de nuestra anterior discusién alrededor de la ecua-
cién (6), que la ¢/ crece también en el largo plazo. Podemos decir, por lo
tanto, que bajo las condiciones que Marx ve como caracteristicas de la
industrializacion capitalisia, la resultante mecanizacién y capitalizacion
de la produccién se expresa en una creciente composicién técnica y por
lo tanto orgdnica OC , una composicién materializada ¢/ que crece
menaos ripido, y una composicién de valor ¢/v que crece mas lentamen-
te que la composicién orginica, pero més ripido que la composicién ma-
terializada.

Todo lo anterior nos leva a las implicaciones de niveles y movimientos
de las diferentes medidas de la composicién de capital. Marx distingue tres
terrenos en Jos que estos faclores son de crilica importancia. Primero esta el
terreno de las relaciones precio/valor, en el que usa la dispersion interin-
dustrial de las composiciones organicas en cualquier periodo dado, para
derivar la diferencia principal entre precios de produccién y precios pro-
porcionales a valores trabajo. En este terreno la dispersién seccional cruza-
da de las composiciones orgénicas es tomada en cuenta inicialmente para
reflejar las variaciones fundamentales en (los vectores de) las composicio-
nes técnicas. Marx sefiala (pero no lo desarrolla) el hecho de que sus resul-
tados serfan modificados un poco por las complicaciones adicionales que
surgen cuando se dislingue la dispersién de tas composiciones de valor con
relaci6n a las composiciones lécnicas y la mayor dispersién de las composi-
ciones en precios (transformadas) respecto de las composiciones en valor
(sin transformar)'™. Gran parte del debate posterior acerca de la relacion
entre valores y precios de produccién (el Problema de la Transformacién)
se ha centrado, en efecto, alrededor de la complejidad del Gltimo conjunto
de dilerencias, siendo la posicién dominante la de que tales consideracio-

180 C. E IMaten, Economics of Scale in Monfuctring Induairy, Cambridge U, Press, 1971, pp. 206 - W7;
J. & Weston y E. Brigham, op. oit., pp. 145 - 147.
181 K. Marx, Fi apitel., ed. cit., T 111, Vol 6, C. [X y Yol. 8, C. XLV.
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nes niegan las formulaciones originales de Marx™., No obstanle, el trabajo
reciente muestra que fas diferencias emplricas entre los precios de produc-
cidén de Marx y los precios convencionales “correctos” a la manera de Bort-
kiewicz-Srafla son, por lo general, muy pequenas, que ambos son buenos
para predecir los precivs reales del mercado (como también lo son los valo-
res trabajo, todos con R? entre 93% - 96%), y que hay sélidas razones ma-
tematicas por las que las categorfas basicas en valor dominan los resultacdos
globales, como correctamente lo percibié Marx desde un comienzo'®,

El segundo tesreno en el que la composicién de capital desempeiia un
papel central es en Ia conservacién de un ejéreito de reserva de trabajo.
Marx indica que mientras ln acumulacién de capital ¢+ v incrementa la de-
manda de trabajo, el simultineo crecimiento de la compaosicidn de capital
en valor ¢/ hace disminuir a su vez la demanda de trabajo. Donde el efec-
to neto sea negativo ¢l ejércilo de reserva crece. Y donde sea positivo la
contraccidn resullante en el ejéreito de reserva cjerce presién eventualmen-
te sobre el mercado de trabajo y acelera el crecimiento de los salarios reales.
Esta alza en los salarios reales hace disminuir la acumulacién por una parte,
mientras por la otra acelera el ritmo de mecanizacién y, por ende, el creci-
miento de ¢/v, De esla forma el crecimiento de L composicién en valor se
ajusta autométicamente para mantener un ejéreito de reserva de trabajo,
Cuando el capitalismo es visto a una escala mundial este fenémeno asume
gran significado.

La lercera, y quizds mds importante aplicacion del conceplo de compo-
sicién de capital, surge en relacién con lo que Marx llama “uno de los més
sorprendentes fenémenos de la produccién moderna”, como es la tenden-
cia de la tasa de ganancia.a caer. La variable central en este caso es la com-
posicién materializada de capital stock /flujo C /!, porque puede mostrar-
se que cualquier alza sostenida en C /1 da origen a una real lasa decre-
ciente de ganancia, sin importar qué lan rdpido crezca la lasa de plusvalfa.
Escribiendo la tasa de ganancia r entérminosde p v, I=v+p, y C-
capital total (constanle y circulante) avanzado, tenemos:

pm B e M M 1
™ ' C ™ "%y 1+ (M) (%)

182 |. Seedman, op. cit, C.1-2.

183 A Shaikh, “The Transforimation from Marx o Sralfa” en Ricordy, Marx, Seaffy, Lotdires, E Mandel,
editor, Versn, 1984; Ochoa, op. 6it. Varias partes del wxio de esie articulo se encucniran incorporulas
a jos capitulos 2 y 3 del presenie libro,
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De la ecuaciéon (7) es evidente que a medida que la tasa de plusvalia
crece, el término p/1 = (p/v}/(1 + p ) crece a una tasa siempre decre-
ciente, puesto que el limite se aproxima a 1. Asf, no importa qué tan ripido
crezca la tasa de plusvalia, Ia tasa de ganancia finalmente cae a una tasa
asintética a la tasa de disminucién de ! /C™,

Pero el asunto no lermina aqui, porque este tema recientemente encen-
dié una nueva ronda de debates. A un lado estaba un argumento basado en
(la esencialmente neoclésica) teoria de la competencia perfecta, en la que se
supone que los capitalistas invierten en métodos nuevos sélo si éstos elevan
su propia tasa de ganancia, sobre la base de que de olra manera preferirian
continuar ulilizando su planta y equipo existentes; y al costado opuesto un
argumento basado en la nocién de Marx de la compelencia como una gue-
rra, en la que los capitalistas se ven obligados a invertir en aquellos méto-
dos que bajan sus coslos de produccién unitarios porque los primeros en
hacerlo pueden recortar precios y expandis, por lo lanto, sus ganancias to-
lales mediante participaciones més grandes del mercado. En el primer caso
el resullado es que la tasa general de ganancia crecerd necesariamente, lodo
lo demis igual; en el segundo, la tasa general de ganancia caerd tendencial-
mente (como se describié arriba), puesto que los nuevos métodos incorpo-
ran generalmente mayores costos [ijos unitarios.

En los debates originales el interés se enfocé hacia las diferentes implica-
ciones de dos criterios de inversién aparentemente contradictorios: maxi-
mizacién de tasa de ganancia vs. minimizacién de costos unitarios (maximi-
zacién de tasa de ganancia). Sinembargoe, una posterior contribucién de Na-
katani disolvié efectivamente esta aparente oposicién mostrando que am-
bos criterios son equivalentes para seleccionar la m4s alta tasa proyecta-
da de ganancia. La principal diferencia surge del hecho de que en el caso de
la competencia perfecta se supone que las firmas ni anticipan ni emplean
un comportamiento rebajador de precios. Mientras que en el caso de la
compelencia concebida como guerra se supone que las firmas necesarja-
mente hacen ambas cosas™. Con este paso, Ja cuestién revierte hacia las
dos concepciones ecpuestas del capitalismo que yacen detrés de estas dife-
rentes nociones de competencia.

184 R. Rosdalsky, ap. it C, 16, 17, 26 y parte ¥, apéndice.
185 T. Nakauani, " Frice Competition...” op. oit.
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Condiciones para una razén creciente
de trabajo materializado a trabajo vivo

Marx desarrolla e] argumento sobre la tasa decreciente de ganancia (TDG)
como consecuencia de su anlerior argumento de que bajo las relaciones de
produccién capitalislas la plusvalia relativa es producida principalmente
mediante la mecanizacién, es decit, que la mecanizacién es la forma
dominante de la productividad creciente del trabajo.

Segiin Marx, la mecanizacién, en lanto fendmeno general de la produc-
cién capitalista, estd caracierizada por las siguientes cuatro tendencias do-
minantes:

a) Creciente composicion técnica para ol capital en conjunto.

b) Creciente productividad del trabajo que, aun cuando pueda no estar
igualmente distribuida entre los departamentos 1y 11, en algin mo-
mento en el tiemmpo, en el largo plazo, necesariamente se distribuird
mas o menos en preporciones iguales en todos los departamentos. Es
decir, no hay sesgo depadamental en lus incrementos de producti-
vidad™.

<) Razén conslante, y atin crecienle, de materiales requericos por uni-
dad de producto, en la nuxlida que una determinada cantidad de tra-
bajo procese mayores cantidades de materias primas en correspon-
dienles canticdades mis grandes de producto.

d} Creciente capitalizacién del producto, porque la competencia obliga
a los capitalistas a esforzarse conslantemente por disminuir sus pre-
cios de coslo unitarios, y para hacerlo se ven abocados a comprome-
ter cantidades crecientemente mayores de capital (fijo) por unidad de
producto, y asf lograr la reduccién necesaria de los (flujos de} costos
unitarios. El beneficio de un menor precio de costo unitario trae con-
sigo la correspondiente carga de un maés alto costo de capital unitario.

En lo que se desarrolla a conlinuacidn se mostrard que eslas condicio-
nes implican necesariamente una razdn creciente de frabajo muerto a tra-
bajo vive C/V + P y, por consiguicnte, una tasa mdxima de ganancia
decreciente, La siguiente scccién esbozard las implicaciones para la tasa
real de ganancia.

1) Marx desarrolla el argumento de la tasa decreciente de ganancia a
partir de su argumento, segiin el cual bajo las relaciones de produc-
cién capitalistas la plusvalia relativa es producida principalmente
por medio de:

186 K. Marx, Ef capilal, ed. civ,, T 1, Vol. 6, pp. 170-271.
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() Una composicién técnica creciente:
T » M/N creciente
donde:
M= indice de la masa de medios e produccién
N = indice del niimero de trabajadores empleados
(a utilizacién normal de capacidad) por estos medios
de produccién.

(i)  Una creciente productividad del trabajo:
g+ (Q /Ncreciente
donde:
2 = {ndice de preduccién,

Se presume que éste sca mis o menos un fenémeno general que
durante el largo plazo se distribuye de manera igual en todos
los departamentos {es decir, no hay sesgo sistemdtico en Jos in-
cremenios de productividad, enire los departamentos), por lo
cual g,/q = constante en el largo plazo, donde ¢, - produc-
tividad del departamento 1.

(it} Constanles o incluso crecientes requerimientos de maleriales
por unidad
m = requerimiento de materiales = constantes o
crecientes por unidad
de producto.
Esto debido a que el trabajo mis productivo es capaz de proce-
sar una mayor cantidad de trabajo en una proporcionalmente
(o casi proporcionalmente) mayor cantidad de producto.

2. Por dclinicién
h C _ _uM
{

HN
donde:
c = capilal constante avanzado (stock) « A M
! - valor agregado por el trabajo vive = (flujo durante
unaio) - v+ p = HN
M = wvalor unitaric de los medios de produccién
If = duracién del afio de trabajo (extensi6n de la jornada

de trabajo multiplicada por el niimero de dias labo-
rables al afio)

—
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(i) )..--S‘T*--é'l—- Avmigr A bu g+,
donde:
Ay= valor unitario del producto del departamento I

C:/Q:= capital constante por unidad de producto utilizado
en e] departamento |

Loy Oy
Q! i

donde:

_Q_w'l‘ = valor de los materiales por unidad de producto

utilizados en el departamento [

“ Ay

= requerimientos de materiales por unidad de
producto en el departamento [

c

_QFTL =  valor de la maquinaria utilizada por unidad de
producto en el departamento | (valor transferido)
- A T & [10]

pr= medios de produccién por unidad de producto en
cl departamento [

b= Tasa de depreciacion

Hy= namero de trabajadores directos requeridos por

unidad de producto

N, 1 1

Qv L a4

1

Utilizando (ii) podemas escribir &, como
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Gy, H N,y
L (F-m,-3p,)

3. Eltercer paso se define utilizando 2(i} y 2(iii); podemos escribit:

c A M __ H N 1™
] H N H | 1-m ~bdp, Q, N

| N, Mp _ [ ! Qi . M
I-my-dp, 21 Ny I-my-8p, QWN, ]

(e (= )2

L )

de donde:

e )
i I=m-bp qi

Tenemos dos términos por analizar:

(i} Larazén q/4;, es larelacién entre la productividad de la eco-
nomia en conjunto y la productividad del departamento 1. Con
el argumento de que en el largo plazo los aumentos de pro-
ductividad no estdn sesgados entre los departamentos, tene-
mos ¢ /¢ * constante.

(i) depende de dos tipos

El término restante W:P"GT

de términos: m; = requerimientos de materiales por unidad
de producto; y p;, p = medios de produccién requeridos por
unidad de producto en el departamento | y en toda la economia.
Pero de 1(iii), m; es constante o creciente.
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En consecuencia, una condicidn suficiente parauna C/ ! creciente es
que los medios de produccion (en realidad instrumentos de produccién)
requeridos por unidad de producto sean crecientes, es decit, py y pz ¥,
por lo tando, u, crecen,

{Esto debido a que unalzaen p; disminuye el denominador y acre-
cienta la fraccibn total, al tiempo que un alza en p cleva el denominador
y la fraccién completa. Do suerte que actan doblemente para hacer subir
C/t)

4. Esto nos diceque C/ ! crece si la razén “capital-producto brulo
reales” p= M/ Q crece. Pero no nos dice porqué o en cuinto lo
hard para el capital individual.

(i)  Paraelj-ésimo capilalista individual, a precios dados fos coslos
unitarios de capital son

K3 _ o M
Q Pi g

Es decir, un alza de los costos unitarios de capital a precios da-
dos ( P 1) de los medios de produccién es equivalente a un alza
en la “razén capital-producto bruto reales” M,/ Q, delos
capitalistas individuales.

Lo cual significa que a los precios existentes, el nuevo método
de produccidn requicre mds capital avanzado por unidad de
producto {(en general).

(ii}  Por lo tanto, una condicién suficiente parauna C/ ! creciente

es que en general, a fin de disminuir sus precios de costo uni-
!arios por medio de mecanizacién, los capitalistas tienen que
incurrir en mayores costos unitarios de capital.
Eslo es exactamente lo que Marx sosliene que sucede por lo ge-
neral: el “beneficio” de un precio de costo menor es comprado
al “costo” de mis alto costo unitario de capital: “el capital tiene
que pagar el aumento de la fuerza productiva misma”'%,

187 K. Marx, Grundrisse, ed, ciL, Vol 2, p. 315,
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Dindmica de la tasa decreciente de ganancia

Las dos secciones previas han establecido las condiciones bajo las cuales se
logra una creciente composicién materializada de capital C / !, Eslas son
Jas mismas condiciones que generan una decreciente tasa méxima de
ganancia R, puesto que R =!/C. En estaseccién detallamos el impacto
de una tasa maxima de ganancia R que cae sobre la tasa real de ganancia
r, lo que puede tratarse a varios niveles consecutivamente mis concretos.

i Primero, puede mostrarse que una C/1 creciente inevitable-
mente da origen a una decreciente tasa real de ganancia 1, sin
importar lo que suceda con la tasa real de plusvalia p/v. Para
ver eslo, ndlese que

I
P=—Cc+v

Donde

r- flujo anual de plusvalia

v - acervo de capital variable avanzado

C= acervo de capital constante (fijo ¥ circulante)
avanzado.

Nétese que el acervo de capital variable V esta conectado con el
correspondiente flujo » por medio de la tasa de rotacién T del
capital circulante. Si # = nimero de rotaciones anuales del ca-
pital circulante, T= 1/n, y

Vei(litjp = Tv

Finalmente, obsérvese que el flujo de trabajo (productivo}
anual ! es | = v +p,demaneraque v/L ~ 1-p/L

Ordenando todo eslo en la expresién de arriba para la tasa de
ganancia r, tenemos

g m
c+V C+Tv G+ T()
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r- Y
Q+T(1-p)

donde;
Y

2= C/i

Eiltérmino p’ es la razén de tiempo de trabajo excedente a tra-
bajo vivo total (de los trabajadores productivos). Lo denomina-
ré, por lo tanto, el “indice de explotacién” (de los trabajadores
productivos): es un indice de la tasa de plusvalia, puesto que
pr=p/l=p/lorp) = (p/v)/(1+ p/v). Adiferencia de
larazén p/ v, sin embargo, el término p’ estd limitado: cuan-
do p/v =0,p' = 0 ycomo p/v seaproxima infinitamente
(a medida que el valor de la fuerza de trabajo se aproxima a su
hipotélico limite de cero), p’ se aproximaa 1. Asi, inclusossi la
lasa de plusvalfa p /v crece sin limite, su habilidad para com-
pensar el efecto de una creciente composicién de valor Q, se
debilita progresivamente a medida que el {ndice de explotacién
P’ seaproxima a su valor limite de 1, de manera que después de
un cierlo punto, el movimiento de Ja tasa real de ganancia
estard dominado por la creciente composicion de valor Q'

La proposicién anterior puede démostrase graficamente repre-
sentando la relacién entre r y p’ para valores sucesivos de
(Véase Gréfico 19). Para cualquier @ dada, la curva correspon-
dienle representa el rango méximo posible de r a medida que
la tasa de plusvalfa p/v (y, por ende, su indice p’) varia entre
sus limites hipotéticos. Luego, a medida que nos movemos a
valores sucesivamente mayores de la composicién de capital en
valor (2, el correspondiente rango méiximo factible de la tasa
de ganancia r disminuye continuamente. Afin mis, las sucesi-
vas curvas se hacen més planas (tanto la pendiente como la cur-
vatura declinan) a medida que Q crece, lo que significa sim-
plemente que la tasa de ganancia se vuelve progresivamente

188 Similares observaciones son hechas por Rosdolsky, op.dt, C 16 y 17 y Apéndice i Panie 5 ¥ por
Olin- Wright, ap. «il.
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menos sensible a incrementos en Ja tasa de plusvalia (o, alterna-
tivamente, que asume un incremento porcentual progresiva-
mente mayor de la tasa de plusvalia para compensar una tasa
dada de incremento de la composicion de capital en valor). Esto
también es facil de demostrar algebraicamente®,

El verdadero rango posible del fndice de explotacitn -es decir,
su range socialmente factible- serd, desde luego, mucho mis
estrechamente definido que en los abstractos lmites especifica-
dos arriba. Esta determinacién méds concreta (sobre la que vol-
veremos en la préxima seccidn) se ilustra con la zona sombrea-
da del Grafico 19. El Gréfico 20 describe este rango socialmente
posible del {ndice de explotacién en el correspondiente rango
factible de la tasa de ganancia r a medida que la composicion
de capital en valor Q crece. La tasa real de ganancia estar en
algin sitio de este rango socialmente posible que declina, de-
pendiendo de factores mds concretos y coyunturales.

La proposicién segiin la cual una composicién creciente en va-
lor produce una caida tendencial en la tasa de ganancia tam-
bién puede ser expresada algebraicamente (y/o en simulacién
numérica en un computador). Por simplicidad consideremos el
caso de tasas de cambio exponenciales. Supongamos que la
composicion de capital en valor crece a alguna tasa tendencial
arbitraria a4 (donde a > 0). Entonces

Q= Qoe"

donde
{ = tiempo
{2 = composicién inicial en valor {en el tiempo f = 0)

Considérese ahora el fndice de explotacién p’ que, recorde-
mos, esté limitado entre 0 y 1. Supongamos que también crece a
alguna tasa tendencial arbitraria, Para especificar esto, primero
recordemosque p’ = p/ = 1- v = 1-v,yaque i = v+ p,
Eltérmino " = v/ eslarazén de tiempo de trabajo necesario
(de los trabajadores productivos) a tiempo de trabajo total, y
una p’ creciente implica una v’ decreciente,

189 Como en E. Ohlin-Wrigh, op. dr.

L R —



Mod VALOR, ACUMULACION Y CRISIS

GRAFICO 19 GRAFICO 20

MWwabhuboo

piv

Supongamos que ¢’ cae a alguna tasa tendencial arbitraria b, de
manera que:

= veY, b>0
P._ 1 . I" - 1‘ I'u)t' E ]

Conectando las tres anteriores expresiones de tasas tendencia-
les con la anterior [6rmula de la tasa de ganancia, tenemos:

* L T}

- P = 1 =
r Q + Tu Qu & o+ Tva'c-bf

multiplicando arriba y abajo por ¢* se obtiene

&,
Qo c(u-h]r + Tt'u’
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iv,

En esta expresién hay sélo dos términos que varian con el tiem-
po (haciendo abstraccién de cualquier cambio en T, el tiempo
de rotacién del capital circulante). El término del numerador
crece a la tasa b, con lo cual tiende a hacer crecer la tasa de
ganancia. El término en el denominador crece a latasa a4 + b,
lo que tiende a hacer caer la tasa de ganancia, ycomo a y b >
0. no importa cudl sea el balance inicial de estas dos tendencias,
la Gltima deminard a la primera. En algin punto, por o tanto,
la tasa de ganancia debe comenzar a caer. Nétese que no hemos
dicho nada acerca de los tamafios relativos de a (que es la tasa
tendencial de crecimiento de la composicién en valor) ni de b
{que es la tasa tendencial de crecimiento asintético al indice de
explotacién p }: la anterior conclusién sobre la inevitabilidad
de una tasa decreciente de ganancia se mantiene sin considera-
cién al tamafio relativo de estas dos tendencias, aunque, desde
luego, el ritmo reai de la tasa de ganancia seré afectado poresta
consideracién'™.

Las proposiciones anteriores siguen siendo ciertas aun cuando
se supusiera que la tasa de plusvalia crece sin limite (o sea que
el indice de explotaci6n crezca hasta su hipotético limite de 1).
Podemos, sin embargo, decir algo més especifico acerca de los
limites sociales de la tasa de explotaci6n introduciendo las rela-
ciones existentes entre los posibles movimientos del salario real
y la productividad social del trabajo.

Marx propone dos conexiones por lo general, Por un lado, a me-
dida que el capitalismo se desarrolla, el grado de organizacién
de la clase trabajadora generalmente crece también. Entre otras
cosas, esto se manifiesta en Ja forma de un alza del salario real
de los trabajadores en el largo plazo. Por otra parte, este creci-
miento del salario real esta limitado por sus efeclos sobre la
rentabilidad y la tasa de acumulacién. Como Marx lo indic6, ¢l
“crecimiento de salarios esta limitado par los limites que... ase-
guran su reproduccién a una escala progresiva”'®. En otra par-

190 Ll andlisis de fa trayecioria temporal de v produce la condidén £ ><< 7, en Lo que b /fa

? =< { p/ v) o asique b tendencia iniclal de 1a a3a de ganancia depende de la relacion entre bfy y

{p/t)e.

No absunic, aun cnando esta tendencia inicial sea positiva, of crecimiento de la compaosiciia on
valor Ly convertird, inslmente, en nepaliva,
190 K, Minx, K eapidid, o, i 'L Vol 3, XX, seccién 1.
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le soslicne que esta restriccién se expresa, a su vez, en “una len-
dencia de la tasa de plusvalla a crecer” con el tiempo'™.

Las anteriores consideraciones se pueden expresar en la forma
de dos condiciones limitantes. Primera, el alza del salario real
con ¢l tiempo se puede expresar como la condicién de que fa
tasa de crecimienio del salario real sea generalmente positiva,
con el limite inferior de cero (lo que implica un salario real
constante en esle limite). Segunda, la restriccién de esta tasa de
crecimiento se puede expresar como la condicién de que la tasa
de crecimiento de los salarios reales sea menor o igual que la
tasa de disminucién de los valores unitarios de los medios de
subsistencia de los trabajadores {es decir, del producto del de-
partamento [I), porque esto asegura que la tasa de plusvalia
crezea con el tiempo, o, al menos, que no caiga. Esto hace mds
diffciles las condiciones para una tasa decreciente de ganancia,
pueslo que supone que la tasa de plusvalia tiende a crecer. De-
(iniendo una variable punteada como su tasa de crecimiento
[por ejemplo i = (i w Al t ) (1/1w)], tenemos el requerimiento
dual

0 < f < -y donde w = salario real
A 2 = valor unilario del
departamento I1

¥Ya hemos anotado en la seccion 1{ii) que la difusién de los avan-
ces leenoldgicos en lus departamentos significa que los valores
unitarios relativos de los departamentos I y 1l solamente pue-
den variar dentro de limites més bien estrechos. En el largo pla-
zo los valores unijtarios de los dos departamentos caerdn en si-
milar forma, lo que significa que el valor unitario del producto
neto agregado (que es un promedio de los valores unitarios de-
partamentales ponderado por su contribucién al producto ne-
to} se aproximaré a alguno de los dos valores unitarios departa-

192 1bid, T ML Vol, 2, CL XLV, lin du L secein V.,
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mentales. Pero el valor unitario del producto neto es simple-
mente la productividad neta del trabajo, puesto que

1= A Y

de modo que

A= 1/(YA) =1Jy

donde:
1= tiempo de trabajo vivo anual (de los trabajadores
productivos)

Y~ (unindice del) producio agregado neto
3y = (un indice del) valor unitario del producto neto

Se desprende de lo anterior que las restricciones para el salario
real {y por lo tanto para la trayectoria socialmente posible de Ia
tasa de plusvalia) puede ser expresada de manera conveniente
como

0<w <y
donde:

¥ = tasa de crecimiento de la productividad neta del trabajo.

Estamos listos para concretar aliin més la dinimica de ia tasa
decreciente de ganancia regresando a nuestro caso del creci-
miento exponencial a la luz de la discusién precedente. Como
antes, supongamos que la cormnposicién de capital en valor crece
a alguna tasa arbitraria «:

Q= Qoe”
donde
{« tempo, a > 0

2 = composicién inicial en valor {en el tiempo | ~ 0)

Enseguida supongamos que la productividad del trabajo crece
a alguna tasa arbitraria b:

y=Yore'
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donde
b>0

Finalmente, podemos formalizar los limites de los movimientos
de salarios reales previamente derivades suponiendo que el
crecimiento de los salarios reales es una fraccién positiva f del
crecimiento de la productividad. Cuando esta fraccién f- 0
tenemos el limite inferior en el que el salario real es constante (y
la tasa de plusvalia crece tan ripido como la productividad del
trabajo). Por otra parte, cuando f= 1 lenemos el limile superior
en el que el salario real crece tan rapido como la productividad
(¥ la tasa de plusvalfa ¢s constante). Expresado en términos del
nivel del salario real, esto nos da

wew, eft

donde
0<f<l

El producto del salario real por hora w y el valor unilario de
los medios Je subsistencia A; es aquella fraccién de tiempo de
trabajo necesaria para reproducir ka fuerza de trabajo, Pero esto
es simplemenle v’, la razén de valor de la fuerza de trabajo al
trabajo vivo ejecutado por esa fuerza de trabajo. Teniendo pre-
senle el argumento anterior por la semejanza general de los movi-
mientos de los valores unitarios medio y social, podemos escribir

P Ay s W, Ay

Pero como
Ay = 1/y
tenemos
b1
v o - g & (u"’/yo}c—{l-)’)bl
Yore

v’-t'ﬂe-b"

CHISIS LCONOMICAS Y TASA DEGANANCIA 37

vi,

donde

) = Wo /o

b -(1-f} &

y b>0 0< f< 1

[.a expresién anterior para v” es virtualmente idéntica a la uti-
lizada en la seccién 2.iii. La tinica diferencia estriba en que se
hace una concepcitn explicita para permilir la influencia del sa-
lario real sobre la tasa de plusvalia: cuando f=0, " « b, el
salario real es constante y v° cae tanripido como crece la pro-
ductividad a la tasa b -que es algebraicamente idéntica al caso
supuesto anteriormente; en el otro extremo, cuando f=1, b =
0, el salario real crece tan rdpido como la productividad y la
fraccién de tiempo de trabajo que se destina a la reproduccidon
de la fuerza de trabajo (y, por lo tanto, el indice de explotacién)
permanece constante. El caso general del argumento de Marx
se encontrard en alguna parte entre estos casos.

Como estos resultados son tan similares en su forma matemati-
ca a los obtenidos en la seccibn 2.iii, las conclusiones generales
son las mismas. La tasa de ganancia estar4 dada ahora por la
misma expresién anteriof, con el pardmetro b = (1-f)b en
lugar de . De nuevo, a pesar de las respectivas tasas de creci-
miento de la composicién en valor C /1 y del {ndice de explo-
tacién p’, la tasa de ganancia (inalmente cacrd, Ademds, co-
mo se espera, 4 mayor tasa de crecimiento relativa de los sala-
tios reales {expresada por el par&metro f), m4s rdpido se pre-
sentard la calda inevitable de la tasa de ganancia.

Las dltimas dos secciones espercificaron los limites superior e
inferior del crecimiento de los salarios reales bajo el supuesto
de que las tasas de crecimiento de la composicién en valor y de
la productividad no dependen de la tasa particular de creci-
miento de los salarios reales. Sin necesidad de decirlo, &sta es
simplemente una primera aproximacién, puesto que un incre-
mento en la tasa de crecimiento de los salarios reales estimulars
una mayor mecanizacion, con lo cual acelerars las tasas de ere-
cimiento, tanto de la composicién de valor, como de la produc-
tividad del trabajo. No obstante, lo que importa aqui es que en
el argumento de Marx el principal impulso de la mecanizacién
de la produccion proviene directamente de la naturaleza de)
procese de trabajo bajo la direccién capitalista ( es decir, de la
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subsuncién real del lrabajo al capital) y no simplemente de la

lucha en torno a los salarios y el esfuerzo del trabajo.

Como los salarios reales crecientes estimulardn el crecimiento

de la composicién en valor C/L y de la productividad y, en

relacion con sus tendencias respectivas, obviamente es de

gran importancia entender como se definen estas tendencias. Y

precisamentle acerca de esta cuestién el llamado “teorema de

Okishio” se vuelve decisivo: resumiendo, este teorema afirma

probar que, bajo los supuestos de la teorfa neocldsica de la com-

petencia perfecta, los capitalistas sélo lievan a la produccién

aquelios métodos de produccién que eleven la tasa general de

ganancia correspondiente a un salario real dado. Fn otras pala-

bras, bajo estas condiciones supueslas las tendencias relativas

de C/L y y estarfin limitadas a aquellas combinaciones que
paranticen que una tasa creciente de ganancia siempre corres-

ponda al limile inferior de un salario real conslante. Pero ya he-
mos visto que cualquier combinacién de crecimiento estable de
C/L y y finalmente dard origen a una tasa decreciente de ga-
nancia, Se sigue que el lcorema de Okishio excluye la posibili-
dad de este crecimiento estable mismeo sobre la base de que es
incompatible con los supuestos de la teorfa neoclasica de la
compelencia perfecta. Como corolario se sigue también de este
teorema, que como el cambio técnico tiende a hacer crecer la
tasa de ganancia correspondiente a un salario real dado, una
lasa decreciente de ganancia sélo puede producirse si los sala-
rios crecen més rdpido de lo que pueda ser asumido por el cam-
bio técnico. En otras palabras, solamente una “presién salarial”
producida por un crecimiento excesivo de los salarios rea].es
y/o disminuciones insoportables en el esfuerzo del trabajo,
pueden explicar una cafda real de la tasa de ganancia.

Como ya he criticado en detalle la construccién completa en el
Capitulo 2, en el 3 y en el 6, no desarrollaré ese punto aqui, sal-
vo para sedalar que este debate revela serprendentemente ta
gran medida en que la tradicién neo-ricardiana descansa sobre
los fundamentos de la economia neoclésica.
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A comienzos de los afics setentas el munde capitalista desarrollado entré
en una fase de crisis. Esta aparecié un poco antes en paises con capitales
relativamente menos desarrollados, como Inglaterra, y un poco mis tarde
en pafses con capilales relativamente avanzados, como Alemania Occiden-
tal. Los Estados Unidos entraron precisamente a la mitad y Japén fue, des-
de luego, ol Gitimo en sentir los efectos de la crisis,

¢Por qué? sPor qué entra el sistema periédicamente en estas fases con-
vuisivas? ; Por qué ahora, después de cuarenta aios de prosperidad en el
mundo capitalista desarrollado? Sobre todo, ; qué consecuencias tiene 1odo
esto para la politica y la economia de los préximos diez afios? Estas son las
preguntas a las que se refiere este trabajo.

Como veremos, la respuesta a ellas yace en la naturaleza misma del afsn
de lucro. La crisis mundial es bisicamente una crisis de rentabilidad; es el
resultado de la accién de un mecanismo inherente al propio crecimiento
capitalista.

Lo que es vilido para el mundo capitalista en general lo s, en este caso
también, para los Estados Unidos. La crisis econémica y financiera del capi-
talismo estadifiense se debe, principalmente, al mismo descenso general de
la rentabilidad, y sélo de mancra secundaria a cierto rezago relativo de la
productividad en Estados Unidos respecto a la de sus compelidores més
avanzados, Japén y Alemania Occidental.

La evidencia empirica proporciona un sélido apoyo al argumento ante-
rior, como se mostrard mdis adelante. Lo mds importante es que este anilisis
tiene implicaciones significativas para la tictica y la estrategia de Jas dife-
rentes luchas sociales de la década entranie. Aun en la mejor de las épocas
existen Jimites estrictos a la magnitud en que el capitalismo puede ser mo-
dificade por medio de reformas y a la medida en que la politica guberna-
mental puede hacer cambiar, realmente, el rumbo de los acontecimicentos.
Pero una crisis de rentabilidad acerca drésticamente eslos limites, en tanlo
que, simuiltincamente, intensifica los ataques a los trabajadores.

Es necesario, por lo tanto, darse cuenta de que la mejor defensa es un
buen ataque, que el Gobierno no podréa “controlar” la salida de la crisis sin
verse forzado por las circunslancias a atacar el lrabajo para aumenlar las

191 Esle trabajo fue vscrilo originalmente paea of Encucntro de Notes del Trabdjo colebrado en Duunoit,
Michigan, en noviembre de 1983. Seda publicado como una scparata del diario Ayuinst the Current,
que circia en Detmit. Previameate habfa aparecido una versién condensada en The Imperiled Em-
nomy, T. [, Nueva York, U.R.PE,, 1987,
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ganancias y que las luchas defensivas individuales no tendrdn éxilo si no se
coordinan entre sf y emprenden la tarea de cambiar las reglas del juego.
Para comprender lo que esto podria significar, debemos investigar el surgi-
miento de la actual crisis.

En lo que presento a conlinuacién, procederé en tres etapas. P'rimero,
intentaré mostrar ¢cémo y porqué el afén de lucro conduce a peribdicas y
devastadoras crisis generales, En segundo lugar, presentaré y analizaré la
evidencia empirica. Haré énfasis en el caso de los Estados Unidos, aunque
también examinaré tendencias similares en otros paises capitalistas impor-
tanles. Y, en lercer lugar, trataré de esbozar algunas de sus consecuencias
para las luchas sociales en Estados Unidos.

Ganancia y cambio técnico

La ganancia es el verdadero fundamento del sistema capitalista. Y a fin de
obtener lanta ganancia como sea posible, las firmas individuales deben
luchar constantemente en dos frentes: contra los trabajadeores en el proceso
de trabajo ¥ contra otros capitalistas en la batalla de las ventas.

En ¢l proceso de trabajo Ia productividad polencial del trabajo esté de-
terminada por la tecrologfa empleada, en tanto que la productividad real
depende de qué tan duro y répido pueda realmente hacerse trabajar a los
obreros, Dado el método particular utilizado, las firmas tratan de mantener
una presién eslable sobre los trabajadores para hacerlos trabajar tan duro y
prolongadamente como sea posible hacerlo por medio de persuasién y/o
intimidaciones. Esquemas de productividad, trabajo a destajo 0 amenazas,
son lodos parte de este costal de trucos,

Pero més importante, incluso, que acercar la productividad real a la po-
lencial tanto como sea posible, es la posibilidad de elevar la productividad
potencial misma, Hay limites para la presién que se puede ejercer sobre el
trabajo, pero virtualmente no los hay para elevar la productividad poten-
cial medianle el cambio técnico. De manera que resulta de creciente impor-
tancia elevar continuamente la productividad del trabajo por medio del
cambio a métodos de produccién cada vez mds avanzados.

En ¢l otro frente, en la batalla de las ventas, las empresas deben recurrir tam-
bién a cuanto método y truco esté disponible. La publicidad, con o sin funda-
mento real, funciona a la perfeccién para esos fines, lo mismo que el sobormo, el
espionaje ¥ tal vez un pequeiio sabotaje industrial de vez en cuando.

Sin embargo, en dltima instancia emerge el costo del producto como una
variable absclutamente delinitiva. Cuante mas bajo sea el precio para un
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producto de cierta calidad, mayor es la oportunidad de venderlo (mayor
calidad para un precio dado es lo mismo que vender una misma calidad a
un precio bajo). No resulta sorprendente, por lo tanto, que los hombres de
negocios estén obsesionadoes con la idea de reducir costos, aumentar la pro-
ductividad del trabajo para obtener lo méximo del proceso de trabajo, re-
ducir los costos unitarios para obtener lo méxima del mercado: asi es como
funciona, en la prictica, la motivacién per la ganancia.

Los esfuerzos por elevar la productividad conducen sobre tedo a la me-
canizacién de la produccién, Las méquinas remplazan a los trabajadores, el
trabajo materializado sustituye al trabajo vivo. Se requiere mas capital fijo
por trabajador.

Pero para que la mecanizacién sea un arma efectiva contra otros capi-
talistas, debe también reducir los costos unitarios. Una vez més el capital
fijo entra al rescate. Plantas y equipos de mayor escala vinculan una ma-
yor cantidad de capital fijo por unidad de producto a la inversi6n inicial,
lo cual precisamente hace pasible abtener costos de operacién mas bajos
por unidad de producto. Se aceptan costos fijos mis altos a cambio de
que los costos variables se reduzcan, siempre y cuando los costos totales
por unidad de produclo disminuyan también. Esta es la capitalizacién
de la produccidn.

Consideremos el siguiente ejemplo ficticio. Una reconocida compaiia de
computadores {que llamaremos arbilrariamente IBM) produce actualmenle
un computador personal con un costo de US$4.000 y lo vende a un precio de
US$7.500. Para fabricar estos aparatos se requiere de una inversién inicial de
US$150 millones a fin de comprar la planta y el equipo necesarios, los cuales
producen 10.000 unidades al afio. El costo de 1a inversién por computador cs
de 15.000 délares al afio mientras que, como lo mencionamos anteriormente,
el costo de produccién anual es de US$4.000 para cada planta.

Supongamos ahora que esludios de ingenierfa revelan que es posible
construir una planta més grande y més moderna que la anterior, que re-
quiere de una inversién inicial de US$300 millones, que pucde sacar 15.000
computadores al afio, a un costo de produccién de solamente US$3.000 por
unidad. En este caso, el costo anual de la inversién serfa de US$20.000 por
unidad producida al afio (una inversién de US$300 millones dividida entre
un producto de 15.000 unidades al ailo), pero esto harfa posible reducir ¢l
costo unitario de produccién a US33.000. En la inversi6n inicial se requie-
ren cantidades mayores de capital por unidad de producto, precisamente
para alcanzar una escala mayor de produccién y menores costos de pro-
duccidn. El Cuadro 14 resume ledo esto.

e ——
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CUADRO 14
Inversiébn  |Producto anual| Inversién por Costo de
inicial unidad produccién
por unidad
Planta USE150 mill. 10.000 1J5$15.000 US554.000
existente
Nueva planta | US3300 mill. 15.000 Us5520.000 US$3.000

Cuando el nuevo inétodo de produccitn de mis bajo costo se hace viable,
cambia por completo el panorama de inversién. Cualquier compaita (una
llamada Compaq, digamos) que adopte el nuevo método estars en posicién
de bajar el precio de venta de los computadores, hacer disminuir las venlas
de sus competidores y expandir su propia participacién en el mercado.

En términos del ejemplo, la planta mis moderna de Compaq puede pro-
ducir computadores a un costo unitario de sélo US5$3.000, comparado con el
costo de US$4.000 en que incurre IIM. Al bajar su precio de venta, Compagq
puede expandir aus ventas. Si IBM no ajusta sus precios, se resiente su parti-
cipacién en el mercado. 5i reduce precios su margen de ganancia se afecta.
De cualquier forma, su rentabilidad se verd petjudicada.

Bajo las condiciones enunciadas todas las firmas pueden esperar que los
precios caigan (en relacién con fa tendencia del nivel de precios, que también
tiene olros determinantes), Los menores costos unitarios de Compaq le pro-
porcionar&n una ventaja importante en estas circunstancias, perque las reduc-
ciones de precios afeclarin mis a las lasas de ganancia anticipadas de los mé-
todos de mayor coslo, que a las de menores costos.

Mientras las tasas de ganancia en conjunto caerian, la tasa de ganancia
de Compaq subirfa en relacién con todas las demas porque disminuiria
proporcionalmente menos (su elasticidad con respecto al precio seria més
pequeiia, siempre que {odo lo demds no cambie).

En realidad Compaq siempre podria hacer bajar [os precios de venta hasta
el punto donde su propia tasa de ganancia fuera la mas alta de la industria.
Esto significa que la existencia de un método de produccién més barato cam-
biarfa el panoraima de la inversién de tal forma que haga su tasa esperada de
retorno la més alta disponible. Como la inversién capitalista es motivada por
la tasa esperada de retorno més alta, la compelencia entre capitales forzar{a la
adopcién de los mélodos de produccién de mas bajo costo.
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La cueslién importante es la reduccion de precios frente a costos des-
cendentes. Al antiguo precio de venta de US$7.500, IBM domina el merca-
do y cada una de sus muchas plantas en operacién rendirfa una tasa de
ganancia del 23.3%. Esto es caleulado sefialando que la tasa de ganancia, la
relacién entre ganancias totales e inversion total, también puede ser expre-
sada como la razén de ganancias por unidad de producto {el margen de
ganancia) a inversién por unidad de producto. El margen de ganancia por
unidad de producto se define como la diferencia entre el precio de venta y
los costos unitarios de produccién,

En el Cuadro 14 podemos ver que la IBM produce el computador a un
costo de produccién de US§4.000, de manera que si se vende a US$7.500, el
margen de ganancia es de US$3.500. También en ese Cuadro el costo de
inversién por unidad de producto es US$15.000. Por consiguiente su tasa de
ganancia, el margen de ganancia dividido entre los costos unitarios de in-
versién, es 3.500/15.000 = .233 = 23.3%.

Pero ahora Compaq entra en ¢l mercado con un computador que cuesta
sélo US$3.000. Si se ajustara al precio de la IBM de US5$7.500, su margen de
ganancia seria US$4.500 por miquina vendida y su tasa de ganancia serfa
22.5%, que es un poco menor que la de 1BM dubido a la capitalizacién rela-
tivamente mayor requerida por las plantas mis modernas de Compagq.

Pero desde luego, a este precio Compaq tendria operando (digamos) s6-
lo una planta, ya que tendria problemas para irrumpir en el mercado de la
IBM. Asf que debe bajar su precio de venta con el fin de abrirle campo a sus
productos. A medida que lo va haciendo se apropia de una porcion del
mercado y la IBM se ve forzada a defender su participacién bajando precios
también. La batalla de la competencia se ha iniciado.

En tanto los precios caen, ambas compaifiias sufririn una disminucién de
sus lasas de ganancia, si ningQin otro factor interviene. Pero Compaq va ga-
nando parlicipacién en el mercado y sus operaciones se van haciendo rela-
tivamente mas rentables que las de IBM. Por ejemplo, a un precio de
US5$7.000 tanto Compaq como IBM tendrian la misma lasa de ganancia de
20% scbre una planta promedio, mientras a cualquier precio menor, diga-
mos US$6.500, las plantas de Compaq serdn realiente més rentables
(17.5%) que las de IBM (16.6%). El Cuadro 15 ilustra esta situacibn final.

Mientras los métodos de produccién méas capitalizados benefician a ca-
pitalistas individuales al disminuir sus costos unitarios de produceion,
tamibién ticnden, sin embargo, a hacer disminuir la tasa medlia de ganancia
para la economia en su conjunto. De suerte que el mismo factor que alienta
la lucha compelitiva enlre capilalistas individuales también produce un
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CUADRO 15
Inversién | Coslos de Precio de ‘Tasa de ganancia
unitaria | produccién venta ((3)-()/ (1
1 &) &)
1BM US$15.000 4.000 6.500 2.500/15.000=16.6%
Compaq | US$2.000 3.000 6.500 3.500/20.000-17.5%

deslizamiento decreciente, lento pero sostenida, de la tasa media de ganan-
cia de toda la economia'™,

Es importante enfalizar que esta tendencia inherente hacia una tasa de-
creciente de ganancia no es generada por salarios reales crecientes. En la
medida en que los trabajadores lengan éxilo en sus luchas por mds altos
salurios, pueden acelerar la cafda de la tasa de ganancia. Pero este efecto es
limitado porque los salarios reales crecientes generalmente se ven restringi-
dos por el crecimiento de la productividad. Ninguna firma puecle soslener
costos laborales unitarios crecientes (salarios reales que crezcan més rapido
que la productividad) por mucho tiempo sin arriesgarse a 1a extincién, Asi
como las luchas de clases en lorno a la duracién e intensidad de la jornada
de trabajo y los salarios reales son vitales para determinar el nivel exacto de
los salarios reales y la tasa de ganancia, 1ambién operan dentro de limites
regulados por las tendencias inherentes al sistema.

Estas tendencias son el resultado de la propia relacién de clase, de la
produccién capitalista como una forma caracteristica de explotacién y de la
mecanizacion y capitalizacién sistemdticas de la produccitn a que da ori-
gen. Las luchas de clases que apuntan a derribar todo esto deben por lo
tanto enfrentar al sistema en sf mismo.

Por iltimo, observamos que el proceso descrito depende de dos elemen-
tos esenciales: la competencia de capitales, que impone la adopcién de mé-
todos con costos unitarios de produccidn més bajos; y la capitalizacién de
la produccién, con Ja cual los menores costos variables unitarios son logra-
dos, por lo general, a costa de costos fijos unitarios mayores,

1M A, Shaikh, "litical Beonomy and Capitalism...”, gp, dit., Lt autor hace relerenda al anfculo cuyo
lexto corresponde a la seccidn anterdor de este capliule “Eronona politica y capitalismo...”. “Orga-
nic Composit on of Capilal”, en The Nev fulgrave: A Dictionary of Economic Theory and Docirine,
Londres, editores; John Emwell, Murray Milgate and ivier Newnwn, McMillan, Londres, 1987, Bl
lexie de esie anfculo corresponde a la seocidn de este eapiulo, “ Composiciones de capital tenica,
matwrializada y orgdnica”. 'T. Nakatant, "Vrice Com petition and lechinical Chaioe”, en Kobe Liniver-
sity Evorontic Review, 25, 1979,

|
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Es interesante seiialar que estos procesos son tan familiares al mundoe de
los negocios que han llegado a representar el patrén estindar de cambio
técnico no s6lo en los estudios empiricos'®, sino también en algunos textos
de administraci6bn de empresas'.

Con todo, Ios escritos académicos tienden a presentar un cuadro muy
diferente. La mayoria de autores neoricardianos y neornarxistas, asi como
sus colegas neocldsicos, implicila o expiicitamente apalizan la competencia
capitalista y el cambio técnico dentro de la profundamente ideolégica es-
truciura conceptual de la “competencia perfecta”. Esta estructura esta cons-
truida de tal forma que excluye los tipus de comportamiento competitivo
reductor de precios descritos anteriormente.

No debe sorprendernos que dentro del armonioso mundo de la “com-
petencia perfecta” una tasa de ganancia decreciente en el largo plazo s6-
lo pueda ser causada por los trabajadores mediante alguna combinacién
de excesivas demandas salariales {presién salarial) y reducidos esfuer-
zos {disminucién de la productividad). Si bien es entendible que los eco-
nomistas neoclisicos adoplen un marco conceptual coenfeccionado para
presentar el capitalismo en la més favorable de las formas, es de alguna
manera deplorable que muchos economistas radicales insistan en hacer
lo mismo'¥.

Tasa decreciente de ganancia, ciclos y erisis

El crecimiento capitalista es un proceso erratico y turbulento en el que la
demanda y la oferta flucthian constantemente alrededor de diversas ten-
dencias inlernas. Es importante separar, por lo tanto, diferentes niveles de
operacién en este proceso, lo que significa distinguir entre crisis parciales,
ciclos de los negocios y crisis generales.

En primer lugar la anarqufa y turbulencia inherentes a la reproduccion
capitalista originan toda clase de disturbios y crisis parciales, debido a
evenlos especificos, tales como pérdida de cosechas, perlurbaciones mone-
tarias, panicos en las bolsas de valores.

Segundo, bajo la supetlicie de estos disturbios erréticos hay una serie de
fluctuaciones més ritmicas, que llamamos “ciclos econémicos”. La investi-

195 Pratien, op. cil,, pp. J06-307.

196 Weston y Brigham, op. cit., pp. 145-147.

197 E. Roemwr, op. ¢it; Steedman, Armstrong, Glyn, op, dil; [3. Laiman, "Technical Change, the Real
Wage, and the Rate of Exploittion”, co Revisw of Radical Pelitical Evonomics, 14 (2), 1982
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gacion senala al menos tres modelos diferentes que contindan existiendo
hoy en dia: un corta ciclo de inventario de bienes de inversion (3-4 afios),
que es usualmente denominado por estos dias “el” cicle de los negocios, un
ciclo mediano del equipo de capital fijo {7-11 ailos), que es al que el término
“ciclo de los negocios” se referfa en el siglo XI1X y comienzos del XX y un
ciclo mis largo (15-25 afos) de las estructuras de capital fijo.

Finalmente, existe un rilmo largo (45-60 aiios) que subyace a todas las
perturbaciones y ciclos anteriores, en ¢l que la acumulacion se acelera pri-
mero, luego desacelera y finalmente se estanca’,

En esta Gltima fase de estancamiento el sistema tiende hacia las crisis eco-
némicas gencerales: perfodos exlensos de estancamiento, estanflacién (acumu-
lacién estancada con inflacién) y/ o depresién, todas acompaiadas de proble-
mas sociales y politicos'”. La teorfa de la tasa decreciente de ganancia se ins-
cribe en este ritmo largo de acumulacién y sus crisis generales asociadas.

Los ciclos y las contracciones son perfectamente “normales” en el siste-
ma capilalista, En los Estados Unidos, por ejemplo, ha habido 34 ciclos eco-
némicos y condracciones en 150 afos desde 1834 al presente. No obstante,
en todo este tiempo ha habido solamente dos crisis generales: la Gran De-
presion de 1873-1893 y la Gran Depresién de 1929-1941.

Cuando ¢l sistema estd sano se recupera ripidamente de sus ciclos y
contracciones. Pero conforine su salud se deteriora, su permanencia en el
fondo es mds larga, sus recuperaciones son méis débiles y las probabilida-
des de entrar en una verdadera crisis son cada vez mayores. Exactamente
como lo que le pasa a una persona cuyo corazén se debilita progresivamen-
te. Los acontecimientos cotidianos normales se vuelven cada vez maés peli-
grosos para ella hasta que un dia un disgusto corniin y corriente le provoca
un atague al corazén.

La ganancia es el latido del sislerna capitalista, la tendencia al descenso
de Iz tasa de ganancia es una enfermedad del corazén, y la crisis es su ata-
que al corazén.

Eslo nos lleva a preguntarnos cudndo y c6mo surge una crisis. Bésica-
mente, la tasa descendente de ganancia conduce a una crisis por medio de
sus efectos en Ia cantidad total de ganancia. Supongamos que la tasa de
ganancia vigenle es de 20% y que el acervo de capital en la economia es de
$1 billén. En consecuencia, la suma total de ganancias es de $200 mil millo-
nes al aiie. Supongamos ahora que la mitad de esta ganancia ($100 mil mi-
llones) es reinvertida de modo que al final del siguiente afio el acervo de

1% ). }. van Duijn, The Linmg Wieoe in Economic Life, Lomlres, Gearge Allen and Unwin, 1983, C. 1.
199 E. Mandel, Lale Capilalism, Londres, New [eft Books, 1975, C. 4.
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capital se habra incrementado a $1.1 billones, pero mientras tanto la tasa de
ganancia ha caido, digamos, a 18%. La ganancia total de este afio es ahora
de $198 mil millones (18% de rendimiento sobre $1.1 billones) cifra que es
menor que la del aio anterior.

Aun cuande la economia haya crecido, la suma total de ganancia ha des-
cendido en realidad, debido a que el aumento en el acervo de capital, resul-
tado de la nueva inversién, es incapaz de compensar el descenso de la ren-
tabilidad causado por el descenso de la tasa de ganancia. Desde el punto de
vista de la clase capilalista en su conjunto, esto significa que una parte de su
acervo Je capital es realmente superfluo: afadiercn $100 mil millones de
nueva inversion al acerve existente de capital y acabaron con una ganancia
imenor que la anteriort™®,

Si esta situacidn persistiera, como seria el caso si fuera resullado de un «des-
censo a largo plazo de la tasa de ganancia, la inversion se recortaria, se genera-
lizaria el exceso de capacidad instalada y los trabajadores serian despedidos
por monlones. Este es un cuadro nvis familiar en Ins épocas recienles.

Este ejemplo fue pensado para ilustrar un aspecto muy general. Condor-
me la economia crece, dos cosas suceden. Por una parte, el descenso de la
tasa de ganancia reduce la suma tolal de ganancia percibida por un deter-
minado acervo de capital. Por la otra, la nueva inversién se anade al acervo
de capital y la ganancia sobre este nuevo capital incrementa la ganancia
total. El nivel general de ganancias totales depende, por lo lanto, del peso
relativo cle cada uno de estos dos efectos. La tasa descendenle de ganancia
tiende a reducir las ganancias totales, y la inversion a aumentarlas.

El problema es que la propia inversién depende, en lo fundamental, de
la tasa de ganancia. Eslo quicre decir que conforme la tasa de ganancia des-
ciende, el incenlivo a invertir se hace progrestivamente més débil y la tasa
de crecimiento de la inversidn se reduce. El efecto positivo de la inversion
sobre las ganancias tolales es cada vez menor y menos capaz de compensar
el electo negativo de la tasa de ganancia descendente. En un momento dacdo
el efecto negalivo supera al positivo y la suma total de ganancias se estanca

200 La wasa de ganancia ciclicamente ajustada r*=PY/K, donde P* = ganancia ajustada por L utilizacion
de capacidad = Py, P = panancias, o = uwtilizacion de capacidad y K = acervo di capital, Dicha sy
sicmpre puede descomponerse en B relacion de dos modidas marxistas bdsicas;

;oo Pl P PN
K " Kiv, “Km,



RUz | VALOR, ACUMULACION ¥ CRISIS

o incluso disminuye. Eslamos, entonces, en la situacién descrita anterior-
mente ¢n la cual empileza una lase de crisis.

Una vez que la crisis estalla, la dindmica enlera cambia. La inversién se
recorta y surge el exceso persistente de capacidad instalada, Se acumulan
inventarios y las ganancias caen, a menudo bruscamente. Las empresas in-
crementan su endeudaniento para mantenerse durante los tiempos malos,
y esto eleva las tasa de interés -lo cual s6lo complica mis la situacién de las
empresas, aunque, desde luego, es una bendicién para los bancos, Por otra
parte, conforme los negocios comienzan a quebrar, dejan de cubrir sus deu-
das y esto pone a los bancos en peligro. La ola creciente de quiebras de
negocios empieza a provocar quiebras bancarias, El indice de la Bolsa de
Valores se viene abajo.

Fara los trabajadores la siluacién es peor atin. Los recortes de personal y
las quiebras de empresas producen desempleo generalizado y creciento pe-
nuria, conforme los ahorros y ¢f seguro de desempleo se agotan, frenle a
una persistente falta de empleos. Por otra parte, aquellos trabajadores que
mantieaen su empleo reciben severas presiones de los patrones para hacer
concesiones imporiantes en maleria de salarios y condiciones de trabajo, a
fin de poder mantener sus empleos. En todo ello son, desde luego, los tra-
bajadores de lus niveles mAs bajos -no blancos, mujeres, jévenes y no sindi-
calizados- quienes usualmente son golpeados con mayor dureza,

Ganancias, salarios reales y acciones, todos caen. Quiebras, desempleca y
miseria social general, todo esto aumenta ripidamente. Las tasas de interés
se elevan al principio conforme los préstamos aumentan, pero en las Glti-
mas etapas comienzan a caer, en la medida en que las quiebras y las deudas
incobrables diezman las filas de acreedores y deudores.

¢Cuinto liempo dura esto y qué tanto se agrava? Pues bien, ello depende
precisamente de qué tan severo es el problema desde sus orfgenes. Mucho
de lo que hemos descrito ocurre también durante un ciclo de los negocios.
Pero un ciclo de los negocios es, en realidad, un problema de aceleracién y
disminucion en el crecimiento de la economfa. En el perfodo en el que las
ganancias estin, en general, en auge, las contracciones lienden a ser suaves
y las recuperaciones relalivamente répidas.

En cambio, una crisis general se produce solamente después de un largo
periodo de descenso en la rentabilidad, cuando las ganancias totales se han
estancado y la inversi6n es débil. Para entonces la “ montafia” de problemas
es muy grande, por asi decirlo, y el colapso es generalmente devastador.
Parafraseando a Marx, la crisis precipita la eliminacién al por mayor de ca-
pitales y los ataques generalizados a la fuerza de trabajo. Esto produce gran
conmocién social y también grandes cambios institucionales.

CHRISIS ECONOMICAS Y TASA DI GANANCIA ki L)

Asficomo el sistema tiene tendencias internas a la crisis, asi también tiene
mecanismos internos de recuperacién. Toda fa miseria, inquietud y des-
truccién producidas por una crisis son precisamente la forma como el capi-
lalismo resuelve los problemas generados por sus contradicciones internas
~hasta la préxima vez.

Evidencia empirica de Ia tasa decreciente de ganancia

La teoria de la tasa decreciente de ganancia esla relacionada con los
movinientos de largo plazo que subyacen a diferentes fluctuaciones
ciclicas o coyunturales. Debemos separar empiricamente las tGltimas de los
primeros con el fin de evaluar el significado del argumento ledrico.

Puesto que las lluctuaciones s¢ muestran generalmente como variacio-
nes en la utilizacién de capacidad, debemos ajustar las razones stock-flujo,
tales como tasa de ganancia y razén capital-producto, a los cambios en la
utilizacién de capacidad a coito, mediano y largo plazo. Esie es un procedi-
miento acostumbrado en el supuesto de que se liene una medida adecuada
de la wlilizacién de eapacidad,

El probleni es que la mayorfa de las medidas disponibles tienden a es-
tar enfocadas en las fluctuaciones de corto plazo, de forma que los ajustes
que utilizan no remueven los efectos de las fluctuaciones de largo plazo cn
la utilizacién de capacidad. Este problema lo ticnen las encuestas que mi-
den las tasas de operacién®, las cifras de la Reserva Federal (que dan su
tendencia de capacidad a partir del examen de datos sobre tasas de opera-
<ién} y las del tipe “pico a pico” de Wharton™?, La tinica excepcién se pre-
senta con el indice de utilizacién de capacidad desarrollado inicialmente
por Foss y mejorado posteriormente por otros?®, Este indice se basa en las
lasas de utilizacién de motores eléctrices que movilizan equipo de capital y
capluran, por consiguiente, no sélo fluctuaciones en la utilizacién de capa-
cidad de corto sino lambién de mediano y largo plazo.

Desafortunadamente la serie de datos necesarios para construir este in-
dice fué descontinuada en 1963. Pero los datos de Mc Graw-Hill sobre au-
mento de la inversién y adiciones anuales a la capacidad, puede usarse pa-

201 Tales como Las el Bureau of Economic Analisys (BEA), Ios consos y las de Rinfret Assaciales.,

202 M. EI. Sthnader, “Capacity Unilization”, en The Handbook of Econvmic and Financial Measures, edilores:
F |. Fabozzi y I, L. Greenficld. lllinojs, Dow-Jones lrwin, 1989, pp. 74-103; R. E Rosl, *New Federal
Reserve Measuies of Capacity and Capacity Utilizalion™, on Federal Reserve Bulleiin, julio 1983,

200 L. R. Christensen y 1. W, Jorgenson, “The Measurement of LIS, Real Capital inprot, 19291967, en
Review of Income and Wealth, 15 (4), 1969,
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ra construir una nueva medida de ulilizacién de capacidad. Una prucba
independiente de la validez de esta nueva medida estd dada por el hecho
de que es muy similar al indice Fass durante el perfoda en que se superpu-
sieron, desde 1947 hasia 1963,

Ademds, cuando se comparan con el ampliamente wtilizado Indice de la
Reserva Federal sobre utilizacién de capacidad, aun cuando las tres medidas
son parecidas en ¢l corlo plazo, esta (iltima se aparta considerablemente de
las otras dos en el plazo largo (Véase ol Grafico 28 en el Apéndice 2). Lo
anterior respalda nueslros comentarios sobre las deficiencias de las medidas
convencionales para el anilisis de largo plazo. (El Apéndice 2 esboza la
construccidn del nuevo Indice de utilizacién de capacidad, y un trabajo mds
detallado sobre el tema estd disponible mediante solicitud al autor).

Estamos listos para examinar los patrones empiricos que estan implici-
tos en la teorfa de la lasa decreciente de ganancia. De acuerdo con los argu-
mentos previos esperarfamos las siguientes tendencias, repartidas en las fa-
ses de acumulacidn, auge y crisis. Las prinmieras miran las causas intrinsecas
de la crisis, las altimas sus fenémenos caracteristicos.

Duranle [a [ase de auge:

1) Razones crecientes de capital fijo a producto y asalarios. En términos de
Marx eslas razones representan las formas monelarias de crecientes
composiciones de capital materializadas y en valor, respectivamente™.

2) La productividad del trabajo crece més ripidoe que los salarios reales
(tasa de explolacion creciente, en términos de Marx).

3) Tasa descendente de ganancia, aun en periodos de auge.

4) Latasa descendente de ganancia conduce a un eventual estancamien-
to de la suma tolal de ganancias.

Durante la fase de crisis:

1) Elestancamiento de las ganancias sefala el principio de la fase critica,

en la cual hay un cambio cualitativo en el comportamiento del sistema.

2) En la fase critica misma descienden las ganancias, los salarios y las
acciones de la Bolsa, en lérminos reales {es decir, deflactacdos). Al mis-
mo liempo, hay un aumento de quiebras de empresas y del desem-
pleo, ¥ una creciente miseria social.

3) Como respuesta a la crisis, se desatan agudos ataques contra los sala-
rios, las prestaciones, las condiciones de trabajo y los programas de
asisiencia soctal.

W1 A Shaikh, " Organic Camposition,..”, op. cil.
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Como veremos, ésie es exactamente el patr6n que se encuentra para el
perfodo de posguerra. Los Gréficos 21 a 26 muestran que las predicciones
bésicas de Ja teorfa de la tasa decreciente de ganancia son confirmadas por
los datos del periodo de posguerra (1947-1986). El Gréfico 27 presenta evi-
dencia de olros paises capitalistas importantes {tedas las fuenles y métodos
se describen en los Apéndices).

Los primeros cuatro Grificos examinan las causas intrinsecas de la cri-
sis. El Gréfico 21 muestra que, ajustada por fluctuaciones en la utilizacién
de capacidad, la relacidn de capital a salarios de trabajadores de la produc-
cidn K /Wp* (la composicién de capital en valor) crece en 147%, mientras
la razén capital-producto K/Y * (la compesicién de capital materializada)
crece 55%. El Gréfico 22 muestra que la productividad y crece més rapido
que los salarios reales ruy, tal como la teorfa lo anticipa. Desde un punto de
visla marxista, la razén de y a rup es un indice de la tasa de explotacién
de los trabajndlores y este indice crece 49% en 39 anos.

El Grifico 23 muestra que la tasa de ganangia, ajustada por la utilizacién de
capacidad, cae en 55% durante el periode de posguerra. Como la razén de ga-
nancias a salirios de babajadores de ka produccién realmente crece suavemente
durante esle perfodo (Ue 040 ¢n 1947 2 0.45 ¢n 1986) Ln caida en la tasa de ganan-
cia estd explicada enteramente por el erecimiento del capital fijo con relacion a
los salarios de los trabajadores de la produccién (es decir, por el alza de la com-
posicién de capital en valor)™, Este resullado es absolutamente importante.

La tasa de ganancia sin ajustar (real) Lambién es representada, y se pue-
de ver que oscila alrededor de la tasa ajustada (potencial). Esto también es
anunciado por la teorfa. Tomados juntos, los Graficos 21 a 23 ofrecen sélido
soporte empirico para ¢l andlisis bisico marxista de las tendencias estructu-
rales de la acumulacién capitalista®™,

El Grafico 24 explica la relaci6n entre una caida de la tasa de ganancia en
el largo plazo y una crisis econdmica general. Debe recordarse que, de
acuerdo con lo esperado por la teoria, la tasa decreciente de ganancia lleva
al estancamiento eventual de la cantidad total de ganancia que seiiala ol
comienzo de la lase de crisis. La serie superior del Grafico 24 mucstra que

208 La ameror descripeian correspainde al mas alto nivel de absiraceion, Una vez se introdiee ba Gsa de

imerés on ol analisis, la ganancia indusirial total so puede separar en dos componentes: ka cantidad
equivalente al interés yue podria olienerse sobrv ¢l capital total invenide; y 1a cantidad de ganancia
restanie, A la que Marx denormina “ganancia-de-emprosa”,
A esle nivel mds concrelo de andlisis el puntoedtico se presenta ciando la masa de ganancia-de-cm-
Presa se estanca, o5 devir, coande L tisa incromental de retorise Jel capital se hace igual a L dasa e
interés, Exte ox ol punto en o) cucd L inversidn y Ta especulacidn fisonvioras se hacen mas hicrativas
que Ja inversidn en capital induswrial.

206 Shaikh, "Organic Compositian...” op. o,
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la cantidad total de ganancias reales antes de los impuestos de las corpora-
ciones alcanza un pico entre 1966 y 1968, y luego comienza a fluctuar aun
més agudmmente alrededor de una lendencia bisicamente estancada (las !
ganancias después de impuestos se comportan mis o menos de Ja misma A —
anera). L
Esto implicarfa que los Estados Unidos entraron en una fase de crisis \ i .
alrededor de 1967. Es particularmente sorprendente que la segunda serie ' — -
del Grifico 24, que representa el indice real del mercado de valores, tam- ! N i
bién se eslanca alrededor de la misma época (realmente un poco antes, co- |
mo corresponde a su papek ¢l de intenlar predecir la rentabilidad) y des- i
pués comienza a caer de manera sostenida. Desde su pico en 1965 hasta su :
piso en 1982, el indice del mercado de valores cae cerca de 56%, en términos ‘ = -
|
|

1947

\
\
1
19337

reales, que es casi lo mismo que cae en la peor parte de la Gran Depresion
previa,

Es un hecho diciente ¢l que el indice corriente Dow Jones tuviera que
parar en 3000 simplemente a fin de captar lo ocurrido en 1965, en términos
reales. (El crash mundial del mercado de valores del Lunes Negro de octu- ' -
bre 19 de 1987 ocurrié despuds de que este trabajo fuera escrilo. El colapso : j [
estuvo muy en la linea del andlisis aqui realizado. La recuperacién parcial | ; -
Gue siguié no es una seiial dol retorno de los bucnos liempos, porque el pro- ' P
ceso de recuperacién subsecuente estd lejos de haberse completado). -

El analisis precedente nos lleva a esperar un cambio cualitative en el P
comportamiento del sistema después de 1967. Y los datos lo confirman an- > n
pliamente. El Grifico 25 muestra que el crecimiento de los salarios reales “« -
disminuye fuertemente luego de 1965 y el nivel mismo comienza a caer :
después de 1973. De 1947 a 1967 los salarios reales de los trabajadores de la
produccién erecieron a una tasa promedio de un 2% anual, mientras que de
1968 a 1986 cayeron a una tasa promedio de 0.5% anual. A fines de 1986 el
salario real habia regresado a su nivel de 24 afios anles.

Correlacionado con todo esto esti un movimiento opuesto de la tasa de
desempleo, que permanece constante alrededor del 4% en el periodo 1947 2
1967, pero luego se dispara hasta casi el 10% en 1982, antes de estacionarse en
el histéricamenle alto nivel de 7 - 8%. Debe seialarse a este respecto que tanto
el agudo crecimiento del desermpleo de 1966 a 1973, como la caida paralela del
crecimiento de los salurios reales, plantea serius dudas a una historia que fije el
problema en las demandas salariales y los esfuerzos del trabajo duranle es-
te mismo perfodo, Volveremos sobre este tema en breve.

Ei Gréfico 26 describe una afin méds sorprendente manifestacidén de la
diferencia cualitativa entre las fases de auge y de crisis. De 1947 a 1967 ¢l
déficit presupuestal federal medio anual fue thn sélo de 1.700 millones de
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délares. Pero de 1968 a 1986 salta a una tasa anual promedio de 77.700 mi-
llones de délares. jEste es un incremento de casi 4.500%!
La m4s grande proporcién de este crecimiento es explicada por los efec-

T

% tos directos de la crisis, que disminuye los ingresos por impuestos aun
cuando requiera mayores gastos sociales para mitigar el desempleo y la po-
<b. [ 2 breza crecientes; y por diferentes efectos indirectos que estimulan e} creci-
] T | [ = : miento del aparato militar del Estado,
L1 L Lo mejor de todo, en Ja fase de auge de 1947-1967 los Estados Unidos
,«/ - % | ¢recieron a un ritmo saludable: ¢l desempleo tuvo un promedio del 4.8%,

los salarios reales por trabajador de la produccién crecieron cerca de 50% y
el déficit presupuestal federal promedio anual fue tan sélo 0.16%.
> | En contrasle, durante la segunda fase, 1968-1985, el desemplee crece
- raudamente hasta un pico de casi 10% en 1982 y luego termina oscilando
alrededor del nivel histéricamente alto de 7%. Los salarios reales cacn
efectivamente en casi 9% durante el perfode complelo, de forma que en
1986 hablan vuclto a los bajos niveles de 24 afios antes y el déficit presu-
’- - puestal federal promedio salté a 45 veces su nivel de la fase de auge.
1 Finalmente, el Gréfico 27 ilustra las tasas de ganancia en varios pafses
capitalistas importantes, adema4s de los Estados Unidos. Una vez més ve-
mos el mismo patrén bisico, aunque desde luego los niveles y las épocas
difieren. En competencia, el progreso de cualquier capital o grupo de
capitales no s6lo depende de lo que pase al promedio, sino también de
su propia posicién particular en relacién con este promedio. La alta pro-
ductividad del Jap6n y sus costos unitarios relativamente bajos lo habili-
tan para ir contra la corriente por un momento, antes de que finalmente
sucumba.

El Reino Unido, en el otro extremo, comenzd a hundirse relativamente
temprano. Sobre todo, encontramos caidas en la tasa de ganancia de 43% en
: el Reino Unido (1955-1981), de 39% en Japén (1963- 1980), de 33% en Ale-
- mania (1955-1978) y de 29% en Suecia (1963-1980). Sélo Francia parece ha-
ber escapado de la tendencia general.
| Los Graficos precedenles también nos permiten examinar brevemente
tres explicaciones alternativas de Ia presente crisis econémica®. La prime-

- ra es el enfoque subconsumo/estancamiento™, que afirma que la crisis se
( origina en una deficiencia de demanda que lleva a disminuir la utilizacién
de capacidad, menores ganancias, lento crecimienlo y crisis final. 5i esta
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208 I Sweczy, Four Lectures on Marziso, Noeva York, M unthly Review ['ress, 1981,




SIS
3% VALOR, ACUMULACION Y CR CRISIS ECONOMICAS Y TASA DE GANANCIA 97

teoria es correcta, la tasa de ganancia cae en gran medida después que la
demanda, por lo que la utilizacién también cae. Asf, ajustar la tasa de ga-
nancia por la ulilizacién de capacidad produciria una tasa de ganancia es-
table, © aun creciente.

Pero los datos muestran justamente lo contrario. La tasa de ganancia
ajustada cae fuertemente durante todo el periodo de posguerra (Véase Gré-
fico 23), incluso en la fase de auge de 1947-1967 cuando la demanda es fuer-
te y la utilizacién de capacidad estd creciendo (Véase Apéndice 2, Gréfico
28). En verdad, una vez se reconocen estos hechos criticos, es posible ver

]
/-’ P yia que la caida de la demanda, y de ahi la utilizacién de capacidad, ocurre en
+ 2 -~ (] - * .
|1 ¢S { la fase de la crisis misma, como una consecuencia de la tasa decraciente de
L Y
P 3
! N ) La segunda explicacién, llamada “el enfoque de presi6n salarial”, remile
{
!
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i ganancia, mds que como su causa.

) la crisis a alguna combinacién de crecimiento excesivo de los salarios re-

4 ales™ y a una cafda en el crecimiento de la productividad debida a una
A : reduccién del esfuerzo de los trabajadores a finales de los aflos sesentas?'’.
/ ; Desde este Gltimo punto de vista, la raiz del problema puede encontrarse
en un supuesto aumento de la resislencia de los trabajadores y de la aliena-
cién a finales de esa década, reforzado por la mayor seguridad social logra-
da por el alto empleo y un benigno Eslado Bienestar.

Pero esta nocién pierde toda su fuerza cuando se reconoce que la calda
de la productividad se origina directamente en una disminucién de la tasa
de acumulacién de capital, que a su vez tiene sus ralces en la ya observada
caida de la rentabilidad. La acumulaci6n de capital significa la introduecién
de nuevos y mis modernos métodos de produccién con niveles de produc-
lividad correspondientemente mayores, de suerte que cuando aquélla dis-
minuye, ésta también lo hace. En realidad, la tasa de crecimiento del capital
fijo Illegd a su pico en 1966 y comenzd a caer de allf en adelante®'. Esto
sugiere que la caida observada en el crecimiento de la productividad es un
efecto, no una causa bésica, del impulso inicial de la erisis.

Debe sefialarse, de paso, que el agudo crecimiento del desempleo entre
1968 y 1973 ¥ la caida simultinea en el crecimiento de los salarios reales,
plantean serias dudas a cualquier historia que ubique todo el problema en la
7 supuesta fortaleza y seguridad de los trabajadores en el mismo perfodo®?,
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202 A, Glyn y Sutclifie, op. it

210 Bowles, Gordon y Weisskopd, op. cit.

ZI1 R. W. Kopcke, “Forecasting, Lnvestment Spending: The Ivrformance of Stalistival Models™, en New
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212 Bowles, Gordon y Wrisskopl, op. f.
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La tercera explicacién se basa en los efectos dadiinos de la competencia ex-
tranjera, particularmenie en L4 nocién de que los avances logrados por Japén y
Alemania ocasionan que la rentabilidad de los Estados Unidos decline y asf
eventualmenle provoque un decaiimiento mundial®™, Pero este argumento
confunde factores secundarios con primarios. ['rimero que lodo, tal compelen-
cia internacional no puede explicar la persistente declinacién de la tasa de ga-
nancia de los Estados Unidos durante todo f periodo de posguerra,

En segundo lugar, durante el perfodo 1965-1978, para el que existen da-
tos comparables para los Ires paises y durante el cual se supone que la com-
pelencia fue mis intensa, la lasa de ganancia japonesa cae algo méas (33%)
que la de Estados Unidos (30%), al tiempo que [a de Alemania lo hace un
poco menos (19%)2'. Esto dificilmente respalda la nocién de que la evolu-
cién de las tasas de ganancia es explicada bisicamente por las posiciones
competitivas de estos paiscs.

Hay muchos otros hechos subsidiarios que refuerzan el argumento bésico
expuesto en esle trabajo. La actual ola de bancarrotas estd en un nivel epidémi-
co y se acelera. En los estertores de la reeesion de 1982 hubo 36 bancarrotas de
empresas por cida hora de la jornada de negocios en la primera cuarla parte
del afie, ¥ 1a thea anual de quicbras se habia trepido a 89 por cada 10.000 cm-
presas. Desde enlonces ha subido adn més alto, hasta 114 en 1985, un nivel
sobrepasado solamente por los peores dos afios de la Gran Depresion.

Atin en 1985 la Corporacién lederal de Seguros de Depésitos (FDIC) pre-
decta que 200 bancos quebrarian en 1986 solamente, y se sabia que la Corpora-
cién Federal de Ahorros y Créditos (FSLIC), que se supone protege depbsitos
en caso de quiebras de instituciones de ahoiro y erédito, estaba insolvente. Los
hechos han confirmado ampliamente estas predicciones. En la época presente
la industria 5 & L virtualmente ha sufrido un colapso y puede desaparecer
pronto. Los trabajadores serin quienes més sufran en este caso, porque en el
80% de las quiebras también se pierden los puestos de trabajo,

Y desde luego, a lo largo de todo esto, el gobierno de Reagan estuvo des-
mantelando activamente el sistema de asistencia social, més que tratando de
fortalecerlo. En afios recientes, el problema se ha trasladada al seclor agrario,
y de él alos bancos agrarios. Al final, la situacién ha llegado a ser tan peligrosa
que se ha vuelto un lugar conviin ver en la prensa econbmica tilulos tales como
“Land Mines, bajo bancos principales”?® y *; Escenario para el desastre? 26,

213 R. Brenner, “The Deep Roots of U S, Economic Decline”, on Against the Current, marze-abril 1086,
214 CHCTY., Cuentas Nucionales 1963- 1980, Vol il Awere 11, julic, 1942,

215 Neaw Yook Times, enero 11, 1965,

2I Virnncial Warld, noviembre 26 , 1985,
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Virtualmente el mismo palrén puede encontrarse en Europa, donde las
quiebras de empresas y de bancos también han alcanzado niveles histérica-
menle altos, sélo vistos antes en la CGran Depresién,

Lo peor de todo es que debido al alcance internacional del moderno sis-
tema bancario, la suerte de cientos de bancos de E.U. y exiranjeros esl4 ata-
da directamente a docenas de naciones endeudadas del Tercer Mundo. Na-
ciones enteras, enlre las mis nolables México, Filipinas, Argentina y Brasil,
estin ya sobre el filo de la bancarrota.

Elincumplimiento en el pago de cualquiera de ellos podria disparar una
ronda completa de tales fracasos, que a su vez facilmente podria llevar al
colapso del sistema bancario mundial. Los nueve bancos m&s grandes de
los Estados Unidos, tan sélo, tienen cerca de US$76.000 millones compro-
metidos en créditos a paises del Tercer Mundo y muchos de ellos no estAn
en capacidad de pagar los intereses, menos atin el principal, de sus deudas.

Politicas del Estado ¥y crisis actual

La teorias econémica convencional nos enseiia que el Gobicrno tiene el
poder objelivo para controlar la ceonomia capitalista mediante la adopeién
de polilicas fiscales y monetarias keynesianas. En los afios cincuentas y
sesentas, la mayoria de los economistas concedian la mayor parle del
mérilo por el auge de posguerra al Estado y sus polilicas keynesianas.

Pero conforme este auge cambié paulatinamente por un estancamiento
acompafiado de precios crecientes, es decir, por un prolongado periodo de
estanflacién, mds y méds economistas comenzaron entonces a culpar al Esta-
do. Después de todo, si el Estado era, en principio, capaz de mantener au-
ges y prevenir desplomes, el hecho de que el sistema estuviera hundiéndo-
se en la depresién era visto muy naturalmente como un error del Estado.

Y asj, grandes economislas se reunieron en miiltiples conferencias en to-
do el mundo para pensar sobre las soluciones apropiadas para el problema.
Mientras tanto la situacién siguié deteriordndose,

No abstante, la premisa fundamental de este tipo de précticas estaba ba-
sada en un mito. El Estado y sus politicas keynesianas no fueron la causa
principal del auge mundial de posguerra, con sus respectivos elevados ni-
veles de empleo y de productividad. Por esa misma razén, el Estado no fue
tampoco la causa principal de la actual crisis. Por el contrario, tanto el auge
como el desplome han estado regulados por los movimientos de la rentabi-
lidad, y el comportamiento bisico de estos movimientos es parte integrante
del sistema.

"o ey
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Cuando la rentabilidad era atin elevada y la cantidad total de ganancias
crecia con rapidez, como en los afios cincuentas y sesentas, ¢l Estado empu-
jaba esa ola hacia arriba, basicamente suavizando fluctuaciones y reducien-
do las tensiones sociales derivadas de la pobreza y de una tasa de desem-
pleo relativamente baja {para los niveles de Eslados Unidos). Los limites
objetivos de su habilidad para controlar realmente la economia nunca fue-
ron verdaderamenle puestos a prueba, debido a que las tendencias bésicas
de la economia eran sélidas y no se intenlaron cambios reales.

Pero desde finales de los sesentas en adelante, conforme aparecia la cri-
sis, conforme el desempleo comenzaba a aumentar con fuerza y mientras
los salarios reales y las ganancias comenzaban a disminuir, los limites reales
a la intervencién econémica del Estado se hicieron cada vez més claros, en
la préctica, en la evidente incapacidad de los Estados capitalistas de todo el
mundo para reverlir la situacién, _

Ascendian al poder gobiernos bajo Ja promesia de cambiar las cosas y
cajan cuando no habfan podido hacerlo, Mientras tanto los economistas or-
todoxos inventaban nuevas explicaciones y recelas cada hora, las cuales de
inmediato se volvian obsoletas. Ninguno de ellos inlenté jamds enfrentar la
posibilidad de que Ja falla se encontrara en el propio sistema.

Una vez que hemos formulado Ia mitologia del poder de las politicas
keynesianas, podemos ver la historia real de la intervencién del Estado bajo
una nueva luz. Durante los cincuentas y los sesentas el Estado estimul6 el
auge, intentando principalmente mantener en curso a la economfa. Pero
conforme el sistema comenzd a resquebrajarse, los problemas del creciente
desempleo y la decreciente rentabilidad se hicieron més severos; el Estado
se vio cada vez més forzado a intervenir para levantar la economia a fin de
tratar de mantener el nivel de empleo y de apoyar el sistema crediticio.

El problema con todo esto es que, si bien ¢l gasto de Estado, particular-
menle el gaslo deficitario, es, en realidad, capaz de apoyar la utilizacién de
capacidad, esto por sl mismo hace muy poco para cambiar la tasa de ganan-
cin de capacidad normal. Pero en la medida que esta Gllima decae, la tasa de
acumulacién de capital y, por tanto, la tasa de expansién de la capacidad
normal del sistema, tienden a caer.

De manera que el Estado es confrontado, por un lado, con una creciente
necesidad de impulsar el sistema para tratar de mantener el crecimiento del
empleo y del producto. Mientras, por otro lado, el sistema responde cada
vez menos a cualquier nivel de estimulos. De manera creciente los estimu-
los a la demanda se tradlucen en inflacién més que en expansién real y la
estanflacion se pone a la orden del dia.

< ——
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Por otra parte, si se abandona esta politica debido a su creciente insufi-
ciencia (y en presencia de los acrecentados déficit presupuestales), la infla-
cién se mitiga sélo remplazéndola con un atin més serio problema de alto
desempleo.

Nada de esto debe interpretarse en forma alguna en el sentido que la
situaci6én hubiera sido mejor sin la intervencién del Estado. For el contrario,
al apoyar el crédito, al solvenlar las quicbras y al aumentar los pagos de
desempleo y de bienestar social, ¢l Estado ha logrado hasta ahora evitar el
colapso de la acumulacién. Aun cuando ello no ha eliminado el surgimien-
to de la crisis, ha conseguido, sin embargo, transformar el modo como se
manifiesta. En vez de un desastroso colapso al estilo de los afios treintas,
hemos tenido (hasta ahora) la lenta muerte de la moderna estanflacién,

Pese a loda la intervencidn estatal, el colapso puede todavia llegar. 5i fos
elementos conservadores hallan la forma de recortar las “redes de seguri-
dad” sociales y financieras, un devastador colapso estd garantizado. Los
idetlogos conservadores ven correctamente que las politicas keynesianas
estdn implicadas en la estanflacién. Pero como no son capaces de admitir,
de manera alguna, que la raiz del problema estd en el afén de lucro mismo,
ofrecen a la venta la fantasia de que el sistema regresar4 a cierto sendero
dorado una vez que el Eslado haya sido reducido, Su medicina es una rece-
ta para el desastre.

Resumen y conclusiones

La Gran Depresion de 1873 (la “Gran Depresién” original) duré veinle
anos. Fue aquél un periodo de gran conmocién social y de amplias
restructuraciones del sistema capitalista. Estuvo marcado por una amplia
concentracidon y cenlralizacién de ¢apital y culminé en la era del
imperialismo.

La Gran Depresién de 1929 marcé una fase de crisis que también duré
cerca de veinte afios?’, Ese fue también un perfodo de gran conmeocién y
cambio social, enmarcado por dos sangrientas guerras mundiales. Y ahora
el afén de lucro que domina esle sistema nos ha llevado al borde de otro
devastador colapso. Hasla aqui, el Estado ha logrado evitarlo apoyando el
sistema crediticio y bancario y, ocasionalmenle, estimulando la economia,
Ha tenido éxito, por lo tanto, en postergar la crisis transformando el colap-
so y la deflacién potenciales (como los de los ireintas) en estancamienile,

217 Yan Dhijn, ap. ¢, p. 163,
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Una crisis no es s6lo un perfodo de gran sufrimiento, sino también un
periodo de grandes posibilidades. De una forma u otra, el sistema capitalis-
ta serd cambiado. La estrategia empresarial actual est, claramente, tratan-
do de cargar el peso de la crisis sobre las espaldas de los trabajadores y de
restructurar el sistema de modo de incrementar sustancialmente la rentabi-
lidad. Conforme la crisis se profundiza, se acentiian Jos intentos de dividir
ala clase trabajadora; de enfrentar al empleado contra el desocupado, a Jos
hombres contra las mujeres, a los negros contra los blancos, a los sindicatos
contra los movimientos ecologistas y pacifistas.

No lenemos porqué someternos a ello. Una vez que nos hemos dado
cuenta de que el problema parte de la naturaleza misma del afan de lucro
del capital mismo, podemos ir més alli de la defensa automética de las re-
cetas y polilicas keynesianas liberales, més all4 de apoyarnos en Ia mitolo-
gia de un Estado todopoderoso que nos puede salvar de alguna forma de la
devaslacion de una crisis, y mis alld del concepto de luchis defensivas in-
dividuales o locales.

Esto significa inlentar reconstruir los fuertes lazos forjados entre los tra-
bajadores en la tltima Gran Depresion; intentar unificar las Juchas separa.
das por mis empleos, por los derechos civiles para las mujeres y para la
poblacién no blanca, por la conservacién del medio ambiente y por la lucha
conlra el imperialismo; y sobre todo, tratar de crear un sistema social regu-
lado por las necesidades sociales y no por las de Ia ganancia.

Es claro en muchas partes del mundo capitalista que la actual crisis
mundial es una siluacién objetivamente revolucionaria. Necesitamaos llevar
el mensaje. O luchamos por hacer posible el socialismo o nos sometemos a
las reglas empresariales. Este s, en fin de cuentas, un aspectode la lucha de
clases,

Apéndice 1. Fuentes y métodos de los principales datos

La informacidn cubre los sectores diferentes al agricola y a! de los hogares.
Hemos dejado por fuera la agricultura porque no hay informacién
disponible sobre trabajadores de la produccién en agricultura, y hemos
dejado por fuera el sector econdmico de los hogares porque incluye un
componente ficticio muy grande {las cuenlas nacionales tratan a los
propietarios de vivienda como agenies econdmicos que se arriendan sus
casas a ellos mismaos).
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Grifico 21

K/ * K/MWp *, donde:

K= acervo de capital fijo sin incluir agricultura y hogares, en mi-
les de millones de délares, tomado de The Office of Business
Econiemics {(OBE), Departamento de Comercio, para el perio-
do 1947-1980, extendido a 1986 mediante regresi6n de las se-
ries de la OBE sobre las series correspondientes del Bureau
of Economic Analysis (BEA) (R? = .99938} y utilizando los
datos de BEA para la extrapolacién.

U= Un nuevo indice de utilizacién de capacidad descrito en la
pigina 385 y en el Apéndice 2, ilustrado en el Grifico 28.
Y*= Y/ U, donde Y ~ PNB en délares corrientes, excluido el sector

agricola y los hogares, calculado como PNB menos el pro-
ducto agricola y de construccidn de vivienda en National In-
come and Product Accounis de los Estados Unidos, 1929-1982
(NIPA), tabla 1.7, lineas 2.7 y tabla 1.23, linea 7. Actualizado
2 1986 con la informacién de varios ejemplares de Survey of
Current Business (SCB).

Wpr= Wp /U, donde Wp wamp xLp, wp = salario anual de traba-
jadores de la produccidn, de Ecoromic Report of the President
(ERF) 1987, tabla B42, col. 1, p. 293, multiplicado por 52 (se-
manas), y

Lp= nimero de trabajadores de la produccién en mineria, cons-
truccién, manufactura, transporte, servicios pablicos y ser-
vicios personales, de Employment and Training Report of the
Presiden?, 1987, tabla C-2.

Grdfico 22
v. rwp, donde:
y= productividad = producto real por trabajador de la produc-

ci6n excluidos sector agricola y hogares = ( Y /pgnp )} /L p
ranp = deflactor de precios implicitos del PNB, tomado de SCB, fo-
brero, 1986, tabla 5, p. 22, y julio, 1987, tabla 1.7, p-2,y
rop = salario real anual de los trabajadores de la produccién, ERP
tabla b42, col. 2 p. 293.
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Grdfico 23
r*, r,donde . .
r- /U = tasa de ganancia ajustada (potencial)
r- P/K - tasa de ganancia {real) sin ajustar, donde
p= Ganancias corporativas con IVA y CCA, tomadas de ERD ta-

bla B84, col. 1, p. 343. Esta informacién de ganancias no esta
presentada con el detalle suficienle para permitirnos excluir
los seclores agricola y hogares, pero los datos relacionados
de la tabla 6.19A indican que en conjunto estos sectores con-
tribuyen con menos del 3% a las ganancias totales.

Grifico 24

anancia real = P jugdpi
Elc:ice real del mer:agdé de valores = ST/ pgdpi,.dondt'e
pgdpi = Jdeflactor de precios implicilos de la inversién bruta dl:l sg«;—
tor privado doméstico, 1982 - 100, tomadlo de ERP tabla B3,
inversi6n total, excluidos hogares, p. 248, y
ST = {ndice compuesto Standard and Poors, tomado de ERF, 1987,

tabla B91,

Grifico 25

Salario real = igual al Grafico 22
Tasa de

desempleo =
p. 285.

Grifico 26

Déficit y superdvit federales tomados e ERP 1987, tabla B-73, col. 3, p. 331.

de “Todos los \rabajadores civiles” en ERE 1987, tabla B-35,
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Las tasas de ganancia son e] excedente brule de operacién sobre el acervo
bruto de capital en délares corrientes, de Cuentas Nucionales
1963-1980,Vvol. II, Anexo III, OECD, julio 1982. Desco agradecer a T. P Hill
por suminislrarme cifras revisadas y corregidas no publicadas. Como no
todos los paises tienen la misma cobertura he tratado de usar la mas amplia
coberlura disponible para cualquier pais dado: Francia y el Reino Unido,
corporaciones no financieras; Alemania y Suecia, industria, transporte y
comunicaciones; EU. y Japén, industria manufacturera. Nétese que estas
tasas de ganancia no estin ajustadas por la utilizacién de capacidad.

Nuestra experiencia de los datos de Jos E.U. indica que una medida ade-
cuada de ks ulilizacién de capacidad es imporiante para representar la ten-
dencia de largo plazo, que de otra manera puede estar distorsionada por
grandes fluctuaciones en ia ulilizacién de capacidad durante el corlo y me-
diano plazo. Adn falta por desarrollar informacién adecuada sobre utiliza-
cion de capacidad para otros paises de la OECD.

Finalmenle, las tasas de quiebras de empresas analizadas en el textlo son
de Historical Statistics of the U.5.; Colonial Times to 1970, series U23, p. 912, y
ERP, tabla B92, p. 351

Apéndice 2. Indices de ulilizacidn de capacidad

Nuestro indice de utilizacién de capacidad s creado dividiendo el indice
de la Federal Reserve Board {FRB) de ia produccién industrial entre un indice
de capacidad industrial. Este es el procedimiento que lambién subyace al
indice de utilizacién de capacidad ampliamente wtilizado de la FRB
(FRBCU). La diferencia surge del hecho que nuestro indice de capacidad se
basa en un nuevo uso de los datos de la encuesta anual que Mc Graw-1ill
(M11) realiza sobre los planes de las empresas. Deseamos agradecer
especiaimente a Kent Kline de DRI por permitirnos utilizar los
cuestionarios ¢ informacién originales.

Entre otras cosas, la encuesta MH ofrece dos series ampliamente utiliza-
das: las adiciones anuales a la capacidad en industria manufacturera
(DCAP) y la proporcién anual de inversién bruta (E) que mira la expansién
de capacidad {contrario 4 su remplazo). Hasta ahora, estas dos series han
sido usadas de manera independiente. Al combinarlas hemos posibilitado
la correccién de una deficiencia importante en el indice de capacidad exis-
tente MH.
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Mec Graw-1Till crea estas series publicadas simplemente acumulando las
adiciones anuales a la capacidad para llegar a un indice del nivel de capaci-
dad, en el enlendido de que las respuestas de la encuesta sobre adiciones a
fa capacidad se refieren a las adiciones netas, no brutas. Pero pronto se hace
claro para algunos investigadores que el indice de capacidad resultante tie-
ne un fuerte sesgo hacia arriba porque las firmas parecen interpretar la pre-
gunta de la encuesta en lérminos de adiciones brutas a la capacidad, lo que
es bastanie sorprendenie puesto que lodas las pregunlas previas del formu-
lario de la encuesta se reficren a adiciones brutas al acervo de capilal, es
clecin a inversidn brula?™®,

A fin de explicar la anterior ambigiiedad en la respuesta de la encuesta,
suponemos que de las adiciones lotalus de la capacidad (DCAP) , una [rae-
¢ién desconocida p, representa lis adiciones brutas (GDCAP = p DCAP)
y ¢l resto, las nelas (NDCAP = (1-p) DCAP) . Las adiciones brutas fueron
multiplicadas por la proporcién de expansion de capacidad a inversion
bruta (E), para converlir lo bruto en neto, y luego sumadas a las adiciones
netas (NDCAP) supuestas previomente. Ll resuitado es una nueva medida
de las adiciones netas a la capacidad NDCAP* = p (DCAP)E + (1-P) DCAP,
que pueden ser acumuladas para erear ol nuevo inclice de capacidad sobre
el que se basa nuestro fndice utilizacién de capacidad.

Es importante seiialar que los procedimientos existentes de MH y FRB
suponen implicitamente que p= 0 (todas la adiciones son nelas), mientras
Rost, de la Division de [nvestigaciones y BEstadisticn de la FRB concluye
que p = 1 (lodas las adicienes son brutasy*?, La conclusién de Rost fue pro-
bada creando una serie con p = 1 y comparindoela con la medicién de uli-
lizacién de motores eléctricos de Foss (descrita anteriormente en el texto y
recalculada por nosotros) durante el perfodo de traslape, 1950-1963.

Como el indice de Foss es la Gnica medida adicional de utilizacion de
capacidad, es de considerable interés observar que la “versién de Rost” de
nuestro indice de utilizacién de capacidad se ajusta muy bien con la medi-
da de Foss. A fin de mejorar la estimaciéon de Rost de p = 1, estimamos p
hallando el valor particular que hace que nuestra medida corresponda mas
cercanamente al indice de Foss durante el periodo de su traslape, 1950-
1962. Esto lo hacemos por medio de un procedimiento de eslimacién no
lineal de minimos cuadrados, con p restringida a ser O < p < 1. De manera
inleresante, el valor 6plimo resulta ser p = 1, como Rost sugicre, Los cdlcu-
los estin disponibles mediante solicilud al autor.

218 Rost, op. oif,
219 ibid,, p. 520,
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FE DE ERRATAS

En el Grifico 1, de la pagina 93, donde aparecen, en el extremo izquierdo y
por fuera del circuito, los simbolos My D debe leerse M’ y D,

En los Grificos 2 y 9, de las paginas 102 y 139, respectivamente, donde
aparece la formula S / V debe leorse P/ V,

En el Cuadro 9, de la pigina 220, en el “Sector de alta composicién
orgénica”, donde aparece el simbolo S° debe leerse *°.



